SECRETARIA DE ECONOMIA

RESOLUCI ON prelimnar de la investigaci 6n antidunpi ng sobre |las inportaci ones

de vigas de acero tipo I, nmercancia actualnente clasificada en la fraccion
arancelaria 7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del Inpuesto GCeneral de
| npor t aci on, originarias de I a Republ i ca Federativa de Brasil,

i ndependi ent enente del pais de procedenci a.

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de
Economia.

RESOLUCION PRELIMINAR DE LA INVESTIGACION ANTIDUMPING SOBRE LAS IMPORTACIONES DE VIGAS
DE ACERO TIPO I, MERCANCIA ACTUALMENTE CLASIFICADA EN LA FRACCION ARANCELARIA 7216.32.01 DE
LA TARIFA DE LA LEY DEL IMPUESTO GENERAL DE IMPORTACION, ORIGINARIAS DE LA REPUBLICA
FEDERATIVA DE BRASIL, INDEPENDIENTEMENTE DEL PAIS DE PROCEDENCIA.

Visto para resolver el expediente administrativo 06/01, radicado en la Unidad de Practicas
Comerciales Internacionales de la Secretaria de Economia, en adelante la Secretaria, se emite la
presente Resolucion preliminar, de conformidad con los siguientes:

RESULTANDOS
Presentacion de la solicitud

1. El 5 de marzo de 2001, Compafiia Siderdrgica de Guadalajara, S.A. de C.V., en lo sucesivo
Siderurgica de Guadalajara, por conducto de su representante legal, comparecié ante esta Secretaria
para solicitar el inicio de la investigacion administrativa en materia de practicas desleales de comercio
internacional, en su modalidad de discriminaciéon de precios, y la aplicacion del régimen de cuotas
compensatorias sobre las importaciones de vigas de acero tipo |, originarias de la Republica Federativa
de Brasil, independientemente del pais de procedencia.

2. Siderurgica de Guadalajara, manifest6 que las importaciones de vigas de acero tipo | en
condiciones de discriminacion de precios las realizaron, entre otras, las empresas Aceros Corey, S.A. de
C.V., Siderurgica del Golfo, S.A. de C.V., Abinsa, S.A. de C.V., Centro de Aceros de Occidente, S.A. de
C.V., Aceros Trevifio, S.A., Aceros Murillo, S.A. de C.V., Lamina y Placa de Monterrey, S.A. de C.V.,
Placa y Lamina Estructural, S.A. de C.V., Aceros Ticoman, S.A. de C.V. y Ferretodo, S.A. de C.V., las
cuales introdujeron al territorio nacional el producto referido fabricado por las siguientes empresas
productoras de la Republica Federativa de Brasil: Companhia Siderirgica Belgo Mineira, y Siderurgica
Barra Mansa, S.A., entre otras.

3. La solicitante manifest6 que en el periodo comprendido del 1 de enero al 31 de diciembre de 2000,
las importaciones de vigas de acero tipo |, originarias de la Republica Federativa de Brasil, se efectuaron
en condiciones de discriminacion de precios, las cuales causaron dafio o amenaza de dafio a la
produccién nacional de mercancias idénticas o similares, lo que se reflej6 en el deterioro de sus
principales indicadores econémicos y en un desempefio financiero negativo de sus operaciones.

Solicitante

4. Siderdrgica de Guadalajara, S.A. de C.V., es una empresa constituida conforme a las leyes de los
Estados Unidos Mexicanos, con domicilio para oir y recibir notificaciones en avenida Lazaro Cardenas
601, colonia La Nogalera, en Guadalajara, Jalisco, cuya actividad consiste, entre otras, en la fabricacién y
venta de perfiles de acero, primordialmente para la industria de la construccion.

5. Asimismo, conforme a lo previsto en el articulo 40 de la Ley de Comercio Exterior, en lo sucesivo
LCE, manifesté que durante el periodo comprendido de enero a diciembre de 2000, representd mas del
94 por ciento de la produccion nacional de vigas de acero tipo I. Para acreditar lo anterior presentd una
carta de la Camara Nacional de la Industria del Hierro y el Acero, del 19 de febrero de 2001, en la cual
indica que de acuerdo con sus registros, las Unicas empresas a nivel nacional que fabrican vigas
estructurales de acero tipo |, son Siderdrgica de Guadalajara, S.A. de C.V., y Aceros de Jalisco, S.A. de
C.V., asimismo, presenté una carta de fecha 23 de febrero de 2001, en la que esta Ultima empresa
manifestd que durante el periodo enero a diciembre de 2000, representé el 5.2 por ciento de la produccién
nacional de vigas de acero tipo |, y apoya la solicitud de investigacion.

Informacion sobre el producto
A. Descripcion

6. De acuerdo con la solicitante, los productos importados originarios de la Republica Federativa de
Brasil y los productos similares de fabricacion nacional, son bienes comerciables o “commodities” que se
producen a partir de palanquillas de acero o “billets”, en medidas de peralte (altura de la viga) de 4,5y 6
pulgadas. Estos productos se conocen con el nombre genérico de “vigas de acero tipo I"(fonéticamente
“tipo 1”), aunque suelen también identificarse técnicamente como “vigas IPS”, “vigas estandar”, “vigas 1",
“perfiles | estandar (IE)” o “vigas estructurales”, indistintamente. Cabe sefialar que estas mercancias, y por



tanto esta investigacion, no incluyen las vigas con perfil rectangular, conocidas como “vigas IPR” o “vigas
tipo H”.
B. Tratamiento arancelario

7. De acuerdo con la nomenclatura arancelaria de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de
Importacion, el producto investigado actualmente se clasifica en la fraccion arancelaria 7216.32.01. La
partida 7216 considera los “Perfiles de hierro o acero sin alear”, la subpartida 7216.32 comprende
“Perfiles en I" y la fraccion arancelaria los describe “Cuya seccién transversal no exceda de 23 cm,
excepto lo comprendido en la fraccion arancelaria 7216.32.02" (perfiles con seccidn transversal igual o
superior a 13 cm, sin exceder de 20 cm, y que presente peraltes y/o espesores desiguales).

8. La unidad de medida establecida en la fraccion arancelaria 7216.32.01, es el kilogramo, aunque las
operaciones comerciales se realizan en toneladas métricas. La solicitante indicd que a través de esta
fraccion arancelaria ingresan, ademas de las vigas de acero tipo |, productos denominados “vigas IPR” o
“vigas tipo H” en diversas dimensiones.

9. Conforme al Decreto que establece la tasa aplicable para el afio 2000, del Impuesto General de
Importacion para las mercancias originarias de América del Norte, Colombia, Venezuela, Costa Rica,
Bolivia, Chile y Nicaragua, publicado el 31 de diciembre de 1999 en el Diario Oficial de la Federacion, el
arancel
ad valorem al que se encuentran sujetas las importaciones de dichos origenes, realizadas a través
de la fraccion arancelaria 7216.32.01, se encuentra en el rango de cero a 3.6 por ciento dependiendo del
pais de origen.

10. Asimismo, conforme a los tratados comerciales suscritos por los Estados Unidos Mexicanos con la
Comunidad Econémica Europea y con el Estado de Israel, en el afio 2000 las importaciones originarias de
los paises que comprenden dichos tratados, realizadas a través de la fraccion arancelaria 7216.32.01, se
encuentran sujetas a un arancel ad valorem de 8 y cero por ciento, respectivamente. Por lo que se refiere
a importaciones de terceros paises, éstas se encuentran sujetas a un arancel ad valorem de 10 por
ciento.

C. Caracteristicas fisicas y composicion

11. De acuerdo con lo manifestado por la solicitante, las vigas de acero tipo |, importadas de la
Republica Federativa de Brasil y las de fabricaciéon nacional se identifican en general por sus dimensiones
y los tipos de acero empleados.

12. Con base en la Norma ASTM A 6 o su equivalente NMX-B-252-1994 (“Requisitos generales para
planchas, perfiles, tablaestacas y barras de acero laminado para uso estructural”), la solicitante sefiald
que las medidas para las vigas de acero tipo | son 4 x 7.7, 5 x 10 y 6 x 12.5 que identifican,
respectivamente, al peralte o altura de la viga y al peso expresado en libras/pie lineal, las cuales tienen su
equivalente en el sistema métrico (mm y kg/m), es decir, 101.6 x 11.459, 127 x 14.882 y 152.4 x 18.622,
respectivamente. Cada una de estas medidas tiene sus propias especificaciones en cuanto a peralte,
ancho y espesor de patin, alma y peso.

13. En particular, las vigas estandar tipo | con medidas 4 x 7.7 presentan un peralte de 4 pulgadas;
ancho de patin de 2.66; espesor de patin y de alma de 0.293 y 0.193 pulgadas, respectivamente, y tiene
un peso de 7.70 Ib/ft; tratandose de vigas tipo | 5 x 10, estos parametros son, respectivamente, 5, 3.004,
0.326 y 0.214 pulgadas, con un peso de 10 Ib/ft; los valores para las vigas 6 x 12.5 son 6, 3.332, 0.359, y
0.232 pulgadas, con un peso de 12.50 Ib/ft.

14. De acuerdo con la solicitante, tanto el producto brasilefio de importacion como el de fabricacion
nacional corresponden a los siguientes tipos de acero: acero A36, acero A529-50, acero A529-55, acero
A572-50 y acero A572-60, o bien sus equivalentes ASTM. Estas normas establecen las caracteristicas
fisicas y composicion quimica de los aceros en cuanto a: limite elastico, esfuerzo maximo y elongacién en
2 pulgadas, asi como el contenido de carbono, manganeso, fosforo, azufre y silicio.

D. Proceso productivo

15. El proceso de produccién de las vigas abarca dos grandes etapas: en la primera se producen las
palanquillas, lingotes o “billets” a través del proceso denominado de alto horno o aceria integrada, o bien
en miniacerias. En la segunda etapa, estos productos son enviados a un horno de recalentamiento hasta
alcanzar la temperatura de 1,300°C; donde se pasan por el tren de laminacion hasta lograr la forma
geométrica y las dimensiones deseadas. Al final del proceso de laminacion las piezas son enfriadas y
cortadas a la medida para agruparse en atados que se almacenan o se envian a los clientes. Los
principales insumos utilizados en la fabricacién de estos bienes son las palanquillas, lingotes o “billets”,



gas natural o combustoleo, energia eléctrica, rodillos de laminacién, agua de enfriamiento, lubricantes,
materiales refractarios y mano de obra.

E. Usos

16. De acuerdo con lo manifestado por la solicitante y las exportadoras, las vigas de acero tipo |,
tienen una amplia gama de aplicaciones, principalmente como elemento basico para la fabricacion de
estructuras metalicas en la industria de la construccién, como pilares, tijeras, escaleras, rieles y viguerias;
también suelen utilizarse en estructuras para autobuses, camiones, carros y remolques; componentes
para la base en estructuras de maquinaria pesada de la industria metal mecéanica; chasis, guias de
maquinas e implementos agricolas, asi como en bdvedas, soportes en la industria minera, protecciones
viales, alcantarillado, escaleras y rieles para la fabricacién de graas.

17. De acuerdo con la informacién aportada por la solicitante y las exportadoras, tanto el producto
importado originario de la Republica Federativa de Brasil como el de fabricacion nacional son utilizados
indistintamente en el mercado, puesto que tienen las mismas dimensiones y composicién de acero.

F. Normas

18. Las vigas de acero tipo |1, o tipo IPS, en medidas de peralte de 4, 5y 6 pulgadas, cumplen con las
dimensiones especificadas en la norma ASTM A 6 o su equivalente NMX-B-252-1994. Respecto a la
composicion del acero, estos productos deben cumplir con los requisitos establecidos en la norma A 36 o
NMX B254-1993, o bien con la norma ASTM A 572 o equivalentes ASTM A 529 y NMX B284-1994.

Inicio de lainvestigacion

19. Una vez cubiertos los requisitos previstos en la Ley de Comercio Exterior, y su Reglamento, en lo
sucesivo el Reglamento, y el Acuerdo relativo a la Aplicacion del Articulo VI del Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994, en lo sucesivo el Acuerdo Antidumping, el 5 de julio de 2001,
se publicé en el Diario Oficial de la Federacién la resolucién por la que se acepto la solicitud y se
declard el inicio de la investigacion antidumping sobre las importaciones de vigas de acero tipo I,
originarias de la Republica Federativa de Brasil, fijando como periodo de investigacion el comprendido del
1 de enero al 31 de diciembre de 2000.

Convocatoria y notificaciones

20. Mediante la publicacion a que se refiere el punto anterior, la Secretaria convocé a los
importadores, exportadores y a cualquier persona que considerara tener interés juridico en el resultado de
la investigacion, para que comparecieran a manifestar lo que a su derecho conviniese.

21. Con fundamento en los articulos 53 de la LCE, y 142 del Reglamento, la autoridad instructora
notificé el inicio de la investigacion antidumping a la solicitante, al gobierno de la Republica Federativa de
Brasil, y a las empresas importadoras y exportadoras de que tuvo conocimiento, corriéndoles traslado a
estas Ultimas de la solicitud y de sus anexos, asi como de los formularios oficiales de investigacion, con el
objeto de que presentaran la informacion requerida y formularan su defensa.

Comparecientes

22. Derivado de la convocatoria y notificaciones descritas en los puntos 20 y 21 de esta Resolucion,
comparecieron las empresas cuyas razones sociales y domicilios se mencionan a continuacion:

Solicitante

A. Compafiia Siderurgica de Guadalajara, S.A. de C.V.
Av. Lazaro Cardenas 601,
Colonia La Nogalera, Guadalajara, Jalisco,

Exportadoras

B. Gerdau, S.A.
Vicente Suarez No. 42-A, despacho 2
Colonia Condesa,
C.P. 06140, México, D.F.

C. Companhia Siderurgica Belgo Mineira.
Vicente Suarez No. 42-A, despacho 2
Colonia Condesa,

C.P. 06140, México, D.F.

D. Siderlrgica Barra Mansa, S.A.
Vicente Suarez No. 42-A, despacho 2
Colonia Condesa,

C.P. 06140, México, D.F.



Prérrogas

23. En respuesta a las solicitudes presentadas por Gerdau, S.A., Companhia Siderlrgica Belgo
Mineira, y Siderirgica Barra Mansa, S.A., la Secretaria, mediante los oficios UPCI.310.01.1730/3,
UPCI.310.01.1731/3, y UPCI.310.01.1750/3, respectivamente, concedioé prorroga hasta el 30 de agosto de
2001, para que presentaran su respuesta al formulario de investigaciéon, asi como sus argumentos y

pruebas.

24. Asimismo, en atencion a las prérrogas mencionadas en el punto anterior, mediante el oficio
UPCI.310.01.1732/3, la Secretaria prorrogé hasta el 11 de septiembre de 2001, el plazo para que la
solicitante presentara su réplica a la informacion aportada por sus contrapartes.

25. En respuesta a las solicitudes presentadas por Gerdau, S.A., Companhia Siderlrgica Belgo
Mineira, y Siderdrgica Barra Mansa, S.A., mediante oficio UPCI.310.013169/3, la Secretaria les otorgd
prérroga para presentar respuesta al requerimiento de informacién formulado por la Secretaria.

Argumentos y medios de prueba de las comparecientes

Importadores

26. Durante esta etapa del procedimiento, no comparecieron empresas importadoras.

Exportadoras

Gerdau, S.A., Companhia Siderurgica Belgo Mineira, y Siderdrgica Barra Mansa, S.A.

27. Mediante escrito del 30 de agosto de 2001, las exportadoras sefialadas anteriormente
comparecieron conjuntamente para manifestar su interés juridico en esta investigacion y presentar los
siguientes argumentos:

A.

La solicitante clasificé indebidamente como confidencial informacién que por su naturaleza es de
caracter publico; y de la confidencial no acompafia resumen publico, dejando con ello en estado
de indefension a las exportadoras, al no permitirles preparar sus alegatos.

Las exportadoras no han incurrido en los margenes de dumping alegados por la solicitante, por
lo que la autoridad investigadora debe calcular los margenes, positivos 0 negativos, con base en
la informacién sobre valor normal y precio de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos que
presentaron.

La solicitante manifestd representar el 94 por ciento de la produccion nacional de vigas tipo | y
que el resto de la produccion corresponde a Aceros de Jalisco, S.A. de C.V., sin embargo, en la
pagina de Internet de Altos Hornos de México, S.A. de C.V., se menciona que produce vigas de
acero tipo IPR, las cuales son semejantes y comprenden medidas y especificaciones
equivalentes a las vigas tipo |, ademas de competir en el mismo mercado, por lo que la
solicitante no tiene el porcentaje referido.

El andlisis y comentarios que hace la solicitante sobre el mercado internacional se refieren a un
universo de productos de acero que no corresponde al investigado.

La solicitante manifiesta que del total de importaciones realizadas a través de la fraccion
arancelaria 7216.32.01, Unicamente las originarias de la Repulblica Federativa de Brasil
correspondieron a vigas de acero tipo |, mientras que el resto correspondié a vigas de acero tipo
H, producto no investigado, sin embargo, conforme a la Tarifa de la Ley del Impuesto General de
Importacion, las vigas de acero tipo H ingresan por la fraccion arancelaria 7216.33.01, lo cual
implica que éstas no pueden ser importadas al amparo de la fraccién arancelaria 7216.32.01, por
lo que no incluir en el andlisis las importaciones no brasilefias realizadas al amparo de la fraccion
arancelaria 7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacion y que
representaron en el afio 2000, casi siete veces el monto de las importaciones originarias de la
Republica Federativa de Brasil, distorsiona y cambia totalmente dicho analisis

La solicitante relaciona el dafio a la produccion nacional con las importaciones definitivas de
vigas de acero tipo |, sin incluir en dicho alegato a las importaciones temporales, por lo que la
autoridad no debe suplir la deficiencia de la queja incluyendo en su analisis de dafio a las
importaciones temporales.

Las importaciones totales de vigas de acero tipo |, originarias de la Republica Federativa de
Brasil, disminuyeron 4 por ciento durante el periodo investigado respecto al inmediato anterior,
con lo que se demuestra que dichas importaciones no sélo no observan un crecimiento, sino que
disminuyeron.

Las importaciones investigadas, han disminuido su participacion en el mercado mexicano, en
comparacion con el resto de las importaciones.



La industria nacional no tiene capacidad para abastecer al mercado nacional.

La autoridad investigadora debe analizar la validez del estado de costos, ventas y utilidades
presentado por Siderirgica de Guadalajara, toda vez que se trata de un estado elaborado por la
propia solicitante.

No es procedente que en el curso de la investigacion se analicen simultaneamente dafo y
amenaza de dafio, ya que son fendmenos excluyentes.

28. Con objeto de acreditar lo anterior, presentaron lo siguiente:

A.

Copia certificada de la escritura puablica nimero 957, libro 19, otorgada ante la fe del Notario
Publico 235, en México, D.F., para acreditar la legal existencia de Siderirgica Barra Mansa, S.A.,
y la personalidad de su representante legal.

Copia del “Manual de construccion en acero-DEP”, editado por el Instituto Mexicano del Acero,
A.C.

Pagina de Internet titulada “Perfiles estructurales, Vigas perfil rectangular IPR”, de Altos Hornos
de México, S.A. de C.V., de fecha 29 de agosto de 2001.

Respuesta al formulario para empresas exportadoras investigadas por discriminacion de precios,
correspondiente a Gerdau, S.A., Companhia Siderurgica Belgo Mineira, y Siderirgica Barra
Mansa, S.A.

Copia de 6rdenes de embarque de abril y mayo de 2000, de Companhia Siderirgica Belgo
Mineira, con un comercializador.

Indicadores de la industria de perfiles | de altura superior o igual a 80 mm de la Republica
Federativa de Brasil, durante los afios de 1998 a 2000, presentados por Companhia Siderdrgica
Belgo Mineira, Siderdrgica Barra Mansa, S.A., y Gerdau, S.A., y cuya fuente es el Instituto
Brasileiro de Siderurgia.

Indicadores econdmicos de Companhia Siderirgica Belgo Mineira, Siderirgica Barra Mansa,
S.A., y Gerdau, S.A., durante los afios de 1998 a 2000.

Copia parcial de diversas publicaciones del Steel Statistical Yearbook de 1999 y 2000, que
contienen las cifras de produccion, exportacion e importacion a nivel mundial, presentado por
Companhia Siderargica Belgo Mineira, Siderdrgica Barra Mansa, S.A., y Gerdau, S.A.

Ventas totales de vigas al mercado doméstico, a los Estados Unidos Mexicanos y a otros paises,
de Companhia Siderlrgica Belgo Mineira, Siderdrgica Barra Mansa, S.A., y Gerdau, S.A.,
durante el periodo investigado.

Listados de ventas de exportacion de vigas de acero tipo I, del producto idéntico o similar al
exportado a los Estados Unidos Mexicanos en el mercado interno, durante el periodo
investigado, asi como de los ajustes al precio en el mercado de la Republica Federativa de Brasil
y en el mercado de exportacion de los Estados Unidos Mexicanos, de la Companhia Siderdrgica
Belgo Mineira, Siderargica Barra Mansa, S.A., y Gerdau, S.A.

Copia de estados financieros auditados al 31 de diciembre de 2000, de Companhia Siderirgica
Belgo Mineira.

Copia de estado de resultados y balance patrimonial para el afio 2000 de Siderirgica Barra
Mansa, S.A.

Copia del balance anual y de informes de resultados de Gerdau, S.A., de los afios de 1999 y
2000.

Diagrama del grupo corporativo al que pertenece Siderlrgica Barra Mansa, S.A.; del corporativo
de Gerdau, S.A., asi como de los canales de distribucién, tanto en el mercado de exportacion,
como el interno de Siderargica Barra Mansa, S.A., y Gerdau, S.A.

Diagrama de las ventas totales de Siderurgica Barra Mansa, S.A., Companhia Siderurgica Belgo
Mineira, y Gerdau, S.A., para el periodo de enero a junio de 2000.

Capacidad instalada para la fabricacién de vigas de acero tipo | para los afios de 1998 a 2000,
de Siderurgica Barra Mansa, S.A., y Gerdau, S.A.

Réplica de la solicitante

29. En ejercicio del derecho de réplica contenido en el articulo 164, parrafo segundo del Reglamento,
la solicitante presentd sus contra-argumentaciones respecto de la informacion, argumentos y pruebas



vertidas por Gerdau, S.A., Companhia Siderdrgica Belgo Mineira, y Siderirgica Barra Mansa, S.A., a que
se refieren los puntos 27 y 28 de esta Resolucion, en los siguientes términos:

A.

No se dej6 en estado de indefensidn a las exportadoras, toda vez que se ha proporcionado a las
mismas la informacién publica suficiente para su adecuada defensa.

Los anexos F, G, H, | y O de su solicitud de inicio son de caracter confidencial, en virtud de
contener informacién obtenida de una fuente con la que existe un compromiso de
confidencialidad, asi como informacién numérica y estadistica que por su propia naturaleza no
puede ser resumida.

Las exportadoras indebidamente mantuvieron como confidenciales las fechas de transaccion y
ventas reportadas en los anexos 9 y 10, de la respuesta al formulario de Companhia Siderurgica
Belgo Mineiray 10 y 11 de las diversas exportadoras, por lo que es imposible comentar o refutar
su informacién.

La supuesta sustituibilidad y similitud entre las vigas “IPS” e “IPR” argumentada por las
exportadoras es artificiosa y tendenciosa, ya que la solicitante acreditd las dimensiones,
caracteristicas fisicas, composicion quimica y las diferencias entre dichos productos. De igual
manera argumentd que mientras las vigas “IPR” son utilizadas en la construccién de estructuras
metalicas, las vigas “IPS” son utilizadas por los constructores de viviendas.

Respecto del cuestionamiento que hacen las exportadoras sobre la representatividad de la
solicitante, al incluir a Altos Hornos de México, S.A. de C.V., como fabricante del producto
investigado, dicha empresa es quien manifiesta las diferencias técnicas y comerciales existentes
entre las vigas IPS y las vigas IPR, y sefiala que no fabrica la viga denominada IPS, por lo que
sus productos no compiten con los de Siderurgica de Guadalajara.

La informacion presentada en la solicitud respecto al mercado internacional constituye la mejor
informacién disponible, tal como lo reconocen las propias exportadoras al sefalar la
imposibilidad para encontrar informacién puntual sobre el producto investigado, limitandose a dar
informacién general sobre perfiles pesados.

Las exportadoras pretenden crear un problema de clasificacion arancelaria que no existe, ya que
de la descripcion de la fraccion arancelaria 7216.32.01, se desprende que por ésta ingresan
tanto vigas tipo IPR como vigas IPS, pues las denominaciones de vigas tipo H y Vigas IPR, se
aplican a vigas que no son IPS, también conocidas como vigas tipo I.

No obstante que soélo con las importaciones definitivas de vigas tipo | se justifica el dafio causado
a la industria nacional, es correcto el analisis que hace la Secretaria al incluir las importaciones
temporales, pues dicha inclusion se da dentro del marco de las obligaciones legales internas y
contractuales internacionales suscritas por los Estados Unidos Mexicanos.

Respecto al comportamiento de las importaciones de vigas de acero tipo |, originarias de la
Republica Federativa de Brasil, la estadistica oficial revela un incremento durante el periodo
inmediato anterior al analizado del orden de 1,174 por ciento.

Las exportadoras pretenden demostrar una disminucién en el volumen de las importaciones de
vigas de acero tipo | originarias de la Republica Federativa de Brasil, y vincular el dafio a la
industria nacional con las importaciones de otros paises, sin considerar para ello los precios de
ambas clases de importaciones y los tipos de vigas involucradas en cada una de ellas.

Siderurgica de Guadalajara acusa indices de capacidad ociosa que contradicen plenamente el
argumento de las exportadoras en el sentido de que la solicitante carece de capacidad de
abasto.

Es infundada la aseveraciéon de las exportadoras en el sentido de que no existe amenaza de
dafio, ya que éstas sostienen que existe la posibilidad inminente y claramente previsible de que
las importaciones de vigas provenientes de la Republica Federativa de Brasil, se incrementen en
voliumenes considerables y a precios desleales.

La desaceleracion econémica, el racionamiento de energia eléctrica y el debilitamiento de la
moneda brasilefia, provocara que las exportadoras enfrenten la disyuntiva de reducir su
producciéon y asumir costos fijos unitarios elevados e ineficientes, 0 mantener sus niveles de
produccion enfrentando costos variables mayores; en cualquiera de los casos, recurrirdn a los
mercados de exportacion, ademas las condiciones de cierre de los mercados tradicionales de la
Republica Federativa de Brasil, como es el caso de los Estados Unidos de América por
procedimientos



de salvaguarda y practicas desleales de comercio internacional, asi como la confesion expresa
de Gerdau, S.A., en el sentido de que ha expandido su capacidad productiva, lo que hace
previsible que las exportaciones brasilefias se dirijan a mercados mas abiertos, como es el
mercado mexicano.

30. Con el objeto de acreditar lo anterior la solicitante presenté lo siguiente:

A.

B.

E.

Comunicado de la Camara Nacional de la Industria del Hierro y del Acero de fecha 5 de
septiembre de 2001, respecto de la confidencialidad de la informacién proporcionada.

Extracto de la pagina de Internet, relativo a la aplicacién de los perfiles tipo | elaborados por
Gerdau, S.A.

Copia de carta de Altos Hornos de México, S.A. de C.V., de fecha 4 de septiembre de 2001, en
la que se sefialan las diferencias existentes entre las vigas de acero tipo IPR y las vigas de acero
tipo IPS, e indica que dicha empresa no fabrica la viga denominada IPS.

Listado de importaciones de vigas de acero tipo IPR, durante el afio 2000, provenientes de
terceros paises al amparo de la fraccion arancelaria 7216.32.01.

Listado de pedimentos de importacion de vigas de acero tipo IPS durante el afio 2000,
provenientes de la Republica Federativa de Brasil.

Requerimientos de informacion

Solicitante

Compaifiia Siderurgica de Guadalajara, S.A. de C.V.

31. Mediante escrito de fecha 24 de octubre de 2001, la solicitante presentd su respuesta al
requerimiento de informacién que formuld esta Secretaria, manifestando lo siguiente:

A.

No existe vinculacién, ni relacion comercial entre Siderurgica de Guadalajara, y Altos Hornos de
México, S.A. de C.V., y no compiten en el mercado, pues las lineas de productos que fabrican y
comercializan son diferentes.

No se fabrican vigas de acero IPR (vigas perfil rectangular tipo H o W) debido al tipo de
elementos laminadores (cajas o castilletes) instalados en el tren laminador de Siderurgica de
Guadalajara, las cuales corresponden al tipo “convencional” (trios, dios y duo reversible), y no
permiten obtener vigas con patin o ala recta que es la principal caracteristica de las vigas IPR.
Las vigas IPR son producidas en trenes de laminacion equipados con castillos “universales”
(cuatro rodillos).

Ni Siderdrgica de Guadalajara, ni ninguna de sus empresas subsidiarias, realizaron
importaciones de vigas de acero tipo IPS o vigas de acero tipo IPR, u otro tipo de viga en el
periodo de enero a diciembre de 2000, ni en los lapsos similares anteriores.

La Unica forma de diferenciar las importaciones de vigas tipo IPR y de las vigas IPS realizadas
por la fraccién arancelaria 7216.32.01 durante el periodo investigado, es analizando la
descripcion del producto contenida en las facturas del proveedor extranjero anexas a los
procedimientos de importacion.

La viga tipo IPS, producto investigado, es el producto “estrella” de la solicitante, lo cual se debe
principalmente a los volimenes de consumo que se presentan en su zona de influencia, debido
al sistema de techado de viga-béveda utilizando en la region occidente del pais, los precios a los
que se comercializa, y a la alta especializacion.

Asimismo, a la luz de los acontecimientos recientes en el mercado internacional del acero, las
proyecciones para el afio 2001 y 2002, mencionados en sus promociones anteriores, pueden ser
optimistas, esto es, la situacidon actual tanto nacional como internacional nos lleva a pensar que
hoy existen elementos para suponer que las importaciones provenientes de la Republica
Federativa de Brasil posiblemente se incrementen, y por otro lado, que el consumo nacional
aparente se reduzca; lo anterior basandose en lo siguiente:

a) Al elaborar los célculos de incremento de la demanda se consideré que el PIB (producto
interno bruto) mexicano se incrementaria en 4.4 por ciento en 2001. Segin las
proyecciones sobre la economia de los Estados Unidos Mexicanos publicadas por la
Secretaria de Hacienda y Crédito Publico el 5 de octubre de 2001, el incremento del PIB
esperado para este afio es del 0.2 por ciento, y para 2002 del 2.73 por ciento, lo cual hace
suponer que la demanda en el mercado mexicano se reducira.

b) En la Republica Federativa de Brasil se observa un comportamiento similar en lo
relacionado con el crecimiento del PIB, ya que al inicio de 2001 se estimaba que éste seria
del 4.5 por ciento, y actualmente se supone que sera de alrededor del 1.5 por ciento, seguin
declaraciones del presidente del Instituto de Investigaciones Econémicas de ese pais. Una



agravante importante en la economia de la Republica Federativa de Brasil ha sido la
reciente escasez de energia eléctrica, la cual ha afectado al consumo interno, obligando a
los fabricantes a buscar exportaciones.

c) Segun el Instituto Brasileiro de Siderurgia, en el periodo enero a septiembre de 2001, la
produccién de laminados largos ha sido la Unica rama que ha crecido respecto al afio 2000,
al pasar de 5'309,600 ton. en 2000 a 5'670,300 ton. en el mismo periodo en 2001 (6.8 por
ciento de crecimiento). Por otra parte, segun la misma fuente las exportaciones de
productos largos han crecido el 6.3 por ciento en el mismo periodo al pasar de 668,300 ton.
en 2000 a 710,100 ton. en 2001.

d) El gobierno de los Estados Unidos de América a través de la Internacional Trade
Commission promovié la salvaguarda TA-201-73 respecto a las importaciones de acero,
con la que pretende reducir el flujo de productos siderirgicos a dicho pais, por lo que es
muy probable que los exportadores brasilefios se vean obligados a destinar sus productos
hacia otros mercados, entre los que esta el mexicano, ya que su propio mercado nacional
presenta contraccion.

e) La Internacional Trade Commission determiné el 12 de octubre de 2001, que la Republica
Federativa de Brasil es sujeto de investigacion por dumping y dafio en alambron
(Investigaciones 701-TA-417-421 y 731-TA-953-963(P)). Esta determinacion podria afectar
a las exportaciones hacia los Estados Unidos Mexicanos al derivarse capacidad de
produccién de alambrén hacia perfiles, entre ellos vigas.

32. De igual manera, para acreditar su dicho, presento lo siguiente:

A. Andlisis de factibilidad de fabricacion de viga IPR (viga perfil rectangular H o W) en Siderurgica
de Guadalajara, realizado por ésta.

B. Copia del articulo titulado Steel Long Products, Bars, Structurals and Wire Rod y de la
publicacion CRU Monitor, del afio de 1999 y los meses de enero a junio y agosto de 2000 y
mayo y julio a diciembre de 1998, con una traduccion parcial al espafiol.

C. Muestra de pedimentos y facturas de importaciéon de Vigas tipo IPR, de los meses de febrero,
marzo, mayo, junio, julio y octubre de 2000.

D. Metodologia para obtener de los estados de costos, ventas utilidades y su conciliacion de
Siderurgica de Guadalajara.

E. Relacion de ventas por fraccion arancelaria de diversos productos fabricados por Siderdrgica de
Guadalajara.

F. Metodologia de proyeccion de indicadores econdmicos de Siderirgica de Guadalajara.

G. Relacién de produccién y exportacion siderargicas de la Republica Federativa de Brasil, para los
meses de enero a septiembre de los afios 2000 y 2001 y de enero a agosto de los mismos afos,
respectivamente, cuya fuente es el Instituto Brasilefio de Siderurgica.

Exportadoras

33. En respuesta al requerimiento de informacién formulado por la Secretaria, mediante escrito de 31
de octubre de 2001, las exportadoras manifestaron conjuntamente lo siguiente:

A.

La solicitante manifestd que la geometria de las vigas tipo H o W (perfil rectangular) es diferente
a la de las vigas tipo | (perfil estandar) y para ello presenté una figura proveniente del Manual de
Construccién en Acero del Instituto Mexicano de la Construccion, A.C. En ésta se distingue que
ambas clases de vigas se les denomina -a las dos- como perfil “I”, en un caso estandar y en otro
“rectangular” (no aparece la terminologia “H”). La diferencia de ambas clases de vigas es la
“forma” del peralte: en un caso con uno de sus lados en forma “curvada” (I estandar) y otra
rectangular

(I rectangular).

Asimismo, la solicitante presentdé una tabla en la parte final de su respuesta a la pregunta 2 del
requerimiento de la Secretaria, en la que se comparan las vigas tipo | de 4, 5y 6 pulgadas de su
fabricacion con las contrapartes de las vigas tipo H, con el comentario de que las vigas tipo | “son
mas ligeras que las tipo H, ya que su patin tiene menor ancho y los peraltes son iguales”. Del
extracto que realiza la solicitante de la norma ASTM A 6/A 6M, se desprende que existen



medidas equivalentes en toda la gama de dimensiones de las vigas IPR o “W” e IPS 0 “S”, por lo
que es una confirmacion de que se trata de productos sustitutos.

La solicitante sostiene que las vigas de su produccion IPS “son mayoritariamente utilizadas en el
mercado nacional para techados en el sistema viga-b6veda en la region occidental de México...”.
Esto lleva a reconocer que atiende mayoritariamente una region del pais y no las necesidades de
todo el territorio nacional, sin embargo, las vigas | o IPS que se exportan a los Estados Unidos
Mexicanos desde la Republica Federativa de Brasil van a todo el territorio nacional.

En los Estados Unido Mexicanos, ademas de la solicitante, existe otro productor nacional, que es
Altos Hornos de México, S.A. de C.V., ya que fabrica vigas tipo H o IPR o0 IR 0 W, en
dimensiones que sustituyen a las vigas tipo | o IPS o IE 0 S, cuya diferencia radica en la forma o
geometria del producto y especificamente del peralte, mas no en sus caracteristicas basicas y en
su aplicacion.

Gerdau, S.A.

34. En respuesta al requerimiento de informacién formulado por la Secretaria, mediante escrito de
fecha 31 de octubre de 2001, Gerdau, S.A., manifest6 que:

A.

No produce los perfiles IPR, ya que en sus instalaciones no tienen las facilidades y equipo para
ello, ademas en la Republica Federativa de Brasil no existe un mercado amplio para esta clase
de vigas, que se pueden sustituir por otra clase de productos, como son precisamente las vigas
IPS y las vigas de concreto (en el caso de la construccién). El hecho de que las vigas IPR e IPS
requieran equipos distintos para su fabricacién no significa que dejen de ser productos similares,
en los términos de la fraccion 1l del articulo 37 del Reglamento de la Ley de Comercio Exterior.

35. De igual manera, para acreditar lo anterior, Gerdau, S.A., presenté lo siguiente:

A.

moow

Esquema de su proceso de fabricacion y catalogo de productos.

Copia de sus reportes de produccion durante el periodo investigado.

Relacion de sus ventas totales a los Estados Unidos Mexicanos, durante el periodo investigado.
Costo ponderado de la deuda en la Republica Federativa de Brasil, durante el afio 2000.

Copia de un conocimiento de embarque de 29 de octubre de 200, asi como ejemplos de
registros por flete externo, gasto por manejo de producto y registro de gastos por flete interno,
tanto en el mercado doméstico como en el de exportacion.

Relacion de tasas de cambio de reales a délares estadounidenses de enero a diciembre de
2000, cuya fuente es el Banco Central do Brasil.

Siderurgica Barra Mansa, S.A.

36. En respuesta al requerimiento de informacién formulado por la Secretaria, mediante escrito de
fecha 31 de octubre de 2001, Siderurgica Barra Mansa, S.A., manifesto lo siguiente:

A.

B.

Esta compafiia no produce los perfiles tipo IPR debido a que en la Republica Federativa de
Brasil no existe un mercado amplio para este tipo de perfiles.

La informacion sobre los montos de inventarios de vigas de acero tipo | registrada por la industria
brasilefia fabricante de dicho producto en los afios de 1998 a 2000, no esta disponible en
ninguna fuente, sin embargo, conforme a la informacion proporcionada por las 3 empresas
exportadoras que estan participando en la investigacion, la autoridad puede estimar dichos
inventarios.

37. De igual manera, para acreditar lo anterior, Siderargica Barra Mansa, S.A., present6 lo siguiente:

A.
B.

C.
D.

Esquema de su proceso de fabricacion y catalogo de productos.

Copia de los reportes mensuales de producciéon obtenidos de su sistema de cémputo, para el
periodo investigado.

Cuadro de sus ventas totales en el mercado interno, durante el periodo investigado.

Copia de dos facturas de flete del afio 2000, asi como de una factura de gastos portuarios de
estiva y personal de una empresa naviera.

Companhia Siderurgica Belgo Mineira.

38. En respuesta al requerimiento de informacién formulado por la Secretaria, mediante escrito de
fecha 31 de octubre de 2001, Companhia Siderurgica Belgo Mineira manifesté lo siguiente:

A.

Esta compafiia no produce los perfiles IPR, pues las caracteristicas técnicas y tecnologia de sus
equipos no permiten producir este tipo de viga, ademas, en la Republica Federativa de Brasil no
existe un mercado amplio para esta clase de vigas, las cuales se pueden sustituir por otra clase
de productos como las vigas IPS y las vigas de concreto (en el caso de la construccion). El
hecho



de que las vigas IPR e IPS requieran equipos distintos para su fabricacién, no significa que dejen
de ser productos similares, en los términos de la fraccién Il del articulo 37 del Reglamento de la
Ley de Comercio Exterior.

B. Le resulta dificil hacer una estimacion sobre los inventarios de todas las empresas brasilefias, sin
embargo conforme a la informacién proporcionada por las 3 empresas exportadoras que estan
participando en la investigacién de mérito, la autoridad puede estimar dichos inventarios.

C. La empresa no planea incrementar la capacidad instalada de produccion, ni estima que habra
aumentos del resto de la industria brasilefia. Lo anterior, toda vez que la tendencia de la industria
es cambiar la produccién de IPS por la de IPR, lo que ocasionaria una inversion para el cambio
del laminador y otros equipos.

D. No existe ninguna publicacién a nivel internacional sobre los precios de los perfiles IPS e IPR, y
los precios que reportan algunas publicaciones se refieren a barras estructurales o bien, a
secciones de 300 a 600 mm, secciones arriba de 600 mm y secciones pesadas.

39. De igual manera, para acreditar su dicho, Companhia Siderlrgica Belgo Mineira presenté lo
siguiente:

A. Esquema de las vigas tipo |, sus caracteristicas fisicas y quimicas y catalogo de sus productos.

B. Copia del reporte mensual de la planta de Vitoria en la que se sefiala la capacidad de produccion
estimada por tipo de producto.

C. Copia de los reportes de precios del Executive Summary de la publicacion WEFA, Inc. Steel de
los meses de abril y enero de 1998, marzo de 1999, abril de 2000 y abril de 2001; y del Metal
Bulletin para los meses de junio de 1998, abril, octubre y noviembre de 1999, enero a diciembre
de 2000, y enero, junio y septiembre de 2001.

D. Copia de dos programas de embarque a los Estados Unidos Mexicanos de 12 de octubre de
2000, y 27 de julio de 2000, obtenidos de su programa informatico.

E. Andlisis de costos de exportacion (flete interno y otros gastos) de octubre de 2000, obtenido de
su programa informatico.

F. Copia de dos embarques, ambos de 9 de mayo de 2000.

G. Documento que contiene la metodologia para el célculo de las tasas de interés aplicables al
precio de exportacién y valor normal.

H. Listado de las ventas que presenta el precio en el mercado interno del pais de origen y sus
ajustes durante el periodo investigado.

Partes no interesadas

40. Con el fin de allegarse de mayor informacién, con fundamento en los articulos 55 y 93 fraccion IV
de la LCE, la autoridad requirié informacion referente a las importaciones realizadas al amparo de la
fraccion arancelaria 7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacion, durante los
afios 1998, 1999 y 2000, a las siguientes empresas: Aceros Corey, S.A. de C.V.; Siderurgica del Golfo,
S.A. de C.V.; Abinsa, S.A. de C.V.; Centro de Aceros de Occidente, S.A. de C.V.; Aceros Trevifio, S.A. de
C.V.; Aceros Murillo, S.A. de C.V.; Placa y Lamina Estructural, S.A. de C.V. Ferretodo, S.A. de C.V,;
Ferrometal de Baja California, S.A. de C.V.; Aceros Consolidada, S.A. de C.V., y Ferrecabsa, S.A. de C.V.
Asimismo, le solicité informacién al productor nacional Aceros Jalisco, S.A. de C.V., y a la empresa Altos
Hornos de México, S.A. de C.V., sin embargo el productor nacional no dio respuesta.

41. Asimismo, la Secretaria requirié informaciéon a diferentes Agentes Aduanales, referente a las
importaciones realizadas al amparo de la fraccion arancelaria 7216.32.01, durante los afios 1998, 1999
y 2000.

Informacién adicional
42. El 28 de noviembre de 2001, Siderurgica de Guadalajara, comparecié para presentar comentarios
y observaciones adicionales, fuera del plazo legal otorgado para su réplica.
CONSIDERANDO
Competencia

43. La Secretaria de Economia es competente para emitir la presente Resolucién, conforme a lo
dispuesto en los articulos 16 y 34 fracciones V y XXX de la Ley Organica de la Administracién Publica



Federal; 5 fraccion VIl y 57 fraccion | de la Ley de Comercio Exterior; y 1, 2, 4 y 14 fraccion | del
Reglamento Interior de la Secretaria de Economia.

Legitimacioén

44. De acuerdo con lo manifestado por la Camara Nacional de la Industria del Hierro y el Acero, y
Aceros de Jalisco, S.A. de C.V., durante el periodo comprendido del 1 de enero al 31 de diciembre de
2000, Compaiiia Siderargica de Guadalajara, S.A. de C.V., representé mas del 94 por ciento de la

produccion nacional de vigas de acero tipo I, con lo cual se actualiza el supuesto contenido en los
articulos 40 y 50 de la LCE y 60 y 75 de su Reglamento.

Legislaciéon aplicable

45. Para efectos de este procedimiento son aplicables la Ley de Comercio Exterior y su Reglamento,
asi como el Acuerdo relativo a la Aplicacién del Articulo VI del Acuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio de 1994.

Informacion desestimada

46. La Secretaria determind no considerar para esta etapa del procedimiento los argumentos
aportados por Siderirgica de Guadalajara, el 28 de noviembre de 2001, a que se refiere el punto 42 de
esta Resolucion, toda vez que fueron presentadas fuera del plazo legal otorgado para su réplica,
reservandose su analisis y valoracién para la etapa final de la investigacion, con fundamento en el articulo
164 del Reglamento.

Analisis de discriminacion de precios

47. En esta etapa de la investigacion, la Secretaria recibié respuesta al formulario oficial de
investigacion por parte de las siguientes exportadoras: Companhia Siderurgica Belgo Mineira, Siderirgica
Barra Mansa, S.A. y Gerdau, S.A., las cuales respondieron el requerimiento de informacion adicional a
gue se refieren los puntos 33 a 39 de esta Resolucion. En consecuencia, la Secretaria determiné un
margen de discriminacion de precios para cada una de estas empresas de acuerdo con su propia
informacién.

Consideraciones metodoldgicas

48. Las vigas de acero tipo | conocidas comercialmente como vigas IPS, vigas estandar, perfil |
estandar, viga estructural o vigas |, son exportadas de la Republica Federativa de Brasil a los Estados
Unidos Mexicanos en tres tamafios o medidas: 4, 5 y 6 pulgadas. A su vez, para cada uno de estos
tamanos, las vigas de acero tipo | se diferencian entre si Unicamente por el largo del perfil.

49. Los exportadores afirmaron que a pesar de que las vigas de acero tipo | se diferencian entre si por
el largo del perfil, este hecho no afecta sus precios.

50. A pesar de lo sefialado en el punto anterior, las exportadoras clasifican la informacion de sus
ventas por codigos de productos segun su sistema de informacién contable por lo que, para efectos del
analisis
de discriminacion de precios, la Secretaria obtuvo el margen de discriminacion de precios por tipo o
cédigo de producto de vigas de acero tipo I.

51. Igualmente, la Secretaria obtuvo el margen de dumping para el producto investigado conforme al
promedio ponderado de todos los margenes individuales. En este calculo, la ponderacién refiere la
participacion del volumen de cada una de las ventas de vigas de acero tipo | por codigo de producto en el
volumen total vendido a los Estados Unidos Mexicanos en el periodo investigado.

52. Conforme al articulo 82, fraccion |, inciso B, del Reglamento de la Ley de Comercio Exterior, la
Secretaria no puede revelar publicamente la informacién presentada con caracter de confidencial.

Companhia Siderurgica Belgo Mineira
Productos exportados

53. En el periodo investigado, Companhia Siderargica Belgo Mineira exporté a los Estados Unidos
Mexicanos vigas de acero tipo | que se clasifican, conforme a su propia informacién contable, en 12
cédigos de producto, de los cuales, cuatro cédigos corresponden a vigas de 4 pulgadas, cinco se refieren
a vigas de
5 pulgadas y tres de ellos a vigas de 6 pulgadas.

Precio de exportacién

54. Para cada uno de los cddigos de producto a los que hace referencia el punto 53 de esta
Resolucion, la Secretaria calcul6 los precios de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos conforme a
los datos reportados por la empresa. En términos del articulo 40 del Reglamento, para cada cédigo de



producto de vigas de acero tipo | exportadas, la Secretaria obtuvo el precio de exportacién segun el precio
promedio ponderado observado en el periodo investigado. La ponderacién refiere la participacion del
volumen de cada una de las transacciones en el volumen total exportado por codigo de producto de vigas
de acero tipo | a los Estados Unidos Mexicanos por Companhia Siderurgica Belgo Mineira.

Ajustes al precio de exportacién

55. Companhia Siderurgica Belgo Mineira solicitd ajustar el precio de exportacién por términos y
condiciones de venta, en particular por concepto de flete interno y flete externo, gastos por crédito, seguro
externo y otros gastos (manejo de mercancia), para lo cual proporciond informaciéon especifica de cada
una de las operaciones donde se aplicaron los ajustes solicitados.

56. La Secretaria aceptd ajustar el precio de exportacién por los conceptos sefialados en el punto
anterior de conformidad con lo dispuesto en los articulos 36 de la LCE; 53 y 54 de su Reglamento, y 2.4
del Acuerdo Antidumping.

57. Respecto al calculo del ajuste por crédito, el plazo de financiamiento se obtuvo con base en el
numero de dias entre la fecha de pago de la factura y la fecha de emisién de la misma. La tasa de interés
se calculd a partir de un promedio de las tasas que pagé Companhia Siderurgica Belgo Mineira, sobre sus
pasivos de corto plazo.

Valor normal

58. De acuerdo con la informacién proporcionada por Companhia Siderargica Belgo Mineira, durante
el periodo de investigacion, esta empresa realiz6 ventas en el mercado interno de la Republica Federativa
de Brasil de los tipos de producto al que se refiere el punto 53 de esta Resolucién. De conformidad con el
articulo 32 de la LCE, la Secretaria elimind las ventas de la empresa exportadora realizadas a sus clientes
relacionados.

59. La Secretaria determind que las ventas al mercado interno de la Republica Federativa de Brasil,
después de la exclusién de las ventas a que se refiere el punto anterior, constituyen una cantidad
suficiente para determinar el valor normal, de acuerdo con lo previsto en el pie de pagina del articulo 2.2
del Acuerdo Antidumping.

60. Conforme a lo previsto en los articulos 31 parrafo primero de la LCE y 2.1 del Acuerdo
Antidumping, la Secretaria establecié el valor normal segun el precio de venta en el pais de origen.

61. De conformidad con el articulo 40 del Reglamento, la Secretaria empled como valor normal para
cada codigo de producto, el precio promedio ponderado correspondiente al periodo investigado. La
ponderacion refiere la participacion del volumen de cada una de las transacciones en el volumen total
vendido por cédigo de producto en la Republica Federativa de Brasil.

Ajustes al valor normal

62. La empresa exportadora solicitd ajustar el valor normal por términos y condiciones de venta, en
particular por concepto de flete interno, gastos por crédito y comisién, asi como por diferencias en cargas
impositivas (Impuestos a la Produccién Industrial y a la Circulaciéon de Mercancias y Servicios), para lo
cual proporciond informacion especifica de cada una de las operaciones donde se aplicaron los ajustes
solicitados.

63. La Secretaria aceptd ajustar el valor normal por los conceptos sefalados en el punto anterior con
fundamento en los articulos 36 de la LCE; 53, 54 y 57 de su Reglamento, y 2.4 del Acuerdo Antidumping.

64. Respecto del ajuste por crédito, el plazo de pago se obtuvo con base en la diferencia de dias entre
la fecha de recepcion del importe de cada factura y la fecha de elaboracién de la misma. La tasa de
interés se calculd a partir de un promedio de las tasas que pagdé Companhia Siderirgica Belgo Mineira,
sobre sus pasivos de corto plazo.

Margen de discriminacién de precios

65. De acuerdo con la informacién y metodologia descritas en los puntos 48 a 64 de esta Resolucion y
con fundamento en los articulos 30 de la Ley de Comercio Exterior; 38 y 39 de su Reglamento; 2.1y 2.4.2
del Acuerdo relativo a la Aplicaciéon del Articulo VI del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y
Comercio de 1994, la Secretaria concluyd, de manera preliminar, que las exportaciones de vigas de acero
tipo | a los Estados Unidos Mexicanos, clasificadas en la fraccion arancelaria 7216.32.01 de la Tarifa de la
Ley del Impuesto General de Importacion, efectuadas durante el periodo de investigacion por la
Companhia Siderurgica Belgo Mineira, se realizaron con un margen de discriminacién de precios de 68.5
por ciento.

Siderurgica Barra Mansa, S.A.
Productos exportados



66. En el periodo investigado, Siderdrgica Barra Mansa, S.A., exporto a los Estados Unidos Mexicanos
vigas de acero tipo | que se clasifican, conforme a su propia informacién contable, en 6 cddigos de
producto, de los cuales dos codigos corresponden a vigas de 4 pulgadas, dos cddigos se refieren a vigas
de 5 pulgadas y dos de ellos a vigas de 6 pulgadas.

Precio de exportacion

67. Para cada uno de los cddigos de producto a los que hace referencia el punto 66 de esta
Resolucion, la Secretaria calcul6 los precios de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos conforme a
los datos reportados por la empresa. En términos del articulo 40 del Reglamento, para cada codigo de
producto de vigas de acero tipo | exportadas, la Secretaria obtuvo el precio de exportaciéon segun el precio
promedio ponderado observado en el periodo investigado. La ponderacién refiere la participacion del
volumen de cada una de las transacciones en el volumen total exportado por cédigo de producto de vigas
de acero tipo | a los Estados Unidos Mexicanos por Siderurgica Barra Mansa, S.A.

Ajustes al precio de exportacién

68. Siderurgica Barra Mansa, S.A., solicito ajustar el precio de exportaciéon por términos y condiciones
de venta, en particular, por concepto de flete interno y externo, gastos por crédito, manejo de mercancia y
gastos por el despacho aduanero, para lo cual proporcioné informacién especifica de cada una de las
operaciones donde se aplicaron los ajustes solicitados.

69. La Secretaria aceptd ajustar el precio de exportacion por los conceptos sefialados en el punto
anterior de conformidad con lo dispuesto en los articulos 36 de la LCE, 53 y 54 de su Reglamento, y 2.4
del Acuerdo Antidumping.

70. Respecto al céalculo del ajuste por crédito, el plazo de financiamiento se obtuvo con base en el
numero de dias entre la fecha de pago de la factura y la fecha de emisién de la misma. La tasa de interés
se calculé a partir de un promedio de las tasas que pagé la compafiia tenedora de Siderurgica Barra
Mansa, S.A., sobre sus pasivos de corto plazo.

Valor normal

71. De acuerdo con la informacién proporcionada por Siderdrgica Barra Mansa, S.A., durante el
periodo de investigacion, esta empresa realizé ventas en el mercado interno de la Republica Federativa
de Brasil de los tipos de producto al que se refiere el punto 66 de esta Resolucion.

72. La Secretaria determiné que las ventas al mercado interno de la Republica Federativa de Brasil
constituyen una cantidad suficiente para determinar el valor normal, de acuerdo con lo previsto en el pie
de pagina del articulo 2.2 del Acuerdo Antidumping.

73. Conforme a lo previsto en los articulos 31 parrafo primero de la LCE y 2.1 del Acuerdo
Antidumping, la Secretaria establecié el valor normal segun el precio de venta en el pais de origen.

74. De conformidad con el articulo 40 del Reglamento, la Secretaria empled como valor normal para
cada codigo de producto, el precio promedio ponderado correspondiente al periodo investigado. La
ponderacion refiere la participacion del volumen de cada una de las transacciones en el volumen total
vendido por codigo de producto en la Republica Federativa de Brasil.

Ajustes al valor normal

75. La exportadora solicité ajustar el valor normal por términos y condiciones de venta, en particular,
por concepto de flete interno y gastos por crédito, para lo cual proporcion6 informacion especifica de cada
una de las operaciones donde se aplicaron los ajustes solicitados.

76. La Secretaria aceptd ajustar el valor normal por los conceptos sefialados en el punto anterior con
fundamento en los articulos 36 de la LCE; 53 y 54 de su Reglamento, y 2.4 del Acuerdo Antidumping.

77. Respecto del ajuste por crédito, el plazo de pago se obtuvo con base en la diferencia de dias entre
la fecha de recepcion del importe de cada factura y la fecha de elaboracién de la misma. La tasa de
interés se calculd a partir de un promedio de las tasas que pagd la compafiia tenedora de Siderurgica
Barra Mansa, S.A., sobre sus pasivos de corto plazo.

Margen de discriminacion de precios

78. De acuerdo con la informacién y metodologia descritas en los puntos 48 a 52 y 66 a 77 de esta
Resolucion y con fundamento en los articulos 30 de la Ley de Comercio Exterior; 38 y 39 de su
Reglamento; 2.1 y 2.4.2 del Acuerdo relativo a la Aplicacion del Articulo VI del Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994, la Secretaria concluyé, de manera preliminar, que las
exportaciones de vigas de acero tipo | a los Estados Unidos Mexicanos, que se clasifican en la fraccion



arancelaria 7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacién, efectuadas durante el
periodo de investigacién por la Siderdrgica Barra Mansa, S.A., se realizaron con un margen de
discriminacion de precios de 80.0 por ciento.

Gerdau, S.A.
Productos exportados

79. En el periodo investigado, Gerdau, S.A. exporto a los Estados Unidos Mexicanos vigas de acero
tipo | que se clasifican, conforme a su propia informacién contable, en 4 codigos de producto, de los
cuales, dos cédigos corresponden a vigas de 4 pulgadas y otros dos se refieren a vigas de 5 pulgadas.

Precio de exportacion

80. Para cada uno de los cddigos de producto a los que hace referencia el punto 79 de esta
Resolucion, la Secretaria calculd los precios de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos conforme a
los datos reportados por la empresa. En términos del articulo 40 del Reglamento, para cada cédigo de
producto de vigas de acero tipo | exportadas, la Secretaria obtuvo el precio de exportacién segun el precio
promedio ponderado observado en el periodo investigado. La ponderacién refiere la participacion del
volumen de cada una de las transacciones en el volumen total exportado por codigo de producto de vigas
de acero tipo | a los Estados Unidos Mexicanos por Gerdau, S.A.

Ajustes al precio de exportacion

81. Gerdau, S.A. solicité ajustar el precio de exportacion por términos y condiciones de venta, en
particular, por concepto de flete interno y externo, gastos por crédito, embalaje y gastos por manejo de
mercancia, para lo cual proporciond informacién especifica de cada una de las operaciones donde se
aplicaron los ajustes solicitados.

82. La Secretaria aceptd ajustar el precio de exportacién por los conceptos sefialados en el punto
anterior de conformidad en los articulos 36 de la LCE; 53 y 54 de su Reglamento, y 2.4 del Acuerdo
Antidumping.

83. Respecto del calculo del ajuste por crédito, el plazo de financiamiento se obtuvo con base en el
numero de dias entre la fecha de pago de la factura y la fecha de emisién de la misma. La tasa de interés
se calculd a partir de un promedio de las tasas que pagé Gerdau, S.A., sobre sus pasivos de corto plazo.

Valor normal

84. De acuerdo con la informacion proporcionada por Gerdau, S.A., durante el periodo de
investigacion esta empresa, realizé ventas en el mercado interno de la Republica Federativa de Brasil de
los tipos de producto a que se refiere el punto 79 de esta Resolucion.

85. La Secretaria determiné que las ventas al mercado interno de la Republica Federativa de Brasil
constituyen una cantidad suficiente para determinar el valor normal, de acuerdo con lo previsto en el pie
de pagina del articulo 2.2 del Acuerdo Antidumping.

86. Conforme a lo previsto en los articulos 31 parrafo primero de la LCE y 2.1 del Acuerdo
Antidumping, la Secretaria establecié el valor normal segun el precio de venta en el pais de origen.

87. De conformidad con el articulo 40 del Reglamento, la Secretaria empled como valor normal para
cada codigo de producto, el precio promedio ponderado correspondiente al periodo investigado. La
ponderacion refiere la participacion del volumen de cada una de las transacciones en el volumen total
vendido por cédigo de producto en la Republica Federativa de Brasil.

Ajustes al valor normal

88. La exportadora solicité ajustar el valor normal por términos y condiciones de venta, en particular,
por concepto de flete interno, gastos por crédito y embalaje, asi como por diferencias en cargas
impositivas (Impuestos a la Producciéon Industrial y a la Circulacion de Mercancias y Servicios y
Programas de Integracion Social y de Contribucién para Financiamiento Social), para lo cual proporciono
informacién especifica de cada una de las operaciones donde se aplicaron los ajustes solicitados.

89. La Secretaria acepto ajustar el valor normal por los conceptos sefialados en el punto anterior con
fundamento en los articulos 36 de la LCE; 53, 54 y 57 de su Reglamento, y 2.4 del Acuerdo Antidumping.

90. Respecto del ajuste por crédito, el plazo de pago se obtuvo con base en la diferencia de dias entre
la fecha de recepcion del importe de cada factura y la fecha de facturacion de la misma. La tasa de interés
se calcul6 a partir de un promedio de las tasas que pagd Gerdau, S.A., sobre sus pasivos de corto plazo.

Margen de discriminacién de precios

91. De acuerdo con la informacion y metodologia descritas en los puntos 48 a 52 y 79 a 90 de esta
Resolucion y con fundamento en los articulos 30 de la Ley de Comercio Exterior; 38 y 39 de su
Reglamento; 2.1 y 2.4.2 del Acuerdo relativo a la Aplicacion del Articulo VI del Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994, la Secretaria concluyé, de manera preliminar, que las
exportaciones de vigas de acero tipo | a los Estados Unidos Mexicanos, que se clasifican en la fraccion



arancelaria 7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacién, efectuadas durante el
periodo de investigacion por Gerdau, S.A., se realizaron con un margen de discriminacién de precios de
72.6 por ciento.

Andlisis de dafio y causalidad
Analisis de similitud entre los productos

92. Para efectos de la determinacién de la similitud de producto, con fundamento en los articulos 37
del Reglamento y 2.6 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria tomé en cuenta diversos factores incluidos,
entre otros, las caracteristicas fisicas, composicién quimica, descripcién arancelaria, usos y proceso
productivo. Ninguno de estos factores por si solo es decisivo y la autoridad puede considerar otros
factores relevantes a partir de los hechos de que tenga conocimiento.

93. Con base en las consideraciones descritas en los puntos 6 al 18 y 92 de esta Resolucion, la
Secretaria determind que tanto las vigas de acero tipo |, identificadas como “IPS”, con un peralte de 4,5y
6 pulgadas de origen brasilefio, como las de fabricacion nacional, son productos similares en términos de
lo dispuesto en los articulos 37 fraccion Il del Reglamento y 2.6 del Acuerdo Antidumping, en virtud de
gue tienen las mismas caracteristicas fisicas y quimicas, las cuales les permiten cumplir las mismas
funciones y ser comercialmente intercambiables.

94. Cabe sefialar que en esta etapa de la investigacion, las exportadoras Companhia Siderirgica
Belgo Mineira, Gerdau, S.A., y Siderurgica Barra Mansa, S.A., argumentaron que la Secretaria debia
incluir dentro de la definicion del producto similar, las vigas rectangulares denominadas “IPR” (“tipo H")
fabricadas en el mercado mexicano por Altos Hornos de México, S.A. de C.V., puesto que eran
semejantes a las vigas tipo | que fabrica la solicitante (“IPS”) y, en extremo, podrian sustituirse para
algunas aplicaciones.

95. Después de analizar las pruebas aportadas por las partes comparecientes, la Secretaria considerd
inadecuado incluir dentro de la definiciéon del producto similar las vigas identificadas como “IPR”, puesto
gue si bien pueden tener algunas caracteristicas comunes, presentan diferencias significativas que las
hace competir en mercados diferentes.

96. En efecto, una diferencia entre estas vigas se presenta en la geometria del peralte: las vigas tipo
“IPS” tienen forma “curvada”, es decir, que la unién entre el patin y el alma no forma un angulo de 90°,
sino que tiene un acabado en forma de curva, en tanto que las vigas “IPR” presentan una forma
rectangular. Generalmente, las vigas tipo “IPR” son mas pesadas, lo que les permite ofrecer mayor
resistencia, en cuanto a la relacién “momento de inercia/peso lineal”’. Por otro lado, a diferencia de las
vigas tipo “IPS”, las “IPR”, de geometria rectangular, suelen emplearse en construcciones de edificios mas
grandes y equipos mas pesados. Ademas, los precios de las vigas tipo “IPR” suelen ser mayores, lo que
dificulta la sustitucién comercial en el mercado.

97. Es importante destacar que las propias exportadoras reconocieron no fabricar los perfiles tipo
“IPR” debido a que en la Republica Federativa de Brasil no existe un mercado amplio para este tipo de
vigas. Sefialaron que no cuentan con instalaciones productivas necesarias para la fabricacion de estas
vigas.

98. Por su parte, la solicitante reiterd lo sefialado en su solicitud de inicio, en el sentido de que las
vigas tipo | (refiriéndose a las tipo “IPS”) y las “vigas H” (cuya identificacion técnica suele ser “IPR") se
destinan a usos y aplicaciones distintas. En apoyo a ello, la solicitante presenté un escrito de Altos Hornos
de México, S.A. de C.V., el cual confirma su dicho. Asimismo, también reconocié que en sus instalaciones
no puede fabricar las vigas con perfil rectangular “IPR” y requeriria de realizar inversiones considerables
para estar en posibilidades de fabricarlas, como tampoco Altos Hornos de México, S.A. de C.V., puede
fabricar las vigas tipos “IPS”.

99. En suma, con la informacién disponible se puede concluir que si bien en determinado momento,
las vigas tipo “IPS” podrian sustituir en algunas aplicaciones a las vigas de perfil rectangular, no existe
evidencia en el expediente administrativo de que esta sustitucion pueda ser comin en la construccién o
en otras aplicaciones, pues las diferencias relevantes en cuanto a la geometria, resistencia y peso, asi
como los mayores precios de las vigas rectangulares no hacen atractiva su intercambiabilidad comercial.

Mercado internacional

100. En los puntos 66 al 71 de la resolucion de inicio, publicada en el Diario Oficial de la Federacion
de 5 de julio de 2001, y con base en la informacién proporcionada por la solicitante, la Secretaria
describié algunos indicadores sobre el mercado internacional de los “productos largos de acero”. Al



respecto, las exportadoras argumentaron que las cifras de estos productos no reflejan el comportamiento
real de un producto tan especifico como las vigas de acero tipo I, por lo que los comentarios que hace la
solicitante sobre el mercado internacional deben ser desestimados.

101. Las exportadoras reconocieron la dificultad de contar con informacion puntual sobre el mercado
internacional de perfiles o vigas tipo |; sin embargo, alternativamente proporcionaron datos de produccion,
exportaciones e importaciones de “perfiles pesados”, reportada por la publicacién especializada Steel
Statistical Yearbook, los cuales representan, segun lo manifestaron, una gama mas restringida que
incluye al producto investigado. Por su parte, la solicitante también cuestioné la validez de la informacion
presentada por las exportadoras en su comparecencia, debido a que incluye otros productos ademas de
los perfiles “IPS” o vigas I.

102. Por los problemas expuestos, la Secretaria se limité a identificar a los principales paises
productores, exportadores e importadores, a reserva de allegarse de mayores elementos en la siguiente
etapa de la investigacion.

103. De acuerdo con informacion de las exportadoras, los productores mas destacados de perfiles
pesados son la Unién Europea, los Estados Unidos de América, la Republica Popular China, Japon y la
Republica de Corea; esta informacién es consistente con la correspondiente a productos largos de acero
presentada por la solicitante.

104. En 1998, los principales exportadores de perfiles pesados fueron la Unién Europea, Europa del
Este y Japon; mientras que los importadores mas sobresalientes fueron la Unién Europea, los Estados
Unidos de América y Canada. Cabe sefialar que la informacion disponible, ya sea de produccién de
perfiles pesado o de acero en general, registra una participacion de la industria brasilefia en la produccién
mundial de alrededor de 1 a 3 por ciento.

Mercado nacional
A. Produccién nacional

105. Siderargica de Guadalajara manifestd que produce mas del 94 por ciento de vigas de acero tipo |
en el mercado nacional (refiriéndose a las tipo “IPS”), y el resto de la produccién nacional de este
producto es fabricado por Aceros de Jalisco, S.A. de C.V. Con el fin de sustentar lo anterior, anex6 una
carta de la Camara Nacional de la Industria del Hierro y del Acero (CANACERO) de fecha 19 de febrero
de 2001,
en la que se sefiala que las Unicas empresas que fabrican vigas de acero estructurales de acero tipo | en
el mercado nacional son Compaiiia Siderirgica de Guadalajara, S.A. de C.V. y Aceros de Jalisco, S.A. de
C.V.

106. Con base en la informacién proporcionada por la solicitante y la produccion nacional anual de
1998, 1999 y 2000, cuya fuente es la Camara Nacional de la Industria del Hierro y del Acero se observo
que en los afios mencionados la produccion de vigas de acero tipo | atribuible a Siderirgica de
Guadalajara, represento el 93, 91 y 95 por ciento de la produccién nacional total, respectivamente.

107. Adicionalmente, la solicitante presentd una carta de Aceros de Jalisco, S.A. de C.V., donde se
acredita el apoyo de esta empresa a la presentacién de la solicitud de inicio de la investigacién en contra
de las importaciones de vigas de acero tipo |, originarias de la Republica Federativa de Brasil.

108. Las exportadoras Companhia Siderdrgica Belgo Mineira, Gerdau, S.A. y Siderirgica Barra
Mansa, S.A. cuestionaron la representatividad de Siderargica de Guadalajara, dentro de la produccion
nacional total de vigas de acero tipo I, debido a que consideraron que debia incluirse a Altos Hornos de
México, S.A. de C.V. como uno de los principales productores de vigas de acero rectangulares tipo “IPR”.

109. Las exportadoras consideraron que el hecho de que la solicitante haya excluido las vigas tipo
“IPR” del producto objeto de investigacion, tuvo como propdsito ocultar su baja participaciéon en la
produccién nacional total, por la falta del apoyo de Altos Hornos de México, S.A. de C.V.

110. Por las razones expuestas en el apartado correspondiente a la similitud de los productos, la
Secretaria desestimé los argumentos de las exportadoras. En particular, se consider6 inadecuado
extender
la definicién del producto investigado debido a que la informacién disponible indica que no es comun la
sustitucion comercial entre las vigas tipo “IPS” y las vigas tipo “IPR”. Ademas, es importante resaltar que
derivado de lo manifestado por Altos Hornos de México, S.A. de C.V., en escrito presentado por la
solicitante, la exclusion de las vigas “IPR” dentro del alcance de la investigacion tiene fundamentos
técnicos
y comerciales.



111. Con base en lo establecido en los puntos 105 al 110 de esta Resolucién, la Secretaria determiné
gue Siderurgica de Guadalajara, retne los requisitos de representatividad de la rama de la produccion
nacional del producto similar, asi como la legitimidad para solicitar el inicio de la investigacion
antidumping,
de conformidad con lo establecido en los articulos 40 y 50 de la LCE, 60 y 62 de su Reglamento, 4.1y 5.4
del Acuerdo Antidumping.

B. Canales de distribucién y comercializacion

112. La solicitante manifesté que las vigas de acero tipo | se comercializan en el mercado nacional
principalmente a través de empresas distribuidoras. En particular, indicé que vende su producto a nivel
ex-works a los distribuidores, quienes, a su vez, lo colocan con subdistribuidores hasta llegar al usuario
final.

113. De acuerdo con esta empresa, las vigas de acero tipo | de fabricacion nacional se destinan
fundamentalmente al sector de la construccién. La mayor demanda de este producto se concentra en la
region de Jalisco, Michoacan, Colima, Guanajuato, Nayarit y Zacatecas, utilizandose principalmente,
mediante el sistema viga-béveda para el techado de viviendas.

114. Por su parte, las exportadoras manifestaron que las vigas de acero tipo | que destinan al mercado
mexicano son vendidas tanto a empresas comercializadoras, quienes revenden a importadores locales,
como a clientes finales.

Analisis de dafio y causalidad

115. En su solicitud de inicio de la investigacion, Siderurgica de Guadalajara manifestd que en el
periodo enero a diciembre de 2000, las importaciones en condiciones de discriminacion de precios
ocasionaron una disminucién en sus ventas al mercado interno y, por consiguiente, un deterioro en sus
principales indicadores econémicos y financieros.

116. Adicionalmente, Siderargica de Guadalajara argumenté que existe la probabilidad fundada de
una amenaza de dafio a la industria nacional por efecto de las importaciones de vigas de acero tipo |
originarias de la Republica Federativa de Brasil. Sefialé6 que la magnitud de capacidad de produccién de
dicho pais para la fabricacion de perfiles medios y pesados, asi como los montos estimados en que se
incrementara su produccion en el futuro préximo, permiten suponer que dicho pais dispondra de
capacidad libremente disponible para la fabricacion de vigas de acero tipo I, que pudiera destinarse al
mercado mexicano.

117. Con fundamento en los articulos 41 y 42 de la LCE, 64 y 68 de su Reglamento, 3.4 y 3.7 del
Acuerdo Antidumping, la Secretaria analizé los argumentos y pruebas presentados por la solicitante y las
exportadoras, con el fin de determinar la existencia de dafio o amenaza de dafio a la industria nacional en
el periodo investigado por causa de las importaciones de vigas de acero tipo | originarias de la Republica
Federativa de Brasil en condiciones de discriminacion de precios.

A. Importaciones objeto de discriminacién de precios

118. En la solicitud de inicio Siderdrgica de Guadalajara indicé que a través de la fraccion arancelaria
7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacion, ingresan al mercado nacional
vigas procedentes de paises distintos a la Republica Federativa de Brasil que no son objeto de
investigacion, tales como las vigas denominadas "IPR” o “tipo H”. Con el fin de estimar el volumen que
corresponde exclusivamente al producto investigado originario de la Republica Federativa de Brasil, la
solicitante presentd diversos pedimentos de importacién, y explicd que las empresas brasilefias no
fabricaban vigas “tipo H” (0 “IPR”) por lo que no podrian haberse importado este tipo de vigas desde la
Republica Federativa de Brasil.

119. En lo que se refiere a importaciones originarias de paises distintos al investigado, la solicitante
sefialé que correspondian a vigas rectangulares (“IPR”), las cuales debian excluirse del analisis por
tratarse de producto no sujeto a investigacion. Al respecto, las exportadoras solicitaron no excluir este
monto para efectos de evaluar el dafio, pues representa siete veces el monto de las importaciones
brasilefias.

a) Valor y volumen de las importaciones investigadas

120. Con el fin de estimar el volumen de importaciones correspondientes al producto investigado, que
ingresaron al mercado nacional a través de la fraccion arancelaria 7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del
Impuesto General de Importacion, la Secretaria procedié en la forma que se indica a continuacion.

121. Por lo que se refiere a las importaciones originarias de la Republica Federativa de Brasil, la
Secretaria confirmé lo establecido en el punto 85 de la resolucién de inicio, en el sentido de considerar



que la totalidad de estas mercancias corresponden exclusivamente al producto investigado, tal como lo
indican los pedimentos y facturas, y por el hecho de que las empresas brasilefias no fabrican vigas
rectangulares tipo “IPR”, de acuerdo con lo que ellas mismas manifestaron.

122. Por otro lado, para estimar el volumen de importaciones correspondientes a vigas tipo "IPS",
originarias de paises distintos a la Republica Federativa de Brasil, la Secretaria solicité a 28 agentes
aduanales un total de 119 pedimentos con sus respectivas facturas. La muestra de estos pedimentos se
eligio6 tomando en cuenta las principales importadoras durante el 2000 por la fraccion arancelaria
7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacion.

123. En respuesta a este requerimiento, se recibieron 75 pedimentos de importacion que
corresponden al 28 por ciento del volumen importado de origenes distintos al pais investigado. Los
resultados indicaron que el 97 por ciento del volumen de importacioén cubierto por estos 75 pedimentos,
correspondié a importaciones de vigas "IPR" identificadas como “W” -producto no investigado- y, el
restante 3 por ciento, a vigas tipo |. Adicionalmente, se tuvieron a la vista copias de otros 10 pedimentos
de importacion proporcionados por la solicitante donde se registran sélo importaciones de producto
identificado como “W”.

124. Con base en estos resultados, la Secretaria estimé que aproximadamente el 3 por ciento del
volumen total de importaciones originarias de paises distintos de la Republica Federativa de Brasil,
realizadas en el periodo enero a diciembre 2000, a través de la fraccién arancelaria indicada,
correspondié a producto investigado, y el 97 por ciento a producto no investigado; estos porcentajes
fueron aplicados a las importaciones correspondientes a 1998 y 1999 a fin de hacerlos comparables.

125. Por otra parte, las exportadoras argumentaron que no era pertinente incluir las importaciones
temporales en el andlisis de dafio, lo cual fue cuestionado por la solicitante. Con fundamento en el articulo
sexto transitorio del Decreto por el que se reforman, adicionan y derogan diversas disposiciones de la Ley
Aduanera, publicado el 31 de diciembre de 2000, en el Diario Oficial de la Federacion, la Secretaria
determind incluir dichas importaciones en los montos obtenidos conforme a lo indicado en los puntos 120
a 124 de esta Resolucion.

b) Crecimiento de las importaciones

126. Con base en la informacion y metodologia descritas anteriormente, se observo que las
importaciones globales de vigas de acero tipo | registraron un crecimiento entre 1998 y el 2000. Durante
1999 se incrementaron 1,075 por ciento con respecto a 1998 y en el periodo investigado, enero a
diciembre de 2000, en 4 por ciento con respecto al afio anterior.

127. En relacién con las importaciones totales originarias de la Republica Federativa de Brasil, se
observo que en el periodo enero a diciembre de 1999 se incrementaron 1,174 por ciento en relaciéon con
1998, para posteriormente bajar en 4 por ciento.

128. Por otra parte, con el fin de evaluar si en el periodo investigado hubo un crecimiento de las
importaciones en relacion con el consumo interno y la produccion nacional, se estimé el tamafio del
mercado mexicano de vigas de acero tipo |, a partir de las cifras de produccion nacional, mas
importaciones menos exportaciones.

129. Al respecto, se observé que las importaciones totales de vigas de acero tipo | pasaron de
representar el 1 por ciento del consumo nacional aparente en 1998 al 12 y 13 por ciento durante 1999 y
2000, respectivamente. De éstas, destacan las mercancias originarias del pais investigado, las cuales
incrementaron su participacion en el mercado nacional del 1 por ciento en 1998 al 11 por ciento tanto en
1999 como en el 2000.

130. El aumento en la participacion de 10 puntos porcentuales en las importaciones de vigas de acero
tipo |, originarias de la Republica Federativa de Brasil en el mercado mexicano, se registré al tiempo en
que disminuyd la participacion de la produccion nacional 12 puntos porcentuales entre 1998 y el periodo
investigado. Cabe sefialar que del listado de clientes de la solicitante y la lista de pedimentos de
importacién del Sistema de Informacién Comercial de México, se observé que algunos de los
importadores del producto investigado disminuyeron sus compras de producto nacional.

131. De acuerdo con la metodologia descrita en los puntos 120 a 125 de esta Resolucion, otros paises
aumentaron su participacion en el mercado nacional en dos puntos porcentuales entre 1998 y el 2000.
Al respecto, las exportadoras sefialaron que mientras las importaciones de otros origenes se
incrementaron, las brasilefias cayeron en el periodo investigado respecto a 1999; de hecho, sefialaron
gue esta tendencia continud, pues pasaron de 10,811 toneladas en 2000 a 2,714 toneladas en el primer
semestre de 2001, equivalentes a un volumen anualizado de 5,428 toneladas, que significaria una
reduccion de mas de 50
por ciento.



132. Por su parte, la solicitante sefial6 que se debia observar el aumento en las importaciones
investigadas de 1,174 por ciento en 1999, respecto al afio anterior; ante esta magnitud, el descenso de 4
por ciento registrado entre 1999 y 2000 no es significativo, pues representa so6lo un ajuste de dichas
importaciones. Con respecto al comportamiento de las importaciones de paises distintos al investigado,
indicdé que los argumentos de los exportadores estan sesgados, pues insisten en incluir productos no
sujetos a investigacion. Finalmente, considerd incorrecto el monto de importacion estimado por las
exportadoras para el 2001, pues en el primer semestre, las estadisticas oficiales reportan un total de
8,332 toneladas de mercancias brasilefias.

133. Una vez evaluados los argumentos y pruebas aportados por las partes interesadas, la Secretaria
considera que la caida de 4 por ciento en las importaciones investigadas en el 2000 no fue suficiente para
contrarrestar la tendencia creciente de las importaciones, pues ésta se registra después de un incremento
de 1,705 por ciento en las importaciones investigadas, de manera que se tuvo un crecimiento acumulado
de 1,126 por ciento entre 1998 y el periodo investigado, y un incremento de 10 puntos porcentuales en su
participacion en el consumo interno. Ademas, la reduccién sefalada se registr6 en un escenario
de contraccién del mercado nacional del 4 por ciento, de manera que las importaciones en condiciones de
discriminacion de precios lograron mantener su participacion en el mismo.

134. Con respecto a las importaciones originarias de otros paises, tal como ya se ha explicado,
la Secretaria conté con elementos para estimar que dichas mercancias no corresponden al producto
investigado.

B. Efectos sobre los precios

135. De conformidad con lo dispuesto en los articulos 41 y 42 de la LCE; 64 y 68 de su Reglamento, y
3.2 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria analizé si en el periodo investigado las importaciones
originarias de la Repulblica Federativa de Brasil concurrieron al mercado mexicano a precios
considerablemente inferiores a los del producto nacional similar; si su efecto fue deprimir los precios
internos o impedir el aumento que, en otro caso se hubiera producido, y si el nivel de precios fue
determinante para explicar su comportamiento
en el mercado nacional.

136. La solicitante manifestd que en el periodo enero a diciembre de 2000, las importaciones de vigas
de acero tipo |, originarias de la Republica Federativa de Brasil se efectuaron en condiciones de
discriminacion precios, lo que provocd un exceso de oferta y, por consiguiente, una disminucién de su
precio promedio de venta al mercado interno, asi como un deterioro en sus principales indicadores
econdémicos y financieros.

137. Con base en las cifras de valor y volumen de las importaciones totales registradas en el Sistema
de Informacién Comercial de México, ajustadas conforme la metodologia descrita en los puntos 120 a 125
de esta Resolucion, la Secretaria obtuvo para el periodo 1998 al 2000, los precios promedio de las
importaciones originarias de la Republica Federativa de Brasil y las de otros paises.

138. En cuanto al precio promedio de las importaciones totales de vigas de acero tipo I, originarias de
paises distintos al investigado, se observé que en 1999 el precio promedio ponderado disminuyé 35 por
ciento en relacién con 1998. En el periodo investigado el precio promedio ponderado de dichas
importaciones registré un incremento de 7 por ciento con respecto a 1999 y se ubico 82 por ciento por
arriba del precio promedio que observaron las importaciones originarias de la Republica Federativa de
Brasil.

139. Por su parte, el precio promedio ponderado de las importaciones brasilefias que se realizaron en
condiciones de discriminacion de precios registré6 un descenso de 8 por ciento en 1999 en relacién con
1998. En el periodo investigado, enero a diciembre de 2000, se observé una disminucion de 1 por ciento
respecto al afio anterior.

140. Por otra parte, con base en la informacion proporcionada por la solicitante sobre las ventas a
precios puestos en planta de la industria nacional, mas los fletes en que incurrié para llevar la mercancia
a sus clientes, se observé que durante 1999 el precio promedio ponderado de venta al mercado interno
de vigas de acero tipo | disminuy6 3 por ciento con respecto a 1998, y en el periodo investigado, enero a
diciembre
de 2000, registré un descenso de 5 por ciento en relacién con 1999.

141. Para efectos de la comparacion de precios entre las importaciones y los productos de la industria
nacional, la Secretaria agreg6 al valor en el punto de entrada de las importaciones investigadas, el
arancel, el derecho de tramite aduanero y los gastos de internacién para llevar el producto a la bodega del
importador. Estos Gltimos calculados conforme a la informacién proporcionada por los importadores a los
que les requirié informacién la Secretaria. Cabe sefialar que en el caso del arancel, éste no fue aplicado a
las importaciones temporales.



142. La Secretaria observd que en el periodo investigado el precio promedio ponderado de las
importaciones investigadas, puestas en bodega del importador, se ubicé 20 por ciento por debajo del
precio promedio ponderado nacional en bodega del cliente.

143. Asimismo, con base en lo indicado en el apartado de discriminacién de precios de esta
Resolucion, durante 2000, las importaciones vigas de acero tipo | al mercado mexicano procedentes de
las exportadoras brasilefias Companhia Siderdrgica Belgo Mineira, Gerdau, S.A. y Siderargica Barra
Mansa, S.A. se realizaron con margenes de dumping que oscilaron entre 68.5 y 80 por ciento, lo que
permite suponer que de no haberse incurrido en este tipo de practicas no se habria registrado este nivel
de subvaloracion, sino que incluso se habrian ubicado por encima del precio nacional.

C. Efectos sobre la produccién nacional

144. Con fundamento en los articulos 41 de la LCE, 64 de su Reglamento y 3.4 del Acuerdo
Antidumping, la Secretaria evalu6 los efectos de las importaciones investigadas sobre los indicadores
economicos relevantes que influyeron en la situacion de la industria del producto nacional.

a) Efectos en los indicadores econémicos

145. Siderlrgica de Guadalajara manifestd que en el periodo enero a diciembre de 2000, las
importaciones de vigas de acero tipo | originarias de la Republica Federativa de Brasil provocaron la
disminucion de sus ventas al mercado interno, lo cual se reflej6 en el deterioro de sus principales
indicadores econémicos y financieros. La solicitante indicé que la demanda del mercado nacional de vigas
de acero tipo | siempre ha sido satisfecha por la produccion nacional.

146. Siderurgica de Guadalajara, ademas de sus indicadores econémicos, proporciond informacion
sobre indicadores de la industria nacional de vigas de acero tipo |, la cual fue considerada por la
Secretaria al evaluar el posible dafio a la industria nacional.

147. Con base en la informacién aportada por la solicitante y la obtenida del listado de pedimentos del
Sistema de Informacién Comercial de México, la Secretaria observd que el mercado mexicano de vigas
de acero tipo | se incrementd 28 por ciento en 1999 en relacién con el afio anterior, y en el afio 2000
disminuydé
4 por ciento con respecto a 1999. El incremento observado entre 1998 y el periodo investigado se
abastecié con las importaciones de vigas de acero tipo | brasilefias, las cuales alcanzaron una
participacion de 11 por ciento en el periodo investigado, después de tener el 1 por ciento del mercado en
1998.

148. El desempefio observado por las importaciones investigadas se reflejé en el comportamiento de
la produccién nacional orientada al mercado interno. Al respecto, la Secretaria observé que en términos
absolutos la produccién nacional orientada al mercado interno registré un incremento de 14 por ciento en
1999, pero registré un descenso de 5 por ciento en el afio 2000.

149. Por otra parte, las ventas internas nacionales se incrementaron 11 por ciento en 1999 para
después caer 1 por ciento en el periodo investigado. Cabe sefialar que si bien las ventas internas se
incrementaron
10 por ciento entre 1998 y 2000, este crecimiento fue 13 puntos porcentuales menor que el aumento
acumulado por el consumo nacional. Esta diferencia fue abastecida por las importaciones investigadas.

150. De hecho, la Secretaria observd que durante el afio 2000, dos de los principales clientes de
Siderdrgica de Guadalajara, disminuyeron 22 y 21 por ciento sus compras a este productor nacional, al
tiempo en que comenzaron a importar mercancias investigadas, en condiciones de discriminacién de
precios, originarias del pais indicado; estas empresas adquirieron el 32 por ciento del volumen total
importado desde la Republica Federativa de Brasil a través de la fraccion arancelaria 7216.32.01 de la
Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacion.

151. Por su parte, las exportaciones totales de vigas de acero tipo | de la industria nacional registraron
el siguiente comportamiento: en 1999 disminuyeron 52 por ciento y en el periodo investigado registraron
un descenso de 10 por ciento. Cabe sefialar que éstas representaron en promedio 4 por ciento de la
produccién nacional orientada al mercado interno entre 1998 y 2000, lo cual desvirtia el argumento de las
exportadoras en el sentido de que seria la caida de exportaciones la causa del dafio alegado. En
cualquier caso, este problema se afiadiria a la pérdida de mercado interno por parte de la industria
nacional a costa de las importaciones en condiciones de discriminacién de precios.

152. El descenso registrado por la produccion nacional en el afio 2000 con respecto al afio anterior, se
reflejé en la utilizaciéon de la capacidad instalada de produccién nacional de vigas de acero tipo |, cuando
disminuye 5 puntos porcentuales respecto a los niveles alcanzados en 1999.



153. En relacién con los inventarios promedio de la industria nacional, la Secretaria observé que en el
afio 2000 disminuyeron 50 por ciento respecto al nivel registrado en 1999. Asimismo, se observé que en
el periodo investigado el nivel de empleo promedio de la industria nacional se incrementé 4 por ciento en
relacién con el nivel registrado en el periodo comparable anterior.

154. Al respecto, las exportadoras argumentaron que, en todo caso, la causa del dafio o la amenaza
de dafio debe ser atribuible a las importaciones de otros origenes; ademas, el incremento considerable
registrado por otras importaciones indica que la industria nacional no tiene la capacidad para abastecer al
mercado mexicano. Al respecto, la Secretaria desestimé estos argumentos debido a que, por un lado, la
informacién disponible muestra que la industria nacional tiene capacidad instalada para cubrir la demanda
nacional de las vigas investigadas y, por el otro, las importaciones de otros origenes son, en general, de
productos no investigados.

b) Efectos en las variables financieras

155. Por otra parte, con la finalidad de determinar la influencia que tienen las ventas del producto
investigado de la solicitante sobre las utilidades y la condicién financiera de toda la empresa, la Secretaria
calculd la participacion porcentual de los ingresos generados por las ventas de vigas de acero tipo | en los
ingresos totales de la solicitante.

156. En particular, logré apreciarse que durante el periodo de 1998 a 2000, la participacion porcentual
de las ventas del producto vigas de acero tipo | en las ventas totales de Siderirgica de Guadalajara,
oscilé entre el 20 y 22 por ciento. No obstante, al analizar la participacion que tienen las utilidades de
operacion del producto similar sobre las utilidades de toda la empresa, se observé que esta proporcion
fue de 66 por ciento en 1998, 67 por ciento en 1999 y 90 por ciento en el afio 2000.

157. Al respecto, las exportadoras manifestaron que la Secretaria debia cuidar la validez del estado de
costos, ventas y utilidades del producto similar, dado que se trata de un estado preparado por la empresa
solicitante, mas que los estados financieros auditados por una instancia independiente. Ante ello, se
requirid a la solicitante una explicacion sobre la metodologia empleada en la conformacién de esta
informacién y la conciliaciéon con el estado de resultados, asi como una explicacion sobre la alta
participacion del producto similar en las utilidades de operacion de la empresa en su conjunto.

158. La Secretaria observo que la informacion de los distintos rubros del estado de costos, ventas y
utilidades del producto similar provienen de fuentes lo suficientemente desagregadas para ser
consideradas confiables. Por ejemplo, la metodologia sefiala que dichas fuentes identifican hasta nivel de
fraccion arancelaria de manera mensual, factores como ventas, costo de venta, materias primas, mano de
obra, gastos indirectos, inventarios de produccién en proceso y de producto terminado, gastos de venta y
de administracion, entre otros.

159. Asimismo, también se considero6 razonable la conciliacion realizada, pues a decir de la solicitante,
corresponde a la conciliacion del estado de resultados por el método de costeo directo de Compafiia
Siderurgica de Guadalajara, S.A. de C.V., y el estado de resultados de dicha empresa por el método de
costeo absorbente. En esta conciliacion se observan las reclasificaciones para los rubros de costos
indirectos de fabricacién, gastos de venta y gastos de administracion, mediante las cuales la solicitante
obtuvo el estado de resultados por costeo absorbente.

160. Sobre la alta participacion del producto similar en sus utilidades de operacion, la solicitante
explicé que la razén de esta situacion aparentemente contradictoria, pero correcta, se debe a que la viga
de acero tipo “IPS” es su “producto estrella” y la venta del mismo otorga el mayor margen para la
empresa.

161. A partir de lo descrito en los puntos 159 y 160 de esta Resolucién, se determind que la
informacién correspondiente al estado de costos, ventas y utilidades del producto similar, es adecuada
para analizar el comportamiento de los factores de beneficios y rentabilidad de la viga de acero tipo |
fabricada por
la solicitante.

162. De acuerdo con lo sefialado en los puntos 155 al 161 de esta Resolucién, la Secretaria bas6 su
examen sobre las variables financieras de la produccién nacional, en los estados financieros auditados de
1998 a 2000 de la solicitante, asi como los indicadores correspondientes exclusivamente al producto
investigado. Cabe sefialar que con propésitos de comparabilidad se actualizé la informacion financiera
mediante el método de cambios en el nivel general de precios, de acuerdo con el boletin B-10 de los
principios de contabilidad generalmente aceptados, emitido por el Instituto Mexicano de Contadores
Publicos, A.C.



163. En su escrito de solicitud, Siderurgica de Guadalajara sefialé6 que las importaciones de vigas
estructurales de acero tipo |, originarias de la Republica Federativa del Brasil, propiciaron un desempefio
financiero negativo del producto similar de fabricacion nacional, toda vez que las utilidades brutas y de
operacion, en términos nominales disminuyeron 15 y 16 por ciento, respectivamente, en el periodo
investigado con respecto al afio anterior comparable.

164. Por su parte, la Secretaria observéd que en 1999 la utilidad operativa de la solicitante crecié 9 por
ciento en términos reales, mientras que el ingreso por ventas decrecié 14 por ciento. En 2000 la utilidad
de operacién de la solicitante descendié 43 por ciento, debido fundamentalmente a la reduccién de 11 por
ciento en los ingresos por ventas de la solicitante. En lo que respecta a los resultados especificos del
producto similar, se observa un comportamiento semejante, pues la utilidad operativa disminuy6 23 por
ciento en 2000, debido principalmente a la caida de 14 por ciento en los ingresos por ventas, reflejo de la
reduccion en términos reales de 13 por ciento en el precio interno.

165. Adicionalmente, se analizo la sensibilidad de las utilidades de operacién de la solicitante y de las
ventas internas del producto similar fabricado por ésta, a través del método del grado de apalancamiento
operativo. En ese sentido, la solicitante registré en el 2000 un grado de apalancamiento operativo de 3.75,
lo que significa por cada punto porcentual de cambio en el ingreso por ventas, las utilidades de operacién
sufrirdn un cambio de 3.75 por ciento. A nivel del producto similar, la variabilidad de las utilidades de
operacion fue de 1.65.

166. En cuanto al margen de operacién generado por las ventas internas del producto similar, se
observo que en 1999 creci6é en 2 puntos porcentuales. Para el afio 2000, se observé que dicho margen
operativo cay6é 4 puntos porcentuales quedando en 36 por ciento, debido a que la utilidad operativa
disminuyé en dicho afio a consecuencia de la baja en el ingreso por ventas y que el costo de venta
disminuyé en menor proporcion.

167. El rendimiento sobre la inversion de Siderirgica de Guadalajara, en 1999 se incrementd 1 punto
porcentual al ubicarse en 5 por ciento, como reflejo del crecimiento en el margen operativo en dicho afio.
En el afio 2000, este factor registr6 una baja de 2 puntos porcentuales, debido a que el margen de
operacion disminuy6 por la baja en la utilidad operativa de la empresa.

168. Asimismo, se observé que para en 1999 la contribucién de las ventas internas del producto
similar y la contribucién de los demas productos fabricados por la solicitante en el rendimiento sobre la
inversion crecieron %2 punto porcentual al quedar en 3 y 1.5 por ciento. Sobre ello, en el afio 2000 la
contribucién de las ventas internas del producto similar al rendimiento sobre la inversion disminuy6 Y2
punto porcentual al ubicarse en 2.5 por ciento, reflejo de la baja en el margen de operacion del producto
similar, mientras que los demas productos disminuyeron su contribucién en 1 punto porcentual al ubicarse
en 0.5 por ciento.

169. Por otra parte, en 2000 el flujo de efectivo operativo de la solicitante decrecié 60 por ciento,

debido principalmente a que la utilidad neta disminuyd, incluso registrando pérdidas netas. En cuanto a la
capacidad de reunir capital, se revisé el comportamiento de las razones de liquidez y apalancamiento
financiero.
Al respecto, observé que en 1999 la solicitante pudo haber cubierto 1.23 pesos de cada peso adeudado a
corto plazo, lo que constituyé una mejoria de 6 centavos en la razén de circulante con respecto al afio
anterior, mientras que en el periodo investigado esta razén disminuyé a 85 centavos por cada peso de
deuda a corto plazo, es decir, se deterior6 38 centavos debido principalmente -como se sefialé en el
punto anterior- al resultado de las actividades financieras de la solicitante.

170. Respecto a la prueba del acido, la Secretaria observé que en 1999 la solicitante pudo haber
cubierto 80 centavos por peso adeudado a corto plazo, en tanto que en el afio 2000 este indicador de
solvencia registré una significativa disminucién de 39 centavos, al ubicarse en 42 centavos por peso de
deuda de
corto plazo.

171. En relacion con el apalancamiento financiero se observd que en 1999 la deuda total de
Siderurgica de Guadalajara, representd 64 por ciento de sus activos totales y que para el afio 2000 esta
proporcion aumenta a 77 por ciento, es decir, se registré un deterioro de 13 puntos porcentuales en la
estructura de capital, debido principalmente a una significativa desinversiéon de 12 por ciento en el activo
total, mientras que los pasivos crecieron 5 por ciento. Asimismo, el indice de pasivo total a capital
contable refleja que la empresa adeudaba en 1999 un equivalente a 180 por ciento de su inversion neta,
pero en el afio 2000 esta proporcion se incrementd a 342 por ciento, lo que representa un fuerte grado de
apalancamiento que se considera riesgoso.



172. De conformidad con lo sefialado en los puntos 169 al 171 de esta Resolucion, la Secretaria
determin6 que en el periodo investigado la utilidad de operacién de la solicitante descendio,
principalmente como efecto de la caida en los ingresos por ventas del producto similar, vinculada con la
baja registrada en el precio interno de la viga de acero tipo | de fabricacién nacional, lo que afect6d
negativamente la rentabilidad,
el margen de operacion, el rendimiento sobre la inversion, y la contribucién del producto similar en dicho
rendimiento durante el periodo investigado. Asimismo, se determind que la capacidad de reunir capital de
la solicitante se deterioré durante el 2000 por la caida en el flujo de caja, el incremento en el nivel de
apalancamiento, y la disminucion en la solvencia de corto plazo.

c) Efectos potenciales sobre los indicadores econémicos y financieros

173. En su solicitud de inicio, Siderdrgica de Guadalajara manifest6 que la probabilidad fundada del
incremento de las importaciones de vigas de acero tipo |, originarias de la Republica Federativa de Brasil,
representaba una amenaza de dafio a la industria nacional del producto similar nacional, en virtud de que
tales importaciones se llevarian a cabo en condiciones de discriminacion de precios, cuyos efectos
potenciales se traduciria en un deterioro ain mayor de sus principales indicadores econdémicos y
financieros.

174. Para sustentar lo anterior, la solicitante present6é estimaciones de los principales indicadores
economicos y financieros de su empresa para los afios 2001 y 2002; asi como un estado de costos,
ventas y utilidades del producto similar considerando un escenario en que las importaciones de vigas de
acero tipo |, originarias de la Republica Federativa de Brasil se efectuarian en condiciones de
discriminacion de precios, donde se concluye, por ejemplo, que las utilidades de operacion disminuirian
23 por ciento en el 2001, en virtud de la reduccién proyectada en el ingreso por ventas.

175. En esta etapa de la investigacion, la Secretaria requirié a la solicitante la metodologia utilizada

para calcular dichas proyecciones, con la finalidad de contar con mayores elementos para evaluar su
validez.
La solicitante explicd que partié de los resultados obtenidos en el afio 2000, considerando la nueva
situacion del mercado, las importaciones registradas, las expectativas de exportacién, el consumo y la
participacion en el mercado. Sefialé que los criterios estan relacionados con estimaciones basadas en la
planeacion estratégica y operativa de la empresa para los afios 2001 y 2002.

176. Adicionalmente, la solicitante indicé que las estimaciones realizadas para los afios 2001 y 2002,
pueden ser optimistas, dadas las circunstancias internacionales actuales, la situacién econémica de los
Estados Unidos Mexicanos y de la Repulblica Federativa de Brasil, y las medidas de salvaguarda
promovidas en los Estados Unidos de América para proteger su industria del acero; a decir de la
solicitante, tales acontecimientos permiten suponer que las importaciones investigadas se incrementaran
aln mas que el volumen originalmente estimado.

177. Por su parte, las exportadoras Companhia Siderurgica Belgo Mineira, Siderurgica Barra Mansa,
S.A. y Gerdau, S.A. consideraron que la Secretaria no debia analizar tanto el presunto dafio como la
supuesta amenaza de dafio en la misma investigacion, en virtud de que son fendémenos excluyentes.

178. Al respecto, la Secretaria ratifica lo establecié en el punto 133 de la resolucion de inicio, en el
sentido de que la autoridad investigadora no esta limitada en sus facultades para valorar la informacion
aportada por las partes interesadas; a su vez, las partes tampoco estan restringidas para aportar
elementos probatorios, ni obligadas a pronunciarse exclusivamente por una u otra de estas figuras; la
determinacion final sobre la existencia de dafio o bien de amenaza de dafio correspondera a la Secretaria
tras la realizacion de una investigacion en términos de lo establecido en los articulos 41 y 42 de la LCE;
64 y 68 de su Reglamento, y 3 del Acuerdo Antidumping.

d) Perfil de la industria del pais exportador

179. En este sentido, la solicitante argument6 que la magnitud de la capacidad de produccién con que
cuenta la Republica Federativa de Brasil para la fabricacion de perfiles medios y pesados, entre los cuales
se encuentran las vigas de acero tipo |, asi como sus planes para incrementarla, permiten presumir que
este pais dispondra de capacidad libremente disponible para la fabricacion de vigas de acero tipo | que
puede destinarse al mercado mexicano. Entre los elementos considerados por la solicitante figuran los
siguientes:

A. Contrario a lo sefialado por las exportadoras, en el primer semestre de 2001 se observd un
incremento significativo de las importaciones investigadas originarias del pais sefialado en
condiciones de discriminacion de precios.

B. Con base en indicadores de la publicaciéon Iron and Steel Institute, la solicitante manifesté que
durante 2000 la industria del acero en los Estados Unidos de América, uno de los principales
destinos para exportaciones brasilefias, registr6 los niveles de inventarios mas altos de su



historia, con la consecuente disminucién de los precios, la utilizacién de la capacidad instalada y
el nivel empleo, que provoco el cierre de plantas y pérdidas econémicas crecientes. Ante ello,
dicho pais promueve la aplicacion de una salvaguarda global contra las importaciones de
diversos productos de acero y una investigacién antidumping contra las importaciones de
alambrén originarias de la Republica Federativa de Brasil.

C. Derivado de lo anterior, la solicitante considerd previsible que las exportaciones brasilefias hacia
el mercado norteamericano, entre ellas las vigas de acero tipo |, se reorienten a mercados mas
abiertos, dentro de los cuales se encuentra el mexicano como uno de los més viables debido a
su cercania geografica con los Estados Unidos de América.

D. Informacién del Instituto Brasileiro de Siderurgia indica que en el periodo enero a septiembre de
2001, las exportaciones de productos largos observaron un crecimiento del 6.3 por ciento en
relacion con el mismo periodo del afio anterior, al pasar de 668,300 a 710,100 toneladas.

E. La capacidad libremente disponible con que cuenta la Republica Federativa de Brasil para la
fabricacion de perfiles medios y pesados y, por consiguiente, para la fabricacién de vigas de
acero tipo I, la cual segin un estudio de mercado aportado por la solicitante e indicadores de la
publicacion Metal Bulletin equivale al 603 por ciento de la produccién nacional de vigas tipo |,
0 varias veces el mercado mexicano.

180. Por su parte, las exportadoras consideraron inadecuada la metodologia empleada por la
solicitante para sustentar la supuesta capacidad libremente disponible en la Republica Federativa de
Brasil, pues esta basada en indicadores sobre los “perfiles medios y pesados” o “productos largos de
acero”, cuyo comportamiento no se puede atribuir a un segmento tan especializado como el de vigas tipo
I

181. En su lugar, las exportadoras proporcionaron informacion especifica de la industria de vigas de
acero tipo | de la Republica Federativa de Brasil, relativa a produccién, capacidad instalada de produccion
y exportaciones. A partir de dicha informacion, la Secretaria analiz6 la capacidad disponible de esta
industria
y la importancia que representaria para el mercado mexicano, en los siguientes términos:

A. En el periodo de 1998 a 1999, la produccién brasilefia de vigas de acero tipo | se incrementé en
77 por ciento; para el 2000 este incremento fue de 13 por ciento. Por su parte, la capacidad
instalada aument6 1 por ciento en 1999 y 4 por ciento en el 2000.

B. Con base en esta informacién, se obtuvo una capacidad libremente disponible de la industria
brasilefia (capacidad instalada menos produccion) que disminuye 43 por ciento entre 1998 y el
2000, pero equivale al 47 por ciento de la produccion nacional de los Estados Unidos Mexicanos
de estos productos o al 42 por ciento del mercado mexicano del producto mencionado.

C. Por otra parte, entre 1998 y 2000, los inventarios totales de las exportadoras registraron un
crecimiento de 68 por ciento. El monto de inventarios totales reportados en el periodo
investigado, enero a diciembre de 2000, es equivalente al 58 y el 51 por ciento de la produccion
nacional de los Estados Unidos Mexicanos y del consumo nacional aparente de la industria
mexicana productora de vigas de acero tipo I, respectivamente.

D. En cuanto a las exportaciones brasilefias del producto objeto de la investigacion, éstas
registraron un incremento de 134 por ciento entre 1998 y 2000. En el periodo investigado, enero
a diciembre de 2000, la Republica Federativa de Brasil destind el 50 y 20 por ciento de sus
exportaciones al mercado mexicano y a los Estados Unidos de Ameérica, respectivamente,
principales destinos de dichas exportaciones.

182. Con base en lo descrito en los puntos 179 al 181 de esta Resolucién, la Secretaria determiné que
aun con la informacién aportada por las exportadoras, la industria brasilefia de vigas tipo I, cuenta con
suficiente capacidad libremente disponible en relaciéon con la produccion y el mercado mexicano. Este
hecho, aunado a la tendencia creciente de las importaciones investigadas, los precios a los que concurren
al mercado mexicano y la importancia de éste para las exportaciones brasilefias, sustentan la probabilidad
de que se registre un incremento en las exportaciones brasilefias de vigas de acero tipo | en condiciones
de dumping, el cual puede verse agravado por las medidas implementadas por el gobierno
estadounidense para proteger su industria siderdrgica y al entorno econémico actual.

D. Otros factores de dafio

183. De conformidad con lo dispuesto en los articulos 69 del Reglamento, y 3.5 del Acuerdo
Antidumping, la Secretaria analiz6 la concurrencia de otros factores distintos de las importaciones objeto
de dumping que pudieran afectar a la industria nacional.



184. Siderargica de Guadalajara manifestd que el dafio o la amenaza de dafio que registré la
produccién nacional de vigas de acero tipo | en el periodo enero a diciembre de 2000, fueron
consecuencia del volumen y de las condiciones en que se realizaron las importaciones originarias de la
Republica Federativa de Brasil, y no por el volumen y los precios de las importaciones de distintos
origenes del pais investigado.

185. Al respecto, las exportadoras argumentaron que las causas del deterioro de los indicadores
economicos de la produccion nacional deben ser atribuibles al incremento sustancial de las importaciones
originarias de paises distintos del pais investigado, asi como de la disminucion de las exportaciones de la
industria nacional.

186. En relacion con las importaciones de otros origenes, tal como se explicd en el apartado
correspondiente al “valor y volumen de las importaciones investigadas”, la Secretaria determiné que
existen elementos suficientes para considerar que se trata de productos no similares y, en consecuencia,
no estan sujetos a investigacion.

187. La Secretaria no tuvo conocimiento de que otros factores, como la tecnologia, productividad o
factores competitivos de la industria nacional, pudieran haber explicado el desempefio desfavorable de la
produccién nacional.

Conclusion

188. Con base en los resultados del andlisis de dafio y causalidad descritos en los puntos 115 al 172
de esta Resolucion, la Secretaria determind preliminarmente que existen elementos suficientes para
concluir que en el periodo investigado enero a diciembre de 2000, las importaciones de vigas de acero
tipo I, denominadas “IPS”, originarias de la Repulblica Federativa de Brasil en condiciones de
discriminacion de precios causaron dafio a la industria nacional del bien similar.

189. Asimismo, por las razones expuestas en los puntos 173 al 182 de esta Resolucion, la Secretaria
considera necesario establecer cuotas compensatorias provisionales equivalentes a los margenes de
discriminacion de precios calculados sobre las importaciones de vigas de acero tipo |, originarias de la
Republica Federativa de Brasil clasificadas en la fraccion arancelaria 7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del
Impuesto General de Importacion, a fin de impedir que el deterioro continde durante el procedimiento
de investigacion.

RESOLUCION

190. Contintia el procedimiento de investigacion antidumping y se imponen cuotas compensatorias
provisionales a las importaciones de vigas de acero tipo |, mercancia clasificada en la fraccion arancelaria
7216.32.01 de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacién o por la que posteriormente se
clasifiqgue de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importacion, originarias de la Republica
Federativa de Brasil, independientemente del pais de procedencia, en los siguientes términos:

A. Para las importaciones procedentes de la empresa Gerdau, S.A. se impone una cuota
compensatoria provisional de 72.6 por ciento.

B. Para las importaciones procedentes de la empresa Companhia Siderurgica Belgo Mineira se
impone una cuota compensatoria provisional de 68.5 por ciento.

C. Paralas importaciones procedentes de la empresa Siderurgica Barra Mansa, S.A., y de todas las
demas empresas exportadoras, se impone una cuota compensatoria provisional de 80.0 por
ciento.

191. Las cuotas compensatorias impuestas en el punto anterior de esta Resolucion se aplicaran sobre
el valor en aduana declarado en el pedimento de importacién correspondiente.

192. Compete a la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico aplicar las cuotas compensatorias a que
se refiere el punto 190 de esta Resolucién en todo el territorio nacional, independientemente del cobro del
arancel respectivo.

193. Con fundamento en el articulo 65 de la Ley de Comercio Exterior, los interesados podran
garantizar el pago de la cuota compensatoria que corresponda, en alguna de las formas previstas en el
Cadigo Fiscal de la Federacion.

194. Para el debido ejercicio del derecho a que se refiere el articulo 66 de la Ley de Comercio Exterior,
los importadores, consignatarios o mandatarios, deberan acreditar que las importaciones de vigas de
acero



tipo | son de un pais distinto a la Republica Federativa de Brasil, conforme a lo previsto en el Acuerdo por
el que se establecen las normas para la determinacion del pais de origen de mercancias importadas y las
disposiciones para su certificacion en materia de cuotas compensatorias, publicado en el Diario Oficial
de la Federacion del 30 de agosto de 1994 y sus modificaciones del 11 de noviembre de 1996, 12 de
octubre de 1998, 30 de julio de 1999, 30 de junio de 2000, 1 y 23 de marzo de 2001.

195. Con fundamento en el articulo 164 parrafo tercero del Reglamento de la Ley de Comercio
Exterior, se concede un plazo de 30 dias habiles, contado a partir de la publicacion de la presente
Resolucion en el Diario Oficial de la Federacion, para que las partes interesadas y, en su caso, sus
coadyuvantes, presenten las argumentaciones y pruebas complementarias que estimen pertinentes.

196. Comuniquese esta Resoluciéon al Servicio de Administracion Tributaria de la Secretaria de
Hacienda y Crédito Publico, para los efectos legales correspondientes.

197. Notifiquese a las partes interesadas de que se tenga conocimiento.

198. La presente Resolucién entrara en vigor al dia siguiente de su publicacion en el Diario Oficial
de la Federacion.

México, D.F., a 29 de enero de 2002.- El Secretario de Economia, Luis Ernesto Derbez Bautista.-
Rubrica.

MODIFICACCON a la Norma Oficial Mexi cana  NOM 116- SCFI - 1997, I ndustria
autonotriz-Aceites lubricantes para notores a gasolina o a diesel-Informacion
conerci al .

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de
Economia.

MODIFICACION A LA NORMA OFICIAL MEXICANA NOM-116-SCFI-1997, INDUSTRIA AUTOMOTRIZ-ACEITES
LUBRICANTES PARA MOTORES A GASOLINA O A DIESEL-INFORMACION COMERCIAL

La Secretaria de Economia, por conducto de la Direccion General de Normas, con fundamento en lo
dispuesto por los articulos 34 fracciones Xlll y XXX de la Ley Organica de la Administracion Publica
Federal; 39 fraccién V, 40 fraccion Xll y 47 fraccion | de la Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacion;
28, inciso d), 33 de su Reglamento, y 23 fracciones | y XV del Reglamento Interior de la Secretaria de
Economia, y

CONSIDERANDO

Que es responsabilidad del Gobierno Federal procurar las medidas que sean necesarias para
garantizar que los productos que se comercialicen en territorio nacional contengan los requisitos
necesarios con el fin de asegurar la certeza juridica de los consumidores al proporcionarles informacién
comercial confiable y veraz;

Que con fecha 25 de mayo del 2001, el Comité Consultivo Nacional de Normalizacion de Seguridad al
Usuario, Informacién Comercial y Préacticas de Comercio aprob6 la publicacion del Proyecto de
Modificacion
a la Norma Oficial Mexicana NOM-116-SCFI-1997, Industria automotriz-Aceites lubricantes para motores
a gasolina o a diesel-Informacién comercial;

Que durante el plazo de 60 dias naturales contados a partir de la fecha de publicacién de dicho
proyecto de norma oficial mexicana, la Manifestacion de Impacto Regulatorio a que se refiere el articulo
45 de la Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacion estuvo a disposicién del publico en general para
su consulta; y que dentro del mismo plazo, los interesados no presentaron comentario alguno al proyecto
de norma;

Que con fecha 11 de diciembre del 2001, el Comité Consultivo Nacional de Normalizacién de
Seguridad al Usuario, Informacion Comercial y Practicas de Comercio aprobé por unanimidad la
modificacién a la norma referida;

Que la Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacion establece que las normas oficiales mexicanas se
constituyen como el instrumento idéneo para la proteccién de los intereses del consumidor, se expide la
siguiente: MODIFICACION a la Norma Oficial Mexicana NOM-116-SCFI-1997, Industria automotriz-
Aceites lubricantes para motores a gasolina o a diesel-Informacién comercial.

México, D.F., a 24 de enero de 2002.- El Director General de Normas, Miguel Aguilar Romo.-
Rubrica.



MODIFICACION A LA NORMA OFICIAL MEXICANA NOM-116-SCFI1-1997, INDUSTRIA
AUTOMOTRIZ-ACEITES LUBRICANTES PARA MOTORES A GASOLINA O A DIESEL-
INFORMACION COMERCIAL

En la elaboracion de la presente Modificacién participaron las siguientes empresas e instituciones:
ACEITES Y PARAFINAS INDUSTRIALES, S.A. DE C.V.

ADITIVOS DEPORTIVOS DE MEXICO, S.A. DE C.V.

ADITIVOS MEXICANOS, S.A. DE C.V.

ADITIVOS Y LUBRICANTES ESPECIALES, S.A. DE C.V.
ASOCIACION MEXICANA DE LA INDUSTRIA AUTOMOTRIZ, A.C.
ASOCIACION NACIONAL DE LA INDUSTRIA QUIMICA, A.C.
ASOCIACION NACIONAL DE PRODUCTORES DE LUBRICANTES Y ESPECIALIDADES, A.C.
ASOCIACION NACIONAL DE TIENDAS DE AUTOSERVICIO Y DEPARTAMENTALES, A.C.
BARDHAL DE MEXICO, S.A. DE C.V.

CAMARA NACIONAL DE COMERCIO DE LA CIUDAD DE MEXICO
CAMARA NACIONAL DE LA INDUSTRIA DE TRANSFORMACION
CASTROL MEXICO, S.A. DE C.V.

CIBA ESPECIALIDADES QUIMICAS, S.A. DE C.V.

COMERCIAL IMPORTADORA, S.A.

COMERCIAL ROSHFRANS, S.A.

COMISION FEDERAL DE COMPETENCIA

CONFEDERACION DE CAMARAS NACIONALES DE COMERCIO
CHRISTIANSON, S.A. DE C.V.

DISTRIBUIDORA DE ACEITES Y PARAFINAS, S.A. DE C.V.
DISTRIBUIDORA INTERNACIONAL, S.A. DE C.V.

ELF LUBRICANTES DE MEXICO, S.A. DE C V.

EXXON MOBIL MEXICO S. A. DE C. V.

FERRO MEXICANA, S.A. DE C.V.

FORD MOTOR COMPANY

INDUSTRIAS LUBRIZOL, S.A. DE C.V.

INFINEUM DE MEXICO, S.A. DE C.V.

INGENIERIA SALAS, S.A. DE C.V.

INSTITUTO MEXICANO DE LA PROPIEDAD INDUSTRIAL
KLUBER LUBRICACION MEXICANA, S.A. DE C.V.

LUBRICANTES DE AMERICA S.A. DE C.V.

LUBRICANTES GALUB, S.A.

LUBRIQUEN DEL NORTE, S.A. DE C.V.

LLANTAS Y VEHICULOS, S.A.

MANUFACTURERA DE ESPECIALIDADES INDUSTRIALES, S.A. DE C.V.
MEXLUB, S.A.

MULTIFORM, S.A. DE C.V.

PROCURADURIA FEDERAL DEL CONSUMIDOR

PRODUCTOS PETROLIFEROS, S.A. DE C.V.

PRODUCTOS TEXACO, S.A. DE C.V.

QUIMICOS Y DERIVADOS, S. A.

RALOY LUBRICANTES, S.A. DE C.V.



SECRETARIA DE ECONOMIA
Direccién General de Normas
SHELL MEXICO, S.A. DE C.V.

PRIMERO.- Se adicionan un segundo parrafo al capitulo 1 "Objetivo y campo de aplicacion"; un
parrafo inicial al capitulo 3 "Definiciones”; los incisos 3.7, 3.8 y 3.9; los subincisos iii y iv del literal e) del
inciso 4.2.1, el subinciso iv) del literal e) del inciso 4.2.2 y un capitulo 4BIS a la norma oficial mexicana
NOM-116-SCFI-1997, Industria automotriz-Aceites lubricantes para motores a gasolina o a diesel-
Informacion comercial, para quedar como sigue:

"1 Objetivo y campo de aplicacion

Esta norma oficial mexicana no aplica a motores a gasolina a dos tiempos."
"3 Definiciones

Para los efectos de la aplicacion de la presente norma oficial mexicana se establecen las siguientes
definiciones:

3.1a36.."
"3.7 Obsoleta

Por obsoleta se entiende que la categoria referida ya no es aprobada por API "American Petroleum
Institute” y sus siglas no podran aparecer dentro del simbolo de la dona, la cual es una marca registrada."

"3.8 Aprobacion

Es el cumplimiento de los requerimientos de calidad establecidos por la APl "American Petroleum
Institute".

"3.9 Nombre genérico

Este puede ser:

Aceite lubricante para motores a gasolina;
Aceite lubricante para motores a diesel;
Aceite lubricante para motor a gasolina;
Aceite lubricante para motor a diesel;
Aceite para motores a gasolina;

Aceite para motores a diesel;

Aceite para motor a gasolina, y

Aceite para motor a diesel."

"4.2.1 Idioma y términos

a)a e) ...

i) yii) ...

iii) categoria de servicio en motores a gasolina o diesel, con base a lo indicado en las
tablas 1 y 2, o bien conforme a la clasificacién propia del fabricante, especificando su
formulacion,

iv) grado de viscosidad"

"4.2.2 ...
a)ae)...

i) recomendacion de uso, de conformidad con las tablas 1 y 2, o bien conforme a la
clasificacion propia del fabricante, especificando su formulacion;

i) es opcional indicar la aprobacion, con base en lo indicado en las tablas 1 y 2.

yg).."

"4BIS. Evaluacién de la conformidad



La evaluaciéon de la conformidad de la presente norma oficial mexicana, estara a cargo de las
personas acreditadas y aprobadas conforme a las disposiciones de la Ley Federal sobre Metrologia y
Normalizacién y su Reglamento.”

SEGUNDO.- Se modifica la tabla 1 y la tabla 2 de la Norma Oficial Mexicana NOM-116-SCFI-1997,
Industria automotriz-Aceites lubricantes para motores a gasolina o a diesel-Informaciéon comercial, para

quedar como sigue:

"Tabla 1.- Sistema de clasificacion de servicio de los aceites lubricantes para motores a gasolina

“S" Aceites para servicio

Categorias de servicio | Aprobacién Recomendacién de uso
en motores a gasolina
SA Obsoleta El aceite de esta categoria no debe ser utilizado en ningln
Aprobacion obsoleta motor, a menos que sea especificamente recomendado por el
fabricante.
SB Obsoleta El aceite de esta categoria no debe ser utilizado en ningln
Aprobacion obsoleta motor, a menos que sea especificamente recomendado por el
fabricante.
SC Obsoleta El aceite de esta categoria no debe ser utilizado en ningan
Aprobacion obsoleta motor, a menos que sea especificamente recomendado por el
fabricante.
SD Obsoleta El aceite de esta categoria no debe ser utlizado en ningun
Aprobacién obsoleta motor, a menos que sea especificamente recomendado por el
fabricante.
SE Obsoleta El aceite de esta categoria no debe ser utilizado en ningun
Aprobacién obsoleta motor, a menos que sea especificamente recomendado por el
fabricante.
SF Obsoleta Recomendado para el servicio de motores a gasolina de
vehiculos de los afios 1988 y anteriores.
SG Obsoleta Recomendado para el servicio de motores a gasolina de
vehiculos de los afios 1993 y anteriores.
SH Obsoleta Recomendado para el servicio de motores a gasolina de
vehiculos de los afios 1996 y anteriores.
SJ Vigente Recomendado para el servicio de motores a gasolina de
vehiculos de los afios 2001 y anteriores.
SL Vigente Recomendados para el servicio de motores a gasolina de

vehiculos ultimo modelo y afios anteriores.

Nota.- En tanto no exista una categoria de servicio superior a la SL, se recomienda el uso de ésta
para motores de vehiculos Ultimo modelo y afios anteriores."

"Tabla 2.- Sistema de clasificacion de servicio de los aceites lubricantes para motores a diesel

“C" Aceites para servicio

Categorias de
servicio en motores a
diesel

Aprobacion

Recomendacién de uso




CA

Aprobacion obsoleta

Obsoleta

El aceite de esta categoria no debe ser utilizado en ningun
motor, a menos que sea especificamente recomendado por el
fabricante.

CB

Aprobacion obsoleta

Obsoleta

El aceite de esta categoria no debe ser utilizado en ningun
motor, a menos que sea especificamente recomendado por el
fabricante.

ccC

Aprobacion obsoleta

Obsoleta

El aceite de esta categoria no debe ser utilizado en ningin
motor, a menos que sea especificamente recomendado por el
fabricante.

CD

Obsoleta

Recomendado para servicio tipico de motores a diesel operados
en condiciones de trabajo pesado con combustible de calidad
inferior, que necesitan mayor proteccion contra el desgaste y la
formacion de depésitos.

CD-ll

Obsoleta

Recomendado para motores de dos tiempos a diesel.

CE

Obsoleta

Recomendado para servicio pesado en motores turbocargados o
supercargados, fabricados a partir de 1983 y sustituyen la
calidad de servicio CD.

CF

Vigente

Recomendado para motores a diesel para servicio pesado a
cuatro tiempos y para motores de dos tiempos. Estos aceites
han demostrado mayor desempefio y sustituyen a los aceites
calidad CD.

CF-2

Vigente

Recomendado para motores de dos tiempos a diesel. Estos
aceites han demostrado mayor desempefio y sustituyen a los
aceites calidad CD-II.

CF-4

Vigente

Recomendado para motores a diesel. Este aceite provee un
mejor control en el consumo de aceite y en los depdsitos de los
pistones y sustituyen las calidades CD y CE.

CG-4

Vigente

Recomendado para motores a diesel servicio pesado. Esta
calidad es superior a las calidades CD, CE y CF-4.

CH-4

Vigente

Son especificamente formulados para usarse con motores de
cuatro tiempos de alta velocidad, disefiados para cubrir los
estandares de emisiones de 1998 (EPA 1998). Esta calidad es
superior a los aceites con calidad CD, CE, CF-4y CG-4

Nota: Cuando el sistema de clasificacién de servicio se utilice tanto para gasolina como para diesel,
segun tabla 1 y tabla 2, la primera categoria sera la mandatoria para su descripcion; siendo optativa la
descripcion de las otras categorias que aparezcan."

"TERCERO.- Se deroga el subinciso iii del literal e) del inciso 4.2.2 y la referencia a la Norma
Mexicana NMX-L-069-SCFI del Capitulo 2 "Referencias" de la Norma Oficial Mexicana NOM-116-SCFI-
1997, Industria automotriz-Aceites lubricantes para motores a gasolina o a diesel-Informacién comercial.

TRANSITORIO

UNICO: La presente modificacion entrard en vigor 60 dias naturales después de su publicacion en el
Diario Oficial de la Federacion.




México D.F., a 24 de enero de 2002.- El Director General de Normas, Miguel Aguilar Romo.-
Rubrica.

AVI SO de consulta publica del Proyecto de Norma Mexi cana PROY- NMX- E- 030- SCFI -
2002.

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de
Economia.- Direccion General de Normas.

AVISO DE CONSULTA PUBLICA DEL PROYECTO DE NORMA MEXICANA QUE SE INDICA

La Secretaria de Economia, por conducto de la Direccion General de Normas, con fundamento en lo
dispuesto por los articulos 34 fracciones Xlll y XXX de la Ley Organica de la Administracion Publica
Federal; 51-A, 51-B de la Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacion, y 23 fracciones | y XV del
Reglamento Interior de esta Secretaria, publica el aviso de consulta piblica del proyecto de norma
mexicana que se lista a continuacion, mismo que ha sido elaborado y aprobado por el Comité Técnico de
Normalizacion Nacional de la Industria del Plastico.

De conformidad con el articulo 51-A de la Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacion, este
proyecto de norma mexicana se publica para consulta publica a efecto de que dentro de los siguientes 60
dias naturales, los interesados presenten sus comentarios ante el seno del Comité que lo propuso,
ubicado en bulevar Toluca nimero 40-A, colonia San Andrés Atoto, Naucalpan de Juarez, codigo postal
53500, Estado de México, con copia a esta Direccion General, dirigida a la direccion descrita en el parrafo
siguiente.

El texto completo del documento puede ser consultado gratuitamente en la Direcciébn General de
Normas de esta Secretaria, ubicada en Puente de Tecamachalco numero 6, Lomas de Tecamachalco,
Seccion Fuentes, Naucalpan de Juarez, cédigo postal 53950, Estado de México, o en el Catalogo
Mexicano de Normas que se encuentra en la pagina de Internet de la Direccidon General de Normas cuya
direccion es: http://www.economia-normas.gob.mx.

CLAVE O CODIGO TITULO DE LA NORMA

PROY-NMX-E-030-SCFI-2002 INDUSTRIA DEL PLASTICO-CEMENTOS DISOLVENTES DE POLI(CLORURO DE
VINILO) (PVC) USADOS PARA UNIR TUBOS Y CONEXIONES DE
PVC-ESPECIFICACIONES Y METODOS DE ENSAYO (CANCELA A LAS
NMX-E-030-1981, NMX-E-104-1981, NMX-E-105-1981, NMX-E-106-1981,
NMX-E-107-1981 Y NMX-E-108-1981).

Sintesis

Este proyecto de norma mexicana establece las especificaciones que deben cumplir los cementos
disolventes de poli(cloruro de vinilo) (PVC), usados para efectuar una unién tipo soldadura en el junteo de
tubos y conexiones de poli(cloruro de vinilo) (PVC) sin plastificante que trabajan a presién.

México, D.F., a 28 de enero de 2002.- El Director General de Normas, Miguel Aguilar Romo.-
Rubrica.

AVI SO de consulta publica de los proyectos de normas nexi canas PROY- NMX- T-027-
SCFI - 2002,

PROY- NVX- T- 061- SCFI - 2002, PROY- NMX- T- 062- SCFI - 2002,  PROY- NMX- T- 064- SCFI - 2002 'y  PROY- NWX- T-
181- SCFI - 2002.

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de
Economia.- Direccion General de Normas.



AVISO DE CONSULTA PUBLICA DE LOS
PROYECTOS DE NORMAS MEXICANAS QUE SE INDICAN

La Secretaria de Economia, por conducto de la Direccion General de Normas, con fundamento en lo
dispuesto por los articulos 34 fracciones Xlll y XXX de la Ley Organica de la Administracion Publica
Federal; 51-A, 51-B de la Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacion, y 23 fracciones | y XV del
Reglamento Interior de esta Secretaria, publica el aviso de consulta publica de los proyectos de normas
mexicanas que se listan a continuacién, mismos que han sido elaborados y aprobados por el Comité
Técnico de Normalizacion Nacional de la Industria Hulera.

De conformidad con el articulo 51-A de la Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacién, estos
proyectos de normas mexicanas se publican para consulta publica a efecto de que dentro de los
siguientes 60 dias naturales, los interesados presenten sus comentarios ante el seno del Comité que los
propuso, ubicado en Manuel Ma. Contreras numero 133-115, colonia Cuauhtémoc, Delegacion
Cuauhtémoc, cédigo postal 06500, México, D.F., con copia a esta Direccién General, dirigida a la
direccion descrita en el parrafo siguiente.

El texto completo de los documentos puede ser consultado gratuitamente en la Direccién General de
Normas de esta Secretaria, ubicada en Puente de Tecamachalco numero 6, Lomas de Tecamachalco,
Seccion Fuentes, Naucalpan de Juarez, cédigo postal 53950, Estado de México, o en el Catalogo
Mexicano de Normas que se encuentra en la pagina de Internet de la Direccion General de Normas cuya
direccion es: http://www.economia-normas.gob.mx.

CLAVE O CODIGO TITULO DE LA NORMA

PROY-NMX-T-027-SCFI-2002 INDUSTRIA HULERA-EFECTO DE LIQUIDOS-METODO DE PRUEBA
(CANCELA A LAS NMX-E-095-1979, NMX-E-096-1979, NMX-T-027-1974,
NMX-T-28-1974 Y NMX-T-030-1974).

Sintesis

Este proyecto de norma mexicana establece el procedimiento para determinar las variaciones en los
compuestos de hule vulcanizados, después de ser sometidos a una inmersién en liquidos. Se excluyen
los denominados celulares, esponjas y microporosas.

PROY-NMX-T-061-SCFI-2002 INDUSTRIA HULERA-MATERIAS PRIMAS-NEGROS DE HUMO
GRANULADOS-CONTENIDO DE FINOS-METODO DE PRUEBA (CANCELA A
LA NMX-T-061-1994-SCFl).

Sintesis

Este proyecto de norma mexicana establece un método cuantitativo para determinar el contenido de finos
en los negros de humo granulados para uso hulero.

Este proyecto de norma mexicana es aplicable a todos los tipos de negros de humo granulados utilizados
en la industria hulera.

PROY-NMX-T-062-SCFI-2002 INDUSTRIA HULERA-MATERIAS PRIMAS-NEGROS DE HUMO
GRANULADOS RESIDUO EN MALLA HUMEDA-METODO DE PRUEBA
(CANCELA A LA NMX-T-062-1994-SCFl).

Sintesis

Este proyecto de norma mexicana tiene por objeto establecer un método cuantitativo para determinar el
porcentaje de residuo en malla hUmeda en los negros de humo para uso hulero.

Esta norma no es aplicable a negros de humo oleoextendidos, ya que el aceite podria evitar el humedecer
debidamente el espécimen.




PROY-NMX-T-064-SCFI-2002

INDUSTRIA HULERA-MATERIAS PRIMAS-NEGROS DE HUMO
GRANULADOS-COLORACION DE TOLUENO POR  SUSTANCIAS
EXTRAIDAS-METODO DE PRUEBA (CANCELA A LA NMX-T-064-1994-SCFl).

Sintesis

Este proyecto de norma mexicana especifica el método para medir el grado de coloraciéon que adquiere el
tolueno por substancias extraidas al negro de humo.

Este proyecto de norma mexicana es aplicable a todos los tipos de negro de humo utilizados en la industria
hulera, excepto a los de tipo termal con alto contenido de materia extractable.

PROY-NMX-T-181-SCFI-2002

INDUSTRIA HULERA-ENVEJECIMIENTO EN ATMOSFERA DE OZONO (O,),
AGRIETAMIENTO SUPERFICIAL-METODO DE PRUEBA (CANCELA A LA
NMX-E-219-1995-SCFI).

que contiene ozono.

Sintesis

Este proyecto de norma mexicana establece un método de prueba para determinar la valoraciéon de la
resistencia del hule vulcanizado para desarrollar grietas superficiales cuando se expone a una atmdsfera

México, D.F., a 28 de enero de 2002.- El Director General de Normas, Miguel Aguilar Romo.-

Rubrica.




