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PODER EJECUTIVO 
SECRETARIA DE MARINA 

CONVENIO de Colaboración que celebran las secretarías de Marina, de Medio Ambiente y Recursos 
Naturales y de Turismo, la Comisión Nacional del Agua y los estados de Baja California, Baja California 
Sur, Sinaloa y Sonora, así como los municipios de La Paz, Los Cabos, Comondú, Loreto y Mulegé, en el 
Estado de Baja California Sur, con el objeto de establecer las bases de coordinación para participar en las 
labores de prevención, control y combate de la contaminación del medio marino por descargas de aguas 
residuales y vertimiento de desechos u otras materias en el mar, así como de la inspección y aplicación de las 
sanciones correspondientes, con base en lo establecido en los artículos 119, 130, 161 y demás disposiciones de la 
Ley General del Equilibrio Ecológico y la Protección al Ambiente. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Marina. 

CONVENIO DE COLABORACION QUE CELEBRAN, EL EJECUTIVO FEDERAL A TRAVES DE LA SECRETARIA 
DE MARINA, REPRESENTADA POR SU TITULAR, EL C. ALMIRANTE MARCO ANTONIO PEYROT GONZALEZ, A 
QUIEN EN LO SUCESIVO SE LE DENOMINARA "LA SEMAR"; LA SECRETARIA DE MEDIO AMBIENTE Y 
RECURSOS NATURALES REPRESENTADA POR SU TITULAR, EL C. LIC. VICTOR LICHTINGER WAISMAN, A 
QUIEN EN LO SUCESIVO SE LE DENOMINARA "LA SEMARNAT"; LA SECRETARIA DE TURISMO, 
REPRESENTADA POR SU TITULAR, LA C. LIC. BERTHA LETICIA NAVARRO OCHOA, A QUIEN EN LO SUCESIVO 
SE LE DENOMINARA “LA SECTUR”; LA COMISION NACIONAL DEL AGUA REPRESENTADA POR EL C. LIC. 
CRISTOBAL JAIME JAQUES EN SU CARACTER DE DIRECTOR GENERAL, A QUIEN EN LO SUCESIVO SE LE 
DENOMINARA “LA CONAGUA” Y LOS GOBIERNOS DE LOS ESTADOS LIBRES Y SOBERANOS DE BAJA 
CALIFORNIA, BAJA CALIFORNIA SUR, SINALOA Y SONORA, REPRESENTADOS POR SUS RESPECTIVOS 
GOBERNADORES LOS CC. LIC. EUGENIO ELORDUY WALT 

HER, LIC. LEONEL COTA MONTAÑO, LIC. JUAN S. MILLAN LIZARRAGA Y EL LIC. ARMANDO LOPEZ 
NOGALES, A QUIENES EN LO SUCESIVO SE LES DENOMINARA “LOS ESTADOS”, ASI COMO LOS MUNICIPIOS 
QUE INTEGRAN EL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR Y QUE SON EL MUNICIPIO DE LA PAZ, DE LOS 
CABOS, DE COMONDU, DE LORETO Y DE MULEGE, A QUIENES EN LO SUCESIVO SE LES DENOMINARA “LOS 
MUNICIPIOS”, QUIENES SERAN REPRESENTADOS EN ESTE ACTO POR LOS CC. LIC. VICTOR MANUEL 
GULUARTE CASTRO, C.P. ULISES OMAR CESEÑA MONTAÑO, LIC. JAVIER GALLO REYNA, LIC. HOMERO 
DAVIS CASTRO Y PROFESOR MARCO ANTONIO NUÑEZ ROSAS, PRESIDENTES MUNICIPALES, 
RESPECTIVAMENTE, CON EL OBJETO DE ESTABLECER LAS BASES DE COORDINACION PARA PARTICIPAR 
EN LAS LABORES DE PREVENCION, CONTROL Y COMBATE DE LA CONTAMINACION DEL MEDIO MARINO 
POR DESCARGAS DE AGUAS RESIDUALES Y VERTIMIENTO DE DESECHOS U OTRAS MATERIAS EN EL MAR, 
ASI COMO DE LA INSPECCION Y APLICACION DE LAS SANCIONES CORRESPONDIENTES, EN BASE A LO 
ESTABLECIDO EN LOS ARTICULOS 119, 130 Y 161 Y DEMAS DISPOSICIONES DE LA LEY GENERAL DEL 
EQUILIBRIO ECOLOGICO Y LA PROTECCION AL AMBIENTE, DE CONFORMIDAD CON LAS DECLARACIONES Y 
CLAUSULAS SIGUIENTES:  

DECLARACIONES  

I.- DECLARA “LA SEMAR”  

A.- QUE DE CONFORMIDAD CON LOS ARTICULOS 26 Y 30 FRACCION IV DE LA LEY ORGANICA DE LA 
ADMINISTRACION PUBLICA FEDERAL, ES UNA DEPENDENCIA DEL PODER EJECUTIVO FEDERAL Y 
QUE EN RELACION CON EL ARTICULO 2o. FRACCIONES III, IX, XI DE LA LEY ORGANICA DE LA 
ARMADA DE MEXICO, LE CORRESPONDE ENTRE OTROS ASUNTOS: EJERCER JURISDICCION 
NAVAL MILITAR EN NOMBRE DE LA FEDERACION EN EL MAR TERRITORIAL, ZONA ECONOMICA 
EXCLUSIVA, ZONA MARITIMO-TERRESTRE, ISLAS, CAYOS, ARRECIFES, ZOCALOS Y PLATAFORMA 
CONTINENTAL; ASI COMO EN AGUAS INTERIORES, LACUSTRES Y RIOS EN SUS PARTES 
NAVEGABLES, INCLUYENDO LOS ESPACIOS AEREOS CORRESPONDIENTES; REALIZAR 
ACTIVIDADES DE INVESTIGACION CIENTIFICA, OCEANOGRAFICA, METEOROLOGICA, BIOLOGICA Y 
DE LOS RECURSOS MARITIMOS; E INTERVENIR EN LA PREVENCION Y CONTROL DE LA 
CONTAMINACION MARITIMA, ASI COMO VIGILAR Y PROTEGER EL MEDIO MARINO DENTRO DE LAS 
AREAS DE SU RESPONSABILIDAD, ACTUANDO POR SI O EN COLABORACION CON OTRAS 
DEPENDENCIAS E INSTITUCIONES NACIONALES Y EXTRANJERAS. 
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B.- QUE DE CONFORMIDAD CON LO DISPUESTO EN EL ACUERDO PRESIDENCIAL PUBLICADO EN EL 
DIARIO OFICIAL DE LA FEDERACION DE FECHA 30 DE ENERO DE 1978, LA SECRETARIA DE 
MARINA FUE DESIGNADA COMO AUTORIDAD COMPETENTE PARA EL EJERCICIO DE TODAS Y 
CADA UNA DE LAS FUNCIONES CONTENIDAS EN EL CONVENIO SOBRE LA PREVENCION DE LA 
CONTAMINACION DEL MAR POR VERTIMIENTO DE DESECHOS Y OTRAS MATERIAS, ASI COMO EN 
EL DECRETO POR EL QUE SE REFORMA LA LEY GENERAL DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y LA 
PROTECCION AL AMBIENTE, PUBLICADO EN EL DIARIO OFICIAL DE LA FEDERACION DE FECHA 31 
DE DICIEMBRE DE 2001, EN LO REFERENTE A LA PARTICIPACION DE “LA SEMAR”, EN LAS LABORES 
DE PREVENCION, CONTROL Y COMBATE DE LA CONTAMINACION DEL MEDIO MARINO, POR 
DESCARGAS DE AGUAS RESIDUALES EN AGUAS MARINAS Y VERTIMIENTO DE DESECHOS Y 
OTRAS MATERIAS EN EL MAR; ASI COMO LO DISPUESTO EN LA LEY DE AGUAS NACIONALES, SU 
REGLAMENTO Y LAS NORMAS OFICIALES MEXICANAS Y DEMAS ORDENAMIENTOS DE LA MATERIA 
QUE AL RESPECTO SE EXPIDAN. 

C.- QUE DE CONFORMIDAD CON EL ARTICULO 2o. DEL REGLAMENTO PARA PREVENIR Y CONTROLAR 
LA CONTAMINACION DEL MAR POR VERTIMIENTO DE DESECHOS Y OTRAS MATERIAS, 
CORRESPONDE A LA SECRETARIA DE MARINA LA APLICACION DE ESTE REGLAMENTO RESPECTO 
DEL CUMPLIMIENTO DE SUS DISPOSICIONES, ASPECTOS TECNICOS Y OTORGAMIENTO DE LOS 
PERMISOS; EJERCER JURISDICCION EN EL MAR TERRITORIAL Y LA ZONA ECONOMICA EXCLUSIVA 
Y EN LAS ZONAS MARINAS DE PESCA SEÑALADAS POR LA LEY RESPECTIVA.  

D.- QUE EL SECRETARIO DE MARINA, ALMIRANTE MARCO ANTONIO PEYROT GONZALEZ, TIENE LA 
FACULTAD DE REPRESENTAR A “LA SEMAR”, ASI COMO DE CELEBRAR EL PRESENTE CONVENIO 
DE CONFORMIDAD CON EL ARTICULO 5o. FRACCION XVIII DEL REGLAMENTO INTERIOR DE LA 
SECRETARIA DE MARINA.  

E.- QUE TIENE SU DOMICILIO LEGAL PARA LOS EFECTOS DE ESTE INSTRUMENTO, EL UBICADO EN 
EJE DOS ORIENTE (TRAMO HEROICA ESCUELA NAVAL MILITAR) NUMERO 861, EDIFICIO B 
SEGUNDO  
PISO, COLONIA LOS CIPRESES, DELEGACION COYOACAN, EN MEXICO, DISTRITO FEDERAL, 
CODIGO POSTAL 04830.  

II.- DECLARA “LA SEMARNAT”  

A.- QUE ES UNA DEPENDENCIA DEL EJECUTIVO FEDERAL, E INTEGRANTE DE LA ADMINISTRACION 
PUBLICA FEDERAL, EN LOS TERMINOS DE LOS ARTICULOS 90 DE LA CONSTITUCION POLITICA DE 
LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS; 26 Y 32 BIS DE LA LEY ORGANICA DE LA ADMINISTRACION 
PUBLICA FEDERAL. 

B.- QUE DE CONFORMIDAD CON LO ESTABLECIDO EN LAS FRACCIONES I Y X DEL ARTICULO 32 BIS 
DE LA REFERIDA LEY ORGANICA DE LA ADMINISTRACION PUBLICA FEDERAL, LE CORRESPONDE 
ENTRE OTROS EL DESPACHO DE LOS SIGUIENTES ASUNTOS: FOMENTAR LA PROTECCION, 
RESTAURACION Y CONSERVACION DE LOS ECOSISTEMAS, RECURSOS NATURALES Y BIENES Y 
SERVICIOS AMBIENTALES, CON EL FIN DE PROPICIAR SU APROVECHAMIENTO Y DESARROLLO 
SUSTENTABLE; PROMOVER LA PARTICIPACION SOCIAL DE LA COMUNIDAD CIENTIFICA EN LA 
FORMULACION, APLICACION Y VIGILANCIA DE LA POLITICA AMBIENTAL Y CONCERTAR ACCIONES 
E INVERSIONES EN LOS SECTORES SOCIAL Y PRIVADO PARA LA PROTECCION Y RESTAURACION 
DEL AMBIENTE; PROMOVER EL ORDENAMIENTO ECOLOGICO DEL TERRITORIO NACIONAL EN 
COORDINACION CON LAS AUTORIDADES FEDERALES, ESTATALES Y MUNICIPALES, CON LA 
PARTICIPACION DE LOS PARTICULARES. 

C.- QUE EL TITULAR DEL RAMO, LIC. VICTOR LICHTINGER WAISMAN, DE ACUERDO CON LO QUE 
ESTABLECE EL ARTICULO 4o. DEL REGLAMENTO INTERIOR DE LA SECRETARIA DE MEDIO 
AMBIENTE Y RECURSOS NATURALES, TIENE FACULTADES PARA SUSCRIBIR EL CONVENIO DE 
COLABORACION. 

D.- QUE SEÑALA COMO DOMICILIO PARA LOS EFECTOS LEGALES DEL PRESENTE CONVENIO, EL 
UBICADO EN BULEVAR ADOLFO RUIZ CORTINES NUMERO 4209, FRACCIONAMIENTO JARDINES DE 
LA MONTAÑA, CODIGO POSTAL 14210, DELEGACION TLALPAN, MEXICO, DISTRITO FEDERAL.  

III.-  DECLARA “LA SECTUR” 
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A.- QUE ES UNA DEPENDENCIA DEL EJECUTIVO FEDERAL, CONFORME A LO DISPUESTO POR LOS 
ARTICULOS 1, 2 FRACCION I Y 26 DE LA LEY ORGANICA DE LA ADMINISTRACION PUBLICA 
FEDERAL; CON LAS ATRIBUCIONES QUE LE CONFIEREN LOS ARTICULOS 42 DEL ORDENAMIENTO 
INVOCADO, 1o. DE LA LEY FEDERAL DE TURISMO Y DEMAS DISPOSICIONES LEGALES APLICABLES. 

B.- QUE TIENE COMO OBJETIVOS, ENTRE OTROS, PROGRAMAR LA ACTIVIDAD TURISTICA, ELEVAR EL 
NIVEL DE VIDA ECONOMICO, SOCIAL Y CULTURAL DE LOS HABITANTES EN LAS ENTIDADES 
FEDERATIVAS Y MUNICIPIOS CON AFLUENCIA TURISTICA; FOMENTAR LA INVERSION EN MATERIA 
TURISTICA DE CAPITALES NACIONALES Y EXTRANJEROS. 

C.- QUE LA SECRETARIA DE TURISMO, LIC. BERTHA LETICIA NAVARRO OCHOA, CUENTA CON LAS 
FACULTADES, PARA REPRESENTAR A “LA SECTUR” Y SUSCRIBIR ESTE CONVENIO, DE CONFORMIDAD 
CON LO DISPUESTO EN LOS ARTICULOS 2, 4 Y 5 FRACCIONES XVI Y XVIII DE SU REGLAMENTO 
INTERIOR. 

D.- QUE SEÑALA COMO SU DOMICILIO LEGAL EL UBICADO EN AVENIDA PRESIDENTE MASARYK 
NUMERO 172, COLONIA CHAPULTEPEC MORALES, CODIGO POSTAL 11587, DELEGACION MIGUEL 
HIDALGO, MEXICO, DISTRITO FEDERAL. 

IV.-  DECLARA “LA CONAGUA” 

A.- QUE ES UN ORGANO DESCONCENTRADO DE LA SECRETARIA DE MEDIO AMBIENTE Y RECURSOS 
NATURALES, EN TERMINOS DEL ARTICULO 2o. FRACCION XXXI INCISO A DEL REGLAMENTO 
INTERIOR DE DICHA SECRETARIA. 

B.- QUE DE CONFORMIDAD CON LO ESTABLECIDO EN EL ARTICULO 44 DEL REGLAMENTO INTERIOR 
DE LA SECRETARIA DE MEDIO AMBIENTE Y RECURSOS NATURALES, LE CORRESPONDE ENTRE 
OTRAS FACULTADES LAS PREVISTAS EN EL CITADO ORDENAMIENTO, ASI COMO EN LA LEY DE 
AGUAS NACIONALES Y SU REGLAMENTO. 

C.- QUE EL DIRECTOR GENERAL, LIC. CRISTOBAL JAIME JAQUES, DE ACUERDO CON LO QUE 
ESTABLECE EL ARTICULO 45 DEL REGLAMENTO INTERIOR DE LA SECRETARIA DE MEDIO 
AMBIENTE Y RECURSOS NATURALES, TIENE FACULTADES PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE 
CONVENIO DE COLABORACION. 

D.- QUE SEÑALA COMO DOMICILIO PARA LOS EFECTOS LEGALES DEL PRESENTE CONVENIO, EL 
UBICADO EN AVENIDA INSURGENTES SUR NUMERO 2140, SEGUNDO PISO, COLONIA ERMITA SAN 
ANGEL, CODIGO POSTAL 01070, DELEGACION ALVARO OBREGON, MEXICO, DISTRITO FEDERAL. 

V.- DECLARAN “LOS ESTADOS” 

A.- QUE DE CONFORMIDAD CON LOS ARTICULOS 40, 42, 43, 115 Y 116 DE LA CONSTITUCION POLITICA 
DE LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS, SON ESTADOS LIBRES Y SOBERANOS QUE FORMAN 
PARTE INTEGRANTE DE LA FEDERACION, SEGUN LOS PRINCIPIOS DE LA LEY FUNDAMENTAL Y LO 
ESTABLECIDO EN SUS RESPECTIVAS CONSTITUCIONES POLITICAS LOCALES, TENIENDO COMO 
BASE DE SU DIVISION TERRITORIAL Y DE SU ORGANIZACION POLITICA Y ADMINISTRATIVA AL 
MUNICIPIO LIBRE. 

B.- QUE EL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN ESTE ACTO POR EL C. 
LIC. EUGENIO ELORDUY WALTHER, EN SU CARACTER DE GOBERNADOR DEL ESTADO, QUIEN 
CONFORME A LAS ATRIBUCIONES CONFERIDAS EN LOS ARTICULOS 49 FRACCIONES I, III, XXII Y 
XXV DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA, SE ENCUENTRA 
DEBIDAMENTE FACULTADO PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE CONVENIO. 

B1.- QUE CONFORME A LO ESTABLECIDO POR LOS ARTICULOS 5, 6, 8, 12, 127, 128, 129, 130, 131, 132, 
176, 177, 187 Y DEMAS RELATIVOS Y APLICABLES DE LA LEY DE PROTECCION AL AMBIENTE PARA 
EL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA, CUYO OBJETO ES REGULAR LA PREVENCION, PRESERVACION 
Y RESTAURACION DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO, ASI COMO LA PROTECCION AL AMBIENTE EN SU 
TERRITORIO, TIENE INTERES EN CELEBRAR EL PRESENTE CONVENIO, AUXILIANDOSE PARA TAL 
CASO DE LOS SIGUIENTES MUNICIPIOS COSTEROS: MEXICALI, TIJUANA Y PLAYAS DE ROSARITO. 

B2.- QUE TIENE ESTABLECIDO SU DOMICILIO LEGAL EN EL PALACIO DE GOBIERNO ESTATAL EN LA 
CIUDAD DE MEXICALI, B.C. 
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C.- QUE EL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN ESTE ACTO POR 
EL C. LIC. LEONEL COTA MONTAÑO, EN SU CARACTER DE GOBERNADOR DEL ESTADO, QUIEN 
CONFORME A LAS ATRIBUCIONES CONFERIDAS EN LOS ARTICULOS 79, FRACCIONES I, II, XXIV, 
XXIX, XLIII Y XLV DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR, SE 
ENCUENTRA DEBIDAMENTE FACULTADO PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE CONVENIO. 

C1.- QUE CONFORME A LO ESTABLECIDO POR LOS ARTICULOS 1, 3, 4, 5, 6, 7, 8, 9, 10, 11, 12, 13, 14, 21, 
51, 52 AL 61, Y DEMAS RELATIVOS Y APLICABLES DE LA LEY DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y 
PROTECCION AL AMBIENTE DEL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR, CUYO OBJETO ES REGULAR 
LA PREVENCION, PRESERVACION Y RESTAURACION DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO, ASI COMO LA 
PROTECCION AL AMBIENTE EN SU TERRITORIO, TIENE INTERES EN CELEBRAR EL PRESENTE 
CONVENIO QUE NOS OCUPA, AUXILIANDOSE PARA TAL CASO DE LOS SIGUIENTES MUNICIPIOS 
COSTEROS: MULEGE, LA PAZ, LOS CABOS, COMONDU Y LORETO. 

C2.- QUE TIENE ESTABLECIDO SU DOMICILIO LEGAL EN EL PALACIO DE GOBIERNO ESTATAL EN LA 
CIUDAD DE LA PAZ, B.C.S. 

C3.- QUE EL MUNICIPIO DE LA PAZ, BAJA CALIFORNIA SUR, SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN ESTE 
ACTO POR EL C. LICENCIADO VICTOR MANUEL GULUARTE CASTRO, EN SU CARACTER DE 
PRESIDENTE MUNICIPAL, QUIEN CONFORME A LOS ARTICULOS 150 DE LA CONSTITUCION 
POLITICA DEL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR Y 27 FRACCION XVII DE LA LEY ORGANICA 
MUNICIPAL, SE ENCUENTRA DEBIDAMENTE FACULTADO PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE 
CONVENIO. 

C4.- QUE EL MUNICIPIO DE LOS CABOS, BAJA CALIFORNIA SUR, SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN 
ESTE ACTO POR EL C. C.P. ULISES OMAR CESEÑA CASTRO, EN SU CARACTER DE PRESIDENTE 
MUNICIPAL, QUIEN CONFORME A LOS ARTICULOS 150 DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL 
ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR Y 27 FRACCION XVII DE LA LEY ORGANICA MUNICIPAL, SE 
ENCUENTRA DEBIDAMENTE FACULTADO PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE CONVENIO. 

C5.- QUE EL MUNICIPIO DE COMONDU, BAJA CALIFORNIA SUR, SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN 
ESTE ACTO POR EL C. LICENCIADO JAVIER GALLO REYNA, EN SU CARACTER DE PRESIDENTE 
MUNICIPAL, QUIEN CONFORME A LOS ARTICULOS 150 DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL 
ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR Y 27 FRACCION XVII DE LA LEY ORGANICA MUNICIPAL, SE 
ENCUENTRA DEBIDAMENTE FACULTADO PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE CONVENIO. 

C6.- QUE EL MUNICIPIO DE LORETO, BAJA CALIFORNIA SUR, SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN ESTE 
ACTO POR EL C. LICENCIADO HOMERO DAVIS CASTRO, EN SU CARACTER DE PRESIDENTE 
MUNICIPAL, QUIEN CONFORME A LOS ARTICULOS 150 DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL 
ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR Y 27 FRACCION XVII DE LA LEY ORGANICA MUNICIPAL, SE 
ENCUENTRA DEBIDAMENTE FACULTADO PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE CONVENIO. 

C7.- QUE EL MUNICIPIO DE MULEGE, BAJA CALIFORNIA SUR, SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN 
ESTE ACTO POR EL C. PROFESOR MARCO ANTONIO NUÑEZ ROSAS, EN SU CARACTER DE 
PRESIDENTE MUNICIPAL, QUIEN CONFORME A LOS ARTICULOS 150 DE LA CONSTITUCION 
POLITICA DEL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR Y 27 FRACCION XVII DE LA LEY ORGANICA 
MUNICIPAL, SE ENCUENTRA DEBIDAMENTE FACULTADO PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE 
CONVENIO. 

D.- QUE EL ESTADO DE SONORA SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN ESTE ACTO POR EL  
C. LIC. ARMANDO LOPEZ NOGALES, EN SU CARACTER DE GOBERNADOR DEL ESTADO, QUIEN 
CONFORME A LAS ATRIBUCIONES CONFERIDAS EN EL ARTICULO 79 FRACCIONES I Y XVI DE LA 
CONSTITUCION POLITICA DEL ESTADO DE SONORA, SE ENCUENTRA DEBIDAMENTE FACULTADO 
PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE CONVENIO. 

D1.- QUE CONFORME A LO ESTABLECIDO POR LOS ARTICULOS 1, 5, 6, 7, 10, 11, 12 Y DEMAS 
RELATIVOS Y APLICABLES DE LA LEY DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y PROTECCION AL AMBIENTE 
DEL ESTADO DE SONORA, CUYO OBJETO ES REGULAR LA PREVENCION, PRESERVACION Y 
RESTAURACION DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO, ASI COMO LA PROTECCION AL AMBIENTE EN SU 
TERRITORIO, TIENE INTERES EN CELEBRAR EL PRESENTE CONVENIO, AUXILIANDOSE PARA TAL 
CASO DE LOS SIGUIENTES MUNICIPIOS COSTEROS: BACUM, CABORCA, CAJEME, EMPALME, 
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ETCHOJOA, GUAYMAS, HERMOSILLO, GUATABAMPO, PITIQUITO, PUERTO PEÑASCO, NAVOJOA, 
SAN LUIS RIO COLORADO, BENITO JUAREZ Y SAN IGNACIO RIO MUERTO. 

D2.- QUE TIENE ESTABLECIDO SU DOMICILIO LEGAL EN EL PALACIO DE GOBIERNO ESTATAL, EN LA 
CIUDAD DE HERMOSILLO, SON. 

E.- QUE EL ESTADO DE SINALOA SE ENCUENTRA REPRESENTADO EN ESTE ACTO POR EL C. JUAN S. 
MILLAN LIZARRAGA, EN SU CARACTER DE GOBERNADOR CONSTITUCIONAL DEL ESTADO, 
ASISTIDO POR EL DR. GONZALO M. ARMIENTA CALDERON, SECRETARIO GENERAL DE GOBIERNO 
Y CENOVIO RUIZ ZAZUETA, SECRETARIO DE PLANEACION Y DESARROLLO, QUIENES CONFORME 
A LAS ATRIBUCIONES CONFERIDAS EN LOS ARTICULOS 55, 65 FRACCIONES XXIII BIS Y XXIV, 66 Y 
69 DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL ESTADO DE SINALOA, SE ENCUENTRA DEBIDAMENTE 
FACULTADO PARA SUSCRIBIR EL PRESENTE CONVENIO.  

E1.- QUE CONFORME A LO ESTABLECIDO EN LOS ARTICULOS 1, 4, 5, 7, 8, 9 Y DEMAS RELATIVOS Y 
APLICABLES DE LA LEY DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y PROTECCION AL AMBIENTE DEL ESTADO 
DE SINALOA, CUYO OBJETO ES REGULAR LA PREVENCION, PRESERVACION Y RESTAURACION 
DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO, ASI COMO LA PROTECCION AL AMBIENTE EN SU TERRITORIO, TIENE 
INTERES EN CELEBRAR EL PRESENTE CONVENIO. AUXILIANDOSE PARA TAL CASO DE LOS 
SIGUIENTES MUNICIPIOS COSTEROS: AHOME, ANGOSTURA, CULIACAN, ELOTA, ESCUINAPA, 
GUASAVE, MAZATLAN, ROSARITO, SAN IGNACIO Y NAVOLATO. 

E2.- QUE TIENE ESTABLECIDO SU DOMICILIO LEGAL EN EL PALACIO DE GOBIERNO ESTATAL, EN LA 
CIUDAD DE CULIACAN DE ROSALES, SINALOA. 

VI.- PARA LOGRAR LOS OBJETIVOS PROPUESTOS, LAS PARTES DECLARAN:  

A. QUE LOS ESTADOS Y MUNICIPIOS DE BAJA CALIFORNIA, BAJA CALIFORNIA SUR, SONORA Y 
SINALOA SON ESTADOS LITORALES DEL GOLFO DE CALIFORNIA, CUYA BIODIVERSIDAD, BELLEZA 
Y PRODUCTIVIDAD DE SUS AGUAS LE DAN UNA GRAN IMPORTANCIA ECONOMICA Y TURISTICA, 
QUE ORIGINA EL CRECIMIENTO DE LOS ASENTAMIENTOS HUMANOS Y EL DESARROLLO DE LAS 
VIAS 
DE COMUNICACION, POR LO CUAL SE HACE NECESARIO DESARROLLAR EL PRESENTE CONVENIO 
DE COLABORACION QUE COADYUVEN DE UNA FORMA COORDINADA EN EL DESARROLLO 
SUSTENTABLE DE LAS ACTIVIDADES QUE PERMITAN MANTENER EL EQUILIBRIO ECOLOGICO-
ECONOMICO PARA QUE ESTA REGION RICA EN RECURSOS Y BELLEZAS NATURALES, SIGA 
SIENDO EL OASIS MARITIMO RECONOCIDO NACIONAL E INTERNACIONALMENTE. ASIMISMO, LAS 
ISLAS E ISLOTES EN EL GOLFO DE CALIFORNIA SON DE GRAN INTERES CIENTIFICO Y TURISTICO 
POR LA ABUNDANCIA Y CARACTERISTICAS DE SUS RECURSOS BIOTICOS ENDEMICOS Y PAISAJES 
UNICOS EN EL MUNDO; ADEMAS DE QUE EL VALOR DE LA CAPTURA PESQUERA REPRESENTA 
MAS DEL 50% DE LA PRODUCCION NACIONAL Y EL 90% EN LO QUE RESPECTA A LA 
ACUACULTURA DEL CAMARON, PROPORCIONANDO UNA IMPORTANTE FUENTE DE TRABAJO PARA 
PESCADORES TANTO DE ALTAMAR COMO DE RIBERA. CON RESPECTO A ESPECIES ENDEMICAS 
EN EL TERRITORIO NACIONAL Y EN ALGUNOS CASOS EN EL AMBITO INTERNACIONAL 
REPRESENTA EL 29% DE LAS AVES, EL 80% DE LOS REPTILES, EL 3% DE LAS PLANTAS Y EL 41% 
DE LOS MAMIFEROS, ASI COMO DE ESPECIES EN PELIGRO DE EXTINCION; LO CUAL HA 
PROVOCADO LA DECLARACION DEL ALTO GOLFO DE CALIFORNIA COMO AREA NATURAL 
PROTEGIDA, A PESAR DE TODOS ESTOS RECURSOS NATURALES, EL GOLFO DE CALIFORNIA Y 
SUS ISLAS HAN EXPERIMENTADO A TRAVES DEL TIEMPO UN IMPACTO ANTROPOGENICO, POR 
TAL MOTIVO, CON ESTE CONVENIO DE COLABORACION SE EMPRENDERAN ACCIONES EN DONDE 
LAS PARTES SE COMPROMETEN A GARANTIZAR QUE CON EL TRANSCURSO DEL TIEMPO LAS 
DESCARGAS DE AGUAS RESIDUALES CUMPLAN CON LA NORMATIVIDAD OFICIAL MEXICANA, EN 
LOS DIFERENTES CUERPOS DE AGUA, PARA QUE ESTOS CONTINUEN SIENDO FUENTE DE 
RECREACION PARA EL TURISMO NACIONAL E INTERNACIONAL, ASI COMO FUENTE DE ALIMENTO 
Y TRABAJO PARA PESCADORES, PRESTADORES DE SERVICIOS TURISTICOS Y LA POBLACION EN 
GENERAL.  

B. QUE EN VIRTUD DE LO ANTERIOR Y CON FUNDAMENTO EN LOS ARTICULOS 2, 17, 26, 30 
FRACCION IV, 32 BIS Y 42 DE LA LEY ORGANICA DE LA ADMINISTRACION PUBLICA FEDERAL; 2 
FRACCIONES III, IX, X Y XI DE LA LEY ORGANICA DE LA ARMADA DE MEXICO; 1 Y 2 DE LA LEY 
FEDERAL DE TURISMO; EL ACUERDO PRESIDENCIAL DEL 30 DE ENERO DE 1978, MEDIANTE EL 
CUAL LA SECRETARIA DE MARINA FUE DESIGNADA COMO AUTORIDAD COMPETENTE PARA EL 
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EJERCICIO DE TODAS Y CADA UNA DE LAS FUNCIONES CONTENIDAS EN EL CONVENIO 
INTERNACIONAL SOBRE LA PREVENCION DE LA CONTAMINACION DEL MAR POR VERTIMIENTO DE 
DESECHOS Y OTRAS MATERIAS; EL DECRETO POR EL QUE SE REFORMARON LOS ARTICULOS 
119, 130 Y 161 Y DEMAS RELATIVOS Y APLICABLES DE LA LEY GENERAL DEL EQUILIBRIO 
ECOLOGICO Y LA PROTECCION AL AMBIENTE, PUBLICADO EN EL DIARIO OFICIAL DE LA 
FEDERACION DE FECHA 31 DE DICIEMBRE DE 2001; 2o. Y 19 DEL REGLAMENTO PARA PREVENIR Y 
CONTROLAR LA CONTAMINACION DEL MAR POR VERTIMIENTO DE DESECHOS 
Y OTRAS MATERIAS, 4 Y 118 DEL REGLAMENTO INTERIOR DE LA SECRETARIA DE MEDIO 
AMBIENTE Y RECURSOS NATURALES Y LAS RELATIVAS A LOS GOBIERNOS DE LOS ESTADOS 
PARTICIPANTES EN EL PRESENTE CONVENIO; “LOS ESTADOS” DE CONFORMIDAD CON LA 
CONSTITUCION POLITICA DE LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS EN SU ARTICULO 40, SERAN 
ENTIDADES LIBRES Y SOBERANAS EN TODO LO CONCERNIENTE A SU REGIMEN INTERIOR, Y 
CONTARAN CON LAS FACULTADES QUE LES SEÑALAN LOS ARTICULOS 6, 7 FRACCIONES I, II, IV, V, 
VIII, IX, XI, XII, XIV, XVI, XVII, XVIII Y XIX, 117, FRACCION IV, 119 BIS, 120, 121, 122, 123, 130, 132 Y 
DEMAS RELATIVOS Y APLICABLES DE LA LEY GENERAL DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y LA 
PROTECCION AL AMBIENTE; 49 FRACCIONES I, III, XXII Y XXV DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL 
ESTADO DE BAJA CALIFORNIA; 1, 3, 5, 6, 7, 8, 10, 11, 13, 14, 161 AL 182, 230 Y DEMAS RELATIVOS Y 
APLICABLES DE LA LEY DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y PROTECCION AL AMBIENTE DEL ESTADO 
DE BAJA CALIFORNIA; 79 FRACCIONES I, II, XXIV, XXIX, XLIII 
Y XLV DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR; 1, 3, 4, 5, 6, 7, 8, 9, 
10, 11, 12, 13, 14, 21, 51, 52 AL 61, Y DEMAS RELATIVOS Y APLICABLES DE LA LEY DEL EQUILIBRIO 
ECOLOGICO Y PROTECCION AL AMBIENTE DEL ESTADO DE BAJA CALIFORNIA SUR; 79 
FRACCIONES I Y XVI DE LA CONSTITUCION POLITICA DEL ESTADO DE SONORA; 1, 5, 6, 7, 10, 11, 12 
Y DEMAS RELATIVOS Y APLICABLES DE LA LEY DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y PROTECCION AL 
AMBIENTE DEL ESTADO DE SONORA; 55, 65 FRACCIONES XXIII BIS Y XXIV, 66 Y 69 DE LA 
CONSTITUCION POLITICA DEL ESTADO DE SINALOA; 1, 4, 5, 7, 8, 9 Y DEMAS RELATIVOS Y 
APLICABLES DE LA LEY DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y PROTECCION AL AMBIENTE DEL ESTADO 
DE SINALOA; 4, 9 FRACCION XIII, 86 FRACCION III Y IV DE LA LEY DE AGUAS NACIONALES Y 2 
FRACCION XXXI, INCISO D, 19 FRACCION XXIII; 40, 41, 42, 44 Y 45 FRACCION I DEL REGLAMENTO 
INTERIOR DE LA SECRETARIA DE MEDIO AMBIENTE Y RECURSOS NATURALES. 

C. QUE PARA LA IMPLEMENTACION DE LAS ACCIONES CONJUNTAS DE ESTE INSTRUMENTO 
FIRMARAN CONVENIOS ESPECIFICOS, EN LOS QUE SE DETALLARA EL OBJETO DE LOS MISMOS, 
AL TENOR DE LAS SIGUIENTES: 

CLAUSULAS  

PRIMERA.- LAS PARTES CONVIENEN EN CONJUNTAR ACCIONES CONFORME AL AMBITO DE SUS 
RESPECTIVAS COMPETENCIAS, A FIN DE ESTABLECER LAS BASES DE COORDINACION PARA PARTICIPAR 
EN LAS LABORES DE PREVENCION, CONTROL Y COMBATE DE LA CONTAMINACION DEL MEDIO MARINO 
POR DESCARGAS DE AGUAS RESIDUALES Y VERTIMIENTO DE DESECHOS U OTRAS MATERIAS EN EL MAR, 
ASI COMO DE LA INSPECCION Y APLICACION DE LAS SANCIONES CORRESPONDIENTES EN BASE A LO 
ESTABLECIDO EN LOS ARTICULOS 119, 130 Y 161 Y DEMAS DISPOSICIONES DE LA LEY GENERAL DEL 
EQUILIBRIO ECOLOGICO Y LA PROTECCION AL AMBIENTE. 

ASIMISMO, LAS PARTES CONVIENEN EN CONJUNTAR ACCIONES A FIN DE AUTORIZAR LAS DESCARGAS 
DE AGUAS RESIDUALES EN EL MAR, CUANDO EL ORIGEN DE LAS DESCARGAS PROVENGA DE 
INSTALACIONES 
DE TIERRA CUYA DESCARGA SEA EN EL MAR, IMPLEMENTANDO LOS ACTOS DE INSPECCION VIGILANCIA E 
IMPOSICION DE LAS SANCIONES QUE SE DERIVEN DE VIOLACIONES AMBIENTALES.  

SEGUNDA.- EL PRESENTE CONVENIO SERA APLICABLE PARA TODA DESCARGA DE AGUAS RESIDUALES 
PROVENIENTES DE INSTALACIONES DE TIERRA CUYA DESCARGA SEA EN EL MAR, IMPLEMENTANDO LAS 
ACCIONES CORRESPONDIENTES DE ACUERDO A LAS PRINCIPALES FUENTES Y TIPOS DE 
CONTAMINACION, COMO SON LAS SIGUIENTES: AGUAS RESIDUALES INDUSTRIALES, ASTILLEROS DE 
CONSTRUCCION Y REPARACIONES NAVALES, INDUSTRIALES DEL RAMO PESQUERO, ALIMENTICIAS, 
TEXTILES, DE PROCESOS QUIMICOS; DE LA TRANSFORMACION Y OTRAS SIMILARES; AGUAS RESIDUALES 
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MUNICIPALES, DE RESIDUOS SOLIDOS PROVENIENTES DE LAS INDUSTRIAS Y MUNICIPIOS Y 
ESCURRIMIENTOS AGRICOLAS. 

TERCERA.- LAS PARTES CONVIENEN EN QUE "LOS ESTADOS" POR SI O POR CONDUCTO DE SUS 
MUNICIPIOS CUANDO RESULTE PROCEDENTE, PARTICIPARAN JUNTO CON "LA SEMAR", "LA SEMARNAT" Y/O  
“LA CONAGUA” Y, EN SU CASO, “LA SECTUR”, EN EL CONTROL Y COMBATE DE LA CONTAMINACION POR 
DESCARGAS DE AGUAS RESIDUALES EN EL MAR, ASI COMO IMPLEMENTAR LA INSPECCION Y VIGILANCIA 
DE LAS PRINCIPALES FUENTES Y TIPOS DE CONTAMINACION CITADAS EN LA CLAUSULA ANTERIOR, 
ESTANDO FACULTADAS LAS PARTES PARA EFECTUAR EL LEVANTAMIENTO DE LAS ACTUACIONES, MISMAS 
QUE SERAN TURNADAS A LA AUTORIDAD CORRESPONDIENTE A EFECTO DE QUE SE PROCEDA AL TRAMITE 
ADMINISTRATIVO A QUE HAYA LUGAR, DE ACUERDO A LA LEGISLACION FEDERAL O LOCAL SEGUN EL 
CASO, INFORMANDO A "LA SEMAR" Y/O “SEMARNAT” Y, EN SU CASO, A “LA SECTUR”, DE AQUELLAS 
ACTIVIDADES DE CONTAMINACION QUE SE EFECTUEN CLANDESTINAMENTE O SIN EL PERMISO 
CORRESPONDIENTE.  

CUARTA.- LAS PARTES CONVIENEN EN PARTICIPAR COORDINADAMENTE EN LA PLANEACION, 
EJECUCION Y CONTROL DE LAS ACCIONES OBJETO DEL PRESENTE CONVENIO, ASI COMO EN EL 
ADECUADO DESARROLLO DE LAS ACTIVIDADES A QUE SE REFIERE EL MISMO, PARA LO CUAL ACUERDAN 
CONSTITUIR EN UN PLAZO DE 30 DIAS HABILES SIGUIENTES CONTADOS A PARTIR DE LA FECHA DE FIRMA 
DE ESTE CONVENIO, UNA COMISION TECNICA QUE ESTARA INTEGRADA POR TRES REPRESENTANTES QUE 
PARA TAL EFECTO DESIGNE CADA UNA DE LAS PARTES. 

ASIMISMO, LA COMISION TECNICA SE REUNIRA DE MANERA PERIODICA EN EL LUGAR EN DONDE LO 
DETERMINEN LAS PARTES, A EFECTO DE LLEVAR A CABO LA EVALUACION Y SEGUIMIENTO DE LAS 
ACCIONES OBJETO DEL PRESENTE CONVENIO, ASI COMO DELIBERAR QUE LAS MISMAS SE APLIQUEN 
PAULATINAMENTE, PROPORCIONANDO LAS BASES PARA UNA PRIMERA ACCION CONSISTENTE EN EL 
SANEAMIENTO Y CONSERVACION DE LOS ESTEROS, Y COMO SEGUNDA ACCION, LA RECUPERACION DEL 
MANGLE.  

QUINTA.- LAS PARTES EN LA MEDIDA DE SUS POSIBILIDADES DISPONDRAN DE LOS RECURSOS 
HUMANOS, TECNICOS Y MATERIALES NECESARIOS PARA LA INSPECCION DE LOS SITIOS EN DONDE SE 
EFECTUEN LAS DESCARGAS DE AGUAS RESIDUALES Y EL VERTIMIENTO DE DESECHOS U OTRAS 
MATERIAS AL MAR, IMPLEMENTANDO LAS ACCIONES DE PROTECCION, PREVENCION Y, EN SU CASO, 
CONFORME A SUS ATRIBUCIONES, LA SANCION CORRESPONDIENTE A QUIENES REALICEN CITADAS 
ACTIVIDADES. 

SEXTA.- LAS PARTES CONVIENEN QUE EL PERSONAL DESIGNADO POR CADA UNA, PARA LA 
REALIZACION DEL OBJETO MATERIA DEL PRESENTE CONVENIO, SE ENTENDERA RELACIONADO 
EXCLUSIVAMENTE CON AQUELLA QUE LO EMPLEO; POR ENDE, ASUMIRA SU RESPONSABILIDAD POR ESTE 
CONCEPTO Y EN NINGUN CASO SERAN CONSIDERADOS PATRONES SOLIDARIOS Y/O SUBSTITUTOS. POR 
LO QUE EL PERSONAL QUE DE CADA UNA DE LAS PARTES INTERVENGA EN LA REALIZACION DE LAS 
ACCIONES MATERIA DE ESTE CONVENIO, MANTENDRA SU RELACION LABORAL Y ESTARA BAJO LA 
DIRECCION Y DEPENDENCIA DE LA PARTE RESPECTIVA, POR LO QUE NO SE CREARA NINGUNA RELACION 
DE CARACTER LABORAL CON “LOS ESTADOS”, “LA SEMAR”, “LA SEMARNAT”, “LA SECTUR” NI CON “LA 
CONAGUA”.  

SEPTIMA.- ESTE CONVENIO SURTIRA SUS EFECTOS AL DIA SIGUIENTE DE SU SUSCRIPCION Y ESTARA 
VIGENTE HASTA EL PRIMERO DE DICIEMBRE DEL DOS MIL SEIS, PUDIENDO SER REVISADO, MODIFICADO O 
ADICIONADO DE COMUN ACUERDO ENTRE LAS PARTES Y CON LAS FORMALIDADES QUE DETERMINEN 
PARA TAL EFECTO, SIN PERJUICIO DE QUE SU VIGENCIA PUEDA PRORROGARSE POR EL TIEMPO QUE LAS 
PARTES CONSIDEREN NECESARIO PARA EL CABAL CUMPLIMIENTO DE SU OBJETO. 

ASIMISMO, PODRA DARSE POR TERMINADO DE MANERA ANTICIPADA MEDIANTE AVISO QUE POR 
ESCRITO SE HAGA A LAS PARTES QUE INTERVIENEN EN ESTE CONVENIO CON TREINTA DIAS DE 
ANTELACION A LA FECHA EN QUE PRETENDA DARSE POR TERMINADO. EN TAL CASO, TOMARAN LAS 
MEDIDAS NECESARIAS PARA EVITAR QUE SE CAUSEN PERJUICIOS TANTO A ELLAS COMO A TERCEROS, EN 
LA INTELIGENCIA DE QUE LAS ACCIONES Y PROGRAMAS INICIADOS DURANTE SU VIGENCIA, O QUE ESTEN 
EN VIAS DE EJECUCION, SE CONTINUARAN HASTA SU CONCLUSION. 

ADEMAS DE QUE OBSERVARAN LA POSIBILIDAD DE DARLO POR TERMINADO EN VIRTUD DE LA 
NATURALEZA Y DESEMPEÑO DE SUS FUNCIONES, CUIDANDO QUE NO SE AFECTEN LAS DEMAS ACCIONES 
Y ACUERDOS QUE TENGAN A SU CARGO LAS OTRAS PARTES Y QUE SE DERIVEN DEL MISMO, POR LO QUE 
CONVIENEN REVISAR EL AVANCE DE LAS ACCIONES Y TRABAJOS CORRESPONDIENTES.  
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OCTAVA.- LAS PARTES CONVIENEN EN INTERCAMBIAR INFORMACION EN CUALQUIER MOMENTO, A FIN 
DE CUMPLIR CON EL OBJETO DEL PRESENTE CONVENIO Y BRINDARSE EL APOYO NECESARIO PARA UNA 
MAYOR EFICIENCIA, ASI COMO UNA PRONTA, COMPLETA Y DEBIDA SOLUCION A LOS PROBLEMAS DE 
CONTAMINACION POR DESCARGAS DE AGUAS RESIDUALES Y VERTIMIENTO DE DESECHOS U OTRAS 
MATERIAS AL MAR. 

ASIMISMO, LAS PARTES PROMOVERAN DENTRO DEL AMBITO DE SUS RESPECTIVAS COMPETENCIAS, 
LA INSTRUMENTACION DE UN SISTEMA DE RECONOCIMIENTOS Y ESTIMULOS, QUE DE COMUN ACUERDO 
DETERMINEN CONFORME A LA NORMATIVIDAD APLICABLE RESULTE PROCEDENTE OTORGAR A QUIENES 
COLABOREN EN EL DESARROLLO DEL OBJETO DEL PRESENTE CONVENIO EN TERMINOS DEL ARTICULO 38 
BIS, FRACCION IV DE LA LEY GENERAL DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y LA PROTECCION AL AMBIENTE. 

NOVENA.- LAS PARTES ACUERDAN EN QUE LA INFORMACION QUE SE RECIBA EN RELACION CON EL 
OBJETO DEL PRESENTE CONVENIO, NO PODRA SER DIVULGADA O TRANSFERIDA A TERCEROS SIN EL 
CONSENTIMIENTO PREVIO Y POR ESCRITO DE LAS PARTES, CONFORME A LO ESTABLECIDO EN EL 
ARTICULO 13 FRACCION V DE LA LEY FEDERAL DE TRANSPARENCIA Y ACCESO A LA INFORMACION 
PUBLICA GUBERNAMENTAL. 

DECIMA.- LAS PARTES CONVIENEN QUE PARA LOS CONVENIOS ESPECIFICOS A QUE SE HACE MENCION 
EN LA DECLARACION VI APARTADO C, SE LLEVARA A CABO EL PROCEDIMIENTO SIGUIENTE: 

A INICIATIVA DE CUALQUIERA DE LAS PARTES, LA COMISION TECNICA ESTUDIARA LA PROPUESTA 
CORRESPONDIENTE Y DARA SU RESPUESTA DENTRO DE UN PLAZO NO MAYOR DE 30 DIAS HABILES, 
CONTADOS A PARTIR DE LA FECHA EN QUE SE HAYA RECIBIDO LA PROPUESTA. 

EN CASO DE ESTAR DE ACUERDO, DENTRO DE UN PLAZO NO MAYOR DE 30 DIAS HABILES CONTADOS A 
PARTIR DE LA FECHA EN QUE SE HAYA RECIBIDO LA PROPUESTA, LA COMISION TECNICA CELEBRARA LAS 
REUNIONES NECESARIAS, A FIN DE ELABORAR EL PLAN DE ACCION ESPECIFICO PARA LA REALIZACION DE 
CADA PROYECTO O ACTIVIDAD EN PARTICULAR. 

DECIMA PRIMERA.- LAS PARTES CONVIENEN EN QUE EL PRESENTE CONVENIO ES PRODUCTO DE LA 
BUENA FE, POR LO QUE REALIZARAN TODAS LAS ACCIONES NECESARIAS PARA SU CUMPLIMIENTO Y 
CUALQUIER DUDA SOBRE SU INTERPRETACION SERA RESUELTA DE COMUN ACUERDO, POR MEDIO DE LA 
COMISION TECNICA A QUE SE REFIERE LA CLAUSULA CUARTA DEL MISMO. 

Enteradas las partes del alcance y contenido legal de sus cláusulas, firman el presente Convenio de 
Colaboración en quince tantos, en la Ciudad de México, Distrito Federal, a los diez días del mes de junio  
de dos mil tres.- Por la Secretaría de Marina: el Secretario de Marina, Marco Antonio Peyrot González.- 
Rúbrica.- Por la Secretaría de Medio Ambiente y Recursos Naturales: el Secretario de Medio Ambiente y 
Recursos Naturales, Víctor Lichtinger Waisman.- Rúbrica.- Por la Secretaría de Turismo: la Secretaria 
de Turismo, Bertha Leticia Navarro Ochoa.- Rúbrica.- Por la Comisión Nacional del Agua: el Director 
General, Cristóbal Jaime Jáquez.- Rúbrica.- Por el Estado de Baja California: el Gobernador del Estado, 
Eugenio Elorduy Walther.- Rúbrica.- Por el Estado de Baja California Sur: el Gobernador del Estado, 
Leonel Cota Montaño.- Rúbrica.- Por el Municipio de La Paz, B.C.S.: el Presidente Municipal, Víctor 
Manuel Guluarte.- Rúbrica.- Por el Municipio de Los Cabos, B.C.S.: el Presidente Municipal, Ulises 
Omar Ceseña Montaño.- Rúbrica.- Por el Municipio de Comondú, B.C.S.: el Presidente Municipal, Javier 
Gallo Reyna.- Rúbrica.- Por el Municipio de Loreto, B.C.S.: el Presidente Municipal, Homero Davis 
Castro.- Rúbrica.- Por el Municipio de Mulegé, B.C.S.: el Presidente Municipal, Marco Antonio Núñez 
Rosas.- Rúbrica.- Por el Estado de Sinaloa: el Gobernador del Estado, Juan S. Millán Lizárraga.- 
Rúbrica.- El Secretario General de Gobierno, Gonzalo Armienta Calderón.- Rúbrica.- El Secretario de 
Planeación y Desarrollo, Cenovio Ruiz Zazueta.- Rúbrica.- Por el Estado de Sonora: el Gobernador del 
Estado, Armando López Nogales.- Rúbrica.- El Secretario de Gobierno, Genaro Encinas Ezrre.- 
Rúbrica.- Testigo de Honor: el Presidente de los Estados Unidos Mexicanos, Vicente Fox Quesada.- 
Rúbrica. 

SECRETARIA DE HACIENDA Y CREDITO PUBLICO 
RESOLUCION por la que se revoca la autorización otorgada a Banco de Asturias, S.A., de Oviedo, España, 
para establecer una oficina de representación en territorio nacional. 
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Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de 
Hacienda 
y Crédito Público.- Secretaría Particular.- 101-00919. 

Banco de Asturias, S.A. 
Calle Fruela 5 
Oviedo, España. 

Esta Secretaría, con fundamento en lo dispuesto en los artículos 31 fracciones VII y XXV de la Ley 
Orgánica de la Administración Pública Federal, 7o. de la Ley de Instituciones de Crédito, la cuarta y la 
décima tercera de las Reglas Aplicables al Establecimiento y Operación de Oficinas de Representación de 
Entidades Financieras del Exterior a que se refiere el artículo 7o. de la Ley de Instituciones de Crédito, 
publicadas en el Diario Oficial de la Federación el 30 de mayo de 2000, y en ejercicio de las 
atribuciones que le confiere 
el artículo 6o. fracción XXXV del Reglamento Interior de la Secretaría de Hacienda y Crédito Público, en 
atención a los siguientes: 

ANTECEDENTES  

Mediante oficio 102-E-367-DGBM-IV-1307 de fecha 30 de septiembre de 1997, esta Secretaría 
autorizó el establecimiento de una oficina de representación en México de Banco de Asturias, de Oviedo, 
España; 

Con fecha 29 de enero del año en curso, el Consejo de Administración de Banco de Asturias, S.A., 
resolvió cerrar la oficina de representación en México, con efectos a partir del 14 de marzo de 2003; 

Mediante escrito de fecha 27 de febrero de 2003, el representante a cargo de la oficina de 
representación en México de Banco de Asturias, S.A., solicitó la revocación de la autorización que se le 
concedió para mantener una oficina de representación en el país, de conformidad con lo dispuesto por las 
Reglas Aplicables al Establecimiento y Operación de Oficinas de Representación de Entidades 
Financieras del Exterior a que se refiere el artículo 7o. de la Ley de Instituciones de Crédito; 

Esta Secretaría mediante oficios DGBA/AIBM/099/2003 y DGBA/AIBM/100/2003 de fecha 5 de marzo 
de 2003, solicitó la opinión del Banco de México y de la Comisión Nacional Bancaria y de Valores, 
respecto 
de la revocación de la autorización otorgada a Banco de Asturias, S.A., para mantener una oficina de 
representación en el país, y 

CONSIDERACIONES  

Que la solicitud de Banco de Asturias, S.A., cumple en términos generales con el procedimiento de 
revocación a que se refiere la fracción VI de la décima tercera de las Reglas Aplicables al Establecimiento 
y Operación de Oficinas de Representación de Entidades Financieras del Exterior a que se refiere el 
artículo 7o. de la Ley de Instituciones de Crédito; 

Que la decisión de cerrar la oficina de representación de Banco de Asturias, S.A., obedece a que otra 
entidad bancaria del mismo grupo cuenta con una oficina de representación en México, por lo que no es 
necesario mantener dos oficinas similares; 

Que el Banco de México mediante oficio Ref.: S53/30-03 del 13 de marzo de 2003 y la Comisión 
Nacional Bancaria y de Valores mediante oficio DGA-313-1513 del 26 de marzo de 2003, emitieron 
opinión favorable para que esta Secretaría revoque la autorización otorgada a Banco de Asturias, S.A., 
para mantener y operar una oficina de representación en México, y 

Que después de analizar la información y documentación presentada, de haber razonado los 
argumentos propios y los vertidos por el Banco de México y la Comisión Nacional Bancaria y de Valores, 
esta Secretaría, 

RESUELVE 

UNICO.- En uso de la facultad que le confiere el artículo 7o. de la Ley de Instituciones de Crédito, así 
como la cuarta y la décima tercera fracción VI de las Reglas Aplicables al Establecimiento y Operación de 
Oficinas de Representación de Entidades Financieras del Exterior a que se refiere el artículo 7o. de la Ley 
de Instituciones de Crédito, revocar con efectos a partir del 14 de marzo de 2003, la autorización que 
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otorgó mediante oficio 103-E-367-DGBM-IV-3017 del 30 de septiembre de 1997, a Banco de Asturias, 
S.A., de Oviedo, España, para establecer una oficina de representación en territorio nacional. 

Sufragio Efectivo. No Reelección. 

México, D.F., a 1 de julio de 2003.- El Secretario de Hacienda y Crédito Público, José Francisco Gil 
Díaz.- Rúbrica. 

REGLAS para la calificación de la cartera crediticia, a que se refiere el artículo 14 de la Ley Orgánica de la 
Financiera Rural. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de 
Hacienda  
y Crédito Público.- Secretaría Particular.- 101.- 00934. 

Con fundamento en lo dispuesto por los artículos 14 de la Ley Orgánica de la Financiera Rural 
(LOFR); 31 fracción XXV de la Ley Orgánica de la Administración Pública Federal, y en ejercicio de las 
atribuciones que me confieren las fracciones XX y XXXIV del artículo 6o. del Reglamento Interior de la 
Secretaría de Hacienda y Crédito Público, he tenido a bien expedir las siguientes: 

REGLAS PARA LA CALIFICACION DE LA CARTERA CREDITICIA, A QUE SE REFIERE EL 
ARTICULO 14 DE LA LEY ORGANICA DE LA FINANCIERA RURAL EN ADELANTE LAS “REGLAS” 

CAPITULO I 

DISPOSICIONES GENERALES 

PRIMERA.- Las presentes REGLAS tienen por objeto establecer las bases para la calificación de la 
cartera de créditos de la Financiera Rural; la documentación e información que ésta deberá recabar para 
el otorgamiento, renovación y durante la vigencia de créditos de cualquier naturaleza, con o sin garantía 
real; los requisitos que dicha documentación habrá de reunir y la periodicidad con que debe obtenerse; 
así como la integración de las reservas preventivas que por cada rango de calificación tengan que 
constituirse. 

SEGUNDA.- Para efectos de las presentes REGLAS se entenderá por créditos, los que se encuentren 
denominados en moneda nacional, extranjera, o en unidades de inversión, directos o correspondientes a 
operaciones causantes de pasivo contingente, así como los intereses que generen, sin incluir aquellos 
créditos a cargo del Gobierno Federal o con garantía expresa de la Federación, inscritos en la Dirección 
General de Crédito Público de la Secretaría de Hacienda y Crédito Público, y del Banco de México. 

CAPITULO II 

DOCUMENTACION E INFORMACION 

TERCERA.- La Financiera Rural, con independencia de los lineamientos del Comité de Operación a 
que se refiere la fracción XII del artículo 33 de la LOFR, elaborará los manuales en los que se establezcan 
las normas de carácter general para el otorgamiento y renovación de créditos a su favor, considerando 
entre otros aspectos, lo establecido en el artículo 11 de la LOFR y las disposiciones aplicables vigentes. 

En dichos manuales se determinará, entre otros, la documentación e información que deberá 
recabarse para el otorgamiento y renovación de los créditos, se preverán las disposiciones que regulen 
los créditos relacionados, así como durante la vigencia de éstos. 

Los manuales preverán que durante la vigencia de los créditos se actualice la información requerida. 

Los manuales deberán someterse a la aprobación de su consejo directivo o, en su caso, al órgano que 
faculte para ello, quedando la Financiera Rural, obligada a atender las observaciones que, en su caso, 
realicen los mismos. 

CUARTA.- Previo al otorgamiento o renovación de los créditos que requieran de la constitución de 
garantías, la Financiera Rural, deberá cerciorarse, entre otros, de la existencia, legitimidad, valor y demás 
características para la constitución de garantías, debiendo observar las demás que señalen las 
disposiciones que le resultan aplicables. 

QUINTA.- De conformidad con el artículo 15 de la LOFR, la Financiera Rural al realizar sus 
operaciones, deberá diversificar sus riesgos. 
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La Comisión Nacional Bancaria y de Valores (CNBV) determinará los límites máximos del importe de 
las responsabilidades directas y contingentes, de una misma persona, entidad o grupo de personas que 
por sus nexos patrimoniales o de responsabilidad, constituyan riesgos comunes para la Financiera Rural. 

Los límites que, en su caso, fije la CNBV conforme a la presente REGLA podrán referirse también a 
entidades o segmentos del mercado que representen una concentración excesiva de riesgos. 

La CNBV podrá establecer lineamientos para fijar las reservas a que se refiere el artículo 7o. fracción 
III  
de la LOFR. 

En las determinaciones señaladas por la presente REGLA, la CNBV deberá considerar la naturaleza  
y objeto de la Financiera Rural. 

SEXTA.- Para el otorgamiento o renovación de cualquier crédito, la Financiera Rural, cuidará que se 
hayan satisfecho los requisitos legales procedentes, así como los establecidos en sus manuales. 

Asimismo, previo al otorgamiento de los créditos y de conformidad con el artículo 40 de la LOFR, el 
Comité de Crédito de la institución deberá dejar constancia de su conformidad respecto de: 

a) De la autorización que haya otorgado de préstamos o créditos, de conformidad con la fracción II 
del artículo 9o. de la LOFR; 

b) De su opinión al Consejo Directivo de la Financiera Rural, sobre el otorgamiento de préstamos o 
créditos complementarios, conforme a lo señalado en la fracción III del artículo 9o. de la LOFR, y 

c) La suficiencia de garantías en los créditos en que deban constituirse éstas, previa verificación de  
las mismas. 

El área jurídica de la Financiera Rural deberá dejar constancia de su conformidad respecto de los 
textos de los contratos y títulos de crédito en los cuales se documenten créditos masivos. 

SEPTIMA.- Por lo que se refiere a las operaciones establecidas en las fracciones II y III del artículo 
9o. de la LOFR, la Financiera Rural vigilará que el importe del crédito otorgado se destine a los fines 
pactados, cuando la naturaleza del mismo así lo amerite, realizando visitas oculares y dejando constancia 
de dicha supervisión en el expediente respectivo. Lo anterior, deberá ser considerado en los manuales a 
que se hace referencia en la REGLA TERCERA, contemplando de manera particular el tratamiento que 
recibirán los préstamos o créditos a que se refiere la fracción I del artículo 9o. de la LOFR. 

CAPITULO III 

CALIFICACION DE LA CARTERA 

OCTAVA.- La Financiera Rural, establecerá los mecanismos necesarios para que la calificación de su 
cartera se realice de manera uniforme con base en los diferentes grados de riesgo a que esté expuesta, 
de conformidad con las presentes REGLAS. 

La CNBV podrá autorizar que determinados programas masivos de crédito se califiquen de manera 
global. 

En el caso de presentarse variaciones significativas en el comportamiento de cualquier crédito, cuyo 
saldo sea superior al límite referido en la fracción I del artículo 9o. de la LOFR, la calificación respectiva 
deberá ajustarse al último día hábil bancario del mes en que se detecte dicha variación. 

En todo caso, deberá establecer un mecanismo que permita distinguir a los créditos que fueron 
sujetos de calificación individual de los que se sujetaron a otro procedimiento. 

Los resultados de la calificación de la cartera deberán presentarse a la Secretaría de Hacienda y 
Crédito Público, al Banco de México y a la CNBV, en la forma que éstos determinen, a más tardar dentro 
de los noventa días naturales siguientes al mes al que esté referida la propia calificación. 
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NOVENA.- La calificación de la cartera de créditos deberá hacerse de acuerdo a su grado de riesgo, 
clasificándola en los siguientes niveles: A, B, C, D o E. 

DECIMA.- Para analizar y calificar la cartera de créditos, a efecto de definir su grado de riesgo, 
cuando les sean aplicables, se tomarán en cuenta, entre otros, los siguientes aspectos: 

a) Experiencia respecto al cumplimiento de las obligaciones correspondientes al pago del principal 
e intereses del crédito; 

b) Situación financiera del acreditado; 

c) Administración de la empresa; 

d) Condiciones de mercado en relación con el acreditado; 

e) Situación de las garantías; 

f) Situación laboral del acreditado, y 

g) Otros factores relevantes. 

Para el análisis y calificación de los créditos, se entenderá por renovado un crédito, cuando se 
prorrogue el plazo de amortización o se liquide con recursos provenientes de otra operación de crédito 
contratada con la misma institución, en la que sea parte el mismo deudor u otra persona que por sus 
nexos patrimoniales constituyan riesgos comunes, aunque se haga aparecer la liquidación en efectivo o 
se amortice parcialmente la deuda. 

DECIMA PRIMERA.- La CNBV, sujeta a lo dispuesto por las presentes REGLAS, determinará 
mediante disposiciones de carácter general, la metodología para la calificación de la cartera de créditos, 
así como la periodicidad con que se llevará a cabo dicha calificación. 

La CNBV podrá, en su caso, determinar una metodología específica para la calificación de créditos en 
aquellos programas crediticios de la Financiera Rural donde por las características de su operación y de 
la población que atienden, así se justifique. 

Las metodologías que determine la CNBV tomarán en cuenta las operaciones de segundo piso de la 
Financiera Rural con Intermediarios Financieros no Bancarios como operaciones de primer piso, por lo 
que tendrán que ser calificadas. También tendrán que ser calificadas aquellas operaciones de segundo 
piso en las cuales la Financiera Rural asuma la mayoría del riesgo crediticio. 

DECIMA SEGUNDA.- La CNBV supervisará que la calificación de la cartera de créditos que realice la 
Financiera Rural, se ajuste a las presentes REGLAS y demás disposiciones aplicables. 

DECIMA TERCERA.- Los informes de la calificación de la cartera de créditos deberán presentarse 
ante el consejo directivo de la institución en la sesión siguiente a que éstos se conozcan. Se deberá 
informar en forma especial la situación que guarden aquellos créditos cuyo monto sea superior al límite 
referido en la fracción I del artículo 9o. de la LOFR, que se clasifiquen dentro de los grupos de riesgo D y 
E. 

DECIMA CUARTA.- La calificación de la cartera deberá incluirse en la contabilidad, en la forma que 
determine la CNBV. 

CAPITULO IV 

RESERVAS PREVENTIVAS 

DECIMA QUINTA.- La Financiera Rural deberá constituir y mantener reservas preventivas para la 
cartera crediticia, de acuerdo al resultado de la aplicación de las metodologías de calificación dadas a 
conocer por  
la CNBV. 
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DECIMA SEXTA.- El monto de las reservas preventivas constituidas tendrá carácter de general o 
específicas. 

Para los términos de la presentes REGLAS se considerarán como reservas preventivas de carácter 
general a las constituidas para respaldar posibles pérdidas sin que tales reservas estén adscritas a un 
crédito en específico. 

Para los términos de la presente REGLAS se considerarán como reservas preventivas de carácter 
específico a las constituidas para respaldar posibles pérdidas, identificadas a un crédito en particular. 

De acuerdo con las definiciones anteriores, la CNBV determinará, en cada una de las metodologías, 
cuáles reservas preventivas deberán ser catalogadas como específicas y cuáles como generales. 

DECIMA SEPTIMA.- El monto de las reservas preventivas se determinará aplicando a un portafolio de 
créditos o a un crédito el porcentaje de provisionamiento de acuerdo a lo siguiente: 

Grados de riesgo Porcentajes 

A 0.0-0.99 

B 1.0-19.99 

C 20.0-59.99 

D 60.0-89.99 

E 90.0-100 

DECIMA OCTAVA.- La Financiera Rural, podrá proceder a la aplicación de las reservas preventivas 
correspondientes al grado de riesgo E, de conformidad con la normativa aplicable. 

La CNBV supervisará que la creación de las reservas preventivas se ajuste a las presentes REGLAS y 
demás disposiciones aplicables. 

DECIMA NOVENA.- Excepcionalmente, la Secretaría de Hacienda y Crédito Público, oyendo la 
opinión de la CNBV, podrá en casos individuales ampliar los plazos que se señalan en las presentes 
REGLAS y demás disposiciones aplicables, tomando en cuenta la situación financiera que motivó a la 
institución a solicitar tal ampliación. 

TRANSITORIAS  

PRIMERA.- Las presentes REGLAS entrarán en vigor al día siguiente de su publicación en el Diario 
Oficial de la Federación. 

SEGUNDA.- En tanto no se emita la metodología para la calificación de cartera que, conforme a las 
presentes REGLAS, deba emitir la Comisión Nacional Bancaria y de Valores, la Financiera Rural deberá, 
en un plazo no mayor a treinta días hábiles, contado a partir de la entrada en vigor de las presentes 
REGLAS, solicitar a dicha Comisión la aplicación de la metodología autorizada por esta última, para 
calificar la cartera de crédito al 30 de junio de 2003 del Sistema Banrural. 

Sufragio Efectivo. No Reelección. 

México, D.F., a 4 de julio de 2003.- El Secretario de Hacienda y Crédito Público, José Francisco Gil 
Díaz.- Rúbrica. 

 

 

TASAS para el cálculo del impuesto especial sobre producción y servicios aplicables a la enajenación de 
gasolinas y diesel en el mes de junio de 2003. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de 
Hacienda y Crédito Público. 
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TASAS PARA EL CALCULO DEL IMPUESTO ESPECIAL SOBRE PRODUCCION Y SERVICIOS APLICABLES A 
LA ENAJENACION DE GASOLINAS Y DIESEL EN EL MES DE JUNIO DE 2003. 

Con fundamento en lo dispuesto por los artículos 16 y 31 de la Ley Orgánica de la Administración 
Pública Federal y 2o.-A de la Ley del Impuesto Especial sobre Producción y Servicios, se dan a conocer 
las siguientes tasas (%) para el cálculo del impuesto especial sobre producción y servicios por la 
enajenación de gasolinas  
y diesel en el mes de junio de 2003, por agencia y producto: 

(%) 

AGENCIA GASOLINA GASOLINA PEMEX DIESEL DIESEL 

DE PEMEX PREMIUM DIESEL INDUSTRIAL MARINO 

VENTAS MAGNA   BAJO ESPECIAL 

    AZUFRE  

ACAPULCO 99.82 97.37 80.11 92.70  

AGUASCALIENTES 99.57 96.81 79.69 86.74  

AZCAPOTZALCO 95.86 88.50 89.62 93.49  

CADEREYTA, C.T.T. 99.23  80.97 84.41  

CAMPECHE 95.23 92.90 74.66 86.84 92.30 

CAMPECHE */ 34.84  68.69   

CD. JUAREZ  85.01 93.10 70.33 80.75  

CD. JUAREZ */ 29.11 98.41 77.76 88.15  

CD. MADERO, C.T.T. 108.15 105.10 88.48 97.22 83.70 

CD. MANTE 98.39 95.97 78.39   

CD. OBREGON 97.58 95.11 77.94 87.39  

CD. VALLES 101.20 96.06 81.40 91.33  

CD. VICTORIA 105.70 101.67 84.98 96.63  

CELAYA 104.71 100.90 84.89 92.96  

CHIHUAHUA 95.18 84.91 64.94 73.36  

CHIHUAHUA */ 28.15  62.48   

COLIMA 94.08 91.65 73.94   

CUAUTLA 87.72 81.47 82.26 90.39  

CUERNAVACA 92.36 85.94 84.76 89.55  

CULIACAN 95.75 93.23 76.46 83.11  

DURANGO 85.56 80.64 65.55   

EL CASTILLO 89.01 82.58 80.83 90.69  

ENSENADA */ 95.96 94.52 76.19 81.69 80.85 

ESCAMELA 105.59 102.30 85.75 89.30  

GOMEZ PALACIO 93.46 92.46 75.53 80.43  

GUAMUCHIL 96.59 94.63 76.64 86.87  

GUAYMAS */ 86.38     

GUAYMAS C.T.T. 99.60 96.82 81.75 90.73 87.72 

HERMOSILLO 95.36 93.37 74.89 85.07  
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HERMOSILLO */ 90.30 89.08 69.14   

IGUALA 85.29 78.95 77.66   

IRAPUATO 103.86 100.20 85.14 95.01  

JALAPA  100.98 96.24 80.12   

LA PAZ */ 97.75 92.64 75.41 90.80 83.59 

LAZARO CARDENAS 101.76 97.92 83.40 93.27 96.94 

LEON 101.56 98.48 80.75 87.13  

MAGDALENA 84.79 83.90 65.40 75.71  

MANZANILLO 101.35 97.72 81.59 89.39 93.69 

MATEHUALA 89.20 87.58 69.48   

MAZATLAN 98.17 96.82 78.91 86.81 91.49 

MERIDA 97.40 95.35 78.52 82.84 82.66 

MERIDA */ 90.69 89.53 71.23 79.50 82.14 

MEXICALI */ 82.15 92.10 73.36 81.07  

MINATITLAN, C.T.T.   67.75  105.82 

MONCLOVA 95.54 93.30 76.31 79.48  

MONT. S/CATARINA 87.53 81.16 79.60 86.27  

MONT. S/CATARINA */   74.75   

MORELIA 101.37 98.42 80.88 93.61  

NAVOJOA 90.04 88.31 70.34   

NOGALES */ 42.04 80.09 60.56 72.40  

NVO. LAREDO */ 24.99 99.04 79.31 89.92  

OAXACA  91.28 89.77 71.72 80.02  

PACHUCA 105.19 86.05 84.54 93.00  

PAJARITOS S.L.V. 110.53 106.72 89.04 102.50 106.60 

PARRAL 82.47 80.97 63.76   

PEROTE 92.79 89.36 72.42   

POZA RICA 108.84 105.23 88.75 78.63 95.80 

PROGRESO C.T.T.   90.16 90.10 94.98 

PUEBLA 103.03 84.11 82.81 90.85  

QUERETARO 104.84 85.83 85.68 92.25  

REYNOSA 96.62 94.13 76.30   

REYNOSA */ 23.66 95.08 75.67 89.36  

ROSARITO */ 77.50 96.18 78.89 86.08 80.33 

SABINAS 91.62 90.90 72.76 78.72  

SABINAS */ 13.02 86.83 69.49 74.16  

SALAMANCA, C.T.T. 79.19  61.64   

SALINA CRUZ 106.27 101.69 85.71 93.47 103.40 

SALTILLO 96.79 94.39 77.07 84.82  

SAN LUIS POTOSI 100.91 98.10 81.16 86.98  

SATELITE NORTE 95.83  88.39 92.22  
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SATELITE ORIENTE 95.79 88.58 88.88 96.25  

SATELITE SUR 95.80 88.62 88.78 97.99  

TAPACHULA  95.44 83.78 74.95  80.10 

TAPACHULA */ 96.24 86.42 75.48 84.71  

TEHUACAN 96.94 93.41 76.50 87.43  

TEPIC 76.81 86.09 67.70   

TIERRA BLANCA 106.75 102.29 88.19 71.21  

TOLUCA 104.19 84.92 84.62 88.77  

TOPOLOBAMPO 99.30 96.99 81.19 88.40 88.87 

TULA C.T.T. 107.04 106.93 87.02   

TUXTLA GTZ. 82.14 81.85 62.69 72.98  

TUXTLA GTZ. */ 78.06 74.30 58.73   

URUAPAN 92.20 90.00 72.43 84.37  

VERACRUZ 107.60 103.99 88.31 96.21 102.94 

VILLAHERMOSA 106.31 102.92 80.67 92.13 84.35 

VILLAHERMOSA */ 37.19 93.56 74.22   

ZACATECAS 96.44 93.70 75.79 85.40  

ZAMORA 89.38 97.93 80.89   

ZAPOPAN 88.66 81.98 79.57 83.66  

*/ Causa el Impuesto al Valor Agregado de 10.0%. 

Atentamente 

Sufragio Efectivo. No Reelección. 

México, D.F., a 4 de julio de 2003.- En ausencia del Secretario de Hacienda y Crédito Público y del 
Subsecretario del Ramo, y con fundamento en el artículo 105 del Reglamento Interior de esta Secretaría,  
el Subsecretario de Ingresos, Rubén Aguirre Pangburn.- Rúbrica. 

SECRETARIA DE ECONOMIA 
RESOLUCION final de la investigación antidumping sobre las importaciones de vajillas y piezas sueltas de 
vajillas de cerámica, mercancía actualmente clasificada en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la Tarifa de la 
Ley de los Impuestos Generales de Importación y de Exportación, originarias de las repúblicas de Colombia, 
Ecuador e Indonesia, con independencia del país de procedencia. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de 
Economía. 

RESOLUCION FINAL DE LA INVESTIGACION ANTIDUMPING SOBRE LAS IMPORTACIONES DE VAJILLAS Y 
PIEZAS SUELTAS DE VAJILLAS DE CERAMICA, MERCANCIA ACTUALMENTE CLASIFICADA EN LA FRACCION 
ARANCELARIA 6912.00.01 DE LA TARIFA DE LA LEY DE LOS IMPUESTOS GENERALES DE IMPORTACION Y DE 
EXPORTACION, ORIGINARIAS DE LAS REPUBLICAS DE COLOMBIA, ECUADOR E INDONESIA, CON 
INDEPENDENCIA DEL PAIS DE PROCEDENCIA. 

Visto para resolver el expediente administrativo 24/01, radicado en la Unidad de Prácticas 
Comerciales Internacionales de la Secretaría de Economía, se emite la presente Resolución de 
conformidad con los siguientes: 

RESULTANDOS 

Presentación de la solicitud 
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1. El 19 de septiembre de 2001, Cerámica Santa Anita, S.A. de C.V., en lo sucesivo Santa Anita, por 
conducto de su representante legal, compareció ante la Secretaría de Economía, en lo sucesivo la 
Secretaría, para solicitar el inicio de la investigación antidumping y la aplicación del régimen de cuotas 
compensatorias sobre las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica, originarias de 
las repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia, independientemente del país de procedencia. 

2. La solicitante manifestó que en el periodo comprendido de julio de 2000 a junio de 2001, las 
importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica, originarias de las repúblicas de 
Colombia, Ecuador e Indonesia, se efectuaron en condiciones de discriminación de precios, lo que ha 
causado un daño a la producción nacional de mercancías idénticas o similares, conforme a lo dispuesto 
en los artículos 28, 30, 39, 40 y 42 de la Ley de Comercio Exterior, en lo sucesivo LCE. 

Empresa solicitante 

3. Santa Anita es una empresa constituida conforme a las leyes de los Estados Unidos Mexicanos, 
con domicilio para oír y recibir notificaciones en Vicente Suárez número 42, despacho 2, colonia Condesa, 
código postal 06140, en México, D.F., cuyo objeto social consiste principalmente en la fabricación, 
producción, compra, distribución, importación y exportación de todo tipo de vajillas de cerámica, 
incluyendo las de cerámica de gres, en inglés stoneware, así como la producción, fabricación, compra, 
venta, arrendamiento, importación y exportación por cuenta propia o de terceros de cualesquiera otros 
productos similares para usos industriales, comerciales, domésticos y agrícolas. 

4. Asimismo, conforme a lo previsto en el artículo 40 de la LCE, la solicitante manifestó durante el 
periodo investigado representó el 66 por ciento de la producción nacional del producto investigado. 

Investigaciones relacionadas 

5. El 25 de mayo de 1992 se publicó en el Diario Oficial de la Federación, en lo sucesivo DOF, la 
Resolución definitiva sobre las importaciones de vajillas o piezas sueltas de porcelana y cerámica 
comprendidas en las fracciones arancelarias 6911.10.01 y 6912.00.01 de la entonces Tarifa de la Ley del 
Impuesto General de Importación, originarias de la República Popular de China, independientemente del 
país de procedencia, la cual impuso las siguientes cuotas compensatorias: 

A. Para las vajillas o piezas sueltas de porcelana, originarias de la República Popular de China, 
independientemente del país de procedencia, 26 por ciento. 

B. Para las vajillas y piezas sueltas de cerámica, originarias de la República Popular de China, 
independientemente del país de procedencia, 23 por ciento. 

6. El 31 de octubre de 1997 se publicaron en el DOF las resoluciones finales de la 2a. revisión de las 
cuotas mencionadas en el punto 5 de esta Resolución. Con base en dichas resoluciones se sustituyeron 
las cuotas compensatorias definitivas de 26 y 23 por ciento por otras de 99.81 y 95.06 por ciento, 
respectivamente, las cuales se encuentran vigentes a la fecha. 

Información sobre el producto 

Descripción del producto 

7. El nombre genérico del producto investigado nacional y de importación es vajillas y piezas sueltas 
de vajillas de cerámica y las principales características y especificaciones técnicas que los describen son 
peso, dimensiones, capacidad, resistencia al choque térmico y al impacto, absorción de agua, tipo de 
decorado y número de tintas. Dichas características y especificaciones técnicas nunca son idénticas para 
los fabricantes en el mundo, pues se trata de productos comúnmente diferenciados. 

8. Con base en información de publicaciones especializadas, Santa Anita definió el producto nacional 
y el importado como vajillas de cerámica, identificadas en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la Tarifa 
del Impuesto General de Importación y de Exportación, en lo sucesivo TIGIE. 

9. En la etapa preliminar, Locería Colombiana, S.A., en lo sucesivo Locería Colombiana, y Cerámica 
Andina, C.A., en lo sucesivo Cerámica Andina, indicaron que la definición de producto objeto de esta 
investigación por parte de la solicitante era imprecisa, lo que llevó a la Secretaría a una delimitación 
errónea de los alcances de la investigación, puesto que Santa Anita se refiere a la “cerámica”, cuando en 
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realidad pretende que se investigue a la “loza”, que es un tipo de cerámica y es el producto que exportan 
al mercado mexicano. 

10. En apoyo a su aseveración, con base en las publicaciones especializadas “Introducción a la 
Tecnología de la Cerámica”, y una parte del documento señalado como “Diccionario de Cerámica”, 
presentaron los argumentos que se señalan en el apartado de información de producto de la resolución 
preliminar publicada en el DOF del 17 de septiembre de 2002. 

11. Con base en los argumentos y la información aportados por las partes comparecientes, así como 
de la que se allegó la autoridad investigadora, indicados en el apartado de información de producto de la 
resolución preliminar, la Secretaría definió al producto investigado, tanto el importado de las Repúblicas 
de Ecuador, Colombia e Indonesia clasificado por la fracción 6912.00.01 de la TIGIE como el de 
fabricación nacional similar, como vajillas y piezas sueltas de cerámica. En esta etapa de la investigación 
ninguna de las partes comparecientes presentaron argumentos adicionales y medios probatorios a fin de 
desvirtuar lo anterior, por lo que la Secretaría confirma dicha definición, la cual se encuentra ampliamente 
explicada en los puntos 8 al 36 de la resolución preliminar, los cuales se deben tener como insertados a la 
letra. 

12. En este sentido, en la resolución preliminar la Secretaría consideró que las vajillas y piezas sueltas 
de cerámica investigadas que ingresan por la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE, tienen 
características y composición semejante con respecto a las de producción nacional, independientemente 
de su denominación de loza o stoneware, por lo que determinó de forma preliminar la similitud entre estos 
productos. 

13. Asimismo, en la resolución citada se aclaró que no existe producción nacional de vajillas y piezas 
de cerámica denominada porcelana fina o dura, las cuales deben ser clasificadas en la fracción 
arancelaria 6911.10.01 de la TIGIE. De acuerdo con las notas explicativas de la TIGIE, éstas se definen 
como productos completamente vitrificados, duros y casi impermeables, incluso si no están vidriados; son 
blancos o coloreados artificialmente y sonoros. Lo anterior, no fue objeto de cuestionamiento por ninguna 
de las partes comparecientes en esta etapa de la investigación. 

14. En esta etapa de la investigación, Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería Mexicana, S.A. 
de C.V., en lo sucesivo Locería Mexicana, reiteraron los argumentos que presentaron en la etapa anterior 
con objeto de desvirtuar la similitud de las vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica importada de 
las repúblicas de Colombia y Ecuador y las de fabricación nacional. 

15. Argumentaron que proporcionaron argumentos técnicos y un análisis detallado de cada una de las 
características referidas por la solicitante que describen al producto objeto de esta investigación, lo que 
les permitió determinar la existencia de diferencias importantes entre los productos fabricados por Santa 
Anita y los importados de las repúblicas de Colombia y Ecuador en cuanto a proceso productivo para su 
fabricación (dispersión del material arcilloso, moldeado, horneado, estampado, decorado y de producción 
de pocillos), insumos utilizados y proporción en la mezcla de los mismos y diámetros de platos base de 
las vajillas; tales diferencias permiten que dichos productos se destinen a mercados diferenciados y por 
tanto no sean comercialmente intercambiables. 

16. En ese sentido, solicitaron que se revisen los argumentos, información y medios probatorios que 
han aportado para demostrar las diferencias importantes entre los productos fabricados por la solicitante y 
los importados de las repúblicas de Colombia y Ecuador, en los aspectos de proceso productivo, 
propiedades físicas (peso, dimensión, capacidad, resistencia y grado de absorción de agua) y acabados, 
así como el impacto en los productos finales en cuanto a uso e intercambiabilidad. 

17. Adicionalmente, en esta etapa de la investigación la exportadora P.T. Lucky Indah Keramik, en lo 
sucesivo P.T. Lucky, manifestó que la determinación de la Secretaría de que las vajillas y piezas sueltas 
originarias de Indonesia y las de fabricación nacional tienen características y usos semejantes y son 
comercialmente intercambiables, es inexacta, puesto que los productos que exporta a los Estados Unidos 
Mexicanos son piezas sueltas al mayoreo, cuyo mercado lo constituyen consumidores de estratos 
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medio/bajo y bajo que no se encuentran en posibilidad económica de adquirir juegos de vajillas completos 
como los fabricados por los productores mexicanos. 

18. Por ello, aun y cuando ambos productos pudiesen ser intercambiables, en la práctica no es así, 
puesto que resulta absurdo que los consumidores de los productos fabricados por la solicitante deseen 
complementar o sustituir sus juegos de vajillas con piezas sueltas de calidad notoriamente diferente como 
las exportadas por P.T. Lucky al mercado mexicano, por lo que la sustituibilidad entre el producto de 
Indonesia y el fabricado por la solicitante es inexistente. 

19. Por su parte, Santa Anita reiteró que los productos originarios de las repúblicas de Colombia, 
Ecuador e Indonesia y los de fabricación nacional son similares, de conformidad con los artículos 37 
fracción II del Reglamento de la Ley de Comercio Exterior, en lo sucesivo RLCE, y 2.6 del Acuerdo 
relativo a la Aplicación del Artículo VI del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 
1994, en lo sucesivo Acuerdo Antidumping. Indicó que la información que ha aportado, así como la 
proporcionada por Fábrica de Loza  
El Anfora, S.A. de C.V., en lo sucesivo El Anfora, productor nacional no solicitante, y la Cámara Nacional 
de la Industria de Transformación, A.C., en lo sucesivo CANACINTRA, demuestra la similitud de los 
productos, tomando en cuenta lo siguiente: 

A. El proceso productivo y los insumos utilizados para la fabricación de las vajillas y piezas sueltas 
de vajillas de cerámica son similares; las diferencias no tienen impacto significativo en las 
características y composición de manera que afecten la similitud. 

B. Locería Mexicana reconoció que el proceso para la fabricación de vajillas de cerámica es similar 
en todos los países en donde se localicen plantas productoras y sus características son similares 
y señala que dependiendo de la tecnología de cada fabricante y la mezcla de materiales se 
obtienen diferentes calidades de vajillas. 

C. Las diferencias en el tamaño y forma de las piezas, así como en los costos del proceso 
productivo que argumenta Locería Colombiana, tampoco son elementos a considerar para 
determinar la similitud de los productos. 

D. Las vajillas de cerámica originarias de las repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia y las 
similares de producción nacional tienen los mismos usos y funciones. 

E. No existen elementos para suponer que por el grado de vitrificación de las vajillas (loza o 
stoneware), éstas se destinen a diferentes segmentos de mercado. Tanto las vajillas importadas 
de la República de Colombia como las nacionales se han vendido tanto al sector hogar como al 
institucional, por tanto atienden a los mismos consumidores y llegan a los mismos mercados, por 
lo que son mercancías comercialmente intercambiables. 

F. Vitrocrisa, S. de R.L. de C.V., en lo sucesivo Vitrocrisa, empresa importadora de vajillas 
originarias de la República de Ecuador, señaló que los productos nacionales y los importados 
son vajillas y piezas sueltas comparables y básicamente semejantes en cuanto apariencia, uso, 
tamaño, modelos de piezas, resistencia al impacto, despostilladuras, astilladuras y choque 
térmico. 

20. En apoyo a lo indicado en el punto anterior, Santa Anita aportó un estudio comparativo de las 
características de platos cerámicos elaborados por Locería Colombiana, Cerámica Andina, así como los 
elaborados en la República de Indonesia y por ella misma, realizado por el Centro de Investigación y de 
Estudios Avanzados del Instituto Politécnico Nacional, el cual a su decir, confirma que la composición y 
características de estos productos son similares. 

21. A partir de lo argumentado por Cerámica Andina, Locería Colombiana, P.T. Lucky y Locería 
Mexicana, así como lo manifestado por la solicitante sobre la similitud de los cerámicos nacionales y los 
importados de las repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia, la Secretaría analizó el proceso 
productivo y los insumos utilizados para la fabricación de los productos importados y del nacional, así 
como las principales características y especificaciones técnicas que los describen. Para ello, tomó en 
cuenta la información aportada por las partes comparecientes durante el transcurso de la investigación. El 



Miércoles 16 de julio de 2003 DIARIO OFICIAL 23 

análisis referido y su conclusión en el sentido de que los productos investigados y los de fabricación 
nacional son similares se contienen a partir del punto 229 de la presente Resolución. 

Régimen arancelario 

22. Conforme a la nomenclatura arancelaria de la TIGIE, el producto investigado originario de las 
repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia ingresa por la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE, 
cuya descripción se refiere a vajillas y piezas sueltas de vajilla de cerámica. La unidad de medida es e l 
kilogramo, aunque las operaciones comerciales se realizan normalmente en piezas. Las importaciones 
que se clasifican por esta fracción no requieren de permiso previo para su importación. Asimismo, a partir 
del 12 de julio de 1999, estos productos están sujetos a un precio estimado. 

23. Los productos que se clasifican por la fracción citada, originarios de los países con los cuales los 
Estados Unidos Mexicanos no tienen suscritos acuerdos comerciales como la República de Ecuador y la 
República de Indonesia, a partir del 1 de enero de 1999 están sujetos a un impuesto ad valorem  del 30 
por ciento. Para los países con los cuales los Estados Unidos Mexicanos tienen suscritos tratados de libre 
comercio aplican aranceles que oscilan de 2 a 8 por ciento, según el país que se trate, y están sujetos a 
desgravaciones específicas; en el caso de las importaciones originarias de la República de Colombia 
aplica arancel de 4.3/2.8 por ciento. Están exentos del pago de arancel las mercancías originarias de 
Canadá, las repúblicas de Chile, Costa Rica, Bolivia, Nicaragua y la República Oriental de Uruguay. 

Inicio de la investigación 

24. Una vez cubiertos los requisitos previstos en la LCE y el RLCE, el 21 de enero de 2002 se publicó 
en el DOF la resolución por la que se aceptó la solicitud y se declaró el inicio de la investigación 
antidumping sobre las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica, originarias y 
procedentes de las repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia, para lo cual se fijó como periodo de 
investigación el comprendido de julio de 2000 a junio de 2001. 

Convocatoria y notificaciones 

25. Mediante la publicación a que se refiere el punto anterior, la Secretaría convocó a los 
importadores, exportadores y a cualquier persona que considerara tener interés jurídico en el resultado de 
la investigación, para que comparecieran a manifestar lo que a su derecho conviniese. 

26. Con fundamento en los artículos 53 de la LCE y 142 del RLCE, la autoridad instructora procedió a 
notificar el inicio de la investigación antidumping a la solicitante, a los gobiernos de las repúblicas de 
Colombia, Ecuador e Indonesia y a las empresas importadoras y exportadoras de que tuvo conocimiento, 
corriéndoles traslado a estas últimas y a los gobiernos de los países investigados, de la solicitud y de sus 
anexos, así como de los formularios oficiales de investigación, con el objeto de que presentaran la 
información requerida y formularan su defensa. 

Empresas comparecientes 

27. Derivado de la convocatoria y notificaciones descritas en los puntos 25 y 26 de esta Resolución, 
comparecieron las empresas solicitantes, importadoras, exportadoras, cuyas razones sociales y domicilios 
se mencionan a continuación: 

Solicitante 

Santa Anita, con domicilio en Vicente Suárez número 42, despacho 2, colonia Condesa, código postal 
06140, México, D.F. 

Importadores 

Vitrocrisa, con domicilio en Doblado 1627 Norte, colonia Terminal, código postal 64580, Monterrey, 
N.L. 

Locería Mexicana, con domicilio en Paseo de las Palmas número 405, piso 5, colonia Lomas de 
Chapultepec, código postal 11000, México, D.F. 

Imcosa, S.A. de C.V., en lo sucesivo Imcosa, con domicilio en Bernardo de Balbuena número 91, 
interior 301, colonia Ladrón de Guevara, código postal 44600, Guadalajara, Jalisco. 

Exportadores 
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Locería Colombiana, con domicilio en Paseo de las Palmas número 405, piso 5, colonia Lomas de 
Chapultepec, código postal 11000, México, D.F. 

Cerámica Andina, con domicilio en Paseo de las Palmas número 405, piso 5, colonia Lomas de 
Chapultepec, código postal 11000, México, D.F. 

P.T. Lucky, con domicilio en Jaime Balmes número 11, edificio B, piso 3 (centro comercial Plaza 
Polanco), colonia Los Morales, Delegación Miguel Hidalgo, código postal 11510, México, Distrito Federal. 

Réplica de la solicitante 

28. En ejercicio del derecho de réplica que le confiere el artículo 164 párrafo segundo del RLCE, 
Santa Anita mediante escrito de fecha 24 de abril de 2002, compareció ante esta Secretaría para 
presentar sus contraargumentos respecto de la información, argumentos y pruebas presentados a esta 
autoridad investigadora por las demás partes interesadas. 

Resolución preliminar 

29. Como resultado del análisis de la información, argumentos y pruebas presentadas en la etapa 
preliminar del procedimiento de mérito, la Secretaría publicó la resolución preliminar en el DOF del 17 de 
septiembre de 2002, mediante la cual se determinó lo siguiente: 

A. Continuar el procedimiento de investigación por discriminación de precios e imponer cuotas 
compensatorias provisionales a las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de 
cerámica, originarias de la República de Colombia en los siguientes términos: 

a) 6.73 por ciento para las importaciones originarias de Locería Colombiana. 
b) 44.97 por ciento para las importaciones originarias de cualquier otro exportador. 

B. Continuar el procedimiento de investigación por discriminación de precios e imponer una cuota 
compensatoria provisional de 182.05 por ciento a las importaciones de vajillas y piezas sueltas 
de vajillas de cerámica, originarias de la República de Indonesia. 

C. Continuar el procedimiento de investigación por discriminación de precios sin imponer cuotas 
compensatorias provisionales a las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de 
cerámica, originarias de la República de Ecuador. 

Convocatoria y notificaciones 

30. Mediante la publicación a que se refiere el punto anterior, la Secretaría convocó al productor 
nacional, importadores, exportadores y a cualquier persona que considerara tener interés jurídico en el 
resultado de la investigación, para que comparecieran a manifestar lo que a su derecho conviniese y a 
presentar las argumentaciones y pruebas complementarias que estimaran pertinentes, conforme a lo 
dispuesto en el artículo 164 del RLCE. 

31. Asimismo, con fundamento en los artículos 57 de la LCE y 142 del RLCE, la autoridad instructora 
procedió a notificar a los gobiernos de las repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia, y a la empresa 
solicitante, importadoras y exportadoras de que tuvo conocimiento, la resolución preliminar de la 
investigación antidumping, concediéndoles un plazo que venció el 29 de octubre de 2002, para que 
presentaran las argumentaciones y pruebas complementarias que estimaran pertinentes. 

Reunión técnica de información 

32. Dentro del plazo establecido en el artículo 84 del RLCE, las empresas Santa Anita, Cerámica 
Andina, Locería Colombiana y Locería Mexicana, solicitaron la realización de reuniones técnicas de 
información, con el objeto de conocer la metodología utilizada por la Secretaría en la resolución preliminar 
para determinar los márgenes de discriminación de precios y el daño, así como la relación causal. 
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33. El 30 de septiembre y 1 de octubre de 2002, se celebraron reuniones técnicas con los 
representantes de las empresas mencionadas en el punto anterior. De estas sesiones la Secretaría 
levantó un reporte, mismo que obran en el expediente administrativo del caso. 

Argumentos y medios de prueba de las comparecientes 

34. Derivado de la convocatoria y notificaciones a que se refieren los puntos 30 y 31 de esta 
Resolución, para la etapa final del procedimiento comparecieron las empresas importadoras y 
exportadoras que  
a continuación se señalan, mismas que presentaron información, argumentos y pruebas complementarias 
que, junto con las exhibidas en la etapa inicial de la investigación, fueron analizadas y valoradas por la 
autoridad investigadora. 

Importadores y Exportadores 

Imcosa 

35. Mediante escrito de fecha 16 de octubre de 2002, Imcosa argumentó lo siguiente: 

A. Su actividad principal es la compra, venta e importación de artículos para el hogar; importó de la 
República de Indonesia mercancía objeto de la investigación durante el periodo investigado. 

B. El peso del producto nacional “plato sopero” es de 441 gramos, lo cual es 27 por ciento mayor 
que el producto investigado. 

C. No se está causando daño alguno a la industria nacional ya que existe una adecuada proporción 
entre peso, calidad y precio entre el producto nacional y el importado. 

D. Durante el periodo analizado compró tanto producto nacional como importado, ya que hasta 
febrero de 2001 contaba también con canal de distribución de medio mayoreo, productos que 
utilizó de manera indistinta. 

E. Los principales productores del producto investigado son la República Popular China, Estados 
Unidos de América, la Unión Europea, Japón, las repúblicas de Colombia, Federativa del Brasil, 
Indonesia y Reino Tailandia. Los principales consumidores son los Estados Unidos de América, 
la República Popular China, la Unión Europea, Canadá y Japón; los principales exportadores son 
la República Popular China, Estados Unidos de América y la Unión Europea. 

F. Las principales empresas nacionales fabricantes del producto investigado son: Santa Anita y  
El Anfora con el 66 y 20 por ciento de la producción, respectivamente; los principales 
consumidores nacionales son las tiendas de autoservicio como Wal Mart, Superama, Gigante, 
Soriana, tiendas especializadas en cristalería, tianguis y ferias. 

G. La demanda del producto sube de marzo a mayo y de octubre a diciembre, y baja de junio a 
septiembre y de enero a febrero. 

H. En cuanto a las regulaciones gubernamentales del producto objeto de investigación, es 
necesaria la NOM 10, prueba de contenido de Cadmio y Plomo, así como la NOM 50, que debe 
detallar los datos del importador, descripción del producto, instrucciones de uso y el país de 
fabricación. 

36. Para acreditar sus afirmaciones, Imcosa presentó lo siguiente: 

A. Copia de diversas facturas y pedimentos de importación relativos al producto investigado durante 
el periodo analizado. 

B. Cifras estadísticas sobre las importaciones de mercancías originarias de la República de 
Indonesia, clasificadas en la partida arancelaria 6912 de enero de 1998 a noviembre de 2001, de 
la Secretaría de Economía con datos del Banco de México. 
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C. Cifras estadísticas de enero de 1999 a noviembre de 2001, sobre los principales países 
importadores de mercancías clasificadas en la partida arancelaria 6912, de la Secretaría de 
Economía con datos del Banco de México. 

D. Tabla estadística sobre la balanza comercial de enero de 1999 a noviembre de 2001, de la 
Secretaría de Economía con datos del Banco de México. 

E. Cifras estadísticas de enero de 1999 a noviembre de 2001, sobre los principales países 
exportadores de mercancías clasificadas en la partida arancelaria 6912, de la Secretaría de 
Economía con datos del Banco de México y balances generales de Imcosa para 1998, 1999, 
2000 y julio de 2001. 

Locería Mexicana y Locería Colombiana 

37. Mediante escrito de fecha 29 de octubre de 2002, estas compañías argumentaron lo siguiente: 

A. Locería Colombiana ha demostrado que sus productos son diferentes a los de fabricación 
nacional y se dirigen a mercados diferenciados. 

B. En el punto 198 de la resolución preliminar la Secretaría señaló que las diferencias en los 
procesos productivos, es decir, los insumos y costos utilizados no tienen impactos significativos 
sobre las características y composición sustantiva de las vajillas. Para llegar a dicha conclusión 
la autoridad no valoró la información y argumentos aportados por la empresa, y no ha realizado 
un análisis de similitud de productos en términos del artículo 37 fracción II del RLCE, ya que 
únicamente se limitó a describir la información, argumentos y pruebas presentadas por las 
partes, pero se abstuvo de analizar detalladamente la posición de Locería Colombiana. 

C. En esta etapa del procedimiento la Secretaría debe considerar el análisis de las diferencias en 
los procesos productivos, propiedades físicas y acabados entre el producto importado y el 
nacional. 

D. La autoridad investigadora debe reconsiderar su determinación preliminar y debe incluir dentro 
del análisis del mercado nacional a los productos sustitutos de vajillas de cerámica, 
particularmente, deberá analizar los factores que inciden en la competencia con los productos 
investigados, por lo que puede requerir a fabricantes de productos sustitutos y al Instituto 
Nacional de Estadística, Geografía e Informática. 

E. Algunos ajustes desestimados por la Secretaría de manera preliminar, deben ser nuevamente 
analizados para el cálculo del valor normal y del precio de exportación reconstruido; debe 
aclararse que Locería Mexicana presentó un ajuste por gastos financieros y una metodología 
para su cálculo y aclaró que se trataba de un gasto implícito, es decir, no se trataba de una 
erogación registrada contablemente, por lo que de considerarse este ajuste implícito, deben 
ajustarse las variables financieras que dependen del valor de este gasto.  Si la Secretaría decide 
aplicar el ajuste por gastos financieros, deberá reducir el ajuste por utilidad en la proporción 
correspondiente. 

F. No resulta equitativo ajustar el precio de exportación reconstruido con cifras mayores a las que 
arrojan los estados financieros y dejar sin cambio la utilidad que resultan de estos estados 
financieros; la autoridad no calculó adecuadamente los valores de los ajustes como los 
impuestos 
ad valorem , derechos de Trámite Aduanero, en lo sucesivo DTA, y gastos aduaneros, ya que los 
consideró como una proporción del volumen importado y no como una proporción de los valores 
pagados en aduanas. 

G. Solicita un ajuste de comisión consistente con el aplicado al precio de exportación reconstruido, 
ya que es procedente ajustar el valor normal teniendo en cuenta tanto el componente fijo como el 
variable de las remuneraciones de los empleados del área comercial. 
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H. No es equitativo incluir la remuneración de la fuerza de ventas en el precio de exportación 
reconstruido de la empresa importadora y al mismo tiempo excluir del valor normal de la 
exportadora la remuneración de su fuerza de ventas, ya que ambas requieren de vendedores 
para el desempeño de su actividad comercial, sólo que en una es gasto variable y en la otra es 
fijo-variable. 

I. Es procedente el ajuste por el servicio de mercaderistas ya que es un gasto incidental a las 
ventas internas, es un servicio de promoción de ventas que no duplica el servicio de publicidad, y 
sólo se da dicho servicio cuando un cliente cumple con un estándar de compras determinado. 

J. Son procedentes los ajustes por diferencias en cargas impositivas, ya que el “Impuesto de 
Industria y Comercio” es un gravamen que se aplica a las ventas nacionales exclusivamente con 
tasas de 0.7 por ciento sobre las ventas internas al por mayor y 0.8 por ciento de las ventas al 
detalle. 

K. Locería Colombiana ha suscrito varios contratos de “Plan Vallejo” con el Ministerio de Comercio 
Exterior de la República de Colombia, mediante las cuales importa insumos sin pagar impuestos 
de aduana para incorporarlos a la producción con destino a la exportación, por lo tanto es 
procedente asumir que en las exportaciones del periodo investigado se incluyeron las materias 
primas importadas seis meses antes y su ahorro correspondiente, es decir, en 2000. 

L. Son procedentes los ajustes por diferencias de precios en las ventas a distintos canales debido a 
que los precios de venta a los diversos canales son diferentes, particularmente en el canal de 
negocios especiales y salas de ventas al público ya que son ventas a consumidor final. De no 
considerarse este ajuste se estaría comparando un precio promedio ponderado que incluye 
ventas al consumidor final, con el precio de las ventas a un distribuidor en los Estados Unidos 
Mexicanos, lo que llevaría de manera improcedente el precio doméstico a la alza. 

M. Como resultado de las modificaciones que se sugieren, la autoridad podrá establecer que el 
precio de exportación reconstruido sube en sus niveles; al hacer correctamente los ajustes ad 
valorem  y aplicar consistentemente los conceptos de gastos financieros implícitos y utilidad, 
observará que el valor normal baja en sus niveles toda vez que se incorporan los ajustes de 
comisiones, por servicio de mercaderistas, así como de diferencias en cargas impositivas y por 
diferencias en los canales de comercialización, por lo que el margen de discriminación de precios 
es negativo. 

N. La Secretaría no analizó la situación prevaleciente en el ámbito internacional que expuso Locería 
Colombiana demostrando que los elementos que la solicitante presentó para probar el supuesto 
daño a su industria, en realidad fueron ajustes que se experimentan a escala mundial y 
constituyen tendencias de las cuales el mercado nacional no puede extraerse. 

O. La autoridad nuevamente deberá realizar el análisis sobre el comportamiento de las 
importaciones, excluyendo al 66 por ciento de las importaciones investigadas provenientes de 
Locería Colombiana ya que no se realizaron en condiciones de discriminación de precios. 

P. No es correcto lo señalado en el punto 290 de la resolución preliminar referente al efecto sobre 
los precios, ya que el precio de la República de Colombia no se ubicó 19 por ciento por debajo 
de  
los precios del mercado interno, además de que el precio de transferencia entre empresas 
vinculadas no puede ser tomado como precio de exportación debido a que la propia autoridad ha 
decidido utilizar el método de precio de exportación reconstruido para compararlo con el valor 
normal en el mercado interno. 
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Q. Si algunos clientes de El Anfora dejaron de compararle, no fue por el hecho de que Locería 
Colombiana ofreció un producto más barato, sino porque existían deficiencias en la calidad y 
entrega de sus productos. 

R. Toda vez que Locería Mexicana proporcionó la información solicitada por la Secretaría respecto 
a las prácticas restrictivas de Santa Anita debe hacerse un análisis puntual de dicha información. 

38. Para acreditar sus afirmaciones, Locería Colombiana y Locería Mexicana presentaron lo siguiente: 

A. Observaciones sobre el gasto financiero implícito, sobre el ajuste por utilidad, y sobre el ajuste  
ad valorem. 

B. Diversas declaraciones de pago del Impuesto de Industria y Comercio del Municipio de Caldas, 
República de Colombia, referentes a Locería Colombiana, S.A. 

C. Acuerdo número veintiuno por medio del cual se modifica y adiciona el Acuerdo número 34 de 
febrero 28 de 1993, sobre las normas que regulan el Impuesto de Industria y Comercio del 
Concejo Municipal de Caldas, Antioquia, República de Colombia. 

D. Copia del Diario Oficial de la República de Colombia del 6 de julio de 1983. 

E. Reporte de Ahorros de Locería Colombiana por declaración de importación. 

F. Copia de diversos pagos por el concepto de “Plan Vallejo”, de Locería Colombiana. 

G. Reporte de saldos históricos por insumo de Locería Colombiana. 

H. Copia de los oficios de fechas 12 de octubre de 1999 y 11 de septiembre de 2000, expedidos por 
el Ministerio de Comercio Exterior de la República de Colombia, consistentes en contratos del 
denominado “Plan Vallejo”. 

Cerámica Andina 

39. Mediante escrito de fecha 29 de octubre de 2002, esta empresa argumentó lo siguiente: 

A. Cerámica Andina ha demostrado que sus productos son diferentes a los productos de fabricación 
nacional y se dirigen a mercados diferenciados. 

B. En el punto 198 de la resolución preliminar la Secretaría señaló que las diferencias en los 
procesos productivos, es decir, los insumos y costos utilizados no tienen impactos significativos 
sobre las características y composición sustantiva de las vajillas. Para llegar a dicha conclusión 
la autoridad no valoró la información y argumentos aportados por la empresa, ni realizó un 
análisis de similitud de productos en términos del artículo 37 fracción II del RLCE, ya que 
únicamente se limitó a describir la información, argumentos y pruebas presentadas por las 
partes, pero se abstuvo de analizar detalladamente la posición de Cerámica Andina. 

C. La Secretaría debe considerar el análisis de las diferencias en los procesos productivos, 
propiedades físicas y acabados entre los productos importados y el nacional. 

D. La autoridad investigadora debe reconsiderar su determinación preliminar y debe incluir dentro 
del análisis del mercado nacional a los productos sustitutos de vajillas de cerámica, 
particularmente, deberá analizar los factores que inciden en la competencia con los productos 
investigados, por lo que puede requerir a fabricantes de productos sustitutos y al Instituto 
Nacional de Estadística, Geografía e Informática. 

E. En la resolución preliminar la Secretaría fue omisa a los argumentos de Cerámica Andina 
respecto al análisis de mercado internacional. 

F. Con la información presentada por Cerámica Andina se comprobó que los elementos aportados 
por la solicitante para demostrar el supuesto daño a su industria, en realidad fueron ajustes que 



Miércoles 16 de julio de 2003 DIARIO OFICIAL 29 

se experimentan a nivel mundial y constituyen tendencias de las cuales el mercado nacional no 
puede extraerse. 

P.T. Lucky 

40. Mediante escrito de fecha 29 de octubre de 2002, esta empresa argumentó lo siguiente: 

A. P.T. Lucky es una empresa constituida conforme las leyes de la República de Indonesia, en cuyo 
objeto social se encuentra entre otras actividades, la producción y venta de diversas mercancías, 
dentro de las cuales se incluye el producto objeto de esta investigación, el cual exportó durante 
el periodo investigado. 

B. P.T. Lucky vende sus productos a Imcosa, sin embargo, no ha fi rmado acuerdo alguno con 
ningún importador en los Estados Unidos Mexicanos. 

C. Santa Anita ha preparado una investigación para su beneficio particular, sin contar con estudios 
de mercado que respondan a la realidad del comercio internacional. 

D. La Secretaría no debe dar valor probatorio al supuesto estudio de mercado mediante el cual se 
pretendió probar el valor normal del producto investigado en la República de Indonesia, toda vez 
que no se presentaron sus respectivas traducciones, además de que carece de la rigurosidad 
metodológica necesaria para poder concluir que refleja fielmente los precios en el mercado 
interno; además, las encuestas y factura de compra referidas en dicho estudio se realizaron 
fuera del periodo investigado. 

E. La Secretaría no se percató que el supuesto estudio de mercado no consideró los descuentos 
que se aplican a los precios de lista de los distribuidores y detallistas del producto investigado en 
la República de Indonesia. 

F. Es absurdo pretender determinar el nivel o comportamiento de precios de las empresas 
productoras/exportadoras en un mercado, con base en una simple factura de venta, una lista de 
precios de un distribuidor y una encuesta sin la metodología adecuada. 

G. La solicitante nunca demostró fehacientemente que el volumen de las ventas al mercado interno 
de la República de Indonesia incluido en el supuesto estudio de mercado, representaran al 
menos 5 por ciento de las ventas totales del producto investigado, o que fueran de una magnitud 
suficiente que permitiera una comparación adecuada. 

H. Los productos que P.T. Lucky exporta a los Estados Unidos Mexicanos, son piezas sueltas al 
mayoreo, cuyo mercado lo constituyen consumidores de los estratos medio/bajo y que no se 
encuentran en posibilidad económica de adquirir los juegos de vajillas completos como los 
fabricados por los productores mexicanos, por lo que la sustituibilidad entre ambos productos es 
inexistente. 

I. La utilización de la capacidad instalada de P.T. Lucky fue de más de 80 por ciento durante el 
periodo investigado, por lo que no se ve en la necesidad de vender sus productos en condiciones 
de discriminación de precios. 

J. La fabricación en los Estados Unidos Mexicanos de productos de alta calidad a precios muy 
bajos, constituye una gran dificultad para que los importadores incrementen su participación en 
el mercado, por lo que no es posible sustentar el alegato de daño y nexo causal manifestado por 
la solicitante. 

41. Para acreditar sus afirmaciones, P.T. Lucky presentó lo siguiente: 

A. Capacidad instalada de P.T. Lucky para la elaboración del producto investigado, de julio de 2000 
a junio de 2001. 
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B. Valor y volumen de la industria del país exportador y de P.T. Lucky del producto investigado, de 
julio de 2000 a junio de 2001. 

C. Valor y volumen de las ventas totales del producto investigado por parte de P.T. Lucky en el 
mercado interno de la República de Indonesia; a los Estados Unidos Mexicanos, y en los 
mercados de exportación distintos a los Estados Unidos Mexicanos, de julio de 2000 a junio de 
2001. 

D. Precios de exportación a los Estados Unidos Mexicanos del producto investigado, de julio de 
2000 a junio de 2001. 

E. Precios del exportador Choice Tableware a los Estados Unidos Mexicanos, del producto 
investigado de julio de 2000 a junio de 2001. 

F. Valor normal del producto investigado en el país de origen durante el periodo investigado. 

G. Documento denominado “Nota Técnica Confidencial”. 

H. Estados financieros para 1999, 2000 y 2001 de P.T. Lucky. 

I. Documento denominado Mexico Ceramic Dinnerware, obtenido en el sitio de Internet 
del U.S. & Foreign Commercial Service and U.S. Department of State, 
www.tradeport.org/ts/countries/mexico/mrr/mark0349.html, documento de 1999. 

42. Mediante escrito de fecha 21 de noviembre de 2002, P.T. Lucky manifestó que el requerimiento 
formulado por la Secretaría mediante oficio UPCI.310.02.2790/2 del 13 de noviembre de 2002, le fue 
notificado en su domicilio señalado para oír y recibir notificaciones, sin embargo no se llevó a cabo con 
alguna de las personas autorizadas para dichos efectos, por lo cual solicita que se fije un nuevo plazo 
para presentar la respuesta al requerimiento; mencionó que en el supuesto de que la autoridad considere 
que no se presentó en tiempo el resumen público requerido, no por ello debe desestimarse la información 
contenida en la “Nota Técnica Confidencial”, ya que la misma obra en el expediente confidencial. 

43. Mediante escrito de fecha 23 de enero de 2003, P.T. Lucky manifestó que de conformidad con el 
artículo 163 del RLCE, ofrece como pruebas lo siguiente: 

A. Documental consistente en diversa información técnica y económica concerniente a la operación 
de P.T. Lucky. 

B. Testimonial del señor José Cuervo Hernández, Director General de Imcosa, con la cual pretende 
probar que el segmento al cual está destinado el producto de P.T. Lucky, obedece a la demanda 
no satisfecha por la producción. 

C. Visita de verificación en el domicilio de P.T. Lucky. 

44. Con fecha 31 de enero de 2003, P.T. Lucky argumentó lo siguiente: 

A. El periodo probatorio termina cuando el presidente de la audiencia pública declare concluida la 
misma, por lo que P.T. Lucky ofrece como prueba una lista de precios, piezas sueltas y una 
vajilla importada por Santa Anita con la que pretende acreditar que la solicitante de este 
procedimiento, es importador de productos originarios de la República Popular China; dicha 
información no la pudo proporcionar con anterioridad, por haberla conocido durante la 
celebración de la audiencia pública. 

B. P.T. Lucky ha acreditado la comparabilidad de los códigos de producto de sus ventas al mercado 
interno de la República de Indonesia con los códigos de producto de sus ventas a los Estados 
Unidos Mexicanos durante el periodo investigado. 

C. Si la autoridad no llegara a considerar la información aportada durante el periodo probatorio, 
implicaría una violación a las garantías de P.T. Lucky. 

Solicitante 
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Santa Anita 

45. Mediante escrito presentado el 6 de noviembre de 2002, la solicitante argumentó lo siguiente: 

A. Se debieron imponer cuotas compensatorias provisionales de 44.97 por ciento a las 
importaciones originarias de la República de Colombia, y 5 por ciento a las originarias de la 
República de Ecuador, ya que se debió desechar la información proporcionada por las 
exportadoras y recurrir a la mejor información disponible. 

B. La autoridad otorgó a las exportadoras demasiada oportunidad procesal al permitirles subsanar 
los errores de su defensa fuera de la etapa procesal, ya que les otorgó un plazo mayor a 50 días 
hábiles para dar respuesta al formulario oficial de investigación, y en su respuesta al 
requerimiento de información, los exportadores subsanaron sus errores en el formulario oficial, y 
más aún, el 14 de junio de 2002, nuevamente presentaron anexos impresos que fueron omitidos 
en su respuesta al requerimiento de información. 

C. La información presentada por las exportadoras respecto a los cálculos de discriminación de 
precios es incompleta e incorrecta; abusaron en el manejo de la información confidencial y no 
proporcionaron información pública en términos generales o resumida de la información 
confidencial, lo cual dejó en estado de indefensión a Santa Anita ya que la Secretaría contribuyó 
con las exportadoras para que no pudiera revisar el grueso de la información, al permitir que 
Cerámica Andina y Locería Colombiana no hicieran una clasificación adecuada de su 
información. 

D. Fue incorrecta la decisión de la Secretaría de no haber incluido las importaciones originarias de 
la República de Ecuador dentro del análisis de acumulación de las importaciones, toda vez que 
en el punto 127 de la resolución preliminar, la Secretaría concluyó que existió un margen de 
discriminación de precios de 5 por ciento aplicables a los exportadores de la República de 
Ecuador, distintas a Cerámica Andina, sin embargo, en el punto 244 de la resolución 
mencionada dispone que dichas importaciones no se incluyeron en la evaluación porque no se 
realizaron en condiciones de discriminación de precios, por lo que en el punto 373 de la 
resolución preliminar la Secretaría dejó de imponer cuotas compensatorias equivalentes al 5 por 
ciento para los exportadores de la República de Ecuador distintas a Cerámica Andina. 

E. Locería Colombiana y Cerámica Andina proporcionaron su información sobre la clasificación de 
códigos de producto, valor normal, precio de exportación y ajustes, de forma confusa, lo que 
pudo llevar a la Secretaría a cometer errores involuntarios; en el caso particular de la República 
de Ecuador se aceptó la clasificación de códigos de producto propuesta por el exportador 
basada en el “código principal”, sin embargo, el propio exportador ecuatoriano señaló que existe 
otra clasificación basada en “código completo”, que incluye dos atributos adicionales, la familia y 
la calidad, atributos que deben ser considerados para una correcta comparación entre los 
códigos exportados a los Estados Unidos Mexicanos y los vendidos en el mercado interno de la 
República de Ecuador. 

F. No queda claro para Santa Anita por qué si la comparación de “códigos completos” arroja que no 
existe la práctica de discriminación de precios, el exportador ecuatoriano insiste en que se tomen 
los “códigos principales” para el análisis de dicha práctica. 

G. Para la etapa final del procedimiento la Secretaría debe requerir al exportador para que aclare la 
clasificación utilizada para sus códigos de producto, información que debe ser verificada 
cuidadosamente en los registros contables de la empresa, a fin de comprobar que la 
comparabilidad de códigos empleada para la determinación del margen de discriminación de 
precios sea la correcta. 

H. Ni la metodología propuesta por Cerámica Andina ni la utilizada por la Secretaría para calcular el 
ajuste por flete y seguro marítimo son correctos, ya que implicaría que el gasto de flete marítimo 
es el mismo para todos los mercados de exportación. 
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I. La Secretaría debe calcular el ajuste por flete y seguro marítimo con base en el gasto real 
pagado en cada una de las ventas de exportación a los Estados Unidos Mexicanos. 

J. En el caso de Cerámica Andina, la autoridad debió haber aceptado preliminarmente los ajustes 
por gasto de comisiones y/o salarios a vendedores y gastos por viaje del equipo de venta, y 
verificar su procedencia. 

K. Cerámica Andina no acreditó fehacientemente la improcedencia del ajuste por diferencias físicas 
entre el producto similar vendido en el mercado interno de la República de Ecuador y el 
exportado a los Estados Unidos Mexicanos. 

L. Para el precio de exportación reconstruido, la autoridad debió utilizar el método “primeras 
entradas, primeras salidas” (PEPS), para el análisis de las ventas de Locería Mexicana al primer 
cliente no relacionado durante el periodo investigado, incluyendo aquellas ventas que se 
pudieran haber realizado en los meses posteriores a dicho periodo, debido a la rotación de 
inventarios. 

M. Respecto al precio de exportación de los productos originarios de Locería Colombiana, la 
Secretaría debe cerciorarse que se hayan reportado la totalidad de las notas de crédito y 
devoluciones correspondientes a las ventas al primer cliente no relacionado, así como las que se 
hayan generado en las ventas de exportación de Locería Colombiana a los Estados Unidos 
Mexicanos durante el periodo investigado. 

N. Para los ajustes que se calculen mediante prorrateo, la base del prorrateo deberá ser el gasto 
del ajuste correspondiente efectuado durante julio de 2001 a junio de 2002, o bien, del periodo 
ampliado que determine la autoridad. 

O. Santa Anita no está de acuerdo con la tasa de los Certificados de la Tesorería de la Federación 
(CETES), utilizada por Locería Colombiana para el ajuste por gasto financiero, ya que la tasa 
debe ser la que se pagaría en operaciones de préstamos a corto plazo para el periodo 
investigado. 

P. La Secretaría debe recalcular los ajustes por impuesto ad valorem , DTA y gastos aduanales, con 
base en los gastos reales incurridos en cada operación o pedimento de importación, y no a base 
de prorrateos, igualmente, el ajuste por flete y seguro externo debe determinarse con base en el 
gasto real erogado en cada una de las ventas de exportación a los Estados Unidos Mexicanos, 
ya que son perfectamente identificables en cada operación de importación. 

Q. En la resolución final del procedimiento la Secretaría debe desestimar los gastos de renta de 
bodegas, equipo y oficinas, como ajustes para el valor normal en el caso de Locería Colombiana 
toda vez que no son gastos incidentales a la venta. 

46. Para acreditar sus afirmaciones Santa Anita presentó el documento denominado “Estudio 
comparativo de las características de platos cerámicos elaborados por Cerámica Santa Anita, S.A. de 
C.V., Locería Colombiana, S.A., Cerámica Andina, C.A., y originarios de la República de Indonesia”, 
elaborado por el Centro de Investigación y de Estudios Avanzados del Instituto Politécnico Nacional, 
Unidad Saltillo, de fecha 26 de agosto de 2002. 

Contraargumentaciones y réplicas de la solicitante 

47. Mediante escrito presentado el 14 de noviembre de 2002, compareció Santa Anita para presentar 
sus réplicas y contraargumentaciones a la información presentada por las empresas Imcosa y P.T. Lucky 
que se describe en los puntos 35 y 40 de esta Resolución, respectivamente, manifestando lo siguiente: 

A. Los argumentos del exportador de la República de Indonesia, para desacreditar el estudio 
proporcionado por la solicitante para demostrar el valor normal del producto investigado en dicho 
país, deben ser desestimados ya que Santa Anita sí presentó la traducción al español del estudio 
de referencia, mediante escrito del 12 de noviembre de 2001. 
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B. El estudio sobre la industria de vajillas de cerámica en la República de Indonesia proporcionado  
por Santa Anita señala en forma precisa la forma en que se obtuvo la información y la  
metodología empleada. 

C. P.T. Lucky desconoce el criterio de la autoridad cuando las referencias disponibles sobre el 
precio de exportación y valor normal corresponden a fechas fuera del periodo investigado, en el 
sentido de ajustar los precios para llevarlos a ese periodo. 

D. La autoridad investigadora actuó correctamente al considerar como representativas la factura y 
lista de precios proporcionadas por Santa Anita para demostrar el valor normal. 

E. El hecho de que P.T. Lucky exporte a los Estados Unidos Mexicanos piezas sueltas, no 
desacredita la similitud de los productos con los de fabricación nacional, en términos del artículo 
37 fracción II del RLCE, además de que oferta al mercado mexicano tanto vajillas como piezas 
sueltas. 

F. Santa Anita demostró que en el periodo investigado las importaciones de vajillas y piezas sueltas 
de vajillas de cerámica, originarias de la República de Indonesia se efectuaron en condiciones de 
discriminación de precios, por lo que la autoridad actuó correctamente al incluir dicho país en la 
acumulación de las importaciones para el análisis de daño. 

G. Santa Anita únicamente importó en el periodo investigado el 1.3 por ciento del total importado y 
la selección del periodo investigado obedeció al crecimiento observado de las importaciones en 
dicho periodo y las evidencias de la existencia de la práctica de discriminación de precios. 

H. En el supuesto de que la Secretaría determine que las exportaciones efectuadas por P.T. Lucky 
a los Estados Unidos Mexicanos durante el periodo investigado, no se realizaron en condiciones 
de discriminación de precios, la autoridad debe imponer una cuota compensatoria definitiva de 
182.05 por ciento a todos los demás exportadores de vajillas y piezas sueltas de vajillas de 
cerámica de la República de Indonesia que no comparecieron en el presente procedimiento. 

Requerimientos de información 

P.T. Lucky 

48. En respuesta al requerimiento de información formulado por la Secretaría mediante oficio 
UPCI.310.02.2790/2 de fecha 13 de noviembre de 2002, con fundamento en los artículos 54 de la LCE, 
149, 152, 153, y 158 del RLCE y 6.5 del Acuerdo Antidumping, el 18 de diciembre de 2002, esto es, fuera 
del plazo concedido para dar respuesta, P.T. Lucky argumentó lo siguiente: 

A. La autoridad investigadora se equivoca al estimar que la notificación del requerimiento formulado 
por la Secretaría mediante oficio UPCI.310.02.2790/2 de fecha 13 de noviembre de 2002, fue 
realizada de conformidad con los artículos 54 y 84 de la LCE, 153 y 158 del RLCE, ya que no 
basta que las notificaciones sean realizadas en el domicilio de la parte interesada, sino que es 
necesario que se practiquen con las personas autorizadas para dichos efectos, lo cual no 
ocurrió. 

B. Según se puede constatar en el acuse de recibo del oficio citado en el inciso anterior, la firma 
que aparece pertenece a una persona no autorizada para recibir notificaciones, por lo que 
solicita se fije un nuevo plazo para la presentación del resumen público del documento 
denominado “Nota Técnica Confidencial”, así como se deje sin efectos el acuerdo AC.0204639/1 
del 28 de noviembre de 2002. 

Imcosa 

49. En respuesta al requerimiento de información formulado por la Secretaría mediante oficio 
UPCI.310.03.0160/2 con fundamento en el artículo 54 de la LCE, el 23 de enero de 2003, Imcosa 
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presentó en medios magnéticos las ventas internas netas puestas en su bodega, para cada uno de sus 
clientes de julio de 2000 a junio de 2001 y el periodo comparable previo (julio de 1999 a junio de 2000). 

El Anfora 

50. En respuesta al requerimiento de información formulado por la Secretaría mediante oficio 
UPCI.310.03.0158/2 con fundamento en los artículos 55 y 93 fracción IV de la LCE, el 23 de enero de 
2003, 
El Anfora manifestó lo siguiente: 

A. El incremento de inventarios en un 35 por ciento de vajillas y piezas sueltas de vajillas de 
cerámica, ha afectado a El Anfora al tener más producción que ventas. 

B. Existe una creciente presión por parte de los clientes directos para bajar los precios al nivel de 
los competidores de los tres países investigados, lo cual generó una baja de 10 por ciento en los 
precios para el periodo de 1999 a 2000.  El Anfora no logró compensar dicha situación con una 
reducción proporcional en costos, lo que afectó al flujo de efectivo con incremento de inventarios 
y márgenes operativos menores. 

C. El Anfora tuvo que responder a la exigencia de sus clientes por mayores plazos de crédito para 
ofrecer alguna ventaja además del precio; algunas cadenas de tiendas dejaron de pagar 12 
meses sus deudas en 2001, bajo el argumento de que el producto de Locería Colombiana era 
más barato, y devolvieron una cantidad muy importante del producto, lo que incrementó aún más 
los inventarios. 

D. En 1999 El Anfora tuvo que contratar un préstamo de 2 millones de pesos, para financiar pagos 
de nómina, pero debido a la competencia desleal de las repúblicas de Colombia, Ecuador e 
Indonesia, el flujo de efectivo obligó a la empresa a mantenerlo hasta diciembre de 2001, por lo 
que un banco en México le informó que ya no son sujetos de crédito (sic) debido a los malos 
indicadores operativos, por lo que se tuvo que reducir la producción. 

E. Las reservas de capital (efectivo y cajas en los estados financieros), tuvieron que ser utilizadas 
como fuente de financiamiento para el capital de trabajo. 

F. Para que una empresa de cerámica opere eficientemente es necesario que corra sus hornos las 
24 horas de los 365 días del año, por lo que se requiere de clientes de volúmenes altos para 
lograr economías de escala en productos de valor agregado, lo cual conlleva a los competidores 
de los países investigados a la tentación de caer en competencia desleal con precios 
discriminados en  
otros países. 

Visitas de verificación 

51. De conformidad con lo dispuesto en los artículos 82, 83 y 84 de la LCE, 146, 171, 173 y 176 del 
RLCE y 6.7 del Acuerdo Antidumping, la autoridad investigadora llevó a cabo las siguientes visitas de 
verificación con el fin de constatar la información y pruebas aportadas por esas empresas en el curso del 
procedimiento, así como evaluar la metodología empleada en la preparación de la información rendida, 
cotejar los documentos que obran en el expediente administrativo y obtener detalles sobre los mismos: 

A. Del 11 al 16 de noviembre de 2002, al exportador Locería Colombiana, en su domicilio ubicado 
en la República de Colombia. 

B. Del 18 al 22 de noviembre de 2002, al exportador Cerámica Andina, en su domicilio ubicado en 
la República de Ecuador. 

C. Del 2 al 4 de diciembre de 2002, al solicitante Santa Anita, en su domicilio ubicado en Saltillo, 
Coahuila. 

D. Del 9 al 18 de diciembre de 2002, al importador Locería Mexicana, en su domicilio ubicado en 
México, D.F. 
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52. El desarrollo de las visitas de verificación consta en las respectivas actas circunstanciadas que 
obran en el expediente del caso, las que, para efectos del procedimiento, constituyen documentos 
públicos de eficacia probatoria plena, en términos de los artículos 129 y 202 del Código Federal de 
Procedimientos Civiles de aplicación supletoria. 

Comentarios a las actas de verificación 

Locería Colombiana 

53. Mediante escrito de fecha 26 de noviembre de 2002, Locería Colombiana en relación con la visita 
de verificación que se le practicó, señaló lo siguiente: 

A. Durante la visita de verificación la Secretaría pudo constatar que el presupuesto que Locería 
Colombiana destina por concepto de publicidad, se define como un porcentaje de las ventas 
esperadas y es utilizado para promover la marca, los puntos de venta y las características de los 
productos frente a los de la competencia, y que el gasto por publicidad no está relacionado como 
gastos de garantía, asistencia técnica y servicios postventa, por lo que no se duplican. 

B. Locería Colombiana no ha manifestado que los gastos por concepto de arrendamiento y 
publicidad son variables; el artículo 54 del RLCE no regula el supuesto de que todos los ajustes 
deban ser variables, sino que esta característica sólo debe atribuirse a los ajustes por salarios 
pagados a vendedores. 

C. Los gastos por manejo de producto en el centro de distribución nacional corresponden a los 
arrendamientos pagados por bodegas y equipos de movimiento de carga donde se almacenan, 
al igual que los arrendamientos de oficinas diferentes a la sede principal, son incidentales a las 
ventas en el mercado doméstico y se relacionan directamente con el mercado bajo investigación, 
en virtud de que los centros de distribución son usados exclusivamente para distribuir el producto 
en el mercado interno, mientras que las mercancías de exportación utilizan instalaciones 
separadas por cuestiones de seguridad. 

D. La Secretaría debe aceptar los ajustes independientemente de si pueden ser o no considerados 
como gastos variables. 

E. Los gastos por publicidad consisten en material publicitario y se realizan por medio de una 
agencia especializada, contratada para promover las ventas a nivel nacional; la mayoría de los 
gastos de publicidad son para el mercado interno y los que se relacionan con el mercado externo 
son marginales y se clasifican contablemente en un centro de costos diferente, por lo que se 
propone distribuir el gasto de publicidad de acuerdo con la determinación de un porcentaje que 
resulta de dividir los gastos de publicidad entre las ventas totales de la empresa sin tomar en 
cuenta las partidas marginales de gastos en el mercado externo. 

F. La autoridad debería considerar que en el precio de exportación sí está calculado el ajuste por 
publicidad, por lo que debiera incluirse para los cálculos de valor normal. 

G. La autoridad constató que existen diferencias de precios en los productos dependiendo si el 
canal de comercio es el de los mayoristas, ya que reciben bonificaciones de Locería Colombiana 
al alcanzar metas de ventas al mayoreo. 

H. La autoridad pudo verificar la existencia de una sala de ventas en la que se expende el producto 
investigado al público consumidor directamente, y que contablemente cada venta registra un 
código mediante el cual se puede identificar el canal de comercialización al que pertenece el 
cliente. 

I. La Secretaría no pudo verificar que los gastos laborales del periodo investigado eran variables, 
debido a que a la contabilidad llegan los pagos laborales unificados en una cuenta de 
devengados por nómina y sólo e l subsistema de nómina podía discriminar la parte fija y la parte 
variable de lo pagado, a lo que Locería Colombiana explicó que el personal de nómina ya no se 
encontraba laborando, sin embargo, explicó que tiene una política laboral que parte de un salario 
fijo y se le agrega una parte variable por bonificaciones. 

J. El ajuste por comisiones debe aplicarse ya que las comparaciones entre el precio de exportación 
y el valor normal deben realizarse sobre una base equitativa, aplicando el mismo concepto a 
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ambos precios cuando sea procedente, además la práctica internacional de las autoridades 
investigadoras ha sido de considerar las comisiones en forma análoga en el mercado de 
exportación y en el interno, sin embargo, si la Secretaría mantiene su criterio expuesto en la 
resolución preliminar consistente en ajustar el valor normal únicamente por su componente 
variable, Locería Colombiana solicita que determine el componente variable del gasto en la 
misma cuantía utilizada para la determinación de este gasto para la empresa importadora 
vinculada Locería Mexicana. 

K. La cuenta contable de mercaderistas incluye algunos valores poco significativos relacionados 
con actividades en mercados externos, pero imputados a centros de costos diferentes a los de 
las ventas nacionales que no involucran actividades de mercaderistas, sino de personal temporal 
para atender ferias en el exterior, sin embargo dichas cantidades no fueron sumadas dentro del 
ajuste correspondiente, por lo que en la etapa final del procedimiento la Secretaría debe 
reconsiderar este ajuste. 

L. Para realizar el ajuste por fletes internos se separaron los gastos en dos conceptos, uno por el 
flete de la planta de producción al centro de distribución nacional y otro por flete del centro de 
distribución nacional al cliente final; el valor del ajuste por fletes de entrega a clientes debe ser el 
total de los fletes nacionales, menos el valor de los fletes al centro de distribución, los fletes 
resultantes se deben dividir entre el total de las ventas netas internas para obtener el porcentaje 
de fletes a distribuir, en función de los valores absolutos de las ventas y las devoluciones de los 
productos investigados, y finalmente, prorratear el total resultante en función de los kilos 
transportados. 

54. Para acreditar sus afirmaciones, Locería Colombiana presentó lo siguiente: 

A. Lista comparativa de códigos con sus posibles sustitutos. 

B. Relación de códigos exportados a los Estados Unidos Mexicanos y su contraparte en el mercado 
interno de la República de Colombia. 

C. Tabla comparativa de código sustituto seleccionado con otros sustitutos adicionales. 

D. Listado de códigos con sus sustitutos y sustitutos adicionales. 

E. Lista resumida del total de códigos que requieren sustitutos (sustitutos adicionales) y de los que 
no requieren sustitutos por existir venta representativa del producto idéntico. 

F. Relación contable de facturas y copia de diversas facturas. 

G. Memorándum de Locería Colombiana fechado el 12 de enero de 2000. 

H. Copia de diversos comprobantes de nómina. 

I. Nota explicativa sobre el tratamiento al ajuste por fletes. 

J. Documentos relacionados en el cuadro de anexos en el acta de visita de verificación. 

Cerámica Andina 

55. Mediante escritos de fechas 29 de noviembre y 2 de diciembre de 2002, Cerámica Andina en 
relación con la visita de verificación que se le practicó, señaló lo siguiente: 

A. Para demostrar que no se omitieron transacciones al reportar las ventas de exportación y en el 
mercado interno, así como para sustentar que todas las ventas reportadas corresponden con el 
sistema de facturación y los registros contables, Cerámica Andina presentó hojas de trabajo 
señalando las cuentas contables y las conciliaciones que permiten cuadrar la contabilidad con 
los Anexos 2A, 3A, y otros anexos. 

B. En el acta de la visita de verificación se señala que Cerámica Andina presentó una hoja de 
trabajo que contiene las ventas del producto investigado reportadas por la empresa y otras 
reventas que no fueron reportadas previamente a la autoridad y que no fueron incorporadas al 
Anexo 3A, sin embargo, Cerámica Andina omitió involuntariamente reportar la existencia de tales 
ventas en el Diagrama 1 que presentó antes de la resolución preliminar, toda vez que partió del 
criterio de reportar las ventas de los productos asociados con la misma cuenta contable por la 
que se registran las ventas a los Estados Unidos Mexicanos, pero no se afectaron las bases de 
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los cálculos del margen de discriminación de precios, ni se soslayaron elementos relevantes para 
la investigación. 

C. La autoridad encontró una tasa de interés por crédito más alta para un ajuste que solamente ha 
aplicado al precio de exportación, en este sentido, ha podido constatar que las ventas a crédito 
son un mecanismo de operación comercial presente en las exportaciones y en el mercado 
interno, por lo que resulta inequitativo que solamente se aplique este ajuste al precio de 
exportación; si la autoridad considera que la metodología propuesta por Cerámica Andina para 
calcular el ajuste por crédito no es suficiente, deberá calcular este monto de acuerdo con la 
mejor información disponible y no contra la evidencia disponible. 

D. La autoridad cuenta con elementos que le permiten calcular el monto del ajuste por crédito al 
valor normal que no puede ser igual a cero. 

E. La asignación de fletes marítimos propuesto por Cerámica Andina no difiere del que resulta al 
hacer las correcciones necesarias, ya que no se corrigieron la participaciones medidas en 
cantidades relativas, por lo que al ser usadas como factores de prorrateo, los resultados no 
cambian. 

F. En el caso del flete interno, al igual que en el flete marítimo, las cantidades absolutas de ventas 
difieren con respecto a las ventas en el registro contable, sin embargo, las cantidades relativas  
no cambian. 

G. Los gastos de flete en el mercado doméstico se subestimaron por parte de Cerámica Andina por 
lo que la autoridad debe recalcular los gastos de flete en los Anexos 2A y 3A; en el Anexo 2A los 
fletes terrestres deben ser igualados a cero pues el gasto de flete marítimo incluye este flete. 

H. Cerámica Andina subestimó el monto del ajuste por seguro interno al prorratear la suma 
correspondiente a la cuenta contable involucrada entre todos los mercados cuando únicamente 
se relaciona con el mercado interno. 

I. La Secretaría no debe determinar un ajuste por diferencias en calidades; no fue posible validar 
los costos de los códigos solicitados por la Secretaría debido a que si bien la contabilidad 
registra los costos a nivel código de producto, lo hace mediante un sistema de prorrateo por 
unidades de stock, lo que los convierte en un registro contable que no se corresponde con el 
costo real del producto a un nivel tan específico, es decir, la contabilidad refleja a nivel de 
empresa los costos reales y efectivos a una escala específica de código de producto, los costos 
directos registrados contablemente no son la mejor fuente disponible. 

J. La autoridad verificó que los productos pertenecientes a una misma familia, experimentan el 
mismo proceso productivo y sólo se d iferencian por la aplicación final de uno u otro decorado. 

56. Para acreditar sus afirmaciones, Cerámica Andina presentó lo siguiente: 

A. Copia de facturas de venta y registros contables. 

B. Información correspondiente al ajuste de crédito al valor normal. 

C. Diversos listados de códigos de producto. 

D. Disco compacto con una base de datos. 

E. Documentación relacionada en el cuadro de anexos del acta circunstanciada de la visita de 
verificación. 

Santa Anita 

57. Mediante escrito de fecha 9 de diciembre de 2002, la solicitante presentó documentación 
relacionada en el cuadro de anexos del acta circunstanciada de la visita de verificación. 

Locería Mexicana 

58. Mediante escrito de fecha 10 de enero de 2003, Locería Mexicana en relación con la visita de 
verificación que se le practicó, señaló lo siguiente: 
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A. Una parte de las ventas al cliente no relacionado excedían a las facturas de compra y a los 
pedimentos, por lo que no podían ser asociados a éstos; para tener información de referencia se 
añadió en una relación de los registros del Anexo 2B, el sufijo “REF” al pedimento originalmente 
vinculado a tales registros; al corregir la imprecisión se observa que la única columna que se 
modificó corresponde al valor en dólares de los Estados Unidos de América de la importación, 
que a su vez repercutió en la determinación de los ajustes como DTA, el impuesto ad valorem, y 
los gastos aduanales. 

B. Los registros a los que se asoció el sufijo “REF” son ventas que se sustentan en compras 
realizadas por Locería Mexicana fuera del periodo investigado, por lo que no debieran ser 
considerados en la determinación del margen de discriminación de precios. 

C. Las comparaciones entre el precio de exportación y el valor normal deben realizarse sobre una 
base equitativa, aplicando el mismo concepto de ajuste a ambos precios cuando sea procedente, 
por  
o que no sería equitativo aplicar el ajuste por comisiones al precio de exportación y no aplicarlo 
al valor normal. 

D. Es práctica internacional que las autoridades investigadoras en materia de comercio consideren 
las remuneraciones a la fuerza de ventas en forma análoga en el mercado de exportación y en el 
mercado interno. 

E. El ajuste por gastos financieros no debería tomarse en cuenta, toda vez que los estados 
financieros de Locería Mexicana registran gastos financieros negativos. 

F. Si la Secretaría debiera aplicar el ajuste por gastos financieros, también debiera aceptar reducir 
el ajuste por utilidad en el mismo porcentaje por cuanto que no resulta lógico ajustar el precio de 
exportación reconstruido con cifras mayores a las que arrojan los estados financieros, 
pues se presentaron como ajustes la totalidad de los costos y gastos de la compañía en el 
periodo investigado. 

G. La omisión de Locería Mexicana de algunos reembolsos para la prueba de totalidad de ventas, 
se debió a que la mayoría de las notas de crédito corresponden a devoluciones o a reembolsos 
ya sea por gastos de publicidad o de transporte otorgados a favor del cliente no relacionado. 

H. Locería Mexicana reportó los valores y volúmenes de venta que se desprenden de las facturas, 
los cuales ya contemplan un descuento al cliente no relacionado respecto de los precios de lista, 
por lo que validó que se incluyeran en forma íntegra todos los gastos que aparecen en la balanza 
de contabilidad, y consideró que los valores de facturas eran netos de descuentos. 

I. Locería Mexicana no encontró registros documentales que le permitieran asociar a ciertas notas 
de crédito correspondientes a devoluciones, una factura de venta.  Las devoluciones que afectan 
al periodo investigado son marginales. 

J. Al modificar en algunos casos los valores de importación en aduana, también se modifican los 
ajustes correspondientes a gastos de importación, aunque no los fletes en virtud de que éste no 
dependió de dicho valor, sino del volumen importado. 

K. La autoridad pudo constatar que la información suministrada procede de los registros contables 
de Locería Mexicana, y aun cuando se encontraron diferencias, éstas no resultan significativas o, 
en su caso, se encontraron mecanismos que constituyen una base para superar dichas 
diferencias. 

59. Para acreditar sus afirmaciones, Locería Mexicana presentó lo siguiente: 

A. Documento denominado “Nota explicativa sobre la identificación de devoluciones asociadas a 
facturas 0” (sic). 

B. Copia de diversas notas de crédito y facturas de Locería Mexicana. 

C. Listado de ajustes del anexo 2B y ejemplos de registros. 
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D. Documentación soporte de la visita de verificación. 

Audiencia Pública 

60. El 31 de enero de 2003, se llevó a cabo en las oficinas de la Secretaría, la audiencia pública 
prevista en los artículos 81 de la LCE y 165, 166, 168, 169 y 170 del RLCE, en la que comparecieron los 
representantes de las empresas exportadoras Locería Colombiana, Cerámica Andina, y P.T. Lucky, de las 
importadoras Locería Mexicana, Imcosa, Vitrocrisa y de la solicitante Santa Anita, así como 
representantes  
de los gobiernos de las repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia, quienes tuvieron oportunidad de 
manifestar, refutar e interrogar oralmente a sus contrapartes en todo lo que a su interés convino, según 
consta en el acta circunstanciada levantada con tal motivo, la cual constituye un documento público de 
eficacia probatoria plena de conformidad con los artículos 129 y 202 del Código Federal de 
Procedimientos Civiles de aplicación supletoria, misma que obra en el expediente administrativo del caso. 

Alegatos 

61. De conformidad con los artículos 82 tercer párrafo de la LCE y 172 del RLCE, la Secretaría 
declaró abierto el periodo de alegatos, procediendo a fijar un plazo de 8 días hábiles a efecto de que las 
partes interesadas manifestaran por escrito sus conclusiones sobre el fondo o sobre los incidentes 
acaecidos en el curso del procedimiento. De manera oportuna las empresas exportadoras Locería 
Colombiana, Cerámica Andina, P.T. Lucky, las importadoras Locería Mexicana e Imcosa y la solicitante 
Santa Anita presentaron sus alegatos ante la Secretaría, mismos que fueron considerados por la 
autoridad investigadora. 

Opinión de la Comisión de Comercio Exterior 

62. Declarada la conclusión de la investigación de mérito, con fundamento en los artículos 58 de la 
LCE, 83 fracción I inciso I del RLCE; 16 fracción XI del Reglamento Interior de la Secretaría de Economía, 
el 17 de junio de 2003, la Secretaría presentó el proyecto de resolución final ante la Comisión de 
Comercio Exterior. En sesión del 3 de julio de 2003, el Secretario Técnico de la Comisión de Comercio 
Exterior, una vez constado que había quórum, en los términos del artículo 6 del RLCE, procedió a 
celebrar la sesión de conformidad con el orden del día. Se concedió el uso de la palabra al representante 
de la Unidad de Prácticas Comerciales Internacionales, con el objeto de que expusiera de manera oral y 
sucinta, el proyecto de resolución final del presente procedimiento administrativo que previamente remitió 
a esa Comisión para que se hiciera llegar a los miembros, con el fin de que en esta sesión emitieran sus 
comentarios. Después de que ninguno de los miembros emitió comentario alguno, la Comisión de 
Comercio Exterior unánimemente se pronunció favorablemente sobre el sentido de la resolución. 

CONSIDERANDO 

Competencia 

63. La Secretaría de Economía es competente para emitir la presente Resolución, conforme a lo 
dispuesto en los artículos 16 y 34 fracciones V y XXX de la Ley Orgánica de la Administración Pública 
Federal; 5o. fracción VII y 59 de la Ley de Comercio Exterior; 83 de su Reglamento; 1, 2, 4 y 16 fracciones 
I y V del Reglamento Interior de la Secretaría Economía; 19 fracción I del Acuerdo Delegatorio de 
Facultades de la Secretaría de Comercio y Fomento Industrial, y quinto transitorio del Decreto por el que 
se reforman, adicionan y derogan diversas disposiciones de la Ley Orgánica de la Administración Pública 
Federal, de la Ley Federal de Radio y Televisión, de la Ley General que establece las Bases de 
Coordinación del Sistema Nacional de Seguridad Pública, de la Ley de la Policía Federal Preventiva y de 
la Ley de Pesca, publicado en el Diario Oficial de la Federación del 30 de noviembre de 2000. 

Derecho de defensa y debido proceso 

64. Conforme a la Ley de Comercio Exterior y su Reglamento, las partes interesadas tuvieron amplia 
oportunidad para presentar excepciones, defensas y alegatos en favor de su causa, los que fueron 
valorados en sujeción a las formalidades legales esenciales del procedimiento administrativo. 
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Legislación aplicable 

65. Para efectos de la presente investigación son aplicables la Ley de Comercio Exterior y su 
Reglamento, el Código Fiscal de la Federación y el Código Federal de Procedimientos Civiles, estos dos 
últimos de aplicación supletoria, así como el Acuerdo relativo a la Aplicación del Artículo VI del Acuerdo 
General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994. 

Información desestimada 

66. La Secretaría determinó no tomar en cuenta el documento denominado “Nota Técnica 
Confidencial” presentada por P.T. Lucky el 4 de noviembre de 2002, que se describe en el inciso G del 
punto 41 de esta Resolución, en virtud de que dicha empresa no desahogó el requerimiento formulado por 
la Secretaría como se describe en el punto 48 de esta Resolución, ya que no presentó dentro del plazo 
concedido para dichos efectos, un resumen público de la información lo suficientemente detallado que 
permitiera tener una comprensión razonable e integral o, en su caso, la exposición de razones por las que 
no podía resumirse, ni justificó ampliamente el carácter de confidencial asignado a dicho documento, lo 
que deja a las demás partes interesadas en estado de indefensión. 

67. Asimismo, no le asiste la razón a P.T. Lucky en su argumento señalado en el punto 48 de esta 
Resolución, en el sentido de que la notificación del requerimiento de información no le fue notificado 
debidamente, toda vez que si bien fue notificado en el domicilio señalado para oír y recibir notificaciones, 
no se entendió con una persona autorizada para dichos efectos, pues la Secretaría llevó a cabo la 
notificación oportunamente y de conformidad con el artículo 84 de la LCE, toda vez que se notificó en el 
domicilio señalado para oír y recibir notificaciones al representante de la parte interesada a través de un 
medio directo, consistente en mensajería especializada.  Por lo anterior, es improcedente que P.T. Lucky 
argumente que la notificación no se llevó a cabo correctamente, cuando expresamente el artículo 84 de 
referencia permite las notificaciones mediante mensajería especializada e incluso por algún medio 
electrónico, para lo cual resultaría prácticamente imposible cerciorarse que lo ha recibido alguna persona 
autorizada. 

68. La Secretaría determinó no aceptar las pruebas ofrecidas por P.T. Lucky mediante escrito del 23 
de enero de 2003, así como sus argumentos del 31 de enero de 2003, y que se describen en los puntos 
43 y 44 de esta Resolución, respectivamente, en virtud de que si bien como lo señala dicha empresa, el 
artículo 163 del RLCE establece que el periodo de pruebas comprende desde el día siguiente de la 
publicación en el DOF del inicio de la investigación administrativa y hasta la fecha en que se declare 
concluida la audiencia pública, dicho periodo comprende la aceptación, valoración y desahogo de 
pruebas, por lo que resulta absurdo pensar que se pueden ofrecer pruebas incluso durante la audiencia 
pública, pues ello implicaría el dejar en estado de indefensión a las demás partes, quienes ya no tendrían 
oportunidad de argumentar respecto de dichas pruebas. 

69. Asimismo, los artículos 81 de la LCE y 165 del RLCE establecen que para el caso de las 
investigaciones por discriminación de precios, la audiencia pública tiene por objeto que las partes 
interesadas interroguen o refuten a sus contrapartes respecto de la información, datos y pruebas que se 
hubieren presentado, no así que se presenten pruebas, lo cual expresamente sí dispone dicho artículo de 
la LCE para las investigaciones por salvaguardas. 

70. Dentro del periodo probatorio, de conformidad con el artículo 164 primero y último párrafo del 
RLCE, el periodo para el ofrecimiento de pruebas únicamente es de 30 días posteriores a la publicación 
de las resoluciones de inicio y preliminar; salvo que la Secretaría lo estime necesario en otro tiempo, 
únicamente durante dichos periodos se pueden ofrecer pruebas.  Por lo anterior, es improcedente la 
aceptación de las pruebas ofrecidas por P.T. Lucky, ya que se presentaron fuera de tiempo, pues el 
periodo de ofrecimiento de pruebas venció a las 14:00 horas del 4 de noviembre de 2002, término que 
comprendía los 30 días establecidos por la legislación para el ofrecimiento de pruebas y 4 días 
adicionales que la Secretaría otorgó a dicha empresa como prórroga mediante oficio UPCI.310.02.2709/3 
del 28 de octubre de 2002. 

Análisis de discriminación de precios 

71. En la etapa final de la investigación, la Secretaría recibió en tiempo y forma los argumentos, 
información y pruebas complementarias a que se refieren los puntos 37 a 39 de esta Resolución, por 
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parte de Cerámica Andina y Locería Colombiana, quien proporcionó también información de su empresa 
importadora relacionada Locería Mexicana. 

72. La Secretaría también recibió la respuesta al formulario oficial por parte de Imcosa, sin embargo, 
esta empresa no presentó alegatos ni pruebas que desvirtuaran el análisis de discriminación de precios 
realizado por la Secretaría en la resolución de inicio de investigación, publicada en el DOF el 21 de enero 
de 2002. 

73. Los cálculos de la determinación del margen de discriminación de precios para Cerámica Andina y 
Locería Colombiana se describen de manera detallada en los puntos 82 al 136 y del 138 al 213 de esta 
Resolución, respectivamente. Estos cálculos consideran la información presentada por las empresas 
exportadoras en sus diversas promociones e incorporan los resultados obtenidos durante las visitas de 
verificación practicadas a cada una de las empresas mencionadas, de las cuales se hace referencia en 
los puntos 51 y 52 de esta Resolución. 

74. La empresa indonesia P.T. Lucky también compareció ante la Secretaría, sin embargo, se 
desestimó la información que se describe en los puntos 66 a 70 de esta Resolución. Por lo tanto, la 
Secretaría calculó el margen de discriminación de precios para esta empresa de acuerdo con los hechos 
de que tuvo conocimiento; tales hechos se describen en los puntos 215 a 227 de esta Resolución. 

75. De conformidad con el artículo 83 fracción I inciso B del RLCE, la Secretaría no puede revelar 
públicamente la información de carácter confidencial presentada por cada una de las empresas, por lo 
que se presenta una descripción de la metodología que siguió para la determinación del valor normal y el 
precio de exportación, salvo la información considerada como confidencial. 

Alegatos relativos al análisis de discriminación de precios 

76. Santa Anita argumentó que el precio de exportación reconstruido de Locería Colombiana se debe 
determinar con base en el método Primeras Entradas Primeras Salidas, en lo sucesivo PEPS, 
considerando las ventas al primer cliente no relacionado durante o después del periodo investigado y no 
con el método de rotación de inventarios. A decir de la solicitante, el método PEPS evita que se incluyan 
en el análisis productos no investigados. 

77. Durante la visita de verificación a Locería Colombiana, la Secretaría se cercioró que las 
operaciones de venta al primer cliente no relacionado se refirieron exclusivamente al producto 
investigado, así que considera que el método utilizado es adecuado, por lo que no comparte lo 
manifestado por la solicitante. 

78. Por razones distintas, tanto Santa Anita como Locería Colombiana argumentaron que la Secretaría 
calculó incorrectamente los ajustes al precio de exportación reconstruido por concepto de impuesto  
ad valorem , DTA y gastos aduanales. En particular, Santa Anita manifestó que en el cálculo de estos 
ajustes no se consideraron los gastos reales erogados por estos conceptos. Por su parte, Locería 
Colombiana argumentó que la Secretaría utilizó el volumen como base del prorrateo de estos gastos en 
lugar del valor. 

79. Durante la visita de verificación a Locería Colombiana, la Secretaría corroboró que los montos 
reportados por Locería Mexicana correspondientes al impuesto ad valorem , DTA y gastos aduanales se 
refieren a la totalidad de los gastos erogados por la importación de las vajillas y piezas sueltas de vajillas 
durante el periodo investigado. 

80. Con relación al argumento de la exportadora mencionada, en la etapa preliminar de la 
investigación la Secretaría efectivamente utilizó el volumen exportado a los Estados Unidos Mexicanos 
del producto investigado como base del prorrateo de los gastos correspondientes al impuesto ad valorem, 
DTA y gastos aduanales en lugar del valor. 

81. En esta etapa de la investigación, la Secretaría calculó el monto del impuesto ad valorem , DTA y 
gastos aduanales aplicables a cada operación de venta empleando como base de prorrateo el valor de las 
importaciones. 

República de Ecuador 

Cerámica Andina 

A. Consideraciones metodológicas 
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82. Cerámica Andina argumentó que existen códigos de producto exportados a los Estados Unidos 
Mexicanos que no fueron vendidos en el mercado interno o que siendo vendidos no fueron 
representativos en términos de lo que establece la nota al pie de página 2 del Acuerdo Antidumping, por 
lo que propuso emplear como valor normal para estos códigos el precio de venta en el mercado interno de 
un código similar. 
En particular, la empresa empleó la selección de un código que resultó ser el más similar de acuerdo con 
los criterios técnicos del producto investigado y que también fue representativo. 

83. La metodología que empleó la empresa para seleccionar el código de producto “más similar” al 
exportado a los Estados Unidos Mexicanos y vendido en el mercado ecuatoriano se describe en los 
siguientes puntos. 

84. La empresa explicó que el código de producto está formado por 14 dígitos que a su vez se 
subdividen en seis partes principales: a) la cuenta contable, b) el número de piezas, c) la línea, d) la 
composición, e) el decorado o familia, y f) el tipo de embalaje. 

85. La empresa indicó que en la selección del código similar empleó 6 criterios técnicos en orden de 
importancia, para lo cual reagrupó el código de producto de acuerdo con esos criterios. Los criterios 
técnicos seleccionados en orden de prioridad son: cuenta contable, línea de producción o forma del 
producto, composición, decorado o familia, tipo de empaque y número de piezas. Para algunos de los 
criterios seleccionados, la empresa aplicó identificadores numéricos. 

86. Después de reagrupar los códigos de producto de acuerdo con los criterios técnicos seleccionados 
descritos anteriormente, la empresa elaboró un método que permite, a partir de esos criterios, asignar un 
valor numérico tanto a los códigos exportados a los Estados Unidos Mexicanos como los vendidos en el 
mercado interno. Una vez asignado dicho valor, la empresa relacionó cada uno de los valores numéricos 
de los códigos de producto vendidos en el mercado interno con el valor numérico de un código vendido a 
los Estados Unidos Mexicanos para determinar las diferencias en valor absoluto. 

87. Finalmente, la empresa seleccionó aquel código de producto vendido en el mercado interno que 
presentó la menor diferencia en términos absolutos, es decir, el código de producto “más” similar al 
exportado a los Estados Unidos Mexicanos y que fuera además representativo en términos de lo 
establecido en la nota al pie de página 2 del Acuerdo Antidumping. 

88. Durante la visita de verificación a Cerámica Andina, la Secretaría se cercioró de que el precio del 
código de producto no fuera un factor o criterio que estuviera afectando el método de selección descrito 
anteriormente, por lo que consideró que dicho método es adecuado para seleccionar los códigos 
similares. 

B. Códigos de producto 

89. De acuerdo con la información de Cerámica Andina, las vajillas de cerámica y piezas sueltas de 
cerámica se pueden clasificar de dos maneras: de acuerdo con el “código principal” o con el “código 
completo”. La primera clasificación describe la cuenta contable y los atributos técnicos de las mercancías 
tales como la línea, composición, decorado, el número de piezas y el embalaje y corresponde a la 
clasificación que se maneja en la contabilidad de la empresa y en su sistema de facturación. 

90. Por su parte, la clasificación que tiene que ver con el “código completo” incorpora la cuenta 
contable y la descripción de los atributos señalados en el punto anterior así como la especificación de dos 
atributos adicionales: uno hace referencia a un aspecto de calidad (exportación, primera y segunda) y el 
otro, a la familia de las mercancías (monocolor, bicolor, etc.). Cerámica Andina mencionó que estos dos 
atributos adicionales no necesariamente se ven reflejados en los registros contables o en las facturas de 
venta de la empresa, por lo que propuso que el análisis de discriminación de precios se realizara 
considerando únicamente los códigos principales. 
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91. En la etapa preliminar de la investigación, la Secretaría aceptó la propuesta de clasificación de 
“código principal” a reserva de requerir información adicional sobre este punto en el curso de la 
investigación. 

92. Durante la visita de verificación a la empresa, la Secretaría observó que el atributo adicional que 
tiene que ver con la calidad no necesariamente se ve reflejado en los registros contables de la empresa, 
toda vez que en la conformación de los códigos de producto no existe algún dígito que relacione el criterio 
de la calidad explícitamente, sin embargo, observó que este atributo se puede identificar en cada factura 
de venta tanto al mercado de exportación como en el mercado ecuatoriano. Con relación al criterio 
adicional que tiene que ver con la familia, la Secretaría observó que está estrechamente relacionado con 
el criterio de decorado. 

93. Al considerar el criterio de calidad, se encontró que Cerámica Andina exportó a los Estados 
Unidos Mexicanos 179 códigos o tipos de vajillas de cerámica y piezas sueltas de cerámica. 

C. Precio de exportación 

94. Con fundamento en los artículos 39 y 40 del RLCE, la Secretaría calculó un precio de exportación 
a los Estados Unidos Mexicanos promedio ponderado en dólares de los Estados Unidos de América por 
kilogramo, para cada uno de los 179 tipos de producto identificados en el punto anterior. La ponderación 
refiere la participación relativa del volumen de cada operación de venta en el volumen total por tipo de 
vajilla de cerámica y pieza suelta de cerámica  exportado a los Estados Unidos Mexicanos. 

95. La Secretaría consideró el precio anterior efectivamente pagado neto de reembolsos y 
bonificaciones otorgados en cada transacción, con fundamento en el artículo 51 del RLCE. La Secretaría 
estimó los montos relevantes según la información proporcionada por la empresa exportadora, misma que 
fue cotejada y revisada durante la visita de verificación. 

a. Ajustes al precio de exportación 

96. Cerámica Andina propuso ajustar el precio de exportación por términos y condiciones de venta, en 
particular por los conceptos de comisiones, crédito, flete y seguro marítimo, flete y seguro interno y  
otros gastos. 

97. De conformidad con los artículos 36 de la LCE, 54 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping, la 
Secretaría ajustó el precio de exportación únicamente por los siguientes conceptos: crédito, flete y  
seguro interno. 

b. Ajustes admitidos 

i. Crédito 

98. La empresa calculó el plazo de pago a partir de la diferencia de días entre la fecha de pago y la 
fecha de factura de cada transacción. En lo referente a la tasa de interés, la Secretaría utilizó la tasa 
promedio ponderada aplicable a sus pasivos de corto plazo durante el periodo investigado. La Secretaría 
validó la metodología y la información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada 
durante la visita de verificación. 

ii. Flete interno 

99. En la etapa preliminar de la investigación, la empresa argumentó que en su contabilidad no se 
distingue el flete interno asignado a ventas de exportación o el asignado a ventas domésticas, por lo que 
tuvo que identificar estos gastos para poderlos asignar a las ventas de exportación. No obstante, durante 
la visita de verificación a Cerámica Andina, la Secretaría encontró que la empresa registra contablemente 
el gasto por flete interno relacionado con las ventas domésticas en una cuenta específica mientras que el 
gasto por flete interno relacionado con las ventas de exportación lo registra contablemente  junto con el 
gasto por flete marítimo. 

100. Debido a que no es posible distinguir contablemente el flete interno del flete marítimo asociado a 
las ventas de exportación, la Secretaría determinó distribuir el gasto por flete interno por medio de aplicar 
la siguiente metodología: multiplicó el monto del gasto total por un factor, el cual resulta de dividir la 
participación de las ventas de exportación del producto investigado a los Estados Unidos Mexicanos entre 
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las ventas totales de exportación de la empresa. Cabe señalar que todas las ventas de exportación al 
mercado mexicano fueron realizadas en términos ex fábrica o Libre a Bordo (LAB) puerto de embarque. 

101. Una vez identificado el gasto por flete interno asignable al mercado de exportación mexicano con 
base en la metodología anterior, se calculó el monto aplicable a cada operación al multiplicar el volumen 
facturado de cada transacción por el factor que resulta de dividir el gasto correspondiente al flete interno 
entre el volumen total del producto investigado exportado a los Estados Unidos Mexicanos. Este gasto fue 
aplicado únicamente a las operaciones de exportación expresadas en términos Libre a Bordo (LAB) 
puerto 
de embarque. 

iii. Seguro interno 

102. Cerámica Andina argumentó que en su contabilidad no se distingue el seguro interno asignado a 
las ventas de exportación o las ventas domésticas. Durante la visita de verificación, se constató que 
efectivamente los gastos por seguro interno se registran en una cuenta contable sin distinguir por 
mercado. 

103. Para identificar el gasto para las ventas de exportación a los Estados Unidos Mexicanos, la 
Secretaría multiplicó el gasto total correspondiente a este concepto por un factor, el cual resulta de dividir 
las ventas del producto investigado exportadas a los Estados Unidos Mexicanos entre las ventas totales, 
durante el periodo investigado. 

104. Una vez identificado el gasto para las ventas de exportación a los Estados Unidos Mexicanos del 
producto investigado, la Secretaría calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el volumen 
facturado de cada operación por el factor que resulta de dividir el gasto correspondiente al seguro interno 
entre el volumen de las ventas exportadas a los Estados Unidos Mexicanos. 

c. Ajustes desestimados 

i. Comisiones y/o salarios 

105. Cerámica Andina explicó que los gastos por comisiones se derivan de pagos de salarios y 
percepciones del personal de ventas que promueve la colocación del producto en los diferentes 
segmentos de mercado y hace posible la operación comercial de la empresa. En esta etapa de la 
investigación, Cerámica Andina no presentó argumentos ni pruebas para demostrar que los pagos de 
salarios y las percepciones del personal de ventas representan un gasto variable para la empresa, de 
conformidad con lo previsto en el artículo 54 del RLCE, por lo que la Secretaría determinó desestimarlo. 

ii. Otros gastos (viajes del equipo de ventas) 

106. Cerámica Andina explicó que para promocionar y darle seguimiento a las ventas realiza un gasto 
por concepto de viajes del equipo de ventas que difiere según los distintos mercados que se atienden. En 
esta etapa de la investigación, Cerámica Andina no presentó argumentos ni pruebas para demostrar que 
el gasto por concepto de viajes del equipo de ventas es incidental a las ventas y que forma parte de su 
precio, de acuerdo con lo dispuesto en el artículo 54 del RLCE, por lo que la Secretaría determinó 
desestimarlo. 

iii. Flete y seguro marítimo 

107. Debido a que Cerámica Andina realizó todas las operaciones de exportación a los Estados 
Unidos Mexicanos en términos ex fábrica o Libre a Bordo (LAB) puerto de embarque durante el periodo 
de investigación, la Secretaría determinó desestimar estos ajustes toda vez que no proceden de 
conformidad con los artículos 36 de la LCE, 54 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping. 

D. Valor normal 

108. La empresa reportó la información sobre las ventas internas en el mercado ecuatoriano tanto 
para sus clientes relacionados como para los no relacionados. De conformidad con el artículo 32 párrafo 
primero de la LCE, la Secretaría excluyó las ventas realizadas por Cerámica Andina a sus clientes 
relacionados. 
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109. Para 56 de los 179 tipos de producto que se describen en el punto 93 de esta Resolución, 
Cerámica Andina reportó las ventas en su mercado interno de un código idéntico al exportado a los 
Estados Unidos Mexicanos. 

110. A partir de la información proporcionada por la empresa, la Secretaría observó que estos 56 
códigos de producto vendidos en el mercado interno cumplen con el requisito de cantidad suficiente para 
determinar el valor normal que señala la nota al pie de página 2 del Acuerdo Antidumping, por lo que la 
Secretaría estableció el valor normal según el precio de venta en el país de origen, de conformidad con 
los artículos 31 de la LCE y 2.1 del Acuerdo Antidumping. 

111. Para los restantes 123 códigos de producto exportados a los Estados Unidos Mexicanos para los 
cuales no se reportó un código de producto idéntico vendido en el mercado ecuatoriano o que aun siendo 
vendido, no cumplió con el requisito de cantidad suficiente para determinar el valor normal, la empresa 
propuso utilizar el precio de venta de un código similar. En particular, Cerámica Andina propuso  utilizar 
las ventas de un código similar que de acuerdo con el método de selección descrito en los puntos 82 a 88 
de esta Resolución, resultó ser el código de producto “más” similar al exportado a los Estados Unidos 
Mexicanos y también el más representativo en términos de lo establecido en la nota al pie de página 2 del 
Acuerdo Antidumping. 

112. En la etapa preliminar de la investigación Cerámica Andina explicó que no existen diferencias en 
costos variables entre el producto propuesto como similar y el exportado a los Estados Unidos Mexicanos 
por lo que consideró que no era procedente un ajuste por diferencias físicas ya que la diferencia se refiere 
únicamente a la presentación del producto. La Secretaría aceptó no ajustar el valor normal por diferencias 
en las características físicas a reserva de obtener mayores elementos de prueba en el curso de la 
investigación. 

113. Durante la visita de verificación a Cerámica Andina, la Secretaría encontró que sí existen 
diferencias en costos variables entre el producto propuesto como el más similar y el exportado a los 
Estados Unidos Mexicanos, por lo que en esta etapa de la investigación, la Secretaría determinó aplicar 
un ajuste por diferencias en las características físicas. Este ajuste se describe en los puntos 127 a 130 de 
esta Resolución. 

114. Para 11 de los códigos de productos vendidos en el mercado ecuatoriano similares a los 
exportados a los Estados Unidos Mexicanos se encontró que no cumplen con el requisito de cantidad 
suficiente para determinar el valor normal que señala la nota al pie de página 2 del Acuerdo Antidumping. 
Esto resulta lógico, toda vez que al incorporar el criterio de calidad tal y como se describe en el punto 93 
de esta Resolución, un código de producto principal se puede desdoblar en dos códigos de producto, uno 
de calidad primera y otro de calidad segunda. 

115. Por la razón descrita en el punto anterior, la Secretaría decidió calcular el margen de 
discriminación de precios para cada uno de los 11 códigos de producto exportados a los Estados Unidos 
Mexicanos que fueron comparados con un código similar vendido en el mercado interno que resultó ser 
no representativo una vez que se incorporó el criterio de calidad, de acuerdo con los hechos de los que se 
tuvo conocimiento. Estos hechos se refieren al margen de discriminación de precios encontrado con base 
en la información proporcionada por la solicitante, los cuales fueron descritos en los puntos 54 al 64 de la 
resolución de inicio de investigación publicada en el DOF el 21 de enero de 2002. 

116. De igual manera, al incorporar el criterio de calidad para propósitos de la comparación, se 
encontró que 32 códigos de producto exportados a los Estados Unidos Mexicanos de calidad primera se 
compararon con códigos similares vendidos en el mercado ecuatoriano de calidad segunda, por lo que la 
Secretaría decidió calcular el margen de discriminación de precios para estos 32 códigos de producto de 
acuerdo con los hechos de los que se tuvo conocimiento. Estos hechos se refieren al margen de 
discriminación de precios encontrado con base en la información proporcionada por la solicitante, los 
cuales fueron descritos en los puntos 54 a 64 de la resolución de inicio de investigación publicada en el 
DOF el 21 de enero de 2002. 

117. Debido a que los restantes 80 códigos de producto considerados como los más similares 
vendidos en el mercado interno sí cumplieron con el requisito de representatividad que señala la nota al 
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pie de página 2 del Acuerdo Antidumping así como con el criterio de calidad, la Secretaría estableció el 
valor normal según el precio de venta en el país de origen, de conformidad con los artículos 31 de la LCE 
y 2.1 del Acuerdo Antidumping. 

118. El valor normal para los códigos de producto descritos tanto en el punto 110 como 117 de esta 
Resolución fue calculado por la Secretaría a partir del precio promedio ponderado por kilogramos de las 
ventas en el mercado ecuatoriano realizadas durante el periodo de investigación; la ponderación refiere la 
participación del volumen de cada una de las transacciones en el volumen de ventas realizadas en dicho 
mercado por tipo de producto, de conformidad con lo dispuesto en los artículos 39 y 40 del RLCE. Este 
precio está expresado en dólares de los Estados Unidos de América debido a que la moneda de la 
República de Ecuador mantiene una paridad de uno a uno con respecto al dólar de los Estados Unidos de 
América. 

119. Con fundamento en el artículo 51 del RLCE, el precio anterior se consideró neto de reembolsos y 
bonificaciones. La Secretaría estimó los montos relevantes según la información proporcionada por la 
empresa exportadora, misma que fue cotejada y revisada durante la visita de verificación. 

a. Ajustes al valor normal 

120. Cerámica Andina propuso ajustar el valor normal por términos y condiciones de venta, en 
particular por los conceptos de comisiones, crédito, flete y seguro interno y otros ajustes. 

121. De conformidad con los artículos 36 de la LCE, 54 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping, en 
esta etapa de la investigación la Secretaría ajustó el valor normal únicamente por: flete y seguro interno. 
La Secretaría también ajustó el valor normal por las diferencias en las características físicas, de 
conformidad con los artículos 56 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping. 

b. Ajustes admitidos 

i. Flete interno 

122. Cerámica Andina argumentó que en su contabilidad no se distingue el flete interno asignado a las 
ventas de exportación o las ventas domésticas. Sin embargo, durante la visita de verificación a esta 
empresa, se constató que los fletes internos relacionados con las ventas en el mercado ecuatoriano se 
registran en una cuenta específica. 

123. Por lo anterior, la Secretaría calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el 
volumen facturado de cada operación por el factor que resulta de dividir el gasto correspondiente a este 
concepto entre el volumen total de las ventas internas. 

ii. Seguro interno 

124. Cerámica Andina argumentó que en su contabilidad no se distingue el seguro interno asignado a 
las ventas de exportación o las ventas domésticas. Durante la visita de verificación a esta empresa, se 
constató que efectivamente los gastos por seguro interno se registran en una cuenta contable sin 
distinguir por mercado. 

125. Para identificar el gasto para las ventas en el mercado interno, la Secretaría multiplicó el gasto 
total correspondiente a este concepto por un factor, el cual resulta de dividir las ventas del producto 
investigado en el mercado ecuatoriano entre las ventas totales, durante el periodo investigado. 

126. Una vez identificado el gasto para las ventas del producto investigado vendido en el mercado 
interno, la Secretaría calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el volumen facturado de 
cada operación por el factor que resulta de dividir el gasto correspondiente al seguro interno entre el 
volumen de las ventas domésticas del producto investigado. 

iii. Diferencias físicas 

127. Debido a que existen códigos de producto exportados a los Estados Unidos Mexicanos que no 
fueron vendidos en el mercado interno o que siendo vendidos no fueron representativos en términos de lo 
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que establece la nota al pie de página 2 del Acuerdo Antidumping, Cerámica Andina propuso emplear 
como valor normal para estos códigos el precio de venta en el mercado interno de un código similar. 

128. Cerámica Andina argumentó que no procede aplicar un ajuste por diferencias físicas toda vez 
que las diferencias en los costos variables de fabricación entre los códigos exportados a los Estados 
Unidos Mexicanos y los códigos similares vendidos en el mercado interno empleados en la comparación 
son marginales. 

129. Durante la visita de verificación a la empresa, la Secretaría encontró que dichas diferencias no 
son marginales por lo que aplicó un ajuste por concepto de diferencias físicas, de conformidad con lo 
establecido en el artículo 56 del RLCE. 

130. A partir de la información recabada en la visita de verificación, la Secretaría calculó el monto de 
este ajuste como el promedio simple de las diferencias en costos variables expresadas en dólares de los 
Estados Unidos de América por unidad, de una muestra de códigos de producto exportados a los Estados 
Unidos Mexicanos y sus correspondientes códigos similares vendidos en el mercado interno de la 
República de Ecuador. 

c. Ajustes desestimados 

i. Comisiones y/o salarios 

131. Cerámica Andina indicó que los gastos por comisiones se derivan de pagos de salarios y 
percepciones del personal de ventas que promueve la colocación del producto en los diferentes 
segmentos de mercado y hace posible la operación comercial de la empresa. En esta etapa de la 
investigación, Cerámica Andina no presentó argumentos ni pruebas para demostrar que los pagos de 
salarios y las percepciones del personal de ventas representan un gasto variable para la empresa, de 
conformidad con lo previsto en el artículo 54 del RLCE por lo que la Secretaría determinó desestimarlo. 

ii. Crédito 

132. En la etapa preliminar de la investigación, Cerámica Andina calculó ajustes parciales de crédito 
que luego fueron sumados para obtener el ajuste total por transacción argumentando que algunas 
transacciones tuvieron hasta tres pagos para la liquidación completa de la operación de venta. Agregó 
que al momento de presentar la información a la Secretaría, existían otras transacciones que estaban 
pendientes de pago por lo que les adjudicó como fecha de pago la fecha de su respuesta al formulario 
oficial de investigación. Sin embargo, la Secretaría desestimó el ajuste ya que a partir del requerimiento 
de una muestra de facturas de venta así como los documentos de pagos parciales asociados, encontró 
que el 40 por ciento de las facturas solicitadas en dicha muestra reflejan un mecanismo de cálculo que no 
corresponde completamente con el descrito por la empresa y el resto de las facturas no estaban incluidas 
en la base de datos del mercado interno, hecho que le imposibilitó validar la metodología de cálculo. 

133. Adicionalmente, tal y como se describe en el punto 124 de la resolución preliminar publicada en 
el DOF el 17 de septiembre de 2002, la Secretaría también le requirió a la empresa para que presentara 
una metodología alterna para calcular los días de financiamiento para aquellas facturas pendientes de 
pago, sin embargo, la empresa omitió presentar la misma. De igual manera, durante el desarrollo de la 
visita de verificación la empresa tampoco proporcionó información complementaria que permitiera calcular 
un ajuste por crédito. 

134. Posterior al desarrollo de la visita de verificación, durante el plazo que se le otorga a la empresa 
para presentar comentarios al acta circunstanciada, ésta presentó los días de rotación de cartera como 
metodología alterna para calcular el ajuste por crédito. Sin embargo, la Secretaría determinó no tomar en 
cuenta esta información toda vez que se presentaron fuera del momento procesal oportuno y no fue 
posible verificar los datos que sirvieron de base para calcular la rotación de cartera. 

iii. Otros ajustes (viajes del equipo de venta) 

135. En la etapa preliminar de la investigación, la Secretaría determinó desestimar el ajuste por viajes 
del equipo de ventas toda vez que la empresa no logró demostrar su aplicabilidad, de conformidad con lo 
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previsto en el artículo 54 del RLCE. En esta etapa de la investigación, Cerámica Andina tampoco presentó 
argumentos ni pruebas para demostrar que el ajuste es aplicable. 

E. Margen de discriminación de precios 

136. De acuerdo con la información y metodología descritas en los puntos 82 a 135 de esta 
Resolución y con fundamento en los artículos 30 de la LCE, 38 y 39 del RLCE y 2.4.2 del Acuerdo 
Antidumping, la Secretaría determinó que las importaciones de vajillas de cerámica y piezas sueltas de 
cerámica, clasificadas en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE, provenientes de Cerámica 
Andina se realizaron con un margen de discriminación de precios de 3.75 por ciento. 

F. Todos los demás exportadores 

137. Para las demás empresas ecuatorianas que no comparecieron en esta etapa de la investigación, 
con fundamento en los artículos 6.8 del Acuerdo Antidumping y 54 de la LCE, la Secretaría estableció que 
el margen de discriminación de precios aplicable a las vajillas de cerámica y piezas sueltas de cerámica 
que se clasifican en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE, es de 3.75 por ciento. Lo anterior con 
base en la información y metodología que se describe en los puntos del 82 a 135 de esta Resolución, y en 
virtud de que las cifras oficiales de importación del SICMEX coinciden con los volúmenes reportados por 
Cerámica Andina. 

República de Colombia 

Locería Colombiana 

A. Consideraciones metodológicas 

138. Locería Colombiana argumentó que existen códigos de producto exportados a los Estados 
Unidos Mexicanos que no fueron vendidos en el mercado interno o que siendo vendidos no fueron 
representativos en términos de lo que establece la nota al pie de página 2 del Acuerdo Antidumping por lo 
que propuso emplear como valor normal para estos códigos, el precio de venta en el mercado interno de 
un código similar. En particular, la empresa empleó la selección de un código que resultó ser el más 
similar de acuerdo con los criterios técnicos del producto investigado y también que fuera representativo, 
de conformidad con lo establecido en la nota de pie de página 2 del Acuerdo Antidumping. 

139. La metodología que empleó la empresa para seleccionar el código de producto “más similar”  
al exportado a los Estados Unidos Mexicanos y vendido en el mercado colombiano se describe en los 
siguientes puntos. 

140. La empresa explicó que el código de  producto está formado por 12 posiciones alfanuméricas 
que a su vez se subdividen en cuatro partes principales: a) un prefijo que identifica el tipo de producto 
(vajilla, pieza o set), el tipo de material (loza o porcelana) y la calidad del producto (primeras o segundas), 
b) la decoración, c) un identificador cuyo significado varía según el tipo de producto: puestos y versión en 
el caso de vajillas; familia, forma y versión si se trata de piezas; clase y versión en el caso de sets, y d) el 
número de piezas. 

141. La empresa indicó que en la selección del código similar empleó 7 criterios técnicos en orden de 
importancia, para lo cual reagrupó el código de producto de acuerdo con esos criterios. Los criterios 
técnicos seleccionados en orden de prioridad son: a) el tipo de producto, b) el material, c) la calidad del 
producto, d) la versión según se trate de vajillas o sets y versión y forma si son piezas, e) puestos, clase y 
familia según se trate de vajillas, sets o piezas, f) el decorado, y g) el número de piezas. Para algunos de 
los criterios seleccionados, la empresa aplicó identificadores numéricos. 

142. Después de reagrupar los códigos de producto de acuerdo con los criterios técnicos 
seleccionados descritos anteriormente, la empresa elaboró un método que permite, a partir de esos 
criterios, asignarle un valor numérico tanto a los códigos exportados a los Estados Unidos Mexicanos 
como los vendidos en el mercado interno. Una vez asignado el valor numérico, la empresa relacionó cada 
uno de los valores numéricos de los códigos de producto vendidos en el mercado interno con el valor 
numérico de un código vendido a los Estados Unidos Mexicanos para determinar las diferencias en valor 
absoluto. 

143. Finalmente, la empresa seleccionó aquel código de producto vendido en el mercado interno que 
presentó la menor diferencia en términos absolutos, es decir, el código de producto “más similar” al 
exportado a los Estados Unidos Mexicanos y que cumpliera además el requisito de cantidad suficiente 
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para determinar el valor normal en términos de lo establecido en la nota al pie de página 2 del Acuerdo 
Antidumping. 

144. Durante la visita de verificación a esta empresa, la Secretaría se cercioró de que el precio del 
código de producto no constituye un factor o criterio que afecte el método de selección descrito 
anteriormente, por lo que consideró que el mismo es adecuado para seleccionar los códigos similares. 

B. Códigos de producto 

145. Locería Colombiana proporcionó la información sobre valor normal y precio de exportación a los 
Estados Unidos Mexicanos de acuerdo con la clasificación de códigos de producto de 12 dígitos descrita 
en el punto 140 de esta Resolución. Para la reconstrucción del precio de exportación, utilizó la 
clasificación de códigos “compactos” que emplea su importadora relacionada Locería Mexicana en las 
ventas a los clientes no relacionados, los cuales son equivalentes a los códigos de 12 dígitos utilizados 
por Locería Colombiana. 

146. De acuerdo con lo anterior, Locería Colombiana exportó a los Estados Unidos Mexicanos 191 
tipos o códigos de vajillas de cerámica y piezas sueltas de cerámica. 

C. Precio de exportación 

147. Locería Colombiana realizó las exportaciones de vajillas de cerámica y piezas sueltas de vajillas 
de cerámica al mercado mexicano a través de su empresa vinculada Locería Mexicana, por tanto, el 
precio de exportación se calculó conforme a la metodología de precio de exportación reconstruido a que 
se refieren los artículos 35 de la LCE, 50 del RLCE y 2.3 del Acuerdo Antidumping. 

148. La Secretaría identificó las ventas que sirvieron de base para el cálculo del precio de exportación 
reconstruido a partir de las ventas de Locería Mexicana al primer cliente no relacionado durante el periodo 
de investigación, tomando en cuenta el desfase en las ventas derivado de la aplicación de la rotación de 
inventarios. 

149. Locería Colombiana consideró que el método de rotación de inventarios es más adecuado que el 
método PEPS toda vez que las ventas al cliente no relacionado se diseminan en un periodo más corto 
que aquel que resulta de aplicar el método PEPS, de tal suerte que la asignación de los gastos en las 
operaciones de venta en el territorio mexicano resulta ser más precisa. La Secretaría aceptó la propuesta 
y decidió calcular el precio de exportación reconstruido tomando como base un periodo de rotación de 
inventarios de cinco meses calculado por la empresa. 

150. Conforme a lo dispuesto en el artículo 51 del RLCE, la Secretaría consideró el precio de 
exportación neto de reembolsos y bonificaciones. La Secretaría estimó los montos relevantes según la 
información proporcionada por la empresa exportadora y su importadora relacionada, misma que fue 
cotejada y revisada durante la visita de verificación. 

151. De acuerdo con el artículo 50 del RLCE, la Secretaría dedujo del precio de exportación 
reconstruido todos los gastos en los que se incurrió entre la exportación de Locería Colombiana y la 
reventa de Locería Mexicana, incluido un monto por concepto de gastos generales de venta y 
administración y por gastos financieros. Adicionalmente, dedujo un monto correspondiente a la utilidad 
generada por la importación y distribución realizada por Locería Mexicana. 

a. Deducciones al precio de exportación reconstruido 

152. Conforme a lo dispuesto en los artículos 36 de la LCE, 50 párrafo segundo, 53 y 54 del RLCE y 
2.4 del Acuerdo Antidumping, la Secretaría dedujo del precio de exportación reconstruido los siguientes 
conceptos: gastos por embalaje, comisiones, flete interno (entrega de la mercancía al cliente no 
relacionado), gastos por concepto de seguridad en el transporte, gastos generales de venta y 
administración, material de exhibición, otros gastos de venta y administración, gastos financieros, flete del 
puerto a la bodega, impuesto ad valorem , DTA, gastos aduanales (tales como manejo y almacenamiento 
en puerto, seguridad y honorarios del agente aduanal), flete y seguro externos de la República de 
Colombia a los Estados Unidos Mexicanos, flete interno de la fábrica al puerto de embarque y publicidad. 
Adicionalmente, la Secretaría dedujo del precio de exportación reconstruido un monto correspondiente a 
la utilidad por las actividades de importación y distribución de Locería Mexicana. 

b. Embalaje 

153. Locería Colombiana indicó que en ocasiones Locería Mexicana tiene que “reempacar” el 
producto para venderlo al cliente no relacionado, toda vez que el empaque de las mercancías llega 
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maltratado por el manejo que se les da en los contenedores, razón por la cual la importadora realiza un 
gasto adicional correspondiente a la compra de cajas de cartón. 

154. La empresa calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el volumen facturado de 
cada transacción por el factor que resulta de dividir el gasto total erogado por este concepto entre el 
volumen total de las ventas de Locería Mexicana en el periodo bajo análisis. La Secretaría validó la 
metodología y la información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la 
visita de verificación. 

c. Comisiones  

155. Locería Colombiana señaló que Locería Mexicana debe pagar un porcentaje correspondiente a 
las comisiones sobre las ventas netas para cubrir la remuneración de la fuerza de ventas. La empresa 
calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el importe neto facturado de cada transacción 
por este porcentaje y la Secretaría validó la metodología y la información presentada por la empresa una 
vez que fue cotejada y revisada durante la visita de verificación. 

d. Flete de la bodega al cliente no relacionado 

156. La empresa calculó el monto aplicable al multiplicar el volumen facturado de cada transacción por 
el factor que resulta de dividir el gasto erogado por ese concepto entre el volumen total del producto 
investigado entregado a sus clientes no relacionados. La Secretaría validó la metodología y la información 
presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de verificación. 

e. Seguridad en el transporte  

157. Locería Colombiana explicó que por razones de seguridad en el transporte, Locería Mexicana 
debe emplear personal de escoltas para la entrega de la mercancía fuera del Distrito Federal. 

158. La empresa calculó el monto aplicable al multiplicar el volumen facturado de cada transacción por 
el factor que resulta de dividir el gasto erogado correspondiente a este concepto entre el volumen total del 
producto investigado entregado a sus clientes no relacionados. La Secretaría validó la metodología y la 
información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de 
verificación. 

f. Material de exhibición 

159. La empresa explicó que como parte de sus políticas corporativas está el suministro de sistemas 
de exhibición en el punto de venta de las vajillas y piezas sueltas, por lo que la empresa realiza un gasto 
al comprar materiales de exhibición. 

160. La empresa calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el volumen facturado de 
cada transacción por el factor que resulta de dividir el gasto erogado correspondiente a este concepto 
entre el volumen total del producto investigado entregado a sus clientes no relacionados. La Secretaría 
validó la metodología y la información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada 
durante la visita de verificación. 

g. Gastos generales de venta y administración 

161. Locería Colombiana indicó que Locería Mexicana mantiene un contrato con una empresa 
independiente a la cual debe pagar por prestar servicios administrativos y logísticos relacionados con la 
recepción e internación de las mercancías importadas, el servicio de despacho así como la administración 
de recaudos, servicios contables, de custodia, de seguros y almacenamiento de las mercancías. 

162. De acuerdo con lo señalado en el punto anterior, Locería Mexicana paga a esa empresa 
independiente un porcentaje del valor de las ventas netas por los servicios prestados. De esta manera, el 
monto aplicable a cada transacción se obtuvo por medio de multiplicar ese porcentaje por el importe neto 
facturado de cada operación de venta en el mercado mexicano. La Secretaría validó la metodología y la 
información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de 
verificación. 

h. Otros gastos de ventas y administración 

163. Locería Colombiana explicó que independientemente del porcentaje que debe pagar Locería 
Mexicana a la empresa que le presta los servicios que fueron mencionados en el punto 161 de esta 
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Resolución, existen otros gastos que son propios del control y de la operación comercial de Locería 
Mexicana tales como honorarios por servicios profesionales, muestras, publicidad y otros gastos de 
mercadeo, los cuales deben deducirse del precio de exportación reconstruido. 

164. La empresa calculó el monto aplicable a cada transacción, por medio de multiplicar el importe 
facturado de cada operación de venta en el mercado mexicano por un factor que resulta de prorratear el 
monto de los otros gastos de venta y administración entre el valor total de las ventas de Locería Mexicana 
en el periodo bajo análisis. La Secretaría validó la metodología y la información presentada por la 
empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de verificación. 

i. Gastos financieros  

165. Debido a que los gastos financieros que se registran en los estados financieros de Locería 
Mexicana son negativos, esto es, registran un ingreso neto, Locería Colombiana propuso considerar este 
ajuste igual a cero. En esta etapa de la investigación la Secretaría determinó aplicar un gasto financiero 
igual a cero toda vez que durante la visita de verificación, la autoridad observó que Locería Mexicana 
efectivamente registró gastos financieros menores a sus ingresos financieros. 

j. Utilidad 

166. La empresa calculó el monto de utilidad aplicable a cada transacción, multiplicando el importe 
facturado de cada operación de venta por el factor que resulta de dividir la utilidad antes de impuestos del 
estado de resultados entre el valor total de las ventas de Locería Mexicana en el periodo bajo análisis. La 
Secretaría validó la metodología y la información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y 
revisada durante la visita de verificación. 

k. Flete y seguro del puerto a la bodega del importador 

167. La empresa calculó el monto aplicable a cada transacción, por medio de multiplicar el volumen 
facturado de cada operación de venta en el mercado mexicano por un factor que resulta de prorratear el 
monto de los gastos erogados por estos conceptos entre el volumen total de las ventas de Locería 
Colombiana a Locería Mexicana en el periodo bajo análisis. La Secretaría validó la metodología y la 
información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de 
verificación. 

l. Impuesto ad valorem , DTA y gastos aduanales 

168. En la etapa preliminar de la investigación, la Secretaría asignó el monto del impuesto ad valorem, 
DTA y gastos aduanales con base en el volumen. Locería Colombiana señaló que la base para la 
asignación de dichos gastos debe ser el valor y no el volumen. En esta etapa de la investigación, la  
Secretaría calculó el monto de cada uno de ellos aplicable a cada transacción por medio de multiplicar el 
importe facturado de cada operación de venta en el mercado mexicano por un factor que resulta de 
prorratear cada monto de gasto erogado por concepto de ad valorem , DTA y gastos aduanales entre el 
valor total exportado a los Estados Unidos Mexicanos. La Secretaría validó la información presentada por 
la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de verificación. 

m. Flete y seguro externo 

169. Durante la visita de verificación a esta empresa, la Secretaría se percató que el gasto por 
concepto de seguro externo fue reportado dos veces. Es decir, la empresa calculó este gasto en una 
columna por separado en la base de datos del precio de exportación reconstruido y al mismo tiempo, lo 
incluyó en la columna correspondiente al flete externo. 

170. De acuerdo con lo anterior, la Secretaría calculó el monto aplicable a cada transacción, por 
medio de multiplicar el volumen facturado de cada operación de venta en el mercado mexicano por un 
factor que resulta de prorratear el monto del gasto erogado por estos conceptos reportados 
conjuntamente, entre el volumen total de las ventas de Locería Colombiana a Locería Mexicana durante el 
periodo investigado. La Secretaría validó la metodología y la información presentada por la empresa una 
vez que fue cotejada y revisada durante la visita de verificación. 

n. Tipo de cambio 

171. En lo referente al tipo de cambio de pesos mexicanos a dólares de los Estados Unidos de 
América, la empresa utilizó el tipo de cambio del día de la venta al cliente no relacionado para convertir el 
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precio de venta al primer cliente no relacionado a dólares de los Estados Unidos de América, así como las 
deducciones descritas en los puntos 153 a 166 de esta Resolución. 

172. Las deducciones descritas en los puntos 167 a 170 de esta Resolución fueron convertidas a 
dólares de los Estados Unidos de América por medio de aplicar el tipo de cambio del día de la fecha de la 
factura de Locería Colombiana a Locería Mexicana. 

ñ. Ajustes al precio de exportación reconstruido 

173. De conformidad con los artículos 36 de la LCE, 53 y 54 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping, 
la Secretaría ajustó el precio de exportación reconstruido por términos y condiciones de venta; en 
particular, por concepto de flete interno en la República de Colombia y publicidad. 

o. Flete interno de la fábrica al puerto de embarque 

174. En la etapa preliminar de la investigación, Locería Colombiana argumentó que este gasto 
corresponde a un porcentaje del valor Libre a Bordo (LAB) de la mercancía exportada, no obstante, 
durante la visita de verificación, la Secretaría se percató de que el monto registrado por este concepto en 
la contabilidad de la empresa no corresponde con  ese porcentaje. 

175. En esta etapa de la investigación, la Secretaría corrigió la información y calculó el monto 
aplicable a cada transacción por medio de multiplicar el volumen facturado de cada operación de venta en 
el mercado mexicano por un factor que resulta de prorratear el monto del gasto efectivamente erogado 
entre el volumen total de las ventas de Locería Colombiana a Locería Mexicana en el periodo investigado. 
Este gasto fue convertido a dólares de los Estados Unidos de América por medio de aplicar el tipo de 
cambio del día en que se facturó la mercancía. 

P. Publicidad 

176. Durante la visita de verificación, la Secretaría se percató que la empresa registra contablemente 
un gasto por publicidad y propaganda relacionadas con las ventas de exportación. 

177. Por lo anterior, la Secretaría decidió ajustar el precio de exportación reconstruido por este 
concepto y aplicó una metodología similar a la propuesta por la empresa en el cálculo del ajuste por 
publicidad en el mercado interno. Es decir, la Secretaría calculó el monto aplicable a cada transacción al 
multiplicar el importe facturado de cada operación por el factor que resulta de dividir el gasto 
correspondiente a este concepto entre el valor total de las ventas de exportación en el periodo 
investigado. Este gasto fue convertido a dólares de los Estados Unidos de América por medio de aplicar 
el tipo de cambio del día en que se facturó la mercancía. 

D. Valor normal 

178. Para 129 de los 191 códigos de producto que se describen en el punto 146 de esta Resolución, 
Locería Colombiana reportó las ventas en su mercado interno de un código idéntico al exportado a los 
Estados Unidos Mexicanos. 

179. A partir de la información proporcionada por la empresa, la Secretaría observó que estos 129 
códigos de producto vendidos al mercado interno cumplen con el requisito de cantidad suficiente para 
determinar el valor normal que señala la nota al pie de página 2 del Acuerdo Antidumping. 

180. Para los restantes 62 códigos de producto exportados a los Estados Unidos Mexicanos para los 
cuales no se reportó un código de producto idéntico vendido en el mercado colombiano o que aun siendo 
vendido, éste no cumplió con el requisito de cantidad suficiente para determinar el valor normal, la 
empresa propuso utilizar las ventas de un código similar. En particular, Locería Colombiana propuso 
utilizar las ventas de un código similar que de acuerdo con el método de selección descrito en los puntos 
138 a 144 de esta Resolución, resultó ser el código de producto “más similar” al exportado a los Estados 
Unidos Mexicanos y también representativo en términos de lo establecido en la nota al pie de página 2 del 
Acuerdo Antidumping. 
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181. La empresa explicó que no existen diferencias sustanciales en costos variables entre el producto 
propuesto como similar y el exportado a los Estados Unidos Mexicanos por lo que no es procedente un 
ajuste por diferencias físicas. 

182. Durante la visita de verificación, la Secretaría observó que las diferencias en costos variables 
entre los códigos de producto exportados a los Estados Unidos Mexicanos y los costos variables de los 
códigos de producto similares a los exportados a  los Estados Unidos Mexicanos son marginales, por lo 
que determinó no aplicar un ajuste por diferencias en las características físicas, de conformidad con los 
artículos 56 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping. 

183. Los códigos de productos vendidos en el mercado colombiano similares a los exportados a los 
Estados Unidos Mexicanos también cumplen con el requisito de cantidad suficiente para determinar el 
valor normal que señala la nota al pie de página 2 del Acuerdo Antidumping, por lo que la Secretaría 
estableció el valor normal para cada uno de los 191 códigos exportados a los Estados Unidos Mexicanos, 
descritos en el punto 146 de esta Resolución, según el precio de venta en el país de origen, de 
conformidad con los artículos 31 de la LCE y 2.1 del Acuerdo Antidumping. 

184. La Secretaría calculó el valor normal para cada uno de los tipos de producto a los que se refieren 
los puntos 178 y 180 de esta Resolución, a partir del precio promedio ponderado en kilogramos de las 
transacciones realizadas durante el periodo de investigación en el mercado colombiano; la ponderación 
refiere la participación del volumen de cada una de las transacciones en el total del volumen de las ventas 
realizadas en dicho mercado por tipo de producto, de conformidad con lo dispuesto en los artículos 39 y 
40 del RLCE. 

185. Con fundamento en el artículo 51 del RLCE, el precio anterior se consideró neto de reembolsos y 
bonificaciones otorgados en cada transacción. La Secretaría estimó los montos relevantes según la 
información proporcionada por la empresa exportadora, misma que fue cotejada y revisada durante la 
visita de verificación. 

186. El valor normal se convirtió a dólares de los Estados Unidos de América con el propósito de 
poderlos comparar con el precio de exportación reconstruido a los Estados Unidos Mexicanos, mismo que 
está expresado en esa divisa. La empresa proporcionó el tipo de cambio representativo del peso 
colombiano frente al dólar de los Estados Unidos de América durante el periodo investigado, tomado del 
Banco de la República de Colombia, entidad oficial que controla el giro de las tasas de intercambio del 
peso colombiano frente a las demás divisas del mundo. 

a. Ajustes al valor normal 

187. En esta etapa de la investigación, la empresa propuso ajustar el valor normal por términos y 
condiciones de venta, en particular, por los conceptos de gastos por mercaderistas o promotoras de 
venta, comisiones y/o sueldos pagados a los vendedores, manejo de mercancías, flete interno de la 
fábrica al centro de distribución, flete interno del centro de distribución al cliente, crédito y publicidad. 
Asimismo, propuso ajustar el valor normal por diferencias en cargas impositivas y diferencias de precios 
en las ventas a distintos canales de comercialización. 

188. De conformidad con los artículos 36 de la LCE, 54 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping, la 
Secretaría aceptó ajustar el valor normal únicamente por los siguientes conceptos: flete interno de la 
fábrica al centro de distribución, flete interno del centro de distribución al cliente, crédito, publicidad y 
mercaderistas o promotores de venta. Adicionalmente, la Secretaría aceptó ajustar el valor normal por 
diferencias en las cargas impositivas, en particular, por los impuestos de industria y comercio y ahorro de 
impuestos por la importación de insumos destinados a la exportación. 

189. La Secretaría determinó desestimar los ajustes al valor normal por comisiones y/o sueldos 
pagados a los vendedores, manejo de mercancías y diferencias de precios en las ventas a distintos 
canales de distribución por las razones que se describen en los puntos 207 a 212 de esta Resolución. 

i. Flete interno de la fábrica al centro de distribución y de éste al cliente 

190. Durante la visita de verificación, la Secretaría observó que tanto el flete interno de la fábrica al 
centro de distribución como el flete interno del centro de distribución al cliente se registran contablemente 
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en una misma cuenta y que el gasto erogado por estos conceptos involucra el traslado tanto de producto 
investigado como no investigado. 

191. Por la razón anterior, la empresa calculó los fletes de la fábrica al centro de distribución y de éste 
al cliente a partir de la suma total de los fletes internos registrados contablemente en el periodo 
investigado entre las ventas internas  totales de la empresa en el periodo investigado. El factor obtenido se 
multiplicó por el importe facturado de cada transacción para obtener el gasto aplicable a cada operación 
de venta. 
La Secretaría validó la metodología y la información presentada por la empresa una vez que fue cotejada 
y revisada durante la visita de verificación. 

ii. Crédito 

192. La empresa calculó el plazo a partir de la diferencia de días entre la fecha de pago y la fecha de 
factura de cada transacción. En lo referente a la tasa de interés, la empresa utilizó la tasa promedio 
ponderada aplicable a sus pasivos de corto plazo durante el periodo investigado. La Secretaría validó la 
metodología y la información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la 
visita de verificación. 

iii. Publicidad 

193. La empresa explicó que realiza publicidad por intermedio de una agencia especializada para 
promover sus ventas internas. Agregó que el presupuesto de publicidad y propaganda se define como un 
porcentaje de las ventas esperadas y que se destina para promover la marca, los puntos de venta y las 
características de los productos frente a los de la competencia e indicó que este gasto no tiene relación 
con los gastos por mercaderistas o promotoras de venta a que se refiere el punto 195 de esta Resolución. 

194. La empresa calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el importe facturado de 
cada operación por el factor que resulta de dividir el gasto correspondiente a este concepto entre el valor 
total de las ventas domésticas en el periodo investigado. La Secretaría validó la metodología y la 
información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de 
verificación. 

iv. Mercaderistas o promotoras de venta 

195. En la etapa preliminar de la investigación, la empresa explicó que el gasto de mercaderistas o 
promotoras de venta corresponde a un servicio postventa y la Secretaría determinó desestimarlo toda vez 
que, de acuerdo con la explicación brindada por Locería Colombiana, el mismo no cumple con las 
características propias de un ajuste por pagos de servicios posteriores a la venta, ya que la empresa no 
brinda un servicio técnico al consumidor final del producto una vez que haya realizado la compra. 

196. En esta etapa de la investigación, la empresa explicó que más allá del carácter postventa, el 
gasto por mercaderistas o promotoras de venta se refiere a una actividad promocional de las ventas 
domésticas, lo que permite clasificar el ajuste en condiciones similares a los gastos de publicidad 
descritos en el punto 193 de esta Resolución. Agregó que el trabajo de estas promotoras de venta inciden 
directamente en el incremento de las ventas domésticas. 

197. En esta etapa de la investigación, la Secretaría aceptó ajustar el valor normal por este concepto, 
ya que de acuerdo con la información proporcionada por la empresa, el gasto por mercaderistas o 
promotoras de venta es aplicable en términos de lo que establece el artículo 54 del RLCE. 
Adicionalmente, durante la visita de verificación, la Secretaría observó que este gasto se registra 
contablemente por separado a los gastos a que se refiere el punto 193 de esta Resolución. 

198. La empresa calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el importe facturado de 
cada operación por el factor que resulta de dividir el gasto correspondiente a este concepto entre el valor 
total de las ventas domésticas en el periodo investigado. La Secretaría validó la metodología y la 
información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de 
verificación. 

v. Impuestos de Industria y Comercio 
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199. La empresa explicó que los impuestos de industria y comercio son gravámenes municipales que 
se liquidan sobre las ventas internas y se pagan mensualmente como porcentajes de las ventas al por 
mayor y al detalle. A pesar de que este ajuste es aplicable al valor normal de conformidad con el artículo 
57 del RLCE, la Secretaría determinó desestimarlo en la etapa preliminar de la investigación debido a que 
la empresa no identificó cada uno de los canales de venta señalados ni la base de la aplicación de dichos 
impuestos. 

200. Durante la visita de verificación, la Secretaría corroboró que los porcentajes de cálculo de los 
impuestos coinciden con los descritos en la legislación fiscal colombiana, que se refieren únicamente a 
gravámenes sobre las ventas internas y que los impuestos fueron efectivamente pagados por la empresa 
durante el periodo investigado. Adicionalmente, la empresa identificó cada uno de los canales de venta a 
los cuales se aplica uno u otro porcentaje. 

201. La empresa calculó el monto aplicable a cada transacción, por medio de multiplicar el importe 
facturado de cada operación de venta en el mercado interno por el porcentaje del impuesto 
correspondiente según el canal de venta. 

vi. Ahorro por impuestos de importación de insumos incorporados a productos destinados a la 
exportación 

202. Aun cuando es procedente aplicar un ajuste por concepto de ahorro por impuestos de 
importación de insumos incorporados a productos destinados a la exportación, de conformidad con el 
artículo 57 del RLCE, la Secretaría lo desestimó en la etapa preliminar de la investigación debido a que la 
empresa no demostró que el monto de los impuestos derivados de la importación de insumos empleados 
en la fabricación de vajillas y piezas sueltas que luego fueron exportadas correspondían al ahorro de 
impuestos y porque el mismo fue reportado en forma conjunta con el ajuste por concepto de impuestos de 
industria y comercio, hecho que le imposibilitó a la Secretaría validar la metodología de cálculo, tal y como 
se describe en el punto 184 de la resolución preliminar publicada en el DOF el 17 de septiembre de 2002. 

203. En esta etapa de la investigación, la empresa explicó que las importaciones de materias primas e 
insumos para la fabricación de productos destinados a la exportación están exentas de impuestos de 
aduana siempre y cuando se formalice un contrato denominado “Plan Vallejo” mediante el cual un 
importador se compromete a exportar y demostrar que dichos materiales se “reexportaron”. Locería 
Colombiana señaló que es procedente aplicar este ajuste por concepto de ahorro de impuestos toda vez 
que los insumos incorporados a los productos vendidos nacionalmente no gozan de este beneficio. 

204. Durante la visita de verificación, la Secretaría comprobó que la empresa no pagó el monto 
correspondiente a los impuestos de aduana por la importación de materias primas utilizadas para fabricar 
vajillas y piezas sueltas destinadas a la exportación. 

205. La empresa explicó que el factor de ajuste fue determinado dividiendo el importe total de los 
ahorros por aranceles del año 2000 entre el importe total de las exportaciones del periodo investigado. La 
empresa indicó que fue considerado el importe total por aranceles del año 2000 toda vez que los insumos 
importados en este año fueron utilizados para fabricar los productos que se exportaron en el periodo 
investigado, de acuerdo con lo estipulado en el “Plan Vallejo”. 

206. La empresa calculó el monto aplicable a cada transacción al multiplicar el importe facturado de 
cada operación por el factor señalado en el punto anterior. La Secretaría validó la metodología y la 
información presentada por la empresa una vez que fue cotejada y revisada durante la visita de 
verificación. 

b. Ajustes desestimados 

i. Comisiones y/o sueldos pagados a los vendedores 

207. En la etapa preliminar de la investigación, la Secretaría únicamente ajustó el valor normal por el 
componente variable del gasto correspondiente a la remuneración que se paga a los ejecutivos de ventas, 
gerentes de ventas y  personal del área de soporte comercial a pesar de que la empresa solicitó que el 
concepto se ajustara tanto por su componente fijo como variable,  toda vez que el personal que recibe 
este ingreso solamente vende en el mercado doméstico. 
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208. En esta etapa de la investigación, la empresa solicitó nuevamente que tanto el componente fijo 
como variable del gasto por comisiones y/o sueldos pagados a los vendedores deben ser aplicados al 
valor normal, no obstante, la Secretaría determinó desestimar este ajuste debido a que durante la visita 
de verificación la autoridad no pudo constatar que la información proporcionada por la empresa proviene 
de sus registros contables. 

ii. Manejo de mercancías 

209. La empresa explicó que este gasto corresponde a los arrendamientos de bodegas, así como a 
los arrendamientos de oficinas en ciudades diferentes a la sede principal con el objetivo de distribuir los 
productos en el mercado doméstico. 

210. A pesar de que este ajuste fue aplicado al valor normal en la etapa preliminar de la investigación, 
con la información obtenida durante la visita de verificación, la Secretaría determinó desestimarlo en esta 
etapa final del procedimiento, toda vez que se trata de un gasto de carácter general y no procede su 
aplicación, de conformidad con lo establecido en el artículo 54 del RLCE. 

iii. Diferencias de precios en las ventas a diferentes canales 

211. La empresa exportadora explicó que la reventa de la mercancía en el mercado doméstico la 
realizan principalmente los mayoristas mientras que los canales de venta utilizados para realizar las 
ventas al público consumidor son los detallistas. Agregó que la empresa tiene claramente establecido las 
diferencias de precios entre esos canales de venta en su política de ventas. 

212. Durante la visita de verificación, la Secretaría observó que a pesar de que la empresa tiene 
establecido las diferencias de precios entre los diferentes canales de venta en la política de ventas de la 
compañía, la aplicación de la política no es consistente. En particular, la Secretaría observó que algunos 
códigos de producto vendidos en el mercado interno durante el periodo investigado presentaron precios al 
público consumidor iguales o por debajo de los precios concedidos a los mayoristas, por lo que la 
Secretaría determinó desestimarlo, de conformidad con el artículo 55 del RLCE. 

E. Margen de discriminación de precios 

213. De acuerdo con la información y metodología descritas en los puntos 138 a 212 de esta 
Resolución y con fundamento en los artículos 30 de la LCE, 38 y 39 del RLCE y 2.4.2 del Acuerdo 
Antidumping, la Secretaría determinó que las importaciones de vajillas de cerámica y piezas sueltas de 
cerámica, clasificadas en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE, provenientes de Locería 
Colombiana se realizaron con un margen de discriminación de precios de cero por ciento. 

F. Todos los demás exportadores 

214. Para las demás empresas colombianas que no comparecieron en el curso de este procedimiento, 
con fundamento en los artículos 6.8 del Acuerdo Antidumping y 54 de la LCE, la Secretaría estableció que 
el margen de discriminación de precios aplicable a las vajillas de cerámica y piezas sueltas de cerámica 
que se clasifica en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE, es de cero por ciento. Lo anterior, con 
base en la información y metodología que se describe en los puntos del 130 al 212 de esta Resolución, y 
en virtud de que las cifras oficiales de importación del SICMEX coinciden con los volúmenes reportados 
por Locería Colombiana. 

República de Indonesia 

A. Consideraciones metodológicas 

215. El artículo 39 del RLCE establece que cuando el producto investigado comprenda mercancías 
que no sean físicamente iguales entre sí, el margen de discriminación de precios se estimará por tipo de 
mercancía, de tal forma que el valor normal y el precio de exportación involucrados en cada cálculo 
correspondan a bienes análogos. A su vez, el margen de discriminación de precios para el producto 
investigado se determinará como el promedio ponderado de todos los márgenes individuales que se 
hayan estimado. Los tipos de mercancía son definidos por la empresa según la clasificación de productos 
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que se reconozca en el sistema de información contable y éstos se forman con números, letras o una 
combinación de ambos. 

216. En el caso que nos ocupa, el producto investigado comprende mercancías que no son 
físicamente iguales entre sí y las operaciones de exportación reportadas por P.T. Lucky involucra 
diferentes tipos de mercancías clas ificadas según los códigos de producto definidos en su sistema de 
información contable. 
De igual manera, las operaciones de venta en el mercado interno se reportaron por tipo de mercancías, 
donde la integración de los dígitos y letras que componen los códigos de producto no coinciden con 
aquellos empleados en la formación de los códigos de producto utilizados en las operaciones de 
exportación a los Estados Unidos Mexicanos. Este hecho dificulta la identificación del tipo de mercancía  
vendida en el mercado interno que es idéntico al exportado a los Estados Unidos Mexicanos. 

217. De acuerdo con la información proporcionada por P.T. Lucky y admitida por la Secretaría, la cual 
se describe en los puntos 40 a 44 de esta Resolución, no existe ninguna explicación detallada del 
significado de cada uno de los componentes empleados en la formación de los códigos de producto que 
le permita a la autoridad realizar una comparación de precios de los tipos de mercancías vendidas en el 
mercado interno de la República de Indonesia con aquéllos exportados a los Estados Unidos Mexicanos, 
razón por la cual no pudo determinar un margen de discriminación de precios del producto investigado 
específico para P.T. Lucky, de conformidad con el artículo 39 del RLCE. 

218. Adicionalmente, P.T. Lucky propuso ajustar el precio de exportación y el valor normal por 
concepto de crédito, no obstante, de conformidad con los artículos 36 de la LCE y 2.4 del Acuerdo 
Antidumping, la Secretaría no pudo validar la aplicación del ajuste toda vez que la explicación de la 
metodología y la fuente de información empleadas por la empresa para calcular el monto del mismo están 
contenidas, según el dicho de la empresa, en el documento denominado “Nota Técnica Confidencial”, 
información que no fue admitida por la autoridad por las razones que se describen en los puntos 66 a 70 
de esta Resolución. 

219. Por las razones descritas en los puntos del 215 al 218 de esta Resolución y con fundamento en 
los artículos 54 de la LCE y 6.8 del Acuerdo Antidumping, la Secretaría estableció el margen de 
discriminación de precios para P.T. Lucky con base en los hechos de los que tuvo conocimiento. Tales 
hechos se describen en el punto 227 de esta Resolución. 

220. La información proporcionada por P.T. Lucky con relación a las operaciones de venta tanto en el 
mercado de los Estados Unidos Mexicanos como en el mercado de la República de Indonesia, se 
describe en los puntos subsecuentes. 

B. Precio de exportación 

221. P.T. Lucky presentó la base de datos correspondiente a las operaciones de exportación a los 
Estados Unidos Mexicanos del 1 de julio de 2000 al 30 de junio de 2001. De acuerdo con esta 
información, la empresa exportó a los Estados Unidos Mexicanos piezas sueltas de vajillas de cerámica 
que se clasifican en 3 códigos de producto según su sistema de información contable. Los precios de 
exportación están reportados en esa base de datos en términos Libre a Bordo (LAB) puerto de embarque. 

222. Para cada uno de los códigos de producto exportados a los Estados Unidos Mexicanos, la 
Secretaría calculó un precio de exportación promedio ponderado en dólares de los Estados Unidos de 
América por docena, de conformidad con el artículo 40 del RLCE. La ponderación refiere la participación 
relativa del volumen de cada operación de venta en el volumen total por tipo de pieza de vajilla de 
cerámica exportado a los Estados Unidos Mexicanos. 

a. Ajustes al precio de exportación 

223. De acuerdo con la información contenida en la base de datos de las operaciones de exportación 
a que se refiere el punto anterior, P.T. Lucky calculó un ajuste por concepto de crédito, no obstante, por la 
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razón descrita en el punto 218 de esta Resolución, la Secretaría no pudo validar la aplicación de dicho 
ajuste. 

C. Valor normal 

224. P.T. Lucky presentó la base de datos de las operaciones de venta de piezas sueltas de vajillas de 
cerámica en el mercado interno de la República de Indonesia durante el periodo investigado. De acuerdo 
con esta información, P.T. Lucky vendió piezas sueltas de vajillas de cerámica que se clasifican en 8 
códigos de producto. Los precios de las piezas de vajillas de cerámica están reportadas en esa base de 
datos a nivel Libre a Bordo (LAB) planta. 

225. Para cada uno de los 8 códigos de producto vendidos en el mercado interno de la República de 
Indonesia, la Secretaría calculó un precio promedio ponderado en dólares de los Estados Unidos de 
América por docena, de conformidad con el artículo 40 del RLCE.  La ponderación refiere la participación 
relativa del volumen de cada operación de venta en el volumen total por tipo de pieza de vajilla de 
cerámica vendida en el mercado de la República de Indonesia. 

a. Ajustes al valor normal 

226. De acuerdo con la información contenida en la base de datos de las operaciones de venta a que 
se refiere el punto anterior, P.T. Lucky calculó un ajuste por concepto de crédito, no obstante, por la razón 
descrita en el punto 218 de esta Resolución la Secretaría no pudo validar la aplicación de dicho ajuste. 

D. Margen de discriminación de precios 

227. Debido a que no fue posible establecer una comparación adecuada y equitativa entre los precios 
de los tipos de mercancías vendidos en el mercado interno de la República de Indonesia con aquéllos 
exportados a los Estados Unidos Mexicanos, tal y como se explica en los puntos 215 a 218 de esta 
Resolución, la Secretaría estableció el margen de discriminación de precios para P.T. Lucky con base en 
los hechos de los  que tuvo conocimiento, de conformidad con los artículos 54 de la LCE y 6.8 del Acuerdo 
Antidumping. Tales hechos se refieren al margen de discriminación de precios de 182.05 por ciento 
calculado con base en la información proporcionada por la solicitante y de acuerdo con la metodología 
que se describe en los puntos del 65 al 82 de la Resolución de inicio de investigación publicada en el 
Diario Oficial de la Federación el 21 de enero de 2002. 

E. Todos los demás exportadores 

228. Para las demás empresas de la República de Indonesia que no comparecieron en el curso de 
este procedimiento, con fundamento en los artículos 54 de la LCE y 6.8 del Acuerdo Antidumping, la 
Secretaría estableció que el margen de discriminación aplicable a las vajillas de cerámica y piezas sueltas 
de cerámica que se clasifica en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE, es de 182.05 por ciento. 
Lo anterior, con base en la información proporcionada por la solicitante y de acuerdo con la metodología 
que se describe en los puntos 65 a 82 de la resolución de inicio de investigación, publicada en el Diario 
Oficial de la Federación el 21 de enero de 2002. 

Análisis de daño y causalidad 

Similitud de producto 

Proceso productivo 

229. Santa Anita argumentó que el proceso productivo para la fabricación del producto importado y el 
nacional es similar. De hecho, la importadora Locería Mexicana reconoce que el proceso de fabricación 
de vajillas de cerámica es similar en todos los países donde se localicen plantas productoras y sus 
características son similares, pero dependiendo de la técnica de cada fabricante y la mezcla de materiales 
se obtienen diferentes calidades de productos cerámicos: unos más pesados y resistentes al uso, otros 
más livianos y delgados, otros más absorbentes y más frágiles que son sensibles al despostillado. 



Miércoles 16 de julio de 2003 DIARIO OFICIAL 59 

230. Dicho proceso productivo se lleva a cabo en la siguiente forma: los materiales usados para la 
fabricación del cuerpo son mezclados y triturados en molinos hasta formar una pasta; posteriormente, los 
esmaltes son preparados mediante mezcla y trituración en un molino hasta obtener una pasta acuosa con 
las características de tono y color especificadas; los moldes se fabrican con una pasta de yeso que 
adoptan el diseño de la matriz; en un extrusor, el pastelón (pasta acuosa con las características de tono y 
color especificadas) es triturado, compactado y acondicionado para remover las burbujas de aire. 

231. El Anfora y Locería Jalisciense, S.A. de C.V., en lo sucesivo Locería Jalisciense, productores 
nacionales no solicitantes, señalaron como principales etapas de su proceso productivo para la 
fabricación de sus vajillas cerámicas, entre otras, las siguientes: elaboración de moldes de yeso, 
molienda, formado de piezas de la vajilla, secado, tratamiento térmico (horneado), aplicación de esmalte, 
selección de calidad, decorado, clasificación, empaque y almacenaje. 

232. Por su parte, Locería Colombiana y Cerámica Andina indicaron que existen diferencias en el 
proceso productivo para la fabricación de sus productos cerámicos y el utilizado por la industria nacional. 
Argumentaron que difieren en forma importante en lo siguiente: a) la composición del insumo arcilloso, el 
contenido de feldespato y el uso de wallostonita por parte de la solicitante, b) el producto importado 
enfrenta un proceso de dispersión y el nacional uno de molienda, c) en los procesos de moldeado, dada 
su diferente plasticidad, d) en el proceso de carga y operación de sus respectivos hornos, e) 
temperaturas, tiempos y procesos de cocción, f) el proceso de estampado o decorado, y g) medidas. 

233. Estas empresas indicaron que el proceso productivo para la fabricación de sus productos se 
realiza básicamente en dos etapas: en la primera, la formación de piezas se realiza a partir de una 
rebanada de la pasta en máquinas de rolado de platos y tazas, las cuales son secadas para despegarlas 
del molde y posteriormente prepararlas para la cocción en hornos; a continuación, las piezas secas son 
horneadas para obtener una pieza lo suficientemente dura para que pueda ser manipulada sin problemas 
en procesos posteriores, así como contraer suficientemente las piezas para el esmaltado. 

234. En la segunda etapa, las piezas son esmaltadas mediante diferentes procesos y pueden ser 
decoradas (mediante la técnica de color termoplástico) antes de ser horneadas por segunda ocasión; 
posteriormente, las piezas son horneadas para fundir el esmalte en la pieza y proporcionarles las 
características de acabado que lo caracterizan como vítreo y cerámico. El proceso concluye con el 
empacado de las piezas en cajas, ya sea de un mismo tipo de pieza o en vajilla, dependiendo del tipo de 
producto o cliente. Mencionaron que su proceso de producción les permite obtener un producto colorido 
con costos bajos. 

235. De forma particular, Locería Colombiana señaló que el proceso productivo de los pocillos es 
diferente del nacional, ya que se realiza por monocción que consiste en terminar en una sola cocción 
todas las etapas del proceso de fabricación. 

236. Como resultado de la visita de verificación a Santa Anita, la Secretaría observó que en sus 
instalaciones productivas, la producción de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica se lleva a cabo 
en la siguiente forma: a) molienda, en donde la materia prima es triturada y mezclada para formar la 
pasta; b) presecado o extracción de agua, mediante lo cual se forma el pastelón que es el insumo directo 
para la producción de piezas; c) extrusor, en el que se amasan varias piezas para integrarlas en cilindros 
de circunferencia específica para formar y tornear cada tipo y tamaño de pieza; d) secado de las piezas 
moldeadas, para después ser horneadas; e) decoración y esmaltado o, en su caso, aplicación de la 
calcomanía correspondiente, y f) finalmente, una vez decoradas y esmaltadas se pasan nuevamente al 
horno para posteriormente ser empacadas. 

237. En cuanto a la producción de vajillas y piezas sueltas de vajillas cerámicas en las instalaciones 
productivas de Cerámica Andina y Locería Colombiana, la Secretaría observó que se lleva a cabo de la 
siguiente manera: a) molienda, en donde la materia prima es triturada y mezclada para formar la pasta 
para formar las piezas de cerámica; b) presecado o extracción de agua; c) vaciado en moldes para la 
formación de las piezas; d) secado de las piezas; esmaltado o decorado (el decorado de las vajillas se 
hace mediante diversas técnicas como el pad printing, -formación por prensado isostático y al proceso 
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que permite decoración por transferencia de color- pegado de calcomanías o pintado con mano o 
máquina), y  
e) finalmente, una vez decoradas y esmaltadas las piezas se pasan a horneado. 

238. A partir de la información proporcionada por Locería Colombiana, Cerámica Andina y Santa Anita 
sobre su proceso productivo para la fabricación de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica, así 
como de lo observado en sus instalaciones productivas, la Secretaría no apreció que la producción de 
estas mercancías se lleve a cabo de forma significativamente diferente. 

239. Por el contrario, esta autoridad investigadora contó con elementos suficientes para determinar 
que el proceso productivo para la fabricación de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica 
importadas de las repúblicas de Colombia, Ecuador, Indonesia, así como de las nacionales se lleva a 
cabo de forma similar, básicamente mediante los procesos de molienda, presecado o extracción de agua, 
formación y moldeado de piezas, secado, horneado, decorado y/o esmaltado o aplicación de calcomanía 
y horneado; las diferencias que pudieran existir en los procesos productivos en cuanto a la forma de 
realizarse ciertos procesos no confieren al producto final características diferentes sustanciales. 

240. Por otra parte, Santa Anita manifestó que los insumos utilizados para la fabricación del producto 
investigado y el nacional son los mismos. Las principales materias primas son feldespato, sílica, arcilla, 
talco, dolomita, wallostonita, esmaltes, tintas y calcomanías, entre otras. El Anfora y Locería Jalisciense, 
señalaron que los insumos que utilizan para fabricar sus productos son, entre otros, feldespato, arcillas, 
carbonatos, esmaltes de sílice, caolín y wallostonita, así como otros materiales auxiliares como óxido de 
aluminio, yeso, talco y pigmentos inorgánicos. 

241. Locería Colombiana y Cerámica Andina, con el apoyo de Locería Mexicana, indicaron que las 
vajillas cerámicas se clasifican por sus materias primas, las cuales determinan su absorción de agua, de 
tal manera que una cerámica muy poco porosa se denomina “vitrificada” y una más porosa se llama “no 
vitrificada”. Así, la terracota tiene hasta 20 por ciento de absorción, mientras que la porcelana vitrificada 
tiene 0 por ciento. 

242. Con base en dicha clasificación Locería Colombiana y Cerámica Andina señalaron que el 
producto que exportan al mercado mexicano es loza o loza porosa no vitrificada, o semivitrificada, 
mientras que el producto fabricado por la solicitante es el stoneware o loza vitrificada. 

243. Por ello, si bien no cuestionaron la semejanza entre los insumos básicos utilizados por las 
repúblicas de Colombia, Ecuador y los productos de fabricación nacional, argumentaron que difieren en 
cuanto a la composición de los insumos principales, en particular, de los arcillosos que les da origen, lo 
cual hace que dichos productos presenten diferencias importantes en cuanto a peso, dimensiones, 
capacidad, resistencia, absorción de agua y decorado, que hace que no sean similares y se destinen a 
mercados diferentes, de manera que no sean comercialmente intercambiables. 

244. En relación con la clasificación de vajillas cerámicas que hacen Locería Colombiana, Cerámica 
Andina y Locería Mexicana, la solicitante señaló que dicha clasificación no existe técnica ni 
comercialmente, y aunque la Norma Ecuatoriana la establezca no significa que aplique 
internacionalmente, al ser sólo válida en su país. 

245. De forma alternativa, con base en la publicación International Porcelain, la solicitante señaló que 
la cerámica se forma a temperaturas superiores a los 800 grados centígrados mediante un proceso que 
se llama vitrificación, del cual según la temperatura, se forman diferentes tipos de cerámica como: 
porcelana, stoneware y earthenware. Las características físicas principales de estos cerámicos y los 
rangos de temperatura que se requieren para su elaboración, se indican en el punto 16 de la resolución 
preliminar. 

246. La solicitante señaló que las características del stoneware y el earthenware son las mismas e 
inclusive pueden llegar a confundirse; la diferencia ocurre en las materias primas utilizadas, pero reiteró 
que no tienen un impacto significativo en las características y composición de las vajillas que afecten la 
similitud de los productos; asimismo, las diferencias de tamaño y forma de las piezas, así como de costos 
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del proceso productivo, tampoco son elementos a considerar para determinar la similitud. Por ello, las 
mercancías procedentes de las repúblicas de Ecuador y Colombia y las fabricadas por Santa Anita, deben 
considerarse similares en términos de lo que establece el artículo 37 del RLCE. 

247. Al respecto, El Anfora indicó que clasificar la cerámica sólo por su grado de absorción de agua no 
es relevante ni diferencial para el consumidor final; una mejor clasificación es la Nomenclatura Combinada 
de la Comunidad Europea, que clasifica porcelana, stoneware y earthenware. 

248. Asimismo, indicó que fabrica vajillas y piezas sueltas de vajillas de loza de color blanco, cuerpo 
opaco no traslúcido, esmalte brillante, libre de plomo y cadmio y de grosor variable; si clasificara sus 
vajillas conforme a la nomenclatura combinada serían stoneware, pero por el grado de absorción se 
clasificarían como semivitrificadas o porosas. Argumentó que las vajillas investigadas y las nacionales 
comparten características físicas y composición semejante, lo que las hace intercambiables. Por su parte,  
Locería Jalisciense manifestó que produce piezas sueltas de vajillas de pasta blanca y barro, en ambos 
casos son no vitrificadas. 

249. La CANACINTRA en respuesta a requerimiento de información, señaló que la descripción de las 
características de las vajillas dependen del país de origen, lo que impide una clasificación estricta, al 
haber un sinnúmero de variedades, entre ellas la loza (las vajillas de loza también pueden ser llamadas 
earthenware, mayólica o faience), stoneware (también conocidas como gres, porcelana hotel, loza 
semivitrea, loza institucional, o loza hotelera) y porcelana. 

250. La Secretaría analizó los insumos utilizados para la fabricación de las vajillas y piezas sueltas de 
vajillas de cerámica importadas de las repúblicas de Colombia, Ecuador y las de producción nacional, así 
como el contenido de los mismos; asimismo, examinó las principales características y especificaciones 
técnicas que los describen, en los términos que se indican a continuación. 

Composición y características físicas 

251. Locería Colombiana y Cerámica Andina indicaron que las mercancías investigadas de las 
repúblicas de Colombia, Ecuador y las de fabricación nacional tienen diferentes contenidos de arcillas y 
de feldespato; además, en el caso de los nacionales, éstos presentan wallostonita, mientras que las 
importadas de las repúblicas de Colombia y Ecuador carecen de dicho mineral. Señalaron que la arcilla y 
los feldespatos para la elaboración de la pasta cerámica de loza (producto importado) no son muy 
refinados; por su parte, la pasta que utiliza Santa Anita para fabricar la cerámica stoneware involucra una 
menor cantidad de arcillas, pero un mayor porcentaje de feldespatos, por lo tanto, es más pesada. De las 
materias primas básicas de una pasta cerámica de loza y/o stoneware, los feldespatos involucran un 
mayor costo. 

252. Derivado de lo anterior, el producto importado de las repúblicas de Colombia y Ecuador; es decir, 
la loza, con respecto al producto nacional (stoneware) presenta las siguientes diferencias: es más ligera, 
menos resistente, presenta una absorción de agua mayor, menor costo, así como decoraciones más 
variadas y colores más vivos. En particular, Locería Mexicana señaló que las diferencias en la utilización 
de insumos, secado, cocción y decorado de las piezas que importa de la República de Colombia con 
respecto a las de producción nacional, hace que las primeras sean más económicas. 

253. Locería Colombiana y Cerámica Andina manifestaron que una de las diferencias en el proceso 
productivo para la fabricación de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámicas de las repúblicas de 
Colombia y Ecuador y el utilizado por la industria nacional es la temperatura de cocción; por su parte, 
CANACINTRA señaló que la mayor diferencia en la fabricación de cerámicos es la temperatura; a su vez, 
la solicitante señaló que según la temperatura, se forman diferentes tipos de cerámica: porcelana, 
stoneware y earthenware. 

254. Al respecto, las exportadoras citadas en el punto anterior señalaron que la temperatura requerida 
para la fabricación de loza es 1,100 grados centígrados y 1,200 a 1,250 grados centígrados para 
stoneware; por su parte, CANACINTRA indicó de 950 a 1,230 grados centígrados para loza y 1,200 a 
1,300 grados centígrados para el otro cerámico. A partir de lo anterior, se colige que la temperatura para 
la fabricación de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica importadas de los países investigados y 
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la requerida para la producción de las nacionales no difieren significativamente; además, la industria 
nacional fabrica mercancías de las denominadas loza por las exportadoras Locería Colombiana, 
Cerámica Andina y P.T. Lucky, de manera que al menos una parte del producto nacional se fabrica a 
temperaturas similares a las cuales se producen las vajillas de cerámica investigadas. 

255. En cuanto a los principales insumos de las vajillas de cerámica (arcillas y feldespatos) de las 
repúblicas de Colombia, Ecuador y el nacional, Locería Colombiana y Cerámica Andina no proporcionaron 
medios para apreciar el contenido exacto de estos insumos. Por su parte, Santa Anita aportó un estudio 
comparativo sobre los componentes del cuerpo cerámico de platos cerámicos elaborados por ella, por las 
exportadoras señaladas y originarios de la República de Indonesia, realizado por el Centro de 
Investigación y de Estudios Avanzados del Instituto Politécnico Nacional. 

256. En dicho estudio, se concluye que los platos tienen una composición general muy semejante en 
el cuerpo, principalmente en cuanto a dióxido de silicio y óxido de aluminio (SiO2 y Al2O3, 
respectivamente), compuestos que dan origen a feldespatos, uno de los principales insumos de los 
cerámicos, lo que permite apreciar que el contenido de este insumo en las vajillas cerámicas importadas y 
las nacionales no difiere significativamente; las diferencias se encuentran en los contenidos de impurezas 
de flúor, sodio y potasio. 

257. Aunado a lo anterior, dicho estudio reporta lo siguiente: la porosidad es menor en el plato 
originario de la República de Indonesia que en los fabricados por Santa Anita y en la República de 
Ecuador; en los platos de la República de Indonesia se encontró formación de mullita; el espesor del 
esmalte es muy semejante en los platos elaborados por Santa Anita y la República de Ecuador y en 
menor medida en el plato de la República de Indonesia; el plato elaborado en la República de Colombia 
es el único que contiene plomo. 

258. En cuanto a que el producto nacional presenta wallostonita, en su escrito de comparecencia 
Locería Colombiana reconoció que se trata de un compuesto para mejorar las características de los 
minerales empleados en la fabricación de las vajillas de cerámica, de manera que no existe evidencia de 
que afecte de manera determinante las características del producto. 

259. Conforme a lo descrito sobre proceso productivo para la fabricación de las vajillas y piezas 
sueltas de cerámica importadas y de fabricación nacional, así como de los insumos y contenidos de los 
mismos, la Secretaría confirma que éstos presentan características muy parecidas, tomando en cuenta lo 
siguiente: 

A. Las vajillas y piezas sueltas de vajillas de las repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia y las 
de fabricación nacional son cerámicos. 

B. El proceso productivo para la fabricación de este tipo de vajillas se lleva a cabo de forma similar: 
molienda, presecado o extracción de agua, formación y moldeado de piezas, secado, horneado, 
decorado y/o esmaltado o aplicación de calcomanía y horneado. Las diferencias que pudieran 
existir en cuanto a la forma de realizar ciertos procesos no confieren al producto final 
características diferentes sustanciales. 

C. No existen evidencias suficientes que indiquen que la temperatura para la fabricación de estas 
mercancías difiera significativamente. 

D. Tanto las vajillas importadas como las nacionales utilizan para su fabricación los mismos 
insumos, esto es, arcilla, feldespato, sílica, talco, dolomita, tintas y calcomanías, principalmente. 
La forma y proporción en que se utilicen los mismos no impiden que tales productos sean 
similares; de hecho, no existe ordenamiento legal que indique que los insumos deban emplearse 
en forma y proporción de manera idéntica para que los productos finales puedan considerarse 
similares entre sí. 

E. Aunado a lo anterior, la solicitante proporcionó evidencia de que la proporción de los principales 
insumos (arcillas y feldespatos) se encuentran en proporciones similares tanto en las vajillas 
importadas como en las nacionales. 
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F. No existe evidencia en el expediente administrativo que indique que la utilización de wallostonita 
afecte de manera determinante las características del producto. 

260. En suma, las diferencias que pudieran existir en cuanto a proceso productivo como las 
proporciones de los principales insumos no inciden de manera determinante, de forma tal que deban 
considerarse productos con diferencias significativas en cuanto a composición química, como lo 
argumentan las importadoras y exportadoras. 

261. Por otra parte, la Secretaría apreció diferencias en peso, dimensiones, capacidad, resistencia, 
absorción de agua y decorado entre las mercancías de las repúblicas de Colombia, Ecuador y las de 
fabricación nacional, lo cual fue reconocido por Santa Anita desde el inicio de la investigación, pero señaló 
que tales características nunca son iguales en vajillas y piezas sueltas fabricadas por los diferentes 
productores del mundo. En el mismo sentido, CANACINTRA argumentó que las características de las 
vajillas dependen del país de origen. 

262. Al respecto, la Secretaría consideró que las diferencias en cuanto a características físicas que 
presentan las vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica importadas y las de fabricación nacional no 
son significativas como lo argumentan Locería Colombiana, Cerámica Andina y la importadora Locería 
Colombiana, de manera que les impida tener los mismos usos y funciones y ser comercialmente 
intercambiables, tal como se describe en el apartado de usos y funciones de esta Resolución. 

263. Cabe destacar que la importadora Vitrocrisa señaló que el producto nacional y el importado son 
semejantes básicamente en tamaños y modelos de piezas, resistencia al impacto, astilladuras y al choque 
térmico. Además, El Anfora y Locería Jalisciense, conforme a su dicho, fabrican vajillas y piezas sueltas 
de vajillas de loza, lo cual permite corroborar que las vajillas importadas y las de fabricación nacional 
presentan características físicas semejantes. 

264. En cuanto a las diferencias en el decorado y/o estampado que pudieran existir entre los 
productos nacionales y los importados de las repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia, se concluye 
que éstos varían comúnmente dependiendo de lo que el productor pretenda obtener, ya sea diseño, 
moda, requerimientos y otros elementos difícilmente predecibles o cuantificables; por ello, estas 
características no podrían determinar la inexistencia de similitud. 

Normas técnicas 

265. Las normas técnicas que aplican para el producto objeto de investigación son: NOM-010-SSA1-
1993 y NOM-050-SCFI-1994. La NOM-010-SSA1-1993 establece las cantidades límite de plomo y cadmio 
liberadas que deben cumplir los artículos de cerámica vidriada destinados a contener alimentos y bebidas. 
Se aplica a cualquier tipo de vidriado, coloreado o no, con decoración o sin ella, pudiendo presentarse 
ésta en el interior, exterior o en ambas partes; a los artículos cuyo vidriado es horneado a temperaturas 
desde 900 grados centígrados. En caso de presentar una decoración, serán horneados a temperaturas 
desde 715 grados centígrados. Las especificaciones para los límites máximos en términos de mg/L o ppm 
para plomo y cadmio son, respectivamente: 7.0 y 0.50 en piezas planas; 5.0 y 0.50 en piezas huecas 
chicas; 2.5 y 0.25 en piezas huecas grandes; 2.5 y 0.25 en artículos para uso recreativo. 

266. La Norma NOM-010-SSA1-1993 es equivalente a las siguientes normas internacionales:  
ISO-6486/2-1998 Ceramic ware in contact with food release of lead and cadmiun-part: 2 permissible limits, 
y la  
ISO-7086/2-1981 Glassware and glass ceramic ware in contact with food release of lead and cadmiun-
part: 2 permissible limits. 

267. Por otra parte, la NOM-050-SCFI-1994 tiene por objeto establecer la información comercial que 
deben de contener los productos de fabricación nacional o extranjera que se destinen a los consumidores 
en el territorio nacional y las características de dicha información. 

Usos del producto 

268. Santa Anita señaló que las vajillas y las piezas sueltas de vajilla de cerámica son bienes de uso 
final cuya función principal es la de contener alimentos (platos), bebidas calientes (tazas) y condimentos 
(sal, pimienta, azúcar, salsas, etc.) y se utilizan en el servicio de mesa, aunque suelen servir como 
elementos decorativos en el área de comedor. Estos artículos pueden ser usados tanto en hornos 
convencionales como de microondas. 
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269. Cerámica Andina, Locería Colombiana, P.T. Lucky y las importadoras comparecientes no 
aportaron argumentos para desvirtuar las funciones y usos del producto objeto de esta investigación. Sin 
embargo, argumentaron que las diferencias que presentan las vajillas y piezas sueltas de vajillas de 
cerámica de las repúblicas de Colombia y Ecuador en relación con las nacionales permite que esos 
productos se destinen a mercados diferentes, aunque sin una delimitación estricta y, por tanto, no son 
comercialmente intercambiables. 

270. Al respecto, Locería Colombiana argumentó que el sector de consumidores de bajo ingreso basa 
su decisión de compra tomando en cuenta principalmente el precio y después aspectos de diseño y forma 
de la vajilla o pieza suelta de vajilla de cerámica, mientras que el segmento de consumidores de ingresos 
más elevados considera factores como marca y decoraciones exclusivas y costosas. 

271. En ese sentido, mientras que las vajillas importadas se destinan a los hogares, principalmente 
por sus precios y un uso menos intensivo, las nacionales se dirigen al sector institucional (hoteles, 
restaurantes y cafeterías) donde se demanda un producto más vitrificado y, por tanto, más resistente, 
debido a que hacen un uso más intensivo de estos cerámicos. 

272. Por su parte, P.T. Lucky manifestó que aunque en teoría los productos de la República de 
Indonesia y las de fabricación nacional pudieran ser intercambiables, en la práctica esto no es así puesto 
que resulta absurdo que los consumidores de los productos fabricados por la solicitante deseen 
complementar o sustituir sus juegos de vajillas con piezas sueltas de calidad diferente como las 
exportadas por P.T. Lucky al mercado mexicano, por lo que la sustituibilidad entre el producto de la 
República de Indonesia y el nacional es inexistente. 

273. En relación con lo argumentado por Cerámica Andina, Locería Colombiana, P.T. Lucky y las 
importadoras comparecientes respecto a que las mercancías importadas y las nacionales se destinan a 
mercados diferentes, Santa Anita argumentó que tales aseveraciones son apreciaciones de las cuales no 
se aportaron los medios probatorios que las respalden. 

274. En cuanto a lo señalado por P.T. Lucky, Santa Anita argumentó que el hecho de que esa 
empresa haya exportado al mercado mexicano únicamente piezas sueltas de vajillas cerámicas no 
desacredita la similitud, puesto que ella produce y vende al mercado nacional tanto vajillas de cerámica 
completas como piezas sueltas de vajillas de cerámica. 

275. En suma, Santa Anita manifestó que las vajillas y las piezas sueltas de vajilla de cerámica de las 
repúblicas de Colombia, Ecuador, Indonesia y las nacionales presentan los mismos usos y funciones y se 
comercializan en los mismos puntos de venta, por lo que compiten entre sí, por ello, son comercialmente 
intercambiables. 

276. Por su parte, la Secretaría analizó si las vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica 
importadas de las repúblicas de Colombia, Ecuador, Indonesia y las nacionales se destinan a mercados 
diferentes; para ello, tomó en cuenta el grado de sustitución comercial entre unas y otras, considerando si 
los comercializadores, importadores o consumidores fueron indiferentes en adquirir producto importado 
investigado o nacional, en los términos que se indican a continuación. 

277. Tal como se describe con mayor detalle en el apartado de análisis de daño de esta Resolución, 
en el periodo investigado, de julio de 2000 a junio de 2001, las importaciones realizadas por la fracción 
arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE originarias de los países investigados registraron un incremento de 71 
por ciento en relación con el periodo anterior comparable, al tiempo que las ventas al mercado interno de 
la producción nacional registró una caída de 3 por ciento. 

278. Al respecto, es importante destacar que los clientes de la industria nacional incrementaron sus 
compras a importadoras desde los países investigados. Por ejemplo, se observó que las empresas que 
adquirieron producto tanto de Santa Anita como de Locería Colombiana representaron en el periodo 
investigado el 55 y el 54 por ciento del total de sus ventas, respectivamente, o bien que aquellos que 
representaron el 12 por ciento del total de ventas de Santa Anita, disminuyeron sus compras en 31 por 
ciento mientras que incrementaron las adquisiciones realizadas a Locería Mexicana 387 por ciento, 
después de una caída en el precio del 7 por ciento. 
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279. Cabe destacar que tres principales clientes que representaron en el periodo investigado el 24 por 
ciento del volumen total de ventas internas de Santa Anita, registraron un incremento en las compras a 
este productor del 8 por ciento, sólo después de una baja en el precio de 10 por ciento (es decir, más que 
proporcionalmente), lo cual contrasta con las compras efectuadas a Locería Mexicana, las cuales se 
incrementaron 680 por ciento ante una disminución en su precio de 21 por ciento. 

280. Por otra parte, se observó que 4 de los clientes de Santa Anita comenzaron a realizar 
importaciones de vajillas de cerámica originarias de la República de Indonesia en el periodo investigado, 
cuando en el periodo anterior éstas habían sido nulas. Asimismo, el principal importador de la República 
de Indonesia en el periodo investigado dejó de comprarle a Santa Anita en dicho periodo y, otro cliente 
disminuyó sus compras de producto nacional. 

281. Cabe señalar que la importadora Vitrocrisa sólo proporcionó su listado de ventas a clientes para 
el periodo investigado, puesto que señaló que en el periodo previo no realizó importaciones ni ventas. No 
obstante, la Secretaría observó que 21 clientes de la importadora señalada también le compraron 
producto a Santa Anita. 

282. Por otra parte, Santa Anita, El Anfora, Locería Mexicana e Imcosa, proporcionaron sus listados 
de ventas a clientes para el periodo investigado, de julio de 2000 a junio de 2001 y el periodo previo 
comparable; en el caso de Vitrocrisa, sólo para el periodo investigado. A partir de esos listados, la 
Secretaría apreció que las vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica procedentes de las Repúblicas 
de Colombia, Ecuador e Indonesia y las nacionales fueron adquiridas por clientes comunes, destacando 
tiendas departamentales y de autoservicio, de lo que se colige de manera objetiva que se vendieron en 
los mismos puntos de venta. 

283. Además, la Secretaría requirió a la solicitante, así como a Locería Mexicana y Vitrocrisa para 
que, con base en su conocimiento de mercado y de acuerdo a sus clientes, indicaran el tipo de 
consumidor que atiende cada uno de esos clientes y una estimación sobre el destino al que dirigen sus 
ventas. 

284. En su respuesta, Locería Mexicana indicó que los consumidores que atiende pertenecen al 
sector doméstico; a su vez, Vitrocrisa señaló que la totalidad de sus ventas se dirigen al mercado de 
hogar. Por su parte, Santa Anita presentó un listado con sus clientes en el cual indica para cada uno de 
ellos los porcentajes que destinan a los sectores institucional y doméstico: el primero incluye, hotelería, 
restaurantes y cafeterías, mientras que el doméstico representa el consumidor del hogar. 

285. Con base en lo señalado en el punto anterior, la Secretaría sumó las ventas por canal de 
distribución de la solicitante y de las importadoras señaladas (a partir de su información), considerando 
que, con excepción de lo reportado como ventas al sector institucional, los demás canales destinan sus 
ventas a consumidores del sector hogar. 

286. El ejercicio anterior arrojó los siguientes resultados: en el periodo investigado y en el anterior 
comparable, en promedio, el 95 por ciento de las ventas de Locería Mexicana se destinaron al sector 
hogar, el resto se dirigió al institucional; en el caso de Vitrocrisa, en el periodo investigado, el 100 por 
ciento de sus ventas se dirigieron al sector hogar. Asimismo, con base en información de ventas por 
cliente de Imcosa, la Secretaría apreció que el 100 por ciento de las ventas de esta empresa se dirigieron 
al sector hogar. 

287. Por su parte, Santa Anita y El Anfora también atienden ambos segmentos de mercado e incluso 
se encuentran orientados fundamentalmente al doméstico, puesto que destinaron en promedio al sector 
hogar el 89 y 82 por ciento, respectivamente, durante el periodo investigado y el anterior comparable; los 
porcentajes restantes corresponden a producto que se dirigió al sector institucional. 

288. Con base en lo señalado en los puntos 268 al 287 de esta Resolución, la Secretaría determinó 
que, contrario a lo argumentado por las importadoras y exportadoras, las vajillas y piezas sueltas de 
vajillas de cerámica procedentes de las Repúblicas de Colombia, Ecuador, Indonesia así como las 
nacionales  
se dirigieron a los mismos mercados y atendieron a los mismos consumidores con similares canales de 
distribución, lo que apoya la conclusión de que estos productos son comercialmente intercambiables. En 
ese sentido, es importante destacar que no se encontraron indicios para presumir que los decorados y/o 
estampados, calidad y costos del producto importado con respecto a los nacionales afectara la similitud y 
la intercambiabilidad entre dichos productos. 
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Vajillas de porcelana y productos de otros materiales. 

289. Por otra parte, Cerámica Andina, Locería Colombiana y Locería Mexicana reiteraron el 
argumento de que de considerarse que los productos importados y nacionales son similares (loza y 
stoneware) también deberían considerarse similares las vajillas de porcelana, vidrio, plástico, melamina y 
metal, puesto que también compiten y tienen los mismos usos y funciones que las vajillas y piezas sueltas 
de vajillas de cerámica. 

290. En relación con las vajillas de porcelana, con base en el artículo 50 de LCE, 75 del RLCE y 5 del 
Acuerdo Antidumping, la Secretaría confirma lo señalado en el punto 209 de la resolución preliminar, es 
decir, considera improcedente el alegato de las empresas señaladas en el punto anterior, ya que la 
solicitante no contó con información que le hiciera suponer que las importaciones de vajillas de porcelana 
originarias de las Repúblicas de Ecuador, Colombia e Indonesia se estuvieran realizando en condiciones 
de discriminación de precios para incluirlas dentro del producto investigado. Sin embargo, y atendiendo la 
observación de los exportadores e importadores comparecientes, para efectos del análisis de daño, la 
Secretaría tomó en cuenta las importaciones de vajillas de porcelana clasificadas en la fracción 
arancelaria 6911.10.01 de la TIGIE con el objeto de determinar el mercado nacional de vajillas de 
cerámica y productos similares. Es importante mencionar que no existe producción nacional de vajillas de 
porcelana, de manera que no se altera la representatividad de la solicitante. 

291. Por otra parte, la Secretaría reitera lo establecido en los puntos 207 a 212 de la resolución 
preliminar, en el sentido de que es improcedente la argumentación de Locería Colombiana, Cerámica 
Andina y Locería Mexicana, respecto a que las vajillas de vidrio, plástico, melamina y metal deben 
incluirse en la investigación por el simple hecho de que tienen los mismos usos y funciones que los 
investigados. Al respecto, es importante destacar que estas empresas omiten que dichos productos no 
presentan, entre otros elementos, características y composición semejantes a las observadas por las 
vajillas cerámicas, requisito indispensable para determinar la similitud entre los productos, en términos de 
lo establecido en los artículos 2.6 del Acuerdo Antidumping y 37, segundo párrafo del RLCE. 

292. Con base en los resultados descritos en los puntos 7 a 23 y 229 a 291 de esta Resolución, 8 a 38 
y 189 a 211 de la resolución preliminar, y 8 a 19 de la resolución de inicio, la Secretaría determinó que las 
vajillas y piezas sueltas de vajilla de cerámica originarias de las repúblicas de Colombia, Ecuador e 
Indonesia y las de fabricación nacional, que se clasifican en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la 
TIGIE, tienen características y composición semejantes, lo que les permite cumplir con las mismas 
funciones y ser comercialmente intercambiables, de manera que determinó que son similares en términos 
de lo dispuesto en el artículo 2.6 del Acuerdo Antidumping, y 37 fracción II del RLCE. 

Análisis de mercado internacional 

293. Para el análisis del mercado internacional del producto investigado, la solicitante y las 
exportadoras Cerámica Colombiana, Cerámica Andina, P.T. Lucky y Locería Mexicana, señalaron 
principales productores, consumidores, importadores y exportadores de vajillas de cerámica, así como 
diversos argumentos tendientes a explicar el comportamiento reciente. 

294. Entre los principales países productores de vajillas de cerámica figuran la República Popular 
China, la República Federal de Alemania, el Reino Unido de Gran Bretaña e Irlanda del Norte, las 
Repúblicas Italiana, Francesa, y Portuguesa, el Sudeste Asiático (República de Indonesia, Reino de 
Tailandia, Repúblicas de Filipinas, Socialista Democrática de Sri Lanka y Popular de Bangladesh), la 
República de la India, Japón, los Estados Unidos de América, las Repúblicas Federativa del Brasil, de 
Colombia, de Ecuador y los Estados Unidos Mexicanos. Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería 
Mexicana señalaron que entre los tipos de vajillas de cerámica que se fabrican en estos países se 
encuentra la porcelana, loza stoneware y/o vidrio templado, dependiendo del país. 

295. Por lo que se refiere a los principales países exportadores, destacan la República Popular China, 
Hong Kong, el Reino Unido de Gran Bretaña e Irlanda del Norte, las Repúblicas Portuguesa, Federal de 
Alemania, Japón, el Reino de Tailandia, las repúblicas de Indonesia, Socialista Democrática de Sri Lanka, 
Popular de Bangladesh, los Estados Unidos de América, las Repúblicas de Colombia, Federativa del 
Brasil y de Ecuador. El flujo de las exportaciones se dirigió principalmente a Estados Unidos de América, 
República de Indonesia, Estados Unidos Mexicanos, Canadá, Australia, República Federal de Nigeria, 
Emiratos Arabes Unidos, Japón, Repúblicas de Sudáfrica, Federal de Alemania, Italiana, Reino Unido de 
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Gran Bretaña e Irlanda del Norte, las Repúblicas Unida de Tanzania, Arabe de Egipto y Reino de Arabia 
Saudita, principales países importadores. 

296. Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería Mexicana manifestaron que, con excepción de 
algunas regiones del Sur de Asia (Repúblicas de la India, e Islámica del Pakistán), todos los países del 
mundo utilizan vajillas; entre los principales consumidores figuran Estados Unidos de América, Repúblicas 
Federal de Alemania, Francesa, Italiana, Japón, de Indonesia, Popular China, Federal de Nigeria, de 
Sudáfrica, Unida de Tanzania y Arabe de Egipto, los Estados Unidos Mexicanos, Canadá, Australia, 
Emiratos Arabes Unidos, Reino Unido de Gran Bretaña e Irlanda del Norte y Reino de Arabia Saudita. 

297. Por otra parte, Santa Anita señaló como principales exportadoras del producto investigado a los 
Estados Unidos Mexicanos, a las empresas Locería Colombiana y Cerámica Andina, de las Repúblicas de 
Colombia y Ecuador, respectivamente, así como a Choice Tableware and Accesories Co. Ltd. y P.T. 
Lucky de la República de Indonesia. 

298. En particular, la solicitante manifestó que debido al crecimiento de la producción y la fuerte 
competencia de las importaciones, principalmente de la República Popular China, los productores de la 
República de Indonesia se han visto forzados a buscar mercados de exportación que absorban los 
excesos 
de producción. Como consecuencia de la disminución de la demanda doméstica, los productores de ese 
país se han mostrado más agresivos en vender hacia el mercado de exportación. Señaló que en 2000 la 
República de Indonesia utilizó únicamente 75 por ciento de su capacidad de producción y que la 
producción en ese año fue de 201 millones de piezas. En 1999 y 2000 exportó aproximadamente el 50 
por ciento de su producción y los Estados Unidos Mexicanos se ubicaron en el cuarto destino en 
importancia. 

299. De acuerdo con el catálogo de Locería Colombiana, esta empresa es una de las más grandes de 
América Latina, y a lo largo de la última década ha incursionado con éxito en numerosos países 
convirtiéndose en una de las empresas más competi tivas y de mayor proyección en los mercados 
internacionales. Por otra parte, con base en su respuesta al formulario oficial, la Secretaría se percató que 
Cerámica Andina vende sus productos a las Repúblicas de Colombia, de Chile, del Perú, Portuguesa, de  
El Salvador, Bolivariana de Venezuela, Reino Unido de Gran Bretaña e Irlanda del Norte, Repúblicas 
Federativa del Brasil, Helénica, Reino de Bélgica, Repúblicas Federal de Alemania y Oriental de Uruguay, 
y proyecta colocarlos en un corto plazo a otros importantes mercados. 

300. Por lo que se refiere al comportamiento de los precios internacionales, indicaron que la industria 
a nivel internacional ha venido experimentando un proceso de especialización debido al impacto que 
tienen los costos de mano de obra en el proceso de producción. Los países más desarrollados de Europa 
se concentran en vajillas de porcelana de alto precio para hogar y el segmento institucional, mientras que 
los del Sur de Europa se concentran en la producción de loza de alto precio. Los países menos 
desarrollados, particularmente de América Latina, se han especializado en la oferta de productos de loza 
de precio intermedio. En relación con la competencia en la industria señalaron que se hace cada vez más 
intensa por cuanto las empresas exportadoras ofrecen cada vez mejores productos, con mayor grado de 
diferenciación en calidad y diseños. 

301. Por otra parte, Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería Mexicana reiteraron que en el 
periodo investigado ocurrió una reconfiguración del mercado internacional en cuanto a estructura de la 
oferta y demanda y cambios en las preferencias de los consumidores, de lo cual la industria mexicana no 
pudo sustraerse, y que aunado a la creciente apertura comercial que experimentan los Estados Unidos 
Mexicanos, explican el daño a la industria nacional alegado por la solicitante. Dichos argumentos, son 
abordados en el apartado de análisis de daño de esta Resolución. 

Análisis de mercado nacional 

Producción nacional 

302. Santa Anita manifestó que la rama de producción nacional de vajillas y piezas sueltas de vajillas 
se encuentra conformada principalmente por ella, El Anfora y Porcelanas Foster, S.A. de C.V., quienes 
cuentan con una participación en la producción nacional del 66, 20 y 1 por ciento, respectivamente. El 
resto de la producción nacional está constituida por otros pequeños productores. Para acreditar la 
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representatividad, la solicitante presentó escritos de CANACINTRA y la Sociedad Mexicana de Cerámica, 
A.C., de febrero de 2001. 

303. Por otra parte, El Anfora proporcionó un escrito del 6 de septiembre de 2001, donde manifiesta 
su apoyo a la solicitud de investigación e indica que hace suyos todos y cada uno de los argumentos que 
esgrima la solicitante para la imposición de una cuota compensatoria sobre las importaciones de vajillas y 
piezas sueltas de vajillas de cerámica procedentes de las Repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia, 
lo cual reiteró en respuesta a requerimiento de la Secretaría. Asimismo, en respuesta a requerimiento de 
esta autoridad investigadora, la empresa productora de vajillas no solicitante, Locería Jalisciense también 
manifestó su apoyo a la solicitud de investigación promovida por Santa Anita. 

304. En la etapa preliminar de la investigación, con base en la información proporcionada por la 
solicitante, así como de la que se allegó esta autoridad investigadora de El Anfora y Locería Jalisciense, 
productores no solicitantes, y de CANACINTRA, la Secretaría corroboró que en el periodo investigado, la 
participación de Santa Anita en la producción nacional de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica 
fue representativa al contar con el 66 por ciento de la producción nacional total; asimismo, se observó que 
las empresas no solicitantes, El Anfora y Locería Jalisciense, registraron en el mismo periodo una 
participación del 15 y 1 por ciento, respectivamente, en tanto que el restante 18 por ciento lo conforman 
pequeños productores. En esta etapa de la investigación, las exportadoras e importadoras 
comparecientes no aportaron información ni argumentos que desvirtuaran la conformación de la industria 
nacional, en los términos indicados. 

305. Sin embargo, Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería Mexicana reiteraron su 
cuestionamiento a la representatividad de la solicitante; para ello, argumentaron que se debió considerar 
dentro del análisis del mercado nacional a los productos sustitutos de las vajillas cerámicas y su 
participación en el mercado, tales como las vajillas de porcelana, vidrio, plástico, melamina y metal, 
puesto que, a su decir, ha sido práctica administrativa de la autoridad investigadora definir a la producción 
nacional como la suma agregada de los productos que compiten entre ellos y que son comercialmente 
intercambiables, independientemente de sus diferencias físicas y químicas, como fue el caso antidumping 
de fructosa; en este sentido, la solicitante no representaría la parte principal de la producción nacional de 
conformidad con lo que establece la legislación en la materia. 

306. Al respecto, tal como se expuso en el apartado de similitud de producto, la Secretaría desestimó 
los argumentos de Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería Mexicana para añadir a la producción 
de vajillas de cerámica la correspondiente a vajillas de vidrio, plástico, melamina y metal, puesto que 
estos productos no son similares entre sí, debido a que no presentan características y composición 
semejantes, entre otros elementos. 

307. También, es importante aclarar que la práctica de la Secretaría no ha sido incluir dentro de la 
rama de la producción nacional relevante a todos los productos simplemente “intercambiables”, pues 
incluso en el caso de fructosa, la autoridad llegó a la conclusión de que el azúcar y la fructosa tienen 
características y composición muy parecidas y cumplen con las mismas funciones y son comercialmente 
intercambiables. 

308. Aunado a lo anterior, ninguna de las partes comparecientes proporcionó medios probatorios para 
sustentar que sea una práctica habitual comercial dejar de comprar vajillas de cerámica, por adquirir los 
productos sustitutos mencionados, de manera que no existe evidencia objetiva de intercambiabilidad 
comercial entre estos productos, independientemente de que no existen elementos para considerar que 
tienen características parecidas (químicas, físicas, insumos o componentes, entre otros). 

309. Es importante reiterar que la autoridad no incluyó dentro de la rama de producción nacional a las 
vajillas de porcelana en virtud de que la evidencia indica que no existe producción nacional de tales 
productos. 

310. Por otra parte, con base en el listado de pedimentos de importación del Sistema de Información 
Comercial de México, en lo sucesivo SICMEX, la Secretaría observó que Santa Anita realizó 
importaciones de vajillas durante el periodo analizado por la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE; 
sin embargo, éstas fueron insignificantes (0.67 por ciento) y de orígenes distintos a los países 
investigados, por lo que no pudieron ser la causa del daño a la industria nacional. 
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311. Con base en lo establecido en los puntos 302 a 310 de esta Resolución, la Secretaría determinó 
que la empresa Santa Anita reunió los requisitos de representatividad y apoyo de la rama de producción 
nacional del producto similar, así como la legitimidad para acreditarse como solicitante de la investigación 
antidumping sobre las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica originarias de las 
repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia, de lo que se concluye que la solicitud fue hecha en nombre 
de la rama de producción nacional de conformidad con lo establecido en los artículos 40 y 50 de la LCE, 
60, 61 y 62 del RLCE, 4.1 y 5.4 del Acuerdo Antidumping. 

Consumidores y canales de distribución 

312. Santa Anita señaló que las vajillas y piezas sueltas de vajilla de cerámica, tanto las importadas 
como las de fabricación nacional, utilizan para su comercialización los mismos canales de distribución, 
entre ellos, los siguientes: tiendas de autoservicio, departamentales y de regalos; el comercio libre, 
distribuidores mayoristas, aboneros, institucional, venta promocional y de catálogo; tianguis y ferias, así 
como cristalerías. 

313. En particular, uno de los productores nacionales no solicitantes manifestó que destina su 
producción a tiendas departamentales, autoservicios, mayoristas, institucional (hoteles y restaurantes). La 
otra productora nacional no solicitante indicó que dirige su producto básicamente a mayoristas. 

314. Agregó la solicitante que durante los meses de marzo y octubre aumentan las ventas de estos 
productos; por su parte, en cuanto a los ciclos económicos, las empresas Locería Colombiana, Cerámica 
Andina y Locería Mexicana señalaron que las vajillas de cerámica son productos orientados al consumo 
de hogar y culturalmente apropiados para regalos, por lo que los ciclos de venta se concentran en las 
épocas de festejo y navidad, generalmente hacia los meses de mayo y diciembre, siendo estas fechas 
internacionalmente celebradas. 

315. Lo señalado anteriormente no fue objetado por las exportadoras e importadoras comparecientes, 
aunque señalaron que los autoservicios siguen siendo el mayor canal de ventas de los productos de estilo 
casual e informal, con más del 50 por ciento de las ventas de artículos relacionados. En el mercado 
nacional, un factor que está dominando las ventas es la pieza suelta. 

316. Indicaron que el canal de ventas al detalle sigue siendo el canal de mayor venta de productos de 
servicio de mesa, pero los distribuidores mayoristas siguen teniendo una participación alta en los canales 
de distribución. En orden de importancia le sigue el canal de ventas por departamentos y tiendas 
especializadas. 

317. A partir de lo señalado anteriormente y lo establecido en el apartado de similitud de los 
productos, se concluye que tanto el producto objeto de discriminación de precios como el nacional se 
comercializan a través de los mismos canales de distribución, en los mismos puntos de venta y atienden a 
los mismos consumidores. 

Análisis de daño y causalidad 

318. En la solicitud de inicio, Santa Anita manifestó que en términos de los artículos 67 del RLCE y 3.3 
del Acuerdo Antidumping, procede la acumulación de las importaciones de los tres países denunciados en 
tanto que: a) el margen de discriminación de precios de cada país proveedor es más que de mínimis ; b) el 
volumen de las importaciones de cada país no es insignificante, y c) los productos sujetos a investigación 
compiten entre ellos y con los de la producción nacional. 

319. Asimismo, Santa Anita señaló que a partir del primer semestre de 2000 se empezó a observar en 
el mercado mexicano la presencia del producto importado a precios discriminados y, como consecuencia, 
precios subvaluados que ocasionaron un incremento muy fuerte en el nivel de importaciones acumuladas 
durante el periodo investigado, desplazando a las importaciones de otros orígenes. 

320. La solicitante argumentó que en el periodo investigado las importaciones acumuladas realizadas 
en condiciones de discriminación de precios causaron daño a la producción nacional, que se reflejó en el 
deterioro de sus indicadores económicos, entre ellos, producción, ventas internas, utilización de la 
capacidad instalada, inventarios y empleo, así como en sus estados financieros. En el mismo sentido, El 
Anfora, productora nacional no solicitante, manifestó que registró una disminución significativa en sus 
ventas de la línea de hogar hacia autoservicios y mayoristas. 
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321. En el punto 372 de la resolución preliminar, la Secretaría determinó que en el periodo investigado 
las importaciones de las Repúblicas de Colombia e Indonesia, efectuadas en condiciones de 
discriminación de precios, causaron daño a la industria del bien similar, por lo que determinó continuar la 
investigación. 

322. Con fundamento en lo dispuesto en los artículos 41 de la LCE; 64 del RLCE, 3.1 y 3.2 del 
Acuerdo Antidumping, la Secretaría analizó los argumentos y pruebas presentados por la solicitante, 
productoras nacionales no solicitantes, exportadoras e importadoras comparecientes, a fin de determinar 
la existencia de daño a la industria nacional en el periodo investigado por causa de las importaciones en 
condiciones de discriminación de precios de vajillas (o piezas sueltas) de cerámica originarias de las 
Repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia. 

Importaciones objeto de discriminación de precios 

323. En los puntos 249, 250 y 266 de la resolución preliminar, la Secretaría indicó la metodología que 
utilizó para estimar el valor y volumen correspondiente a vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica. 
En esta etapa de la investigación ninguna de las partes comparecientes objetó esta metodología tendiente 
a determinar el valor y volumen de las importaciones correspondiente a estos productos, por lo que se 
confirma y se remite para su análisis a los puntos señalados. 

A. Acumulación de importaciones 

324. En la etapa preliminar, para efectos de análisis de daño, la Secretaría determinó procedente 
acumular únicamente las importaciones originarias de las repúblicas de Colombia e Indonesia, puesto 
que, de acuerdo con la información que se tenía hasta el momento, las originarias de la República de 
Ecuador no se realizaron en condiciones de discriminación de precios. 

325. Cerámica Andina, Locería Colombiana y Locería Mexicana manifestaron que no es procedente 
acumular las importaciones de la República de Colombia, puesto que, a su decir, éstas no se efectuaron 
en condiciones de discriminación de precios. Por su parte, Santa Anita argumentó que la Secretaría debió 
acumular las importaciones de la República de Ecuador, en virtud de que se realizaron en condiciones de 
discriminación de precios, tal como se señala en el punto 127 de la resolución preliminar. En el mismo 
sentido, P.T. Lucky argumentó la improcedencia de acumular las importaciones originarias de la 
República de Indonesia para efectos del análisis de las importaciones, puesto que no se efectuaron en 
condiciones 
de discriminación de precios. 

326. De conformidad con los artículos 43 de la LCE, 67 del RLCE, 3.3 y 5.8 del Acuerdo Antidumping, 
la Secretaría examinó la procedencia de evaluar acumulativamente los efectos de las importaciones 
originarias de las Repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia. Para ello, analizó el margen de 
discriminación  
de precios con el que se realizaron las importaciones originarias de cada país proveedor, los volúmenes 
de dichas importaciones, así como la competencia entre las mismas y el producto similar de fabricación 
nacional. 

327. Tal como se expuso en el apartado de similitud de producto de esta Resolución, las vajillas y 
piezas sueltas de vajillas de cerámica procedentes de las Repúblicas de Colombia, Ecuador, Indonesia 
compitieron entre sí y con las nacionales, puesto que se dirigieron a los mismos mercados y 
consumidores, utilizando para ello los mismos canales de distribución. 

328. Al respecto es importante señalar que de acuerdo con las bases de ventas de Vitrocrisa e 
Imcosa, se encontró que ciertos clientes adquirieron tanto el producto proveniente de Cerámica Andina 
como de  
P.T. Lucky. Asimismo, con base en el SICMEX, las importaciones provenientes de ambas exportadoras 
coincidieron en cuanto a que fueron realizadas en términos generales en los mismos lapsos durante el 
periodo analizado. Aunado a lo anterior, los niveles de precios a los cuales compitieron sus exportaciones 
mostraron en ambos casos márgenes importantes de subvaloración con respecto al producto nacional en 
el periodo investigado y el similar anterior. 
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329. A partir de la metodología a que se hace referencia en el punto 323 de esta Resolución, la 
Secretaría observó que las importaciones originarias de las Repúblicas de Colombia, Ecuador e Indonesia 
representaron el 22, 12 y 11 por ciento, respectivamente de las importaciones totales de estas 
mercancías, de manera que los volúmenes importados de cada país proveedor no pueden considerarse 
insignificantes en términos de la legislación antidumping, la cual establece un umbral inferior al 3 por 
ciento sobre las importaciones totales para tal efecto. Aún más, el comportamiento y participación de las 
importaciones de vajillas de cerámica originarias de los países señalados no correspondieron a 
operaciones aisladas ni esporádicas en el periodo investigado. 

330. Con base en lo establecido en el apartado de discriminación de precios de esta Resolución,  
la Secretaría determinó que las exportaciones realizadas por Cerámica Andina y de las exportadoras de la 
República de Indonesia (incluida P.T. Lucky), se realizaron con un margen de discriminación de precios 
de 3.75 y 182.5 por ciento, respectivamente, en contraste con las exportaciones de Locería Colombiana 
que  
se realizaron con un margen de discriminación de precios de cero por ciento. 

331. A partir de lo anterior se concluye que los márgenes de discriminación de precios en que 
incurrieron las importaciones de las Repúblicas de Ecuador e Indonesia son superiores al umbral de 
mínimis de 2 por ciento, indicado en el artículo 5.8 del Acuerdo Antidumping. 

332. Cabe señalar que no se tuvo conocimiento de que otros exportadores, además de Cerámica 
Andina y Locería Colombiana, hubieran realizado exportaciones a los Estados Unidos Mexicanos desde 
las Repúblicas de Ecuador y Colombia; además las cifras oficiales de importación del SICMEX coinciden 
con los volúmenes reportados por las dos únicas exportadoras identificadas desde estos países. 

333. Aunado a lo anterior, como resultado de las visitas de verificación a las productoras Locería 
Colombiana y Cerámica Andina, la Secretaría se allegó de escritos de fechas 13 y 15 de noviembre de 
2002 de la Asociación Nacional de Industriales y de la Cámara de Industrias de Cuenca, de las repúblicas 
de Colombia y Ecuador, respectivamente. La asociación citada indica que Locería Colombiana es la única 
empresa afiliada a la misma que en la República de Colombia fabrica loza y porcelana; por su parte, la 
cámara señalada establece que Cerámica Andina es la única empresa agremiada que en la República de 
Ecuador produce vajillas cerámicas. 

334. Con base en lo señalado en los dos puntos anteriores, la Secretaría tuvo elementos suficientes 
para considerar que el total de importaciones que registró el SICMEX por la fracción 6912.00.01 de la 
TIGIE, procedentes de las Repúblicas de Ecuador y Colombia correspondieron a las empresas 
productoras comparecientes, Cerámica Andina y Locería Colombiana, respectivamente. 

335. Con base en lo establecido en los puntos 324 al 334 de esta Resolución, y conforme a lo 
dispuesto en los artículos 43 de la LCE, 67 del RLCE, 3.3 y 5.8 del Acuerdo Antidumping, la Secretaría 
determinó que procede el análisis acumulativo de las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajilla 
de cerámica originarias de las Repúblicas de Ecuador e Indonesia, en razón de que en el periodo 
investigado compitieron entre sí y con el producto similar de fabricación nacional, sus volúmenes fueron 
significativos y los márgenes de discriminación de precios con que se realizaron fueron mayores al de 
mínimis. Las importaciones originarias de la República de Colombia no se incluyen en la evaluación 
anterior toda vez que la Secretaría determinó que se realizaron con un margen de discriminación de 
precios de cero por ciento. 

B. Comportamiento de las importaciones objeto de discriminación de precios 

336. Conforme a lo establecido en los artículos 41 de la LCE, 64 del RLCE y 3.1 y 3.2 del Acuerdo 
Antidumping, la Secretaría evaluó si en el periodo de julio de 2000 a junio de 2001 el volumen de las 
importaciones de las Repúblicas de Ecuador e Indonesia, en adelante las importaciones acumuladas, 
aumentó tanto en términos absolutos como en relación con la producción o el consumo interno. 

337. Las importaciones totales de vajillas y piezas sueltas de vajilla de cerámica se comportaron de la 
siguiente manera: en el periodo de julio de 1999 a junio 2000 aumentaron 100 por ciento con respecto al 
mismo periodo previo, para volver a aumentar 59 por ciento en el periodo investigado, de julio de 2000 a 
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junio de 2001. En el periodo analizado, de julio de 1998 a junio de 1999, a julio de 2000 a junio de 2001, 
el crecimiento acumulado fue de 218 por ciento; dicho comportamiento se explica principalmente por las 
importaciones que ingresaron por la fracción arancelaria 6912.00.01 de la TIGIE (las cuales representaron 
82 por ciento de las importaciones totales en el periodo investigado). 

338. En relación con las importaciones acumuladas realizadas en condiciones de discriminación de 
precios, se observó que éstas mostraron un comportamiento creciente en el periodo analizado: 
aumentaron 448 por ciento en el periodo de julio de 1999 a junio de 2000 y 71 por ciento en el periodo 
investigado; en total, el crecimiento acumulado en el periodo analizado fue de 836 por ciento. El 
desempeño de las importaciones acumuladas se reflejó en una mayor participación dentro de las 
importaciones totales de cerámica: de 8 por ciento en el periodo de julio de 1998 a junio de 1999 a 23 por 
ciento en el periodo investigado, de julio de 2000 a junio de 2001. 

339. Por lo que se refiere a las importaciones originarias de países diferentes a las repúblicas de 
Ecuador e Indonesia, éstas aumentaron 70 por ciento en el periodo de julio de 1999 a junio de 2000 en 
relación con el periodo anterior comparable, para volver a aumentar 56 por ciento en el periodo 
investigado, es decir, a una tasa inferior  a las importaciones acumuladas en condiciones de 
discriminación de precios. 

340. Con el fin de evaluar si en el periodo analizado se registró un crecimiento de las importaciones en 
relación con el consumo interno y la producción nacional, se estimó el tamaño del mercado mexicano de 
vajillas y piezas sueltas de vajilla de cerámica, calculado a partir de las cifras de producción nacional de 
vajillas similares más importaciones realizadas por las fracciones arancelarias 6912.00.01 y 6911.10.01 
de la TIGIE, menos exportaciones. 

341. Las importaciones se calcularon conforme a la metodología a que se hace referencia en el punto 
323 de esta Resolución; por lo que se refiere a la producción nacional, se consideraron las cifras 
conforme a lo indicado en el apartado de análisis de mercado nacional; en cuanto a las exportaciones 
totales, se consideraron las cifras de la solicitante, así como de las empresas El Anfora y Locería 
Jalisciense, las cuales son representativas de la producción nacional, puesto que representaron en el 
periodo investigado el 82 por ciento de la producción total de vajillas y piezas sueltas de vajillas de 
cerámica. 

342. Al respecto, las importaciones totales de vajillas de cerámica incrementaron su participación en el 
mercado mexicano: de representar el 16 por ciento en el consumo nacional aparente en el periodo de julio 
de 1998 a junio de 1999, pasaron al 28 y 39 por ciento en el periodo de julio de 1999 a junio de 2000 y el 
investigado, respectivamente. Este incremento fue resultado del comportamiento tanto de las 
importaciones acumuladas como de las procedentes de otros países. 

343. Por lo que se refiere a las importaciones acumuladas realizadas en condiciones de discriminación 
de precios, éstas alcanzaron una participación de 9 por ciento en el periodo investigado, luego de que en 
el periodo de julio de 1998 a junio de 1999 registraron una participación prácticamente inexistente, 
cercana al 1 por ciento; es decir, incrementaron su participación en 8 puntos porcentuales en tan sólo dos 
años. 
En relación con la producción nacional, las importaciones acumuladas incrementaron su participación en 
13 puntos porcentuales del periodo de julio de 1998 a junio de 1999 al periodo investigado, al pasar de 2 
al 15 por ciento. 

344. El aumento en la participación de las importaciones acumuladas ocurrió al tiempo en que la 
producción nacional disminuyó su participación en el mercado interno en 22 puntos porcentuales en el 
periodo analizado: 11 puntos porcentuales de julio de 1998 a junio de 1999 al periodo de julio de 2000 a 
junio 2001, para volver a caer 11 puntos porcentuales en el periodo investigado. En ese sentido, tal como 
se señaló los puntos 278 a 288 de esta Resolución, es importante destacar que la evidencia que obra en 
el expediente administrativo muestra que diversos clientes de la industria nacional incrementaron sus 
compras a importadoras de los países investigados, al tiempo en que disminuyeron sus compras 
nacionales. 

345. Por su parte, las importaciones originarias de otros países incrementaron su participación en el 
mercado nacional en 15 puntos porcentuales del periodo de julio de 1998 a junio de 1999 al periodo de 
julio de 2000 a junio de 2001, al pasar de 15 al 30 por ciento. 
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346. Cabe señalar que de las importaciones no investigadas, destacan las originarias de la República 
Popular China, las cuales representaron 22 por ciento de las importaciones totales de vajillas y 
participaron con el 8 por ciento del mercado nacional en el periodo investigado; dichas mercancías están 
sujetas actualmente al pago de cuotas compensatorias. 

347. En relación con las importaciones de producto objeto de esta investigación procedentes de otros 
orígenes, desde el inicio de la investigación, Santa Anita argumentó que las importaciones originarias del 
resto de países no fueron la causa del daño alegado, puesto que se trata de importaciones diversificadas 
provenientes de varios países proveedores que concurren al mercado mexicano a precios generalmente 
por arriba de los que registran las importaciones investigadas y del propio precio nacional. 

348. Santa Anita manifestó que si bien en el periodo propuesto para la investigación las importaciones 
de la República Popular China ocuparon el primer lugar dentro de todas las importaciones por país, ello 
se explica en buena parte debido a que dichas mercancías se han orientado a un segmento de mercado 
donde la participación de la producción nacional está limitada, al tratarse de promociones comerciales que 
se basan en pedidos extraordinarios de gran volumen. Así por ejemplo, en el primer semestre de 2001, el 
principal importador de vajillas chinas fue una empresa que adquirió los productos por encargo de 
empresas embotelladoras de refrescos para una campaña de promoción. 

349. Sin embargo, argumentó que las importaciones procedentes de la República Popular China se 
encuentran sujetas a una cuota compensatoria, la cual contrarresta el efecto de la discriminación de 
precios. Por lo que se refiere a las importaciones de la República Federativa del Brasil, indicó que no tiene 
información de que se estén efectuando en condiciones de discriminación de precios. 

350. Al respecto, Cerámica Andina, Locería Colombiana y Locería Mexicana cuestionaron que la 
solicitante atribuya el daño a la industria nacional a las importaciones investigadas mientras que las de las 
Repúblicas Federativa del Brasil y Popular China representaron el 45 por ciento. 

351. En particular, Cerámica Andina y Locería Colombiana han argumentado que las importaciones 
chinas pudieron ser la causa del daño alegado, puesto que no se aportaron los medios probatorios para 
acreditar que tales importaciones se destinen únicamente a promociones comerciales, pues el tamaño de 
este sector no explica el volumen de más de 4,000 toneladas importadas desde dicho origen en el periodo 
investigado, equivalente al 31 por ciento del total de las importaciones. 

352. Dichas empresas argumentaron que aun cuando las importaciones de vajillas chinas se 
destinaran en su mayor parte a negocios promocionales, ello implica una sustitución en el consumo de 
vajillas en los hogares, pues el consumidor que recibe una vajilla de regalo ya no acude al comercio 
formal para la compra de esos productos. 

353. En relación con las importaciones de vajillas de cerámica y porcelana originarias de la República 
Popular China, la Secretaría observó que aumentaron 116 por ciento del periodo de julio de 1998 a junio 
de 1999 al periodo investigado; sin embargo, en este último periodo se incrementaron únicamente 4 por 
ciento con respecto al mismo periodo anterior. 

354. El comportamiento de las importaciones chinas descrito en el punto anterior, se reflejó en el 
mercado nacional en la siguiente forma: de julio de 1998 a junio de 1999 al periodo investigado 
registraron una disminución de su participación en las importaciones totales del producto objeto de esta 
investigación de 12 puntos porcentuales, al pasar de 32 al 22 por ciento; por otra parte, en el periodo 
investigado, de julio de 2000 a junio de 2001, y en el anterior comparable, observaron en el mercado 
mexicano una participación prácticamente en el nivel de 8 por ciento (8.7 y 8.2). 

355. Asimismo, a partir del listado de pedimentos de importación del SICMEX, la Secretaría corroboró 
que en el periodo de julio de 1999 a junio de 2000 y en el periodo investigado una empresa embotelladora 
realizó importaciones que representaron el 67 y 45 por ciento de las importaciones originarias de la 
República Popular China, es decir, una proporción significativa de éstas. 

356. Además, con base en la información que obra en el expediente administrativo, se observa que 
éstas concurrieron al mercado mexicano a precios mayores que las importaciones de otros países, e 
incluso de las importaciones acumuladas en condiciones de discriminación de precios, así como de los 
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precios de la producción nacional, tomando en cuenta que están sujetas a una cuota compensatoria, tal 
como se describe con mayor detalle en el apartado de efectos sobre los precios de esta Resolución. 

357. Por lo que se refiere a las importaciones originarias de la República Federativa del Brasil, éstas 
no fueron señaladas para ser investigadas, ni las partes comparecientes aportaron medios probatorios 
para acreditar que se realizan en condiciones de discriminación de precios; de hecho, la solicitante 
argumentó 
que no tuvo información para suponer que se realicen en condiciones de discriminación de precios en el 
periodo analizado. 

Efectos sobre los precios 

358. De conformidad con lo dispuesto en los artículos 41 de la LCE, 64 del RLCE y 3.2 del Acuerdo 
Antidumping, la Secretaría analizó si en el periodo investigado, las importaciones investigadas 
concurrieron al mercado mexicano a precios considerablemente inferiores a los del producto nacional 
similar y de otros orígenes; si su efecto fue deprimir los precios internos o impedir el aumento que, en otro 
caso, se hubiera producido, y si el nivel de precios fue determinante para explicar su comportamiento en 
el mercado nacional. 

359. Santa Anita señaló que en el periodo investigado el precio medio de las importaciones 
investigadas disminuyó y se ubicó en 42 por ciento por debajo del precio medio del resto de las 
importaciones (sin incluir a la República Popular China) y un precio de venta considerablemente inferior al 
precio promedio del producto nacional. 

360. Asimismo, argumentó que la competencia desleal de las importaciones investigadas provocó no 
sólo una contención en los precios nacionales sino una disminución en términos reales. Indicó que el bajo 
nivel de precios a los que concurren las importaciones investigadas fue el factor determinante para 
explicar el comportamiento y la participación de las mismas en el mercado nacional, situación que llevó a 
la industria nacional a bajar sus precios ocasionando un deterioro en su situación financiera. 

361. Por su parte, una de las empresas productoras no solicitantes manifestó que en la última década 
la competencia se ha centrado más en precios bajos y menos en diseño, marca y calidad. Agregó que la 
entrada al mercado mexicano de los productos investigados los obligó a bajar aún más sus precios y que 
incluso había recibido cotizaciones de producto investigado a un nivel de precios con el que no puede 
competir. Por su parte, otra productora nacional no solicitante manifestó que las importaciones 
investigadas ocasionaron distorsiones en los precios internos que ha repercutido en una baja muy 
importante en la producción. 

362. En relación con lo manifestado por la industria nacional, Cerámica Andina y Locería Colombiana 
argumentaron que se deben analizar los altos precios de la solicitante en relación con los precios 
internacionales de productos similares, ya que al encontrarse por arriba de estos últimos han tenido que 
ajustarlos a la baja. Por otra parte, la República Popular China sigue siendo el principal competidor del 
producto nacional, a pesar de las cuotas compensatorias a que están sujetas las importaciones de ese 
país. De hecho, los precios de importación de los productos chinos son los más bajos aun con la cuota 
compensatoria. 

363. Cerámica Andina y Locería Colombiana señalaron que sus exportaciones a los Estados Unidos 
Mexicanos no afectaron a los precios nacionales, puesto que los importadores compiten con precios que 
no están deteriorados, que tampoco presentan tendencias a la baja. 

364. Dichas empresas argumentaron que el análisis comparativo de precios por piezas que realizó la 
autoridad es incorrecto debido a los cambios en la mezcla de productos, que genera modificaciones en 
las tendencias y niveles de precios, además de que omite las importantes diferencias en costos que 
presentan los procesos productivos de la solicitante comparados con los de las exportadoras. 

365. En este sentido señalaron que el efecto distorsionante es mayor al mezclar productos de distintos 
oferentes y utilizar indistintamente los kilogramos como unidad de medida de las vajillas o sus piezas 
sueltas. Por ello, consideró que se debe comparar el precio nacional y el de importación pero producto a 
producto, puesto que al hacerlo por kilogramos se llega a conclusiones equívocas. Al respecto es 
importante señalar que Cerámica Andina no proporcionó la información producto a producto aun cuando 
ésta fue requerida. 
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366. Con el fin de respaldar su aseveración, Locería Colombiana presentó un informe de sus 
exportaciones por código de producto para el periodo comprendido de enero de 2000 a junio de 2001, en 
donde, a su decir, se observa que los precios Libre a Bordo (LAB) no variaron durante el periodo 
investigado sino que, por el contrario, en algunos casos incluso aumentaron, mientras que el precio 
promedio de las exportaciones mensuales en conjunto presentan fluctuaciones debido a la mezcla de los 
productos vendidos mes a mes. 

367. Cerámica Andina y Locería Colombiana argumentaron que en todo caso, lo que se identifica 
como elemento demostrativo de daño en realidad se explica a partir de que los costos en los que incurre 
la solicitante son sensiblemente superiores a los costos en los que incurre la exportadora, lo cual se 
refleja en el precio promedio por pieza a nivel ex fábrica. 

368. Por otra parte, esta exportadora argumentó que los altos precios del producto mexicano dejan 
amplio margen para que los importadores no reduzcan sus precios, situación que se agrava por la 
revaluación cercana al 10 por ciento que ha tenido el peso mexicano en los últimos años. Por ello, es 
fundamental tomar en cuenta el comportamiento del tipo de cambio real cuyo índice a la baja durante el 
periodo de investigación refleja una apreciación real del peso, que propició que las importaciones de 
todos los productos, incluyendo las vajillas, resulten más económicas. 

369. Adicionalmente, en esta etapa de la investigación, Locería Colombiana argumentó que a partir de 
2000 modificó su estrategia de comercialización en los Estados Unidos Mexicanos al tener su propia 
compañía distribuidora, por lo que no es correcto hacer comparaciones de precios a nivel L ibre a Bordo 
(LAB), como se indica en el punto 287 de la resolución preliminar, ya que el precio de exportación a una 
compañía relacionada es un simple precio de transferencia que no puede ser considerado un precio de 
exportación; de hecho, la misma Secretaría determinó utilizar este precio reconstruido para compararlo 
con el valor normal en el mercado interno. Con base en lo anterior, manifestó que no es correcto concluir 
que el precio promedio de las importaciones del producto procedente de la República de Colombia se 
haya ubicado por debajo de los precios internos. 

370. Al respecto, es conveniente aclarar que en la etapa preliminar, la utilización del precio de 
exportación reconstruido para compararlo con el valor normal en el mercado interno fue para efectos de 
determinar la existencia o no de discriminación de precios y no para evaluar el daño a la industria 
nacional. En este último caso, la evaluación de precios se realizó a niveles comerciales comparables, es 
decir, a precios puestos en bodega del importador y en planta de la industria nacional. 

371. Por su parte, Santa Anita reiteró que la competencia desleal de las importaciones realizadas  
a precios discriminados y con tendencia decreciente, provocó una contención de precios de la producción 
nacional y una disminución de los mismos en términos reales, lo que se reflejó en un decremento de 3 por 
ciento en el periodo investigado con respecto al periodo anterior comparable. 

372. Para efectos de estimar los precios correspondientes a vajillas y sus piezas sueltas sujetas  
a investigación, la Secretaría calculó los precios promedio de las importaciones acumuladas originarias de 
las repúblicas de Ecuador e Indonesia y las procedentes de otras fuentes de abastecimiento, 
correspondientes al periodo analizado, a partir de las cifras de valor y volumen de las importaciones 
totales registradas en el SICMEX, ajustadas conforme a la metodología a que se hace referencia en el 
punto 323 de esta Resolución. 

373. Asimismo, con base en la metodología referida y lo descrito en el punto 330 de esta Resolución, 
la Secretaría obtuvo los precios de importación tanto en piezas como en kilogramos al cotejar las bases 
de pedimentos de importación con las copias de los pedimentos y facturas, en los términos que se indican 
a continuación: 

A. La Secretaría reitera que los precios en piezas obtenidos del listado de pedimentos de 
importación son razonables, en virtud de que las transacciones que se cotejaron 
documentalmente registraron porcentajes representativos del 90 por ciento o más en el caso de 
los países investigados. 

B. Para obtener los precios de las importaciones de la República de Ecuador, al valor de las 
mismas se le agregó el arancel, DTA y gastos de agente aduanal correspondientes, así como los 
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gastos de internación (flete y seguro internos); estos últimos con base en la información 
proporcionada por la importadora Vitrocrisa para llevar el producto a su bodega. 

C. A las importaciones originarias de la República de Indonesia se agregó el arancel, DTA y gastos 
de agente aduanal correspondientes, así como los gastos de internación (flete y seguro 
internos); estos últimos con base en la información proporcionada por la exportadora P.T. Lucky 
para llevar el producto de la frontera a bodega de la importadora Imcosa. 

D. Los precios de las importaciones originarias del resto de los países se obtuvieron del listado  
de pedimentos de importación más los gastos de internación referentes a arancel, DTA y gastos 
de agente aduanal. 

374. A partir de lo descrito en el punto anterior, la Secretaría observó que los precios promedio en 
piezas de las importaciones objeto de discriminación de precios originarias de las repúblicas de Ecuador  
e Indonesia, mostraron una disminución acumulada de 44 por ciento de julio de 1999 a junio de 2000 con 
respecto al registrado en el periodo inmediato anterior y un incremento de 13 por ciento en el periodo 
investigado. 

375. En el caso de la República de Ecuador se registró un descenso de 8 por ciento de julio de 1998 a 
junio de 1999 al siguiente periodo comparable, para volver a caer en el mismo porcentaje en el periodo 
investigado. Por su parte, las importaciones originarias de la República de Indonesia mostraron una caída 
del 51 por ciento de julio de 1999 a junio de 2000 con respecto al anterior comparable, y prácticamente 
mantuvieron su nivel en el periodo investigado. 

376. En cuanto a los precios de las importaciones objeto de esta investigación originarias de países 
diferentes a las repúblicas de Ecuador e Indonesia, éstas disminuyeron 28 por ciento de julio de 1998 a 
junio 1999 al periodo de julio de 1999 a junio de 2000, para volver a caer 7 por ciento en el periodo 
investigado. No obstante dicho comportamiento, se ubicaron significativamente por arriba del precio de las 
importaciones acumuladas de las repúblicas de Ecuador e Indonesia, tanto en el periodo investigado 
como en el anterior comparable. 

377. En el caso específico del precio promedio de las importaciones originarias de la República 
Popular China, en el periodo investigado registró un incremento de 36 por ciento después de haber 
registrado una caída de 28 por ciento en el periodo de julio de 1999 a junio de 2000. Asimismo, se 
observó que en el periodo investigado el precio promedio con arancel, DTA y gastos de agente aduanero 
se ubicó 47 por ciento por debajo del precio nacional; sin embargo, al incluirle el monto correspondiente a 
la cuota compensatoria a que están sujetas estas importaciones al haber incurrido en prácticas desleales, 
se ubicó 19 por ciento arriba del precio al mercado interno de la industria nacional puesto en planta. Cabe 
señalar que la Secretaría no tuvo información alternativa que desvirtuara este hecho; el exportador 
señalado se limitó a presentar su argumento sin datos o cifras específicas. 

378. Lo anterior, es importante debido a que la República Popular China es el principal exportador al 
mercado mexicano de vajillas de cerámica, y el establecimiento de la cuota compensatoria permite que 
tales productos concurran en condiciones leales de competencia; actualmente la Secretaría realiza el 
examen para determinar la supresión las cuotas compensatorias o bien la continuación de las mismas. 

379. Por otra parte, con base en las cifras proporcionadas directamente por la solicitante, El Anfora y 
Locería Jalisciense sobre sus ventas al mercado interno a nivel planta en términos de dólares de los 
Estados Unidos de América, la Secretaría observó que de julio de 1999 a junio de 2000 el precio 
promedio ponderado de venta al mercado interno de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica 
aumentó 18 por ciento con respecto al periodo anterior comparable, para disminuir 3 por ciento en el 
periodo investigado; es importante destacar que las tres empresas nacionales registraron esta caída en 
sus precios internos, aun cuando el mercado nacional registró una expansión de 33 por ciento, en 
porcentajes que oscilaron entre 3 y 7 por ciento. Es relevante señalar, por un lado, que dichos 
productores representaron en el periodo investigado, en conjunto, el 82 por ciento de la rama de la 
industria nacional de los productos señalados y, por otro, que la industria nacional fue afectada por 
prácticas desleales previas al periodo analizado. 

380. Para efectos de la comparación de precios entre las importaciones acumuladas y los productos 
de la industria nacional, la Secretaría agregó al valor en el punto de entrada de las importaciones 
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acumuladas, el arancel, DTA y gastos de agente aduanal correspondientes, así como los gastos de 
internación para llevar el producto a la bodega del importador, en los términos señalados en el punto 373 
de esta Resolución. 

381. Al respecto, se observó que en el periodo de julio de 1998 a junio de 1999, el precio de las 
importaciones acumuladas se ubicó 14 por ciento por arriba del precio nacional; no obstante, en el 
periodo de julio de 1999 a junio de 2000 y el investigado, el precio de las importaciones objeto de 
discriminación de precios se ubicó 45 y 36 por debajo del nacional, respectivamente, es decir, con 
márgenes significativos de subvaloración que incentivaron el incremento de las importaciones y 
propiciaron una creciente penetración en el mercado. 

382. De esta manera, la evidencia que obra en el expediente administrativo muestra que el 
comportamiento de las importaciones acumuladas y su incremento en la participación en el mercado 
mexicano es resultado de los márgenes de subvaloración significativos con respecto al precio nacional y 
las importaciones de otros orígenes, los cuales reflejan los márgenes de discriminación de precios 
encontrados, pues de no haber incurrido en este tipo de prácticas se habrían ubicado en promedio a 
precios que serían más competitivos para la industria nacional; cabe señalar que en cumplimiento de lo 
establecido en los artículos 3.3 y 5.8 del Acuerdo Antidumping procedió la evaluación acumulada de los 
efectos de las importaciones de las repúblicas de Ecuador e Indonesia, como se explicó anteriormente. 

383. Por otra parte, en lo que se refiere al argumento de que se deben analizar los presuntos altos 
precios y costos de la solicitante en relación con los estándares internacionales de productos similares, es 
importante señalar que los exportadores no presentaron información cuantitativa para sustentar su dicho 
(ni precios, ni costos que pudieran considerarse representativos a nivel internacional); sin embargo, las 
estadísticas oficiales de importaciones muestran que las empresas nacionales serían competitivas en 
relación con una amplia gama de países, tales como: los Estados Unidos de América, la República 
Italiana, el Reino de España, Canadá, el Reino de Tailandia y la Federación de Malasia, entre otros, e 
incluso la República Popular China y las importaciones acumuladas en esta investigación de no incurrir en 
prácticas de discriminación de precios, a diferencia de la situación que se enfrenta con las repúblicas de 
Colombia y Federativa del Brasil, países para los cuales no hay evidencia de que vendan en estas 
condiciones al mercado mexicano. 

384. En suma, la evidencia que obra en el expediente administrativo indica que en el periodo 
investigado se registró una significativa subvaloración entre el precio de las importaciones acumuladas y 
los precios de fabricación nacional y de otras fuentes de abastecimiento; este hecho, aunado a los 
crecientes volúmenes de las importaciones acumuladas presionaron a los precios nacionales, los cuales 
se redujeron entre 3 y 7 por ciento. 

Efectos sobre la producción nacional 

385. De conformidad con lo previsto en los artículos 41 de la LCE, 64 del RLCE, y 3.1 y 3.4 del 
Acuerdo Antidumping, la Secretaría analizó la repercusión de las importaciones sobre la rama de 
producción nacional de vajillas de cerámica, considerando los factores e índices económicos pertinentes 
que influyen en la condición de esta industria. 

A. Efectos en los factores económicos 

386. Santa Anita argumentó que en comparación con las ventas internas y el consumo nacional 
aparente, las importaciones investigadas se incrementaron desde 1998, lo que ocasionó un doble efecto: 
una disminución absoluta de la producción y ventas internas en el periodo investigado y una participación 
creciente de las importaciones en la demanda nacional. 

387. La solicitante señaló que los efectos de las importaciones acumuladas se han materializado en el 
deterioro de sus principales indicadores económicos en el periodo investigado, entre ellos, producción, 
ventas internas, utilización de la capacidad instalada, empleo, inventarios, así como en sus resultados 
financieros. 

388. Por su parte, El Anfora manifestó que sufrió disminuciones significativas en su volumen de venta 
de productos de cerámica de la línea del hogar en los canales de autoservicio y mayoristas, debido a los 
bajos precios del producto investigado. Asimismo, mencionó que tuvo que otorgar mayores plazos de 
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crédito y que incluso algunos de sus clientes dejaron de pagarle o le hicieron devoluciones argumentando 
que la empresa Locería Colombiana ofrecía “más barato”. 

389. Al respecto, la exportadora Locería Colombiana argumentó que el hecho de que clientes le 
dejaran de comprar o que incluso algunos dejaran de pagarle o le hicieran devoluciones a El Anfora, fue 
debido a las deficiencias en calidad y entrega en que incurre este productor nacional; sin embargo, dicha 
exportadora no aportó los medios probatorios que sustentaran su afirmación, por lo que la Secretaría 
desestimó dicho argumento. 

390. En esta etapa de la investigación, Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería Mexicana 
reiteraron que el supuesto daño a la industria nacional fue resultado de ajustes que ocurrieron en el 
mercado internacional, de los cuales la industria nacional no pudo sustraerse, así como de la apertura 
comercial de los Estados Unidos Mexicanos. En apoyo a su aseveración también argumentaron que: 

A. La solicitante concurre a un mercado abierto en el que los oferentes chinos bajan agresivamente 
sus precios, debido al comportamiento adverso de la economía del Sudeste asiático y de la 
desaceleración de la economía norteamericana. 

B. La solicitante se enfrentó a una contracción de su demanda natural, debido a integración de 
oferentes para la atención global del “servicio de mesa” y reorientación de las preferencias del 
consumidor hacia un servicio más casual, así como a la alta sensibilidad a cambios en el ingreso 
de la industria turística, consumidora por excelencia del producto elaborado por el productor 
nacional. 

C. El daño registrado por la solicitante podría ser atribuible a la importante reducción de sus 
exportaciones. 

391. Por su parte, P.T. Lucky argumentó que no es posible sustentar el daño y causalidad alegado por 
la solicitante, puesto que las importaciones de vajillas de cerámica representan una pequeña proporción 
del mercado nacional de estos productos; además, la producción de los Estados Unidos Mexicanos de 
productos cerámicos de alta calidad a precios bajos no permite que los importadores incrementen su 
participación en el mercado mexicano. 

392. Al respecto, Santa Anita manifestó que los argumentos señalados por Locería Colombiana, 
Cerámica Andina y Locería Mexicana para explicar el daño a la industria nacional, son alegatos sin 
información en el expediente administrativo que los acredite, puesto que lo proporcionado por dichas 
empresas incluye únicamente estadísticas de importación, consumo y producción de vajillas y piezas 
sueltas de melamina, vidrio, plástico y metal. 

393. Para efectos del análisis sobre la producción nacional, la Secretaría consideró la información 
verificada de los indicadores económicos que proporcionó Santa Anita, El Anfora y Locería Jalisciense, 
así como la información que la Secretaría se allegó. Para ventas al mercado interno, empleo, salarios, 
inventarios, capacidad instalada, productividad y ventas al mercado externo se consideró la información 
proporcionada por los productores nacionales señalados, los cuales en conjunto representaron el 85 por 
ciento de la rama de producción nacional, de manera que el comportamiento de dichos indicadores puede 
considerarse representativo de la misma. 

394. Con base en lo anterior, la Secretaría observó que el mercado mexicano de vajillas de cerámica, 
medido a través del consumo nacional aparente en los términos señalados en los puntos 340 y 341 de 
esta Resolución, registró un comportamiento positivo durante el periodo analizado: de julio 1999 a junio 
de 2000 con respecto al periodo similar anterior aumentó 18 por ciento, para luego incrementarse en el 
periodo investigado en 13 por ciento. 

395. El incremento observado por el consumo nacional entre julio de 1998 a junio de 1999 y el periodo 
investigado fue aprovechado en parte por las importaciones acumuladas realizadas en condiciones de 
discriminación de precios, las cuales incrementaron su participación de 1 por ciento en el periodo de julio 
de 1998 a junio de 1999 al 6 y 9 por ciento en el periodo de julio de 1999 a junio de 2000 y en el 
investigado, respectivamente; por su parte, las procedentes de orígenes distintos de las acumuladas, en 
los periodos señalados participaron en el mercado nacional con el 15, 22 y 30 por ciento, 
respectivamente. 
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396. En relación con las importaciones no objeto de discriminación de precios, destaca que una parte 
de las mismas corresponde a mercancías chinas, las cuales participaron con el 8 por ciento del mercado 
en el periodo investigado, y ganaron 6 puntos en el periodo analizado. 

397. El desempeño observado por las importaciones se reflejó en el comportamiento de la producción 
nacional orientada al mercado interno. En términos absolutos este indicador aumentó 2 por ciento del 
periodo de julio de 1998 a junio de 1999 al periodo de julio de 1999 a junio de 2000, pero disminuyó 5 por 
ciento en  
el periodo investigado, lo que se tradujo en una disminución de su participación en el mercado nacional:  
en el periodo analizado perdió 23 puntos porcentuales al pasar de una participación del 84 por ciento en 
julio de 1998 a junio de 1999 al 72 y 61 por ciento en el periodo de julio de 1999 a julio de 2000 y en el 
periodo investigado, respectivamente. 

398. Por otra parte, se observó que la tendencia creciente del consumo nacional aparente también 
contrastó con el comportamiento de las ventas al mercado interno que en conjunto observaron Santa 
Anita, El Anfora y Locería Jalisciense, ya que aumentaron 3 por ciento del periodo de julio de 1998 a junio 
de 1999 al periodo de julio de 1999 a junio de 2000, para después caer en el mismo porcentaje en el 
periodo investigado. 

399. La caída de las ventas al mercado interno, fue explicada en gran parte por las importaciones 
acumuladas en condiciones de discriminación de precios, puesto que, tal como se indica en los puntos 
278 a 288 de esta Resolución, la Secretaría se percató que en el periodo investigado empresas 
importadoras disminuyeron sus compras a la industria nacional al tiempo que aumentaron sus 
importaciones de los países investigados; además, tanto las vajillas nacionales como las importadas 
utilizaron los mismos canales de distribución y concurrieron a los mismos clientes o mercados, hechos 
que apoyan el argumento de que ocurrió una sustitución de producto nacional por importado. 

400. Por otra parte, las exportaciones de la industria nacional registraron una tendencia descendente: 
disminuyeron 36 por ciento del periodo de julio de 1998 a junio de 1999 al periodo de julio de 1999 a junio 
de 2000, para volver a caer 64 por ciento en el periodo investigado. Sin embargo, éstas representaron en 
promedio el 2 por ciento de la producción nacional orientada al mercado interno en el periodo analizado, 
lo cual desvirtúa el argumento de Locería Colombiana y Cerámica Andina de que sería la caída de 
exportaciones la causa del daño a la industria nacional. 

401. El comportamiento de las ventas al mercado interno de los productores nacionales referidos se 
reflejó en el desempeño de su producción: en términos absolutos este indicador aumentó 1 por ciento del 
periodo de julio de 1998 a junio de 1999 al periodo de julio de 1999 a junio de 2000, para caer 7 por 
ciento en el periodo investigado. Toda vez que la capacidad instalada se mantuvo constante en el periodo 
analizado, el descenso registrado por la producción se tradujo en una menor utilización de la capacidad 
instalada, al disminuir 7 puntos porcentuales en el periodo investigado con respecto a los niveles 
alcanzados en el periodo anterior comparable. 

402. Asimismo, la Secretaría observó que la caída en el nivel de producción y la disminución de las 
ventas de estos productores nacionales ocasionó un incremento en sus inventarios promedio, ya que en 
el periodo investigado registraron un crecimiento de 28 por ciento. Cabe señalar que los inventarios de 
Santa Anita, para esta etapa de la investigación, se ajustaron conforme a los resultados de la visita de 
verificación. 

403. Por lo que respecta al nivel de empleo, éste mostró una tendencia decreciente al registrar caídas 
del 6 y 5 por ciento en el periodo investigado y el similar anterior. Por su parte, los salarios crecieron en 9 
por ciento en el periodo investigado. Es importante destacar que para este indicador, conforme a los 
resultados de la visita de verificación a la solicitante, sólo considera información de El Anfora y Locería 
Jalisciense. 

404. En cuanto a la productividad, en el periodo investigado disminuyó un punto porcentual ante la 
caída en la producción mayor que la baja en el empleo; este comportamiento fue contrario al observado 
en el periodo previo al investigado, en virtud de que la productividad se incrementó 6 puntos porcentuales. 

405. En cuanto al argumento de Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería Mexicana de que el 
daño a la industria nacional se explicaría debido a que ésta enfrentó la competencia de importaciones de 
vajillas chinas a precios bajos, es importante destacar que como se indica en el punto 377 de esta 
Resolución, dichas mercancías están sujetas a cuotas compensatorias y, con ello, las importaciones de 
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ese país, se ubican por arriba del precio a l mercado interno de la industria nacional, a diferencia de las 
importaciones acumuladas que ingresan con márgenes significativos de subvaloración. 

406. Por lo que se refiere a una disminución de la demanda de productos a la industria nacional, 
debido a integración de oferentes para la atención de las preferencias del consumidor hacia un servicio de 
mesa más casual, por tanto más económico, la Secretaría reitera que en el expediente administrativo no 
existen elementos para suponer que el daño en la industria nacional de vajillas de cerámica fuera 
causado por cambios en las preferencias del consumidor o por la variación en el tamaño de las unidades 
familiares. Además, no hay razón para determinar que los productos de fabricación nacional no se hayan 
diversificado para ofrecer modelos más económicos o casuales; de hecho, Santa Anita cambió las 
mezclas de sus vajillas y, en conjunto, la industria nacional también comercializa piezas sueltas de 
vajillas. 

407. Por lo que se refiere a la disminución de la demanda de productos a la industria nacional, 
derivada de la caída de la actividad de la industria hotelera restaurantera, la Secretaría reitera que la 
misma no pudo ser la causa del daño a la industria nacional productora de vajillas de cerámica, puesto 
que, tal como se señala en el punto 287 de esta Resolución, al igual que el producto importado, la 
industria nacional destina más del 80 por ciento de sus productos al sector hogar y el consumo nacional 
aparente creció significativamente; además, en todo caso, la afectación en el consumo y la demanda real 
de vajillas también debería observarse en el producto investigado, situación que contrasta con el 
incremento en el volumen de importación de las repúblicas de Ecuador e Indonesia y su creciente 
participación en el mercado nacional. 

408. Con base en los resultados descritos en los puntos 385 a 407 de esta Resolución, la Secretaría 
concluyó que la industria nacional de vajillas de cerámica registró una pérdida de participación en el 
mercado, así como una caída en los niveles de producción, ventas, empleo y utilización de la capacidad 
instalada, y un incremento en sus inventarios, debido principalmente por el incremento de las 
importaciones acumuladas originarias de las repúblicas de Ecuador e Indonesia realizadas en condiciones 
de discriminación de precios. 

B. Efectos en las variables financieras 

409. Derivado de la visita de verificación realizada a Santa Anita, la autoridad investigadora pudo 
constatar que la información del estado de costos, ventas y utilidades del producto similar proporcionada 
por la solicitante en el curso de la investigación proviene de los registros contables de la empresa. En 
dicha visita, la Secretaría detectó discrepancias en algunos rubros de dicho estado, mismas que fueron 
explicadas por la solicitante. En trabajo posterior a la visita, la Secretaría con base en la información 
proporcionada por Santa Anita, determinó las diferencias existentes (cifras reportadas contra cifras 
verificadas), por lo que, para los efectos de la presente Resolución se incorporaron los datos financieros 
del producto similar verificados. 

410. De acuerdo con lo anterior y con base en la información que obra en el expediente administrativo 
de la investigación, la autoridad investigadora procedió con fundamento en lo que disponen los artículos 
41 fracción III de la LCE, 64 fracción III inciso C del RLCE y 3.4 del Acuerdo Antidumping, a evaluar los 
resultados operativos y la situación financiera de la rama de producción nacional de vajillas de cerámica 
correspondiente a los años 1998 a 2000, así como los resultados operativos del producto de fabricación 
nacional similar al de importación para los años 1998 a 2000, y del periodo investigado (julio de 2000 a 
junio de 2001) y sus dos previos comparables. 

411. Para tal efecto, con propósitos de comparabilidad financiera se actualizó la información indicada 
en el punto 323 de la resolución preliminar, con base en el método de cambios en el nivel general de 
precios, según lo que prescribe el Boletín B-10 de los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados 
emitido por el Instituto Mexicano de Contadores Públicos, A.C. Una vez que las cifras fueron actualizadas 
-a pesos constantes-, se agregó la información a partir de lo cual se obtuvieron los estados financieros de 
la industria productora nacional de vajillas y piezas sueltas de cerámica. 

412. De igual forma, la autoridad investigadora agregó la información actualizada del estado de 
costos, ventas y utilidades del producto similar correspondiente a las empresas productoras nacionales 
Santa Anita, El Anfora y Locería Jalisciense para los años 1998 a 2000, así como lo referente al periodo 
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investigado y sus dos previos comparables con lo que obtuvo esta información a nivel de la industria 
productora nacional de vajillas de cerámica. 

413. Por otro lado, la Secretaría determinó que el producto similar participó en el periodo 1998 a 2000, 
con el 77 por ciento de los ingresos totales de las tres empresas analizadas, por lo que concluyó que el 
comportamiento del producto similar influye en forma importante en los resultados y la situación financiera 
de la industria productora nacional. 

C. Utilidades y rentabilidad 

414. En la etapa preliminar El Anfora indicó que en el periodo de 1998 a 2000, los inventarios 
crecieron más de 35 por ciento, toda vez que a decir de la empresa ha tratado de no reducir la plantilla 
laboral. Por su parte, la Secretaría en el punto 330 de la resolución preliminar determinó en forma 
provisional que, en el año 2000 los inventarios en valor de la empresa crecieron 28 por ciento y el 
volumen de inventario del producto similar 26 por ciento con respecto al inventario final de 1998, 
señalando que en la siguiente etapa de la investigación profundizaría sobre el posible efecto favorable de 
los inventarios en las utilidades de dicha empresa en el periodo investigado. 

415. En consecuencia, en la etapa final de la investigación requirió a El Anfora para que explicara de 
qué forma influyó el comportamiento del inventario en el periodo investigado sobre las utilidades de 
operación del producto similar y de la empresa en dicho lapso. En respuesta, esta empresa señaló que 
los inventarios mayores señalan claros efectos perjudiciales en las utilidades de operación de la empresa 
y del producto similar, entre ellos, mencionó: a) un incremento de la cartera de clientes habida cuenta de 
la presión por parte de clientes de otorgar más días de crédito para contrarrestar los precios más bajos de 
las mercancías de importación; b) crecimiento de la inversión en capital de trabajo, ya que al tratar de 
mantener mano de obra calificada el inventario se incrementó; c) aumento del pasivo dado que al 
disminuir el flujo de efectivo a causa de la competencia desleal, la empresa incurrió en incumplimiento 
respecto de un crédito quirografario, mismo que se mantuvo hasta diciembre de 2001, y d) uso de 
reservas de capital, para financiar recursos usados en capital de trabajo. 

416. En relación con lo anterior, la autoridad investigadora considera que el aumento de la cartera de 
clientes, el incremento de la inversión en capital de trabajo, aumento de los pasivos y el uso de reservas, 
no están directamente vinculados al crecimiento de los inventarios como la empresa El Anfora planteó, 
sino que en todo caso, estos efectos estarían indirectamente vinculados con otros factores que afectan 
los volúmenes de ventas, los ingresos, y el flujo de efectivo. 

417. Por su parte, la Secretaría observó que el inventario final en volumen en junio de 2001 -último 
mes del periodo investigado- fue 4 y 1 por ciento mayor que en junio de 1999 y de 2000, respectivamente, 
es decir, se advierte que existe un incremento en el inventario al tomar en cuenta el saldo del inventario 
en el último mes del periodo investigado en relación con el de los previos comparables. 

418. Por otra parte, la autoridad investigadora analizó el comportamiento de los beneficios a nivel de 
la industria productora nacional -para efectos de esta Resolución, la suma de la información de resultados 
de Santa Anita, El Anfora y Locería Jalisciense- de 1998 a 2000. 

419. Al respecto, observó que las utilidades de operación de la industria crecieron en 1999, 
advirtiéndose que el crecimiento de la utilidad operativa estuvo vinculado con el incremento de 3 por 
ciento en los ingresos por ventas netas, así como a una reducción de 1 por ciento en el costo de venta, y 
que el margen operativo se situó ligeramente arriba de 3 por ciento. En 2000, dicha utilidad se incrementó 
81 por ciento, debido a que los costos de venta decrecieron 8 por ciento, aun cuando los ingresos por 
ventas netas disminuyeron 3 por ciento, lo cual se reflejó en que el margen de operación se incrementara 
3 puntos porcentuales ubicándose en poco más de 6 por ciento. 

420. El rendimiento sobre la inversión de la industria en 1999 se incrementó 2 puntos porcentuales al 
ubicarse en cerca de 2 por ciento; en tanto que en 2000 dicho rendimiento mostró un crecimiento de 2 
puntos porcentuales al situarse en 4 por ciento. A su vez, la contribución del producto similar al 
rendimiento sobre la inversión de la industria creció 3 y medio puntos porcentuales en 1999, quedando en 
0.5 por ciento, mientras que para el año 2000 dicha contribución se incrementó medio punto porcentual 
quedando en poco más de 1 por ciento. 
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421. En cuanto a la utilidad de operación de las vajillas de cerámica de fabricación nacional, la 
Secretaría observó que de julio de 1999 a junio de 2000, ésta creció 192 por ciento con respecto al lapso 
previo comparable -en el cual la industria registró pérdidas operativas-, debido a que los ingresos por 
ventas crecieron 6 por ciento -el precio de venta aumentó 5 por ciento en términos de pesos constantes y 
el volumen de venta creció 1.4 por ciento-, mientras que el costo operativo total se contrajo 11 por ciento, 
lo que se reflejó en que el margen de operación pasara de 10 por ciento negativo de julio de 1998 a junio 
de 1999, a 8 por ciento positivo en lapso de julio de 1999 a junio de 2000, es decir, un crecimiento de 18 
puntos porcentuales. 

422. En el periodo sujeto a investigación (julio de 2000 a junio de 2001), las utilidades de operación 
del producto similar mostraron para la industria una importante contracción de 124 por ciento, lo que ubicó 
a dicho indicador en pérdidas equivalentes al 24 por ciento de las utilidades registradas en el periodo 
anterior comparable. Al respecto, la autoridad investigadora advirtió que ese comportamiento adverso 
estuvo directamente vinculado con una disminución de 13 por ciento en los ingresos por ventas totales -el 
precio de venta disminuyó 9 por ciento en términos de pesos constantes y el volumen de venta se redujo 
5 por ciento-, lo que ubicó al margen de operación del producto similar en 2.5 por ciento negativo, es 
decir, una contracción de 10 y medio puntos porcentuales. 

D. Flujo de caja y capacidad para reunir capital 

423. Santa Anita manifestó que el flujo de caja de la empresa mostró un balance negativo, toda vez 
que las cuentas por cobrar se redujeron debido a la baja en las ventas en ese lapso. 

424. Asimismo, Santa Anita manifestó que los resultados de las razones de apalancamiento de corto 
plazo y de activos rápidos en 2000, se deben por una parte al incremento en los inventarios y, por otra, a 
la disminución de cuentas por cobrar. En ese sentido, la solicitante señaló que aunque el nivel de 
apalancamiento de la empresa no es alto, éste se ha incrementado por lo que la capacidad de reunir 
capital ha disminuido, así como sus resultados operativos y el flujo neto de efectivo, lo que tiende a 
agravarse con las continuas reducciones en producción y ventas. 

425. Por su parte, El Anfora argumentó que a fines de 1999 solicitaron un crédito quirografario a una 
institución bancaria, mismo que no pudo ser cubierto en el plazo en virtud del bajo flujo de efectivo 
derivado de la competencia desleal de las importaciones, lo que obligó a la empresa a mantener dicho 
crédito hasta diciembre de 2001, fecha en que el banco acreedor les comunicó que debido a los malos 
indicadores operativos ya no son sujetos de crédito (sic). 

426. La Secretaría observó en el estado de cambios en la situación financiera, que El Anfora registró 
en 1999 y 2000 flujos operativos negativos debido a que en 1999 se registraron pérdidas de operación, y 
en 2000, la empresa tuvo que incrementar su inversión en capital de trabajo, hechos que no le permitieron 
contar con los recursos necesarios para redimir el crédito quirografario. En este sentido, la autoridad 
investigadora observó en los estados financieros de 1999, que el plazo de pago del crédito venció en 
enero de 2000; mientras que en los estados financieros de 2000 se advierte que el crédito fue 
parcialmente cubierto y se pactó un nuevo vencimiento para febrero de 2001. Asimismo, se observa en el 
balance general preliminar de 2001, que el plazo se venció sin que el crédito fuese redimido en 2001. 

427. En relación al comportamiento del flujo de caja de la industria -la agregación de Santa Anita y 
El Anfora-, la autoridad investigadora observó que en 1999 el flujo de caja a nivel de operación aun 
cuando mostró un balance positivo éste se redujo 78 por ciento con respecto al registrado en 1998, 
principalmente porque los resultados netos de la industria se situaron en pérdidas. En 2000, el flujo de 
efectivo operativo de la industria se incrementó 176 por ciento debido a que se registraron utilidades netas 
y a que el efectivo utilizado en capital de trabajo fue 40 por ciento menor al del año anterior. 

428. En 1999, la razón de circulante de la industria creció 6 centavos al ubicarse en 3.67, para 2000 
creció 30 centavos ubicándose en 3.97 pesos de cobertura de pasivos de corto plazo mediante activos 
circulantes, y para 2001, esta relación se ubicó en 5.34 pesos (para Santa Anita y El Anfora), es decir, la 
liquidez creció. 
La razón conocida como prueba ácida se incrementó 20 centavos con respecto a la observada en el año 
1998, quedando en 2.75 pesos de cobertura inmediata, mientras que para 2000 disminuyó a 2.67, lo que 
se explica por el comportamiento de los inventarios en valor, que en dicho año crecieron 30 por ciento. 
Para 2001, esta razón de liquidez inmediata (para Santa Anita y El Anfora) se ubicó en 3.58 pesos de 
activos rápidos por cada peso de deuda a corto plazo. 
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429. Por lo que se refiere al promedio de rotación de inventarios, la autoridad investigadora observó 
que en 1999 creció en 3 días al ubicarse en una rotación media de 69 días, lo que equivale a 5.2 veces al 
año; en tanto que para 2000, el periodo promedio de desplazamiento creció a 84 días, es decir, en dicho 
año la industria tardó 16 días más en “rotar” los inventarios, lo cual se entiende al tomar en cuenta que las 
ventas totales de la industria registraron una contracción en los años 1999 y 2000. 

430. Por otra parte, la razón de endeudamiento demuestra que en 1998, la industria registró una 
proporción de deuda a inversión total de 8 por ciento, es decir, el 92 por ciento de la inversión total de la 
industria fue suministrada por los socios inversionistas; para 1999 creció a 9 por ciento y en 2000 llegó a 
16 por ciento, lo que la Secretaría consideró como un nivel de endeudamiento total moderado. 

431. La razón de apalancamiento financiero, es decir, la relación entre la deuda total de la empresa y 
la inversión neta de los accionistas, se ubicó en 1998 en 9 por ciento y para 1999 se mantuvo 
prácticamente en el mismo nivel, en tanto que en 2000 se incrementó hasta 19 por ciento, lo que 
demuestra que el nivel de apalancamiento financiero de la industria es bajo. 

432. A partir de lo descrito en los puntos anteriores, la autoridad investigadora considera que la 
capacidad de reunir capital de la industria es buena al mostrar niveles de deuda bajos y amplia solvencia 
de corto plazo, aun cuando la rotación de inventarios redujo su ritmo de 1998 a 2000; sin embargo, esta 
capacidad de reunir capital está condicionada a la obtención de resultados operativos positivos que le 
permitan incrementar la capacidad de pago de nuevas deudas y la generación de flujo de efectivo que 
apoyen las operaciones de la industria, así como el hecho de que El Anfora logre redimir el crédito 
vencido a que se hace referencia en los puntos 426 y 427 de esta Resolución y restablezca la relación 
crediticia con el banco acreedor, a efecto de estar en posibilidad de contratar nuevos créditos en el 
sistema financiero. 

433. Con base en lo que señalan los puntos 409 a 432 de esta Resolución, la Secretaría concluyó lo 
que se indica a continuación: 

A. En el periodo investigado, el producto similar registró importantes pérdidas operativas 
principalmente como reflejo de un menor precio de venta en el mercado doméstico, lo cual 
contrasta con los resultados de operación registrados en 2000, año en el cual las uti lidades 
operativas se recuperaron, de lo que se puede afirmar que en el primer semestre de 2001 los 
resultados operativos del producto similar fueron especialmente adversos. 

B. La situación financiera de la industria en su conjunto mostró recuperación de 1998 a 2000, al 
elevarse las utilidades de operación y el flujo de caja operativo, mantener un nivel de 
endeudamiento moderado y adecuada liquidez de corto plazo. No obstante, la capacidad de 
reunir capital de la industria sufrió un deterioro en virtud de que el segundo productor más 
importante de la rama de producción nacional mantuvo hasta diciembre de 2001 -y durante todo 
el periodo investigado- una situación de incumplimiento crediticio. 

Otros factores de daño 

434. De conformidad con lo dispuesto en los artículos 69 del RLCE y 3.5 del Acuerdo Antidumping, la 
Secretaría analizó la concurrencia de otros factores distintos de las importaciones objeto de 
discriminación de precios que pudieran influir en la producción nacional de vajillas y piezas sueltas de 
vajillas de cerámica. 

435. En el transcurso de la investigación, Locería Colombiana, Cerámica Andina y Locería Mexicana, 
argumentaron que el daño alegado a la industria nacional se debe a factores distintos de las 
importaciones investigadas, relacionados con el mercado internacional (precios de las vajillas nacionales 
por arriba de los observados en el mercado internacional, competencia de las importaciones de vajillas de 
origen chino), cambios en las preferencias de los consumidores, caída de la demanda de la industria 
turística y restaurantera, competencia de productos sustitutos (vajillas de melamina, vidrio, plástico y 
metal), así como la disminución de las exportaciones nacionales. 

436. Santa Anita reiteró que lo anterior son argumentos sin información fehaciente en el expediente 
administrativo que los acredite. 

437. Al respecto, tal como se explicó en el apartado de análisis de daño y causalidad de esta 
Resolución, la Secretaría determinó que existen elementos suficientes para considerar que el 
comportamiento de la industria nacional se vio afectado en medida significativa por los precios y las 
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condiciones en que se realizaron las importaciones investigadas, más que por las condiciones del 
mercado internacional, de cambios en las preferencias de los consumidores y de las importaciones de 
origen chino, sujetas a medidas compensatorias. 

438. En referencia al daño atribuible a importaciones de otras procedencias, si bien más de 50 países 
realizaron exportaciones de vajillas a los Estados Unidos Mexicanos entre julio de 1998 y junio de 2001, 
destacan las procedentes de los países investigados por discriminación de precios por su participación de 
mercado (9 por ciento, además de 8 por ciento de la República Popular China) y los bajos precios a los 
que llegaron a territorio nacional; en el periodo investigado más de 30 países vendieron por arriba de los 
precios de las repúblicas de Ecuador e Indonesia (discriminados), y si acaso las repúblicas de Colombia y 
Federativa del Brasil vendieron a precios menores que aquéllos. 

439. Durante el periodo analizado, la industria nacional perdió 23 puntos porcentuales, 8 de los cuales 
atribuibles a las importaciones objeto de discriminación de precios acumuladas, además de 6 
correspondientes a las importaciones chinas las cuales están sujetas a cuotas compensatorias. 

440. De esta manera, dada la importancia relativa de las mercancías acumuladas y los bajos precios a 
los que concurren en el mercado nacional, la Secretaría concluyó que causaron daño importante a la 
rama de producción nacional, en términos de la legislación en la materia. 

441. En relación con los productos sustitutos, como vajillas de melamina, vidrio, plástico y metal, tal 
como se explicó en el apartado de similitud de productos, la Secretaría determinó que existen elementos 
suficientes para considerar que se trató de productos no similares; asimismo, la información del Instituto 
Nacional de Estadística Geografía e Informática indica que la vajilla de loza ganó incluso participación de 
mercado  
(3 puntos porcentuales), en tanto que la de vidrio perdió participación y la de plástico se mantuvo 
constante. Por lo que se refiere a la disminución de las exportaciones de la industria nacional, tal como se 
indica en el apartado de efectos sobre los indicadores nacionales, la magnitud de las mismas desvirtúa el 
argumento en el sentido de que sería su caída la causa del daño alegado. 

442. Por otra parte, Locería Mexicana señaló que la industria tiende a procesos de formación por 
prensado isostático y al proceso que permite decoración por transferencia de color (pad printing). Por su 
parte, Locería Colombiana y Cerámica Andina argumentaron que en el mercado internacional ocurren 
integraciones y fusiones en la oferta de los productos complementarios, que los diseños más casuales 
llevan a adquisiciones de licencias de moda; indicó que la vajillería empieza a desempeñar una función 
ornamental donde el producto nacional carece de competitividad. 

443. En la etapa preliminar, la Secretaría determinó que no hubo elementos que indicaran que los 
consumidores hayan adquirido el producto investigado por cambios tecnológicos relacionados con el 
diseño  
o el decorado de las mercancías importadas, sino más b ien que cada empresa utiliza su propia técnica. 
Asimismo, de acuerdo con la publicación Tableware International File 1999-2003 y el estudio sobre las 
principales empresas de vajillería, se observó que algunas empresas internacionales han realizado 
procesos de integración; pero no encontró elementos que justificaran el daño causado por las 
importaciones objeto de discriminación de precios. 

444. En relación con lo señalado en el punto anterior, en esta etapa de la investigación ninguna de las 
partes comparecientes proporcionó argumentos o medios probatorios que permitieran modificar tales 
conclusiones, por lo que la Secretaría no tuvo conocimiento de que la tecnología, competitividad, 
productividad u otros factores distintos pudieran haber afectado a la producción nacional. 

445. Por otra parte, Cerámica Andina, Locería Colombiana y Locería Mexicana reiteraron que en otras 
investigaciones por discriminación de precios, los clientes de la solicitante han mencionado que ésta 
condiciona la venta del producto, que tiene una oferta restringida y deficiencias en tiempos de entrega. En 
apoyo a su aseveración, se refirió al expediente administrativo 2a. Rev. 06/96 de la revisión a la 
resolución definitiva por la que se impuso cuota compensatoria sobre las importaciones de vajillas o 
piezas de cerámica originarias de la República Popular China, mercancía comprendida en la fracción 



Miércoles 16 de julio de 2003 DIARIO OFICIAL 85 

arancelaria 6912.00.01 de la entonces Tarifa de la Ley del Impuesto General de Importación, 
independientemente del país de procedencia. 

446. Estas empresas señalaron que de dicho expediente se desprende que las compras a Santa Anita 
se encuentran condicionadas a compras mínimas de 10,000 piezas, su presentación de vajilla es de 
únicamente 20 piezas y cuenta con una variedad mínima de dibujos alusivos en sus piezas y solamente 
ofrece productos elaborados en cerámica, no tiene la variedad de modelaje ni productos para satisfacer 
sus necesidades, en algunos casos exige cantidades muy altas para realizar producciones especiales y 
no cuenta con las cantidades de vajillas que se les solicita debido a su baja producción; además, que 
destina un 40 por ciento de su producción a la exportación. 

447. Al respecto, la Secretaría desestimó lo argumentado por Cerámica Andina, Locería Colombiana y 
Locería Mexicana sobre las supuestas prácticas en que incurre la solicitante, puesto que se refieren a 
simples alegatos presumiblemente ocurridos fuera del periodo analizado, además de que ninguno de los 
exportadores o importadores aportó información o medios probatorios que sustentaran que la solicitante, 
en el periodo analizado de esta investigación, condicionó la venta de producto, que tuvo una oferta 
restringida y deficiencias en tiempos de entrega u otras prácticas restrictivas que le afectaran. 

Elementos adicionales 

448. Por otra parte, en la audiencia pública de esta investigación, Cerámica Andina, Locería 
Colombiana y Locería Mexicana señalaron que la solicitante ha puesto en venta sus instalaciones y 
plantas, que incluso las ha ofrecido a las empresas que considera que han cometido la práctica desleal en 
su perjuicio. Indicaron que las cuotas compensatorias no debieran ser la estrategia de enajenación de 
activos por parte de la solicitante. 

449. Por su parte, Santa Anita argumentó que no está vendiendo su planta, sino buscando un socio 
comercial y tecnológico como estrategia empresarial para lograr una mayor competitividad y mejor 
posicionamiento en el mercado y con ello, complementar las fortalezas y corregir debilidades. 

450. Al respecto, la Secretaría consideró que la búsqueda de un socio comercial y tecnológico por 
parte de Santa Anita, o incluso la venta de sus instalaciones, de ser el caso, no son aspectos previstos en 
la legislación de investigaciones por discriminación de precios. Además de ello, la eventual imposición de 
una cuota compensatoria únicamente tiene por objeto restablecer las condiciones leales de competencia y 
corregir la distorsión en los precios generada por la concurrencia de importaciones al mercado nacional a 
precios en condiciones de discriminación de precios  y no para otros fines. 

Conclusiones de daño 

451. Con base en los resultados del análisis de los argumentos y pruebas descritos en los puntos 318 
a 450 de esta Resolución, la Secretaría concluyó que en el periodo investigado, de julio de 2000 a junio 
de 2001, las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica, originarias de las 
Repúblicas de Ecuador e Indonesia, se realizaron en condiciones de discriminación de precios y causaron 
daño a la producción nacional del producto similar; entre los principales factores que llevaron a esta 
conclusión figuran los siguientes: 

A. Las importaciones de las repúblicas de Ecuador e Indonesia se realizaron en condiciones de 
discriminación de precios, los márgenes fueron más que de mínimis y los volúmenes más que 
insignificantes. 

B. Ambos productos compitieron entre sí y con los productos de fabricación nacional; atendieron los 
mismos sectores y utilizaron los mismos canales de distribución; dichas importaciones se 
realizaron durante la mayoría de los meses en el periodo investigado y se caracterizaron por 
ubicarse a precios menores que el resto de los competidores. 
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C. En el periodo analizado las importaciones acumuladas aumentaron 836 por ciento, lo que se 
reflejó en una mayor participación en el mercado, que pasó del 1 por ciento en julio de 1998 a 
junio de 1999 al 9 por ciento en el periodo investigado. 

D. En el periodo investigado, se registró una significativa subvaloración del precio de las 
importaciones acumuladas en condiciones de discriminación de precios en relación con el precio 
nacional similar y el de otras fuentes de abastecimiento, lo que explicó su crecimiento y mayor 
participación en el mercado nacional. 

E. El precio de venta al mercado interno de la industria nacional disminuyó y/o registró una 
contención como resultado del incremento de las importaciones acumuladas y las condiciones a 
las que concurrieron al mercado nacional. 

F. Debido a las condiciones en que se realizaron las importaciones investigadas, los principales 
indicadores económicos de la industria nacional entre ellos, producción, ventas internas, empleo, 
la participación de mercado de la industria nacional, utilización de la capacidad instalada e 
inventarios registraron un deterioro en el periodo investigado. 

G. En efecto, de julio de 2000 a junio de 2001, la producción, ventas internas y empleo registraron 
un descenso de 7, 3 y 6 por ciento, respectivamente; por su parte, la participación de mercado y 
la utilización de la capacidad instalada disminuyeron 11 y 7 puntos porcentuales, 
respectivamente; a su vez, los inventarios promedio aumentaron 28 por ciento. Por otra parte, en 
el periodo investigado el producto similar registró importantes pérdidas operativas principalmente 
como reflejo de un menor precio de venta en el mercado doméstico. 

Conclusión 

452. Con base en el análisis de discriminación de precios a que se refieren los puntos 71 a 228 de 
esta Resolución, del análisis de daño y causalidad descrito en los puntos 229 a 451 de esta Resolución, 
con los resultados del análisis de los argumentos y pruebas presentadas por las partes interesadas, así 
como de la información que la autoridad investigadora se allegó en el curso de la investigación, mismos 
que se describen en los considerandos de esta Resolución, la Secretaría concluye que durante el periodo 
investigado, de julio de 2000 a junio de 2001, las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de 
cerámica originarias de las repúblicas de Ecuador e Indonesia se realizaron en condiciones de 
discriminación de precios, causando daño a la rama de producción nacional. 

453. Por lo anterior, con fundamento en los artículos 59 fracción I de la LCE y 83 fracción I del RLCE, 
es procedente emitir la siguiente: 

RESOLUCION 

454. Se declara concluido el presente procedimiento administrativo de investigación en materia de 
prácticas desleales de comercio internacional, en su modalidad de discriminación de precios, sin imponer 
cuotas compensatorias a las importaciones de vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica, mercancía 
actualmente clasificada en la fracción arancelaria 6912.00.01 de la Tarifa de la Ley de los Impuestos 
Generales de Importación y de Exportación, originarias de la República de Colombia. 

455. Se declara concluido el presente procedimiento administrativo de investigación en materia de 
prácticas desleales de comercio internacional, en su modalidad de discriminación de precios, y se 
imponen las siguientes cuotas compensatorias a las vajillas y piezas sueltas de vajillas de cerámica, 
mercancía actualmente clasificada en la fracción arancelaria 6912.00.01, o por las que posteriormente se 
clasifique, independientemente de que ingrese por otra fracción arancelaria, incluidas las importaciones 
que ingresen al amparo de la regla octava de las complementarias para la aplicación de la Tarifa de la Ley 
de los Impuestos Generales de Importación y de Exportación, con independencia del país de procedencia, 
en los siguientes términos: 

República de Ecuador 

A. Para las importaciones originarias de la empresa Cerámica Andina, C.A.: 3.75 por ciento. 

B. Para las importaciones originarias de todas las demás exportadoras: 3.75 por ciento. 
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República de Indonesia 

A. Para todas las exportadoras: 182.05 por ciento. 

456. Las cuotas compensatorias a que se refiere el punto 455 de esta Resolución, se aplicarán sobre 
el valor en aduana declarado en el pedimento de importación correspondiente. 

457. Compete a la Secretaría de Hacienda y Crédito Público aplicar las cuotas compensatorias a que 
se refiere el punto 455 de esta Resolución, en todo el territorio nacional, independientemente del cobro 
del arancel respectivo. 

458. De acuerdo con lo dispuesto en el artículo 66 de la Ley de Comercio Exterior, los importadores 
del producto investigado que conforme a esta Resolución deban pagar las cuotas compensatorias 
señaladas en el punto 455 de esta Resolución, no estarán obligadas a pagarla si comprueban que el país 
de origen de la mercancía es distinto a las repúblicas de Ecuador e Indonesia. La comprobación de origen 
de las mercancías se hará conforme a lo previsto en el Acuerdo por el que se establecen las normas para 
la determinación del país de origen de las mercancías importadas y las disposiciones para su 
certificación, en materia de cuotas compensatorias publicado en el Diario Oficial de la Federación del 30 
de agosto de 1994, y sus modificaciones publicadas en el mismo órgano de difusión los días 11 de 
noviembre de 1996, 12 de octubre de 1998, 30 de julio de 1999, 30 junio de 2000, 1 de marzo, 23 de 
marzo, 29 de junio, 2 de julio de 2001, 6 de septiembre de 2002 y 30 de mayo de 2003. 

459. Comuníquese esta Resolución a la Administración General de Aduanas del Servicio de 
Administración Tributaria de la Secretaría de Hacienda y Crédito Público, para los efectos legales 
correspondientes. 

460. Notifíquese a las partes interesadas de que se tenga conocimiento. 

461. Archívese como caso total y definitivamente concluido. 

462. La presente Resolución entrará en vigor al día siguiente de su publicación en el Diario Oficial de  
la Federación. 

México D.F., a 4 de julio de 2003.- El Secretario de Economía, Fernando de Jesús Canales 
Clariond.- Rúbrica. 

RESOLUCION por la que se acepta la solicitud de parte interesada y se declara el inicio de la investigación 
por subvención de precios sobre las importaciones de aceite de oliva virgen y refinado, mercancías clasificadas 
actualmente en las fracciones arancelarias 1509.10.99 y 1509.90.02 de la Tarifa de la Ley de los 
Impuestos Generales de Importación y de Exportación, respectivamente, originarias de la Unión Europea 
(Comunidad Europea), principalmente del Reino de España y la República Italiana, independientemente del 
país de procedencia. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de 
Economía. 

RESOLUCION POR LA QUE SE ACEPTA LA SOLICITUD DE PARTE INTERESADA Y SE DECLARA EL INICIO 
DE LA INVESTIGACION POR SUBVENCION DE PRECIOS SOBRE LAS IMPORTACIONES DE ACEITE DE OLIVA 
VIRGEN  
Y REFINADO, MERCANCIAS CLASIFICADAS ACTUALMENTE EN LAS FRACCIONES ARANCELARIAS 1509.10.99 
Y 1509.90.02 DE LA TARIFA DE LA LEY DE LOS IMPUESTOS GENERALES DE IMPORTACION Y DE 
EXPORTACION, RESPECTIVAMENTE, ORIGINARIAS DE LA UNION EUROPEA (COMUNIDAD EUROPEA), 
PRINCIPALMENTE DEL REINO DE ESPAÑA Y LA REPUBLICA ITALIANA, INDEPENDIENTEMENTE DEL PAIS DE 
PROCEDENCIA. 

Visto para resolver en el momento procesal que nos ocupa el expediente administrativo 08/03 
radicado en la Unidad de Prácticas Comerciales Internacionales de la Secretaría de Economía, en 
adelante la Secretaría, se emite la presente Resolución de inicio de investigación por subvención de 
precios de conformidad con los siguientes: 

RESULTANDOS 

Presentación de la solicitud 

1. El 12 de marzo de 2003, la empresa Fortuny de México, S.A. de C.V., en lo sucesivo Fortuny, por 
conducto de sus representantes legales, compareció ante la Secretaría para solicitar el inicio de la 
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investigación por subvención de precios y la aplicación del régimen de cuotas compensatorias, sobre las 
importaciones de aceite de oliva virgen y refinado, originarias de la Unión Europea, principalmente del 
Reino de España y la República Italiana, independientemente del país de procedencia. 

2. La solicitante manifestó que en el periodo comprendido de abril de 2002 a diciembre de 2002, las 
importaciones de aceite de oliva virgen y refinado, originarias de la Unión Europea, se efectuaron en 
condiciones de subvención de precios, lo que ha causado un retraso importante a la creación de una 
rama de la producción nacional de mercancías idénticas o similares, conforme a lo dispuesto en los 
artículos 28, 37, 39 y 40 de la Ley de Comercio Exterior, en lo sucesivo LCE, y 16.1 del Acuerdo sobre 
Subvenciones y Medidas Compensatorias de la Organización Mundial del Comercio, en lo sucesivo 
ASMC. 

Empresa solicitante 

3. Fortuny es una empresa constituida conforme a las leyes de los Estados Unidos Mexicanos, con 
domicilio para oír y recibir notificaciones en el edificio Plaza Reforma, ubicado en Prolongación Paseo de 
la Reforma número 600, despacho 103, colonia Santa Fe Peña Blanca, código postal 01210 en México, 
Distrito Federal, y cuya principal actividad consiste en la producción y transformación de productos 
derivados del olivo, entre los cuales se encuentra el aceite de oliva virgen y refinado. 

4. Asimismo, conforme a lo previsto en los artículos 11.4 y 16.1 del ASMC, la solicitante manifestó que 
representa el 100 por ciento de la producción nacional de aceite de oliva virgen y refinado, en virtud de 
que en la actualidad es la única empresa que tiene las condiciones económicas y financieras y las 
inversiones necesarias para crear una rama de producción nacional del producto investigado en los 
Estados Unidos Mexicanos. Para acreditar lo anterior presentó escritos de la Secretaría de Fomento 
Agropecuario del Gobierno del Estado Libre y Soberano de Baja California, en los cuales se avala la 
existencia de la planta productiva de la solicitante, su capacidad de producción, así como la disponibilidad 
de insumos para iniciar la producción y la viabilidad técnica de la misma. 

Descripción del producto 

5. Con fundamento en los artículos 37 y 75 fracción VIII del Reglamento de la Ley de Comercio 
Exterior, en lo sucesivo RLCE, y 15.1 del ASMC, la Secretaría evaluó la similitud entre el producto 
investigado y el producto nacional. 

6. La solicitante estableció que el producto objeto de investigación es el aceite de oliva vi rgen, 
extravirgen y refinado originario de la Unión Europea que recibe subvenciones. 

Régimen arancelario 

7. Con fundamento en el artículo 75 fracción VIII del RLCE, las fracciones arancelarias por las que 
ingresa el producto investigado son, conforme a la Tabla 1, las siguientes: 

Tabla 1. Clasificación arancelaria del producto investigado 

Codificación Texto Unidad de 
medida 

Arancel 
Unión 

Europea 

Arancel 
base 

15.09 Aceite de oliva y sus fracciones, incluso 
refinado, pero sin modificar químicamente 

   

1509.10 - Virgen    
1509.10.99 - Los demás Kg 7%/6% 10% 

1509.90 - Los demás    
1509.90.02 Refinado cuyo peso, incluido el envase 

inmediato, sea menor de 50 kilogramos 
Kg 14%/12% 20% 

 
Análisis de similitud de producto 
8. De acuerdo con la solicitante el producto nacional idéntico o similar al producto objeto de la 

investigación es también el aceite de oliva virgen, extravirgen y refinado. Tanto el producto nacional como 
el producto importado de la Unión Europea se obtiene de la extracción del fruto del olivo, cumpliendo 
ambos con las normas internacionales aplicables al aceite de oliva. Los aceites de oliva mexicanos y 
europeos son procedentes del fruto del olivo (Olea Europaea) y se clasifican en tres tipos: 
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A. Aceites de oliva vírgenes. Estos son los obtenidos exclusivamente por procedimientos 
mecánicos y en condiciones especialmente térmicas (sic) de las aceitunas, sin mezclas de 
ningún otro aceite de distinta procedencia. Se consideran los siguientes grados de calidad: 
a) Aceite de oliva extra virgen. Es de sabor absolutamente característico y con una acidez 

libre no mayor en 1% expresada en ácido oleico. 

b) Aceite de oliva fino. Tiene las mismas características que el extra y sólo diferirá en cuanto a 
la acidez libre que no será mayor de 1.5% expresada en ácido oleico. 

c) Aceite de oliva corriente (sic). Tiene una acidez libre que no será mayor de 3% expresada 
en ácido oleico. 

B. Aceite de oliva refinado. Es obtenido de los aceites de oliva vírgenes cuyo contenido de ácidos 
y/o características organolépticas se someten a métodos de refinación los cuales no conducen a 
una alteración de la estructura glicérica inicial. 

C. Aceite de oliva. Conocido también como aceite puro de oliva o 100% puro de oliva; es el aceite 
que resulta de las mezclas de aceite de oliva virgen y aceite de oliva refinado. 

9. La solicitante señaló que de acuerdo con la Norma Mexicana NMX-F-109-1982, se entiende por 
aceite de oliva, el producto obtenido por medios mecánicos u otros medios físicos en condiciones 
especialmente térmicas (sic), de los frutos maduros y sanos del olivo Olea Europaea. 

10. Asimismo, la solicitante argumentó que el insumo del aceite es el fruto del olivar: la aceituna.  
En términos genéricos podemos distinguir en los Estados Unidos Mexicanos dos tipos de aceitunas: la 
aceituna verde de mesa o para aderezo y la aceituna negra que es la que se utiliza para producir el aceite 
de oliva objeto de la investigación. 

11. La solicitante señaló que de acuerdo con el programa Apoyos y Servicios a la Comercialización 
Agropecuaria (ASERCA), de la Secretaría de Agricultura, Ganadería, Desarrollo Rural, Pesca y 
Alimentación (SAGARPA), el escaso conocimiento que se tiene del olivo y su reducida dispersión, se 
debe a que es un cultivo confinado por condiciones de clima. La franja de producción se ubica entre los 
30º y 45º de latitud en ambos hemisferios. En el hemisferio septentrional la franja se ubica únicamente en 
el Sur de los Estados Unidos de América y en el Norte de Estados Unidos Mexicanos. El cultivo se 
concentra en dos zonas de la República Mexicana: Sonora y Baja California, en donde se encuentran al 
menos el 98% de los olivos. Normalmente la aceituna y el aceite se procesan en las mismas zonas. 

12. Asimismo, señaló que, como todo producto agrícola, la aceituna tiene ciclos y periodos de 
cosecha. En el caso de la aceituna verde en los Estados Unidos Mexicanos, el periodo va del 15 de 
agosto al 15 de octubre y, en el caso de la aceituna negra, que es la misma aceituna verde que se deja 
una temporada más en el árbol hasta que se torna de color violeta oscuro en lo que acumula aceite y, por 
lo tanto, la cosecha se alarga hasta marzo o la primera quincena de abril. 

13. Finalmente, la solicitante argumentó que el aceite de oliva normalmente se distribuye en 
presentaciones comerciales destinadas al consumidor final para su uso directo o para la preparación de 
diversos alimentos. En algunos casos el aceite de oliva se utiliza en la fabricación de algunos alimentos 
procesados. Tanto el producto originario de la República Italiana como el originario del Reino de España 
se comercializan en todo el país en las principales tiendas de autoservicio. 

Importadores y exportadores 

14. La solicitante manifestó en su escrito que la práctica desleal de comercio internacional la han 
cometido en su perjuicio las siguientes empresas: 

Empresas exportadoras: 

Aceites Borges, Pont, S.A. 
Avenida José Trepat s/n 
25300, Tarrega, España 

Carbonell de Córdoba, S.A. 
Carretera Nacional IV 
Km. 388, 14610, Alcolea 
Córdoba, España 

SALOV, S.p.A. 
Vía Montramito 10 
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55049, Viareggio 
Lucca, Italia 

Empresas importadoras: 

Importaciones y Exportaciones Orma, S.A. de C.V. 
Santiago No. 33, Col. Barrio Santiago Norte 
C.P. 08240, México, D.F. 

Industria Agrícola Carredana, S.A. de C.V. 
Cazuela No. 28, Col. Ejidos del Moral 
Deleg. Iztapalapa, C.P. 09040 
México, D.F. 

Bodegas La Negrita, S.A de C.V. 
Lago Hielmar No. 78 
Col. Anáhuac, 
C.P. 11320, México, D.F. 

Argumentos y medios de prueba 

15. Con el propósito de acreditar la existencia de la práctica desleal en su modalidad de subvención, 
la empresa solicitante presentó los siguientes argumentos y medios de prueba. 

Precio de exportación subsidiado 

16. La solicitante calculó el precio de exportación a partir de un listado de importaciones del producto 
investigado elaborado con datos obtenidos del Banco de México de enero de 2000 a septiembre de 2002. 

Precio de exportación sin subsidio 

17. La solicitante determinó el precio de exportación sin subsidio, sumando al precio de exportación 
subsidiado el monto de la subvención estimada por unidad de medida para el Reino de España y la 
República Italiana. 

Daño y causalidad 

18. La empresa Fortuny manifestó que: 

A. Las importaciones de aceite de oliva virgen y refinado originarias de la Unión Europea se 
efectuaron en condiciones de subvención, lo que ha causado un retraso a la creación de una 
rama de la producción nacional del producto investigado. 

B. Los apoyos otorgados por la Unión Europea principalmente al Reino de España y la República 
Italiana, constituyen una subvención específica a la producción del aceite de oliva. 

C. Es urgente la aplicación de medidas compensatorias a las importaciones del producto 
investigado en condiciones de subvención de precios, toda vez que la producción nacional de 
aceite de oliva no puede sobrevivir frente a los subsidios otorgados a los productores en la Unión 
Europea. 

D. Adicionalmente, se afecta la cadena productiva de la aceituna en las zonas agrícolas de la 
República Mexicana y ponen en riesgo la desaparición de los árboles de olivo. 

E. La solicitante es la única empresa que tiene las condiciones económicas, financieras y las 
inversiones necesarias para crear una rama de producción nacional del producto investigado. 

19. Para probar su dicho, la solicitante presentó los siguientes medios de prueba: 

A. Copia certificada del instrumento notarial número 3,674 pasado ante la fe del Notario Público 
número 138 en México, Distrito Federal. 

B. Copia certificada del instrumento notarial número 1,484 pasado ante la fe del Notario Público 
número 138 en México, Distrito Federal. 

C. Documento que contiene la Norma Mexicana NMX-F-109-1982 de Aceite de Oliva, publicada el 
22 de diciembre de 1982. 

D. Copia del Reglamento (CE) número 136/66/CEE del Consejo de 22 de septiembre de 1966, por 
el que se establece la organización común de mercados en el sector de las materias grasas. 



Miércoles 16 de julio de 2003 DIARIO OFICIAL 91 

E. Copia del Reglamento (CE) número 1793/2002 de la Comisión del 9 de octubre de 2002, por el 
que se fijan para la campaña de comercialización 2001/02, la producción estimada de aceite de 
oliva y el importe de la ayuda unitaria a la producción que puede ser anticipado, publicado en el 
Diario Oficial de las Comunidades Europeas el 10 de octubre de 2002. 

F. Copia del Reglamento (CE) número 1513/2001 de la Comisión del 23 de julio de 2001, que 
modifica el Reglamento 136/66/CEE y el Reglamento (CE) número 1638/98, en lo que respecta 
al régimen de ayuda y a la estrategia de la calidad para el aceite de oliva, publicado en el Diario 
Oficial de las Comunidades Europeas e l 26 de julio de 2001. 

G. Documento que contiene estimación de los márgenes de subsidios de aceite de oliva originario 
del Reino de España y la República Italiana, elaborado por la solicitante. 

H. Resolución 772/98 del Ministerio de Economía de Argentina, publicada el 2 de julio de 1998, 
mediante la cual se fijan derechos compensatorios a las importaciones de aceite de oliva 
originarias de la Unión Europea. 

I. Resolución 255/2001 del Ministerio de Economía de Argentina, publicada el 2 de julio de 2001, 
mediante la cual mantienen los derechos compensatorios a las importaciones de aceite de oliva 
originarias de la Unión Europea. 

J. Copia del boletín mensual del Banco de la Comunidad Europea de enero de 2003, que contiene 
el tipo de cambio del euro con otras monedas. 

K. Documento que contiene las importaciones del Reino de España y la República Italiana en valor, 
volumen y precios implícitos de enero de 2000 a septiembre de 2002, elaborado por la solicitante 
con datos aportados por el Banco de México al Banco de Comercio Exterior. 

L. Cartas de la Secretaría de Desarrollo Económico y de Fomento Agropecuario del Gobierno del 
Estado Libre y Soberano de Baja California, dirigidas al jefe de la Unidad de Prácticas 
Comerciales Internacionales. 

M. Copia de los reportes “Evolución del mercado mundial de los aceites de oliva” y “Situación y 
evolución del mercado mundial del aceite de oliva” de junio de 2000 y diciembre de 1995, 
respectivamente, cuya fuente es la publicación Olivae, edición española. 

N. Documento que contiene los costos y ventas de la solicitante proyectada por unidad de medida 
del producto investigado. 

O. Documento que contiene el estado de resultados y balance general pro-forma de Fortuny de 
México, S.A. de C.V. 

P. Factura de fletes y seguros de Ensenada, B.C. a la Ciudad de México. 

Q. Listado de las empresas que conforman el Grupo ADRO. 

R. Cotización de fletes, seguros, maniobras y otros de Europa al puerto de Veracruz y del puerto de 
Veracruz a la Ciudad de México de 7 de marzo de 2003. 

S. Documentos relacionados con las visitas y cotizaciones de Fortuny de México, S.A. de C.V. a 
tiendas de autoservicio. 

T. Impresiones de las páginas de Internet de las tiendas de autoservicio Superama y Gigante que 
contienen presentaciones y precios del aceite de oliva de España e Italia para su venta obtenidas 
de las direcciones electrónicas: www.superama.com.mx y www.gigante.com.mx, 
respectivamente. 

U. Página 70 del Decimoséptimo Informe Anual de la Comisión al Parlamento Europeo sobre las 
Actividades Antidumping y Antisubvenciones de la Comunidad, 1998. 

V. Copia de la publicación “El Olivo, Eco del Mediterráneo”, Claridades Agropecuarias, ASERCA, 
junio 2002. 

W. Marca y logotipo de Fortuny para la comercialización de aceite de oliva. 

X. Formulario oficial para solicitantes de inicio de investigación por subvenciones. 

Prevención 



Miércoles 16 de julio de 2003 DIARIO OFICIAL 92 

20. El 9 de mayo de 2003, Fortuny, en respuesta a la prevención realizada mediante oficio de fecha 7 
de abril de 2003, presentó lo siguiente: 

A. Proyecto de reapertura de operaciones de producción de aceite de oliva de Fortuny de México, 
S.A. de C.V., de 2003 a 2005. 

B. Documento que contiene indicadores de producción, ventas, inventarios y empleo de Fortuny 
para 1999 a 2001. 

C. Información respecto a la capacidad instalada y utilizada de Fortuny para la elaboración del 
producto investigado de 1999 a 2002. 

D. Documento que contiene la producción efectiva de aceite de oliva de España, Italia, Grecia, 
Portugal y Francia, obtenida de la dirección electrónica: www. infolivo.com. 

E. Documento que contiene los estados financieros y de resultados de Fortuny de México, S.A. de 
C.V. para 2002 y 2001. 

F. Documento que contiene el cálculo del factor de ajuste de prima de riesgo para el mercado 
mexicano respecto al mercado de los Estados Unidos de América, elaborado por la solicitante. 

G. Impresión de la página de Internet Multex Investor de Yahoo, con dirección electrónica: 
www.yahoo.multexinvestor.com, en donde se exponen las razones financieras para la industria 
de procesamiento de alimentos. 

H. Estudio de precios al público de aceite de oliva en las principales tiendas de autoservicio de la 
Ciudad de México, elaborado con datos de la solicitante. 

I. Documento que contiene el pronóstico de la demanda de aceite de oliva en México, elaborado 
por la solicitante de 2000 a 2005. 

J. Documento que contiene muestra de los registros internos diarios de producción de Fortuny de 
México, S.A. de C.V. 

K. Descripción técnica de la maquinaria utilizada para la extracción de aceite de oliva. 

L. Información correspondiente a los estados de costos, ventas y utilidades del producto 
investigado, elaborado por Fortuny. 

CONSIDERANDO 

Competencia 

21. La Secretaría de Economía es competente para emitir la presente Resolución, conforme a lo 
dispuesto en los artículos 16 y 34 fracciones V y XXX de la Ley Orgánica de la Administración Pública 
Federal; 5 fracción VII y 52 fracción I de la Ley de Comercio Exterior, 1, 2, 4 y 16 fracción I del 
Reglamento Interior de la Secretaría de Economía. 

Legitimación 

22. De acuerdo con los escritos de la Secretaría de Fomento Agrícola del Gobierno del Estado Libre y 
Soberano de Baja California, Fortuny constituye el 100% de la rama de la producción nacional, en virtud 
de que en la actualidad es la única empresa que tiene las condiciones económicas, financieras y las 
inversiones necesarias para crear una rama de producción nacional del producto investigado en los 
Estados Unidos Mexicanos, con lo que se actualiza el supuesto contenido en los artículos 11.4 y 16.1 del 
ASMC, 40 y 50 de la LCE y 60 y 75 del RLCE. 

Legislación aplicable 

23. Para efectos del presente procedimiento de investigación serán aplicables la Ley de Comercio 
Exterior y el Reglamento de la Ley de Comercio Exterior, así como el Acuerdo sobre Subvenciones y 
Medidas Compensatorias de la Organización Mundial del Comercio, en virtud del artículo 14 de la 
Decisión número 2/2000 del Consejo Conjunto CE y México, contenida en Acuerdo de Asociación 
Económica, Concentración Política y Cooperación entre los Estados Unidos Mexicanos y la Comunidad 
Europea y sus Estados Miembros, publicado en el Diario Oficial de la Federación, en lo sucesivo DOF, 
el 26 de junio de 2000. 

24. En virtud de que la Unión Europea tiene su origen en las comunidades europeas y diversos 
tratados y acuerdos internacionales que regulan tanto su relación interna como su actuación ante terceros 
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países, la presente investigación está dirigida a las entidades, organismos y Estados Miembros que en su 
conjunto forman parte de la Unión Europea, de conformidad con los artículos A, B y C del Tratado de 
Maastricht y 3B del Tratado de Roma, por el que se constituye la Comunidad Europea. 

25. Al presente procedimiento de investigación no le son aplicables las reformas a la Ley de Comercio 
Exterior publicadas en el DOF el 13 de marzo de 2003, de conformidad a lo dispuesto en su tercer artículo 
transitorio. 

Análisis de discriminación de precios 

Productos exportados 

26. De acuerdo con la información proporcionada por Fortuny, el aceite de oliva se importa 
actualmente a los Estados Unidos Mexicanos bajo las fracciones arancelarias 1509.10.99 (aceite de oliva 
virgen) y 1509.90.02 (aceite de oliva refinado) de la Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de 
Importación y de Exportación, en lo sucesivo TIGIE. La solicitante propuso como periodo investigado el 
comprendido entre abril y diciembre de 2002. 

27. Durante el periodo de investigación se registraron importaciones de aceite de oliva en los Estados 
Unidos Mexicanos originarias de la Unión Europea, sin embargo, casi la totalidad fueron del Reino de 
España y la República Italiana, por lo que el cálculo de las subvenciones se realizó para estos dos países. 

Descripción del programa 

28. La empresa solicitante manifestó que existe un programa de subvenciones al aceite de oliva en la 
Unión Europea que representa una transferencia directa de fondos de un organismo público a los 
productores de aceite de oliva de los países productores de las comunidades europeas, y que por lo tanto 
constituye una subvención de acuerdo a la definición establecida en el artículo 1.1 del ASMC. 

29. Fortuny indicó en su solicitud de inicio de investigación que el programa que establece las 
transferencias directas de fondos a los oleicultores de los países miembros de las comunidades europeas 
está especificado en el Reglamento número 136/66/CE del Consejo de la Comunidad Económica Europea 
(hoy Consejo de la Unión Europea). 

30. Asimismo, la solicitante señaló que dicho reglamento fue adoptado el 22 de septiembre de 1966 y 
modificado el 1 de noviembre de 2001, el cual establece en su título II las ayudas específicas para los 
productores de aceite de oliva de los países miembros de la Comunidad Europea. En esta modificación se 
estipula que para las campañas de comercialización de 1998/1999, 1999/2000, 2000/2001, 2001/2002,  
2002/2003 y 2003/2004 el importe de la ayuda es de €1.3225 euros por kilogramo de aceite producido, 
distribuyendo a cada país productor una cantidad máxima determinada por campaña de comercialización. 
Esta cantidad es conocida como Cantidad Nacional Garantizada (CNG). 

31. La solicitante explica que la campaña de comercialización comienza el 1 de noviembre y termina el 
31 de octubre del año siguiente y que la ayuda se otorga a los productores al inicio de la campaña de 
comercialización. Asimismo, indica que reciben dicha ayuda en función de los kilogramos de producción 
estimada de aceite de oliva de cada país; las cifras de producción estimada son aportadas por cada 
Estado miembro. 

32. Fortuny señala que la Comisión Europea especifica los montos de las ayudas para el aceite de 
oliva de 5 países europeos, entre los que se encuentran el Reino de España y la República Italiana y 
proporciona los montos de ayuda correspondientes a cada uno de estos países productores que 
establece el reglamento. 

33. Para calcular el monto de ayuda por kilogramo de aceite de oliva aplicable al Reino de España y a 
la República Italiana, la solicitante multiplicó la ayuda por kilogramo por el coeficiente que resulta de 
dividir la CNG entre la producción estimada para cada país. 

34. Finalmente, la solicitante argumentó que para calcular el subsidio total por kilogramo para cada 
país es necesario considerar, además del apoyo directo obtenido conforme a lo descrito en el punto 
anterior, el subsidio implícito que se obtiene del financiamiento para la campaña al otorgar parte de la 
ayuda como anticipo al inicio de dicha campaña. 
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35. Para sustentar lo descrito en los puntos 27 al 33 de la presente Resolución, la solicitante presentó 
los medios de prueba descritos en los incisos D, E y F del punto 19 de la misma. 

Precio de exportación 

36. Con la finalidad de cuantificar la incidencia del subsidio sobre el precio de exportación, la 

solicitante, de acuerdo a lo establecido en el formulario de inicio de investigación, calculó dos precios de 
exportación, uno se refiere al precio de exportación observado (precio subsidiado) y el otro se refiere a un 

precio inferido que se obtiene sumando al precio de exportación observado el monto unitario del subsidio 

(precio sin subsidio). 

37. Para calcular el precio promedio ponderado de exportación observado a los Estados Unidos 

Mexicanos del producto investigado originario del Reino de España y la República Italiana, la solicitante 
utilizó los precios de importación obtenidos a partir de la información que reporta el Banco de México para 

las dos fracciones arancelarias señaladas en el punto 26 de la presente Resolución. La Secretaría 

comparó las cifras de las importaciones del Reino de España y la República Italiana del producto 
investigado, cuya fuente son los listados de pedimentos que proporciona la Secretaría de Hacienda y 

Crédito Público, con las reportadas por la solicitante sin encontrar diferencias. 

Ajustes al precio de exportación 

38. Debido a que los precios de exportación presentados por la solicitante se encuentran a nivel CIF 

(Cost, Insurance and Freight o Costo Seguro y Flete) la solicitante los ajustó por términos y condiciones 
de venta. En particular, ajustó el precio de exportación por concepto de flete y seguro marítimo de Europa 

al puerto de Veracruz y por gastos por maniobras. 

39. Para documentar los ajustes antes señalados, Fortuny presentó una cotización de una empresa 

transportista. La Secretaría aceptó los ajustes propuestos por la solicitante con fundamento en el artículo 

54 del RLCE. 

Precio de exportación sin subsidio 

40. La solicitante calculó el precio de exportación sin subsidio sumando al precio de exportación 

ajustado, el monto del subsidio unitario estimado según lo señalado en los puntos 28 a 34 de la presente 

Resolución. 

Margen de subvención 

41. Para obtener el margen de subvención aplicable al Reino de España y la República Italiana para el 
aceite de oliva virgen y refinado, la solicitante calculó la diferencia entre el precio de exportación ajustado 

sin subsidio y el precio de exportación subsidiado, relativa a este último y expresada en términos 

porcentuales. 

42. Del análisis de la información, datos y pruebas a las que se refieren los puntos 26 a 41 de la 

presente Resolución y debido a que es la información razonablemente al alcance de la solicitante de 
acuerdo a lo establecido en el artículo 11.2 del ASMC y en la fracción XI del artículo 75 del RLCE, y 

después de realizar el examen de exactitud e idoneidad de las pruebas a que se refiere el artículo 11.3 

del ASMC, la Secretaría concluyó: 

A. Que la ayuda otorgada por las comunidades europeas a sus productores de aceite de oliva, 

entre los que se incluyen el Reino de España y la República Italiana, cumple con la definición de 
subvención establecida en el artículo 1.1 del ASMC ya que se trata de una transferencia directa 

de fondos que otorgó un beneficio. 
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B. Que en términos del artículo 2 del ASMC, se pudo constatar que se trata de una subvención 
específica en razón de que se otorgó a productores de aceite de oliva. 

43. Por lo expuesto anteriormente, la Secretaría determinó que existen elementos suficientes para 
presumir que, durante el periodo de abril a diciembre de 2002, las importaciones de aceite de oliva virgen 

y refinado a los Estados Unidos Mexicanos, que se clasifican actualmente en las fracciones arancelarias 

1509.10.99 y 1509.90.02 de la TIGIE, respectivamente, originarias y procedentes de la Unión Europea, en 
particular del Reino de España y la República Italiana, se realizaron a precios subvencionados. 

Análisis de daño y causalidad 

Mercado nacional 

44. Con fundamento en los artículos 40 y 50 de la LCE, 60, 61 y 62 del RLCE, 11.4 y 16.1 del ASMC, 
la Secretaría analizó la representatividad de los productores solicitantes, tomando en cuenta si éstos 
fueron importadores o si se encuentran vinculados con los exportadores o los importadores del producto 
investigado; asimismo, analizó si la solicitud de investigación cuenta con el apoyo para ser considerada 
como hecha por la rama de la producción nacional o en nombre de ella. 

45. La solicitante señaló que hasta los primeros meses de 2002, es la empresa Formex Ybarra, 
S.A. de C.V., en lo sucesivo Formex Ybarra, razón social de su antecesora, quien constituyó la rama de 
producción nacional de productos similares a los importados objeto de la presente solicitud. No obstante, 
los activos para producir el aceite de oliva pasaron a ser propiedad de Fortuny, por lo tanto, aunque hoy 
no existe una rama de producción nacional (al no existir operaciones de producción y venta de un 
producto fabricado en los Estados Unidos Mexicanos similar al producto objeto de la investigación), existe 
la capacidad instalada y los insumos para producir los tipos de aceite de oliva investigados en el momento 
en el que su producción sea viable económicamente. 

46. De acuerdo con lo señalado por la solicitante, sólo se podrá crear una rama de producción 
nacional si la Unión Europea elimina de inmediato los subsidios a la producción de aceite de oliva, o si se 
establecen a la brevedad medidas compensatorias al aceite del olivo importado subvencionado y objeto 
de la presente solicitud. Asimismo, señaló que los árboles de oliva y el cultivo de aceitunas para aceite 
desaparecerán en los Estados Unidos Mexicanos si no existe demanda del producto, la que sólo puede 
provenir de Fortuny. 

47. De acuerdo con lo señalado por la solicitante, ASERCA establece que la antecesora de Fortuny, 
mencionada como Ybarra, era la única empresa dedicada a la obtención del aceite. 

48. La solicitante argumentó que hoy en día las condiciones no han cambiado y la única empresa que 
tiene las condiciones económicas y financieras y las inversiones necesarias para crear una rama de 
producción nacional del producto idéntico o similar en los Estados Unidos Mexicanos es Fortuny. Aunque 
existan algunas prensas manuales en ranchos con producción casera y artesanal de aceite puro de oliva, 
en los Estados Unidos Mexicanos la empresa Fortuny es la única que puede colocar su producto en los 
mismos canales de comercialización al que llega el producto investigado. Por lo tanto, y desde el punto de 
vista de la capacidad y las instalaciones para producir el producto más parecido o semejante (casi 
idéntico) al importado, Fortuny constituye el 100% de la rama de la producción nacional. 

49. Es importante destacar que como sustento de su afirmación, la empresa Fortuny proporcionó en la 
solicitud de investigación copias de diversas cartas en las que el Gobierno del Estado Libre y Soberano 
de Baja California avala la existencia de la planta de Fortuny, su capacidad de producción, así como la 
disponibilidad de insumos para iniciar la producción y la viabilidad técnica de la misma, entre otros 
elementos. 

50. Como respuesta a la prevención efectuada por la Secretaría, la solicitante argumentó que estima 
que la antecesora de Formex Ybarra, comenzó la producción de aceite de oliva en el año de 1947. De 
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acuerdo con la información disponible por sus actuales dueños, la empresa nunca sufrió interrupciones en 
la producción de aceite de oliva. 

51. Asimismo, la solicitante señaló que como antecedentes de la empresa Fortuny se encuentran los 
siguientes: en 1944 con la denominación social Distribuidora Fortuny de México, S.A.; en 1948 ésta 
cambió su denominación a Formex, S.A.; en 1969 Formex, S.A. cambió su denominación a Formex 
Ybarra; ese año se fusionaron tres empresas. El último cambio de denominación fue el realizado en 
octubre de 2001, cuando se aprobó la actual razón social de la empresa: Fortuny de México, S.A. de C.V. 

52. Por otro lado, la Secretaría observó que Fortuny efectuó importaciones del producto investigado 
durante los periodos previos al investigado; sin embargo, es importante señalar que se efectuaron dichas 
importaciones porque la antecesora de Fortuny, Formex Ybarra además de producir el aceite de oliva, lo 
comercializaba, pero a partir de la creación de Fortuny (octubre 2001), ésta sólo se dedica a la producción 
de aceite de oliva y no realiza importaciones del producto sujeto a investigación ni está vinculada con 
importadores. 

53. Cabe señalar que en el mes de octubre de 2001 Formex Ybarra cambió su razón social por 
Fortuny de México. En esta inteligencia, se destaca que para los efectos del presente análisis, se hace 
referencia a Fortuny por ser la entidad legal solicitante, aunque eventualmente se hagan comparaciones 
con información financiera que corresponde a Formex Ybarra, ya que la información de ventas y precios 
que la solicitante presentó como respuesta a la prevención realizada por la Secretaría corresponde a 
hojas de trabajo simples ya que la empresa no tiene acceso a la información contable en poder de 
Distribuidora Ybarra, S.A. de C.V., en lo sucesivo, Distribuidora Ybarra. 

Análisis particular de daño 

54. La Secretaría tomó en cuenta que en la nota 45 del ASMC, se señala que en dicho Acuerdo se 
entenderá por “daño”, un daño importante causado a una rama de producción nacional, una amenaza de 
daño importante a una rama de producción nacional o un retraso importante en la creación de esta rama 
de producción. 

55. En relación con lo anterior la solicitante señaló que el producto nacional enfrentó competencia 
desleal con el aceite de oliva importado, principalmente de origen español e italiano, debido a que estas 
importaciones llegan a precios subsidiados cada vez más bajos, los que llevaron a la crisis de la única 
empresa productora de aceite de olivo en los Estados Unidos Mexicanos, Formex Ybarra. 

56. La solicitante señaló que desde hace más de dos años, la crisis condujo a sucesivas 
reestructuraciones de las empresas del grupo para reducir costos. Los problemas de la empresa también 
provocaron la separación de las distintas actividades en distintas razones sociales. 

57. Según la solicitante, una vez dada la separación de actividades, la empresa distribuidora, 
Distribuidora Ybarra, exigió que Fortuny redujera sus precios a niveles tales que fueran comparables con 
los del producto importado, lo que llevó a la solicitante a emprender varias acciones, tales como iniciar el 
desarrollo de su propia marca e intentar colocar su producción directamente en cadenas de autoservicio 
sin la intermediación de Distribuidora Ybarra. Dichas acciones se encontraron con una negativa por parte 
de las cadenas de autoservicio para adquirir el aceite de oliva de producción nacional, con el argumento 
de que los precios a los que adquirían los productos importados eran significativamente más bajos que los 
que ofrecía la solicitante. 

58. Así, la solicitante explicó que los precios a los que estaban dispuestos a adquirir el producto 
nacional los compradores potenciales resultaban menores a sus costos de producción. La solicitante 
señaló que el nivel de los precios de las importaciones se debe a los subsidios otorgados por la Unión 
Europea a la producción de aceite de oliva, y estimó que los márgenes de subvención son de alrededor 
de 42.3% en el producto originario del Reino de España y de 70.4% en producto originario de la República 
Italiana. 

59. A partir de lo anterior, la solicitante señaló que es claro que la producción de aceite de oliva de 
ningún país, por más eficiente que sea, puede sobrevivir frente a subsidios tan elevados. Debido a ello, al 
encontrarse imposibilitada para vender su producto en el mercado mexicano al precio que solicitaban sus 
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compradores potenciales, lo cual significaría venderlo a precios inferiores a su costo de producción, la 
solicitante decidió suspender la producción de su planta desde los primeros meses de 2002. 

60. Además, la solicitante señaló que debido al precio al que ingresan las importaciones originarias de 
la Unión Europea, no podría iniciar la producción de aceite de oliva en tanto no se apliquen derechos 
compensatorios a las importaciones subsidiadas de aceite de oliva de este origen, por lo que concluyó 
que estas importaciones causan un retraso sensible a la creación de la rama de producción nacional de 
productos similares, rama de producción que de otra manera existiría en los Estados Unidos Mexicanos. 

Importaciones objeto de subvenciones 

61. Con fundamento en los artículos 41 fracción I de la LCE, 64 fracción I del RLCE, 15.1, 15.2 y 
15.7.ii) del ASMC, la Secretaría evaluó el comportamiento de las importaciones del producto investigado. 

62. La solicitante argumentó que las importaciones de aceite de oliva virgen y refinado han aumentado 
en forma significativa en los últimos años, destacando el crecimiento de aceite de oliva refinado, en el cual 
se observó un incremento acumulado de 140% y en el virgen 111%, del periodo enero a septiembre de 
2000 al mismo periodo de 2002. Considerando a ambos tipos de aceite, éstos aumentaron 123%. 

63. Asimismo, la solicitante señaló que en el periodo enero a septiembre de 2002, el aceite de origen 
español representó el 64% del total de aceite de oliva virgen importado y 61% del refinado, le sigue la 
República Italiana con el 33% y el 28%, respectivamente. El aceite de oliva originario de ambos países 
representó el 89% de las importaciones totales en el periodo señalado. 

64. Por su parte, con base en información del Sistema de Información Comercial, Fracción-País (SIC-
FP), la Secretaría observó los volúmenes importados del producto investigado, considerando el periodo 
investigado, así como sus periodos comparables anteriores, como se presenta en la Tabla 2. 

Tabla 2. Importaciones de aceite de oliva (kg) 
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 2000  2001 2002 
abril-Dic.  abril-Dic.  abril-Dic. 

A B C B/A C/B C/A 
Unión Europea  3,075,527 4,193,342  5,697,686 36.3% 35.9% 85.3% 
 -España 1,729,430 2,634,988  3,870,833 52.4% 46.9% 123.8% 
 -Italia 1,334,300 1,550,714  1,810,192 16.2% 16.7% 35.7% 

 -Francia 0  0 2,000 --.-- --.-- -- .--  
-Grecia  4,542 0 86  -100.0%  --.-- -98.1% 
-Alemania 0  2,633 60  --.-- -97.7% -- .--  
-Reino Unido 0  2,218 0  --.-- -100.0% -- .--  
-Portugal 0  0 2,000 --.-- --.-- -- .--  
-Austria 1,157 0 0  -100.0%  --.-- -100.0%  
Otros * 206,313 316,859 350,822 53.6% 10.7% 70.0% 
Total  3,281,840 4,510,201  6,048,508 37.4% 34.1% 84.3% 
Part. UE/Total  93.71%  92.97% 94.20% 
Participación % en UE 
Unión Europea  100.00% 100.00%  100.00% 
   -España 56.23% 62.84%  67.94% 
   -Italia 43.38% 36.98%  31.77% 
   -Francia 0.00% 0.00% 0.04% 
   -Grecia  0.15% 0.00% 0.00% 
   -Alemania 0.00% 0.06% 0.00% 
   -Reino Unido 0.00% 0.05% 0.00% 
   -Portugal 0.00% 0.00% 0.04% 
   -Austria 0.04% 0.00% 0.00% 

Fuente: SIC -FP. 

Origen  Variación porcentual  

* Otros se refiere a importaciones de los EUA, Turquía, China, Corea del Sur, Argentina, Marruecos, India, Canadá, Líbano, Tailandia, 
Brasil, Venezuela, Malasia, Noruega, Nueva Zelanda, Taiwán e Israel. 

 

65. Las cifras anteriores muestran que las importaciones procedentes de la Unión Europea, en 
particular del Reino de España y la República Italiana, que en conjunto representan más del 90% de las 
importaciones totales, han mostrado incrementos significativos en todo el periodo analizado (85%) y, en 
particular, en el periodo investigado de abril a diciembre de 2002 (36%) en relación con el mismo periodo 
del año anterior. 

66. Cabe señalar que otras importaciones como las procedentes de los Estados Unidos de América, 
Canadá, Nueva Zelanda, Taiwán, Malasia, Repúblicas de Turquía, de Argentina, de la India, Libanesa, 
Federativa de Brasil, Bolivariana de Venezuela, Popular China, Popular Democrática de Corea, Reinos de 
Noruega, Marruecos, Tailandia y el Estado de Israel, participaron en promedio con menos del 8% dentro 
de las importaciones totales durante el periodo analizado. 

67. Asimismo, las importaciones originarias de la Unión Europea, tal como se puede observar en 
la Tabla 7, aumentaron su participación en el mercado interno al pasar de 85% a 94%. 

Efectos sobre los precios 

68. Con fundamento en los artículos 41 fracción II de la LCE, 64 fracción II del RLCE, 15.2 y 15.7.iv) 
del ASMC, la Secretaría evaluó el efecto que sobre los precios de los productos similares causó o puede 
causar la importación de los productos investigados en condiciones de prácticas desleales. Para tal 
efecto, se tomó en consideración si las importaciones del producto investigado se vendieron a un precio 
considerablemente inferior al precio de venta comparable del producto nacional similar, o bien si el efecto 
de tales importaciones es hacer bajar los precios anormalmente o impedir en la misma medida el alza 
razonable que en otro caso se hubiera producido. 
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69. Para cumplir con lo señalado, la Secretaría obtuvo la información de pedimentos del SIC-FP, los 
cuales contienen información de valor, volumen, aranceles pagados y Derechos de Trámite Aduanero 
(DTA) pagados; así, con base en dicha información la Secretaría calculó los precios de las importaciones 
de dos formas: una tomando el precio implícito de las importaciones en frontera y, el otro, adicionando al 
anterior los aranceles y derechos pagados. 

70. La solicitante manifestó que se han presentado caídas significativas en los precios de las 
importaciones de aceite de oliva, destacando las observadas en las de origen italiano. Lo anterior, según 
la solicitante, ha significado un incremento del 98% en el consumo nacional aparente de aceite de oliva. 
Favorecen a esta reducción de precios las cuantiosas subvenciones que otorga la Unión Europea a sus 
productores de aceite de oliva. 

71. Con base en información de importaciones del SIC-FP, la Secretaría obtuvo el precio implícito de 
las importaciones de aceite de oliva, obteniendo los resultados que se muestran en la Tabla 3. 

Tabla 3. Precios de las importaciones (Dls./kg) 

 

72. Como se aprecia en la información anterior, los precios de las importaciones originarias de la 
Unión Europea, en particular las del Reino de España y la República Italiana, mostraron disminuciones 
importantes en el periodo previo al investigado (-14.6%), aunque dichos precios aumentan ligeramente en 

2000 2001 2002 
abril-Dic. abril-Dic. abril-Dic.

A B C B/A C/B C/A
Sin Arancel y DTA
Unión Europea $2.88 $2.51 $2.72 -13.0% 8.5% -5.6% 

   -España $2.90 $2.52 $2.70 -13.1% 7.2% -6.9% 
   -Italia $2.87 $2.49 $2.76 -13.4% 11.1% -3.8% 

   -Francia $1.14 $2.52 $2.37 121.5% -5.9% 108.5%  
   -Grecia $1.87 --.-- $7.42 --.-- --.-- 295.9%  

   -Alemania --.-- $2.43 $11.15 --.-- 359.0% --.-- 
   -Reino Unido --.-- $1.76 --.-- --.-- --.-- --.-- 
   -Portugal --.-- --.-- $4.95 --.-- --.-- --.-- 
   -Austria $1.87 --.-- --.-- --.-- --.-- --.-- 
Otros: $3.17 $2.64 $2.85 -16.7% 8.2% -9.9%
Total $2.88 $2.51 $2.72 -13.0% 8.5% -5.6%
Con Arancel y DTA
Unión Europea $3.32 $2.83 $3.04 -14.6% 7.1% -8.5% 

   -España $3.43 $2.85 $3.00 -16.9% 5.2% -12.6% 

   -Italia $3.18 $2.80 $3.11 -12.0% 11.0% -2.2% 
   -Francia $1.30 $2.92 $2.54 124.4% -13.1% 94.9%
   -Grecia $1.87   --.-- $8.62 --.-- --.-- 360.0%  
   -Alemania   --.-- $2.99 $11.98 --.-- 300.2% --.-- 
   -Reino Unido   --.-- $1.76   --.-- --.-- --.-- --.-- 
   -Portugal   --.--   --.-- $5.31 --.-- --.-- --.-- 
   -Austria $2.06   --.--   --.-- --.-- --.-- --.-- 
Otros: $3.24 $2.75 $2.97 -15.2% 8.1% -8.4%
Total $3.31 $2.83 $3.03 -14.6% 7.2% -8.5%

Fuente: SIC-FP.

* Otros se refiere a importaciones de los EUA, Turquía, China, Corea del Sur, Argentina, Marruecos, India, Canadá, Líbano, Tailandia, 
 Brasil, Venezuela, Malasia, Noruega, Nueva Zelanda, Taiwán e Israel. 

Origen Variación porcentual 
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el periodo investigado (7.12%), es decir, en el periodo en el que ya no existió competencia del producto 
de fabricación nacional. En el periodo analizado de tres años estas mercancías acumulan una 
disminución de precios del orden de 8.5%. 

73. Por otro lado, con base en la información presentada en el apéndice 24 de la solicitud de 
investigación, la cual proviene de hojas de trabajo simples que tenía la empresa Distribuidora Ybarra, se 
calcularon los precios y costos nacionales y se compararon con los precios de las importaciones, 
obteniendo los resultados que se muestran en la Tabla 4. 

Tabla 4. Subvaloración 

 

74. En consecuencia, durante el periodo de análisis el precio de las importaciones investigadas 
originarias de la Unión Europea registran sistemáticamente márgenes significativos de subvaloración en 
relación con el precio del producto nacional. 

75. Por otra parte, como se puede observar en la sección correspondiente al análisis sobre la 
existencia de márgenes de subvención, la Secretaría determinó que las importaciones procedentes de la 
República Italiana y del Reino de España, las que representaron el 93.9% de las importaciones totales en 
el periodo investigado, ingresaron al país con márgenes de subvención superiores al de 1% que el ASMC 
establece como margen de mínimis y que sus volúmenes no fueron insignificantes. 

76. Así pues, la Secretaría determinó inicialmente que existen indicios que señalan que la existencia 
de subvenciones ha permitido que ingresen a los Estados Unidos Mexicanos importaciones de aceite de 
oliva originarias de la Unión Europea a precios inferiores a los de la producción nacional, y que ello puede 
explicar la significativa penetración en el mercado nacional. 

77. Por otra parte, como se señaló en los puntos 57 y 58 de la presente Resolución, la solicitante 
argumentó que los precios a los que ingresan las importaciones originarias de la Unión Europea impiden 
la reanudación de sus actividades productivas. 

78. Al respecto, como se puede observar en la Tabla 4, en los periodos previos al investigado los 
precios de las importaciones investigadas se ubicaron por debajo del costo nacional de producción 
prevaleciente desde abril de 2000 a diciembre de 2001, por lo que la Secretaría tomó en cuenta el 
argumento de la solicitante señalado en el párrafo anterior, y lo consideró razonable. 

79. Por otro lado, la solicitante presentó proyecciones sobre precios y costos de producción nacional. 
Por su parte, la Secretaría determinó que a fin de comparar esta información con el precio de las 
importaciones, es razonable suponer que el precio registrado en el periodo investigado se mantendría 
constante hasta 2005, además, a dicho precio se le adicionaron los márgenes de subvención estimados 
por la solicitante (que hasta el momento es la mejor información disponible); dicha información se 
presenta en la Tabla 5. 

Tabla 5. Precios de las importaciones y nacional proyectados (Dls./kg) 

Dólares/kg abril-Dic. 2000 abril-Dic. 2001 abril-Dic. 2002 01/00 02/01 02/00 

Unión Europea $3.32 $2.83 $3.04 -14.6% 7.1% -8.5%

  -España $3.43 $2.85 $3.00 -16.9% 5.2% -12.6%
   -Italia $3.18 $2.80 $3.11 -12.0% 11.0% -2.2%

Precio Nacional (*****) (*****) n.a. 34.5% --.-- --.-- 

Costos Nacionales (*****) (*****) n.a. 4.7% --.-- --.-- 

(*****) Información confidencial 
Fuente: SIC-FP y Fortuny.
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80. Como se aprecia en la información anterior, según lo expresado por la solicitante, de proceder la 
aplicación de medidas compensatorias o que la Unión Europea retire sus subvenciones a la producción 
de aceite de oliva, y que la solicitante haya realizado las inversiones proyectadas, el precio del producto 
nacional se volvería competitivo en relación con el precio de las importaciones originarias de la Unión 
Europea. 

81. Al respecto, cabe señalar que la solicitante aportó información que indica que la Unión Europea ya 
ha sido investigada por subvenciones en este producto; en particular presentó la resolución 772/98 en la 
que el Ministerio de Economía de Argentina fija derechos compensatorios para operaciones de aceite de 
oliva envasado y a granel, originarias de la Unión Europea. 

Efectos sobre la producción nacional 

82. Con fundamento en los artículos 41 fracción III de la LCE, 64 fracción III del RLCE, y 15.1 y 15.4 
del ASMC, la Secretaría analizó los efectos causados sobre los productores nacionales del producto 
nacional similar al investigado, considerando para ello los factores e índices económicos pertinentes que 
influyen en la condición de la rama de producción nacional. 

83. La solicitante argumentó que el único elemento que influyó para que suspendiera su producción de 
aceite de oliva fueron los precios del aceite originario de la Unión Europea. Al respecto, la solicitante 
manifestó que los productores europeos empezaron a vender su producto a los mayoristas (brokers) y a 
las grandes cadenas de autoservicio a precios tan bajos que provocaron que éstos le cerraran el mercado 
a la solicitante, ya que ésta no pudo ni puede vender su aceite de oliva a precios que compitan con los de 
las importaciones subvencionadas. 

84. Para apoyar su argumento, la solicitante presentó cartas de las ofertas presentadas a diversas 
cadenas de autoservicio; sin embargo, a decir de la solicitante, la negativa de estas empresas se debió a 
que los precios nacionales estaban por encima de los precios del producto importado. 

85. Por otro lado, la solicitante presentó información de sus indicadores económicos con el fin de 
demostrar, tal como se señala en el punto 59 de la presente Resolución, que el ingreso de importaciones 
subvencionadas causó la suspensión de actividades de la empresa y que no le permite reanudarlas.  
El comportamiento de esta información se presenta en la Tabla 6. 

Tabla 6. Indicadores de la producción nacional 

 CONCEPTO 01/00 02/01 02/00 
Producción (kg) 21.0% -100.0% -100.0% 
Ventas (kg) -45.4% -100.0% -100.0% 

Inventarios Prom. (kg) -48.4% -100.0% -100.0% 

Empleo Industrial (No.) 33.3% -100.0% -100.0% 

Productividad (Prod./empleo) -9.3% -100.0% -100.0% 
Fuente: Fortuny. 
   

2003 2004 2005   04/03 05/04 05/03 
España 4.27 $           

 
 
 

4.27 $             
 

 
 

4.27 $            
 

 
 

0.0%  0.0% 0.0%
Italia 5.30 $           

 
 
 

5.30 $             
 

 
 

5.30 $            
 

 
 

0.0%  0.0% 0.0%
Unión Europea 4.58 $           

 
 
 

4.58 $             
 

 
 

4.58 $            
 

 
 

0.0%  0.0% 0.0%
Costo Producción (Fortuny) (*****) (*****) (*****) -17.8% -18.9% -33.3%
Precios (*****) (*****) (*****) 0.0%  -4.8% -4.8%
(*****) Información confidencial 
Fuente: Apéndice 14, solicitud. 
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86. La información anterior permite apreciar que en el periodo similar previo al investigado se registró 
un crecimiento de 21%, mientras que en el periodo investigado no se registra producción nacional de 
aceite de oliva; a decir de la solicitante, y tal como se señala en el punto 83 de la presente Resolución, los 
precios a los que llegaron las importaciones originarias de la Unión Europea propiciaron un incremento 
sustancial del volumen de éstas, lo cual llevó a la suspensión de las actividades de la solicitante en marzo 
de 2002. 

87. Al contrario de lo observado en producción, las ventas de la empresa mostraron disminuciones en 
el periodo previo al investigado (-45.4%), y en el periodo investigado ya no se registran ventas de la 
solicitante, lo que explica que finalmente se hubiera visto en la necesidad de cerrar sus actividades de 
producción. 
En relación con los inventarios, se observa que éstos mostraron un comportamiento similar al de las 
ventas. 

88. En relación con el empleo, éste mostró un comportamiento similar al de la producción y ventas, 
esto es, que registró un crecimiento en el periodo similar previo al investigado, mientras que en el periodo 
investigado no se registró empleo en la rama de la producción nacional de aceite de oliva; asimismo, 
debido a que el empleo aumentó más que la producción el indicador de productividad se deterioró en el 
periodo previo al investigado. 

89. En relación con la participación de la rama de la producción nacional en el mercado interno se 
calculó el consumo interno (CI) a través de la siguiente fórmula: CI= Ventas al mercado interno + 

importaciones totales; las cifras de las importaciones provienen del SIC-FP y las ventas al mercado 
interno de información proporcionada por la solicitante. La información así obtenida se presenta en la 

Tabla 7. 

Tabla 7. Participaciones en el consumo interno 

 

90. Como puede observarse, en un contexto de crecimiento del consumo interno de los Estados 
Unidos Mexicanos, las importaciones originarias de la Unión Europea mostraron una amplia participación 
y un incremento sustancial al grado que sustituyó por completo a la producción nacional, de tal forma que 

en el periodo investigado la totalidad del mercado nacional se abasteció de importaciones; de acuerdo 
con lo señalado por la solicitante en el punto 83 de la presente Resolución, debido a los precios a los que 

ingresan estas importaciones, prácticamente no existe la posibilidad de que la rama de la producción 
nacional reinicie operaciones. 

91. Por otra parte, la utilización de la capacidad instalada de la rama de la producción nacional se 
comportó de acuerdo con la información que se presenta en la Tabla 8. 

Tabla 8. Utilización de la capacidad instalada 

(Kilogramos) abril-Dic. 2000 abril-Dic. 2001 abril-Dic. 2002 01/00 02/01 02/00 

Ventas al Mdo. interno (*****) (*****) 0 -45.4% -100.0% -100.0%
Importaciones totales 3,281,840 4,510,201 6,048,508 37.4% 34.1% 84.3%

  - Unión Europea 3,075,527 4,193,342 5,697,686 36.3% 35.9% 85.3%

        *España 1,729,430 2,634,988 3,870,833 52.4% 46.9% 123.8%  

        *Italia 1,334,300 1,550,714 1,810,192 16.2% 16.7% 35.7%

CI (*****) (*****) (*****) 29.7% 28.9% 67.1%

(*****) Información confidencial. 
Fuente: SIC-FP y Fortuny.
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92. La información anterior permite apreciar una coincidencia entre la amplia penetración de 

importaciones a precios subvencionados en el mercado nacional con niveles importantes de subutilización 
de capacidad instalada al punto de provocar, a decir de la solicitante, el cierre de actividades productivas 

e impedir la reapertura o el reinicio de sus actividades. 

93. En relación con la información financiera de la solicitante y su antecesora (Formex Ybarra), 
correspondiente al periodo 2000 a 2002, la Secretaría la convirtió a pesos constantes a fin de hacerla 
comparable, mediante el método de cambios en el nivel general de precios de acuerdo con lo que 
prescribe el Boletín B-10 de los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, emitido por el 
Instituto Mexicano de Contadores Públicos, A.C. 

94. Asimismo, la Secretaría observó que en el año 2000 los ingresos tota les generados por las ventas 

de aceite participaron en los ingresos de la antecesora de Fortuny con el 29%, y para el año 2001 con el 
48% del ingreso total anualizado, lo que permite apreciar que el producto investigado influye de forma 
importante en los resultados y condición financiera de la empresa solicitante. 

95. En el año 2000, las pérdidas de operación de la solicitante aumentaron 26%, debido a una 
disminución de 30% en los ingresos por venta. Para el periodo enero a septiembre de 2001, se registraron 
utilidades operativas, en virtud de que los gastos de operación representan 14% en la estructura 
porcentual versus 55% en el año 2000, lo que ubicó al margen operativo en 15%. 

96. En el año 2002, la solicitante registró pérdidas brutas y de operación, en virtud de que el costo de 
ventas fue 32% mayor que el ingreso por ventas netas en ese mismo año. En este sentido, es importante 
señalar que Fortuny suspendió la producción de aceite de oliva en marzo de 2002, lo que afectó las 
ventas e ingresos de la solicitante. 

97. En el año 2000, Fortuny registró un rendimiento de inversión negativo de 11%. Para el periodo 
enero a septiembre de 2001 dicho factor se ubicó en 5.8% positivo y en el 2002 éste fue de 21% negativo. 

98. En cuanto a los resultados del producto investigado, la Secretaría incorporó a los cálculos de las 
utilidades el valor de los inventarios de producto terminado, el cual se obtuvo considerando el costo 
unitario de fabricación y el volumen del inventario inicial y final de los años 2000, 2001 y 2002, aportados 
por la solicitante, ya que dicho valor de inventarios no fue proporcionado por Fortuny; sin embargo, en la 
próxima etapa de la investigación la solicitante deberá proporcionar los cálculos correspondientes. 

99. De acuerdo con lo anterior, se observó que en el año 2001 la utilidad de operación del producto 
investigado creció 122% aun cuando los ingresos se contrajeron 18%, en virtud de que los costos 
operativos disminuyeron 32%, es decir, a una tasa mayor, lo que hizo que el margen de operación pasara 
de un rendimiento de 15% negativo en 2000 a 4% positivo. Para 2002, se registraron incipientes utilidades 
de operación para la línea de aceite de oliva, que equivalen a un margen operativo de 0.5%, en virtud de 
que el costo de venta y los gastos de operación, básicamente los administrativos, cobraron mayor 
importancia en la estructura del costo como reflejo de la suspensión de la producción en el mes de marzo 
de 2002. 

100. Por otra parte, la empresa solicitante manifestó que en el caso de que se impusiera una cuota 
compensatoria que elimine la distorsión de precios en el mercado mexicano ocasionada por las 
importaciones subvencionadas, la rama de producción nacional obtendría utilidades que le darían 
viabilidad económica. 

(Kilogramos) 2000 2001 2002 01/00 02/01 02/00 

Producción (*****) (*****) 0 21.0% -100.0% -100.0%

Capacidad instalada (*****) (*****) (*****) 20.0% 0.0% 20.0%

Utilización Cap. Inst. 21.0% 21.1% 0.0%

(*****) Información confidencial. 
Fuente: SIC-FP y Fortuny.
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101. Para sustentarlo proporcionó un estado de resultados pro-forma por los años 2003 a 2005 
correspondiente al producto investigado que forma parte del Plan de Negocios de Fortuny con base en el 
cual se calcularon los precios internos para 2003, 2004 y 2005, considerando que las importaciones 
concurren al mercado nacional sin subvenciones. De acuerdo con dicho estado de resultados, las 
utilidades en el 2003 serían equivalentes a un margen de operación de 8% y para 2004 dicho margen 
alcanzaría 21%. En el año 2005, el margen de operación se ubicaría en 30% al aumentar 57% el ingreso 
por ventas y 39% el costo 
de venta. 

102. Cabe señalar que los renglones referentes a costo de ventas y gastos operativos que la 
solicitante presentó por un lado en el estado de resultados pro-forma y por otro en el flujo de efectivo del 
proyecto de reapertura, reflejan diferencias. Al respecto, y tomando en consideración que esta 
información se basa en un plan de negocios de reapertura formal, se presume inicialmente que los datos 
procedentes del flujo de efectivo del proyecto de reapertura son los mejores y, por lo tanto, éstos fueron 
los que se utilizaron para evaluar los resultados de operación de los años 2003 a 2005. De esta forma se 
observó que los márgenes de operación se ubicarían en 1.4% en 2003, 13% en 2004 y 22% en 2005. 

103. Por otro lado, la Secretaría analizó la capacidad de reunir capital de la solicitante a través del 
Comportamiento de la Utilidad antes de Intereses e Impuestos más Depreciación y Amortización EBITDA 
(Earnings Before Interest and Taxes plus Depreciation and Amortization), toda vez que este indicador 
permite observar cuánto efectivo está disponible en forma de utilidades operativas y partidas virtuales, 
esto es, la depreciación y las amortizaciones, así como los índices de solvencia y apalancamiento 
financiero de Fortuny. 

104. La Secretaría utilizó el EBITDA debido a que las utilidades de operación de las empresas en 
buena medida financian las operaciones normales, el pago de intereses derivado de las deudas, los 
impuestos e inclusive el pago a proveedores; de otra forma, la empresa no crearía valor para los 
accionistas; sin embargo, existen otras fuentes internas de financiamiento, esas son la depreciación y las 
amortizaciones. 

105. En el periodo enero a septiembre de 2001, el EBITDA creció 173%, debido a que se registraron 
utilidades operativas y netas (y no pérdidas como en 2000). Para 2002, se observó que la solicitante tuvo 
un EBITDA negativo en virtud de que enfrentó pérdidas operativas y netas mayores a las de 2000. 

106. Asimismo, la razón de circulante de 2000 fue de 0.75, es decir, la solicitante pudo haber cubierto 
con activos circulantes apenas 75 centavos de cada peso adeudado a corto plazo. Para septiembre de 
2001, esta cifra se colocó en 1.14 pesos y en el año 2002 en 14 centavos. La prueba del ácido, registró 
54 centavos en 2000, 76 centavos en septiembre de 2001 y 10 centavos en 2002, lo cual significa un nivel 
muy bajo de liquidez de corto plazo. 

107. La razón de deuda de la solicitante indica que en el año 2000 la compañía financió su inversión 
con 77% de deuda; para septiembre de 2001 esta proporción se ubicó en 62% y en el año 2002 se ubicó 
en 142%, es decir, un nivel de endeudamiento elevado. La razón de pasivo total a capital contable mostró 
que en 2000 la empresa adeudaba 3.3 veces el monto de su inversión neta, para septiembre de 2001, 1.6 
veces y en el 2002 esta relación pasó a 3.06 veces, lo que significa un alto nivel de apalancamiento 
financiero. 

108. A partir de lo descrito en los puntos 103 a 107 de la presente Resolución, la Secretaría concluyó 
que la capacidad de reunir capital de Fortuny fue deficiente en el periodo analizado y de hecho se 
deterioró considerablemente en el año 2002. 

109. Por otro lado, y con objeto de demostrar que el precio al que llegan las importaciones por efecto 
de la subvención otorgada por la Unión Europea impide la apertura de la rama de la producción nacional, 
la solicitante presentó información relativa al proyecto de reapertura de las operaciones de fabricación y 
venta de aceite de oliva, entre ella, la inversión inicial, los flujos de caja del proyecto, montos y fuentes del 
financiamiento, Valor Presente Neto (VPN), la Tasa Interna de Rendimiento (TIR), la tasa de descuento 
utilizada, la metodología con que se proyectaron los precios y volúmenes de venta, así como los costos 
de producción y ventas utilizados para determinar los flujos de efectivo del proyecto de reapertura. 

110. La Secretaría analizó la información que la solicitante proporcionó en su escrito de respuesta a la 
prevención, de lo que advirtió que dicho proyecto supone precios no subvencionados de importaciones 
que concurran al mercado nacional. De acuerdo con ello, se analizó la información de flujos de efectivo 
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que el proyecto generaría, el monto de la inversión inicial, los activos fijos disponibles, la inversión en 
capital de trabajo, la tasa de descuento utilizada, y los resultados de la valuación económica del proyecto. 

111. De esta forma, se observó que los flujos de caja se estimaron considerando unos precios de 
venta pronosticados de 2003 a 2005, que se ubicarían por debajo del precio de importación del Reino de 
España y la República Italiana no subvencionado en el periodo de enero a septiembre de 2002. 

112. La Secretaría consideró inicialmente que los volúmenes de venta proyectados serían alcanzables 
para la solicitante, tomando en cuenta que la utilización de la capacidad productiva de la empresa se 
ubicaría en un promedio de 48% para el periodo 2003 a 2005, además de que la empresa dispone 
actualmente de los activos productivos necesarios, incluidos huertos propios de aceituna y fuentes 
cercanas de abastecimiento de dicho insumo básico. En este sentido, la Secretaría observó que ese 
volumen de venta podría absorber el 11.5% de la demanda proyectada en el periodo 2003 a 2005. 

113. Por lo que se refiere a los ingresos por ventas proyectados, éstos fueron calculados tomando en 
cuenta los precios de venta al mercado nacional que se observan en la Tabla 5 y los volúmenes de venta 
descritos en el punto que antecede. De esta forma se observó que dichos ingresos crecerían 67% y 57% 
en 2004 y 2005, respectivamente. 

114. Por lo que hace a los costos de producción y venta proyectados, se observó que el costo fijo total 
crecería 5% tanto en 2004 como en 2005, lo que se considera normal al tener en cuenta que la planta 
productiva requeriría de mantenimientos para optimizar en el mediano plazo la eficiencia de operación, 
mientras que el costo variable unitario permanecería constante para los tres años proyectados, lo que se 
considera adecuado en vista de que la empresa depende parcialmente de proveedores del insumo 
básico, es decir, la compañía puede eventualmente compensar los aumentos en el precio de la aceituna, 
con costos de explotación más competitivos de sus huertas. 

115. Los gastos operativos crecen a una tasa media acumulada de 71% entre 2003 y 2005, lo que la 
Secretaría consideró conservador, en virtud de que los ingresos crecerían a una tasa media acumulada 
de 162% en el mismo periodo. Los gastos financieros se calcularon a una tasa de interés preferencial de 
4% para cada año, ya que los préstamos provendrían del grupo empresarial del que Fortuny forma parte. 

116. En el caso de la tasa de descuento utilizada, se observó que se trata de una tasa que es igual al 
costo promedio ponderado del capital de Fortuny, misma que fue calculada mediante el Modelo de 
Valuación de Activos de Capital, que considera el rendimiento de los activos en un mercado de capitales 
maduro, el riesgo implícito a dicho rendimiento, el factor Beta que mide la volatilidad media de los 
rendimientos del mercado, el costo del capital aportado por los inversionistas, el costo de las deudas 
contratadas por la empresa y los diferenciales de costos de oportunidad de invertir a tasas de interés en 
una moneda fuerte y 
la moneda del país en que se realiza el proyecto de inversión. 

117. Después de hacer un análisis conjunto de la determinación de los flujos de caja y de la tasa de 
descuento, la Secretaría consideró inicialmente que los cálculos realizados para la obtención de los flujos 
y la tasa son razonables, toda vez que se trata de un costo promedio de capital que se relaciona 
directamente con la estructura y condiciones de financiamiento de las inversiones de la empresa 
solicitante. 

118. Con base en dicha información, la Secretaría observó que al aplicar el método de flujos de 
efectivo descontados, el proyecto generaría un valor presente neto positivo, una tasa interna de retorno 
de 35.5 puntos porcentuales superior al costo promedio ponderado del capital, y un periodo de 
recuperación contable de 1.7 años. Por lo que determinó inicialmente que bajo los supuestos que 
sustentan la reapertura de las operaciones, el proyecto de inversión es económicamente viable. 

119. Asimismo, a partir de la información de costos fijos y variables la Secretaría observó que las 
ventas pronosticadas se ubican 1.6 veces por encima del punto de equilibrio en volumen para el 2003, 2.5 
veces en 2004 y 4 veces en el 2005. Lo anterior, en principio significa que la operación de producción y 
venta de aceite de oliva tendría viabilidad económica, por lo que determinó de manera inicial que ello es 
razonablemente adecuado tomando en cuenta los pronósticos de costos. 

Otros factores de daño 
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120. Con fundamento en los artículos 69 del RLCE, y 15.5 del ASMC la Secretaría debe analizar el 
comportamiento y la tendencia de otros factores que afectan a la producción nacional, con objeto de 
establecer la relación de causalidad entre el daño a la rama de producción nacional y la discriminación de 
precios registrada por las importaciones del producto investigado. Sin embargo, conforme a la información 
disponible no existen otros elementos que pudieran explicar la suspensión de actividades que presenta la 
rama de la producción nacional y la imposibilidad de que reanude sus actividades productivas. 

Conclusiones 

121. Con fundamento en los artículos 39 de la LCE, y 15.5 del ASMC, y por los resultados descritos 
en los puntos 44 a 120 de la presente Resolución, la Secretaría determinó inicialmente que existen 
indicios de que el daño a la rama de la producción nacional está vinculado con las subvenciones 
otorgadas a las importaciones originarias de la Unión Europea. Entre los principales elementos que 
permiten concluir que es procedente la solicitud de inicio de investigación de la empresa Fortuny figuran, 
entre otros, los siguientes: 

A. Existen evidencias de subvenciones otorgadas por la Unión Europea que confieren un beneficio 
a las importaciones investigadas. 

B. El margen de subvención es mayor que de mínimis y los volúmenes de importaciones no son 
insignificantes. 

C. El incremento en las importaciones ha provocado que éstas obtengan una amplia participación 
en el mercado nacional. 

D. Los precios de las importaciones investigadas se han ubicado sistemáticamente por debajo del 
precio nacional e incluso por debajo de los costos de producción. 

E. La evidencia indica que debido a los márgenes de subvención las importaciones investigadas 
llegan a un precio tal que haría inviable el inicio de la producción nacional. 

F. Los indicadores financieros de la empresa muestran un deterioro como consecuencia de la 
disminución en el ingreso por ventas y éste, a su vez, tuvo un efecto adverso sobre las utilidades 
operativas de tal forma que fue inviable continuar la producción. 

G. La Secretaría consideró que las premisas a las que la solicitante sujetó al proyecto de reapertura 
de la planta productiva son razonables y hacen viable económicamente el reinicio de 
operaciones, siempre que se elimine la distorsión que causan las importaciones a precios 
subvencionados. 

H. Además, existen indicios de que debido a las subvenciones, las importaciones originarias de la 
Unión Europea pudieron ingresar al mercado nacional a niveles de precios tan bajos que se 
ubicaron por debajo de los costos de producción de la rama de la producción nacional 
desalentando la continuación de actividades productivas y su reapertura. 

RESOLUCION 

122. Se acepta la solicitud presentada por Fortuny de México, S.A. de C.V., y se declara el inicio de la 
investigación por subvención de precios sobre las importaciones de aceite de oliva virgen y refinado 
originarias de la Unión Europea independientemente del Estado Miembro o del país de procedencia, 
mercancías actualmente clasificadas en la fracciones arancelarias 1509.10.99 y 1509.90.02, de la Tarifa 
de la Ley de los Impuestos Generales de Importación y de Exportación, respectivamente, o por las 
que posteriormente se clasifiquen, fijándose como periodo de investigación el comprendido de abril a 
diciembre de 2002. 

123. De conformidad con lo dispuesto en el artículo 93 fracción V de la Ley de Comercio Exterior, la 
Secretaría podrá imponer una sanción equivalente al monto que resulte de aplicar, en su caso, la cuota 
compensatoria definitiva a las importaciones efectuadas hasta por los tres meses anteriores a la fecha de 
aplicación de las cuotas compensatorias provisionales, si tales medidas procedieren y si se comprueban 
los supuestos descritos en dicho precepto. 
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124. Con fundamento en los artículos 53 de la Ley de Comercio Exterior y 164 de su Reglamento, se 
concede un plazo de 30 días hábiles, contados a partir de la publicación de esta Resolución en el Diario 
Oficial de la Federación, a los importadores, exportadores, personas morales extranjeras o cualquier 
otra persona que considere tener interés en el resultado de la investigación, para que comparezcan ante 
la Secretaría en el domicilio señalado en el párrafo siguiente a presentar el formulario oficial de 
investigación a que se refiere el artículo 54 de la misma ley y a manifestar lo que a su derecho convenga. 
El plazo a que se refiere este párrafo concluirá a las 14:00 horas del día de su vencimiento. 

125. Para obtener el formulario oficial de investigación a que se refiere el punto anterior, los 
interesados deberán acudir a la oficialía de partes de la Unidad de Prácticas Comerciales Internacionales, 
sita en Insurgentes Sur 1940, planta baja, colonia Florida, código postal 01030, México, Distrito Federal, o 
adquirirlo en la página de Internet de la Secretaría de Economía en la dirección electrónica: 
www.economia.gob.mx/?p=401. 

126. La audiencia pública a la que hace referencia el artículo 81 de la Ley de Comercio Exterior, se 
llevará a cabo el día 23 de abril de 2004, en el domicilio de la Unidad de Prácticas Comerciales 
Internacionales citado en el punto anterior, o en el que posteriormente determine la Secretaría. 

127. Los alegatos a que se refiere el tercer párrafo del artículo 82 de la Ley de Comercio Exterior, 
deberán presentarse en un plazo que vencerá a las 14:00 horas del día 6 de mayo de 2004. 

128. Notifíquese a las partes de que se tiene conocimiento conforme a lo dispuesto en el artículo 53 
de la Ley de Comercio Exterior, trasladándose copia de la versión pública y los anexos de la solicitud a 
que se refiere el punto 1 de esta Resolución, así como del formulario oficial de investigación. 

129. Comuníquese esta Resolución a la Administración General de Aduanas del Servicio de 
Administración Tributaria de la Secretaría de Hacienda y Crédito Público, para los efectos legales 
correspondientes. 

130. La presente Resolución entrará en vigor al día siguiente de su publicación en el Diario Oficial de 
la Federación. 

México, D.F., a 2 de julio de 2003.- El Secretario de Economía, Fernando de Jesús Canales 
Clariond.- Rúbrica. 

 

 

TITULO de Asignación Minera No. 116 del lote Charcas II, Exp. Núm. 067/20828. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de 
Economía.- Coordinación General de Minería.- Dirección General de Minas. 

TITULO DE ASIGNACION MINERA NUMERO 116.- NOMBRE DEL LOTE.- CHARCAS II.- AGENCIA.- SAN LUIS 
POTOSI, SAN LUIS POTOSI 

El Ejecutivo Federal, por conducto de la Secretaría de Economía, con fundamento en lo preceptuado 
por los artículos 34 fracción XXIX de la Ley Orgánica de la Administración Pública Federal; 7 fracción VI, 
10 párrafo segundo, 6 y 26 de la Ley Minera, y de acuerdo con lo establecido por su Reglamento, expide 
el presente Título de Asignación Minera, sin perjuicio de tercero. 

DATOS DE LA ASIGNACION MINERA 

NUMERO DE TITULO: 116 

TITULAR: CONSEJO DE RECURSOS MINERALES 

NOMBRE DEL LOTE: CHARCAS II 

SUPERFICIE: 40 Has. 

MUNICIPIO Y ESTADO: CHARCAS, SAN LUIS POTOSI 

LOCALIZACION DEL LOTE MINERO 
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PUNTO DE PARTIDA 

La mojonera o señal reglamentaria se localiza en: A 20 MTS. DE LA MARGEN DERECHA DEL 
ARROYO HONDO. 

Distancia  Rumbo Nombre o poblados o accidentes topográficos 

A 1,050 Mts. Al SE DEL RANCHO SAN RAFAEL 

A 2,350 Mts. Al W DEL CERRO SAN JOSE 

COORDENADAS U.T.M.: 2,552,654.030 mN 

 274,229.320 mE 

LIGA TOPOGRAFICA DEL PP AL PUNTO DE CONTROL 

Número 8037: 

Rumbo NE 

Gra. Min. Seg. 29°46’29.77” 

Mts. 8,721.732 

LIGAS TOPOGRAFICAS A LOTES MINEROS COLINDANTES: 

Nombre del lote o vértice: Z.R.M.N. CHARCAS 

Número de Tít./Exp./Vert. CAT. 192 

Rumbo SE 

Gra. Min. Seg. 47°0’0” 

Mts. 14.230 

Nombre del lote o vértice: EL JARAL Y ANEXAS 

No. de Tít./Exp./Vert. T-18887 

Rumbo SE 

Gra. Min. Seg. 49°44’55.5” 

Mts. 980.633 

PERIMETRO 

LINEA AUXILIAR: Rumbo Gra. Min. Seg.  Mts. 

DEL PP AL PUNTO A S 0° 0’ 0”  633.627 

 Rumbo Gra. Min. Seg. Mts. 

DE A AL PUNTO 1 E 0° 0’ 0” 598.437 

LADOS, RUMBOS Y DISTANCIAS HORIZONTALES: 

LADOS Rumbo Gra. Min. Seg. Mts. 

1 - 2 N  0° 0’ 0” 150.000 

2 - 3 E  0° 0’ 0” 800.000 

3 - 4 S  0° 0’ 0” 500.000 

4 - 5 W  0° 0’ 0” 800.000 

5 - 6 N  0° 0’ 0” 350.000 

Los datos de las colindancias del lote  que ampara esta asignación obran en el expediente  
del presente Título. 

Dado en la Ciudad de México, Distrito Federal, el dos de julio de dos mil tres, en los términos previstos 
por el artículo 10 párrafo segundo de la Ley Minera, procédase a su publicación en el Diario Oficial de la 
Federación.- El Director General de Minas, Luis Raúl Escudero Chávez.- Rúbrica. 

La vigencia de esta Asignación Minera será de seis años improrrogables, contados a partir de la fecha 
de publicación del presente Título en el Diario Oficial de la Federación. 
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Inscrito bajo el acta número 116, a fojas 58, del volumen 3 del libro de Asignaciones Mineras del 
Registro Público de Minería, en la Ciudad de México, Distrito Federal, el tres de julio de dos mil tres.- 
El Registrador Público de Minería, María Olga Gallardo Montoya.- Rúbrica y sello de dicho Registro. 

SECRETARIA DE LA FUNCION PUBLICA 
ACUERDO mediante el cual se destinan al servicio de la Secretaría de la Defensa Nacional, cuatro inmuebles 
con superficies de 13-11-96.20 hectáreas, 1-00-00.015 hectárea, 8-84-57.237 hectáreas y 1-00-00.010 hectárea, 
ubicados en la ciudad de Atlixco, Estado de Puebla; en el Municipio de La Trinitaria, Estado de Chiapas; en el 
Municipio de General Plutarco Elías Calles Sonoyta, Estado de Sonora, y en el Municipio de Frontera 
Comalapa, Estado 
de Chiapas, respectivamente, a efecto de que los continúe utilizando con instalaciones militares para el 
desarrollo de actividades castrenses. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de la  
Función Pública. 

EDUARDO ROMERO RAMOS, Secretario de la Función Pública, con fundamento en los artículos  
2o. fracción V, 8o. fracción I, 9o. párrafo primero, 10 párrafo primero, 37, 39, 41 y 44 de la Ley General de 
Bienes Nacionales; 37 fracciones VI, XX, XXII y XXIII de la Ley Orgánica de la Administración Pública 
Federal, y 

CONSIDERANDO 

Que dentro de los bienes de dominio público de la Federación se encuentran los siguientes: 

Inmueble con superficie de 13-11-96.20 hectáreas, que formó parte del predio denominado 
“Cantarranas”, ubicado en bulevar Plutarco Elías Calles número 3302, colonia Valle Sur, de la ciudad de 
Atlixco, Estado de Puebla, cuya propiedad se acredita mediante contrato número CD-A 009/2002 de fecha 
17 de diciembre  
de 2002, en el que consta la donación a favor del Gobierno Federal del bien señalado, documento inscrito 
en el Registro Público de la Propiedad Federal bajo el folio real número 68783 el 12 de febrero de 2003, 
con las medidas y colindancias que se consignan en el plano número 021-DGC-2002, elaborado a escala 
1:1000  
por la Secretaría de la Defensa Nacional en noviembre de 2002, aprobado por la Dirección General del 
Patrimonio Inmobiliario Federal, el cual obra en el expediente respectivo. 

Inmueble con superficie de 1-00-00.015 hectárea, que formó parte del predio denominado “Agua 
Dulce”, ubicado en el Municipio de La Trinitaria, Estado de Chiapas, cuya propiedad se acredita mediante 
escritura pública número 6474 de fecha 18 de febrero de 1994, otorgada por el Notario Público número 75 
del Estado de Chiapas, en la que consta la compraventa a favor del Gobierno Federal del bien señalado, 
documento inscrito en el Registro Público de la Propiedad Federal bajo el folio real número 69077 el 9 de 
abril de 2003, con las medidas y colindancias que se consignan en el plano número D-5-902-8-a, 
elaborado a escala 1:500 por la Secretaría de la Defensa Nacional en julio de 2002, aprobado por la 
Dirección General del Patrimonio Inmobiliario Federal, el cual obra en el expediente respectivo. 

Inmueble con superficie de 8-84-57.237 hectáreas, ubicado a la altura del kilómetro 2 de la carretera 
Sonoyta-El Plomo, con desviación hacia el Norte, de la región denominada “La Escalera”, del Distrito de 
Colonización de Altar y Caborca, Municipio de General Plutarco Elías Calles Sonoyta, Estado de Sonora, 
cuya propiedad se acredita mediante escritura pública número 1 de fecha 27 de agosto de 1996, otorgada 
por el Notario Público número 36 de la ciudad de Hermosillo, Estado de Sonora, en la que consta la 
compraventa  
a favor del Gobierno Federal del bien señalado, documento inscrito en el Registro Público de la Propiedad 
Federal bajo el folio real número 54299 el 14 de marzo de 2000, con las medidas y colindancias que se 
consignan en el plano número A-5-97-1-4, elaborado a escala 1:1000 por la Secretaría de la Defensa 
Nacional el 12 de septiembre de 2001, aprobado por la Dirección General del Patrimonio Inmobiliario 
Federal, el cual obra en el expediente respectivo. 

Inmueble con superficie de 1-00-00.010 hectárea, que formó parte del predio denominado “El 
Manguito”, ubicado en el Municipio de Frontera Comalapa, Estado de Chiapas, cuya propiedad se 
acredita mediante escritura pública número 4511 de fecha 31 de mayo de 1991, otorgada por e l Notario 
Público número 75  
del Estado de Chiapas, en la que consta la compraventa a favor del Gobierno Federal del bien señalado, 
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operación inscrita en el Registro Público de la Propiedad Federal bajo el folio real número 67864 el 10 de 
diciembre de 2002, con las medidas y colindancias que se consignan en el plano número D-5-327-4-1, 
elaborado a escala 1:500 por la Secretaría de la Defensa Nacional el 10 de agosto de 2000, aprobado por 
la Dirección General del Patrimonio Inmobiliario Federal, el cual obra en el expediente respectivo; 

Que la Secretaría de la Defensa Nacional, mediante oficios números GRP/1270 de fecha 24 de marzo  
de 2003, GRP/2594 de fecha 16 de junio de 2003, GRP/2506 de fecha 11 de junio de 2003 y GRP/919  
de fecha 6 de marzo de 2003, ha solicitado se destinen a su servicio los inmuebles descritos en el 
considerando que antecede, a efecto de que los continúe utilizando con instalaciones militares para  
el desarrollo de actividades castrenses; 

Que la Dirección de Desarrollo Urbano y Ecología del H. Ayuntamiento Constitucional de Atlixco, 
Estado de Puebla; la Presidencia Municipal de La Trinitaria, Estado de Chiapas; la Sindicatura Municipal 
de General Plutarco Elías Calles Sonoyta, Estado de Sonora, y la Presidencia Municipal de Frontera 
Comalapa, Estado de Chiapas, mediante oficios números 001659 de fecha 15 de octubre de 2001, 
PM/240/03 de fecha 10 de abril de 2003, 076/2003 de fecha 28 de mayo de 2003 y sin número de fecha 
28 de mayo de 2003, respectivamente, determinaron procedente el uso que se le viene dando a los 
inmuebles materia del presente ordenamiento, ya que resulta compatible con las disposiciones en materia 
de desarrollo urbano de las localidades en que cada uno se ubica, y 

Que toda vez que se han integrado los expedientes respectivos con base en las disposiciones de la 
Ley General de Bienes Nacionales y siendo propósito del Ejecutivo Federal dar al patrimonio inmobiliario 
federal  
el óptimo aprovechamiento, dotando en la medida de lo posible a las dependencias de la Administración 
Pública Federal con los elementos que les permitan el mejor desempeño de sus funciones, he tenido a 
bien expedir el siguiente: 

ACUERDO 

PRIMERO.- Se destinan al servicio de la Secretaría de la Defensa Nacional los inmuebles descritos en 
el considerando primero del presente Acuerdo, a efecto de que los continúe utilizando en los fines que se 
señalan en el considerando segundo de este ordenamiento. 

SEGUNDO.- Si la Secretaría de la Defensa Nacional diere a los inmuebles que se le destinan un uso 
distinto al establecido en el presente Acuerdo, sin la previa autorización de la Secretaría de la Función 
Pública, o bien los dejare de utilizar o necesitar, dichos bienes con todas sus mejoras y accesiones se 
retirarán de su servicio para ser administrados por esta Dependencia. 

TERCERO.- La Secretaría de la Función Pública, en el ámbito de sus atribuciones, vigilará el estricto 
cumplimiento del presente ordenamiento. 

TRANSITORIO 

UNICO.- El presente Acuerdo entrará en vigor al día siguiente de su publicación en el Diario Oficial 
de la Federación. 

Sufragio Efectivo. No Reelección. 

México, Distrito Federal, a los ocho días del mes de julio de dos mil tres.- El Secretario de la Función 
Pública, Eduardo Romero Ramos.- Rúbrica. 

SECRETARIA DE LA REFORMA AGRARIA 
AVISO de deslinde del predio de presunta propiedad nacional denominado Agua de Abajo, con una superficie 
aproximada de 238-31-68 hectáreas, Municipio de General Zaragoza, N.L. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de la  
Reforma Agraria. 

AVISO DE DESLINDE DEL PREDIO PRESUNTA PROPIEDAD NACIONAL DENOMINADO “AGUA DE ABAJO”, 
UBICADO EN EL MUNICIPIO DE GENERAL ZARAGOZA, ESTADO DE NUEVO LEON. 

La Dirección de Regularización de la Propiedad Rural, dependiente de la Dirección General de 
Ordenamiento y Regularización de la Secretaría de la Reforma Agraria, mediante oficio número 140014,  
de fecha 9 de enero de 2003, expediente número 05295, autorizó a la Representación Agraria para que 
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comisionara perito deslindador, la cual con oficio número 139, de fecha 19 de febrero, me ha autorizado 
para que con fundamento en lo dispuesto por los artículos 160 de la Ley Agraria; 104, 107 y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, proceda al deslinde y 
medición del predio presuntamente propiedad nacional denominado “Agua de Abajo”, con una superficie 
aproximada de 238-31-68 hectáreas, ubicado en el Municipio de General Zaragoza, Estado de Nuevo 
León, promovido por el ciudadano Eleuterio García Hernández, el cual cuenta con las siguientes 
colindancias: 

AL NORTE: Posesión del C. Idelfonso Martínez 

AL SUR: Posesión del C. Candelario García 

AL ESTE: Posesión del C. Nieves Ortiz 

AL OESTE: Posesión del C. Silverio González 

Por lo que, en cumplimiento a lo establecido por los artículos 160 de la Ley Agraria, y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, deberá publicarse, por una 
sola vez, en el Diario Oficial de la Federación, en el Periódico Oficial del Gobierno del Estado de Nuevo 
León,  
en el periódico de información local El Porvenir, así como colocarse en los parajes más cercanos al 
mismo terreno, con el objeto de comunicar a las personas que se sientan afectadas en sus derechos por  
la realización de los trabajos de deslinde, a fin de que dentro del plazo de 30 días hábiles, a partir de la 
publicación del presente Aviso en el Diario Oficial de la Federación, ocurran ante el suscrito para 
exponer lo que a su derecho convenga, así como para presentar la documentación que fundamente su 
dicho, para tal fin se encuentra a la vista de cualquier interesado el croquis correspondiente en las oficinas 
que ocupa la Representación Agraria, con domicilio en avenida Venustiano Carranza número 127, norte 
de la ciudad de Monterrey, Estado de Nuevo León y el domicilio que ocupa la presidencia municipal de 
General Zaragoza, Nuevo León. 

A las personas que no presenten sus documentos dentro del plazo señalado, o que habiendo sido 
notificadas a presenciar el deslinde no concurran al mismo, se les tendrá como conformes con sus 
resultados. 

Atentamente 

Monterrey, N.L., a 19 de febrero de 2003.- El Perito Comisionado por la Representación Estatal de la 
Secretaría de la Reforma Agraria, Marcelino Becerra López.- Rúbrica. 

 

 

AVISO de deslinde del predio de presunta propiedad nacional denominado La Brecha, con una superficie 
aproximada de 01-74-03 hectárea, Municipio de Dr. Arroyo, N.L. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de  
la Reforma Agraria. 

AVISO DE DESLINDE DEL PREDIO PRESUNTA PROPIEDAD NACIONAL DENOMINADO “LA BRECHA”, 
UBICADO EN EL MUNICIPIO DE DR. ARROYO, ESTADO DE NUEVO LEON. 

La Dirección de Regularización de la Propiedad Rural, dependiente de la Dirección General de 
Ordenamiento y Regularización de la Secretaría de la Reforma Agraria, mediante oficio número 140070, 
de fecha 9 de enero de 2003, expediente número 05292, autorizó a la Representación Agraria para que 
comisionara perito deslindador, la cual con oficio número 139, de fecha 19 de febrero, me ha autorizado 
para que con fundamento en lo dispuesto por los artículos 160 de la Ley Agraria; 104, 107 y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, proceda al deslinde y 
medición del predio presuntamente propiedad nacional denominado “La Brecha”, con una superficie 
aproximada de 01-74-03 hectárea, ubicado en el Municipio de Dr. Arroyo, Estado de Nuevo León, 
promovido por el ciudadano Bernabé Guillén González, el cual cuenta con las siguientes colindancias: 

AL NORTE: Lote 25 
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AL SUR: Supuesto terreno nacional 

AL ESTE: Lote 24 

AL OESTE: Con ejido El Alamo 

Por lo que, en cumplimiento a lo establecido por los artículos 160 de la Ley Agraria, y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, deberá publicarse, por una 
sola vez, en el Diario Oficial de la Federación, en el Periódico Oficial del Gobierno del Estado de Nuevo 
León,  
en el periódico de información local El Porvenir, así como colocarse en los parajes más cercanos al 
mismo terreno, con el objeto de comunicar a las personas que se sientan afectadas en sus derechos por  
la realización de los trabajos de deslinde, a fin de que dentro del plazo de 30 días hábiles, a partir de la 
publicación del presente Aviso en el Diario Oficial de la Federación, ocurran ante el suscrito para 
exponer lo que a su derecho convenga, así como para presentar la documentación que fundamente su 
dicho, para tal fin se encuentra a la vista de cualquier interesado el croquis correspondiente en las oficinas 
que ocupa la Representación Agraria, con domicilio en avenida Venustiano Carranza número 127, norte 
de la ciudad de Monterrey, Estado de Nuevo León y el domicilio que ocupa la presidencia municipal de Dr. 
Arroyo, 
Nuevo León. 

A las personas que no presenten sus documentos dentro del plazo señalado, o que habiendo sido 
notificadas a presenciar el deslinde, no concurran al mismo, se les tendrá como conformes con sus 
resultados. 

Atentamente 

Monterrey, N.L., a 19 de febrero de 2003.- El Perito Comisionado por la Representación Estatal de la 
Secretaría de la Reforma Agraria, Marcelino Becerra López.- Rúbrica. 
AVISO de deslinde del predio de presunta propiedad nacional denominado Caracas, con una superficie 
aproximada de 06-06-14 hectáreas, Municipio de Dr. Arroyo, N.L. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de la  
Reforma Agraria. 

AVISO DE DESLINDE DEL PREDIO PRESUNTA PROPIEDAD NACIONAL DENOMINADO “CARACAS”, 
UBICADO EN EL MUNICIPIO DE DR. ARROYO, ESTADO DE NUEVO LEON. 

La Dirección de Regularización de la Propiedad Rural, dependiente de la Dirección General de 
Ordenamiento y Regularización de la Secretaría de la Reforma Agraria, mediante oficio número 140070,  
de fecha 9 de enero de 2003, expediente número 05293, autorizó a la Representación Agraria para que 
comisionara perito deslindador, la cual con oficio número 139, de fecha 19 de febrero, me ha autorizado 
para que con fundamento en lo dispuesto por los artículos 160 de la Ley Agraria; 104, 107 y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, proceda al deslinde y 
medición del predio presuntamente propiedad nacional denominado “Caracas”, con una superficie 
aproximada de 06-06-14 hectáreas, ubicado en el Municipio de Dr. Arroyo, Estado de Nuevo León, 
promovido por el ciudadano Mario Flores de la Cruz, el cual cuenta con las siguientes colindancias: 

AL NORTE: Ejido El Cardonal 
AL SUR: Lotes 4, 5 y 6 
AL ESTE: Ejido El Cardonal 
AL OESTE: Lote 2 
Por lo que, en cumplimiento a lo establecido por los artículos 160 de la Ley Agraria, y 108 del 

Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, deberá publicarse, por una 
sola vez, en el Diario Oficial de la Federación, en el Periódico Oficial del Gobierno del Estado de Nuevo 
León, en el periódico de información local El Porvenir, así como colocarse en los parajes más cercanos al 
mismo terreno, con el objeto de comunicar a las personas que se sientan afectadas en sus derechos por 
la realización de los trabajos de deslinde, a fin de que dentro del plazo de 30 días hábiles, a partir de la 
publicación del presente Aviso en el Diario Oficial de la Federación, ocurran ante el suscrito para 
exponer lo que a su derecho convenga, así como para presentar la documentación que fundamente su 
dicho, para tal fin se encuentra a la vista de cualquier interesado el croquis correspondiente en las oficinas 
que ocupa la Representación Agraria, con domicilio en avenida Venustiano Carranza número 127, norte 
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de la ciudad de Monterrey, Estado de Nuevo León y el domicilio que ocupa la presidencia municipal de Dr. 
Arroyo, Nuevo León. 

A las personas que no presenten sus documentos dentro del plazo señalado, o que habiendo sido 
notificadas a presenciar el deslinde, no concurran al mismo, se les tendrá como conformes con sus 
resultados. 

Atentamente 
Monterrey, N.L., a 19 de febrero de 2003.- El Perito Comisionado por la Representación Estatal de la 

Secretaría de la Reforma Agraria, Marcelino Becerra López.- Rúbrica. 
 
 

AVISO de deslinde del predio de presunta propiedad nacional denominado El Salero, con una superficie 
aproximada de 08-91-48 hectáreas, Municipio de Dr. Arroyo, N.L. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de la  
Reforma Agraria. 

AVISO DE DESLINDE DEL PREDIO PRESUNTA PROPIEDAD NACIONAL DENOMINADO “EL SALERO”, 
UBICADO EN EL MUNICIPIO DE DR. ARROYO, ESTADO DE NUEVO LEON. 

La Dirección de Regularización de la Propiedad Rural, dependiente de la Dirección General de 
Ordenamiento y Regularización de la Secretaría de la Reforma Agraria, mediante oficio número 140070,  
de fecha 9 de enero de 2003, expediente número 05294, autorizó a la Representación Agraria para que 
comisionara perito deslindador, la cual con oficio número 139, de fecha 19 de febrero, me ha autorizado 
para que con fundamento en lo dispuesto por los artículos 160 de la Ley Agraria; 104, 107 y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, proceda al deslinde y 
medición del predio presuntamente propiedad nacional denominado “El Salero”, con una superficie 
aproximada de 08-91-48 hectáreas, ubicado en el Municipio de Dr. Arroyo, Estado de Nuevo León, 
promovido por el ciudadano Antonio Guillén Orosco, el cual cuenta con las siguientes colindancias: 

AL NORTE: Lotes 1, 2 y 3 

AL SUR: Supuesto terreno nacional y lotes 7 y 5 

AL ESTE: Lote 5 
AL OESTE: Lote 24 

Por lo que, en cumplimiento a lo establecido por los artículos 160 de la Ley Agraria, y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, deberá publicarse, por una 
sola vez, en el Diario Oficial de la Federación, en el Periódico Oficial del Gobierno del Estado de Nuevo 
León, en  
el periódico de información local El Porvenir, así como colocarse en los parajes más cercanos al mismo 
terreno, con el objeto de comunicar a las personas que se sientan afectadas en sus derechos por  
la realización de los trabajos de deslinde, a fin de que dentro del plazo de 30 días hábiles, a partir de la 
publicación del presente Aviso en el Diario Oficial de la Federación, ocurran ante el suscrito para 
exponer lo que a su derecho convenga, así como para presentar la documentación que fundamente su 
dicho, para tal fin se encuentra a la vista de cualquier interesado el croquis correspondiente en las oficinas 
que ocupa la Representación Agraria, con domicilio en avenida Venustiano Carranza número 127, norte 
de la ciudad de Monterrey, Estado de Nuevo León y el domicilio que ocupa la presidencia municipal de Dr. 
Arroyo, 
Nuevo León. 

A las personas que no presenten sus documentos dentro del plazo señalado, o que habiendo sido 
notificadas a presenciar el deslinde, no concurran al mismo, se les tendrá como conformes con sus 
resultados. 

Atentamente 

Monterrey, N.L., a 19 de febrero de 2003.- El Perito Comisionado por la Representación Estatal de la 
Secretaría de la Reforma Agraria, Marcelino Becerra López.- Rúbrica. 
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AVISO de deslinde del predio de presunta propiedad nacional denominado Palma China, con una superficie 
aproximada de 04-89-05 hectáreas, Municipio de Dr. Arroyo, N.L. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de la  
Reforma Agraria. 

AVISO DE DESLINDE DEL PREDIO PRESUNTA PROPIEDAD NACIONAL DENOMINADO “PALMA CHINA”, 
UBICADO EN EL MUNICIPIO DE DR. ARROYO, ESTADO DE NUEVO LEON. 

La Dirección de Regularización de la Propiedad Rural, dependiente de la Dirección General de 
Ordenamiento y Regularización de la Secretaría de la Reforma Agraria, mediante oficio número 140070,  
de fecha 9 de enero de 2003, expediente número 05296, autorizó a la Representación Agraria para que 
comisionara perito deslindador, la cual con oficio número 139, de fecha 19 de febrero, me ha autorizado 
para que con fundamento en lo dispuesto por los artículos 160 de la Ley Agraria; 104, 107 y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, proceda al deslinde y 
medición del predio presuntamente propiedad nacional denominado “Palma China”, con una superficie 
aproximada de 04-89-05 hectáreas, ubicado en el Municipio de Dr. Arroyo, Estado de Nuevo León, 
promovido por el ciudadano Jenaro Avila Eufracio, el cual cuenta con las siguientes colindancias: 

AL NORTE: Lote 6 

AL SUR: Supuesto terreno nacional 

AL ESTE: Supuesto terreno nacional 

AL OESTE: Lote 5 

Por lo que, en cumplimiento a lo establecido por los artículos 160 de la Ley Agraria, y 108 del 
Reglamento de la misma en Materia de Ordenamiento de la Propiedad Rural, deberá publicarse, por una 
sola vez, en el Diario Oficial de la Federación, en el Periódico Oficial del Gobierno del Estado de Nuevo 
León, en  
el periódico de información local El Porvenir, así como colocarse en los parajes más cercanos al mismo 
terreno, con el objeto de comunicar a las personas que se sientan afectadas en sus derechos por la 
realización de los trabajos de deslinde, a fin de que dentro del plazo de 30 días hábiles, a partir de  
la publicación del presente Aviso en el Diario Oficial de la Federación, ocurran ante el suscrito para 
exponer lo que a su derecho convenga, así como para presentar la documentación que fundamente su 
dicho, para tal fin se encuentra a la vista de cualquier interesado el croquis correspondiente en las oficinas 
que ocupa la Representación Agraria, con domicilio en avenida Venustiano Carranza número 127, norte 
de la ciudad de Monterrey, Estado de Nuevo León y el domicilio que ocupa la presidencia municipal de Dr. 
Arroyo, 
Nuevo León. 

A las personas que no presenten sus documentos dentro del plazo señalado, o que habiendo sido 
notificadas a presenciar el deslinde, no concurran al mismo, se les tendrá como conformes con sus 
resultados. 

Atentamente 
Monterrey, N.L., a 19 de febrero de 2003.- El Perito Comisionado por la Representación Estatal de la 

Secretaría de la Reforma Agraria, Marcelino Becerra López.- Rúbrica. 

PODER JUDICIAL 
CONSEJO DE LA JUDICATURA FEDERAL 

ACUERDO General 48/2003 del Pleno del Consejo de la Judicatura Federal, relativo al cambio de domicilio 
del Juzgado Decimosegundo de Distrito “B” en el Estado de Baja California, con residencia en Mexicali. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Consejo de la 
Judicatura Federal.- Secretaría Ejecutiva del Pleno. 

ACUERDO GENERAL 48/2003, DEL PLENO DEL CONSEJO DE LA JUDICATURA FEDERAL, RELATIVO AL 
CAMBIO DE DOMICILIO DEL JUZGADO DECIMOSEGUNDO DE DISTRITO “B” EN EL ESTADO DE BAJA 
CALIFORNIA, CON RESIDENCIA EN MEXICALI. 

CONSIDERANDO 

PRIMERO.- Que por decretos publicados en el Diario Oficial de la Federación el treinta y uno de 
diciembre de mil novecientos noventa y cuatro, veintidós de agosto de mil novecientos noventa y seis y 
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once de junio de mil novecientos noventa y nueve, se reformaron, entre otros, los artículos 94, 99 y 100 
de la Constitución Política de los Estados Unidos Mexicanos, modificando la estructura y competencia del 
Poder Judicial de la Federación; 

SEGUNDO.- Que en términos de lo dispuesto por los artículos 94, párrafo segundo, 100, párrafos 
primero y octavo, de la Carta Magna; 68 y 81, fracción II, de la Ley Orgánica del Poder Judicial de la 
Federación, el Consejo de la Judicatura Federal es el órgano encargado de la administración, vigilancia y 
disciplina del Poder Judicial de la Federación, con excepción de la Suprema Corte de Justicia de la 
Nación y del Tribunal Electoral; con independencia técnica, de gestión y para emitir sus resoluciones; 
además, está facultado para expedir acuerdos generales que permitan el adecuado ejercicio de sus 
funciones; 

TERCERO.- Que el artículo 17 constitucional consagra el derecho que toda persona tiene a que se le 
administre justicia por tribunales que estarán expeditos para impartirla en los plazos y términos que fijen 
las leyes, lo cual hace necesario que los órganos jurisdiccionales se encuentren en condiciones físicas 
convenientes para garantizar la impartición de justicia pronta, completa, imparcial y gratuita, como lo 
ordena el precepto constitucional invocado; por cuya razón, el Consejo de la Judicatura Federal estima 
necesario realizar el cambio de domicilio del Juzgado Decimosegundo de Distrito “B” en el Estado de Baja 
California, con sede en Mexicali. 

En consecuencia, con fundamento en las disposiciones constitucionales y legales señaladas, el Pleno 
del Consejo de la Judicatura Federal expide el siguiente 

ACUERDO 

PRIMERO.- Se autoriza el cambio de domicilio del Juzgado Decimosegundo de Distrito “B” en el 
Estado de Baja California, con residencia en Mexicali. 

SEGUNDO.- El nuevo domicilio del órgano jurisdiccional en cita será el ubicado en boulevard Benito 
Juárez 1990, letra “C”, fraccionamiento Jardines del Valle, código postal 21270, Mexicali, Baja California. 

TERCERO.- El Juzgado Decimosegundo de Distrito “B” en el Estado de Baja California, con sede en 
Mexicali, iniciará funciones en el referido domicilio el uno de agosto de dos mil tres. 

CUARTO.- A partir de la fecha señalada en el punto que antecede toda la correspondencia, trámites y 
diligencias relacionados con los asuntos de la competencia del órgano jurisdiccional en cita, deberán 
dirigirse y realizarse en el domicilio precisado en el punto segundo de este acuerdo. 

QUINTO.- El Juzgado Decimosegundo de Distrito “B” en el Estado de Baja California, con residencia 
en Mexicali, conservará su denominación, competencia y jurisdicción territorial. 

TRANSITORIOS 

PRIMERO.- El presente acuerdo entrará en vigor el uno de agosto del presente año. 

SEGUNDO.- Publíquese este acuerdo en el Diario Oficial de la Federación y en el Semanario 
Judicial de la Federación y su Gaceta. 

EL MAESTRO EN DERECHO GONZALO MOCTEZUMA BARRAGAN, SECRETARIO EJECUTIVO DEL PLENO 
DEL CONSEJO DE LA JUDICATURA FEDERAL, CERTIFICA: Que este Acuerdo General 48/2003, del Pleno del 
Consejo de la Judicatura Federal, Relativo al Cambio de Domicilio del Juzgado Decimosegundo de 
Distrito “B” en el Estado de Baja California, con Residencia en Mexicali, fue aprobado por el Pleno del 
propio Consejo, en sesión de nueve de julio de dos mil tres, por unanimidad de votos de los señores 
Consejeros: Presidente Ministro Mariano Azuela Güitrón, Adolfo O. Aragón Mendía, Manuel Barquín 
Alvarez, Miguel A. Quirós Pérez y Sergio Armando Valls Hernández.- México, Distrito Federal, a 
nueve de julio de dos mil tres.- Conste.- Rúbrica. 

BANCO DE MEXICO 
TIPO de cambio para solventar obligaciones denominadas en moneda extranjera pagaderas en la  
República Mexicana. 

Al margen un logotipo, que dice: Banco de México. 

TIPO DE CAMBIO PARA SOLVENTAR OBLIGACIONES DENOMINADAS EN MONEDA EXTRANJERA  
PAGADERAS EN LA REPUBLICA MEXICANA 
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Con fundamento en el artículo 35 de la Ley del Banco de México; en los artículos 8o. y 10o. del 
Reglamento Interior del Banco de México, y en los términos del numeral 1.2 de las Disposiciones 
Aplicables a la Determinación del Tipo de Cambio para Solventar Obligaciones Denominadas en Moneda 
Extranjera Pagaderas en la República Mexicana, publicadas en el Diario Oficial de la Federación el 22 
de marzo de 1996, el Banco de México informa que el tipo de cambio citado obtenido el día de hoy 
conforme  
al procedimiento establecido en el numeral 1 de las Disposiciones mencionadas, fue de $10.4308 M.N. 
(DIEZ PESOS CON CUATRO MIL TRESCIENTOS OCHO DIEZMILESIMOS MONEDA NACIONAL) por 
un dólar de los EE.UU.A. 

La equivalencia del peso mexicano con otras monedas extranjeras se calculará atendiendo a la 
cotización que rija para estas últimas contra el dólar de los EE.UU.A., en los mercados internacionales el 
día en que se haga el pago. Estas cotizaciones serán dadas a conocer, a solicitud de los interesados, por 
las instituciones de crédito del país. 

Atentamente 
México, D.F., a 15 de julio de 2003. 

BANCO DE MEXICO 
 Gerente de Operaciones Director de Disposiciones 
 Internacionales y Monedas de Banca Central 
 Ricardo Medina Alvarez Fernando Corvera Caraza 
 Rúbrica. Rúbrica. 
 
 

TASAS de interés de instrumentos de captación bancaria en moneda nacional. 

Al margen un logotipo, que dice: Banco de México. 

TASAS DE INTERES DE INSTRUMENTOS DE CAPTACION BANCARIA EN MONEDA NACIONAL 
 TASA TASA  
 BRUTA BRUTA 

I. DEPOSITOS A PLAZO   II. PAGARES CON RENDI- 
   FIJO      MIENTO LIQUIDABLE 
      AL VENCIMIENTO 
A 60 días  A 28 días 
Personas físicas 3.03 Personas físicas 2.22 
Personas morales 3.03 Personas morales 2.22 
A 90 días  A 91 días 
Personas físicas 2.89 Personas físicas 2.50 
Personas morales 2.89 Personas morales 2.50 
A 180 días  A 182 días 
Personas físicas 3.02 Personas físicas 2.75 
Personas morales 3.02 Personas morales 2.75 
Las tasas a que se refiere esta publicación, corresponden al promedio de las determinadas por  

las instituciones de crédito para la captación de recursos del público en general a la apertura del día  
15 de julio de 2003. Se expresan en por ciento anual y se dan a conocer para los efectos a que  
se refiere la publicación de este Banco de México en el Diario Oficial de la Federación de fecha 11 
de abril de 1989. 

México, D.F., a 15 de julio de 2003. 
BANCO DE MEXICO 

 Director de Disposiciones Director de Información 
 de Banca Central del Sistema Financiero 
 Fernando Corvera Caraza Cuauhtémoc Montes Campos 
 Rúbrica. Rúbrica. 

(R.- 181634) 
TASA de interés interbancaria de equilibrio. 

Al margen un logotipo, que dice: Banco de México. 
TASA DE INTERES INTERBANCARIA DE EQUILIBRIO 
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Según resolución de Banco de México publicada en el Diario Oficial de la Federación del 23 de 

marzo  
de 1995, y de conformidad con lo establecido en el Anexo 1 de la Circular 2019/95, modificada mediante 
Circular-Telefax 4/97 del propio Banco del 9 de enero de 1997, dirigida a las instituciones de banca 
múltiple,  
se informa que la Tasa de Interés Interbancaria de Equilibrio a plazo de 28 días, obtenida el día de 
hoy, fue de 5.6000 por ciento. 

La tasa de interés citada se calculó con base a las cotizaciones presentadas por: BBVA Bancomer, 
S.A., Banca Serfin S.A., Banco Internacional S.A., Banco Nacional de México S.A., IXE Banco, S.A., 
Banco J.P.Morgan S.A., ING Bank México S.A., Banco Credit Suisse First Boston (México), S.A., 
ScotiaBank Inverlat, S.A. y Banco Mercantil Del Norte S.A. 

México, D.F., a 15 de julio de 2003. 
BANCO DE MEXICO 

 Gerente de Operaciones Director de Disposiciones 
 Internacionales y Monedas de Banca Central 
 Ricardo Medina Alvarez Fernando Corvera Caraza 
 Rúbrica. Rúbrica. 
 
 

INFORMACION semanal resumida sobre los principales renglones del estado de cuenta consolidado  
al 11 de julio de 2003. 

Al margen un logotipo, que dice: Banco de México. 

En cumplimiento de lo dispuesto en el Artículo 41 del Reglamento Interior del Banco de México, 
publicado en el Diario Oficial de la Federación el 16 de marzo de 1995, se proporciona la: 

INFORMACION SEMANAL RESUMIDA SOBRE LOS PRINCIPALES RENGLONES  
DEL ESTADO DE CUENTA CONSOLIDADO AL 11 DE JULIO DE 2003. 

(Cifras preliminares en millones de pesos) 
A C T I V O  
Reserva Internacional 1/ 551,148 
Crédito al Gobierno Federal 0 
Valores Gubernamentales 2/ 0 
Crédito a Intermediarios Financieros y  
Deudores por Reporto 3/ 96,604 
Crédito a Organismos Públicos 4/ 70,630 
PASIVO Y CAPITAL CONTABLE 
Fondo Monetario Internacional 0 
Base Monetaria 244,142 
 Billetes y Monedas en Circulación 244,142 
 Depósitos Bancarios en Cuenta Corriente 5/ 0 
Bonos de Regulación Monetaria 234,193 
Depósitos del Gobierno Federal 101,920 
Depósitos de Regulación Monetaria 2,184 
Depósitos de Intermediarios Financieros y 
Acreedores por Reporto 3/ 186,474 
Otros Pasivos y Capital Contable 6/ (50,531) 
 

1/ Según se define en el Artículo 19 de la Ley del Banco de México.  
2/ Neto de depósitos de regulación monetaria. - En caso de saldo neto acreedor, éste se 

presenta en el rubro de Depósitos de Regulación Monetaria.  
3/ Incluye banca múltiple, banca de desarrollo, fideicomisos de fomento y operaciones de 

reporto con casas de bolsa.  
4/ Créditos asumidos por el Instituto para la Protección al Ahorro Bancario, conforme a lo 

establecido en la Ley de Protección al Ahorro Bancario.  
5/ Se consigna el saldo neto acreedor del conjunto de dichas cuentas, en caso de saldo 

neto deudor éste se incluye en el rubro de Crédito a Intermediarios Financieros y 
Deudores  
por Reporto.  

6/ Neto de otros activos. 

México, D.F., a 15 de julio de 2003. 
BANCO DE MEXICO 

Director de Contabilidad 
Gerardo Zúñiga Villarce 
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Rúbrica. 
(R.- 181633) 

|TRIBUNAL SUPERIOR AGRARIO 
PUNTOS resolutivos del fallo relativo al expediente C.T.2/2002, integrado por posible Contradicción de Tesis 
sustentadas entre el Tribunal Unitario Agrario del Primer Distrito con sede en Zacatecas, Estado de 
Zacatecas, y el Tribunal Unitario Agrario del Trigésimo Tercer Distrito con sede en la ciudad de Tlaxcala, 
Estado de Tlaxcala, al resolver los juicios agrarios 154/00 y 49/97, respectivamente. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Tribunal Superior 

Agrario.- Secretaría General de Acuerdos. 

Visto para resolver el expediente C.T.2/2002, integrado con motivo de la denuncia presentada por el 

Procurador Agrario, respecto de la posible Contradicción de Tesis sustentadas entre el Tribunal Unitario 
Agrario del Primer Distrito con sede en Zacatecas, Estado de Zacatecas y el Tribunal Unitario Agrario del 

Trigésimo Tercer Distrito con sede en la ciudad de Tlaxcala, Estado de Tlaxcala, al resolver los juicios 

agrarios 154/00 y 49/97, respectivamente; y 

RESUELVE: 

PRIMERO.- Sí existe Contradicción de Tesis entre las sustentadas por el Tribunal Unitario Agrario del 
Primer Distrito con sede en Zacatecas, Estado de Zacatecas y por el Trigésimo Tercer Distrito, con sede 

en la Ciudad de Tlaxcala Estado de Tlaxcala, al resolver los juicios agrarios 154/00 y 49/97, 
respectivamente. 

SEGUNDO.- De conformidad a los razonamientos expuestos en el apartado de considerandos del 
presente fallo, se establece con carácter de jurisprudencia el criterio que sustenta este Tribunal Superior 

Agrario y que es del tenor siguiente:  

PARCELA EJIDAL. ES INDIVISIBLE BAJO EL REGIMEN AGRARIO EN VIGOR. 

En la exposición de motivos de la reforma del artículo 27 constitucional que se publicó en el Diario 
Oficial de la Federación el seis de enero de mil novecientos noventa y dos, se señala como un defecto 
que se pretende remediar, la pulverización de las unidades agrarias existentes, proponiéndose revertir la 

tendencia al minifundio para propiciar que las "unidades" y la pequeña propiedad puedan sustentar 
plenamente a sus poseedores. En relación con el régimen parcelario, la Ley Agraria, siguiendo las reglas 

del párrafo quinto, fracción VII, del artículo 27 constitucional, permite la compactación parcelaria dentro de 
ciertos límites, como aparece del artículo 47, pero ni en este precepto ni en ningún otro, se regula la 

división de la parcela, lo que permite considerar que el derecho positivo acogió, de manera limitada, la 

fusión de parcelas (a lo que se llama compactación), pero no aceptó su división, seguramente por 
subsistir la necesidad de salvaguardar el principio de que la parcela debe ser la unidad económica 

suficiente para dar sustento a la familia campesina. 

TERCERO.- Publíquense los puntos resolutivos del presente fallo en el Diario Oficial de la 
Federación y en el Boletín Judicial Agrario. 

CUARTO.- Con testimonio del presente fallo, hágase del conocimiento de los Tribunales Unitarios 
Agrarios de los que se derivó la presente contradicción y con copia certificada a los demás Tribunales 

Unitarios Agrarios de la República; y devuélvanse los autos correspondientes. 

QUINTO.- Con testimonio de esta resolución, hágase del conocimiento de la Procuraduría Agraria y 

en su oportunidad, archívese el expediente como asunto concluido. 
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Así, por unanimidad de cinco votos lo resolvió el Tribunal Superior Agrario, firman los Magistrados que 
lo integran ante el Secretario General de Acuerdos que autoriza y da fe. 

México, Distrito Federal, a dieciocho de marzo de dos mil tres.- El Magistrado Presidente, Ricardo 
García Villalobos Gálvez.- Rúbrica.- Los Magistrados: Luis Octavio Porte Petit Moreno, Rodolfo Veloz 
Bañuelos, Marco Vinicio Martínez Guerrero, Luis Angel López Escutia.- Rúbricas.- El Secretario 
General de Acuerdos, Humberto Jesús Quintana Miranda.- Rúbrica. 

SENTENCIA pronunciada en el juicio agrario número 593/96, relativo a la dotación de ejido, promovido por 
campesinos del poblado La Concordia, Municipio de Lagos de Moreno, Jal. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Tribunal Superior 
Agrario.- Secretaría General de Acuerdos. 

Visto para resolver el juicio agrario 593/96, que corresponde al expediente administrativo número 
4051, relativo a la solicitud de dotación de ejido, promovida por un grupo de campesinos del poblado "La 
Concordia", Municipio de Lagos de Moreno, Estado de Jalisco, en cumplimiento de la sentencia dictada el 
veinticinco de julio de dos mil dos, en el amparo indirecto P.-335/2001, por el Juez Sexto de Distrito en 
Materia Administrativa en el Distrito Federal, que causó ejecutoria, según auto de treinta de agosto del 

mismo año, promovido por Manuel Chávez Reyes y otros, y 

RESULTANDO: 

PRIMERO.- Por escrito de diez de agosto de mil novecientos ochenta y uno, un grupo de campesinos 
del poblado “La Concordia”, Municipio de Lagos de Moreno, Estado de Jalisco, solicitaron dotación de 
tierras 

al Gobernador del Estado de Jalisco. 

SEGUNDO.- La Comisión Agraria Mixta instauró el expediente respectivo, el ocho de septiembre de 
mil novecientos ochenta y uno, el cual quedó registrado bajo el número 4051 y el veinticuatro del mismo 
mes 

y año, se publicó la solicitud en el Periódico Oficial del Gobierno del Estado de Jalisco. 

TERCERO.- Por escrito de siete de septiembre de mil novecientos ochenta y uno, treinta y seis 
extrabajadores de la ex hacienda “La Punta”, ubicada en el Municipio de Lagos de Moreno, Estado de 
Jalisco, manifestaron poseer en propiedad desde mil novecientos setenta y cinco, una superficie de 
3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas) de la referida ex hacienda, adquirida por concepto 
de dación en pago de la indemnización que habían reclamado a través de una demanda laboral 
interpuesta en contra de su patrón 
el dueño de la ex hacienda “La Punta”, con quien celebraron convenio conciliatorio en esos términos, el 
dieciocho de noviembre de mil novecientos setenta y cinco, y solicitan al Gobernador del Estado su 
intervención para el efecto de que dicha superficie fuera escriturada o bien fuera incorporada al régimen 

ejidal. 

CUARTO.- Mediante oficio 652 de dieciséis de marzo de mil novecientos ochenta y dos, la Comisión 
Agraria Mixta comisionó a Irineo Estrada Hernández, para que llevara a cabo los trabajos censales a que 
se refieren los artículos 286 fracción I y 287 de la Ley Federal de Reforma Agraria de donde se desprende 
que 
se censaron a ciento treinta y tres campesinos capacitados. 

El Comité Particular Ejecutivo quedó integrado por José Aguilar Marín, Manuel Rico Padilla y Ramón 

Aguilar Avila, como presidente, secretario y vocal, respectivamente. 

QUINTO.- La Comisión Agraria Mixta comisionó a Guillermo Pérez Ramos y Salvador Montero por 
oficios 1393 y 1396 de once de junio de mil novecientos ochenta y dos, para realizar los trabajos técnicos 
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informativos, quienes en su informe de doce de mayo de mil novecientos ochenta y tres, manifiestan que 
investigaron los predios ubicados dentro del radio legal de afectación cuyos datos agregaron al informe 
recabados en el campo y laboran el plano respectivo (legajo 5), su fuente de información fue la 
documentación presentada por los interesados, que en ellos se especifica el poseedor y dueño del predio 
rústico, el nombre del mismo, superficie, calidad de la tierra, fecha de adquisición, fecha de inscripción en 
el Registro Público de la Propiedad o en su caso certificado de la Oficina Recaudadora de Rentas, 
explotación agrícola o ganadera a que son dedicadas, certificados de inafectabilidad y demás datos 
informativos necesarios para la pronta ubicación y conocimiento de la tenencia de la tierra en todos y 
cada uno de ellos; destaca que el predio registrado con el número cien lo conforman terrenos cedidos por 
Francisco Madrazo Solórzano a treinta y seis de sus ex trabajadores como indemnización, según 
convenio conciliatorio celebrado el dieciocho de noviembre de mil novecientos setenta y cinco, en las 
oficinas de Conciliación Agraria de la Secretaría de la Reforma Agraria, con una superficie de 3,172-00-00 
(tres mil ciento setenta y dos hectáreas), de las cuales 776-00-00 (setecientas setenta y seis hectáreas) 
son de agostadero laborables y 2,396-00-00 (dos mil trescientas noventa y seis hectáreas) de agostadero 

cerril. 

Posteriormente, la misma Comisión Agraria Mixta, por oficio de once de septiembre de mil novecientos 
ochenta y cinco, comisionó al ingeniero David Rodríguez Salcedo, para la realización de trabajos técnicos 
informativos complementarios. Del informe correspondiente de doce de noviembre del mismo año, se 
desprende que el grupo solicitante está en posesión de 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos 
hectáreas) de terreno de diversas calidades, mismo que les fue entregado por concepto del pago de 
indemnización laboral por el despido de treinta y seis ex trabajadores de la hacienda “La Punta”, convenio 
que fue suscrito el dieciocho de noviembre de mil novecientos setenta y cinco, ante la Dirección General 
de Conciliación Agraria, de la Secretaría de la Reforma Agraria, por los hoy solicitante y Francisco 
Madrazo Solórzano. Para completar la información, el comisionado obtuvo constancias que anexa a su 
informe, de la Presidencia Municipal de Lagos de Moreno, Jalisco, de la Secretaría de Recursos 
Hidráulicos, a través del Distrito de Desarrollo Rural Integral número 2.  

SEXTO.- Por oficio 2580 del siete de octubre de mil novecientos ochenta y cinco, la Comisión Agraria 
Mixta comisionó al ingeniero David Rodríguez Salcedo, para realizar nueva investigación sobre la 
capacidad agraria de los solicitantes quien rindió su informe el ocho de noviembre del mismo año en el 
que indica existen ciento ochenta capacitados. 

SEPTIMO.- La Comisión Agraria Mixta, emitió su dictamen el veintidós de mayo de mil novecientos 
ochenta y seis en sentido positivo. 

El Gobernador del Estado de Jalisco emitió mandamiento el cinco de julio de mil novecientos ochenta 
y seis, en el que dota de manera provisional al poblado solicitante con una superficie de 7,213-07-62 
(siete mil doscientas trece hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), del predio que forma parte 
de la 
ex hacienda de “La Punta”, propiedad de Francisco y Carmen Madrazo Solórzano; esto fue en razón de 
que 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas), fueron adjudicadas por el propio Francisco 
Madrazo Solórzano, a favor de treinta y seis de sus ex trabajadores, como pago de una indemnización 
laboral, mismos que ahora son miembros del grupo solicitante, mediante un convenio suscrito ante la 
Dirección General de Conciliación de la Secretaría de la Reforma Agraria, el dieciocho de noviembre de 
mil novecientos setenta y cinco, a efecto de que se incorporaran al régimen ejidal, en cuanto a las 4,041-
07-62 (cuatro mil cuarenta 
y una hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), restantes éstas se afectan con base en lo 
dispuesto por el artículo 251 de la Ley Federal de Reforma Agraria, interpretado a contrario sensu, por la 
inexploración durante más de dos años consecutivos y por la posesión y la explotación de los terrenos 
que viene realizando el grupo solicitante en forma pacífica y continua. El mandamiento fue ejecutado 
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materialmente, en todos sus términos, el catorce de julio de mil novecientos ochenta y seis, haciendo 
entrega de la superficie concedida al grupo solicitante. 

OCTAVO.- En contra del mandamiento del Gobernador, Esperanza de la Torre Ochoa de Madrazo 
y Carmen Madrazo Solórzano, por escrito presentado el treinta de julio de mil novecientos ochenta y seis, 
ante el extinto Juzgado de Distrito en Materia Agraria en el Estado de Jalisco, actualmente Juzgado 
Tercero de Distrito en Materia Administrativa, solicitaron el amparo y protección de la Justicia Federal, 
señalaron como autoridades responsables, al Gobernador del Estado de Jalisco, la H. Comisión Agraria 
Mixta del Estado y al ingeniero comisionado para llevar a cabo la ejecución del mandamiento provisional 
de dotación de tierras que benefició al poblado "La Concordia", Municipio de Lagos de Moreno, Jalisco, y 
como acto reclamado la resolución provisional de mérito; así como las consecuencias derivadas del 
mismo, por cuanto que le afecta su propiedad bajo el falso supuesto de que dicho terreno se encuentra 
inexplotado e inculto, sin considerar que se encuentra protegido por diversas declaratorias presidenciales 
de inafectabilidad, el cual quedó registrado bajo el número 357/86-4, del índice del referido juzgador. 

El diecisiete de noviembre de mil novecientos noventa y uno, el Juez del conocimiento dictó sentencia, 
en la que en su primer punto resolutivo determina, por una parte, sobreseer en el juicio de garantías y por 
otra conceder el amparo y protección de la Justicia Federal a las quejosos contra los actos que 
reclamaron 
del Gobernador Constitucional del Estado, de la Comisión Agraria Mixta y del Comisionado para la 
ejecución del fallo gubernamental. 

Contra esta sentencia se interpuso recurso de revisión ante el Segundo Tribunal Colegiado en Materia 
Administrativa del Tercer Circuito y por ejecutoria de siete de octubre de mil novecientos noventa y dos, 
dictada en el toca 132/92, se confirmó la resolución recurrida. 

En el considerando segundo de la sentencia que se confirma, el juzgador señala que “Es 
improcedente el juicio de amparo en lo que hace a una superficie de 3,172-00-00 hectáreas, que el 
Mandamiento Gubernamental impugnado identifica como polígono “B” toda vez que, en este aspecto, no 
se afecta el interés jurídico de los quejosos. Cierto, de la lectura de la resolución dictada por el ejecutivo 
local, se advierte que se afectó entre otras superficies, 3,172-00-00 hectáreas del predio “La Punta” 
registradas a nombre de Francisco Madrazo Solórzano (hoy Esperanza Ochoa de la Torre) y Carmen 
Madrazo Solórzano, en razón de que ese terreno fue entregado a un grupo de treinta y seis trabajadores, 
como pago de una demanda laboral mediante un convenio sucrito ante la Dirección General de 
Conciliación Agraria de la Secretaría de la Reforma Agraria, el dieciocho de noviembre de mil novecientos 
setenta y cinco. Ahora bien, a fojas 258 a 260 de autos, se encuentra glosada una copia certificada del 
Convenio Conciliatorio celebrado entre Francisco Madrazo Solórzano por sí y en representación de 
Carmen Madrazo Solórzano y los representantes de un grupo de treinta y seis extrabajadores de la finca 
llamada “La Punta”, a través del cual se les entregó a los últimos una superficie equivalente a dos 
millones setecientos cincuenta mil pesos, como pago de las prestaciones laborales que reclamaban los 
referidos treinta y seis extrabajadores. En dicho convenio se asentó que esa superficie sería incorporada 
al régimen ejidal para formar parte del Nuevo Centro de Población Ejidal que de constituirse se 
denominaría “La Punta”; posteriormente, el siete de septiembre de mil novecientos ochenta 
y uno, quienes dicen ser el grupo de treinta y seis extrabajadores de la exhacienda “La Punta”, en escrito 
dirigido al Gobernador de la Entidad, le solicitaron que la superficie de 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta 
y dos hectáreas) a que se refiere el convenio aludido, fueran integradas al régimen ejidal (fojas 8 y 9 del 
cuaderno de pruebas, tomo I). El plano relativo al convenio precitado se localiza a foja 290 del tomo I 
del cuaderno de pruebas. Como se ve, las 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas), que el 
Mandamiento Gubernamental identifica como polígono “B”, salieron del patrimonio de los quejosos; por 
ende, la resolución del primer grado que incorpora esa superficie provisionalmente al régimen ejidal no 
lesiona el interés jurídico de los promoventes y por ello en este aspecto, es improcedente el juicio de 
amparo, de acuerdo a la fracción V del artículo 73 de la Ley Reglamentaria del Juicio de Garantías. Así 
las cosas, al demostrarse las causales de improcedencia apuntadas, lo que procede es sobreseer en 
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cuanto a dichos actos y autoridades en términos de la fracción III del artículo 74 de la Ley Reglamentaria 
de los artículo 103 y 107 del texto fundamental…”. 

En el considerando cuarto, se establece que “Procede otorgar el amparo y protección de la Justicia 
federal, en contra de los actos reclamados al Gobernador Constitucional del Estado, en lo que ve a la 
resolución de primera instancia dictada el cinco de junio de mil novecientos ochenta y seis, en el 
procedimiento de dotación de tierras promovido por los vecinos del poblado "La Concordia", Municipio de 
Lagos de Moreno, Jalisco; y a las órdenes de ejecución de ese fallo dictado por el propio Ejecutivo Local y 
por la Comisión Agraria Mixta. Con excepción de la superficie señalada en el considerando que antecede 
(sic). 
En efecto, el Mandamiento Gubernamental impugnado afectó, según se advierte del resolutivo tercero, 
una superficie de 7,213-07-62 (siete mil doscientas trece hectáreas, siete áreas, sesenta y dos 
centiáreas), de la propiedad de Francisco Madrazo Solórzano (hoy Esperanza de la Torre Ochoa de 
Madrazo) y Carmen Madrazo Solórzano. Esa superficie forma parte de acuerdo a los dictámenes 
periciales rendidos por los peritos designados por el poblado tercero perjudicado, Ingeniero Arnoldo Abel 
Vázquez Soto; por la parte quejosa Ingeniero Alejandro Pujol de Alva; y, el designado por este juzgado, 
Ingeniero Genaro Hernández Cortez, de las diez mil hectáreas del predio denominado “La Punta”, 
propiedad de Francisco Madrazo Solórzano (hoy Esperanza de la Torre Ochoa de Madrazo) y Carmen 
Madrazo Solórzano. Terreno que según lo dejó establecido el entonces Tribunal Colegiado en Materia 
Administrativa del Tercer Circuito, en la ejecutoria pronunciada al resolver el toca de improcedencia 65/86, 
se encuentra protegido por declaratoria de inafectabilidad contenida en las resoluciones presidenciales 
(sic) de trece de octubre de mil novecientos sesenta y cuatro, publicada en el Diario Oficial de la 
Federación el primero de agosto del mismo año, que resolvió en definitiva el expediente de ampliación de 
ejidos solicitada por vecinos del poblado denominado “Puerta de Chiripa”, Municipio de Lagos de Moreno, 
Jalisco, y en la resolución presidencial de veinticuatro de marzo de mil novecientos setenta y cuatro 
publicada en el Diario Oficial de la Federación el veintinueve de abril siguiente, que resolvió en definitiva 
el expediente de segunda ampliación de ejido solicitada por vecinos del poblado “Tacubaya”, antes 
“Tepetatillo”, Municipio de Lagos de Moreno, Jalisco.- Así las cosas, este Tribunal Federal considera que 
el Mandamiento Gubernamental al haber afectado predios que se encuentran protegidos por las 
declaratorias de inafectabilidad referidas, sin que previamente se les haya privado de eficacia jurídica, 
violó en perjuicio de los agraviados (sic) las garantías consagradas en los artículos 14, 16 
y 27 fracción XV, todos del texto fundamental, este último en su texto anterior a las reformas a dicho 
artículo publicado en el Diario Oficial de la Federación el seis de enero de mil novecientos noventa y 
dos por tratarse en la especie de una de las hipótesis contempladas por el artículo tercero transitorio de 
las aludidas reformas, lo que obliga a conceder el amparo y protección de la Justicia Federal en contra del 
Mandamiento Gubernamental, dictado por el Gobernador Constitucional de la entidad, con la finalidad de 
que se deje insubsistente la afectación decretada en contra de los agraviados (sic); sin perjuicio de que, 
una vez tramitada la segunda instancia del procedimiento agrario correspondiente, el Presidente de la 
República al dictar la resolución definitiva, resuelva lo que en derecho proceda, respecto a la subsistencia 
o insubsistencia jurídica de la declaración de inafectabilidad...”. 

El Gobernador del Estado de Jalisco, el siete de diciembre de mil novecientos noventa y dos, emitió 
acuerdo en cumplimiento de la ejecutoria antes referida, a través del cual deja insubsistente su 
mandamiento gubernamental del cinco de junio de mil novecientos ochenta y seis, únicamente en lo que 
toca a la afectación de una superficie de 4,041-07-62 (cuatro mil cuarenta y una hectáreas, siete áreas, 
sesenta y dos centiáreas) que corresponden a los polígonos identificados como “A” y “C” propiedad de las 
amparistas. 

NOVENO.- Ya durante la sustanciación del expediente en segunda instancia, por oficio de seis de 
febrero y diez de marzo de mil novecientos ochenta y siete, el Delegado Agrario en el Estado de Jalisco, 
comisionó al ingeniero Gabriel R. Benavides Durán, para que llevara a efecto trabajos técnicos e 
informativos complementarios, quien en su informe de veintiséis de mayo de mil novecientos ochenta y 
siete, manifestó respecto de los terrenos que tienen en posesión los solicitantes y los que reclaman los 
quejosos en el juicio de amparo a cuya ejecutoria se da cumplimiento: “…1.- Fracción de los 36 
Extrabajadores de la Exhacienda “La Punta”, por juicio laboral, con superficie de 3,172-96-58 Has. … 7.- 
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Fracción de 20 Extrabajadores del señor Francisco Madrazo Solórzano, que cedió gratuitamente como 
muestra de gratitud por los años que laboraron en su propiedad, dicha fracción cuenta con una superficie 
según levantamiento topográfico de 228-07-67 
Has. …”.  

DECIMO.- Con base en un acuerdo del Cuerpo Consultivo Agrario, por oficio 120 de catorce de enero 
de mil novecientos noventa y cuatro, se comisionó al ingeniero Salomón Barrera Sánchez, la realización 
de trabajos técnicos informativos complementarios, quien rindió su informe el dos de septiembre del 
mismo año, señalando que el poblado “La Concordia” tiene en posesión una superficie de 7,213-07-62 
(siete mil doscientas trece hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), otorgada por Mandamiento 
del Gobernador, y la tiene en posesión desde que se ejecutó materialmente ese mandamiento, hasta la 
fecha, no obstante que la sentencia ejecutoria dictada en el amparo indirecto 357/86-4, que fue 
confirmada en la ejecutoria pronunciada en el toca de revisión 132/92, ordenó respetar a los propietarios 
una superficie de 4,041-07-62 (cuatro mil cuarenta y una hectáreas, siete áreas, sesenta y dos 
centiáreas), propiedad 
de Esperanza de la Torre Ochoa de Madrazo y Carmen Madrazo Solórzano. 

UNDECIMO.- El Cuerpo Consultivo Agrario emitió dictamen el veintiocho de agosto de mil novecientos 
noventa y seis, remitiéndose el expediente relativo a este Tribunal Superior Agrario, para su resolución 
definitiva, en donde quedó radicado por auto de seis de diciembre de mil novecientos noventa y seis, y se 
dictó sentencia el veinticinco de junio de mil novecientos noventa y siete, concediendo al núcleo 
solicitante, por concepto de dotación de ejido, la superficie de 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos 
hectáreas), que formó parte de la ex hacienda “La Punta”, “…y que les fueron entregadas a treinta y seis 
campesinos como pago por concepto de indemnización, en favor de esos mismos campesinos y se dejan 
a salvo los derechos de los ciento cuarenta y cuatro campesinos capacitados restantes…”. 

DUODECIMO.- Inconformes con la sentencia de mérito, Manuel Chávez Reyes, Refugio Chávez 
Cardona, Gonzalo Chávez Reyes, Lázaro Padilla Reyes, José Luis Chávez Esparza, Antonio Ruvalcava 
Delgado, Manuel Hernández Chávez, José Hernández Ochoa, Ezequiel Rivera Martínez, Alfonso Chávez 
Reyes, Maximino Padilla Veloz y Miguel Avila Gallardo, promovieron juicio de garantías, del que 
correspondió conocer al Juzgado Sexto de Distrito en Materia Administrativa en el Distrito Federal, en el 
que fue registrado bajo el número P.-335/2001, pronunciándose sentencia el veinticinco de julio de dos mil 
dos, que concedió el amparo y protección solicitados “…para el efecto de que el Tribunal Superior 
Agrario, deje insubsistente la sentencia de veinticinco de junio de mil novecientos noventa y siete, así 
como su ejecución y con plenitud de jurisdicción emita otra, no sin antes haber llamado a juicio a los 
quejosos MANUEL CHAVEZ REYES, REFUGIO CHAVEZ CARDONA, GONZALO CHAVEZ REYES, 
LAZARO PADILLA REYES, JOSE LUIS CHAVEZ ESPARZA, ANTONIO RUVALCAVA DELGADO, 
MANUEL HERNANDEZ CHAVEZ, JOSE HERNANDEZ OCHOA, EZEQUIEL RIVERA MARTINEZ, 
ALFONSO CHAVEZ REYES Y MAXIMIANO PADILLA VELOZ, para el efecto de que se les oiga en 
defensa y se les dé la oportunidad de ofrecer pruebas.- Concesión del amparo que se hace extensiva a 
los actos de ejecución que se reclaman del Tribunal Unitario Agrario del Distrito Décimo Quinto en el 
Estado de Jalisco, ya que concedido el amparo por lo que hace al acto dictado por la autoridad 
ordenadora, también debe extenderse respecto de los actos que se le atribuyen a las ejecutoras, máxime 
que no se les reclaman actos por vicios propios.” 

Las consideraciones en que se sustenta el referido fallo, son las siguientes:  

“...efectivamente como lo aducen los impetrantes de garantías en sus conceptos de violación, la 
responsable violó en su perjuicio la garantía de audiencia que prevé tal artículo, debido a que en 
cumplimiento a lo ordenado en la resolución que constituye el acto reclamado en el presente asunto 
pretende privárseles de la propiedad de las 600-00-00 hectáreas de las cuales son titulares, sin que se les 
haya oído previamente en defensa de sus intereses; lo que transgrede su garantía de audiencia y defensa 
contenida en el artículo 14 
de la Carta Magna, precepto que impone a toda autoridad el deber de oír en defensa al gobernado 
previamente a la orden de privarlo de sus propiedades.”  
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Por acuerdo de treinta de agosto de dos mil dos, se declaró que la sentencia de amparo había 
causado ejecutoria. 

DECIMOTERCERO.- En principio de cumplimiento, por auto de once de octubre de dos mil dos, este 
Tribunal Superior dejó parcialmente insubsistente, el acta de ejecución de veinte de octubre de mil 
novecientos noventa y siete; la resolución del acuerdo de treinta de junio de mil novecientos noventa y 
ocho que aprobó el acta de ejecución de referencia, así como el plano definitivo correspondiente y la 
sentencia de veinticinco de junio de mil novecientos noventa y siete, pronunciada en el juicio agrario 
593/96, relativo a la dotación de tierras al poblado “La Concordia”, únicamente por lo que se refiere a la 
superficie defendida por los quejosos amparados.  

Posteriormente, por auto de dieciséis de octubre de dos mil dos, este Organo Jurisdiccional ordenó:  

“Notifíquese a MANUEL CHAVEZ REYES, REFUGIO CHAVEZ CARDONA, GONZALO CHAVEZ 
REYES, LAZARO PADILLA REYES, JOSE LUIS CHAVEZ ESPARZA, ANTONIO RUVALCAVA 
DELGADO, MANUEL HERNANDEZ CHAVEZ, JOSE HERNANDEZ OCHOA, EZEQUIEL RIVERA 
MARTINEZ, ALFONSO CHAVEZ REYES Y MAXIMIANO PADILLA VELOZ del expediente instaurado con 
motivo de la acción de dotación de ejido, promovido por campesinos del poblado “La Concordia”, 
Municipio de Lagos de Moreno, Jalisco, que fue radicado en este Tribunal Superior Agrario bajo el número 
593/96, por lo que de conformidad con los artículos 304, en relación con el 275 y 329, de la Ley Federal 
de Reforma Agraria de aplicación transitoria, se les concede un plazo de cuarenta y cinco días, a partir de 
la notificación de este auto, para que expresen y prueben lo que a su derecho convenga. Asimismo, 
dígaseles que quedan a su vista los autos del expediente en que se actúa, por el término indicado, en la 
Secretaría General de Acuerdos de este Tribunal Superior Agrario, para que se impongan de los mismos, 
y que de conformidad con el artículo 173 de la Ley Agraria, deberán señalar domicilio en esta Ciudad de 
México, Distrito Federal, para oír y recibir todo tipo de notificaciones, apercibiéndoseles que de no señalar 
domicilio en los términos indicados, las notificaciones se harán en los estrados de este Organo 
Jurisdiccional.”  

DECIMOCUARTO.- Por despacho DA/123/02, de veinticuatro de octubre de dos mil dos, se instruyó al 
Magistrado del Tribunal Unitario Agrario del Distrito 15, con sede en Guadalajara, Jalisco, ordenara la 
realización de las diligencias notificatorias señaladas en el auto de dieciséis de octubre de dos mil dos, 
mismas que se llevaron a cabo oportunamente, notificando personalmente a los amparistas el auto de 
dieciséis de octubre de dos mil dos, y se remitió lo actuado en ese sentido a este Tribunal Superior, para 
su trámite subsecuente. 

DECIMOQUINTO.- Por escrito presentado el doce de marzo de dos mil tres, comparecieron a juicio 
todos los amparistas, Manuel Chávez Reyes, Refugio Chávez Cardona, Gonzalo Chávez Reyes, Lázaro 
Padilla Reyes, José Luis Chávez Esparza, Antonio Ruvalcava Delgado, Manuel Hernández Chávez, José 
Hernández Ochoa, Ezequiel Rivera Martínez, Alfonso Chávez Reyes y Maximiano Padilla Veloz, más 
Juan 
Hernández Martínez, a ofrecer las pruebas que señalan en el mismo y a alegar en pro de sus derechos. 

DECIMOSEXTO.- Posteriormente, mediante sendos escritos presentados ambos el diecisiete de 
marzo de dos mil tres, el primero suscrito por siete de los amparistas, Manuel Chávez Reyes, Refugio 
Chávez Cardona, Gonzalo Chávez Reyes, Lázaro Padilla Reyes, Antonio Ruvalcava Delgado, José 
Hernández Ochoa y Alfonso Chávez Reyes, y el segundo por dos de ellos, José Luis Chávez Esparza y 
Manuel Hernández Chávez, comparecieron a promover incidente de nulidad de las actuaciones relativas a 
la notificación del auto de dieciséis de octubre de dos mil dos, en el que se ordenaba emplazarlos a 
comparecer a juicio, como mandaba la ejecutoria cuyo cumplimiento nos ocupa, para efecto de que se 
declaren nulas las notificaciones practicadas, por las irregularidades en que se incurrió al realizarlas, y 

CONSIDERANDO: 

PRIMERO.- Este Tribunal Superior es competente para conocer y resolver el presente asunto, de 
conformidad con lo dispuesto por los artículos tercero transitorio, del Decreto por el que se reformó el 
artículo 27 de la Constitución Política de los Estados Unidos Mexicanos, publicado en el Diario Oficial de 
la Federación de seis de enero de mil novecientos noventa y dos; tercero transitorio de la Ley Agraria; 
1o., 9o. fracción VIII y cuarto transitorio fracción II de la Ley Orgánica de los Tribunales Agrarios. 
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SEGUNDO.- Esta sentencia se dicta en cumplimiento de la sentencia pronunciada por el Juez Sexto 
de Distrito en Materia Administrativa en el Distrito Federal, en el juicio de amparo indirecto P.-335/2001, el 
veinticinco de julio de dos mil dos, que fue declarada ejecutoriada por auto de treinta de agosto del mismo 
año, promovido por Manuel Chávez Reyes y otros, y que dejó parcialmente insubsistente la sentencia 
impugnada, a fin de restituir a los quejosos en el pleno goce de las garantías individuales violadas, en los 
términos de los artículos 76, 80, 104 y 105 de la Ley de Amparo. 

TERCERO.- El amparo y protección de la Justicia Federal se concedió a Manuel Chávez Reyes, 
Refugio Chávez Cardona, Gonzalo Chávez Reyes, Lázaro Padilla Reyes, José Luis Chávez Esparza, 
Antonio Ruvalcava Delgado, Manuel Hernández Chávez, José Hernández Ochoa, Ezequiel Rivera 
Martínez, Alfonso Chávez Reyes y Maximiano Padilla Veloz, en atención a que pudieron probar en el 
juicio constitucional correspondiente, que Francisco Madrazo Solórzano les donó “…600. Hectáreas de la 
acción de dominio equivalente al 50% de una fracción del predio La Punta, en el Municipio de Lagos de 
Moreno, Jalisco… que se localizan en los puntos denominados: Meza de la Santa Cruz, Tío León, 
Cabecera del Rincón Grande 
y Prudente (sic), quedarán sujetas a los siguientes linderos: Oriente y Sur con el resto del predio La 
Punta, propiedad de Francisco y Carmen Madrazo Solórzano, al Poniente con el terreno que se entregó a 
los trabajadores de la finca La Punta (se alude a los treinta y seis beneficiados en la sentencia 
impugnada, que quedó insubsistente por lo que a esas seiscientas hectáreas se refiere), y al Norte con 
propiedad El Mamelito, propiedad de los señores Ramírez…”, según consta en la copia certificada del 
contrato correspondiente de veintiuno de noviembre de mil novecientos setenta y cinco, otorgado en esa 
fecha ante el Juez Menor 
de Ojuelos, Estado de Jalisco, que ofrecieron como prueba, y les fue concedido, para el efecto de que se 
les diera oportunidad de probar y alegar en defensa de su derecho. 

Los amparistas comparecieron a juicio por escrito presentado el doce de marzo de dos mil tres, en el 
que ofrecieron como pruebas en defensa de su interés, el contrato otorgado ante el Juez Menor de 
Ojuelos, Jalisco, el veintiuno de noviembre de mil novecientos setenta y cinco, por Francisco Madrazo 
Solórzano, en el que se hace constar la cesión gratuita de 600-00-00 (seiscientas hectáreas) del predio 
“La Punta”, localizado en el Municipio de Lagos de Moreno, Jalisco, que hace el antes nombrado, en favor 
de veinte personas, entre las que se encuentran los amparistas, excepto Manuel Hernández Chávez; la 
sentencia dictada por este Tribunal Superior el veinticinco de junio de mil novecientos noventa y siete, en 
el expediente que nos ocupa 
y plano de ejecución correspondiente; el contrato de donación celebrado por Esperanza de la Torre 
Ochoa de Madrazo y Carmen Madrazo Solórzano de Labra, como donantes y los amparistas, entre los 
que ya aparece Manuel Hernández Chávez, como donatarios, en el que se formaliza la donación otorgada 
por Francisco Madrazo Solórzano en favor de veinte personas; pero esta ratificación se hace únicamente 
en favor de doce personas, entre las que se encuentran todos los amparistas, otorgado ante el Notario 
Público número 28 de Aguascalientes, Estado de Aguascalientes, el treinta de septiembre de mil 
novecientos noventa y cuatro; copia del plano que delimita los polígonos a), b) y c), de los terrenos que el 
Gobernador del Estado de Jalisco dotó al ejido “La Concordia”, con superficie de 7,213-07-62 (siete mil 
doscientas trece hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), del predio denominado “ex hacienda 
La Punta”, dentro de cuya superficie quedó incluida indebidamente la superficie de 600-00-00 (seiscientas 
hectáreas) que fueron cedidas por Francisco Madrazo Solórzano a los amparistas, entre otros; copia del 
mandamiento del Gobernador del Estado de Jalisco de cinco de junio de mil novecientos ochenta y seis, 
relativo a la dotación de la superficie de 7,213-07-62  
(siete mil doscientas trece hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), concedida al poblado 
“La Concordia”; copia certificada del acta de posesión, deslinde y amojonamiento de la dotación 
provisional al poblado en cuestión, de catorce de junio de mil novecientos ochenta y seis, en la que se 
puede apreciar que dentro de la superficie dotada en primera instancia quedaron comprendidas las 600-
00-00 (seiscientas hectáreas) que reclaman los amparistas, indicando la descripción que se hace en la 
referida acta de ejecución provisional, del lindero que comprende la superficie reclamada; copia del acta 
de ejecución en cumplimiento del acuerdo del Gobernador del Estado de Jalisco, de siete de diciembre de 
mil novecientos noventa y dos, que deja parcialmente insubsistente su mandamiento de dotación 
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provisional; copia del acta de ejecución de la sentencia de veinticinco de junio de mil novecientos noventa 
y siete, pronunciada por este Tribunal Superior Agrario en el expediente que nos ocupa, de veinte de 
octubre de mil novecientos noventa y siete, indicando la descripción del lindero de la superficie de 3,172-
00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas), que se concedieron en dotación definitiva al poblado “La 
Concordia”, dentro del que quedaron comprendidas las 
600-00-00 (seiscientas hectáreas) que reclaman los amparistas; plano informativo del radio de siete 
kilómetros del poblado “La Concordia”; planos elaborados por los peritos Arnoldo Abel Vázquez Soto y 
Alejandro Pujol de Alba, en el juicio de amparo que promovieron Esperanza de la Torre Ochoa y Carmen 
Madrazo Solórzano, contra el mandamiento de dotación provisional, de cinco de junio de mil novecientos 
ochenta y seis; plano de la superficie de 600-00-00 (seiscientas hectáreas), levantado por el ingeniero R. 
Ramón; carta detenal en donde se ubican las 600-00-00 (seiscientas hectáreas) y la superficie que le fue 
respetada al ejido, después de restarle las 600-00-00 (seiscientas hectáreas) que reclaman; copia de los 
peritajes de los Ingenieros Arnoldo Abel Vázquez Soto y Alejandro Pujol de Alba; copias certificadas de 
las Resoluciones Presidenciales de veinticuatro de marzo y trece de julio de mil novecientos noventa y 
cuatro, relativas a la segunda ampliación del poblado “Tacubaya”, antes “Tepetatillo”, Municipio de Lagos 
de Moreno, Jalisco, y 
de ampliación del poblado “Puerta de la Chiripa”, del mismo Municipio y Estado, en las que se hace 
referencia 
al predio “La Punta”, propiedad de Francisco Madrazo Solórzano, con superficie de 10,00-00-00 (diez mil 
hectáreas), como terreno inafectable, por haber quedado reducida a la pequeña propiedad, al vencer la 
concesión de inafectabilidad ganadera de que disfrutó; copia certificada del Diario Oficial de la 
Federación correspondiente al veintinueve de abril de mil novecientos sesenta y cuatro, en el que 
aparece publicada la Resolución Presidencial de Segunda Solicitud de Ampliación del poblado “La Punta”, 
hoy “Los Azulitos”, Municipio de Lagos de Moreno, Jalisco, en la que también se hace mención a la 
misma superficie del predio “La Punta”, propiedad de la citada persona, como inafectable. Todas estas 
pruebas las ofrecieron para demostrar la inclusión indebida de la superficie que reclaman, dentro de las 
3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas) con que se dotó definitivamente al poblado “La 
Concordia”, y que se deslindaron al ejecutarse la sentencia relativa; así como para probar que formaron 
parte del predio amparado con concesión de inafectabilidad, reducido a la pequeña propiedad inafectable 
y respetado como tal por diversas resoluciones presidenciales. 

También ofrecieron como pruebas, copia de la patente del fierro de herrar a nombre de Manuel 
Chávez Reyes, que data de mil novecientos setenta y tres, así como credencial que acredita a esta 
persona como ganadero de la asociación correspondiente de Lagos de Moreno; copia del oficio de diez 
de octubre de mil novecientos noventa y ocho, girado por el Departamento de Agricultura y Ganadería del 
Estado de Jalisco, en el que se le conmina para que saque sus animales de los terrenos del ejido “La 
Concordia”, aclarando, que “…no debe olvidarse que dentro de la superficie concedida a “La Concordia” 
quedaron comprendidas las 
600-00-00 Hs. …” que reclaman; copia del aviso dirigido al mismo Manuel Chávez Reyes, por la antes 
citada dependencia del Gobierno del Estado de Jalisco, de ocho de marzo de mil novecientos noventa, en 
el que se le indica que saque sus animales de los terrenos del ejido “La Concordia”; copia del informe de 
la investigación que se llevó a cabo el dieciocho de enero de mil novecientos noventa, por el Jefe del 
Grupo de la Policía Judicial del Estado para los delitos de abigeato, en la averiguación previa 01/90, 
iniciada por denuncia del antes citado Manuel Chávez Reyes, en la que se hace constar la declaración de 
ejidatarios de “La Concordia”, en el sentido de que el cuatro de enero de mil novecientos noventa 
acordaron realar el ganado propiedad del antes nombrado, que se había metido a los terrenos del ejido, 
para encerrarlo en 
el potrero propiedad de dicha persona; patente de fierro de herrar, de dieciocho de agosto de mil 
novecientos noventa y dos, a nombre de José Hernández Ochoa, con el que herra ganado de su 
propiedad que pasta en el predio “La Punta” y credencial expedida por la Asociación Ganadera Local, a 
favor de esa misma persona; copia de manifestación de actividad pecuaria del mismo, en el predio “La 
Punta”; y copia de factura de venta de ganado de veintiséis de mayo de mil novecientos noventa y dos, en 
la que se hace constar que Manuel Chávez Reyes, vende ganado a José Hernández; constancia del 
Coordinador de Desarrollo Rural expedida a José Hernández Ochoa; oficio de veinticinco de octubre de 
mil novecientos ochenta y ocho, girado por el Inspector de Agricultura al antes nombrado, en el que se le 
indica que saque su ganado que pasta en el ejido “La Concordia”; patente de fierro de herrar de treinta y 
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uno de octubre de mil novecientos sesenta, a nombre de Antonio Ruvalcaba Delgado y copia de la 
credencial de ganadero del mismo. Estas documentales las aportan a fin de probar que han llevado a 
cabo actos de explotación de los terrenos que reclaman, con pastoreo de ganado de su propiedad. 

Con los medios de prueba antes referidos, los amparistas demuestran plenamente que por contrato 
celebrado el veintiuno de noviembre de mil novecientos setenta y cinco, les fueron donadas por parte de 
Francisco Madrazo Solórzano, 600-00-00 (seiscientas hectáreas) del predio “La Punta”, ubicado en el 
Municipio de Lagos de Moreno, Jalisco; que por escritura de treinta de septiembre de mil novecientos 
setenta y cuatro, fue ratificada dicha donación gratuita, ante Notario Público, y que Manuel Chávez Reyes 
y José Hernández Ochoa, han realizado actos de aprovechamiento del terreno en disputa, mediante el 
pastoreo 
de ganado de su propiedad en el mismo; que los ejidatarios de “La Concordia” han gestionado y obtenido 
de las autoridades administrativas del Estado de Jalisco, que se ordene a aquellos que saquen sus 
ganados de las tierras en que los tienen pastando, por considerarlas propiedad del ejido. También 
prueban plenamente, que la superficie reclamada formó parte de la finca “La Punta”, que estuvo 
amparada por concesión de inafectabilidad ganadera por veinticinco años, que al llegar a su término 
quedó reducida a la pequeña propiedad inafectable; que el predio fue afectado con 4,041-07-62 (cuatro 
mil cuarenta y una hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), que sumadas a las 3,172-00-00 (tres 
mil ciento setenta y dos hectáreas), que les habían entregado a los treinta y seis beneficiados en pago de 
una indemnización laboral, hicieron la superficie total de 7,213-07-62 (siete mil doscientas trece 
hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), que les concedió en dotación el Gobernador del Estado 
y que por virtud de un amparo que promovieron los propietarios dicho mandamiento sólo quedó vigente 
respecto de las 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas) dadas en pago de la indemnización 
laboral, de todo lo cual se da cuenta en la sentencia dictada por este Tribunal Superior el veinticinco de 
junio de mil novecientos noventa y siete, que concedió al poblado “La Concordia”, por concepto de 
dotación por incorporación al régimen ejidal, esa superficie, excepto de los actos de explotación que 
realizan o realizaron dos de los amparistas.  

En relación a la cuestión de si las 600-00-00 (seiscientas hectáreas) que reclaman los amparistas, 
quedaron o no indebidamente incluidas en la superficie de 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos 
hectáreas), a la que quedó reducido el Mandamiento Gubernamental, y que confirmó la sentencia de 
veinticinco de junio de mil novecientos noventa y siete, dictada por este Tribunal Superior, que los 
amparistas pretenden probar con periciales desahogadas fuera de este juicio, se tiene lo siguiente: 

Al poblado “La Concordia” le fueron dotadas provisionalmente 7,213-07-62 (siete mil doscientos trece 
hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), del predio “La Punta”, propiedad de Francisco y 
Carmen Madrazo Solórzano; de las que 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas), fueron 
adjudicadas por el propio Francisco Madrazo Solórzano, a favor de treinta y seis de sus ex trabajadores, 
como pago de una indemnización laboral, que éstos solicitaron que se incorporaran al régimen ejidal y 
4,041-07-62 (cuatro mil cuarenta y una hectáreas, siete áreas, sesenta y dos centiáreas), que se 
afectaron porque se encontraron inexplotadas por más de dos años consecutivos. En contra de ese 
mandamiento, Esperanza de la Torre Ochoa de Madrazo y Carmen Madrazo Solórzano, promovieron 
amparo, en el que se resolvió: 
“Es improcedente el juicio de amparo en lo que hace a una superficie de 3,172-00-00 hectáreas, que el 
Mandamiento Gubernamental impugnado identifica como polígono “B” toda vez que, en este aspecto, no 
se afecta el interés jurídico de los quejosos. Cierto, de la lectura de la resolución dictada por el ejecutivo 
local, 
se advierte que se afectó entre otras superficies, 3,172-00-00 hectáreas del predio “La Punta” registradas 
a nombre de Francisco Madrazo Solórzano (hoy Esperanza Ochoa de la Torre) y Carmen Madrazo 
Solórzano, en razón de que ese terreno fue entregado a un grupo de treinta y seis trabajadores, como 
pago de una demanda laboral mediante un convenio sucrito ante la Dirección General de Conciliación 
Agraria de la Secretaría de la Reforma Agraria, el dieciocho de noviembre de mil novecientos setenta y 
cinco. Ahora bien, 
a fojas 258 a 260 de autos, se encuentra glosada una copia certificada del Convenio Conciliatorio 
celebrado entre Francisco Madrazo Solórzano por sí y en representación de Carmen Madrazo Solórzano 
y los representantes de un grupo de treinta y seis extrabajadores de la finca llamada “La Punta”, a través 
del cual se les entregó a los últimos una superficie equivalente a dos millones setecientos cincuenta mil 
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pesos, como pago de las prestaciones laborales que reclamaban los referidos treinta y seis 
extrabajadores. En dicho convenio se asentó que esa superficie sería incorporada al régimen ejidal… 
Como se ve, las 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas), que el Mandamiento 
Gubernamental identifica como polígono “B”, salieron del patrimonio de los quejosos; por ende, la 
resolución del primer grado que incorpora esa superficie provisionalmente al régimen ejidal no lesiona el 
interés jurídico de los promoventes y por ello en este aspecto, es improcedente el juicio de amparo…”.  

De lo antes señalado se infiere, que la superficie de 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos 
hectáreas), respecto de las que quedó vigente el Mandamiento Gubernamental, y que confirmó la 
sentencia definitiva de dotación pronunciada por este Tribunal Superior, no fueron afectadas a los 
propietarios en virtud de que éstos ya habían dispuesto de esa superficie al darlas en pago de una 
obligación laboral, por lo que ya habían salido de su patrimonio, cuando fueron incorporadas al régimen 
ejidal, por las resoluciones provisional y definitiva antes referidas, de donde resulta irrelevante lo alegado 
por los amparistas, en el sentido de que el terreno que reclaman estaba comprendido dentro de la 
superficie que quedó como propiedad inafectable al vencer el decreto concesión de inafectabilidad y, por 
tanto, era inafectable, toda vez que los beneficiados disfrutan del terreno concedido en dotación por 
incorporación al régimen ejidal, no porque hubiera sido afectado, sino porque les fue entregado en pago 
de prestaciones laborales, y por voluntad de ellos fue incorporado al régimen ejidal. Esto es, la sentencia 
no afectó a Francisco Madrazo Solórzano y Carmen Madrazo Solórzano la superficie de 3,172-00-00 (tres 
mil ciento setenta y dos hectáreas), para concederla en dotación al núcleo solicitante, sino que esa 
superficie, que ya les había sido dada en pago de prestaciones laborales a los beneficiados, fue 
incorporada al régimen de propiedad ejidal, por solicitud expresa de dichos beneficiados, antes de que se 
concediera la donación gratuita a favor de los reclamantes. 

En cuanto al alegato implícito de los amparistas, de que ya quedó probado en el juicio de amparo cuya 
ejecutoria se da cumplimiento, que el terreno que reclaman quedó comprendido en la superficie de 3,172-00-
00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas) incorporadas al régimen ejidal, que se deslindaron al 
ejecutarse la sentencia definitiva de este Tribunal Superior, resulta aplicable en principio, la tesis 
sustentada por el Tercer Tribunal Colegiado del Cuarto Circuito, visible en el Semanario Judicial de la 
Federación, Tomo XV-II, correspondiente al mes de febrero, Tesis IV, 3o., 155C, Pág. 495, cuyo rubro y 
texto se reproducen 
a continuación: 

“PRUEBAS OFRECIDAS EN DIVERSO JUICIO. VALOR DE LAS. Las actuaciones judiciales, como 
documentos públicos, tienen fuerza probatoria plena, pero ésta se limita a tener como verdadero lo que en 
dichas actuaciones se asienta, sin que deba dárseles mayor valor del que en derecho corresponda; 
expuesto lo anterior, debe precisarse que la autoridad responsable no puede otorgar valor legal a 
dictámenes periciales desahogados en diverso juicio, en donde intervinieron las partes contendientes en 
el juicio que resuelve, porque para ello era necesario que esas pruebas se hubiesen ofrecido como tales 
en el procedimiento de donde deriva el acto reclamado y desahogar las mismas.”. Tesis que refrenda el 
principio de autonomía de un juicio, que se traduce en que una causa judicial determinada, debe 
resolverse con base en lo que las partes hayan probado en la misma, y no en lo que hubieren probado en 
una diversa. Por tanto, el presente juicio debe resolverse con base en lo que los amparistas prueben en el 
mismo; pero es el caso que éstos no probaron cosa alguna en él, porque no mostraron interés alguno en 
hacerlo, ya que no se apersonaron al mismo dentro del término concedido, y seis días más por razón de 
la distancia. 

No obstante lo cual, al confrontar los resultados de las periciales practicadas en el juicio de amparo a 
cuya ejecutoria se da cumplimiento, y que revelaron que la superficie reclamada queda comprendida en 
las 
3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas) incorporadas al régimen ejidal, con las constancias 
que obran en autos y con las aportadas por los amparistas, hacen llegar a este Tribunal a la convicción de 
que, efectivamente, en esa superficie sí quedó comprendida la superficie de 600-00-00 (seiscientas 
hectáreas) que el mismo Francisco Madrazo Solórzano donara gratuitamente a otras veinte personas, 
toda vez que según testimonio de algunos de los ejidatarios del propio poblado “La Concordia”, referidos 
en los autos de la averiguación previa 01/90, iniciada con motivo de la denuncia presentada por Manuel 
Chávez Reyes, aquéllos habían programado realar ganado propiedad de éste, que se encontraba en 
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tierras del ejido, así como las órdenes de realeo de ganado, giradas por Autoridades Administrativas del 
Estado de Jalisco, a la citada persona y a otro de los amparistas  

Este hecho no deja de parecer inexplicable, si se toma en cuenta que en el contrato de donación 
gratuita, se consigna, al identificar la superficie donada, que ésta colinda “…al Poniente con el terreno que 
se entregó a los trabajadores de la finca La Punta…”. Es decir, que el donante, reconoce en el contrato de 
donación gratuita que celebró con los amparistas, entre otros, que ya había entregado otra superficie a 
otro grupo mayor de sus ex trabajadores, cuando hizo la donación de los terrenos que reclaman los 
amparistas, toda vez que en ese contrato consignaba, que los terrenos entregados en pago a los treinta y 
seis hoy beneficiados, quedaba al Poniente de los donados en forma gratuita. 

Pero independientemente, de la aparente incongruencia del donante, de haber concedido en donación 
a un grupo de sus ex trabajadores, una superficie que estaba comprendida en una mayor que ya había 
dado en pago de una obligación laboral, a otro grupo mayor de sus también ex trabajadores; pues tal 
hecho reveló la pericial que se practicó en el juicio de garantías que nos ocupa, debe destacarse lo 
siguiente: 

En la sentencia impugnada se concedió en dotación, por incorporación al régimen ejidal, la superficie 
de 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas), que Francisco Madrazo Solórzano les había 
entregado en pago de la indemnización por obligaciones laborables que reconoció, en un convenio que 
signaron ante la Secretaría de la Reforma Agraria, el dieciocho de noviembre de mil novecientos setenta y 
cinco, con que culminó la demanda laboral que incoaron en su contra sus treinta y seis ex trabajadores, 
superficie que fue identificada, deslindada y amojonada al ejecutarse la sentencia hoy insubsistente 
parcialmente, mientras 
que a los amparistas les fue donada posteriormente, el veintiuno de noviembre de mil novecientos setenta 
y cinco, en forma gratuita, una superficie que ya no pertenecía al donante. 

Ahora bien, la causa eficiente o determinante de la donación gratuita a los hoy amparistas, entre otros, 
fue la gratitud del propietario de la ex hacienda “La Punta” por los años que trabajaron en su propiedad, 
en tanto que la causa eficiente de la entrega de 3,172-00-00 (tres mil ciento setenta y dos hectáreas) a los 
hoy beneficiados, fue el imperativo que le imponía el pago de una indemnización laboral, misma que llevó 
a cabo antes de la donación gratuita. Y siendo esto así, es fuerza concluir que debe prevalecer el pago de 
la obligación de naturaleza laboral, legalmente establecida, sobre una donación que no responde al 
cumplimiento de una obligación legalmente prescrita. 

Debe invocarse como sustento de este criterio, por analogía, la tesis sostenida por el Quinto Tribunal 
Colegiado del Cuarto Circuito, visible en el Semanario Judicial de la Federación y su Gaceta. Novena 
Epoca. Tomo VIII, Agosto de 1998. Tesis IV.5o.4 L. Página 844, cuyo texto y rubro se transcriben a 
continuación: 

“CREDITOS LABORALES PREFERENTES. Una interpretación armónica de los artículos 123, fracción 
XXIII, de la Constitución Política de los Estados Unidos Mexicanos, 49, 50 y 113 de la Ley Federal del 
Trabajo, permite establecer que los conceptos de indemnización consistentes en veinte días de salario 
por cada uno de los años de servicios prestados, y salarios vencidos, que se comprenden en las 
fracciones II y III del citado numeral 50 de la legislación obrera, sí son créditos laborales preferentes con 
respecto a otros créditos, entre ellos los reales; pues los referidos numerales 123, fracción XXIII, de la 
Constitución, y 113 de la Ley Federal del Trabajo, establecen que los créditos por "indemnizaciones" en 
favor del trabajador tienen preferencia sobre cualesquiera otro, sin que tales preceptos limiten esa 
preferencia sólo respecto a determinadas indemnizaciones, por lo que su interpretación debe ser en el 
sentido de que se incluyen todas aquellas prestaciones que la Constitución o la ley laboral ordinaria 
califiquen como "indemnización". 

En todo caso, los títulos de ambas partes -dación en pago y donación gratuita- fueron otorgados por 
una misma persona; pero la dación en pago de una obligación laboral, fue primero que la donación 
gratuita y se otorgó ante la Secretaría de la Reforma Agraria, el dieciocho de noviembre de mil 
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novecientos setenta y cinco, por la intención de los treinta y seis ex trabajadores, de que la superficie 
entregada en pago, se incorporara al régimen de propiedad ejidal para constituir así un ejido, mientras 
que la segunda, otorgada el veintiuno de los mismos mes y año, y posteriormente ratificada ante un Juez 
Menor, que finalmente se formalizó, según se consigna en la sentencia ejecutoria de amparo a que se da 
cumplimiento, el treinta de septiembre de mil novecientos noventa y cuatro, ante el Notario Público 
número 28 del Estado de Aguascalientes. 

Ahora bien, la posesión de los beneficiados sobre el terreno reclamado por los amparistas, siendo 
más antigua que el título de éstos (donación gratuita), no es una posesión precaria, sino que la tienen los 
treinta 
y seis beneficiados con el carácter de propietarios, ya que les fue dada en pago de una obligación laboral, 
por lo que resulta apta para producir la propiedad, y tanto una (posesión) como otro (el título que 
constituye la dación en pago), son anteriores al título de los donatarios amparistas. 

Resulta aplicable, por analogía, la jurisprudencia de la Tercera Sala de la Suprema Cote de Justicia de 
la Nación, cuyo texto y rubro se consigna a continuación: 

“ACCION REIVINDICATORIA. ESTUDIO DE LOS TITULOS. SU CORRECTO ALCANCE. La tesis 
jurisprudencial número 8, pág. 45 del último Apéndice al Semanario Judicial de la Federación, Cuarta 
Parte, publicado en el año de 1965 en su segundo párrafo determina que: "cuando la posesión es anterior 
al título, entonces es necesario que el reivindicante presente otro título anterior a la posesión de que 
disfruta el demandado". Empero, esta Tercera Sala de la Suprema Corte de Justicia de la Nación, ha 
precisado 
el alcance correcto del principio que se acaba de expresar, en el sentido de que solamente es aplicable a 
los casos en los cuales es distinto el origen de la posesión y del título, pero no a aquéllos donde las partes 
reconocen a un causante común; y que el propio principio no comprende a cualquier clase de posesión 
sino solamente a la que siendo más antigua que el título de propiedad, la tiene el demandado con el 
carácter de originaria en concepto de propietario y apta, por ende, para producir la propiedad por 
usucapión, ya que resultaría inadmisible que una posesión precaria o derivada pueda prevalecer o 
preponderar frente al título del reivindicante inscrito en el Registro Público de la propiedad.” (Sexta Epoca. 
Tercera Sala. Semanario Judicial de la Federación. Tomo Cuarta Parte, CXXXIV. Página 12). 

Conviene precisar, finalmente, que la preferencia del derecho de los treinta y seis beneficiados, 
respecto de los amparistas, sobre el terreno en disputa, les viene a aquéllos, no del mandamiento ni de la 
sentencia que lo incorporaron en forma provisional, y luego en forma definitiva, al régimen ejidal; sino del 
contrato de dación en pago de prestaciones laborales que reconoció les debía Francisco Madrazo 
Solórzano, que fue anterior al título de los amparistas; es decir, de la donación gratuita que les otorgó la 
misma persona.  

CUARTO.- En cuanto a los incidentes de nulidad de actuaciones relativas a la notificación del auto de 
dieciséis de octubre de dos mil dos, resulta improcedente, de conformidad con el artículo 320 del Código 
Federal de Procedimientos Civiles, toda vez que, independientemente de que las diligencias notificatorias 
hubieran registrado irregularidades, los promoventes comparecieron a juicio y probaron y alegaron lo que 
a su derecho convino, sin que pase desapercibido para este Organo Jurisdiccional, el hecho de que los 
incidentes de nulidad tenían por objeto que se declarara la nulidad de las diligencias notificatorias 
practicadas en cumplimiento del despacho DA/123/2000, de veinticuatro de octubre de dos mil dos, por el 
que se instruyó al Magistrado del Tribunal Unitario Agrario del Distrito 15, con sede en Guadalajara, 
Jalisco, para que llevara a cabo las notificaciones que impugnan los amparistas, con la finalidad de que se 
repusieran las mismas y éstos pudieran apersonarse a juicio a probar y alegar lo que a su derecho 
convino, lo que ya hicieron, 
y este Tribunal Superior analizó y valoró el alcance probatorio de las mismas, antes de resolver. 
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Por lo expuesto y fundado y con apoyo además en la fracción XIX del artículo 27 de la Constitución 
Política de los Estados Unidos Mexicanos; artículos 43 y 189 de la Ley Agraria; 1o., 7o. y la fracción II del 
cuarto transitorio de la Ley Orgánica de los Tribunales Agrarios, se 

RESUELVE: 

PRIMERO.- Es improcedente el incidente de nulidad de actuaciones promovido por los amparistas, 
Manuel Chávez Reyes, Refugio Chávez Cardona, Gonzalo Chávez Reyes, Lázaro Padilla Reyes, Antonio 
Ruvalcava Delgado, José Hernández Ochoa, Alfonso Chávez Reyes, José Luis Chávez Esparza y Manuel 
Hernández Chávez, por las razones expuestas en el considerando cuarto. 

SEGUNDO.- Es procedente la solicitud de dotación de ejido promovida por los campesinos del 
poblado “La Concordia”, Municipio de Lagos de Moreno, Estado de Jalisco. 

TERCERO.- Se concede en dotación, por incorporación al régimen ejidal, la superficie de 600-00-00 
(seiscientas hectáreas), del predio ex hacienda “La Punta”, que le fueron entregadas a treinta y seis 
campesinos, por Francisco Madrazo Solórzano, por concepto de pago de indemnización laboral, en favor 
de esos mismos treinta y seis campesinos, y se dejan a salvo los derechos de los ciento cuarenta y cuatro 
campesinos capacitados restantes. Esta superficie pasará a ser propiedad del núcleo beneficiado, con 
todas sus accesiones, usos, costumbres y servidumbres. En cuanto a la determinación del destino de las 
tierras, la asamblea resolverá de acuerdo con las facultades que le otorga el artículo 56 de la Ley Agraria, 
y podrá constituir el área de asentamientos humanos, la parcela ejidal, la unidad. 

CUARTO.- Con testimonio de esta sentencia, notifíquese al Juez Sexto de Distrito en Materia 
Administrativa en el Distrito Federal, para su conocimiento en relación a la sentencia ejecutoria que 
pronunció en el Juicio de Amparo Indirecto P.-335/2001, el veinticinco de julio de dos mil dos, promovido 
por Manuel Chávez Reyes, Refugio Chávez Cardona, Gonzalo Chávez Reyes, Lázaro Padilla Reyes, 
José Luis Chávez Esparza, Antonio Ruvalcava Delgado, Manuel Hernández Chávez, José Hernández 
Ochoa, Ezequiel Rivera Martínez, Alfonso Chávez Reyes y Maximiano Padilla Veloz. 

QUINTO.- Publíquense: en el Diario Oficial de la Federación y en el Periódico Oficial del Gobierno 
del Estado de Jalisco; así como los puntos resolutivos de la misma en el Boletín Judicial Agrario y 
ejecútese. 

SEXTO.- Notifíquese a los interesados y comuníquese por oficio al Gobernador del Estado de Jalisco 
y a la Procuraduría Agraria. Archívese el expediente como asunto concluido. 

Así, por unanimidad de cinco votos lo resolvió el Tribunal Superior Agrario, firman los Magistrados que 
lo integran ante el Secretario General de Acuerdos que autoriza y da fe. 

México, Distrito Federal, a primero de abril de dos mil tres.- El Magistrado Presidente, Ricardo García 
Villalobos Gálvez.- Rúbrica.- Los Magistrados: Luis Octavio Porte Petit Moreno, Rodolfo Veloz 
Bañuelos, Marco Vinicio Martínez Guerrero, Luis Angel López Escutia.- Rúbricas.- El Secretario 
General de Acuerdos, Humberto Jesús Quintana Miranda.- Rúbrica. 

 

AVISOS 
JUDICIALES Y GENERALES 

CIGNA SEGUROS, S.A. 
TERCER AVISO DE TRASPASO DE CARTERA DE SEGUROS 
En cumplimiento a lo dispuesto en el artículo 66 de la Ley General de Instituciones y Sociedades 

Mutualistas de Seguros, se hace del conocimiento del público que CIGNA Seguros, S.A., ha convenido 
con Seguros Banamex, S.A. de C.V., Integrante del Grupo Financiero Banamex, mediante contrato de 
Traspaso Irrevocable de Cartera de Seguros de fecha 20 de junio de 2003, sujeto a la autorización de la 
Secretaría de Hacienda y Crédito Público, el traspaso (traspaso) de los derechos y obligaciones bajo 
23,480 contratos de seguro de accidentes personales y gastos médicos (cartera de seguros). 

Una vez que la Secretaría de Hacienda y Crédito Público autorice el Traspaso en los términos de las 
disposiciones legales aplicables, Seguros Banamex, S.A. de C.V., Integrante del Grupo Financiero 
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Banamex asumirá todas las obligaciones de CIGNA Seguros, S.A., sin reserva ni limitación alguna y 
asumirá todos los derechos que correspondan a esta última bajo la Cartera de Seguros. 

A partir de la fecha en que surta efectos el Traspaso, Seguros Banamex, S.A. de C.V., Integrante del 
Grupo Financiero Banamex asumirá todas las obligaciones de pago derivadas de la Cartera de Seguros y 
estará obligada a respetar los beneficios y demás condiciones de los contratos de seguro que conforman 
la Cartera de Seguros. 

De conformidad con lo dispuesto en el artículo 66 de la Ley General de Instituciones y Sociedades 
Mutualistas de Seguros, todo aquél que tenga un interés jurídico en relación con el Traspaso tendrá un 
plazo de 45 (cuarenta y cinco) días naturales, contados a partir de la tercera publicación de este aviso en 
el Diario Oficial de la Federación y en los periódicos Excelsior y El Heraldo de México, para contactar a 
CIGNA Seguros, S.A., en sus oficinas ubicadas en Bosques de Alisos 47-B, planta baja, colonia Bosques 
de las Lomas, Código Postal 05120, México Distrito Federal, y aclarar o ventilar cualquier duda u objeción 
que pudiere tener respecto al traspaso. 

El presente aviso se publica para los efectos legales a que haya lugar. 
México, D.F., a 16 de julio de 2003. 
Delegado Especial de la Asamblea General Extraordinaria 
de Accionistas de CIGNA Seguros, S.A. 
Yves Hayaux-du-Tilly Laborde 
Rúbrica. 
(R.- 181242) 
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INDUSTRIAS QUIMICAS DE MEXICO, S.A. DE C.V. 
(EN LIQUIDACIoN) 
AVISO DE BALANCE FINAL DE LIQUIDACION 

AL 26 DE MAYO DE 2003 
(Cifras en pesos) 
Activo 
Activo circulante 0.00 
Activo fijo 0.00 
Activo diferido 0.00 
Total activo 0.00 
Pasivo 0.00 
Capital contable 0.00 
Capital social0.00 
Total pasivo más capital 0.00 
En cumplimiento a lo dispuesto en la fracción II del artículo 247 de la Ley General de Sociedades 

Mercantiles, se publica el presente balance final de liquidación de Industrias Químicas de México, S.A. de 
C.V. 

México, D.F., a 12 de junio de 2003. 
El Liquidador 
Lic. Guillermo Alejandro Chapa Aguilar 
Rúbrica. 
(R.- 180146) 
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Estados Unidos Mexicanos 

Poder Judicial de la Federación 
Juzgado Primero de Distrito 

En Materia Administrativa 
Guadalajara, Jal. 

EDICTO 
En autos Juicio Amparo 592/2002, promovido Arrendadora Magaña, Sociedad Anónima de Capital 
Variable, contra actos presidente Cuarta Junta Local Conciliación y Arbitraje Estado y otras autoridades, 
con fundamento artículo 315 Código Federal Procedimientos Civiles aplicación supletoria Materia Amparo, 
se ordena emplazar por este medio terceros perjudicados J. Ricardo Picazzo Tripp, Adriana Rodríguez 
Rangel y Maxiflor de Occidente, Sociedad Anónima Capital Variable, como dispone artículo 30, fracción II, 
Ley Amparo. Se apercibe terceros perjudicados, que de no comparecer a este tribunal, dentro de treinta 
días contados día siguiente última publicación y proporcionar domicilio para recibir notificaciones en esta 
ciudad, las subsecuentes se practicarán por lista. Quedan disposición Secretaría de este Juzgado, las 
copias de la demanda. 

Guadalajara, Jal., a 17 de junio de 2003. 
El Secretario del Juzgado Primero de Distrito en Materia Administrativa en el Estado de Jalisco 

Lic. Moisés Rodríguez Limón 
Rúbrica. 

(R.- 180618) 
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Estados Unidos Mexicanos 
Poder Judicial de la Federación 
Juzgado Segundo de Distrito en el Estado de Tlaxcala 
EDICTO 
Operadora Industrial de Producción, Sociedad Anónima de Capital Variable, a través de su representante 
legal. 
Se le hace saber que en este Juzgado se está tramitando el juicio de amparo 337/2003-1, promovido por 
Cristina Sabelita Xicohténcatl Castillo y/o Cristina S. Xicohténcatl Castillo y otros, contra actos de la Junta 
Local de Conciliación y Arbitraje en el Estado, que hace consistir en el acuerdo de dieciocho de abril de 
dos mil uno, dictado dentro del expediente C.D.T. 32/2001, mediante el cual tiene por desistidos a los 
quejosos de su acción laboral intentada en dicho juicio. Haciéndole saber que deberá apersonarse a juicio 
con el carácter de tercera perjudicada, dentro del término de treinta días a partir del día siguiente al de la 
última publicación apercibida que en caso de no hacerlo, las subsecuentes notificaciones aun las de 
carácter personal se le harán por lista que se fije en los estrados. Lo que se le comunica para su 
conocimiento y efectos legales procedentes. 
Tlaxcala, Tlax., a 5 de junio de 2003. 
El Secretario del Juzgado Segundo de Distrito en el Estado de Tlaxcala 
Lic. Rodolfo Salvador Santana Alvarado 
Rúbrica. 
(R.- 180817) 
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Estados Unidos Mexicanos 
Poder Judicial de la Federación 
Juzgado Primero de Distrito en el Estado de Campeche, Camp. 
EDICTO 
A quien resulte responsable de la fuente de trabajo denominada Indico Proveedora. 
Por este medio se hace de su conocimiento que mediante proveído de fecha diez de junio del año en 
curso, pronunciado por el suscrito Juez Primero de Distrito en el Estado de Campeche, dentro del juicio 
de amparo número 98/2003, del índice de este Juzgado, promovido por Jorge Sevilla Ruiz, contra actos 
de la Junta Local de Conciliación y Arbitraje, con sede en esta ciudad, y otras autoridades, de quienes 
reclama la falta de emplazamiento a juicio, y toda vez, que se han agotado todas las instancias 
procesales para emplazar a quien resulte responsable de la fuente de trabajo Indico Proveedora, por 
tanto, se ordenó emplazarlo a juicio por edictos, los que se publicarán por tres veces, de siete en siete 
días, en el Diario Oficial de la Federación y en el periódico que tenga diariamente mayor circulación en 
la República Mexicana, por desconocerse su domicilio y dado que de conformidad con lo dispuesto en el 
artículo 5o., fracción III, inciso a) de la Ley de Amparo, le resulta el carácter de tercera perjudicada en 
este asunto. Asimismo, se hace de su conocimiento que cuenta con el término de treinta días para 
comparecer a este juicio constitucional a defender sus derechos, contados a partir de la última publicación 
de tales edictos, ello de conformidad con lo dispuesto en el artículo 30, fracción II, de la Ley de Amparo, 
en relación con el numeral 315 del Código Federal de Procedimientos Civiles, en aplicación supletoria a la 
ley reglamentaria del juicio de garantías. 
Campeche, Camp., a 10 de junio de 2003. 
El Juez Primero de Distrito 
Lic. José Luis Arroyo Alcantar 
Rúbrica. 
(R.- 180823) 
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Estados Unidos Mexicanos 
Tribunal Superior de Justicia del Distrito Federal 
México 
Juzgado Sexagésimo Tercero de lo Civil 
EDICTO 
En cumplimiento a lo ordenado en sentencia de fecha cinco de marzo de dos mil tres, dictado en el Juicio 
de Quiebra de Grupo Corporativo Anáhuac, S.A. de C.V., en el cuaderno principal tomo II, con número de 
expediente 86/99, en la que se resolvió no aprobar el convenio preventivo de quiebra, por lo que se 
declaró en estado de quiebra a la empresa antes mencionada, citando a los presuntos acreedores para 
que presenten sus créditos, dentro del término de cuarenta y cinco días, contados a partir del día 
siguiente al de la última publicación del presente edicto. Designándose como síndico a la Cámara 
Nacional de Comercio, Servicios y Turismo de Tlalnepantla, Atizapán y Villa Nicolás Romero y como 
interventor provisional a Factoring Anáhuac, S.A. de C.V. 
Para su publicación por tres veces consecutivas en el Diario de México y el Diario Oficial de la 
Federación. 
México, D.F., a 30 de junio de 2003. 
La C. Secretaria de Acuerdos 
Lic. Emilia Quijada Hernández 
Rúbrica. 
(R.- 180986) 
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Estados Unidos Mexicanos 

Juzgado Décimo de Distrito en el Estado de Tamaulipas 
Poder Judicial de la Federación 

Emplazamiento por Edicto 
José Luis González Reyes. 

Presente 
En mi cumplimiento a lo ordenado en auto de veintiocho de mayo del año dos mil tres, dictado en un 

juicio de amparo indirecto 183/2003, promovido por Guillermo Ramírez Mogrobejo, quien reclama de las 
autoridades responsables Juez Cuarto de Primera Instancia del Ramo Civil, Secretaria de Acuerdos y 
Actuaría adscritas a dicho juzgado, con residencia en Altamira, Tamaulipas, lo siguiente: 

IV.- El Acto que reclamo de las autoridades responsables antes indicadas lo es: La violación directa a 
mis garantías individuales, por la desposesión del bien inmueble de mi propiedad, de que fui objeto en 
virtud de la orden y ejecución de lanzamiento de mi domicilio, sin ser yodo ni vencido en el juicio, de 
donde emana el acto, y por ser completamente extraño el mismo, ubicada en Privada Universidad número 
116 del fraccionamiento Hospital Regional, identificado como lote 4, manzana uno, del plano de la Ciudad 
de Tampico, Tamps., llevada acabo a parir de las 14:00 horas del día 11 de febrero del 2003. 

El auto de diecinueve de febrero de dos mil tres, mediante el cual se admite la demanda de amparo en 
su parte conducente dice: “vista la demanda de Amparo Promovida por Guillermo Ramírez Mogrobejo, 
contra actos del Juez Cuarto de Primera Instancia del Ramo Civi l, del Segundo Distrito Judicial en el 
estado, con residencia el Altamira, Tamaulipas y otras autoridades. admite la demanda de amparo, 
fórmese expediente, se requiere a la autoridad responsable su informe justificado…” 

El diverso proveído de diecinueve de marzo del presente año, por el cual se tiene como tercero 
perjudicado a José González Reyes, y admite la prueba testimonial ofrecida por el quejoso, en lo medular 
establece: “…de las constancias remitidas por el Juez Cuarto de Primera Instancia de lo Civi l, con 
residencia en Altamira, Tamaulipas, como apoyo a su informe con justificación, se advierte que José 
González Reyes, tiene el carácter de demanda en autos del juicio natural, sin que se le haya señalado 
como tercero perjudicado en este juicio de garantías, por lo que con fundamento en el articulo 5o., 
fracción III, inciso a) de la Ley de la Materia, se tiene como Tercero Perjudicado en el presente Juicio de 
Garantías a José González Reyes…” 

“…se tiene a la autoridad del quejoso anunciando el tiempo el medio de convicción de su intención 
consiste en el testimonio de María Genoveva de León Chong y Margarito Hernández, personas a quien se 
compromete presentar ante este tribunal en la fecha señalada para la audiencia constitucional…córrase 
traslado a las partes con copia simple del interrogatorio por si es su deseo formular preguntas…” 

Por último, el auto de veintiocho de mayo del año en curso, por el que se ordena emplazar a juicio al 
referido tercero perjudicado, en lo que interesa dice: “…se ordena emplazar por edictos al tercero 
perjudicado, los que deberán publicarse por tres veces de siete en siete días, tanto en el Diario Oficial de 
la Federación como en el periódico local El Sol de Tampico, que se edita en esta ciudad; edictos que 
deberán ser publicados a costa de la parte quejosa Guillermo Ramírez Mogrobejo, y que tendrán una 
relación sucinta de la demanda de garantías, así como de los autos de diecinueve de febrero, diecinueve 
de marzo de dos mil tres y del presente proveído, a través de los cuales se admitió a tramite la demanda 
de garantías, se ordeno emplazar al citado tercero perjudicado y se admitió la prueba testimonial ofrecida 
por el quejoso; haciéndole de su conocimiento que en la Secretaria de este Juzgado de Distrito, quedaran 
a su disposición, copia simple de la demanda de garantías, y de los proveídos de merito, y que deberá 
presentarse al juicio dentro del termino de treinta días, contados a partir de la última publicación de los 
edictos, apercibido de que si transcurrido dicho termino, no comparece por conducto de apoderado o 
gestor que pueda representarlo, se continuará el juicio y por su incomparecencia se le harán las 
posteriores notificaciones aún las de carácter personal por medio de lista que se publique en los estrados 
de este tribunal; fíjese además en la puerta de este recinto oficial copia integrada del edicto, durante todo 
el tiempo del emplazamiento…” 

Atentamente 
Tampico, Tamps., a 28 de mayo de 2003 

La Secretaria del Juzgado Décimo de 
Distrito en el Estado de Tamaulipas 
Lic. Lorena Josefina Pérez Romo 

Rúbrica. 
(R.- 181033) 
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Estados Unidos Mexicanos 
Supremo Tribunal de Justicia 
Poder Judicial del Estado de Jalisco 
Quinta Sala del Supremo Tribunal de Justicia 
del Estado de Jalisco 
EDICTO 
Emplácese, María del Pilar González Navarro de Lepe preséntense a defender sus derechos en el 

término de treinta días, contados a partir última publicación, Amparo promovido por Banco Nacional de 
México, S.A. Toca 1072/2001, expediente 1442/1998, H. Quinta Sala Supremo Tribunal de Justicia en el 
Estado de Jalisco. 

Publicarse tres veces de siete en siete días en el Diario Oficial de la Federación, y en un periódico 
de circulación nacional. 

Guadalajara, Jal., a 30 de junio de 2003. 
La Secretaria de Acuerdos 

Lic. Irma Lorena Rodríguez Gutiérrez 
Rúbrica. 

(R.- 181214) 
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Estados Unidos Mexicanos 

Poder Judicial de la Federación 
Juzgado Primero de Distrito “A” en Materia Civil en el Estado de Jalisco. 

Guadalajara, Jal. 
EDICTOS 

Francisco Javier Ramírez Esparza 
En Amparo 247/2003-I-A, promovido por J. Trinidad Martínez Padilla, contra actos del Juez Séptimo de lo 
Civil de esta ciudad, se ordenó emplazarlo por edictos para que comparezca, por sí o por conducto de 
representante legal, en treinta días, si a su interés legal conviene. 
Para su publicación por tres veces de siete en siete días, en el Diario Oficial de la Federación y el 
periódico El Excélsior de México, Distrito Federal. 

Guadalajara, Jal., 2 de julio de 2003. 
La Secretario 

Lic. Blanca Estela Gradilla Palafox. 
Rúbrica. 

(R.- 181216) 
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CIGNA SEGUROS, S.A. 
TERCER AVISO DE TRASPASO DE CARTERA DE SEGUROS 
En cumplimiento a lo dispuesto en el artículo 66 de la Ley General de Instituciones y Sociedades 

Mutualistas de Seguros, se hace del conocimiento del público que CIGNA Seguros, S.A., ha convenido 
con ACE Seguros, S.A. mediante contrato de Traspaso Irrevocable de Cartera de Seguros de fecha 20 de 
junio de 2003, sujeto a la autorización de la Secretaría de Hacienda y Crédito Público, el traspaso 
(traspaso) de los derechos y obligaciones bajo 4,006 contratos de seguro de accidentes personales y 
gastos médicos (cartera de seguros). 

Una vez que la Secretaría de Hacienda y Crédito Público autorice el Traspaso en los términos de las 
disposiciones legales aplicables, ACE Seguros, S.A. asumirá todas las obligaciones de CIGNA Seguros, 
S.A., sin reserva ni limitación alguna y asumirá todos los derechos que correspondan a esta última bajo la 
cartera de seguros. 

A partir de la fecha en que surta efectos el traspaso, ACE Seguros, S.A. asumirá todas las 
obligaciones de pago derivadas de la cartera de seguros y estará obligada a respetar los beneficios y 
demás condiciones de los contratos de seguro que conforman la cartera de seguros. 

De conformidad con lo dispuesto en el artículo 66 de la Ley General de Instituciones y Sociedades 
Mutualistas de Seguros, todo aquél que tenga un interés jurídico en relación con el traspaso tendrá un 
plazo de 45 (cuarenta y cinco) días naturales, contados a partir de la tercera publicación de este aviso en 
el Diario Oficial de la Federación y en los periódicos Excelsior y El Heraldo de México, para contactar a 
CIGNA Seguros, S.A., en sus oficinas ubicadas en Bosques de Alisos 47-B, planta baja, colonia Bosques 
de las Lomas, código postal 05120, México, Distrito Federal, y aclarar o ventilar cualquier duda u objeción 
que pudiere tener respecto al traspaso. 

El presente aviso se publica para los efectos legales a que haya lugar. 
México, D.F., a 16 de julio de 2003. 
Delegado Especial de la Asamblea General Extraordinaria 
de Accionistas de CIGNA Seguros, S.A. 
Yves Hayaux-du-Tilly Laborde 
Rúbrica. 
(R.- 181236) 
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CRECOMAR, S.A. DE C.V. 
(EN LIQUIDACIÓN) 
AVISO DE BALANCE FINAL DE LIQUIDACIÓN 

AL 26 DE MAYO DE 2003 
(Cifras en pesos) 
Activo 
Activo circulante 0.00 
Activo fijo 0.00 
Activo diferido 0.00 
Total activo 0.00 
Pasivo 
Pasivo 0.00 
Capital contable 0.00 
Capital social0.00 
Total Pasivo Más Capital 0.00 
En cumplimiento a lo dispuesto en la fracción II del artículo 247 de la Ley General de Sociedades 

Mercantiles, se publica el presente balance final de liquidación de Crecomar, S.A. de C.V. 
México, D.F., a 12 de junio de 2003. 
El Liquidador 
Lic. Guillermo Alejandro Chapa Aguilar 
Rúbrica. 
(R.- 180141) 
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Estados Unidos Mexicanos 
Poder Judicial del Estado de Michoacán 
Juzgado Primero de Primera Instancia en Materia Civil 
Zitácuaro, Michoacán 
EDICTO 
Mauricio Soria Manríquez, promueve el juicio sumario civil número 232/2003, sobre pérdida de la patria 
potestad de los menores Gabriela Janeth y Víctor Alfonso Soria Escamilla, en contra de la ciudadana 
María del Carmen Escamilla Marín, a quien se ordena emplazar por medio de edictos, que serán 
publicados por tres veces consecutivas en el Periódico Oficial del Estado y otro de mayor circulación, así 
como en los estrados de este Juzgado y en el Diario Oficial de la Federación, a fin de que comparezca 
a contestar la demanda entablada en su contra dentro de 30 treinta días, contados a partir de la 
publicación del primer edicto, apercibida que de no hacerlo, se le tendrá por contestada en sentido 
negativo, quedando a disposición de la demandada las copias de traslado en la Secretaría de este 
Juzgado. 
H. Zitácuaro, Mich., a 19 de junio de 2003. 
El Secretario de Acuerdos del Juzgado Primero Civil 
P.J. Jorge Luis Téllez Acosta 
Rúbrica. 
(R.- 181264) 
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GRUPO MNT, S.A. DE C.V. 
SERVICIOS CORPORATIVOS MNT, S.A. DE C.V. 
ACUERDO DE FUSION 
Conforme al artículo 223 de la Ley General de Sociedades Mercantiles, se acuerda que la sociedad 
Grupo MNT, S.A. de C.V. se fusione con la sociedad Servicios Corporativos MNT, S.A. de C.V., en los 
siguientes términos: 
a) Se fusiona Grupo MNT, S.A. de C.V. (fusionante) con Servicios Corporativos MNT, S.A. de C.V. 
(fusionada) subsistiendo la primera y desapareciendo la segunda. 
b) Grupo MNT, S.A. de C.V. absorberá todo el activo y se hará cargo del pasivo de Servicios Corporativos 
MNT, S.A. de C.V. 
c) La fusión surtirá sus efectos a partir del día 30 de junio de 2003, en virtud de haberse obtenido la 
autorización por parte de los acreedores de la sociedad fusionada para llevar a cabo la fusión de la 
misma. 
d) Con motivo de la fusión, el capital variable de Grupo MNT, S.A. de C.V. no se aumentará, toda vez que 
dicha sociedad es propietaria de todas las acciones menos una de Servicios Corporativos MNT, S.A. de 
C.V. El accionista propietario de una acción de la sociedad fusionada recibirá, en su caso, el monto 
correspondiente al valor contable de la misma, en efectivo. 
e) Una vez efectuada la fusión, quedarán vigentes los estatutos de Grupo MNT, S.A. de C.V. 
México, D.F., a 18 de junio de 2003. 
Delegado de la Asamblea 
Salvador Camacho Colín 
Rúbrica. 
GRUPO MNT, S.A. DE C.V. 
BALANCE GENERAL AL 31 DE MAYO DE 2003 
(miles de pesos) 
Activo 
Circulante 
Efectivo y valores de inmediata realización $26,683 
Deudores diversos 17,280 
Intercompañías 11,608 
Anticipos de impuestos 16,432 
Activo circulante  $72,003 
Inversiones en acciones de subsidiarias  50 
Inmuebles (neto) 76,303 
Total activo  $148,356 
Pasivo 
Acreedores 2 
P.T.U. por pagar 48 
Total pasivo  $50 
Capital contable 
Capital social 154,497 
Reservas de capital 16,841 
Déficit en actualización del capital contable (195,288) 
Resultados de ejercicios anteriores167,296 
Resultado del ejercicio 4,960 148,306 
Total pasivo y capital contable  $148,356 
SERVICIOS CORPORATIVOS MNT, S.A. DE C.V. 
BALANCE GENERAL AL 31 DE MAYO DE 2003 
(miles de pesos) 
Activo 
Circulante 
Efectivo y valores de inmediata realización $ 12 
Deudores diversos 4 
Anticipos de impuestos 208 
Activo circulante  $224 
Activo fijo (neto)  74 
Total activo  $298 
Pasivo 
Impuestos por pagar 1 
Intercompañías 11,608 
Total pasivo  $11,609 
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Capital contable 
Capital social 197 
Resultados de ejercicios anteriores(8,870) 
Resultado del ejercicio (2,638) (11,311) 
Total pasivo y capital contable  $ 298 
(R.- 181329) 
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Estados Unidos Mexicanos 
Poder Judicial de la Federación 
Juzgado Décimo de Distrito en Materia Civil en el Distrito Federal 
CONVOCATORIA JUDICIAL 
Minera Urique, Sociedad Anónima de Capital Variable. 
El suscrito José Luis Vázquez Camacho, Juez Décimo de Distrito en Materia Civil en el Distrito Federal, 
en cumplimiento a lo ordenado por auto de tres de julio de dos mil tres, dictado en el procedimiento 
especial mercantil 91/2003-I, promovido por Luismin, Sociedad Anónima de Capital Variable (antes 
Wheaton River de México, Sociedad Anónima de Capital Variable), por conducto de su apoderado 
Eduardo Luna Arellano, y de conformidad con lo dispuesto por el artículo 184 de la Ley General de 
Sociedades Mercantiles, convoca a los accionistas de la empresa Minera Urique, Sociedad Anónima de 
Capital Variable, a la asamblea general ordinaria de accionistas que tendrá verificativo a las doce horas 
del día doce de agosto de dos mil tres, en el domicilio ubicado en Francisco Petrarca número 133, 
despacho 401, colonia Chapultepec Morales, Delegación Miguel Hidalgo, código postal 11570, en México, 
Distrito Federal, para tratar los asuntos contenidos en el siguiente: 
ORDEN DEL DIA 
1.- Designación de miembros del consejo de la administración, secretario y comisario de la sociedad, 
propietarios y suplentes. Resoluciones al respecto, y 
2.- Designación de delegados que cumplan con las resoluciones de la asamblea. 
Atentamente 
México, D.F., a 3 de julio de 2003. 
Juez Décimo de Distrito en Materia Civil en el Distrito Federal 
José Luis Vázquez Camacho 
Rúbrica. 
(R.- 181330) 
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BANCO DEL BAJIO, S.A. 

INSTITUCION DE BANCA MULTIPLE 
(FUSIONANTE) E 

IMPULSORA DE DESARROLLOS URBANOS, S.A. DE C.V. 
(FUSIONADA) 

AVISO DE FUSION 
En cumplimiento con lo dispuesto por el artículo 27 de la Ley de Instituciones de Crédito, se hace del 

conocimiento público que por acuerdos adoptados en las Asambleas Generales Extraordinarias de 
Accionistas de Banco del Bajío, S.A., Institución de Banca Múltiple (el banco) e Impulsora de Desarrollos 
Urbanos, S.A. de C.V. (la impulsora), de fecha 29 y 30 de abril de 2002, respectivamente, dichas 
sociedades resolvieron fusionarse, subsistiendo como sociedad el Banco (fusionante) y desapareciendo la 
Impulsora en su carácter de sociedad (fusionada). Con base en dichas resoluciones la delegada especial 
de dichas sociedades, en este acto publica las siguientes: 

BASES DE FUSION 
1. El Banco y la Impulsora, contando con la aprobación de sus Asambleas Generales Extraordinarias 

de Accionistas, acuerdan expresamente la fusión de la Impulsora en el Banco, subsistiendo el Banco con 
carácter de fusionante y extinguiéndose La Impulsora con carácter de fusionada. 

2. Las cifras que servirán de base para la fusión son las que se reflejan en los estados financieros de 
el Banco y la Impulsora al 31 de marzo de 2002. 

3. Entre las partes, la fusión surtirá plenos efectos a partir del 1 de abril del 2002 y ante terceros en los 
términos del artículo 27 de la Ley de Instituciones de Crédito. 

4. Como consecuencia de la fusión y al surtir esta sus efectos: 
a)Todos los activos y derechos, así como todos los pasivos, obligaciones y responsabilidades de 

cualquier índole y en general, el patrimonio de la Impulsora, sin reserva ni limitación alguna, se transmitirá 
a título universal a el Banco como sociedad fusionante y por lo mismo, el Banco hará suyos los activos y 
asumirá en su totalidad los pasivos y obligaciones de cualquier índole a cargo de la Impulsora, quedando 
obligado expresamente al pago de los mismos; en la inteligencia de que aquellos pasivos y derechos que 
existieren entre las partes de este convenio quedarán extinguidos por confusión al consolidarse en el 
Banco como consecuencia de la Fusión. 

b) Los actuales accionistas de la Impulsora recibirán acciones de el Banco conforme a los estados 
financieros aprobados al 31 de marzo del 2002, y a lo que acuerde la Asamblea de Accionistas de el 
Banco que al efecto se celebre para aprobar la fusión. 

c) El capital social de el Banco, quedará en la cantidad de $288,234,300.00 (doscientos ochenta y 
ocho millones doscientos treinta y cuatro mil trescientos pesos 00/100 M.N.). 

5. El Banco y la Impulsora se obligan a obtener las autorizaciones necesarias y a publicar los 
acuerdos de fusión en el Diario Oficial de la Federación, así como sus estados financieros al 31 de marzo 
del 2002. 

Para tales efectos se publican los estados financieros tanto de el Banco como de la Impusora, 
preparados al día 31 de marzo de 2002. 

León, Gto., a 1 de julio del 2003. 
Banco del Bajío, S.A., Institución de Banca Múltiple. (fusionante) 

Impulsora de Desarrollos Urbanos, S.A. de C.V. (Fusionada) 
Delegada Especial 

Lic. Blanca Verónica Casillas Placencia 
Rúbrica. 

BANCO DEL BAJIO, S.A. Y SUS FIDEICOMISOS UDIS 
BALANCE GENERAL AL 31 DE MARZO DE 2002 

(en miles de pesos) 
Activo 
Disponibilidades 2,331,799 
Inversiones en valores 98,637 
Operaciones  con valores y derivadas 27,338 
Cartera de crédito (neto) 4,630,200 
Otras cuentas por cobrar (neto) 46,183 
Bienes adjudicados 72,793 
Inmuebles, mobiliario y equipo (neto) 166,378 
Inversiones permanentes en acciones 63,783 
Impuestos diferidos (neto) 8,085 
Otros activos 
Otros activos, cargos diferidos e intangibles 61,131 
Total activo 7,506,327 
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Pasivo 
Captación tradicional 3,908,611 
Préstamos interbancarios 2,630,256 
Operaciones con valores y derivadas 15,054 
Otras cuentas por pagar 233,837 
Impuestos diferidos (neto) - 
Créditos diferidos - 
Total pasivo 6,787,758 
Capital contable 
Capital contribuido 762,691 
Capital ganado 
Reservas de capital 127,027 
Resultado de ejercicios anteriores 69,020 
Exceso o insuficiencia -233,265 
Resultado neto -6,904 
Total capital contable 718,569 

Subdirector de Contabilidad. 
C.P. Abel Othon García Olivares. 

Rubrica. 
IMPULSORA DE DESARROLLOS URBANOS 

BALANCE GENERAL AL 31 DE MARZO DEL 2002 
(cifras en miles de pesos) 

Activo 
Disponibilidades 4,820 
Otras cuentas por cobrar 216 
Inmuebles 10,525 
Total activo 15,561 
Capital contable 
Capital contribuido 11,917 
Capital ganado 
Resultado de Ej. Ant. 4,226 
Resultado del Ej. en curso 35 
Exceso e insuficiencia en capital contable -618 
Total capital 15,561 

Tesorero del Consejo de Administración 
Ing. Carlos de la Cerda Serrano 

Rubrica. 
(R.- 181392) 
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Servicio de Administración Tributaria 
Administración de Adquisiciones 
AVISO DE EXPRESION DE INTERES 
PROYECTO DE DESARROLLO INSTITUCIONAL PARA 
LA ADMINISTRACION TRIBUTARIA / TAX 
ADMINISTRATION INSTITUTIONAL DEVELOPMENT PROJECT 
PRESTAMO No. 7127-ME 
SERVICIOS DE CONSULTORIA 
EL GOBIERNO DE LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS, REPRESENTADO POR LA 

SECRETARÍA DE HACIENDA Y CRÉDITO PÚBLICO, HA RECIBIDO EL PRÉSTAMO 7127-ME EN 
DIVERSAS MONEDAS, DEL BANCO INTERNACIONAL DE RECONSTRUCCIÓN Y FOMENTO (BIRF) , 
PARA FINANCIAR PARCIALMENTE EL PROYECTO DE DESARROLLO INSTITUCIONAL PARA LA 
ADMINISTRACIÓN TRIBUTARIA. 

EL SERVICIO DE ADMINISTRACIÓN TRIBUTARIA, ÓRGANO DESCONCENTRADO DE LA 
SECRETARÍA DE HACIENDA Y CRÉDITO PÚBLICO (SAT) INVITA A CONSULTORES ELEGIBLES A 
EXPRESAR SU INTERÉS PARA DESARROLLAR EL SIGUIENTE SUBPROYECTO, QUE SERÁ 
FINANCIADO PARCIALMENTE CON RECURSOS DEL PRÉSTAMO REFERIDO Y EN APEGO A LA 
NORMATIVIDAD DE CONTRATACIÓN DE CONSULTORES QUE EXIGE EL BANCO MUNDIAL: 

 
NOMBRE DE 
SUBPROYECTO 

OBJETIVO DURACIÓN DE 
LA 
CONSULTORÍ
A 

PERIODO DE 
CONSULTA 
(VIGENCIA)  

 
DISEÑO DE LA 
ESTRATEGIA DE 
CALIDAD DEL 
SAT Y 
CAPACITACIÓN 
REQUERIDA 
PARA SU 
IMPLANTACIÓN 
 

 
DISEÑAR LAS METODOLOGÍAS PARA LA 
IMPLEMENTACIÓN DEL MODELO 
INSTITUCIONAL DE CALIDAD SAT, 
ACORDE A LOS LINEAMIENTOS EMITIDOS 
POR LA OFICINA DE LA PRESIDENCIA 
PARA LA INNOVACIÓN GUBERNAMENTAL, 
Y ELABORAR LAS HERRAMIENTAS DE 
CAPACITACIÓN DIRECTA Y A DISTANCIA 
PARA SU IMPLANTACIÓN. 

 
23 MESES 

 
HASTA EL 
21 DE JULIO DE 
2003 

 
PARA MAYORES INFORMES RESPECTO A LO SEÑALADO ANTERIORMENTE DEBERÁ 

CONSULTAR LA DIRECCIÓN ELECTRÓNICA 
HTTP://WWW.SAT.GOB.MX/BM_PROYECTOS/DEFAULT.ASP. 

MÉXICO, D.F. A 15 DE JULIO DE 2003. 
ADMINISTRADORA DE ADQUISICIONES 
GUADALUPE ISSA TOVAR 
RÚBRICA. 
(R.- 181449) 
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Servicio de Administración Tributaria 

Administración Central de Recursos Materiales y Servicios Generales 
Proyecto de Desarrollo Institucional para la Administración Tributaria / tax Administration Institutional 

DEVELOPMENT PROJECT 
PRESTAMO No. 7127-ME 

SERVICIOS DE CONSULTORIA 
AVISO DE EXPRESION DE INTERES 
EL GOBIERNO DE LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS, REPRESENTADO POR LA 

SECRETARÍA DE HACIENDA Y CRÉDITO PÚBLICO, HA RECIBIDO EL PRÉSTAMO 7127-ME EN 
DIVERSAS MONEDAS, DEL BANCO INTERNACIONAL DE RECONSTRUCCIÓN Y FOMENTO (BIRF), 
PARA FINANCIAR PARCIALMENTE EL PROYECTO DE DESARROLLO INSTITUCIONAL PARA LA 
ADMINISTRACIÓN TRIBUTARIA. 

EL SERVICIO DE ADMINISTRACIÓN TRIBUTARIA, ÓRGANO DESCONCENTRADO DE LA 
SECRETARÍA DE HACIENDA Y CRÉDITO PÚBLICO (SAT) INVITA A CONSULTORES ELEGIBLES A 
EXPRESAR SU INTERÉS PARA DESARROLLAR EL SIGUIENTE SUBPROYECTO, QUE SERÁ 
FINANCIADO PARCIALMENTE CON RECURSOS DEL PRÉSTAMO REFERIDO Y EN APEGO A LA 
NORMATIVIDAD DE CONTRATACIÓN DE CONSULTORES QUE EXIGE EL BANCO MUNDIAL: 

 
NOMBRE DE 

SUBPROYECTO 
OBJETIVO DURACIÓ

N DE LA 
CONSULTOR
ÍA 

PERIODO 
DE 
CONSULTA 

(VIGENCI
A) 

MODERNIZACIÓ
N E INTEGRACIÓN 
DE LOS SISTEMAS 
INFORMÁTICOS 
DEL SAT. 

CONTAR CON UN SISTEMA INFORMÁTICO 
QUE PERMITA SOPORTAR LA EJECUCIÓN 
EFICIENTE E INTEGRADA DE LOS DIFERENTES 
PROCESOS DE LA ADMINISTRACIÓN 
TRIBUTARIA, LO QUE, A SU VEZ, REDUNDARÁ, 
POR UN LADO, EN UNA MEJOR ATENCIÓN Y UN 
MAYOR CONTROL SOBRE LOS 
CONTRIBUYENTES, Y CONSECUENTEMENTE 
EN UNA MAYOR CAPTACIÓN DE RECURSOS Y, 
POR OTRO LADO, EN UN MEDIANO PLAZO, EN 
MENORES COSTOS DE OPERACIÓN. 

24 MESES HASTA EL 
23 DE 

JULIO DE 
2003 

PARA MAYORES INFORMES RESPECTO A LO SEÑALADO ANTERIORMENTE DEBERÁ 
CONSULTAR LA DIRECCIÓN ELECTRÓNICA: 
HTTP://WWW.SAT.GOB.MX/BM_PROYECTOS/DEFAULT.ASP. 

MÉXICO, D.F. A 15 DE JULIO DEL 2003, 
LILIA CAHUANTZI TÉLLEZ 
ADMINISTRADORA CENTRAL DE RECURSOS MATERIALES Y SERVICIOS GENERALES 
RÚBRICA. 
(R.- 181456) 
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GOBIERNO DEL ESTADO LIBRE Y SOBERANO DE GUERRERO 
AVISO A LOS TENEDORES DE LOS 
CERTIFICADOS DE PARTICIPACIÓN ORDINARIOS AMORTIZABLES 
(EDOGRO 03) 
En cumplimiento a lo dispuesto en el Título que ampara la emisión de 8,595,000 Certificados de 

Participación Ordinarios Amortizables, emitidos por Banco del Ahorro Nacional y Servicios Financieros, 
S.N.C., Institución de Banca de Desarrollo, Coordinación Fiduciaria, con clave de pizarra EDOGRO 03, 
nos permitimos informar que la Tasa de Rendimiento Bruto Anual que regirá para dichos certificados en el 
período comprendido entre el 16 de julio de 2003 y el 16 de agosto de 2003 será de 7.27%. El promedio 
ponderado de la Tasa de Rendimiento Bruto Anual correspondiente al primer período trimestral de 92 
días, comprendido entre el 16 de mayo de 2003 y el 16 de agosto de 2003, será de 8.04%. 

México, D.F. a 15 de julio de 2003. 
Representante Común de los Tenedores 
Banco Invex, S.A. 
Institución de Banca Múltiple 
INVEX, Grupo Financiero 
Fiduciario 
Delegado Fiduciario 
Luis Fernando Turcott Ríos 
Rúbrica. 
(R.- 181472) 
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GRUPO ESCATO , S.A. DE C.V. 

CONVOCATORIA 
Con fundamento en el artículo noveno de los estatutos sociales y de conformidad con el artículo 183 

de la Ley General de Sociedades Mercantiles, por este conducto se convoca a los accionistas de Grupo 
Escato, S.A. de C.V. a la Asamblea General Anual Ordinaria de Accionistas, que tendrá verificativo el día 
5 de agosto de 2003, a las 10:00 horas, en las oficinas ubicadas en Rafael Checa número 22, colonia 
Chimalistac, San Ángel, México, Distrito Federal, código postal 01070, en la cual se desahogará el 
siguiente: 

ORDEN DEL DIA 
I. Presentación, discusión y en su caso, aprobación del Informe del Consejo de Administración sobre 

la situación operacional y financiera de la sociedad, por el periodo comprendido del 1 de enero al 31 de 
diciembre de 2002, en los términos del artículo 172 de la Ley General de Sociedades Mercantiles. 

II. Presentación, discusión y, en su caso, aprobación de los estados financieros de la sociedad, al 31 
de diciembre de 2002, previo informe del comisario y, en su caso, forma de aplicación de resultados. 

III. Designación o, en su caso, ratificación de los miembros del Consejo de Administración, comisario y 
demás funcionarios de la sociedad para el ejercicio social de 2003. 

IV. Resolución sobre los emolumentos que percibirán los miembros del Consejo de Administración y 
comisario de la sociedad durante 2003. 

V. Designación de delegado o delegados de la Asamblea, para formalizar y ejecutar las resoluciones 
adoptadas por la misma. 

Para tener derecho a asistir y votar en la Asamblea los accionistas deberán estar inscritos en el libro 
de registro de acciones nominativas que al efecto lleve la sociedad, o bien exhibir sus títulos definitivos de 
acciones. 

Una vez acreditado su carácter de accionistas en los términos antes señalados, se les entregarán las 
tarjetas de admisión a dicha asamblea. 

Los accionistas podrán ser representados en la asamblea por la persona o personas que designen 
mediante carta poder firmada ante dos testigos o mediante cualquier otro poder otorgado de acuerdo con 
las formalidades requeridas por la Ley, no pudiendo ser representantes los administradores ni comisarios 
de la sociedad. 

México D.F. a 8 de julio de 2003 
Comisario 

C.P. Joaquín González Chávez 
Rúbrica. 

(R.- 181477) 
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