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SECRETARIA DE ECONOMIA

RESOLUCION final del examen de vigencia de la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de
policloruro de vinilo, mercancia clasificada en la fraccion arancelaria 3904.10.03 de la Tarifa de la Ley de los
Impuestos Generales de Importacion y de Exportacion, originarias de los Estados Unidos de América,
independientemente del pais de procedencia.

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de Economia.

RESOLUCION FINAL DEL EXAMEN DE VIGENCIA DE LA CUOTA COMPENSATORIA IMPUESTA A LAS
IMPORTACIONES DE POLICLORURO DE VINILO, MERCANCIA CLASIFICADA EN LA FRACCION ARANCELARIA
3904.10.03 DE LA TARIFA DE LA LEY DE LOS IMPUESTOS GENERALES DE IMPORTACION Y DE EXPORTACION,
ORIGINARIAS DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA, INDEPENDIENTEMENTE DEL PAIS DE PROCEDENCIA.

Visto para resolver el expediente administrativo EC. 05/05, radicado en la Unidad de Practicas Comerciales
Internacionales de la Secretaria de Economia, en adelante la Secretaria, se emite la presente Resolucion de
conformidad con los siguientes:

RESULTANDOS
Resolucién definitiva

1. EI 5 de junio de 1991, se publicé en el Diario Oficial de la Federacion, en lo sucesivo DOF, la resolucién
final del procedimiento de investigacion antidumping sobre las importaciones de policloruro de vinilo (PVC),
mercancia clasificada en la fraccion arancelaria 3904.10.01 de la entonces Tarifa de la Ley del Impuesto
General de Importacion, en adelante TIGI, originarias de los Estados Unidos de América, independientemente
del pais de procedencia, mediante la cual se impusieron cuotas compensatorias definitivas a dicha mercancia
de 0.070, 0.121 y 0.196 dolares de los Estados Unidos de América por kilogramo legal, respectivamente, por
empresa exportadora.

2. El 14 de agosto de 1995, se public en el DOF la resolucién final de la revision a la resolucién final
antidumping a través de la cual, se confirmaron las cuotas compensatorias definitivas sobre las importaciones
de PVC, mercancias clasificadas en la fraccion arancelaria 3904.10.01 de la TIGI, originarias de los Estados
Unidos de América, independientemente del pais de procedencia.

Monto de la cuotas compensatorias

3. En la resolucion a que se refiere el punto anterior, la Secretaria determind que las importaciones de
PVC, originarias de los Estados Unidos de América, se encuentran sujetas al pago de cuotas compensatorias
en los siguientes términos:

A. Las importaciones procedentes de Vista Chemical, Co., 12.5 por ciento.

B. Las importaciones procedentes de Shintech, Inc., 18.9 por ciento.

C. Las importaciones procedentes de Occidental Chemical, Co., 34.6 por ciento
D

Las importaciones procedentes de las demas exportadoras de los Estados Unidos de América, 34.6
por ciento.

Resolucién final de examen

4. El 30 de mayo de 2002, se publico en el DOF la resolucién final del examen para determinar las
consecuencias de la supresion de la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de PVC, mercancia
clasificada en la fraccién arancelaria 3904.10.03 de la ahora Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de
Importacion y de Exportacion, en adelante TIGIE, originarias de los Estados Unidos de América,
independientemente del pais de procedencia, mediante la cual se determiné la continuacion de la vigencia de
las cuotas compensatorias definitivas descritas en el punto 3 de esta resolucién, por cinco afios mas contados
a partir del 15 de agosto del 2000.

Aviso sobre la eliminacién de cuotas compensatorias

5. El 24 de diciembre de 2004, con fundamento en los articulos 70 fraccién I, 70 A 'y 70 B de la Ley de
Comercio Exterior, en lo sucesivo LCE, se publico en el DOF el Aviso sobre la vigencia de cuotas
compensatorias, a través del cual se comunic6 a los productores nacionales y a cualquier persona que tuviera
interés, que las cuotas compensatorias definitivas impuestas a los productos listados en dicho aviso se
eliminarian a partir de la fecha de vencimiento que se sefial6 en el mismo, salvo que el productor nacional
interesado presentara por escrito, al menos 25 dias antes del término de la misma, su interés de que se
iniciara un procedimiento de examen y propusiera un periodo de examen de seis meses a un afo,
comprendido en el tiempo de vigencia de la cuota compensatoria. Dentro del listado de referencia se incluy6 a
las importaciones de PVC, originarias de los Estados Unidos de América, independientemente del pais
de procedencia.
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Presentacion de manifestacion de interés

6. El 2 de junio de 2005, las empresas Polimeros de México, S.A. de C.V. y Policyd, S.A. de C.V., y por su
parte, el 30 de junio de 2005 la empresa Grupo Primex, S.A. de C.V., en lo sucesivo Polimeros de México,
Polycid y Grupo Primex, respectivamente, por conducto de sus representantes legales, comparecieron ante la
Secretaria para manifestar su interés de que se iniciara el procedimiento de examen sobre las importaciones
de PVC, originarias de los Estados Unidos de América y propusieron como periodo de examen el comprendido
del 1 de enero al 31 de diciembre de 2004, conforme al articulo 70 B de la LCE.

Informacion sobre el producto
Descripcion general del producto

7. De acuerdo con lo sefialado en los puntos 6 y 7 de la resolucion de inicio del presente procedimiento
publicada en el DOF el 9 de agosto de 2005, el producto objeto de examen se denomina policloruro de vinilo,
el cual es una resina termoplastica constituida por repeticién de la unidad quimica CH2CHC1, comUnmente
conocida con el nombre de PVC (Polyvinyl Chloride). Generalmente se comercializa en forma de granulos
(pellets) o de un polvo blanco. Las caracteristicas del proceso y el comportamiento del PVC varian de acuerdo
con su peso molecular, el cual esta referido a un valor K Fikenstcher que fluctia entre 55 y 70.
La distribucion del peso molecular, el tamafio de las particulas y las caracteristicas de superficie de las
mismas, son otras variables que se controlan durante la polimerizacién de la resina.

8. Las propiedades tipicas de la resina de PVC son el valor K, la densidad aparente en gramos por
centimetro cubico, el tamafio de particula en porcentaje de paso a través de mallas 40 y 200, el porcentaje
méaximo de volatiles, estabilidad térmica, absorcion de plastificantes en frio, monémero residual, grado de
contaminacion, porosidad y color.

9. Por su parte, Industrias Plasticas Internacionales, S.A. de C.V., en adelante IPISA, con base en
informacion de la Asociacion Nacional de la Industria Quimica, A.C., en lo sucesivo ANIQ, sostuvo que en el
mercado existe una gran variedad de resinas de PVC cuyas propiedades cambian en funciéon de su peso
molecular o viscosidad inherente. Sefialé que conforme el peso molecular se incrementa, las propiedades
fisicas de tension, elongacion, compresion, etc. van mejorando; mientras que la resistencia quimica a los
solventes, alcalis y acidos aumenta, la estabilidad térmica es mayor, el punto de fusién es superior, la
procesabilidad se hace mas dificil, la resistencia al envejecimiento es menor y la absorcion de plastificante a
una dureza dada es mayor. De acuerdo con IPISA, en la formulacién de un compuesto para un producto
determinado, es necesario escoger las resinas conforme a los requerimientos en propiedades fisicas finales,
flexibilidad, procesabilidad y aplicacion.

Clasificacion arancelaria

10. De acuerdo con la nomenclatura arancelaria de la TIGIE y las resoluciones sefaladas en los puntos 4 y
51 de la presente Resolucion, la mercancia sujeta a cuotas compensatorias se clasifica actualmente en la
fraccion arancelaria 3904.10.03, que se describe como PVC obtenido por los procesos de polimerizacién en
masa o0 suspension, y su unidad de medida es el kilogramo.

11. En el contexto de los procedimientos anteriores, la Secretaria observé que el producto objeto de
examen ingresé a través de la fraccidn arancelaria 3904.10.01 de la TIGI hasta el 31 de diciembre de 1995,
esta fraccion describia al “policloruro de vinilo (PVC), excepto lo comprendido en las fracciones 3904.10.02
y 03".

12. Es importante subrayar que de acuerdo con lo sefialado en el punto 11 de la resolucion final de
examen, mencionada en el punto 4 de esta resolucion, a partir del 1 de enero de 1996 las importaciones del
producto objeto de examen se reclasificaron en la fraccién arancelaria 3904.10.99 de la TIGI.

13. El 18 de enero de 2002 se publicé en el DOF la TIGIE, la cual entré en vigor a partir del 1 de abril de
2002, conforme a dicha tarifa la fraccion arancelaria 3904.10.03 sustituy6 a la fraccion arancelaria 3904.10.99
de la TIGI, tal como se sefiala en el punto 12 de la resolucién final de examen mencionada en el punto 4 de la
presente resolucion.

14. Conforme al Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), las importaciones clasificadas
en la fraccién 3904.10.99 de la TIGI, originarias de los Estados Unidos de América y de Canada se sujetaron
al cédigo de desgravacion “C”. Mediante dicho cédigo la desgravacion se llevé a cabo en diez etapas anuales
iguales a partir del 1 de enero de 1994, calculadas sobre una tasa arancelaria base de 10 por ciento, de tal
forma que el producto quedd libre de arancel a partir del 1 de enero de 2003.
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15. Al respecto, la empresa exportadora Shintech, Inc., en adelante Shintech, present6 los siguientes
argumentos:

A. En la resolucion final antidumping donde se imponen las cuotas compensatorias actualmente en
vigor, publicada en el DOF del 5 de junio de 1991, no se expone ninguna caracteristica fisicoquimica
que delimite con exactitud cudl es el producto objeto de investigacion. Sélo describe la fraccion
arancelaria 3904.10.01 de la TIGI dentro de la cual deberia clasificarse algun producto definido como
PVC.

B. En la resolucion final del 14 de agosto de 1995, por la cual se confirman las cuotas compensatorias
aplicadas al PVC, éste se encontraba clasificado en la fraccion arancelaria 3904.10.01 de la TIGI.

C. Como resultado de la resolucion final de examen publicada en el DOF el 30 de mayo de 2002, se
determind la continuacion de las cuotas compensatorias a las importaciones de PVC, ahora
clasificadas en la fraccion arancelaria 3904.10.03 de la TIGIE, y no asi en la fraccion arancelaria
3904.10.01 de la TIGI.

16. A partir de los argumentos anteriores, Shintech concluyd que el producto objeto de examen es
completamente distinto al producto investigado definido en el procedimiento administrativo original.

17. Por su parte, los fabricantes nacionales sefialaron que el producto objeto de este examen es el mismo
al que se le impusieron cuotas compensatorias en el procedimiento antidumping, mientras que en el
procedimiento de examen el producto se defini6 detalladamente con sus caracteristicas fisicoquimicas,
con el objetivo de identificar con mayor precision al producto sujeto a cuotas compensatorias.

18. Al respecto, IPISA sefialé que el PVC sujeto a cuotas compensatorias es el obtenido por el
procedimiento de polimerizacién por masa 0 suspension, y que es una resina (polvo) de color blanco con
dimensiones, viscosidad y caracteristicas especificas, y que dependiendo del tamafio y la viscosidad de la
molécula, serd la utilidad de la misma y el producto que se fabrica a partir de ella.

19. Ante las consideraciones sobre la mercancia objeto de examen, realizadas por las partes, la Secretaria
procedié al andlisis de la resolucion final de la investigacion antidumping, del procedimiento de revision, asi
como de los exdmenes de vigencia de las cuotas compensatorias vigentes, observando
lo siguiente:

A. En el punto 1 de la resolucion final de la investigacion antidumping, se establecié que la mercancia
respecto de la cual se determinaron cuotas compensatorias definitivas era el PVC, conocido
técnicamente como resina de cloruro de polivinilo homopolimero en suspensidon, mercancia
clasificada, en ese entonces, en la fraccion arancelaria 3904.10.01 de la otrora TIGI.

B. En el punto 5 de la resolucion final del procedimiento de revision a la resolucion definitiva, publicada
en el DOF del 14 de agosto de 1995, se confirm6 que el producto investigado se denomina PVC,
y es conocido técnicamente como resina de policloruro de polivinilo homopolimero en suspension,
clasificado en la fraccion arancelaria 3904.10.01 de la TIGI.

C. En el punto 8 de la resolucion final del examen de vigencia publicada en el DOF el 30 de mayo de
2002, el producto examinado fue definido como policloruro de vinilo, resina termopléstica constituida
por repeticion de la unidad quimica CH,CHC1 comunmente conocida con el nombre de PVC
(Polyvinyl Chloride), y en el punto 10 se indicé que el producto se clasificaba en la fraccion
arancelaria 3904.10.99 de la TIGI, cuya partida se referia a “polimeros de cloruro de vinilo o de otras
olefinas halogenadas, en formas primarias”. Asimismo, la subpartida describia al “policloruro de vinilo
sin mezclar con otras sustancias”, y por su parte, la fraccion se referia a “las demas”.

D. Por dltimo, en el punto 6 de la resolucion por la que se declar6 de oficio el inicio del examen de
vigencia de cuota compensatoria, publicada en el DOF el 9 de agosto de 2005, el producto
investigado se describié como policloruro de vinilo, el cual es una resina termoplastica constituida por
repeticion de la unidad quimica CH,CHC1, cominmente conocida con el nombre de PVC (Polyvinyl
Chloride). En el punto 8 de dicha resolucion se indicé que de acuerdo con la nomenclatura
arancelaria de la actual TIGIE, se clasifica en la fraccion arancelaria 3904.10.03 y se describe como
policloruro de vinilo obtenido por los procesos de polimerizacion en masa o suspension.
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20. Con base en los articulos 2.6 del Acuerdo relativo a la Aplicacion del Articulo VI del Acuerdo General
sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994 y 37 fraccion 1l del Reglamento de la Ley de Comercio
Exterior, en adelante Acuerdo Antidumping y RLCE, respectivamente, es menester sefialar que los cambios de
fraccion arancelaria experimentados por el producto investigado durante la vigencia de las cuotas
compensatorias aplicadas a las importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América, no
corresponden a cambios en sus propiedades fisicas o quimicas, ni a productos diferentes, sino sélo a
modificaciones en la clasificacion arancelaria del producto objeto del presente examen de vigencia, a causa de
adecuaciones en el sistema arancelario mexicano. Lo anterior puede confirmarse al observar que
invariablemente el producto investigado ha sido el PVC obtenido por los procesos de polimerizacion en masa o
suspensién, tal como se sefiala en el punto 21 de esta Resolucion.

Proceso productivo

21. De acuerdo con lo sefialado en los puntos 12 a 15 de la resolucion de inicio del presente examen, la
resina de PVC objeto de este procedimiento se produce mediante la polimerizacion del monémero de cloruro
de vinilo o VCM (Vinyl Chloride Monomer) por el proceso de suspension. El VCM en estado liquido se
polimeriza suspendiéndolo en agua dentro de un reactor y agitandolo vigorosamente para formar una
suspension de pequefias gotas de VCM liquido.

22. Para activar la reaccion de polimerizacidon se usan productos quimicos conocidos como iniciadores o
catalizadores de reaccion. El agua, ademas de ser la base de la suspensidn, facilita la remocion de calor de la
reaccion, permitiendo el control del proceso de polimerizacion.

23. Las pequefias gotas de liquido suspendidas en el agua reaccionan y dan origen a las cadenas de
particulas que forman la resina de PVC. Una vez terminada la reaccion de polimerizacién, se obtiene una
lechada integrada por las particulas de resina y el agua, residuos de los agentes de suspension e iniciadores,
asi como VCM que no se convirtié en PVC.

24. En una etapa posterior se separa el VCM que no reacciond, para posteriormente eliminar el exceso de
agua, quedando una masa de resina de PVC con alto contenido de humedad. La masa de resina con alto
contenido de humedad es secada y cribada, de la cual se obtiene el PVC suspension como polvo blanco
y seco, listo para distribuirse en el mercado en diferentes tipos de envase.

Usos

25. De acuerdo con lo sefialado en los puntos 16 a 18 de la resolucion de inicio del presente
procedimiento, los valores maximos o minimos de las diversas propiedades fisicas definen la aplicacion
apropiada de la resina de PVC en procesos de conversion por mezclado o transformacion, ya que por su
naturaleza la resina no puede ser utilizada sola sino que requiere de aditivos como estabilizadores,
lubricantes, plastificantes y pigmentos. La mezcla de la resina de PVC con los aditivos es conocida como
compuestos de PVC, los cuales tienen dos presentaciones: en forma de mezcla seca (dry blend) y en forma
de granulos (pellets).

26. La transformacion de los compuestos de PVC en productos finales rigidos o flexibles, se realiza a
través de varios procesos entre los que destacan: extrusion (mangueras, cables, tubos, perfiles), inyeccion
(juguetes, piezas automotrices, conexiones), calandreo (peliculas), soplado (envases, botellas) y prensado.
Los productos fabricados a partir de la resina de PVC exhiben resistencia mecénica a la intemperie, al agua
y a muchas sustancias quimicas, incluyendo &cidos minerales fuertes. Ademds, muestran buena capacidad
para aislamiento eléctrico y presentan cualidades termopléasticas, siendo mas rigidos conforme la temperatura
ambiente es mas baja y viceversa.

27. Las propiedades de los plasticos flexibles o plastificados de PVC dependen en gran medida de la
cantidad y naturaleza quimica del plastificante empleado. Las aplicaciones rigidas constituyen alrededor del 65
a 70 por ciento del consumo mundial de PVC. El empleo principal del PVC en productos rigidos esta en la
fabricacién de tuberia y conexiones, aunque también se utiliza para la manufactura de perfiles rigidos,
ventanas, pelicula de empaque y envases. Asimismo, la resina de PVC se utiliza para fabricar compuestos
para productos flexibles tales como peliculas, tapetes, recubrimientos de piso, perfiles flexibles, “piel” sintética,
calzado y mangueras.

28. Por otro lado, IPISA sostuvo que mediante el proceso de calandreo se emplean resinas de suspension
para elaborar peliculas y laminas (flexibles y rigidas, transparentes y opacas, espumadas o no, encogibles y
orientadas con y sin carga, con y sin pigmento, etc.), en grandes volumenes. El proceso consiste en hacer
pasar el compuesto de PVC por un juego de tres 0 mas rodillos de considerable dimension, alimentandose el
compuesto previamente molineado, para que, por rotacién y compresion se forme la pelicula o lamina, segin
el espesor deseado.
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29. Al respecto, IPISA argument6 que existe PVC obtenido por el proceso de suspension o masa con
distintos valores K que, por ende, tienen distintas funciones y usos. Cada uno de los fabricantes de PVC a
nivel mundial, e incluso los fabricantes nacionales, ofrecen PVC con valores K distintos que sirven como
materia prima para productos especificos. Con base en lo anterior, esta empresa sefialdé que existen distintos
tipos de PVC como materia prima, dependiendo del valor K de la misma, y que las importaciones de resina de
PVC valor K58 que se utilizan en los procesos de fabricacion de pelicula rigida por el proceso de calandreo no
es la causante del dafio alegado por la produccién nacional.

30. Ademas, IPISA afiadié que cuando los productores nacionales le surten PVC valor K58, deben limpiar
totalmente la linea de produccion si ésta se utilizé para fabricar valores K mas altos o mas bajos, a fin de que
el producto utilizado por la misma no esté contaminado, lo que ha sido una de las razones del desabasto por
parte de los productores nacionales.

31. Al respecto, la Secretaria requirié a IPISA que abundara su argumento acerca del desabasto de PVC
K58 en el mercado nacional, tomando en consideracion entre otros factores, la frecuencia con que ocurre, su
duracion, asi como los efectos sobre los precios a los que compra dicho producto y de las mercancias
fabricadas por la empresa.

32. En su respuesta, IPISA manifestd que de acuerdo a un sondeo elaborado por ella misma entre los
diferentes consumidores de la resina de PVC obtenida por suspension en masa y valor K58, determiné que
dos empresas concentran un alto porcentaje del consumo total de esta materia prima; que el desabasto
sucede con una frecuencia atipica y tiene que ver con el aumento constante del precio del petréleo y el
consumo nacional reducido de este tipo especifico de resina. Por lo anterior, los fabricantes de la pelicula de
PVC via calandreo, deben elegir entre subir el precio de su producto o absorber el aumento de los precios de
la materia prima, teniendo que buscar proveedores alternativos cuyos precios no son competitivos, como lo
pudieran ser las empresas oferentes de los Estados Unidos de América o de cualquier otra parte del mundo.

33. Mediante las consideraciones anteriores, IPISA sefiald6 que al no tratarse de mercancias similares,
cada uno de los valores K de las resinas de PVC deben ser consideradas por la autoridad investigadora como
una mercancia distinta y proceder al andlisis de dafio a la rama de produccidn nacional por cada tipo de
producto, y no de forma global.

34. Por ultimo, IPISA ofrecié como prueba las cifras reales de produccion especifica por valor K aportada
por los fabricantes nacionales, mediante requerimiento, que en su caso, formulara la autoridad investigadora.

35. Los productores nacionales, en su escrito de contraargumentaciones y réplicas, consideraron que el
proposito de IPISA consiste en probar que la mercancia sujeta a investigacion abarca en realidad a varios
tipos de productos con caracteristicas y funciones especificas, entre ellos la resina de PVC valor K58, por lo
gue presentaron los siguientes argumentos:

A. El tipo de resina de PVC valor K58 es un producto que se encuentra dentro de los parametros
y especificaciones contenidos en la descripcion del producto objeto de examen.

B. Los productores nacionales fabrican el PVC valor K58 en cantidades suficientes para abastecer la
demanda nacional de IPISA.

C. IPISA manifestd que la resina de PVC valor K58 Unicamente se utiliza para fabricar sus productos a
pesar de que la misma tiene otras aplicaciones en el mercado nacional, como es la fabricacion de
conexiones de tuberia mediante el proceso de inyeccion.

D. De ser excluida la resina de PVC valor K58 de la cobertura del producto objeto de examen se
causaria dafio a una industria nacional.

36. Asimismo, la rama de produccion nacional afiadié que un examen de vigencia de cuota compensatoria
no es la via idénea para solicitar la exclusion de cierto tipo de mercancia de la cobertura de la cuota
compensatoria, toda vez que el articulo 89 A de la LCE prevé el mecanismo de cobertura de producto que es
el correspondiente para solicitar la exclusion del PVC valor K58.

37. Con base en la informacién proporcionada por las participantes en el presente examen de vigencia de
cuota compensatoria, la Secretaria observd que de acuerdo con lo sefialado en el punto 7 de esta resolucién
el PVC K58 se encuentra incluido en la cobertura del producto examinado. Lo anterior, sin prejuzgar sobre la
posibilidad de que los importadores pudiesen solicitar la exclusién de un determinado tipo de producto, cuando
ello esté suficientemente justificado, mediante el procedimiento de cobertura de producto previsto en el
articulo 89 A de la LCE.
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38. Adicionalmente, IPISA refirid que en el estudio elaborado por IQ Consultores denominado “Mercado de
Empaques de Plastico”, se estimé que del volumen total del mercado nacional para 2004, s6lo una fraccién del
mismo fue utilizada para el calandreo, mientras que para el proceso de botellas se destiné el 22 por ciento y al
de inyeccidon 27 por ciento, subrayando la segmentacion del mercado de resinas plasticas conforme a su
proceso de manufactura. Asimismo, IPISA argumentdé que del estudio mencionado se desprende que las
resinas de PVC K58 tienen una participacion practicamente cercana al 0 por ciento en el mercado de plasticos
y, sostuvo que las resinas de PVC K58 tienen el menor crecimiento (4 por ciento), donde otras resinas
utilizadas en otros procesos como inyeccion, rotomoldeo, botellas de plastico y tuberias registraron
crecimientos de hasta 24 por ciento.

39. Por lo anterior, IPISA manifest6 que dado que los volumenes de produccién y consumo de resina de
PVC valor K58 no son representativos, considerando las importaciones sujetas a cuotas compensatorias,
concluyé que de forma alguna éstas pueden causar dafio a la rama de produccion nacional.
En consecuencia, son elementos suficientes para concluir que las importaciones de PVC K58 originarias de
los Estados Unidos de América no causan dafio y que el dafio a la rama de produccién nacional no se repetiria
en caso de que las cuotas compensatorias fueran eliminadas.

40. En la audiencia publica celebrada el 27 de abril de 2006, IPISA cuestiond a los fabricantes nacionales
en torno a su produccion de PVC valor K58; a la existencia de alguna linea de produccién especifica para su
elaboracién; la posibilidad de producir resinas con distinto valor K en un mismo reactor; asi como el porcentaje
de resina de PVC que produce la industria nacional destinada para la manufactura de pelicula rigida mediante
el proceso de calandreo.

41. Al respecto, los productores nacionales manifestaron que si elaboran la resina de PVC K58 para
fabricar pelicula rigida mediante el proceso de calandreo y utilizan para ello las mismas lineas de produccion
para todos los valores K. Asimismo, en apoyo a su argumento presentaron a la Secretaria los porcentajes de
produccién de PVC K58 con respecto al total de la resina elaborada mediante el proceso de suspension, con
lo que a su consideracion, cubren el 100 por ciento de la demanda nacional y de exportacion. Por ultimo,
sostuvieron que IPISA omiti6 mencionar que Unicamente adquiere dicho tipo de resina de una sola de las
productoras nacionales, por lo que su argumento de que existe desabasto en el mercado nacional de PVC
K58 resulta falso, toda vez que cualquiera de los otros productores podria ofrecer este tipo de mercancia.

42. Con el proposito de evaluar el posible desabasto de PVC K58, mediante oficio del 16 de enero de
2006, la Secretaria requiri6 informacion adicional a los productores nacionales sobre la produccion, precios,
ventas, Yy lista de clientes. Mientras que a IPISA en esa misma fecha le fueron solicitados mayores datos sobre
su consumo de PVC, grados adquiridos y empresas proveedoras. En atencion al requerimiento de
informacién, los fabricantes nacionales presentaron estadisticas de PVC K58 para cada uno de los afos
correspondientes al periodo 2000-2004 sefialando produccion, precios, ventas y lista de clientes. Por su parte,
IPISA preciso a la Secretaria su consumo promedio durante el periodo analizado; presentd una estimacion del
consumo nacional, asi como estadisticas del valor y volumen de sus compras de PVC K58 de 2000 a 2004.

43. Con la informacion descrita en el punto anterior, la Secretaria procedi6 a estimar la oferta y demanda
nacionales de PVC K58. En el caso particular de la oferta, la Secretaria advirtié que la produccion total de esa
resina crecié 30 por ciento a lo largo del periodo analizado, en tanto que el precio interno expresado en
dolares por tonelada acumul6 un incremento de 9 por ciento durante el periodo analizado.

44. Con respecto a la informacién estimada por IPISA sobre el consumo nacional, la Secretaria advirtio
gue no era congruente al contrastarla contra sus adquisiciones totales reportadas por su departamento de
compras, motivo por el que la Secretaria determiné utilizar estas Ultimas y la participacion relativa de las
compras entre empresas indicada en el consumo nacional a efecto de estimar los requerimientos de PVC K58.
Mediante el analisis de los datos obtenidos, la Secretaria observd un crecimiento acumulado para el periodo
analizado de 147 por ciento.

45. Asimismo, si se comparan los volimenes de produccion de PVC K58 con la demanda total de esa
resina estimada a partir de la informacién de IPISA, se observa que de 2000 a 2004 si existid fabricacion
nacional de este tipo de PVC, y que incluso, la produccion fue mayor con respecto a la demanda total entre 2 y
4 veces.

46. Al respecto, cabe sefialar que, de acuerdo con la informacion obtenida de la pagina de internet de la
ANIQ, que tuvo a la vista la Secretaria, una forma comin de identificar las resinas es mediante su indice de
viscosidad inherente, a la que se denomina “valor K” (viscosidad relativa para 5 gramos de resina de PVC por
litro de disolucion de ciclohexanona); comercialmente los valores K van de 55 a 70 unidades, pero en
ocasiones podrian salir de dicho rango, dependiendo de los requerimientos en propiedades fisicas finales,
flexibilidad, procesabilidad y aplicacion de los usuarios, donde a un “valor K" elevado, se mejoran las
propiedades fisicas de tensién, elongacién y compresion, asi como la resistencia quimica a los solventes
alcalis y acidos, la estabilidad térmica, y el punto de fusién es superior, aunque se hace mas dificil la
procesabilidad y se tiene una resistencia al envejecimiento menor.



Martes 11 de julio de 2006 DIARIO OFICIAL (Primera Seccién) 21

47. Con base en la informacién proporcionada por las partes sobre las caracteristicas fisicas, asi como del
mercado nacional del PVC valor K58 y, del analisis integral realizado en los puntos 28 a 46 de esta
Resolucion, la Secretaria concluyd que este producto se encuentra dentro de los parametros del valor K
Fikenstcher que definen al producto objeto de examen. Asimismo, del estudio realizado a los indicadores del
mercado nacional, se determind que las empresas productoras nacionales fabrican el PVC valor K58 y que lo
venden en el mercado nacional. Es importante sefialar que esta determinaciébn no prejuzga sobre la
procedencia o no de un eventual procedimiento de cobertura de producto, en términos de las disposiciones
previstas en la LCE para tal efecto.

48. En otro orden de ideas, en la respuesta al formulario oficial de examen los productores nacionales
solicitaron a la Secretaria que analizara la procedencia de incluir en la cobertura de producto de las cuotas
compensatorias a las importaciones de compuestos flexibles y rigidos de PVC, clasificados bajo las fracciones
arancelarias 3604.22.01 y 3904.21.99 de la TIGIE, respectivamente, porque a su decir, causan dafio a la rama
de produccién nacional de PVC y a los fabricantes nacionales de tubo, motivo por el cual, el 16 de enero de
2006, la Secretaria les requiri6 una metodologia para llevar a cabo la revision de la informacion de
importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América que ingresan por
la fraccién arancelaria 3904.21.99 de la TIGIE.

49. Los fabricantes nacionales manifestaron en su respuesta que por error se argumenté que los
compuestos flexibles ingresan a los Estados Unidos Mexicanos por la fraccion arancelaria 3604.22.01, cuando
la fraccion correcta es la 3904.22.01 de la TIGIE. Por lo tanto, no era necesaria ninguna metodologia para
llevar a cabo la revision citada, puesto que por esa fraccion arancelaria ingresan Unicamente compuestos
rigidos de PVC y sélo en algunos casos, por una mala clasificacién arancelaria, es posible que ingresen
algunos productos que pudieran no ser compuestos rigidos de PVC.

50. Al respecto, la informacion que tuvo a la vista la Secretaria indica que los compuestos flexibles
y rigidos de PVC son productos que tendrian caracteristicas diferentes y no cubiertas por el producto objeto de
examen, tal como se definié en el punto 7 de esta resolucioén, sin prejuzgar la procedencia de este argumento
en un procedimiento distinto, como el previsto en el articulo 89 B de la LCE.

Resolucién de inicio

51. De conformidad con el articulo 89 F de la LCE, el 9 de agosto de 2005, la Secretaria publicé en el DOF
la resolucion por la que se declaré de oficio el inicio del examen de vigencia de la cuota compensatoria
impuesta a las importaciones de PVC, mercancias clasificadas en la fraccién arancelaria 3904.10.03 de la
TIGIE, originarias de los Estados Unidos de América.

Convocatoria y notificaciones

52. Mediante la publicacion a que se refiere el punto anterior y de conformidad con lo dispuesto en el
articulo 89 F de la LCE, la Secretaria convoco a los productores nacionales, importadores y exportadores, asi
como a las personas morales extranjeras o cualquier otra persona que considerara tener interés juridico en el
resultado de este examen, para que comparecieran a manifestar lo que a su derecho conviniese
y presentaran los argumentos y pruebas que estimaran pertinentes.

53. Asimismo, con fundamento en los articulos 51, 84 y 89 F de la LCE, la autoridad investigadora notificd
la resolucion de inicio de este examen a los productores nacionales, exportadores e importadores y al
Gobierno de los Estados Unidos de América, corriéndoles traslado de la manifestacion de interés, asi como
del formulario oficial de examen, con objeto de que presentaran la informacién requerida y formularan
su defensa.

Empresas comparecientes

54. Derivado de la convocatoria y notificaciones sefialadas en los puntos 52 y 53 de esta resolucion,
comparecieron las siguientes empresas:

Productores nacionales

Polimeros de México, S.A. de C.V.
Rio Duero 31, Colonia Cuauhtémoc
C.P. 06500, México, D.F.

Policyd, S.A. de C.V.
Rio Duero 31, Colonia Cuauhtémoc
C.P. 06500, México, D.F.

Grupo Primex, S.A. de C.V.
Rio Duero 31, Colonia Cuauhtémoc
C.P. 06500, México, D.F.
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Importadores

Industrias Plasticas Internacionales, S.A. de C.V.
Avenida de los Insurgentes Sur 724

Piso 10, Colonia Del Valle

C.P. 03100, México, D.F.

Exportadores

Shintech, Inc.

Avenida Paseo de la Reforma 265
Piso 19, Colonia Cuauhtémoc
C.P. 06500, México, D.F.

Prérrogas

55. Conforme a lo dispuesto en el articulo 6.1 del Acuerdo Antidumping, durante el procedimiento se
otorgaron las prérrogas que se describen en los puntos subsecuentes.

56. Mediante oficios del 19 de septiembre de 2005, se otorgd una prorroga a IPISA y a Shintech,
respectivamente, para la presentacion del formulario oficial de examen, misma que vencié el 23 de septiembre
de 2005.

57. Mediante oficios del 29 de septiembre y 5 de octubre de 2005, se otorgd prorroga a IPISA y a las
productoras nacionales, Polimeros de México, Policyd y Grupo Primex para contraargumentar y replicar lo
manifestado por sus contrapartes, que vencieron el 3y 7 de octubre de 2005, respectivamente.

58. Mediante oficio de 20 de enero de 2006 se otorgo prérroga a IPISA para dar respuesta al requerimiento
formulado por la Secretaria el 16 de enero de 2006, que vencio el 27 de enero del mismo afio.

59. Mediante oficios del 17 de febrero de 2006, se otorgd prérrogas a IPISA y a la exportadora Shintech
para presentar argumentos y pruebas correspondientes al segundo periodo de ofrecimiento de pruebas que
vencieron el 27 de febrero de 2006.

60. Mediante oficio del 7 de abril de 2006, se otorgé una prorroga a Shintech para dar respuesta al
requerimiento de informacién formulado el 5 de abril por la Secretaria, que vencio el 10 de abril de 2006.

Argumentos y medios de prueba de los comparecientes
Polimeros de México, S.A. de C.V. Policyd, S.A. de C.V.y Grupo Primex, S.A. de C.V.

61. El 19 de septiembre de 2005, comparecieron Polimeros de México, Policyd, y Grupo Primex para dar
respuesta al formulario oficial de examen. Al respecto, argumentaron lo siguiente:

A. De eliminarse la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de la mercancia objeto de
examen los exportadores estadounidenses continuarian o repetirian la discriminacion de precios.

B. Las exportaciones de PVC procedentes de los Estados Unidos de América se encuentran sujetas al
pago de cuotas compensatorias en diversos paises.

C. De eliminarse la cuota compensatoria definitiva impuesta a las importaciones de PVC, el dafio a la
industria nacional se repetiria, debido a la existencia de productores estadounidenses con
disponibilidad para exportar su producto a precios discriminados, una conducta recurrente de los
mismos para reorientar hacia otros destinos sus exportaciones y a la existencia de una capacidad
libremente disponible en los Estados Unidos de América que representa una amenaza de dafio
importante y real para la industria nacional.

D. Durante la vigencia de la cuota compensatoria el mercado nacional mantuvo constante su produccién
y reubicé ventas del mercado externo al interno en la medida que atendi6é a los requerimientos de la
industria nacional de la construccion.

E. De eliminarse la cuota compensatoria impuesta, los precios y volimenes de las importaciones
potenciales de PVC originarias de los Estados Unidos de Ameérica, realizadas en condiciéon de
dumping impactarian en los precios de la mercancia nacional y en la participacion del mercado sobre
los indicadores econémicos y financieros de la produccién nacional.

F. En los ultimos afios se ha registrado la existencia de una elusiéon de las cuotas compensatorias
impuestas al PVC, a través de la importacion de compuestos flexibles y de compuestos rigidos de
PVC, mercancias clasificadas en las fracciones arancelarias 3604.22.01 y 3904.21.99 de la TIGIE,
por lo que se solicita se incluyan dichos productos en la cobertura del producto sujeto a examen.
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62. Para acreditar lo anterior, las productoras nacionales presentaron lo siguiente:

A.
B.
C.

N.
0.
P.

Listado de importaciones definitivas de PVC realizadas en 2004.
Documento que contiene el calculo de los precios de exportacion promedio ponderado 2004.

Documentos que contienen el precio de exportacion spot con datos obtenidos de las publicaciones
Harriman Chemsult Limited, ICIS-LOR de Reed Business Information, Ltd. y Chemical Market
Associates, Inc., en adelante ICIS-LOR y CMAI, respectivamente.

Precio de exportacion a principales mercados del continente americano obtenido del United States
International Trade Commission, en lo sucesivo USITC.

Documento que contiene el calculo del valor normal con datos obtenidos de las publicaciones
Harriman Chemsult Limited, ICIS-LOR, y CMAI.

Indicadores de las productoras nacionales para 2000 a 2004.
Estados de costos, ventas y utilidades de la mercancia objeto de examen.

Indicadores del mercado del pais exportador obtenidos con datos del World Vinyls Analysis, CMAI,
Issue 2005.

Documento que contiene un cuadro denominado World Vinyls Capacity Integration, 2004 (Capacidad
integrada de vinilos para 2004) obtenido del estudio del CMAI.

Resumen ejecutivo y extractos de la publicacion World Vinyls Analysis, CMAI, Issue 2005.

Documento que contiene el cuadro denominado United States: Polyvinyl Chloride Supply/Demand
Balance (Abastecimiento de Policloruro de Vinilo/ Balance de demanda) del estudio del CMAI.

Cuadros denominados PVC Trade Grid, 2003 y PVC Trade Grid 2009 (Tablas de comercio PVC)
obtenidos del estudio del CMAI.

Documento que contiene los principales clientes de Policyd, Grupo Primex y Polimeros de México de
2002 a 2004.

Estados financieros de Policyd, Polimeros de México y Grupo Primex para 2001, 2002, 2003 y 2004.
Volumenes y precios de la produccién nacional pronosticados para 2005.

Estado de costos, ventas y utilidades para 2005.

Industrias Plasticas Internacionales, S.A. de C.V.

63. El 23 de septiembre de 2005, compareci6 IPISA para dar respuesta al formulario oficial de examen
y manifestar que no importd la mercancia investigada durante el periodo examinado. Al respecto, presento los
siguientes argumentos:

A.

Las cuotas compensatorias sélo podran permanecer vigentes en la medida en que se contrarreste el
dafio causado por las importaciones en condiciones de discriminacion de precios, por tanto, las
solicitantes deberan acreditar que el dafio causado por las importaciones de PVC continda o ha
continuado durante los ultimos 15 afios, ya que de lo contrario la cuota compensatoria debera
ser eliminada.

Existen distintos tipos de PVC dependiendo del valor K de los mismos, en este caso IPISA es
fabricante nacional de peliculas rigidas, flexibles y semiflexibles, en las cuales se utiliza PVC valores
K56 a 58 como materia prima para la fabricacién de diversos articulos por el proceso de calandreo.

No obstante que el PVC nacional y el importado tienen un proceso de fabricacion similar, su uso, los
insumos, caracteristicas y otras propiedades que integran el proceso de fabricacion es distinto,
ademas de que existen variaciones importantes en cuanto a porcentaje en los insumos utilizados, por
lo que constituyen mercancias distintas.

En los Estados Unidos Mexicanos sélo se produce resina de PVC con una misma calidad, las resinas
sirven como materia prima para la fabricacion de diversos productos, sin embargo, una resina con un
valor K especifico siempre tiene un uso definido y no pueden ser comparadas entre si. Para la
elaboracién de un producto determinado es necesario escoger las resinas conforme a sus funciones,
calidades y usos.

Al no tratarse de mercancias similares, cada uno de los valores K de las resinas de PVC deben ser
considerados como mercancias distintas, razon para que proceda un andlisis de dafio a la rama de
produccién nacional por tipo de producto.
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Las importaciones de PVC obtenido mediante el proceso de polimerizaciéon en masa o suspension
han representado un minimo de las importaciones de PVC en sus diferentes formas de obtencién
y mezclas.

El precio de importacion de PVC tiende a la baja mientras que los precios en el mercado mexicano
tienden a la alza, debido a las cuotas compensatorias existentes, ya que los productores nacionales y
extranjeros las aprovechan para incrementar sus precios a los consumidores finales del producto.

Las importaciones de PVC valor K58, originarias de los Estados Unidos de América, no causan dafio
a la industria nacional y dicho dafio no se repetiria en caso de que la cuota compensatoria
fuera eliminada.

El sistema de calandreo es un proceso muy costoso comparado con otros procesos como la
extrusion o la inyeccién. En los Estados Unidos Mexicanos existe un reducido nimero de calandras
en comparacion con los Estados Unidos de América.

64. Para acreditar lo anterior, IPISA presento lo siguiente:

A.

E.
F.

Copia certificada del instrumento notarial 26,151, pasado ante la fe del notario publico 148 en México,
Distrito Federal.

Cédula profesional 1940866 expedida por la Direccién General de Profesiones de la Secretaria de
Educacion Publica.

Facturas de venta de PVC en 2004.

Documento denominado Policloruro de vinilo-No plastificado (UPVC)-Informacion de material,
obtenido de la pagina de internet Goodfellow.

Certificados de calidad del policloruro de vinilo.

Cuadro denominado General Purposes Resins Markets, sin traduccion al espafiol.

Shintech, Inc.

65. El 23 de septiembre de 2005, comparecid Shintech para manifestar que se reserva su derecho a dar
respuesta al formulario oficial de examen y a presentar argumentos y pruebas en el segundo periodo de
ofrecimiento de pruebas del procedimiento.

Contraargumentaciones o réplicas

66. De conformidad con el segundo parrafo del articulo 89 F de la LCE, la Secretaria otorg6 a las partes un
plazo que vencid el 29 de septiembre de 2005 para que presentaran sSus contraargumentaciones
o réplicas respecto de la informacién presentada por sus contrapartes en el primer periodo de ofrecimiento de
argumentos y pruebas.

Polimeros de México, S.A. de C.V. Policyd, S.A. de C.V.y Grupo Primex, S.A. de C.V.

67. El 7 de octubre de 2005, las productoras nacionales presentaron contraargumentaciones y réplicas a
los argumentos expresados por sus contrapartes. Al respecto, manifestaron lo siguiente:

A.

IPISA no es parte interesada en el presente procedimiento, ya que en su respuesta al formulario
manifestd no haber importado la mercancia objeto de examen durante el periodo examinado.

La afirmacion de IPISA con respecto a que la cuota compensatoria se impuso en 1990, hace 15 afios,
es imprecisa toda vez que se impuso mediante la resolucion publicada en el DOF el 14 de agosto de
1995, por lo tanto, tal afirmacién carece de fundamento y debe ser desechada.

Contrario a la interpretacion de IPISA, la cuota compensatoria debera continuar por cinco afios mas si
se determina a través del examen que de eliminarse ésta continuaria o se repetiria el dumping y el
dafio a la industria nacional.

De conformidad con los articulos 11.3 del Acuerdo Antidumping y 89 F de la LCE, se han aportado
todas las pruebas necesarias para que la autoridad llegue a la conclusion que de eliminarse la cuota
compensatoria continuaria o se repetiria la practica desleal.

La resina de PVC valor K58 utilizada por IPISA esta cubierta en el presente examen debido a que
cumple con las especificaciones y parametros sefialados en la descripcidon de producto, dicho tipo de
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resina tiene otras aplicaciones como es la fabricacion de conexiones de tuberia mediante el proceso
de inyeccion.

IPISA Unicamente adquiere PVC K58 de una productora nacional, por tanto, no existe el desabasto
argumentado por dicha empresa, ya que la rama de produccion nacional la fabrica en cantidades
suficientes para proveerla.

La cobertura de producto es el procedimiento adecuado para que la autoridad excluya a la resina de
PVC K58 de la aplicacién de la cuota compensatoria impuesta a la mercancia examinada.

De la informacion presentada por IPISA no se acredita que de eliminarse la cuota el dumping vy el
dafio no continuaria o se repetiria.

Los indicadores nacionales de PVC proporcionados por IPISA no deben ser tomados en
consideracion toda vez que los aportados por las productoras constituyen la mejor informacion
disponible pues provienen de las empresas propietarias de dicha informacion.

Debido a que Shintech se reservo el derecho a dar respuesta al formulario oficial en el segundo
periodo de ofrecimiento de pruebas, la autoridad no debera otorgarle una segunda oportunidad y se
le debera tratar como una empresa no cooperante en el presente procedimiento.

Respecto a la Asociacion Nacional de Industrias del Plastico, A.C., en lo sucesivo ANIPAC, la
autoridad debera resolver conforme a la mejor informacion disponible, toda vez que no dio respuesta
al formulario oficial de examen.

Industrias Plasticas Internacionales S.A. de C.V.

68. El 3 de octubre de 2005, IPISA presentd contraargumentaciones y réplicas a los argumentos
presentados por las productoras. Al respecto, manifesto lo siguiente:

A.

Hace algunos afos se realiz6 una fusion entre la empresa Polimeros de México y Grupo Primex,
mediante la cual Polimeros de México adquirié a la empresa Grupo Primex, por lo que la produccion
nacional se reduce a dos empresas.

La informacion con respecto a valor y volumen de las importaciones presentada por la solicitante es
tendenciosa debido a que no toman en consideracion los cambios sufridos en la TIGIE mediante los
cuales, la fraccion arancelaria en la cual se clasifica la mercancia sujeta a examen se convirtié
en especifica.

Las solicitantes tomaron para el calculo del valor normal el precio de la resina General Purpose que
es mas elevado, por lo que para hacer un andlisis adecuado, dicho valor debera promediarse con el
que se ofrece como Pipe que es mas bajo.

Los indicadores de las solicitantes son sanos por lo que el dafio que se pudo ocasionar hace quince
afios ha sido reparado.

La produccion nacional tiene altos volimenes de importacion de VCM que es la materia prima para
elaborar PVC, por lo que es falso que dichas empresas elaboren compuestos del PVC a partir de
producto mexicano.

El analisis de dafio de las solicitantes se basa Unicamente en la discriminacion de precios existente y
no en pruebas para acreditar la supuesta continuacion del dafio.

Aun y cuando se siguen realizando importaciones de PVC de los Estados Unidos de Ameérica,
las ventas de las solicitantes al mercado interno, asi como el precio interno del producto nacional
y las exportaciones aumentaron durante los Gltimos cinco afios de vigencia de la cuota compensatoria.

Los indicadores nacionales muestran una industria que ha mantenido su capacidad productora, su
capacidad exportadora, asi como un crecimiento promedio en el consumo nacional aparente, en
adelante CNA, durante el periodo 2000 a 2004.

Al amparo de programas de exenciéon de pago de impuestos al comercio exterior, las solicitantes
tienen cerrada las fronteras a la importacion de PVC obtenido por el proceso de suspension o masa
originario de los Estados Unidos de América.

Shintech, Inc.

69. El 29 de septiembre de 2005, la exportadora presenté contraargumentaciones y réplicas a los
argumentos expresados por las productoras nacionales. Al respecto, manifestd lo siguiente:

A.

En el texto del escrito de argumentos y pruebas de las solicitantes se otorga el caracter de
informacién confidencial a datos estadisticos de precio de exportacién y valor normal obtenidos de
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publicaciones especializadas bajo el argumento de que no esté permitida su divulgacion, sin acreditar
que efectivamente realizaron un pago para acceder a las mismas, asimismo, la protecciéon bajo el
derecho de autor sdlo limita su reproduccion o el cobro de regalias, mas no su divulgacion.

Las solicitantes no justificaron el caracter de confidencial que le otorgaron a los apartados de su
escrito de argumentos y pruebas referentes al precio de exportacion obtenido de diversas
publicaciones especializadas.

Las solicitantes no realizaron un resumen publico de su escrito lo suficientemente detallado para
tener una comprension razonable e integral del mismo, ya que ademas de suprimir datos y cifras
omiten frases completas.

Argumentos y pruebas complementarias

70. Con fundamento en los articulos 6.1 y 11.4 del Acuerdo Antidumping, y 89 F fraccién | de la LCE, el 30
de noviembre de 2005 la Secretaria notifico a las productoras nacionales, importadora y exportadora, la
apertura de un segundo periodo de ofrecimiento de argumentos y pruebas, que vencio el 22 de febrero

de 2006.

Polimeros de México, S.A. de C.V., Policyd, S.A. de C.V.y Grupo Primex, S.A. de C.V.

71. El 3 y 22 de febrero de 2006, las productoras nacionales presentaron los siguientes argumentos
y pruebas complementarias:

A.

La Secretaria debera desechar cualquier informacién o prueba que presenten Shintech y ANIPAC en
el segundo periodo de ofrecimiento de pruebas, debido a que no dieron respuesta al formulario oficial
de examen.

IPISA no importd durante el periodo examinado, por tanto, no es parte interesada en el presente
procedimiento.

Las partes interesadas no han presentado informacion o pruebas que sustenten la eliminacion de la
cuota compensatoria, por lo que la Secretaria debera resolver conforme la mejor informacion
disponible.

Los productores estadounidenses de PVC incurren en dumping para poder colocar sus exportaciones
en distintos mercados, incluyendo el mexicano. Ademas, dichas exportaciones se encuentran sujetas
a investigaciones antidumping en otros paises, por lo que de eliminarse la cuota compensatoria a las
importaciones de PVC, la practica de dumping continuaria o se repetiria.

De eliminarse la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de PVC, el dafio a la rama de
produccién nacional se repetiria en virtud de la disponibilidad de los productores de PVC para
exportar, de su conducta discriminatoria y de la existencia de capacidad libremente disponible en los
Estados Unidos de América.

Los productores estadounidenses de PVC incrementaran su capacidad instalada en mas de 780,00
toneladas métricas anuales.

La resina de PVC valor K58 esta incluida en la cobertura del presente examen, ya que se encuentra
dentro de los parametros y especificaciones contenidos en la descripcion del producto sujeto
a cuota.

72. Al respecto, las productoras nacionales presentaron documentos que contienen referencias sobre el
incremento de la capacidad instalada para producir PVC en los Estados Unidos de América y una carta de la
ANIQ del 2 de febrero de 2006.

Industrias Plasticas Internacionales, S.A. de C.V.

73. El 27 de febrero de 2006, IPISA presento los siguientes argumentos y pruebas complementarias:

A.

Las diferencias en los procesos de produccion para la obtencion de PVC, polimerizacion por masa o
suspensiéon, dan como resultado productos distintos con caracteristicas propias y funciones
especificas.

No todas las resinas de PVC son idénticas o similares, las resinas de PVC valor K58 utilizadas por
IPISA en los procesos de fabricacion de pelicula rigida por el proceso de calandreo no causa dafio a
la rama de produccién nacional.
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C. No obstante que para la elaboracién de distintos géneros de productos o valores K se utilizan las
mismas materias primas, las variaciones en el porcentaje de insumos utilizados determinan su
calidad y precio.

D. Las resinas con un valor K especifico tienen usos determinados y su propio mercado de consumo,
por lo que no pueden ser comparables o comercialmente intercambiables con otras resinas de PVC.

E. No se justifica la continuacién por cinco afios méas de la cuota compensatoria a las importaciones de
PVC, toda vez que durante el tiempo de su vigencia el dafio a la rama de produccion nacional
ha concluido.

F. Las solicitantes no han aportado pruebas que de eliminarse la cuota compensatoria el dafio se
repetiria, ya que la informacion de las solicitantes con respecto a ventas, produccion y exportaciones
muestran resultados positivos.

G. Las importaciones de PVC valor K58 han representado un porcentaje minimo respecto del volumen
total de importaciones de PVC, en consecuencia, no existe dafio a la rama de produccién nacional
causado por las importaciones de dicha mercancia.

74. Para acreditar lo anterior, IPISA presento lo siguiente:

Caracteristicas, nombre de producto y aplicaciones de la resina de PVC.

®

Documento que contiene los productos de PVC fabricados por Petco, S.A. y Policyd.
C. Documento que contiene caracteristicas y especificaciones del Vinycel 432 producido por Policyd.

D. Ofrecié como prueba una visita de verificacion a IPISA por parte de la autoridad con el objeto de
probar la calidad del PVC bajo el proceso de calandreo.

Shintech, Inc.
75. El 27 de febrero de 2006, Shintech presento los siguientes argumentos y pruebas complementarias:

A. Durante el periodo examinado la empresa realiz6 exportaciones del producto investigado a los
Estados Unidos Mexicanos.

B. Shintech cuenta con interés juridico en la presente investigacion ya que produce y exporta PVC, por
tanto, tiene el caracter de parte interesada de conformidad con los articulos 6.11 del Acuerdo
Antidumping y 51 de la LCE.

C. De conformidad con los articulos 53 y 89 F LCE, las partes cuentan con el derecho de presentar
argumentos y exhibir pruebas en el primer y segundo periodo de ofrecimiento de pruebas y sélo en el
caso de que no presenten el formulario en ninguna de estas etapas la autoridad resolvera conforme a
la mejor informacién disponible.

D. La autoridad debera tomar en consideracion la informacion presentada por la exportadora, tanto en la
investigacion antidumping como en el procedimiento de revision de la cuota compensatoria impuesta
a las importaciones de PVC.

E. Durante el periodo examinado, Shintech realiz6 exportaciones de PVC a los Estados Unidos
Mexicanos a precios superiores al precio de venta en el mercado interno, por lo que no realizé
exportaciones en condiciones de discriminacién de precios.

F. El volumen de PVC exportado por Shintech a los Estados Unidos Mexicanos es suficiente
y representativo para que la autoridad realice un nuevo calculo del margen de dumping.

G. El procedimiento de examen debera concluir sin la continuacion de la cuota compensatoria impuesta,
toda vez que la descripcién de producto contenida en la investigacion antidumping es vaga e
inexacta, mientras que la realizada en el inicio del presente procedimiento se realizé de acuerdo con
parametros especificos de las caracteristicas fisicoquimicas del producto.

H. No existe dafio ni amenaza de dafio a la rama de produccidn nacional de PVC como consecuencia
de las exportaciones originarias de los Estados Unidos de América, pues la situacion desfavorable
argumentada por las solicitantes se debe a la falta de salud financiera de dichas empresas.

76. Al respecto, la exportadora presento lo siguiente:

A. Respuesta al formulario oficial de examen.
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B. Operaciones de exportacion realizadas por Shintech a los Estados Unidos Mexicanos durante el
periodo comprendido de enero a diciembre de 2004.

C. Facturas de venta de PVC de la exportadora a empresas ubicadas en los Estados Unidos Mexicanos.

D. Muestra de operaciones de venta realizadas en el periodo examinado por la exportadora en el
mercado interno de los Estados Unidos de América.

E. Facturas de venta de PVC parcialmente legibles, relacionadas en la muestra presentada por la
exportadora, que amparan sus ventas destinadas al mercado interno de los Estados Unidos
de América.

F. Declaracion jurada de Richard Mason, contralor y secretario corporativo de Shintech, pasada ante la
fe del notario publico del Estado de Texas, con su correspondiente apostilla.

G. Documento que contiene la opinion legal de James A. Carmody pasada ante la fe del notario publico
del Estado de Texas, con su correspondiente apostilla.

H. Estados financieros consolidados de resultados para 2001, 2002 y 2003.
. Acta constitutiva de la empresa con su correspondiente apostilla y traduccion al espafiol.
Requerimientos de informacion

77. Con fundamento en los articulos 54 y 55 de la LCE, la Secretaria requirié a las partes y no partes
interesadas los elementos probatorios, informacién y datos que estimé pertinentes.

Partes
Polimeros de México, S.A. de C.V. Policyd, S.A. de C.V.y Grupo Primex, S.A. de C.V.

78. El 23 de enero de 2006, en respuesta al requerimiento de informacion formulado por la Secretaria el 16
de enero del mismo afio, las productoras nacionales reclasificaron como informacién publica la participacion
total de las empresas en la rama de produccién nacional, presentaron informacién con respecto a su
autoconsumo, ventas de PVC al mercado interno, impacto a la rama de produccién nacional de eliminarse las
cuotas compensatorias, a la adquisicién de Grupo Primex por Polimeros de México y sus planes de inversion a
corto plazo e informacién con respecto a la supuesta existencia de una practica de elusién de cuota
compensatoria impuesta a las importaciones de PVC de los Estados Unidos de América.
Al respecto presentaron:

A. La version completa, en medios electrénicos, del documento World Vinyls Analysis elaborado por el
CMAI, con secciones del mismo traducidas al espafiol.

B. Documento que contiene el cuadro corregido de “Indicadores de la Industria Nacional”.

C. Datos estadisticos de PVC K58 por empresa solicitante para el periodo comprendido de 2000
a 2004.

79. El 10 de febrero de 2006, en respuesta al requerimiento de informacion formulado por la Secretaria el 2
de febrero de 2006, las productoras nacionales manifestaron que el porcentaje que representa el PVC con
respecto al costo total de diversos productos fabricados por las industrias nacionales durante 2004, es
informacién de las empresas que conforman dichas industrias, por lo que proporcion6 un estimado de dicha
informacion con base en el conocimiento que Policyd, Polimeros de México y Grupo Primex tienen
del mercado.

80. El 10 de abril de 2006, en respuesta al requerimiento de informacién formulado por la Secretaria el 4
de abril de 2006, las productoras proporcionaron informacion relativa a los términos y condiciones de venta
reportados en la respuesta al formulario oficial de examen para calcular el valor normal y el precio de
exportacion, tipos de PVC y precios de venta en el mercado interno. Al respecto presentaron:

A. Copia de la pagina 28 del CMAI con su correspondiente traduccion al espafiol.

B. Documento que contiene reporte del USITC con traduccion al espafiol.

C. Reporte de precios obtenido de la publicacion Harriman Chemsult Ltd., con traduccion al espafiol.
D

Documento que contiene informacién respecto a los paises en los cuales el PVC, originario de los
Estados Unidos de América, se encuentra sujeto al pago de cuotas compensatorias, obtenida del
Departamento de Comercio de los Estados Unidos de América con su correspondiente traduccion
al espafiol.
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Industrias Plasticas Internacionales, S.A. de C.V.

81. El 27 de enero de 2006, en respuesta al requerimiento de informacion formulado por la Secretaria el 16
de enero de 2006, IPISA proporciono informacion relativa al CNA de PVC, al desabasto de PVC K58 en el
mercado nacional y estadisticas sobre el valor y volumen de compras de la mercancia investigada realizadas
de 2000 a 2004. Reclasific6 como informacién publica los documentos relacionados en los incisos A y B del
presente punto. Al respecto, IPISA presento lo siguiente:

A. Copia del instrumento notarial 26,151 pasado ante la fe del notario publico 148 de México, Distrito
Federal.

B. Documento denominado Policloruro de vinilo-No plastificado (UPVC). Informacion de material,
obtenido de la pagina de internet Goodfellow.

C. Traduccion al espafiol del documento “General Purpose Resins-Market”.
D. Catalogo de la empresa Solvin, S.A.

E. Copia del documento “IQ Consultores”.

Shintech, Inc.

82. El 7 de abril de 2006, Shintech dio respuesta al requerimiento de informaciéon formulado por la
Secretaria el 5 de abril de 2006, a través del cual se solicitd una versiéon confidencial completa que permitiera
conocer a la autoridad la informaciéon contenida en las facturas de venta presentadas en el Anexo C de su
escrito de respuesta al formulario oficial de examen, asi como la traduccién al espafiol de las facturas de venta
al mercado de exportacion como al mercado doméstico de los Estados Unidos de América, contenidas en los
anexos By C del formulario oficial. Manifesté lo siguiente:

A. En el escrito de respuesta al formulario oficial de examen presentado el 27 de febrero de 2006, se
exhibieron como Anexo C, 480 facturas comerciales de venta realizadas por la empresa en el
mercado doméstico de los Estados Unidos de América que constituyen una muestra representativa
de las transacciones de la misma realizadas en su mercado interno.

B. Sibien en dichas facturas se omitié sefialar la identidad de los clientes, se declararon datos como: el
numero de identificacion del cliente, la cantidad del producto vendido, el precio, descripcion, unidad
de medida, importe, nimero de cliente, fecha de orden, fecha de pago, orden de Shintech, el nimero
de factura y fecha, datos suficientes para que la autoridad pueda determinar los precios domésticos
del producto en el mercado doméstico y en consecuencia el valor normal de
dicho producto.

C. La informacién contenida en las facturas exhibidas en el Anexo C es considerada confidencial por
Shintech, al grado de que constituye un secreto industrial, por tanto, no la puede divulgar o revelar.
Adicionalmente, de revelar dicha informacién la empresa transgrediria las leyes de los Estados
Unidos de América, asi como convenios firmados con sus clientes.

D. No obstante, la Secretaria podra realizar una visita de verificacion prevista en el articulo 83 de la LCE
con objeto de que tenga conocimiento de la informacién contenida en las facturas presentadas en el
referido Anexo C.

83. Al respecto, Shintech presentd Unicamente la traduccién al espafiol de los rubros de 10 facturas
comerciales exhibidas en el Anexo C, asi como una relacién de términos en espafiol e inglés manifestando
que son los utilizados en el resto de las facturas presentadas; asi como la traduccion total de las facturas
comerciales contenidas en el Anexo B de su escrito de respuesta al formulario oficial.

No partes
Asociacion de la Industria Quimica, A.C.

84. El 7 de febrero de 2006, en respuesta al requerimiento formulado por la Secretaria el 2 de febrero de
2006, la ANIQ sefialé que Policyd, Polimeros de México y Grupo Primex constituyen el cien por ciento de la
produccién nacional de PVC.

Visita de verificacion

85. Con fundamento en los articulos 83 de la LCE, 146, 173 del RLCE, 6.7 y el Anexo | del Acuerdo
Antidumping del 18 al 20 de abril de 2006, la Secretaria llevé a cabo una visita de verificacion a la productora
nacional Policyd con el objeto de verificar, en el domicilio que dicha empresa sefialé y autorizé para tal efecto,
la informacién y pruebas presentadas en el curso del procedimiento.

Audiencia Publica
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86. El 27 de abril de 2006, se llevd a cabo en las oficinas de la Secretaria la audiencia publica prevista en
los articulos 89 F fraccion 1l de la LCE y 165, 166, 168, 169 y 170 del RLCE y 6.2 del Acuerdo Antidumping, a
la que comparecieron los representantes de la rama de produccién nacional, IPISA y Shintech segun consta
en el acta circunstanciada levantada con tal motivo, la cual constituye un documento publico de eficacia
probatoria plena de conformidad con el articulo 46 fraccién | de la Ley Federal del Procedimiento Contencioso
Administrativo de aplicacion supletoria, conforme a su Segundo Transitorio y al articulo 85 de la LCE, misma
gue obra en el expediente administrativo del caso.

Alegatos

87. De conformidad con los articulos 89 F fraccion Il de la LCE y 172 del RLCE, la Secretaria en la
audiencia publica referida anteriormente declaré abierto el periodo de alegatos, fijando un plazo de 5 dias
hébiles que venci6 el 11 de mayo de 2006, a efecto de que las partes interesadas manifestaran por escrito sus
conclusiones sobre el fondo o sobre los incidentes en el curso del procedimiento. De manera oportuna, las
partes comparecientes presentaron sus alegatos, mismos que fueron considerados por la autoridad
investigadora al momento de emitir esta resolucion.

Opinidn de la Comision de Comercio Exterior

88. Una vez concluida la investigacion de mérito, el 27 de junio de 2006, la Secretaria presenté el proyecto
de resolucioén final ante la Comisién de Comercio Exterior, en lo sucesivo la Comisién, con fundamento en los
articulos 3 fraccion Il, 17, 58 y 89 F fraccion Il de la LCE, 80 y 83 del RLCE.

89. El Secretario Técnico de la Comision, una vez que constato la existencia de quérum en los términos
del articulo 6 del RLCE, dio inicio a la celebracion de la sesién de conformidad con el orden del dia.

90. El Secretario Técnico concedié el uso de la palabra al representante de la Unidad de Practicas
Comerciales Internacionales, en lo sucesivo UPCI, con objeto de que expusiera de manera oral el proyecto de
resolucion final del examen de vigencia de la cuota compensatoria impuesta a las importaciones
de policloruro de vinilo, mercancia clasificada en la fraccion arancelaria 3904.10.03 de la TIGIE, originarias de
los Estados Unidos de América, independientemente del pais de procedencia, que previamente remitié a esta
Comision para que se hiciera llegar a los miembros, con el fin de que en la sesion referida emitieran
Sus comentarios.

91. En uso de la palabra el representante de la UPCI expuso y explico en forma detallada el caso en
particular. Enseguida, el Secretario Técnico de la Comision preguntd a los integrantes de la misma si tenian
alguna observacion, mismas que fueron aclaradas por el representante de la UPCI. Acto seguido se sometié a
votacion y se aprobd por unanimidad.

Competencia

92. La Secretaria de Economia es competente para emitir la presente resolucion conforme a lo dispuesto
en los articulos 16 y 34 fracciones V y XXXI de la Ley Organica de la Administracion Publica Federal, 1, 2
inciso A, fraccién | e inciso B, fraccion IV, 3, 4, 11, 12 y 16 fracciones | y V del Reglamento Interior de la
Secretaria de Economia, 5 fraccion VII, 15, 16, 17, 20, 67, 70 y 89 F de la Ley de Comercio Exterior, 80 y 83
del Reglamento de la Ley de Comercio Exterior y 11.3, 11.4 y 12.3 del Acuerdo relativo a la Aplicacién del
Articulo VI del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994.

Legislacién aplicable

93. Para efectos de este procedimiento son aplicables la Ley de Comercio Exterior, su Reglamento y el
Acuerdo relativo a la Aplicacién del Articulo VI del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio
de 1994,

Derecho de defensay debido proceso

94. Con fundamento en los articulos 82 parrafo primero y 89 F de la LCE, 162 del RLCE, 6.1y 6.1.1 del
Acuerdo Antidumping, las partes interesadas tuvieron amplia oportunidad para presentar toda clase de
excepciones, defensas y pruebas a favor de su causa, mismas que fueron valoradas con sujecion a las
formalidades esenciales del procedimiento administrativo.

Informacién desestimada
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95. El 27 de febrero de 2006, Shintech presento los argumentos y pruebas que a su derecho convino, asi
como la respuesta al formulario oficial de examen. En dicha respuesta, la exportadora presentd facturas de
venta, las cuales fueron clasificadas como informacion confidencial, correspondientes a una muestra
representativa del total de sus operaciones de venta realizadas durante el periodo examinado, tanto en el
mercado interno de los Estados Unidos de América como en el mercado de exportacién de los Estados Unidos
Mexicanos, a efecto de realizar el calculo del margen de discriminacién de precios de conformidad con el
articulo 6.10 del Acuerdo Antidumping y 64 de la LCE.

96. En virtud de lo anterior, mediante la presentacion de las mencionadas facturas, Shintech Gnicamente
document6 algunas de las ventas realizadas durante el periodo examinado. Asimismo, en el caso de las
facturas de venta en el mercado de los Estados Unidos de América, proporcionadas por Shintech, la autoridad
observé que no obstante que la empresa les otorgo el caracter de confidenciales, lo que de conformidad con la
legislacion aplicable garantiza la proteccion, el uso y manejo de dicha informacién, las mismas se encontraban
incompletas al presentar tachaduras en las partes concernientes a los datos del comprador y su ubicacion, los
términos y condiciones de venta, asi como la especificacion del producto objeto de las mismas; de forma tal
que la propia autoridad no pudo tener acceso a dicha informacion, e incluso constatar que en efecto dichas
facturas correspondieran a operaciones realizadas por Shintech en los Estados Unidos de América.

97. Derivado de lo anterior, el 5 de abril de 2006 la Secretaria formul6 un requerimiento a Shintech para
que, entre otras cuestiones, con fundamento en los articulos 6.5 del Acuerdo Antidumping, 80 de la LCE
y 149 del RLCE, proporcionara una version confidencial completa que permitiera a la autoridad conocer la
informacién contenida en las facturas de venta presentadas. Cabe destacar que en el oficio de requerimiento,
la autoridad apercibié a la exportadora que de no presentar en tiempo y forma la informacién requerida, con
fundamento en los articulos 54 de la LCE y 6.8 del Acuerdo Antidumping resolveria conforme a la mejor
informacion disponible.

98. El 7 de abril de 2006, Shintech dio respuesta al requerimiento sefialado en el punto anterior, en los
términos descritos en el punto 82 de la presente resolucién. A este respecto, Shintech sefialé que se
encuentra imposibilitada a revelar los nombres y demas datos de sus compradores, bajo pena de transgredir
disposiciones y leyes de los Estados Unidos de América; asi como convenios firmados con sus clientes
comerciales, por lo que solicité a la autoridad la practica de una visita de verificacion a efecto de demostrar la
autenticidad y veracidad de las facturas exhibidas.

99. Posteriormente, el 27 de abril de 2006, fecha de celebracién de la audiencia publica y habiendo
concluido tanto el segundo periodo de ofrecimiento de argumentos y pruebas a que se refiere el articulo 89 F
fraccion | de la LCE como el plazo otorgado a Shintech para dar respuesta al requerimiento formulado, la
empresa espontdneamente present6 una base de datos, en medios electrénicos, en la que sefiala algunos de
los datos relativos a la totalidad de las ventas realizadas por dicha empresa tanto en los Estados Unidos
de América como de las ventas de exportacion efectuadas a los Estados Unidos Mexicanos. Asimismo,
argumentd que aun estando consciente de las consecuencias que pudieran derivar de la divulgacion de
informacién considerada confidencial por sus clientes, asi como de la inminente violacién a los convenios
y disposiciones legales de los Estados Unidos de América, proporciona a la autoridad la citada informacion,
misma que, a su juicio, resulta relevante, necesaria, idonea y suficiente para demostrar que no incurre en una
practica de discriminacion de precios.

100. Al respecto, la citada informacion fue desestimada por haber sido presentada fuera de los plazos
legales establecidos para tal efecto, no obstante haberle sido requerida con toda oportunidad a Shintech.
Adicionalmente, la empresa no aportd pruebas de que los datos contenidos en la citada base fueran veraces,
esto es asi, en virtud de que no presento el soporte documental de la misma, por lo que esta autoridad de
nueva cuenta se vio imposibilitada de corroborar que lo ahi manifestado fuera correcto.

101. Por tanto, debido a que conforme a lo dispuesto en los articulos 54 de la LCE y 6.1 del Acuerdo
Antidumping, en el presente procedimiento la Secretaria requirié oportunamente a Shintech que proporcionara
una version confidencial completa de la informacion proporcionada y le otorgé amplia oportunidad para
presentarla, sin que esto ocurriera; de conformidad con lo establecido en los articulos 54 Ultimo parrafo de la
LCE y 6.8 del Acuerdo Antidumping, resolvié conforme a la mejor informacion disponible.

102. Derivado de lo expuesto en los puntos 95 a 101 de esta resolucion la Secretaria no cont6 con la
informacién necesaria y requerida para calcular un valor normal especifico para Shintech y, en consecuencia,
tampoco con los elementos necesarios para realizar el analisis de discriminacion de precios individual para
dicha empresa exportadora, por lo que de conformidad con lo establecido en los articulos 6.8 del Acuerdo
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Antidumping y 54 de la LCE, la Secretaria resolvié conforme a la mejor informacién disponible que fue la
presentada por las productoras nacionales y realizé de conformidad con los puntos 107 a 132 de esta
resolucion el analisis sobre la continuacion de la practica de discriminacion de precios.

103. Con fundamento en los articulos 51 de la LCE y 19 del Cddigo Fiscal de la Federacion, de aplicaciéon
supletoria a la LCE, la ANIPAC no se considera parte interesada en el presente procedimiento, debido a que
dicha asociacion no acredité su legal existencia como tampoco las facultades de su representante legal no
obstante que la autoridad la previno para tal efecto.

Visita de verificacion

104. En relacion con la visita de verificacion a cargo de la autoridad, ofrecida por IPISA con el objeto de
acreditar que el producto nacional no es similar al importado y referida en el punto 74 inciso D de la presente
resolucion, de conformidad con lo dispuesto en el articulo 82 de la LCE, la Secretaria no estimé necesario
realizar la visita de verificacion prevista en los articulos 83 de la LCE y 146 y 173 del RLCE y 6.7 del Acuerdo
Antidumping, en virtud de que el producto examinado es el PVC descrito en el punto 7 de la presente
resolucion, independientemente del proceso de transformacion al que se sometan los compuestos de PVC en
funcién de su uso final, tal y como se expuso en los puntos 37 y 47 de esta resolucion.

105. Por su parte, por lo que respecta a la visita de verificacion solicitada por Shintech con el objeto
de que la autoridad pueda tener conocimiento de la informacién contenida en las facturas proporcionadas de
manera incompleta por la empresa, al presentar tachaduras, y referida en el punto 82 inciso D de esta
resolucion; resulta relevante sefialar que la finalidad de dichas visitas consiste en que la autoridad corrobore
informacion proporcionada por las partes interesadas en el transcurso de los procedimientos, tal como se
desprende de lo establecido en los articulos 83 de la LCE y 6.7 del Acuerdo Antidumping. Por tanto,
obedeciendo al citado propdsito y toda vez que la informacién que Shintech pretendia fuera verificada por la
autoridad no fue aportada por la empresa en el transcurso del presente procedimiento de examen, no obstante
haber sido debidamente requerida, la Secretaria no estimé procedente realizar la visita de verificacion
mencionada.

Confidencialidad de la informacién

106. Respecto de los argumentos sefialados en el punto 69 de la presente resolucién, conviene mencionar
que las solicitantes justificaron el caracter confidencial de la informacién obtenida de fuentes especializadas,
toda vez que el articulo 148 del RLCE establece que no sera publica aquella informacion cuya divulgacion esté
prohibida, consecuentemente al prohibirse expresamente la divulgacion de la informacion contenida en las
citadas publicaciones por estar protegidas por un derecho de autor, ésta debe ser considerada como
confidencial.

Examen sobre la repeticidon o continuacion de la discriminacién de precios

107. La Secretaria analizo la informacion presentada por las empresas productoras nacionales, Grupo
Primex, Polimeros de México y Policyd en su respuesta al formulario oficial de examen, a los requerimientos
de informacién adicional formulados por la Secretaria, en los alegatos finales y en las respuestas a las
preguntas formuladas en la audiencia publica. De dicha informacion se desprende que las empresas antes
mencionadas, presentaron argumentos y pruebas para demostrar que la eliminacion de las cuotas
compensatorias definitivas impuestas a las importaciones PVC originarias de los Estados Unidos de América,
traeria como consecuencia la continuacion de la préactica de discriminacion de precios por parte de los
exportadores de ese pais. La descripcion de los argumentos y pruebas presentados por las empresas
productoras nacionales se detallan en los puntos 113 a 131 de la presente resolucién.

108. Asimismo, la Secretaria analiz6 la informacién presentada por la empresa exportadora Shintech en su
respuesta al formulario oficial de examen y al requerimiento de informaciéon adicional formulado por la
Secretaria a que se refiere el punto 82 de la presente resolucién, asi como en sus alegatos finales.

109. En la respuesta al formulario oficial de examen, Shintech no reporto la totalidad de sus ventas en el
mercado de los Estados Unidos de América correspondientes al periodo de examen, Unicamente se limité a
presentar una muestra de operaciones que identifico como realizadas en el mercado de los Estados Unidos de
América durante el periodo de examen. Adicionalmente, del soporte documental de la muestra de facturas no
permitié a la autoridad identificar si las operaciones se realizaron en los Estados Unidos de América, como
tampoco fue posible determinar la descripcion completa del producto ni los términos de venta de las
transacciones.

110. EI 5 de abril de 2006, la Secretaria requirié a Shintech que develara los datos omitidos en la muestra
a que se refiere el punto anterior; sin embargo, por las razones que se explican en los puntos 95 a 102 de la
presente resolucion, la empresa exportadora no aport6 la informacién solicitada. Por lo anterior, la Secretaria
no contdé con la informacién necesaria y requerida para calcular un valor normal especifico para Shintech
y, en consecuencia, tampoco con los elementos necesarios para realizar el analisis de discriminacion de
precios individual para dicha empresa exportadora.
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111. Debido a que en el expediente administrativo del caso no existen elementos ni pruebas que
desvirtten la informacién proporcionada por las productoras nacionales y de conformidad con lo establecido
en los articulos 6.8 del Acuerdo Antidumping y 54 de la LCE, la Secretaria realizd el andlisis sobre la
continuacion de la practica de discriminacion de precios con base en la mejor informacion disponible, la cual
se refiere a la proporcionada por las empresas productoras nacionales que comparecieron durante el presente
procedimiento.

112. Con fundamento en el articulo 83, fraccién I, literal B del RLCE, la Secretaria no puede revelar
publicamente la informacion presentada con caracter de confidencial.

Precio de exportacion

113. Para acreditar el precio de exportacion, las empresas productoras nacionales Grupo Primex,
Polimeros de México y Policyd presentaron el listado de importaciones definitivas de PVC originarias de los
Estados Unidos de América que ingresaron a los Estados Unidos Mexicanos por la fraccion arancelaria
3904.10.03 de la TIGIE durante el periodo de examen, cuya fuente de informacién fue la Secretaria de
Hacienda y Crédito Publico, mismo que obtuvieron a través de la ANIQ.

114. Las empresas productoras propusieron calcular un precio de exportacion para el periodo de examen a
partir del volumen reportado en kilogramos y del valor comercial en pesos, reportados en el listado
mencionado en el punto anterior, el cual no incluye el valor del seguro y flete. La empresa propuso convertir
los pesos a ddélares de los Estados Unidos de América utilizando el tipo de cambio reportado para
cada transaccion.

115. La Secretaria acepto la propuesta de las empresas productoras nacionales y calculé un precio de
exportacion promedio ponderado para el periodo de examen, con fundamento en el articulo 40 del RLCE.
La ponderacion refiere la participacion del volumen importado de cada una de las transacciones reportadas en
el listado a que se refiere el punto 113 de la presente resolucion en el volumen total de las importaciones
definitivas reportadas.

116. Adicionalmente, las empresas productoras Grupo Primex, Polimeros de México y Policyd presentaron
referencias del precio de exportacion de PVC de los Estados Unidos de América para el periodo de examen
cuya fuente de informacion fueron 3 publicaciones especializadas: Harriman Chemsult, Ltd.,
ICIS-LOR y CMAI.

117. Con respecto a las publicaciones de Harriman Chemsult, Ltd. e ICIS-LOR las empresas presentaron
los precios de exportacion de PVC, para todos los meses del periodo de examen, a nivel comercial libre a
bordo (FOB) puerto estadounidense. Adicionalmente, en relacién con la publicacion de CMAI, las empresas
reportaron el precio de exportacién de PVC de forma anual para el periodo de examen, a nivel comercial libre
al costado de la embarcacion (FAS), sin embargo, las empresas manifestaron que no cuentan con informacion
para ajustar el precio y llevarlo a nivel ex fabrica (EXW).

118. Por otra parte, las empresas productoras nacionales presentaron los precios de exportacion a los 5
principales mercados de exportacion de los Estados Unidos de América, a nivel comercial libre al costado de
la embarcacion (FAS), para todos los meses del periodo de examen, cuya fuente de informacioén fueron las
estadisticas de USITC. Las empresas manifestaron que no cuentan con informacién para ajustar los precios
y llevarlos a nivel ex fabrica.

119. Para el calculo del precio de exportacion, la Secretaria consideré Unicamente la informacion de las
operaciones de exportacion efectivamente realizadas, sefialadas en el punto 113 de esta resoluciéon porque
constituyen cifras oficiales de importacion.

Valor normal

120. Para acreditar el valor normal, las empresas productoras Grupo Primex, Polimeros de México
y Policyd presentaron referencias del precio del PVC en el mercado de los Estados Unidos de América para el
periodo de examen cuyas fuentes de informacion fueron 3 publicaciones especializadas: Harriman Chemsult,
Ltd., ICIS-LOR y CMAI.

121. Con respecto a las publicaciones de Harriman Chemsult, Ltd. e ICIS-LOR las empresas presentaron
los precios en el mercado de los Estados Unidos de América de PVC para todos los meses del periodo de
examen, a nivel comercial entregado (Delivered).
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122. La Secretaria calculé un valor normal promedio para el periodo de examen con base en los precios de
cada una de las publicaciones a que hace referencia el punto anterior, de conformidad con el articulo 40 del
RLCE.

123. Adicionalmente, en relacion con la publicacion del CMAI, las empresas reportaron el precio en el
mercado de los Estados Unidos de América de PVC de forma anual para el periodo de examen, a nivel
comercial entregado.

124. La Secretaria acept6 calcular el valor normal con base en las referencias de precios en el mercado de
los Estados Unidos de América a que se refiere el punto 120 de la presente resolucion, de conformidad con lo
establecido en los articulos 2.2 y 6.8 del Acuerdo Antidumping, 31y 54 de la LCE.

Ajustes

125. Grupo Primex, Polimeros de México y Policyd propusieron ajustar los precios en el mercado de los
Estados Unidos de América a que hacen referencia los puntos 121 y 123 de esta resolucion por términos
y condiciones de venta, en particular por concepto de gastos de entrega, para lo cual presentaron informacion
de la publicacién especializada CMAI correspondiente al periodo de examen.

126. La Secretaria aceptd ajustar el valor normal por concepto de gastos de entrega de conformidad con lo
dispuesto en los articulos 2.4 del Acuerdo Antidumping, 36 de la LCE y 54 del RLCE.

Pruebas adicionales

127. Las empresas productoras presentaron informacién sobre los paises en los que las importaciones de
PVC originarias de los Estados Unidos de América estan sujetas al pago de cuotas compensatorias, asi como
el monto y la fecha de aplicacion de las mismas.

128. En particular, las empresas productoras presentaron informacion de las cuotas compensatorias
impuestas por la Republica Argentina al producto objeto del presente examen, cuya fuente de informacion
fueron el Informe Semestral presentado por ese pais a la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) y un
reporte del Departamento de Comercio de los Estados Unidos de América.

129. Asimismo, presentaron informacion relativa a las cuotas compensatorias impuestas por la Comunidad
de Australia al producto objeto del presente examen, cuya fuente de informacién fue un documento del
Servicio de Aduanas de ese pais, y un reporte del Departamento de Comercio de los Estados Unidos de
América.

130. Por ultimo, presentaron informacion de las cuotas compensatorias impuestas por las Republicas de
Sudafrica y Bolivariana de Venezuela al producto objeto del presente examen, cuya fuente de informacién fue
un reporte del Departamento de Comercio de los Estados Unidos de América.

131. La Secretaria revis6 la informacion mencionada en los puntos 128 a 130 de la presente resolucién
y observo que se trata de cuotas compensatorias impuestas a productos idénticos a la mercancia objeto de
examen originarios de los Estados Unidos de América y que la vigencia de dichas cuotas incluyen al periodo
de examen.

Conclusiones

132. Con base en las pruebas presentadas por las empresas productoras nacionales Grupo Primex,
Polimeros de México y Policyd; y de acuerdo con lo descrito en los puntos 111 a 131 de la presente
resolucion, la Secretaria compard el precio de exportacion y el valor normal, y determindé que existen
elementos suficientes para suponer que de eliminarse las cuotas compensatorias definitivas impuestas a las
importaciones de PVC clasificadas en la fraccion arancelaria 3904.10.03 de la TIGIE, originarias de los
Estados Unidos de América, la practica de discriminacion de precios de los exportadores de ese pais
continuaria de conformidad con lo establecido en el articulo 11.3 del Acuerdo Antidumping.

Examen sobre la continuacion o repeticién del dafio importante
Andlisis de la continuacion o repeticion del dafio importante

133. Con fundamento en los articulos 89 F y 70 fraccion Il de la LCE, 4 y 11.3 del Acuerdo Antidumping y
una vez que la autoridad formulé una determinacion positiva sobre la continuacion del dumping en el presente
examen, tal y como se describe en el punto que antecede, la Secretaria procedié a analizar los argumentos y
pruebas contenidas en el expediente administrativo con el fin de determinar si existen elementos para
acreditar que la eliminacion de las cuotas compensatorias definitivas daria lugar a la continuacion o repeticion
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del dafio importante a la rama de produccion nacional de la mercancia similar al producto objeto de examen.
La evaluacion incluyo informacién del periodo de examen comprendido del 1 de enero al 31 de diciembre de
2004, asi como informacion para efectos de dafio importante correspondiente al periodo de vigencia de la
cuota compensatoria o periodo analizado, esto es, 2000 a 2004.

Mercado internacional

134. Los productores nacionales presentaron informacion proveniente del estudio 2005: World Vinyls
Analysis elaborado por CMAI, el cual estima la capacidad instalada en cada region del mundo, a través de su
capacidad de absorber VCM. Esta informacion indica que en 2004 el noreste de Asia conté con la mayor
capacidad instalada para absorber VCM, mientras que para Norteamérica y Europa Occidental las cifras
muestran una menor capacidad de absorcion.

135. Los productores nacionales sefialaron que las mejores circunstancias econémicas, aunadas a la
existencia de poca capacidad instalada nueva, contribuyeron a que la industria mundial de PVC mejorase sus
perspectivas a partir de 2004 con respecto a la utilizacion de la capacidad instalada y su rentabilidad, a pesar
de los incrementos en el precio del VCM.

136. Los productores nacionales manifestaron, con base en el documento del CMAI, que la volatilidad
mundial en los precios de los energéticos, y el elevado precio del gas natural en la regién de Norteamérica,
han reducido la competitividad de esta regién como exportador de PVC en grandes cantidades.

137. Asimismo, los fabricantes nacionales sefialaron que la Republica Popular China sostendra un ritmo de
crecimiento muy agresivo en su demanda de PVC en el futuro cercano, debido en buena medida a la
expansion de sus sectores de construccion, agricola y de manufacturas de exportacion. No obstante, ese pais
sera cada vez mas autosuficiente en su balanza de PVC.

138. Los fabricantes nacionales subrayaron con base en el estudio del CMAI, que mas de la mitad de las
exportaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América se concentran en el mercado
norteamericano, es decir, son dirigidas hacia Canada y los Estados Unidos Mexicanos.

Mercado nacional

139. En respuesta a la convocatoria y dentro del plazo establecido para tal efecto, las empresas Polimeros
de México, Policyd y Grupo Primex, comparecieron ante la Secretaria para manifestar su interés de que se
iniciara el procedimiento de examen sobre las importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de
América, sefialando que en 2004 participaron en la produccion nacional de la mercancia investigada con el 10,
31y 59 por ciento, respectivamente.

140. En este sentido y de conformidad con la ANIQ, durante el periodo comprendido entre 2000 y 2004,
tales empresas representaron el 100 por ciento de la produccién nacional de PVC.

141. En virtud de lo anterior, y tomando en cuenta que no se encuentran registradas como importadoras
significativas del producto objeto de examen, con fundamento en el articulo 4.1 del Acuerdo Antidumping, 50
de la LCE y 60 del RLCE, la Secretaria consideré que las empresas mencionadas estan legitimadas, y son
representativas del 100 por ciento de la produccién nacional durante el periodo objeto de examen.

Volumen de las importaciones

142. IPISA sefialo que las empresas productoras tienen altos voliumenes de importacion de VCM, que es la
materia prima utilizada para fabricar PVC, y que no ofrecen a la autoridad investigadora ninguna prueba de
dafio o continuacion de éste en caso de que las cuotas compensatorias para las importaciones de PVC valor
K56 a 58 fuese eliminada.

143. Por su parte, los productores nacionales de PVC argumentaron que uno de los factores que generan
amenaza de dafio en la actualidad, es la inevitable pérdida de volumen de ventas en el mercado interno que
enfrenta la produccién nacional.

144. Con el prop6sito de valorar los argumentos presentados, asi como de efectuar el andlisis del
comportamiento registrado por las importaciones definitivas del producto investigado originarias de los
Estados Unidos de América, la Secretaria considerd la informacién oficial obtenida mediante el Sistema de
Informacién Comercial de México (SICM).
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145. En este sentido, la Secretaria utilizé6 para su andlisis las importaciones definitivas de PVC que
ingresaron por la fraccion arancelaria 3904.10.03 de la TIGIE, ya que como fue sefalado en el punto 37 de
esta resolucion se trata de la mercancia cuyas caracteristicas corresponden al producto objeto de examen.

146. Las estadisticas oficiales muestran que en el periodo 2000 a 2004 se registraron importaciones
originarias de las Republicas Federal de Alemania, Argentina, de Colombia, de Corea, Francesa, de
Guatemala, ltaliana, los Reinos de Espafia, de los Paises Bajos, de Bélgica y de Tailandia, la Comunidad
Europea, los Estados Unidos de América, Canada, Japén, y Taiwan. A pesar de la vigencia de las cuotas
compensatorias, las importaciones originarias de los Estados Unidos de América continuaron siendo la
principal fuente de abastecimiento del mercado nacional durante el periodo investigado. En 2000, 2001, 2002,
2003 y 2004 representaron el 21, 18, 61, 31 y 49 por ciento de las importaciones totales, respectivamente.

147. Asimismo, la Secretaria advirtid que las importaciones totales de PVC disminuyeron 6 por ciento de
2003 a 2004, acumulando una contraccién de 65 por ciento durante el periodo analizado, al pasar de 4,258 a
1,491 toneladas.

148. Sobre las importaciones del producto objeto de examen originarias de los Estados Unidos de
América, los datos disponibles indican que éstas acumularon una reduccién de 17 por ciento durante el
periodo analizado, pasando de 882 toneladas en 2000 a 732 toneladas en 2004.

149. Adicionalmente, la participacion de las importaciones originarias de los Estados Unidos de América
con respecto al mercado nacional, medido en términos del CNA, es decir, la produccion nacional mas
importaciones totales menos exportaciones totales, con respecto a la produccion nacional, muestran que en
ambos casos dichas mercancias representaron menos del 1 por ciento durante el periodo analizado.

150. A partir de los resultados descritos en los puntos 142 a 149 de la presente resolucién, asi como de las
pruebas y argumentos que obran en el expediente administrativo, se colige que las importaciones de PVC
originarias de los Estados Unidos de América registraron durante el periodo de examen un crecimiento de 46
por ciento, y que su participacion con respecto al volumen total importado gand 28 puntos porcentuales,
aunque se mantuvo estable su participacion en relacién con el mercado interno y la produccién nacional
debido a la vigencia de las cuotas antidumping.

Analisis sobre los precios

151. Los fabricantes nacionales manifestaron que los precios nacionales siguieron el ciclo econémico de la
industria de PVC. Sefialaron que los precios spot utilizados por los productores estadounidenses para exportar
PVC, puestos en frontera mexicana, estan discriminados y son menores a los prevalecientes en el mercado
interno tanto de los Estados Unidos de América como de los Estados Unidos Mexicanos.

152. Las empresas nacionales sefialaron que los compradores del PVC son sensibles al precio porque en
sus propios mercados compiten basicamente a través de esta variable, y cualquier diferencial por pequefio
que fuera, dejaria a los productores nacionales fuera del mercado, en particular, tratAndose de aplicaciones
relacionadas con tuberia, peliculas rigidas y flexibles, asi como calzado.

153. Al respecto, Shintech argumentd que sus precios de exportacion no fueron causa de contencién o
supresion de los precios internos de la produccion nacional.

154. Por su parte, Polimeros de México y Grupo Primex sefialaron que los precios de venta para el
autoconsumo y sus costos de venta siguieron el ciclo econdmico, en virtud de que el precio para su material
de autoconsumo se fija con referencia a los precios de mercado en cualquier momento.

155. Con el propésito de valorar los argumentos presentados por las partes en torno al comportamiento de
los precios de las importaciones y sus efectos reales o potenciales sobre los precios de la produccién nacional,
la Secretaria calcul6 el precio implicito de las importaciones del producto originario de los Estados Unidos de
América y lo cotejo con el precio del producto nacional similar, con base en la informacion obtenida tanto del
SICM como la proporcionada por las partes interesadas.

156. Los datos disponibles indican que el precio de las importaciones de PVC originarias de los Estados
Unidos de América mostraron una tendencia a la baja durante el periodo analizado, ya que disminuyeron 38
por ciento de 2000 a 2001, y 14 por ciento de 2001 a 2002, mientras que se registré una recuperacion de 27
por ciento de 2002 a 2003, para volver a decrecer en 26 por ciento en el periodo de examen, con lo cual
acumularon una contraccion de 50 por ciento durante el periodo analizado. Es importante sefialar que estas
cifras contrastan el comportamiento de los precios de importaciones procedentes de origenes distintos a las
mercancias en condiciones de dumping, ya que en promedio registraron un incremento de 27 por ciento entre
2003 y 2004, y acumularon un crecimiento de 5 por ciento en el periodo de vigencia de la cuota compensatoria
(2000 a 2004); cabe sefialar que dichas importaciones provinieron durante 2004 de paises, tales como la
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Republica Francesa, los Reinos de los Paises Bajos, de Bélgica, la Republica Federal de Alemania y la
Italiana, los cuales concurrieron al mercado mexicano a precios significativamente mayores que los precios de
las mercancias de los Estados Unidos de América (en porcentajes mayores a 72 por ciento).

157. Por lo que se refiere a los precios del PVC de fabricacion nacional, las cifras disponibles mostraron un
comportamiento mas parecido al de importaciones de paises distintos a los Estados Unidos de América que a
las mercancias en condiciones de dumping, ya que registraron una tendencia a la baja que se contrarresto al
final del periodo analizado, al disminuir 17 por ciento de 2000 a 2001, y 5 por ciento de 2001 a 2002, mientras
gue registraron crecimientos de 11 por ciento de 2002 a 2003, 24 por ciento de 2003 a 2004, acumulando una
recuperacion de 8 por ciento durante el periodo analizado.

158. Por otro lado, la Secretaria procedié a evaluar si seria factible que se registren méargenes de
subvaloracion en los precios de las importaciones originarias de los Estados Unidos de América en relacion
con el precio nacional, ademas de la subvaloracion que registraron con respecto a otras fuentes de
abastecimiento, para las cuales no existe evidencia de dumping, como se sefialé en el punto 156
de esta resolucién.

159. Al respecto, las cifras disponibles muestran la existencia de méargenes de subvaloracion de las
importaciones investigadas durante cuatro afios del periodo analizado, el precio de las importaciones de los
Estados Unidos de América solamente se ubicé 2 por ciento por arriba del precio promedio nacional en 2000.
En contraste, se ubic sistematicamente por debajo del precio nacional durante los cuatro afios restantes del
periodo analizado, 23, 30, 20 y 53 por ciento en 2001, 2002, 2003 y 2004, respectivamente.

160. Con base en la evidencia disponible en el expediente administrativo, asi como el analisis de los
precios efectuado en los puntos 151 a 159 de esta resolucion, la Secretaria advirtié una significativa tendencia
a la baja del precio de las importaciones originarias de los Estados Unidos de América, de 26 por ciento en el
periodo de examen y 50 por ciento en el periodo analizado, misma que ha influido en los margenes de
subvaloracion entre el precio de las mercancias investigadas con respecto a los promedios nacionales, ya que
pasaron de 20 por ciento en 2003 a 53 por ciento en 2004. Esta diferencia es relevante para presumir que, de
no ser por la vigencia de las cuotas compensatorias, se generaria un aumento en la demanda por el producto
objeto de examen el cual se efectuaria en condiciones de dumping, de acuerdo con los resultados sobre la
continuacion de la discriminacién de precios sefialada en los puntos 107 a 132 de la presente resolucion.

Efectos reales o potenciales sobre la produccién nacional

161. Los productores nacionales sefialaron que abastecen el PVC que es empleado para la fabricaciéon de
diversos productos clasificados en rigidos y flexibles. La industria nacional afiadié que durante el periodo
de vigencia de las cuotas compensatorias a las importaciones de PVC, originarias de los Estados Unidos de
América, mantuvo constante su produccién y reubicé ventas del mercado externo al mercado interno, en
buena medida para atender a la industria nacional de la construccién que requiri6 de tuberia y materiales
asociados, dada su elevada tasa de crecimiento, al tiempo que la produccién nacional de PVC atraveso por el
punto bajo del ciclo de precios del material, en un contexto de racionalizacién de inventarios y personal.

162. IPISA subray6 que hace unos meses se realiz6 una fusién entre las empresas Polimeros de México y
Grupo Primex, adquiriendo la primera a esta Ultima, con la cual se redujo a dos empresas la produccion
nacional de PVC. En consecuencia, los argumentos relativos al probable impacto de las mercancias objeto de
examen sobre la rama de produccién nacional si se renuevan las cuotas compensatorias dejan de estar
actualizados, razén por la cual no deben ser tomados en consideracion por la autoridad investigadora.

163. Al respecto y con objeto de fundamentar su andlisis de la estructura de la industria de PVC, la
Secretaria requirié informacion a los productores nacionales mediante oficio de 16 de enero de 2006, quienes
explicaron que la adquisicion de Grupo Primex por parte de Polimeros de México se concluyé en diciembre de
2004. Sin embargo, ambas empresas operaron como entidades separadas durante 2005, por lo que cada una
contaba con su propia politica de precios, volimenes y tipos de produccion.

164. Sobre el particular, es importante sefialar que, de conformidad con lo establecido en los articulos 11.3
del Acuerdo Antidumping y 70 B de la LCE, el nUmero de empresas que integran la rama de produccion
nacional no son ébice per se, para solicitar la renovacion de las medidas antidumping, maxime cuando se
tienen elementos probatorios de la continuacion o repeticion del dumping y del dafio a la industria nacional de
productos similares.

165. Por otro lado, IPISA argumentd que la capacidad instalada no ha cambiado durante cinco afios y que
la misma se utilizé en promedio en 80 por ciento. Los indicadores nacionales muestran una industria que ha
mantenido su capacidad para producir y exportar, mientras que el CNA crecié en promedio 9 por ciento
durante el periodo 2000 a 2004.

166. Adicionalmente IPISA consider6 que las cifras de comercio exterior de la fraccion bajo examen
muestran un aumento considerable de las exportaciones de 2002 a 2004. Sefial6 que la industria nacional de
PVC estd mas orientada a la exportacion que al mercado interno, y que las cuotas compensatorias impuestas
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a diferentes empresas estadounidenses han cumplido su objetivo, ademés de que los fabricantes nacionales
necesitan del VCM para fabricar PVC.

167. En relacion con las importaciones de VCM efectuadas por los fabricantes nacionales de PVC, es
importante sefialar que, con base en los articulos 2.6 del Acuerdo Antidumping y 37 fraccion 1l del RLCE, no
se trata de bienes similares al producto investigado en el presente procedimiento, de manera que no pueden
ser consideradas en el analisis de vigencia de cuotas compensatorias.

168. Por otra parte, Shintech sefialé que la salud financiera de la produccion nacional no debe verse
afectada por el hecho de que una empresa exporte a los Estados Unidos Mexicanos bajo condiciones leales
de comercio internacional, por lo que carece de fundamento la suposicion de que al eliminarse las cuotas
compensatorias Shintech podria incrementar sus exportaciones a los Estados Unidos Mexicanos y constituir
asi una amenaza de dafio para la produccion mexicana. Al respecto, es importante sefialar que la empresa
exportadora no acreditd que sus exportaciones fueran realizadas en condiciones leales de comercio; por el
contrario, de conformidad con lo sefialado en la seccién relativa a la determinacién de discriminaciéon de
precios, el dumping continda, determinacién que incluye a las exportaciones realizadas por la empresa
Shintech durante el periodo investigado.

169. Shintech manifest6 que los productores nacionales se acostumbraron a contar con cuotas
compensatorias que les permiten incrementar sus precios en la misma magnitud que éstas, y no realizar
mejoras tecnoldgicas en sus plantas, absorbiendo artificialmente los incrementos en los costos de los insumos
y materias primas a lo largo de la vigencia de las cuotas compensatorias. Su continuacion ha propiciado una
desproteccion arancelaria efectiva frente a los productos finales, dando lugar a una reduccién en la cantidad
demandada del PVC.

170. IPISA argumento que las ventas de los productores nacionales al mercado interno y el precio de las
mismas aumentaron, y sus exportaciones también crecieron, de manera tal que, no existié durante la vigencia
de las cuotas compensatorias algin elemento negativo para la industria nacional, aun cuando se siguen
realizando importaciones de la mercancia investigada desde los Estados Unidos de América: los indicadores
nacionales muestran una industria que ha mantenido su capacidad para producir y exportar durante el periodo
2000 a 2004; el CNA ha crecido y aumento la utilizacion de la capacidad instalada.

171. Por su parte, los fabricantes nacionales manifestaron que la imposicion de las cuotas compensatorias
sobre el producto originario de los Estados Unidos de América ha sido efectiva, permitiéndoles un desempefio
economico y financiero sano.

172. Con base en los argumentos antes referidos, asi como la informacion disponible en el expediente
administrativo, incluyendo los resultados arrojados por la visita de verificacion practicada a la empresa Policyd,
la Secretaria evalué el comportamiento de los indicadores econdmicos y financieros que describen a la
industria nacional productora de PVC.

173. Para efectos de estimar el tamafio del mercado nacional, la Secretaria procedié a calcular el consumo
interno a través del CNA de acuerdo con lo sefialado en el punto 149 de la presente resolucion.
A partir de esta informacion se observa que el mercado nacional de PVC registré una tendencia creciente de 7
por ciento en el periodo de examen y de 12 por ciento durante el periodo analizado, en tanto que la produccion
nacional mostré un incremento menor a 1 por ciento en el periodo de examen, y acumul6é un aumento de poco
maés de 1 por ciento a lo largo del periodo analizado.

174. En relacion con la participacion de la produccion nacional dirigida al mercado interno en el CNA, los
datos disponibles reflejan que ésta aument6 un punto porcentual en el periodo de examen, y practicamente se
mantuvo en el mismo nivel a lo largo del periodo analizado.

175. Sobre las ventas internas de la industria nacional se observé un crecimiento de 9 por ciento en el
periodo de examen, acumulando un incremento de 20 por ciento en el periodo analizado, en tanto que los
inventarios disminuyeron 1 por ciento en el periodo de examen, y acumularon una reduccién de 46 por ciento a
lo largo de los afios considerados.

176. Por otra parte, la capacidad instalada nacional se expandi6 11 por ciento durante el periodo
analizado, en tanto que la utilizacion de ésta se redujo en 8 puntos porcentuales. Por lo que respecta al
empleo nacional, se aprecidé una tendencia a la baja durante todo el periodo analizado, pues registré6 una
reduccion de 12 por ciento.

177. Por otro lado, la Secretaria procedi6 a realizar para el periodo 2002-2004 un examen de los
resultados y situacion financiera de las empresas nacionales y los resultados de operacion del producto similar
para el periodo 2000. Para tal fin, la informacion financiera se actualizd mediante el método de cambios en el
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nivel general de precios prescrito en el Boletin B-10 de los Principios de Contabilidad Generalmente
Aceptados emitido por el Instituto Mexicano de Contadores Publicos, A.C.

178. Asi, se advirti6 que los ingresos por ventas de PVC, representaron en el lapso 2002-2004 el 68 por
ciento en promedio de los ingresos totales, por lo que se colige que dicho producto influye en la condicion
financiera de la industria.

179. En cuanto a los resultados operativos de PVC durante el periodo 2000-2004 tuvo lugar, en general,
un desempefio erratico: en 2001 present6 una disminucion de 33 por ciento en la utilidad operativa, sin llegar a
registrar pérdida; para 2002 la utilidad operativa disminuyd 20 por ciento; en tanto que, para 2003 y 2004, las
utilidades de operacion se incrementaron 24 y 21 por ciento, respectivamente.

180. En cuanto al margen operativo de PVC en 2000 fue de [informacion confidencial]; en 2001 se redujo a
[informacion confidencial]; en 2002 nuevamente se reduce al quedar en [informacion confidencial], porcentaje
que se mantuvo en 2003, y en 2004 volvio a reducirse dicho indicador para quedar en [informacion
confidencial]. Es importante mencionar que durante el periodo 2000-2004 el ingreso por ventas aumento 7 por
ciento, en promedio, el costo de venta crecid 9 por ciento, los gastos operativos se redujeron 2 por ciento,
dando lugar a una disminucién en la utilidad operativa de 2 por ciento.

181. Por otra parte, los resultados acumulados de operacion de las empresas nacionales (incluye a todos
sus productos, y no sélo al PVC objeto de investigacion) en el periodo 2002 a 2004 en general son crecientes:
en 2003 aumentaron las utilidades de operacion 61 por ciento, con respecto a 2002, y en 2004 nuevamente
aumentaron 21 por ciento; al respecto, se debe tomar en cuenta que el margen de operacion aumento tan sélo
en 1 punto porcentual, pasando de [informacion confidencial] en 2002 a [informacién confidencial] en 2003; sin
embargo, en 2004, practicamente se mantuvo sin cambio, ubicandose en [informacion confidencial].

182. Asimismo, el rendimiento sobre la inversion (ROI) de las empresas nacionales, mantuvo una
tendencia creciente durante el periodo analizado, ya que pasé de [informacion confidencial] a [informacion
confidencial] en promedio aritmético entre 2002 y 2004, mientras que el retorno de la inversion fue también
positivo, debido a que en el periodo 2003 a 2004 aumenté 0.7 puntos porcentuales, y en el periodo 2002 a
2003 aumentd 2 puntos porcentuales.

183. Por otro lado, el flujo de caja a nivel operativo en 2003 muestra cifras positivas en virtud de que en el
afio anterior dicho flujo operativo fue negativo. Para 2004 el flujo de operacién aumentd en una proporcion
minima de 0.4 por ciento con respecto a 2003, debido basicamente a un incremento en la utilidad neta en
dicho afio, aun cuando el capital de trabajo se redujo 52 por ciento.

184. Por su parte, la razén de circulante presenté una tendencia a la baja, asi en 2002 fue de 1.6, para
2003 de 1.5, y 1.3 en 2004; de igual forma, la razén de activos rapidos presentdé un comportamiento
descendente, 1.1 en 2002, 1.0 en 2003 y 0.9 en 2004. El nivel de deuda en relacién con los activos con que se
cuenta para cubrir los pasivos contraidos aumenté en el periodo analizado, tan es asi que en 2002 representd
una proporcién de [informacion confidencial] de sus activos, en 2003 de [informacién confidencial] y en 2004
de [informacion confidencial]. El indice de apalancamiento financiero aumenté de [informacion confidencial] en
2002, a [informacion confidencial] en 2003 y a [informacién confidencial] en 2004. A partir de estos resultados,
en términos generales, se considera que la capacidad de reunir capital de la industria nacional fue limitada
durante el periodo analizado.

185. Por otra parte, las empresas nacionales presentaron una estimacion del probable impacto sobre la
rama de produccién nacional en el caso de que se eliminaran las cuotas compensatorias aplicadas a las
importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América. En la elaboracion de sus estimaciones,
los productores nacionales de PVC procedieron de la siguiente forma: las ventas pronosticadas para la
produccién nacional en el mercado interno en 2005 fue el volumen alcanzado en 2004 menos las toneladas
que podrian perder ante las importaciones originarias de los Estados Unidos de América en condiciones de
discriminacion de precios, con los siguientes efectos esperados:

A. Las ventas al mercado interno, asi como el volumen de la producciéon nacional decrecerian en el
corto plazo, debido al potencial de exportacion de la industria norteamericana, y los precios dumping
a los que concurririan en el mercado nacional.

B. Con la mayor participacion de importaciones en condiciones de dumping, los inventarios crecerian
y la utilizacion de la capacidad instalada de la produccidon nacional disminuiria varios puntos
porcentuales.
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C. El valor de las ventas bajaria como resultado de su menor volumen y la reduccién de su precio
promedio en el mercado interno, de tal manera que la utilidad bruta disminuiria de manera
significativa.

186. Sobre los prondsticos elaborados por los fabricantes nacionales, la Secretaria les solicitd que
presentaran los criterios o metodologia utilizados para anticipar el comportamiento en las principales variables
de la industria nacional. En su respuesta, las empresas sefialaron que tales estimaciones parten de la base de
una reduccion en los precios de venta al mercado interno, con motivo de una mayor participacion de
importaciones en condiciones de dumping y la subvaloracién con respecto a los precios nacionales, y la
disminucién subsecuente en el volumen de ventas al mismo. Las otras partes interesadas no presentaron
elementos para desvirtuar los resultados arriba descritos.

187. Con base en la informacion que obra en el expediente administrativo, asi como del analisis integral
efectuado en los puntos 161 a 186 de esta resolucién, en términos generales, se colige que a pesar de la
presencia de importaciones del producto objeto de examen, la industria nacional productora de PVC registrd
un comportamiento relativamente positivo que se refleja en incrementos de la produccion, ventas al mercado
interno, capacidad instalada, entre otros, que podria revertirse sin la adopcién de medidas compensatorias.

Potencial de exportacién y capacidad disponible en los Estados Unidos de América

188. Los fabricantes nacionales sostuvieron que de eliminarse las cuotas compensatorias a las
importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América, se repetiria el dafio importante a la rama
de produccién nacional en virtud de los siguientes factores:

A. La disponibilidad de los productores de PVC en los Estados Unidos de América para exportar su
producto a precios discriminados.

B. La recurrente conducta de los productores estadounidenses de PVC en materia de discriminacion de
precios hacia otros destinos de exportacion.

C. La existencia de una importante capacidad instalada libre para exportar desde los Estados Unidos de
América.

D. El dafio importante que las importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América en
condiciones de discriminacion de precios le ocasionaria a la rama de produccion nacional.

189. Asimismo, afiadieron que la producciéon nacional sigue en riesgo inminente de sufrir graves dafios
econdémicos y financieros, ya que su existencia y desempefio dependen de que la proteccion efectiva en
contra de las importaciones a precios discriminados de los Estados Unidos de América, no sea suprimida.

190. Las empresas nacionales argumentaron, con base en el estudio del CMAI citado en el punto 134 de la
presente resolucion, que las estadisticas de 2004 correspondientes a la capacidad instalada, produccion
y utilizacién de la capacidad instalada muestran que los Estados Unidos de América tienen una capacidad
libremente disponible para exportar superior a la capacidad instalada de la industria de PVC y al tamafio del
mercado doméstico mexicanos.

191. Adicionalmente, la industria nacional sostuvo que el potencial de exportacion de los Estados Unidos
de América hacia el mercado mexicano se incrementd para 2005 y se espera que continden en aumento en
los afios subsecuentes, por los siguientes factores:

A. El mercado regional norteamericano de PVC es un mercado maduro, donde el crecimiento estimado
en la elaboracién de PVC para los proximos afios serd mayor a la tasa de crecimiento econémico, por
tanto, los fabricantes de los Estados Unidos de América no podran colocar su produccién excedente
en su mercado doméstico o en Canada.

B. El mercado regional norteamericano es el mercado natural de exportacion para los fabricantes de los
Estados Unidos de América.

C. Lalogistica de PVC en el Golfo de México es sencilla para los productores estadounidenses, ya que
muchas de sus plantas de produccion se encuentran localizadas en esa region y las distancias a
recorrer son relativamente cortas.



Martes 11 de julio de 2006 DIARIO OFICIAL (Primera Seccién) 41

D. En Norteamérica, el mercado mexicano de PVC se distingue por ser dinamico, en buena medida por
el auge de la industria de la construccion, con fuerte énfasis en la vivienda.

E. Los Estados Unidos de América exportan relativamente poco PVC a todos los demas destinos y el
mayor mercado potencial, la Republica Popular China, puede ser abastecido de manera mas eficiente
desde los paises asiaticos.

F. Los Estados Unidos de América han mostrado durante el periodo de vigencia de las cuotas
compensatorias, un patron de conducta de discriminaciéon de precios por el que se han hecho
acreedores a la aplicacion de cuotas compensatorias en varios paises.

192. Por otra parte, los productores nacionales presentaron informacion, segin la cual dos de los mas
importantes productores y exportadores de PVC en los Estados Unidos de América, recientemente anunciaron
sus planes para incrementar la capacidad instalada estadounidense en méas de 780,000 toneladas métricas de
PVC al afio. Tan sélo esta cantidad seria mucho mayor a la capacidad de produccion de la industria nacional y
duplicaria la capacidad libremente disponible para elaborar PVC en los Estados Unidos de Ameérica. La
localizacién de dichas plantas sera en la regién del Golfo de México, lo que hace al mercado mexicano mas
atractivo para colocar el producto de dichas plantas.

193. Por su parte, la autoridad en la audiencia publica solicitd a Shintech informacién precisa sobre los
planes para incrementar su capacidad instalada, sefialando destinos, fechas programadas, asi como los
montos en que se incrementaria su capacidad. La empresa respondié que es [informacion confidenciall,
misma que dirigira la implementacion del proyecto mediante una inversién global de [informacion confidencial],
y Shintech construir4d y operara un complejo integrador que tendra la capacidad de producir [informacion
confidencial] toneladas de PVC por afio. Sin embargo, la empresa manifesté que no pretende comercializar el
PVC de la nueva capacidad instalada en el mercado mexicano o internacional. Cabe sefialar que
independientemente de los argumentos presentados por Shintech, esta empresa omitid presentar en su
respuesta al formulario oficial para exportadores la informacion correspondiente a su empresa y a la industria
de los Estados Unidos de América relativa a capacidad instalada, produccion, inventarios, ventas y
exportaciones totales.

194. Al respecto, Shintech afiadio que la ampliacion de la capacidad instalada habra de iniciar operaciones
a fines de [informacion confidencial], el 74 por ciento de la capacidad de la planta servira para fabricar
productos distintos al PVC objeto de investigacion, y el restante 26 por ciento para producir PVC. De acuerdo
con Shintech, el hecho de incrementar su capacidad instalada no es condicién suficiente para que exporte
parte de su produccién a los Estados Unidos Mexicanos bajo practicas desleales.

195. Por otro lado, la industria nacional argumentd que las exportaciones estadounidenses de PVC se
encuentran sujetas a cuotas compensatorias en otros paises. Asimismo, presentd informacion del
Departamento de Comercio de los Estados Unidos de América, que posteriormente amplié a solicitud de la
Secretaria, indicando que diversos mercados de exportacion para el producto bajo examen originario de los
Estados Unidos de América cuentan con cuotas compensatorias.

196. De acuerdo con las productoras nacionales, en virtud de que los mercados de exportacion para el
producto de los Estados Unidos de América referidos en los puntos anteriores cuentan con cuotas
compensatorias para las importaciones originarias de ese pais, el mercado mexicano, ain con las cuotas
compensatorias vigentes se encuentra amenazado por la capacidad libremente disponible de los productores,
la cual se duplicara por su recurrente practica desleal.

197. Por su parte, la Secretaria corrobord este argumento a través de una consulta en los informes
presentados a la OMC por las Republicas Argentina, Popular China, de Sudéafrica, de Turquia, Bolivariana de
Venezuela y la Comunidad de Australia.

198. De los informes mencionados, se observé que la Republica Argentina aplica una cuota compensatoria
de 17.92 por ciento a las importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América. Por su parte, la
Comunidad de Australia confirmé el 9 de noviembre de 2005 la aplicacion de cuotas compensatorias a las
importaciones originarias de los Estados Unidos de América. De igual forma, la informacion que obra en el
expediente administrativo indica que la Republica de Sudafrica aplica una cuota compensatoria de 2 por ciento
a las importaciones originarias de los Estados Unidos de América, en tanto que la Republica Bolivariana de
Venezuela aplica una cuota compensatoria de 11.7 por ciento a dichas importaciones. Asimismo, la Republica
Popular China aplica cuotas compensatorias de entre 11 y 83 por ciento a las importaciones originarias de los
Estados Unidos de América. Por dltimo, la Republica de Turquia aplica una cuota compensatoria de 29.8 por
ciento a dichos productos.
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199. Ademas de ello, con base en la informacién mas reciente del CMAI aportada por las empresas
nacionales, la Secretaria observd que el tamafio de la capacidad instalada en los Estados Unidos de América
continud siendo significativo durante el periodo analizado, mas de 10 veces mayor, en relacion con la
capacidad nacional.

200. Por otro lado, se observé que las cifras correspondientes al tamafio de la capacidad instalada en los
Estados Unidos de América muestran que durante el periodo analizado ésta fue superior al tamafio del CNA
mexicano entre 20 y 25 veces. Asimismo, la informacién disponible muestra que la capacidad instalada para
producir PVC en los Estados Unidos de América en el periodo 2000-2004, represent6 entre 14 y 17 veces su
similar existente en los Estados Unidos Mexicanos.

201. Cabe sefialar que para el periodo 2005-2009 las proyecciones de la produccién de PVC en los
Estados Unidos de América elaboradas por el CMAI también prevén un crecimiento acumulado de 6 por
ciento, independientemente de que no se hubiesen considerado los anuncios sobre la construccién de nuevas
plantas descritos en el punto 192 de esta resolucion, y ese hecho podria contribuir a un crecimiento de la
produccién ain mayor al estimado.

202. Ademas de ello, se advierte que las proyecciones de precios de PVC en el mercado de los Estados
Unidos de América realizadas por el CMAI para el periodo 2005 a 2009, prevén que el precio de contrato
pudiera reducirse en 28 por ciento, mientras que el precio spot registraria una disminucién de 39 por ciento.
Tales proyecciones conllevan a prever que el margen de subvaloracién de los precios internos de los Estados
Unidos de América con respecto al precio del PVC en el mercado nacional pueda aumentar en los
afos siguientes.

203. Por otro lado, la Secretaria reviso, durante el procedimiento de examen anterior, las caracteristicas
prevalecientes en la industria estadounidense productora de la mercancia objeto de examen. En el punto 74
de la resolucién final de examen, mencionada en el punto 4 de la presente resolucion, se sefialaron las
magnitudes de la capacidad libremente disponible y del potencial exportador.

“74. De hecho, la capacidad libremente disponible de la industria de PVC en los Estados
Unidos de América pas6 de 497,000 en 1995 a 790,000 toneladas métricas en 1999, lo que
significé un incremento de 59 por ciento. Los niveles de la capacidad libremente disponible
representaron el 350 por ciento del consumo nacional aparente del mercado mexicano en
1995 y el 300 por ciento del registrado para 1999. Asimismo, el potencial exportador de
dicho pais definido como la capacidad instalada menos la demanda interna pasé
de 726,000 toneladas en 1995 a 753,000 toneladas en 1999.”

204. Con base en la informacion proporcionada por las partes, asi como del andlisis descrito en los puntos
188 a 203 de esta resolucion, se concluye de manera razonable que la capacidad instalada para la produccién
de PVC vy el potencial exportador en los Estados Unidos de América es significativamente mayor en relaciéon
con el tamafio de la industria y del mercado mexicanos, y que dicho pais ha sido objeto de medidas
antidumping en diversos paises, como en las Republicas Argentina, Popular China, de Sudéafrica,
de Turquia, Bolivariana Venezuela o la Comunidad de Australia. Asimismo, se contd con elementos para
prever que se registrard un incremento ain mayor en la capacidad instalada en el pais investigado, elementos
que apoyan el argumento en el sentido de que, de eliminarse las cuotas compensatorias, la produccion
nacional enfrentaria dafio, ante el ingreso creciente de importaciones de PVC originarias de los Estados
Unidos de América en condiciones de discriminacién de precios.

Otros factores de dafio

205. IPISA consideré que 15 afios han sido un tiempo razonable para que el dafio causado a la industria
nacional por las importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América fuera contrarrestado.
A su decir, las cuotas compensatorias carecen de justificacion para continuar por otros cinco afos, al
demostrarse que el dafio ces6 y que la produccién nacional se fortalecid, aumentaron sus precios internos,
concluyé los planes de inversion proyectados, aumentaron sus ventas nacionales y exportaciones, de manera
tal que, la consecuencia logica seria que las cuotas compensatorias fueran eliminadas.

206. Shintech sefialé que no existe el dafio y amenaza de dafio argumentado por la produccion nacional a
consecuencia de las exportaciones de esa empresa. Los potenciales dafios a la produccion nacional quiza
provenian de otros factores, pero claramente no del comportamiento de Shintech. Al respecto, es importante
sefialar que el articulo 11.3 del Acuerdo Antidumping y 70 fraccion Il de la LCE no prevén que el andlisis sobre
la continuacién o repeticion del dafio se efectue por empresa exportadora, sino que el examen se efectlia de
manera prospectiva, sobre la base de las condiciones especificas de la industria de que se trate.

207. Por su parte, la Secretaria observd que durante el periodo investigado las exportaciones de la
industria nacional registraron una contraccion de 13 por ciento. Asimismo, la Secretaria advirtio que
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la productividad laboral de la industria nacional crecié 3 por ciento en el periodo investigado, acumulando un
aumento de 15 por ciento durante el periodo analizado. En virtud de lo descrito en los puntos 133 a 206 de la
presente resoluciéon, no se tuvo conocimiento de que fueran otros factores, distintos a las importaciones
investigadas, los que pudieran afectar real o potencialmente el estado de la industria nacional productora
de PVC.

Conclusiones

208. Con base en los argumentos y pruebas proporcionadas por las partes y que obran en el expediente
administrativo, asi como del analisis efectuado en los puntos 107 a 207 de la presente resolucion, la
Secretaria determiné que existen elementos suficientes para considerar que la eliminacion de las cuotas
compensatorias definitivas impuestas a las importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de
Ameérica daria lugar a la continuacion del dumping y repeticion del dafio a la rama de produccion nacional, en
los términos previstos en el articulo 11.3 del Acuerdo Antidumping. Entre los elementos que permitieron llegar
a esta conclusion, sin que éstos puedan considerarse exhaustivos o limitativos, figuran los siguientes:

A. Las importaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América se contindan efectuando en
condiciones de discriminacion de precios.

B. Dichas importaciones si bien mantuvieron estable su participacion sobre el mercado interno y la
produccién nacional, como consecuencia de la vigencia de las cuotas compensatorias, registraron
durante el periodo de examen un crecimiento de 46 por ciento, mientras que su participacién con
respecto al volumen total importado gané 28 puntos porcentuales.

C. Se present6 una significativa tendencia a la baja del precio de las importaciones originarias de los
Estados Unidos de América, de 26 por ciento en el periodo de examen y 50 por ciento en el periodo
analizado, misma que ha influido en los margenes de subvaloracién entre el precio de las mercancias
investigadas en condiciones de dumping con respecto a los promedios nacionales, ya que pasé de 20
por ciento en 2003 a 53 por ciento en 2004.

D. La capacidad instalada para la produccion de PVC y el potencial de exportacién en los Estados
Unidos de Ameérica es significativamente mayor en relacion con el tamafio de la industria y del
mercado mexicano, y se tienen elementos para prever que se registrara un incremento alin mayor en
el pais investigado.

E. Las exportaciones de PVC originarias de los Estados Unidos de América se encuentran sujetas a la
aplicacion de cuotas compensatorias en diversos paises, como las Republicas Argentina, Popular
China, de Sudéfrica, de Turquia, Bolivariana de Venezuela y la Comunidad de Australia que van
desde 11 hasta 83 por ciento, o que confirma las condiciones en que incurren las empresas
exportadoras estadounidenses en los mercados de exportacion, y que otros paises han adoptado
también remedios para contrarrestar el dafio a su produccién nacional.

F. Los elementos anteriores permiten prever que, de no continuar con la vigencia de las cuotas
compensatorias, aumentara significativamente la demanda por nuevas importaciones en condiciones
de discriminacion de precios, con los consiguientes efectos negativos sobre los precios nacionales y
otras variables reales de la rama de produccién nacional (produccion, ventas, participacion de
mercado, utilizacién de la capacidad instalada, empleo, crecimiento), asi como los resultados
operativos de la industria (utilidades o beneficios, ademas de la afectacion en
las inversiones).

209. Cabe sefalar que la determinacion anterior no se basé en un solo factor o varios de ellos
aisladamente, sino en la evaluacion conjunta de todos los indices y factores pertinentes que influyen en el
estado de la rama de produccién nacional.

RESOLUCION

210. Se declara concluido el procedimiento de examen y se determina la continuacion de la vigencia de las
cuotas compensatorias referidas en el punto 3 de la presente resolucion sobre las importaciones de policloruro
de vinilo, mercancia clasificada en la fraccion arancelaria 3904.10.03 de la Tarifa de la Ley de los Impuestos
Generales de Importacion y de Exportacion, o por la que posteriormente se clasifique, originarias de los
Estados Unidos de América, independientemente del pais de procedencia, por cinco afios mas contados a
partir del 15 de agosto de 2005.

211. Con fundamento en el articulo 87 de la Ley de Comercio Exterior, las cuotas compensatorias referidas
en el punto que antecede, se aplicaran sobre el valor en aduana declarado en el pedimento correspondiente.



44 (Primera Seccion) DIARIO OFICIAL Martes 11 de julio de 2006

212. Compete a la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico aplicar las cuotas compensatorias a que se
refiere el punto 3 de esta resolucion en todo el territorio nacional, independientemente del cobro del
arancel respectivo.

213. De acuerdo con lo dispuesto en el articulo 66 de la Ley de Comercio Exterior, los importadores de
policloruro de vinilo que conforme a esta resolucion deben pagar la cuota compensatoria determinada, no
estaran obligados al pago de las mismas si comprueban que el pais de origen de la mercancia es distinto al de
los Estados Unidos de América. La comprobacion del origen de la mercancia se hara conforme a lo previsto
en el Acuerdo por el que se establecen las normas para la determinacién del pais de origen de las mercancias
importadas y las disposiciones para su certificacién, en materia de cuotas compensatorias publicado en el
Diario Oficial de la Federacion el 30 de agosto de 1994, y sus modificaciones publicadas en el mismo érgano
de difusién el 11 de noviembre de 1996, 12 de octubre de 1998, 30 de julio de 1999, 30 de junio de 2000, 1y
23 de marzo y 29 de junio de 2001, 6 de septiembre de 2002, 30 de mayo de 2003,
14 de julio de 2004 y 19 de mayo de 2005.

214. Notifiquese esta resolucion a la Administracién General de Aduanas del Servicio de Administracion
Tributaria de la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico, para los efectos legales correspondientes.

215. Notifiquese a las partes interesadas el sentido de esta resolucion.
216. Archivese como caso total y definitivamente concluido.

217. La presente resolucion entrara en vigor al dia siguiente de su publicaciéon en el Diario Oficial de la
Federacion.

México, D.F., a 29 de junio de 2006.- El Secretario de Economia, Sergio Alejandro Garcia de Alba
Zepeda.- Rubrica.



