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SECRETARIA DE ECONOMIA

RESOLUCION preliminar de la investigacién antidumping sobre las importaciones de aceite epoxidado de soya,
originarias de la Republica Argentina, independientemente del pais de procedencia. Esta mercancia ingresa por las
fracciones arancelarias 1518.00.02 y 3812.20.01 de la Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importacion y
de Exportacién.

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de Economia.

RESOLUCION PRELIMINAR DE LA INVESTIGACION ANTIDUMPING SOBRE LAS IMPORTACIONES DE ACEITE
EPOXIDADO DE SOYA, ORIGINARIAS DE LA REPUBLICA ARGENTINA, INDEPENDIENTEMENTE DEL PAIS DE
PROCEDENCIA. ESTA MERCANCIA INGRESA POR LAS FRACCIONES ARANCELARIAS 1518.00.02 Y 3812.20.01
DE LA TARIFA DE LA LEY DE LOS IMPUESTOS GENERALES DE IMPORTACION Y DE EXPORTACION.

Visto para resolver en la etapa preliminar el expediente administrativo 09/14, radicado en la Unidad de
Practicas Comerciales Internacionales (UPCI) de la Secretaria de Economia (la “Secretaria”), se emite la
presente Resolucion de conformidad con los siguientes

RESULTANDOS
A. Solicitud

1. El 10 de junio de 2014 Resinas y Materiales, S.A. de C.V. (“Resymat”) y Especialidades Industriales y
Quimicas, S.A. de C.V. (EIQSA) y, en conjunto (las “Solicitantes”), solicitaron el inicio de la investigacion
administrativa por practicas desleales de comercio internacional, en su modalidad de discriminacion de
precios, sobre las importaciones definitivas de aceite epoxidado de soya, originarias de la Republica Argentina
(“Argentina"), independientemente del pais de procedencia.

B. Inicio de la investigacion

2. El 10 de octubre de 2014 se publicé en el Diario Oficial de la Federacion (DOF) la Resolucién de inicio
de la investigacion antidumping (la "Resolucion de Inicio"). Se fij6 como periodo de investigacion el
comprendido del 1 de enero al 31 de diciembre de 2013 y como periodo de analisis de dafio y causalidad a la
rama de produccion nacional, el comprendido del 1 de enero de 2011 al 31 de diciembre del 2013.

C. Producto investigado
1. Descripcion general

3. El nombre genérico del producto objeto de investigacion es aceite epoxidado de soya o soja, como se
conoce en Argentina. También es conocido como ESO (por su siglas en inglés de epoxidized soybean oil) o
ESBO (por su siglas en inglés de epoxidized soybean oil). El producto investigado es un ftriglicérido mixto
epoxico que pertenece a la familia de los ésteres epoxicos.

4. El producto objeto de investigacion cuando se presenta en estado puro se puede identificar con el
ndamero de registro CAS 8013-07-8 de acuerdo con la identificacion numérica Unica para compuestos
quimicos CAS RN (por sus siglas en inglés de Chemical Abstracts Service Registry Number) que realiza la
Sociedad Americana de Quimica y CE 232-391-0 del European Inventory of Existing Commercial Chemical
Substances (EINEC) de la Unién Europea.

2. Tratamiento arancelario

5. El producto objeto de investigacion ingresa por las fracciones arancelarias 1518.00.02 y 3812.20.01 de
la Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importaciéon y de Exportacion (TIGIE), cuya descripcion es
la siguiente:

Tabla 1. Descripcion arancelaria

Codificacién arancelaria Descripcion

Capitulo 15 Grasas y aceites animales o vegetales; productos de su desdoblamiento;
grasas alimenticias elaboradas; ceras de origen animal o vegetal.

Partida 1518 Grasas y aceites, animales o vegetales, y sus fracciones, cocidos, oxidados,
deshidratados, sulfurados, soplados, polimerizados por calor en vacio o
atmésfera inerte ("estandolizados"), o modificados quimicamente de otra
forma, excepto los de la partida 15.16; mezclas o preparaciones no
alimenticias de grasas o de aceites, animales o vegetales, o de fracciones de
diferentes grasas o aceites de este Capitulo, no expresadas ni comprendidas
en otra parte.
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Subpartida 1518.00 Grasas y aceites, animales o vegetales, y sus fracciones, cocidos, oxidados,
deshidratados, sulfurados, soplados, polimerizados por calor en vacio o
atmosfera inerte ("estandolizados"), o modificados quimicamente de otra
forma, excepto los de la partida 15.16; mezclas o preparaciones no
alimenticias de grasas o de aceites, animales o vegetales, o de fracciones de
diferentes grasas o aceites de este Capitulo, no expresadas ni comprendidas
en otra parte.

Fraccion 1518.00.02 Aceites animales o vegetales epoxidados.
Capitulo 38 Productos diversos de la industria quimica.
Partida 3812 Aceleradores de vulcanizacién preparados; plastificantes compuestos para

caucho o plastico, no expresados ni comprendidos en otra parte;
preparaciones antioxidantes y demas estabilizantes compuestos para caucho

o plastico.
Subpartida 3812.20 Plastificantes compuestos para caucho o plastico.
Fraccion 3812.20.01 Plastificantes compuestos para caucho o plastico.

Fuente: Sistema de Informacién Arancelaria Via Internet (SIAVI).

6. Las Solicitantes indicaron que a partir de agosto del 2012, las importaciones objeto de investigacion
ingresaron por la fraccion arancelaria 3812.20.01 de la TIGIE. Sefalaron que de acuerdo con las Notas
Explicativas de la Tarifa Arancelaria, la subpartida 3812.20 permite la importacion de aceite epoxidado de
soya, ya que comprende los plastificantes compuestos que se utilizan para plastico y mezclas de caucho.

7. La fraccion arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE, esta sujeta a un arancel del 15%. Los paises exentos
son: los Estados Unidos, Canada, Japoén, Bolivia, Costa Rica, Nicaragua, Israel, Comunidad Europea,
Guatemala, El Salvador, Honduras, Suiza, Noruega, Islandia, Liechtenstein, Chile y Uruguay. La unidad de
medida en las operaciones comerciales y de importacion es el kilogramo.

8. La fraccién arancelaria 3812.20.01 de la TIGIE, esta sujeta a un arancel del 5% a partir de enero del
2010. Los paises exentos son: los Estados Unidos, Canada, Colombia, Japon, Bolivia, Costa Rica, Nicaragua,
Israel, Comunidad Europea, Guatemala, El Salvador, Honduras, Suiza, Noruega, Islandia, Liechtenstein,
Chile, Uruguay y Peru. La unidad de medida en las operaciones comerciales y de importacién es el kilogramo.

3. Normas técnicas

9. Las especificaciones que identifican al aceite epoxidado de soya estdn contempladas en las normas
ASTM (American Society for Testing and Materials): D-1298 gravedad especifica; D-4878-98 viscosidad;
D-1807 y D-1218 indice de refraccion; D-1045-95 y D-4662-98 indice de acidez; D-1652-97-B indice oxirano;
D-1554 color Gardner y D-1364 humedad.

4. Caracteristicas técnicas y composicion quimica

10. Las especificaciones técnicas del aceite epoxidado de soya son: color Gardner maximo de 1, gravedad
especifica de 0.985 a 0.996 g/cm, viscosidad de 300 a 550 centipoises, indice de refraccién de 1.470 a 1.473,
indice de acidez maximo de 1 mg KOH/g y humedad maxima de 0.4%.

11. La caracteristica quimica mas importante del aceite epoxidado de soya es el indice oxirano o
porcentaje de oxigeno oxirano (Epoxi). El producto investigado requiere de un indice oxirano minimo de
5.78%, que es el necesario para lograr la estabilidad térmica en los compuestos de policloruro de vinilo (PVC).
Dicho indice puede alcanzar porcentajes de hasta 7.1%, lo cual dependera de cada fabricante. Otro
componente presente en el aceite epoxidado de soya es el yodo, el cual es un remanente de la epoxidacion y
no tiene un efecto real en la estabilidad térmica. El porcentaje de indice de yodo también varia de un
fabricante a otro.

12. El aceite epoxidado de soya se presenta en estado puro (concentrado al 100% sin mezclar con otras
sustancias y/o plastificantes) o en porcentajes del 85% al 99% mezclado con otros plastificantes, tales como el
Dioctil Ftalato también conocido como DOP o DEHP (Di, 2 etil hexil ftalato) y/o Dioctil Adipato como DOA o
DEHA (Di, 2 etil hexil adipato), u otros plastificantes. La proporcién de estos plastificantes puede ser de 1%
hasta 15%. En proporciones superiores al 16% reducen el indice oxirano a niveles inferiores al 5.78% vy la
mezcla pierde las caracteristicas esenciales del aceite epoxidado de soya como estabilizador térmico.
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5. Proceso productivo

13. En la fabricacion del aceite epoxidado de soya se utiliza basicamente aceite de soya refinado,
desodorizado y blanqueado, ademas de perodxido de hidrégeno, heptano, acido férmico y sulfato de sodio. El
aceite refinado de soya reacciona con una mezcla de oxidantes fuertes para lograr la oxigenacién o
epoxidacion en las cadenas grasas.

14. El proceso de fabricacion inicia con la carga del aceite refinado de soya, heptano y acido férmico. Por
medio de un serpentin se aplica vapor para calentar los reactivos, se detiene el calentamiento y por gravedad
se inicia la dosificacién del peroxido de hidrégeno. La temperatura se controla alimentando agua al serpentin.
Al término de la dosificacion se inicia la verificacion del avance de la reaccion por medio de analisis quimicos
hasta que el indice de yodo indica que la reaccion ha finalizado. Se enfria el sistema, se elimina la fase
acuosa y se neutraliza la acidez. La eliminacién de humedad y solvente se lleva a cabo por calentamiento y
aplicaciéon de vacio al sistema. Una vez terminada la reaccidon se realizan procesos de purificacion por
neutralizacion, lavado, decantacion, filtrado, vaporizado, blanqueado y secado al vacio.

6. Usos y funciones

15. El aceite epoxidado de soya se utiliza como plastificante o coestabilizador (estabilizador térmico
secundario) en las formulaciones o compuestos de PVC y sus copolimeros, ya que evita que el PVC se
degrade durante los diferentes procesos de transformacion por sus propiedades como plastificante y
estabilizador térmico. También se utiliza como un medio de dispersién de pigmentos y como un agente
reductor de acidez en tintas, barnices y recubrimientos.

D. Convocatoria y notificaciones

16. Mediante la Resolucion de Inicio, la Secretaria convoco a las importadoras y exportadoras del producto
objeto de investigacion, y a cualquier persona que considerara tener interés juridico en el resultado de la
investigacion, para que comparecieran a presentar los argumentos y las pruebas que estimaran pertinentes.

17. Con fundamento en los articulos 6.1 y 6.1.3 del Acuerdo relativo a la Aplicacion del Articulo VI del
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994 (el "Acuerdo Antidumping"); 53 de la Ley de
Comercio Exterior (LCE), y 142 del Reglamento de la Ley de Comercio Exterior (RLCE), la Secretaria notificd
el inicio de la investigacion antidumping a las Solicitantes, a las importadoras y exportadoras de que tuvo
conocimiento y al gobierno de Argentina. Con la notificacion les corrio traslado de la version publica de la
solicitud de inicio, de la respuesta a la prevencién y de sus anexos, asi como de los formularios oficiales de
investigacion, con objeto de que formularan su defensa.

E. Partes interesadas comparecientes
18. Comparecieron como partes interesadas al presente procedimiento las siguientes empresas:
1. Productoras nacionales

Especialidades Industriales y Quimicas, S.A. de C.V.
Resinas y Materiales, S.A. de C.V.

Paseo de Espafa No. 90, despacho 201

Col. Lomas Verdes, 3a Seccion

C.P. 53125, Naucalpan de Juarez, Estado de México

2. Importadoras

Mexichem Compuestos, S.A. de C.V.
Rio Duero No. 31

Col. Cuauhtémoc

C.P. 06500, México, Distrito Federal

PVC Alternativa, S.A. de C.V.

Blvd. Manuel Avila Camacho No. 1903, Int. 101
Ciudad Satélite

C.P. 53100, Naucalpan de Juarez, Estado de México

Sovere de México, S.A. de C.V.

Circuito Mexiamora Norte No. 345, Int. 1
Col. Puerto Interior

C.P. 36275, Silao, Guanajuato
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F. Argumentos y medios de prueba

1. Prérrogas

19. Con la finalidad de que presentaran su respuesta al formulario oficial, argumentos y pruebas
correspondientes al primer periodo de ofrecimiento de pruebas, la Secretaria otorgd una proérroga de 7 y 10
dias a las importadoras Sovere de México, S.A. de C.V. (“Sovere”) y Mexichem Compuestos, S.A. de C.V.
(“Mexichem”), respectivamente. El plazo vencio el 1 y 4 de diciembre de 2014, respectivamente.

2. Importadoras

a. Mexichem
20. El 4 de diciembre de 2014 Mexichem manifesto:

A.

La mercancia objeto de investigacion fue importada por Mexichem por las fracciones arancelarias
1518.00.02 y 3812.20.01 de la TIGIE, durante el periodo analizado.

Las importaciones de Mexichem son compras directas a los exportadores argentinos.
Los precios de importacion son netos de descuentos, como rembolso y bonificaciones.

Los precios a los que adquiere Mexichem el producto objeto de investigacion, son a nivel puerto de
destino convenido (“CFR”, por las siglas en inglés de Cost and Freight).

Las Solicitantes descartaron establecer el valor normal de la mercancia objeto de investigacion
conforme a los precios que se vende en Argentina, sobre la base de que tales precios
supuestamente no estan dados en el curso de operaciones comerciales normales, porque el costo de
la principal materia prima esta distorsionado o es artificial, debido a que dicha materia prima esta
sujeta a un arancel a la exportacion. Sefialé que las Solicitantes no abordan la interpretacion del
término operaciones comerciales normales acorde con lo previsto en el Acuerdo Antidumping.

El articulo 2.1 del Acuerdo Antidumping dispone que a efectos del calculo del margen de
discriminacién de precios, el valor normal debe tomarse del precio comparable del producto similar
que se vende en el pais de exportacion, esta venta debe haberse dado en el curso de operaciones
comerciales normales. Por su parte, el articulo 2.2 del citado ordenamiento legal dispone que, de no
haberse dado tales ventas en el curso de operaciones comerciales normales, el valor normal puede
tomarse del precio al que el producto similar se exporta a un tercer pais o de lo que se conoce como
valor reconstruido. Asi pues, el término operaciones comerciales normales se utiliza exclusivamente
en relacion a las ventas del producto similar en el pais exportador. Por el contrario, las Solicitantes
emplean este término como si pudiera relacionarse también con las condiciones bajo las cuales se
fabrica el producto similar.

El articulo 2.2.1 del Acuerdo Antidumping prevé que las ventas del producto similar a precios
inferiores al costo total de produccion podrian considerarse no realizadas en el curso de operaciones
comerciales normales por razones de precio.

En el informe del caso Estados Unidos-Medidas antidumping sobre determinados productos de acero
laminado en caliente procedentes del Japén, el Organo de Apelacion del Organo de Solucién de
Diferencias de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), emitié la opinion en el sentido de que
las ventas del producto similar entre partes relacionadas también podrian considerarse como fuera
del curso de operaciones comerciales normales. El Organo de Apelacién no formuld una definicion
propia del término operaciones comerciales normales, sino que siguié una definiciéon con la que
estaban de acuerdo las dos partes litigantes. Esta definicion es como sigue: Por lo general, las
ventas tienen lugar en el curso de operaciones comerciales normales, si se realizan en condiciones y
con arreglo a practicas que, durante un periodo de tiempo razonable con anterioridad a la fecha de
venta de la mercancia de que se trate, han sido normales por lo que respecta a las ventas del
producto extranjero similar.

Suponiendo que el término operaciones comerciales normales fuese aplicable a la etapa de la
fabricacién del producto similar, esa fabricacion se habria dado fuera del curso de operaciones
comerciales normales solamente en caso de que se haya hecho en condiciones y con arreglo a
practicas que no fueron normales.

Un arancel a la importacién eleva los precios internos por encima del precio internacional, en tanto
que, un arancel a la exportacion tiene un efecto contrario; pero ni una ni otra practica es anormal. No
hay fundamento alguno para argumentar que cuando la materia prima de un producto esta sujeta a
un arancel a la exportacion, la fabricacion de ese producto se da bajo condiciones y con arreglo a
practicas que son anormales.
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Las Solicitantes plantearon su alegato sobre la existencia de supuestas practicas de discriminacion
de precios a partir de interpretar el término operaciones comerciales normales, como si éste
significara fabricacion bajo costos de produccién que no estan distorsionados o no son artificiales. Su
argumento no soélo no encuadra en el Acuerdo Antidumping, sino que tiene implicaciones mas
generales que terminarian por desarticular la practica de la Secretaria en materia de discriminacion
de precios.

Si pese a los argumentos juridicos antes expuestos, la Secretaria resolviese que la aplicacion de un
arancel a la exportacion hace que la fabricacion de un producto se dé en condiciones y con arreglo a
practicas que no son normales, es previsible que en todos los casos en que los precios internos sean
altos, como resultado de condiciones monopdlicas u oligopdlicas en el mercado local, los
exportadores recurran al argumento de que la Secretaria debe tomar como base del valor normal los
precios de exportacion a un tercer pais, dado que los precios internos estan distorsionados.

También es previsible que, en el contexto del calculo del valor reconstruido, cuando el costo de
produccién de la materia prima sea mas alto que el internacional a consecuencia de la aplicaciéon de
un arancel a la importacion, se argumente que dicho costo esta igualmente distorsionado, por lo que
debe ajustarse hacia la baja a fin de descontar el efecto de la proteccion.

El que los precios internos estan dados en el curso de operaciones comerciales normales siempre
que correspondan a las condiciones que normalmente se observan en el mercado de que se trata y
con independencia de que supuestamente sean artificiales o estén distorsionados, es un principio
bien establecido en la practica antidumping internacional.

Las implicaciones antes sefialadas, no podrian evitarse sobre la base de argumentar que lo que
interesa para efectos de una exclusion de la base del calculo de valor normal, es que los precios o
los costos estén distorsionados a la baja o sean artificialmente bajos y no que los precios o costos
estén distorsionados a la alza o sean artificialmente altos.

Si la Secretaria resolviese que la fabricacién de un producto no se da en el curso de operaciones
comerciales normales cuando se aplica un arancel a la exportacién de la materia prima de ese
producto, entonces tendra que aceptar igualmente, que la venta de un producto no se da en el curso
de operaciones comerciales normales, cuando los precios internos reflejan condiciones monopdlicas
u oligopdlicas y que la fabricacion de ese producto tampoco se da en el curso de operaciones
comerciales normales, cuando se aplica un arancel a la importacién de la materia prima.

Las Solicitantes hacen referencia a la investigacion antidumping que se concluyd en la Unidn
Europea sobre el biodiesel de Argentina e Indonesia, sin embargo, omiten manifestar que dichas
medidas han sido objeto de solicitud de consultas en la OMC.

Las cuatro fuentes citadas por las Solicitantes en lo que respecta a los Estados Unidos, no
corresponden a opiniones de la autoridad investigadora de ese pais, sino de entes privados y, de
cualquier forma, ninguna de ellas presenta un analisis juridico en materia antidumping.

Debido a que las Solicitantes desecharon los precios del aceite epoxidado en Argentina como base
de valor normal, a partir de un enfoque incongruente con el Acuerdo Antidumping, se solicita a la
Secretaria que en su resolucién preliminar y, en su caso, en la final, determine el valor normal de la
mercancia objeto de investigacién a partir de los precios de ese producto en Argentina, segun la
informacion a ese respecto que obra en el expediente administrativo.

Una vez que desecharon los precios internos, las Solicitantes procedieron a establecer el valor
normal con base en el valor reconstruido en Argentina, sin embargo, no calcularon el costo de
produccién a partir de informacion referente a los propios productores argentinos, sino conforme a
una estimacion que combina la cantidad de aceite de soya crudo que las mismas Solicitantes utilizan
y el valor de tal cantidad de acuerdo con los precios internacionales. Este valor se llevé sobre la base
de aceite refinado segun el costo de transformacién que proporcioné la Asociacion Nacional de
Industriales de Aceites y Mantecas Comestibles, A.C.

Si el costo de produccién fuese relevante, a efectos de la determinacién preliminar de la Secretaria
sobre si las exportaciones de aceite epoxidado de soya originarias de Argentina ocurrieron en
condiciones de dumping, éste se tiene que calcular necesariamente conforme a lo previsto en el
articulo 2.2.1.1 del Acuerdo Antidumping.

Es incontrovertible que, como lo alegan las Solicitantes, el costo del aceite crudo de soya en
Argentina no refleja el valor de mercado, la segunda excepcion, referente a los registros del costo de
produccion, prevista en la regla general enunciada en el articulo 2.2.1.1 del Acuerdo Antidumping
no aplica.
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Ww.

X.

AA.

BB.

Si los gastos generales fuesen relevantes en la etapa de la determinacion preliminar, éstos deben
calcularse con base en informacién de los propios productores argentinos.

Se solicita que la Secretaria rechace determinar el valor normal sobre la base del valor reconstruido
que estimaron las Solicitantes, debido a que el calculo de los gastos generales que forman parte de
ese valor reconstruido, es manifiestamente incongruente con lo dispuesto en el articulo 2.2.2 del
Acuerdo Antidumping.

El valor normal debe determinarse sobre la base de la informacién de los precios internos del aceite
epoxidado en Argentina que obra en el expediente, ya que las Solicitantes descartaron tales precios
a partir de un enfoque que es manifiestamente incompatible con el articulo 2.2 del Acuerdo
Antidumping.

El valor reconstruido que estimaron las Solicitantes también es incompatible con los articulos 2.2.1.1
y 2.2.2 del Acuerdo Antidumping, debido a que el célculo del costo de produccion y los gastos
generales que forman parte de ese valor reconstruido, no reflejan en sentido alguno el costo de
produccién y los gastos generales de los productores argentinos de que se trata.

Durante el periodo analizado, Mexichem adquirié tanto mercancia importada como nacional, pues
requiere mantener abiertas las fuentes de proveeduria.

No adquiere el producto objeto de investigacion para venderlo a clientes mexicanos, pues lo utiliza en
sus procesos productivos.

21. El 12 de noviembre y 4 de diciembre de 2014 Mexichem presento:

Copia certificada del testimonio notarial de la escritura publica nimero 46,193, de 24 de octubre de
2014, otorgado ante el Notario Publico 141 en México, Distrito Federal, mediante la cual se acreditan
las facultades de su representante legal y del poderdante de Mexichem, asimismo, se hace constar
que mediante instrumento notarial 33,308, de 15 de diciembre de 2006 otorgado ante el Notario
Publico numero 168 en México, Distrito Federal, se constituyd legalmente la empresa denominada
Mexichem Especificas, S.A. de C.V., y que mediante instrumento notarial 33,879, de 22 de febrero de
2007 otorgado ante el Notario Publico niumero 168 en México, Distrito Federal, cambio de
denominacion por Mexichem Compuestos, S.A. de C.V.

Copia certificada de la cédula para el ejercicio profesional expedida a favor de su representante legal.

Listado de empresas subsidiarias que integraban el grupo Mexichem, S.A.B. de C.V. al 31 de
diciembre de 2013, cuya fuente es el informe anual de 2013 presentado a la Bolsa Mexicana de
Valores.

Importaciones de mercancia proveniente de Argentina realizadas por Mexichem, que ingresan por la
fraccion arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE, en valor y volumen, de junio de 2011 a septiembre
de 2013.

Copia de diversos pedimentos de importacion de Mexichem para el periodo analizado, con sus
respectivas facturas, para el mismo periodo.

Compras realizadas por Mexichem a Resymat, en valor y volumen, de 2011 a 2013,
con sus respectivas facturas.

Estados financieros auditados de Mexichem al 31 de diciembre de 2013 y 2012 e informe de los
auditores independientes del 30 de abril de 2014.

Importaciones totales de la mercancia objeto de investigacién realizadas por Mexichem, por
proveedor, en valor y volumen, mensual y total para el periodo investigado.

b. PVC Alternativa
22. El 20 de noviembre de 2014 PVC Alternativa, S.A. de C.V. (“PVC Alternativa”) manifesto:

A.

B.

PVC Alternativa es una empresa de capital 100% mexicano que no tiene empresas subsidiarias, se
dedica a la distribucion de resinas plasticas de PVC y de productos quimicos.

La relacion de vinculacion entre Varteco Quimica Puntana, S.A. (“Varteco”) y PVC Alternativa, es que
esta ultima actua como agente de ventas de Varteco en México para los clientes a los que Varteco
no vende en forma directa, sin existir ningun acuerdo firmado por escrito con este proveedor.

La mercancia importada de Argentina es una mezcla de 95%-99% en peso de aceite epoxidado de
soya con 5%-1% en peso de DINP (Di-isononil Ftalato) con el nombre comercial Kalflex 14NP, esta
mercancia ingresa por la fraccion arancelaria 3812.20.01.



12

(Primera Seccion) DIARIO OFICIAL Martes 2 de junio de 2015

Este producto tiene similitud en sus propiedades fisicas con el aceite epoxidado de soya que se
vende en México, sin embargo, el propdsito del Kalflex 14NP es el de servir como un plastificante
secundario para caucho y plastico y el del aceite epoxidado de soya nacional es ser utilizado como
un estabilizador secundario.

Durante el periodo investigado, PVC Alternativa sélo compré producto importado para distribuirlo a
sus clientes en el mercado mexicano.

Existen compafias grandes, que realizan operaciones de importacion directa de este producto o
productos similares para su consumo, mientras que los clientes que son pequefos, no tienen la
infraestructura y muchas veces, tampoco el conocimiento de como importar estos productos.

En el mercado mexicano se promueve el producto como un plastificante que sirve para sustituir de
forma importante los plastificantes fabricados a base de Ftalatos, los cuales empiezan a tener fuertes
restricciones en su utilizacién con productos de PVC, tanto en Europa como en los Estados Unidos.

Los principales paises productores de aceite de soya a nivel mundial son: los Estados Unidos, Brasil,
Argentina, China, India y Canada.

La referencia de precios del aceite de soya es el mercado Chicago soybean oil futures, que es el
mercado de futuros del precio del aceite de soya de Chicago, Estados Unidos, en donde se muestra
la variacion diaria en el precio del aceite de soya. Este precio es la base para los cambios de precio
en el aceite epoxidado de soya, al ser la principal materia prima que lo compone.

De acuerdo al precio histdrico del aceite de soya, a partir del 2011, afio en el que su precio estuvo en
un nivel maximo, éste ha bajado constantemente, lo cual afecta también al precio del aceite
epoxidado de soya, mismo que como consecuencia también ha tenido una tendencia a bajar de
precio en el mercado internacional.

Los paises que principalmente consumen el aceite epoxidado de soya o los plastificantes
compuestos para plastico y caucho, son los paises de mayor consumo en resinas de PVC a nivel
mundial, éstos son: China, los Estados Unidos y paises de Europa como lItalia, Alemania y el Reino
Unido.

En lo facturado por Varteco se muestra que mantiene un diferencial practicamente constante entre lo
facturado y el precio del aceite de soya refinado reportado en el mercado de commodities de Chicago
y lo mismo ocurre en el caso del Kalflex 14NP que factura a México. Lo anterior confirma que sus
precios se fijan con base a las variaciones que se dan en el mercado internacional del aceite de
soya.

Varteco decidié no participar en este procedimiento de investigacion debido al alto costo que cobran
los despachos de abogados en México, sin embargo, esta en la mejor disposicion de recibir a las
autoridades mexicanas en sus oficinas y fabrica en Argentina, a fin de que puedan obtener y
constatar toda la informacioén que les sea requerida.

En el mercado nacional, los principales consumidores del aceite epoxidado de soya o de sus
similares, son empresas de la industria del PVC, empresas tales como Mexichem, Conductores
Monterrey, S.A. de C.V. (CMSA) y Sovere. Estas compaiiias tienen la infraestructura adecuada para
realizar importaciones de materias primas, entre ellas, el aceite epoxidado de soya, buscando
proveedores que les ofrezcan precios mas competitivos.

Otro segmento del mercado que consume el producto objeto de investigacion, es el de pequefios
fabricantes de compuestos para calzado o pequefios productores de mangueras o productos de PVC
flexible, que no tienen la infraestructura y muchas veces tampoco tienen los conocimientos
necesarios para realizar importaciones, este tipo de fabricantes es el que paga los precios mas altos
por el aceite epoxidado de soya proveniente de los productores mexicanos, lo que inhibe y dificulta
sus posibilidades de crecimiento.

La proteccion a los proveedores nacionales de materias primas, como el aceite epoxidado de soya,
dificulta el crecimiento de la pequefia y mediana industria que tiene que utilizar este tipo de insumos
y competir con productos terminados que ingresan al pais libres de arancel.

Histéricamente ha existido una oposicién en México, por parte de los productores mexicanos, a que
el aceite epoxidado de soya de otros paises ingrese al pais de forma competitiva.

Actualmente, el aceite epoxidado de soya proveniente de los Estados Unidos tiene una cuota
compensatoria que se fijo el 29 de julio de 2005 de un 62.45% y que se prorrogé el 30 de julio de
2010 por 5 afios mas en el mismo nivel.
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S.

La importacion de compuesto flexible de PVC en 2012 se incrementd en un 2.68% con relacion a
2011 y en 2013 la importacion se incrementé en un 3.79% con relaciéon a 2012, es decir, la
importacién de compuesto flexible de PVC se incrementa en mas de un 3% en promedio anual.

PVC Alternativa realiza la compra a Varteco en doélares de los Estados Unidos (“d6lares”) y la venta a
sus clientes en México también la realiza en dodlares.

Los precios de importaciéon que se manejan son netos de descuentos, rembolsos y bonificaciones, al
igual que los precios de venta a los clientes mexicanos.

23. El 20 de noviembre de 2014 PVC Alternativa presento:

A. Copia del testimonio notarial de la escritura publica numero 35,433 de 27 de junio de 2007, otorgada
ante el Notario Publico numero 71 en México, Distrito Federal, mediante el cual acredita la legal
existencia de PVC Alternativa y la designacién de su representante legal como administrador Unico
de dicha empresa.

B. Copia de la cédula para el ejercicio profesional y del titulo profesional, expedidos a favor del
representante legal de PVC Alternativa.

C. Copia de la credencial para votar expedida por el Instituto Federal Electoral a favor del representante
legal de PVC Alternativa.

Especificaciones técnicas del producto Kalflex 14NP.
Importaciones realizadas por PVC Alternativa de la mercancia que ingresa por la fracciéon arancelaria
3812.20.01 de la TIGIE, con los gastos de importacion, de noviembre de 2012 a noviembre 2013.

F. Importaciones totales de la mercancia objeto de investigacion realizadas por PVC Alternativa, por
proveedor, en valor y volumen, mensual y total del periodo investigado, asi como la reconstruccién
del precio de exportacion (Ventas al primer cliente no relacionado).

G. Copia de diversos pedimentos de importacion de PVC Alternativa, asi como de sus respectivas
facturas y hojas de calculo del valor en aduana, para el periodo investigado.

H. Articulo acerca de los principales paises productores de soya en el mundo, del 30 de junio de 2013,
de Miguel Angel Boggiano, obtenido de la pagina de Internet
http://www.cartafinanciera.com/tendencia-actual/los-7-paises-productores-de-soja-del-mundo/.

. Precios internacionales del aceite de soya, de octubre de 2009 a octubre de 2014, cuya fuente es el
World Bank.

J. Copia de 17 facturas de ventas del producto Kalflex 14NP realizadas por Varteco al Reino Unido,
para el periodo analizado.

K. Copia de los estados financieros auditados de PVC Alternativa al 31 de diciembre de 2012 y 2011 y
al 31 de diciembre de 2013 y 2012, sin firma del auditor.

c. Sovere

24. El 1 de diciembre de 2014 Sovere manifesto:

A.

Sovere empresa nacional y Sovere, S.P.A. empresa italiana, son independientes, ya que aunque
pertenecen a un mismo grupo son auténomas. Sovere no tiene empresas subsidiarias.

Durante el periodo analizado ninguna de estas empresas produjo o exporté a México la mercancia
objeto de investigacion. El exportador o proveedor a quien le compra la mercancia objeto de
investigacion es Varteco.

El productor o proveedor nacional a quien le compra la mercancia similar a la investigada es
Resymat.

Durante el periodo analizado compré mercancia nacional y de importaciéon, ambas son utilizadas
indistintamente en las actividades productivas.

Los principales paises productores de la mercancia objeto de investigacion son los Estados Unidos,
Brasil, China, India, Argentina y Alemania.

Los principales paises exportadores de la mercancia objeto de investigacién son los Estados Unidos,
Brasil, China, India y Argentina.
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G.

H.
I

Los principales paises consumidores de la mercancia objeto de investigacion son China, México,
Canada, Colombia, India y Hong Kong.

La principal empresa productora en el mercado nacional es Resymat.

Los principales consumidores son los fabricantes de PVC.

25. El 19 de noviembre y 1 de diciembre de 2014 Sovere presento:

A.

Copia certificada del testimonio notarial de la escritura publica numero 3,091, de 11 de abril del 2003,
otorgada ante Notario Publico nimero 24 en Led6n, Guanajuato, mediante la cual acredita la legal
existencia y constitucién de Sovere, y copia certificada del testimonio notarial de la escritura publica
numero 5,221, de 9 de junio del 2014, otorgada ante Notario Publico nimero 24 en Ledn,
Guanajuato, que contiene las facultades de su representante legal como miembro del consejo de
administracion de Sovere.

Copia del testimonio notarial de la escritura publica nimero 4,788, de 1 de diciembre de 2011,
otorgada ante el Notario Publico niumero 24 de Ledn, Guanajuato, mediante la cual constan las
facultades del representante legal de Sovere.

Copia del comprobante de residencia permanente expedida por el Instituto Nacional de Migracion a
favor de su representante legal.

Precio de importacion y ajustes de la mercancia que ingresa por la fraccién arancelaria 3812.20.01
de la TIGIE, de Sovere de 2012 y 2013.

Compras del producto nacional de Sovere a Resymat, de junio de 2011 a noviembre de 2013.

Importaciones totales realizadas por Sovere de la mercancia que ingresa por la fraccion arancelaria
3812.20.01 de la TIGIE, con gastos de importacién de enero de 2011 a diciembre de 2013.

Copia de diversas facturas de las compras realizadas por Sovere a Resymat en el periodo analizado.

Estados financieros dictaminados de Sovere, al 31 de diciembre de 2011 y 2010, al 31 de diciembre
de 2012 y 2011 y al 31 de diciembre de 2013 y 2012.

Copia de diversos pedimentos de importacion de Sovere, con facturas y demas documentos de
internacion de 2010 a 2013.

G. Réplicas de las Solicitantes

1. Réplicas

26. El 2, 9, 16 y 19 de diciembre de 2014 EIQSA y Resymat presentaron sus réplicas y
contraargumentaciones a la informacién presentada por las partes interesadas que comparecieron en el
primer periodo de ofrecimiento de pruebas. Argumentaron lo siguiente:

a. Mexichem

A.

B.

Mexichem sefala erroneamente que el calculo del valor normal que realizaron EIQSA y Resymat es
incongruente con diversos aspectos de la legislacién vigente.

Con relaciéon al argumento de Mexichem consistente en que el término operaciones comerciales
normales, acorde con lo dispuesto en el Acuerdo Antidumping debe ser utilizado en relacion a las
ventas del producto similar en el pais exportador y no es aplicable con respecto a las condiciones en
que se fabrica dicho producto, EIQSA y Resymat nunca se han referido a las condiciones bajo las
cuales se produce el aceite epoxidado de soya en Argentina, ya que dichas condiciones no forman
parte del presente procedimiento administrativo.

Mexichem no proporciona informacion ni pruebas que desvirtien el hecho de que los precios y las
ventas del ESBO en Argentina no se ofrecen en el curso de operaciones comerciales normales.

Es erroneo el argumento de Mexichem en el que sostiene que EIQSA y Resymat establecieron que
por el hecho de que una materia prima esté sujeta a una medida de politica comercial, como lo es un
derecho a la exportacion, en automatico las ventas en el mercado interno estan fuera del curso de
operaciones comerciales normales.

Sostiene de manera equivocada que la normatividad aplicable a este tipo de procedimientos indica
que son las ventas las que deben sujetarse al concepto de operaciones comerciales normales, sin
percatarse de que la LCE proporciona una definicion muy clara al respecto, en su articulo 32
establece con claridad que son las operaciones y no las ventas en lo particular, las que deben reflejar
condiciones de mercado en el pais de origen.



Martes 2 de junio de 2015 DIARIO OFICIAL (Primera Seccion) 15

F.

Se coincide plenamente con Mexichem, de que por el hecho de que una mercancia esté sujeta a un
derecho a la exportacion, esta situacion no implica que su comercializacion no se dé en el curso de
operaciones comerciales normales.

Indica que no hay fundamento alguno para argumentar que, cuando la materia prima de un producto
esta sujeta a un arancel a la exportacion, la fabricacion de ese producto se da bajo condiciones y con
arreglo a practicas que no son normales, en ese sentido, se manifiesta que lo aseverado por
Mexichem es cierto. La razén por la cual dichas practicas son permitidas o no sancionadas, es que
por si solas, no afectan las condiciones de comercializacion y venta de las mercancias

Omite mencionar que, en el caso en particular, dichas medidas restrictivas originaron que en el
mercado doméstico argentino de la cadena de la soya, los precios y las ventas no se den en el curso
de operaciones comerciales normales. No aporté informacion ni ninguna prueba que demuestre que
dentro del mercado de la soya, las operaciones comerciales se dan de manera normal.

Los argumentos de Mexichem son simples aseveraciones y alegaciones que no estan sustentadas
en ninguna informacién o prueba que demuestre que las ventas del producto objeto de investigacion
se llevan a cabo en un curso normal.

Si se demuestra que la aplicacion de las practicas restrictivas origina que las operaciones
comerciales no se dan en un curso normal y derivado de ello, el precio de exportacién de una
mercancia es inferior al valor normal de la misma, la propia OMC faculta a establecer derechos
compensatorios para evitar que se cause un dafo a la planta productiva de otro pais, en este caso
México.

Mexichem pretende que la autoridad investigadora realice el calculo del valor reconstruido con base
en la informacién de los propios productores argentinos. Es importante recordar que ningun
exportador argentino de las mercancias investigadas comparecié al presente procedimiento
administrativo, a fin de demostrar que los calculos realizados por EIQSA y Resymat son incorrectos.

No aporta pruebas, argumentos ni metodologia alterna para calcular el valor reconstruido, razén por
la que en términos de la legislacién aplicable, la autoridad investigadora debe calcular el valor normal
con base en el valor reconstruido que EIQSA y Resymat propusieron.

En cuanto al formulario oficial, Mexichem no aporta informacién en torno a las semejanzas y
diferencias de las mercancias que importd. No obstante, con base en sus respuestas, acepta de
manera expresa que la mercancia nacional y de importaciéon se utilizan indistintamente en las
actividades productivas de Mexichem, razén por la cual acepta que se trata de un mismo producto.

Mexichem adquirié la mercancia objeto de investigacion de las empresas argentinas Varteco y Princz
Saicf (Princz). Varteco produce y exporta a México la mercancia objeto de investigacién bajo el
nombre comercial Kalflex 140A y 14NP. Princz vendio a Mexichem el producto comercialmente
conocido como Princz Plast 100, que no es otra cosa sino aceite epoxidado de soya sin mezclar con
otras sustancias, esta mercancia tiene una fraccion especifica para su importacion (1518.00.02), sin
embargo, las mercancias objeto de investigacion migraron de la fraccion 1518.00.02 a la 3812.20.01
de la TIGIE, unicamente para beneficiarse de un impuesto a la exportacién argentino y un impuesto
general de importacién mexicano, ambos inferiores a los que les corresponderia si ingresaran a
través de la fraccidon que les corresponde.

Mexichem respondi6 solo parte del formulario oficial para empresas importadoras y no presentd
informacién o pruebas que intentaran desvirtuar la informacion que obra en el expediente
administrativo.

No aporté informacién en torno al valor normal en Argentina, el calculo del margen de dumping,
factores relacionados con el dafio y la amenaza de dafio a la produccién nacional, ni elementos
probatorios en torno a la causalidad entre las importaciones a precios discriminados y el dafo, por lo
tanto, la informacion que debe ser tomada en cuenta en este procedimiento administrativo es la
aportada por EIQSA y Resymat.

Informacion que Mexichem clasificé como confidencial, no debe ser tomada en cuenta como tal, toda
vez que no encuadra en los supuestos del articulo 149 del RLCE y se solicita a la autoridad
investigadora requiera a Mexichem a reclasificar la informacién clasificada de manera excesiva como
confidencial y a presentar los resumenes publicos que la ley exige para el caso de la informacion que
si pueda ser clasificada como tal.

La informacién reclasificada y exhibida sobre las importaciones totales de la mercancia objeto de
investigacion realizadas por Mexichem, por proveedor, en valor y volumen, de enero a diciembre de
2013 y del total del periodo investigado, no concuerda con la informacién sobre importaciones de la
Administracion General de Aduanas que obra en el expediente del presente caso.
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b. PVC Alternativa

S. En términos de lo sefialado por el articulo 54 de la LCE, la comparecencia e informacion que
presenté PVC Alternativa debe ser desestimada, toda vez que no se ajusté a los formularios oficiales
que determiné la autoridad investigadora.

T. Clasifico parte de su escrito de comparecencia y una serie de anexos a éste como informacion
confidencial, sin que la informacion asi clasificada se refiera a la sefialada en el articulo 149 del
RLCE.

U. Reconoce de manera expresa que existe similitud entre las mercancias que fabrican EIQSA y
Resymat y las mercancias que importa de Argentina.

» o«

V. Enlos apartados de “Compras”, “Mercado Internacional”’ y “Mercado Nacional’, PVC Alternativa hace
una serie de alegaciones sin presentar sustento ni pruebas de las mismas.

c. Sovere

W. Sovere no presenté documento alguno con el que se acredite la legal existencia de la empresa, ni
aquella relacionada con las personas fisicas facultadas para otorgar poderes o delegar funciones. No
proporciond los testimonios notariales en donde conste que la persona que designé en el formulario
oficial que presentd, cuenta con facultades suficientes para actuar en nombre y representacién de la
empresa.

X. Sovere no respondié a la gran mayoria de los apartados del formulario oficial, ni presentd informacion
o pruebas que intentaran desvirtuar la informaciéon que obra en el expediente administrativo, razén
por la que debe tenerse por no presentada y precluido su derecho a hacerlo en etapas posteriores.

Y. No aporté informacion en torno al valor normal en Argentina, el calculo del margen de dumping,
factores relacionados con el dafio y la amenaza de dafio a la produccién nacional, ni elementos
probatorios en torno a la causalidad entre las importaciones a precios dumping y el dafio, por lo
tanto, la informacién que debe ser tomada en cuenta en el expediente administrativo es la aportada
por EIQSA y Resymat.

Z. Diversa informacién que Sovere clasific6 como confidencial, no debe ser tomada en cuenta como tal,
toda vez que no encuadra en los supuestos del articulo 149 del RLCE, no presenté los resimenes
publicos que exige la ley, ni justifico por qué la informacién asi clasificada tiene tal caracter.

AA. Acepta de manera expresa que la mercancia tanto nacional como de importacién, se utilizan
indistintamente en las actividades productivas de Sovere, razén por la cual acepta que se trata de un
mismo producto.

BB. Se desprende que Sovere adquirié la mercancia objeto de la investigacion de la empresa argentina
Varteco.

H. Requerimientos de informacion
1. Prérrogas

27. Con la finalidad de que presentara su respuesta a diversos requerimientos de informacion, la
Secretaria otorgé una prérroga de 2, 5y 3 dias a la importadora PVC Alternativa. Los plazos vencieron el 8 de
diciembre de 2014, el 5 y 23 de febrero de 2015, respectivamente. Para el mismo efecto le otorgd una
prérroga de 1 dia a la importadora Sovere. El plazo vencié el 17 de diciembre de 2014. Finalmente, le otorgd
una prorroga de 5 dias a la importadora Mexichem. El plazo vencié el 5 de febrero de 2015.

2. Productoras nacionales
a. EIQSA

28. El 28 de enero de 2015 EIQSA respondié al requerimiento de informacion que la Secretaria le formuld
para que presentara la estructura de costos de la mercancia objeto de investigacion con el desglose del costo
de la materia prima. En cuanto a la mercancia producida por EIQSA para que proporcionara el costo unitario
de cada concepto reportado en el estado de costos, ventas y utilidades de la mercancia nacional orientada al
mercado interno mas el autoconsumo; la metodologia que utilizé para calcular su capacidad instalada; las
ventas a sus clientes a nivel LAB planta; la razonabilidad de asignar la totalidad de los gastos de venta y
administracion en el mercado interno. EIQSA proporciond las explicaciones solicitadas y presento:

A. Comunicacién electrénica que contiene informacién relacionada con el proceso productivo para
elaborar aceite refinado de soya (RBD), a partir de aceite crudo de soya o sin refinar, asi como el
costo para este proceso productivo, del 26 de enero de 2015.
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B.

C.

Estructura de costos de la mercancia producida por EIQSA, desglosando las materias primas,
correspondiente a 2011, 2012 y 2013.

Tipo de cambio del peso frente al ddlar, diario, del 1 de enero al 31 de diciembre de 2013, publicado
en el DOF.

Clientes de EIQSA (LAB planta), para 2011, 2012 y 2013.

Estado de costos, ventas y utilidades de la mercancia nacional orientada al mercado interno mas el
autoconsumo, para el periodo investigado, con proyecciones para 2014.

Estado de costos, ventas y utilidades de la mercancia nacional orientada al mercado interno, para el
periodo investigado, con proyecciones para 2014.

Detalle de costo de produccién de la mercancia orientada al autoconsumo de EIQSA, de 2011, 2012
y 2013, con proyecciones para 2014.

Indicadores de la mercancia producida por EIQSA relativos a valores y precios de: ventas al mercado
interno y externo LAB planta, ventas netas totales e importaciones, precio de venta al mercado
interno y externo LAB planta, fletes en México y precio de venta en bodega del cliente, mensuales,
correspondientes a 2011, 2012 y 2013, con proyecciones para 2014.

Estado de costos, ventas y utilidades de la mercancia producida por EIQSA, anual, de 2011 a 2013.

Indicadores de la industria nacional relativos a produccion, capacidad instalada, utilizacion de la
capacidad instalada y empleo, asi como indicadores exclusivos de EIQSA sobre produccion,
capacidad instalada, utilizacién de la capacidad instalada, empleo, salarios, inversiones en capital
fijo, autoconsumo e inventarios, correspondiente a 2011, 2012 y 2013.

b. Resymat

29. El 28 de enero de 2015 Resymat respondioé al requerimiento de informacién que la Secretaria le
formuld para que presentara la estructura de costos de la mercancia objeto de investigacién con desglose del
costo de la materia prima. En cuanto a la mercancia producida por Resymat para que proporcionara el costo
unitario de cada concepto reportado en el estado de costos, ventas y utilidades de la mercancia nacional
orientada al mercado interno mas autoconsumo; la metodologia que utilizé para calcular su capacidad
instalada; las ventas a sus clientes a nivel LAB planta; la razonabilidad de asignar la totalidad de los gastos de
venta y administracion en el mercado interno. Resymat dio las explicaciones solicitadas y presento:

A.

F.
G.

Estructura de costos y gastos del Pantopox, con el desglose de las materias primas, correspondiente
a 2011, 2012 y 2013, elaborado por Resymat.

Estado de costos, ventas y utilidades de la mercancia nacional orientada al mercado interno mas el
autoconsumo, de Resymat correspondiente a 2011, 2012 y 2013.

Estado de costos, ventas y utilidades de la mercancia nacional orientada al mercado interno mas el
autoconsumo, a partir del costo unitario de Resymat correspondiente a 2011, 2012 y 2013.

Costos unitarios, estructura de costos de la mercancia producida por Resymat para 2011, 2012 y
2013, asi como su variacion porcentual.

Estimacién de la capacidad instalada de produccién de Pantopox, por reactor, elaborada por
Resymat.

Clientes de Resymat (LAB planta), en valor y volumen, correspondiente a 2011, 2012 y 2013.

Los documentos relacionados en las literales A 'y C del punto 28 de esta Resolucion.

3. Importadoras

a. Mexichem

30. El 16 de diciembre de 2014 y 5 de febrero de 2015 Mexichem respondié a los requerimientos de
informaciéon que la Secretaria le formul6é en el sentido de corregir diversos aspectos sobre la forma de su
comparecencia; presentacion de la copia de los pedimentos de todas sus operaciones de importacion y
documentos anexos; presentacion de precios y costos en el mercado interno de Argentina del aceite
epoxidado de soya, costos de produccién de la mercancia objeto de investigacién, numero de pedido y
facturas de sus compras nacionales. Respondié lo solicitado y presento:
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Copia de diversos pedimentos de importacion de Mexichem, de junio de 2011 a octubre 2013.

Importaciones provenientes de Argentina realizadas por Mexichem, de mercancia que ingresa por la
fraccion arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE, en valor y volumen, de junio de 2011 a septiembre
de 2013.

b. PVC Alternativa

31. El 8 de diciembre de 2014, 5 y 23 de febrero de 2015 PVC Alternativa respondié a los requerimientos
de informaciéon que la Secretaria le formulé para que acreditara la legal existencia de la empresa vy las
facultades de su representante legal, corrigiera aspectos de forma de su comparecencia; presentara
informacién respecto a la capacidad volumétrica que tienen los ISO tanques en los que se transporta la
mercancia objeto de investigacion y gastos logisticos. De su proveedor Varteco, las ventas del aceite
epoxidado de soya destinadas al mercado interno de Argentina, precios a nivel ex fabrica y costos de
produccién y gastos generales promedio; asimismo, que presentara las formulas aplicadas en sus calculos del
desglose de costos logisticos desde planta a puerto, ventas internas en Argentina del producto exportado a
México, finalmente que aclarara conceptos de la estructura de costos de produccion y gastos generales.
Respondié lo solicitado y presento:

A.

Copia certificada del testimonio notarial de la escritura publica nimero 35,433 de 27 de junio de
2007, otorgada ante el Notario Publico nimero 71 en México, Distrito Federal, mediante el cual
acredita la legal existencia de PVC Alternativa y la designacién de su representante legal como
administrador unico de dicha empresa.

Copia certificada de la cédula para el ejercicio profesional y del titulo profesional, expedidos a favor
del representante legal de PVC Alternativa.

Copia certificada de la credencial para votar expedida por el Instituto Federal Electoral a favor del
representante legal de PVC Alternativa.

2 fotografias de los ISO tanques utilizados por Varteco para el transporte del Kalflex y hojas de las
especificaciones técnicas de los mismos.

Desglose de costos logisticos desde la planta de Varteco al puerto mexicano.

Precios del aceite refinado de soya en Argentina, a los que ha comprado Varteco de 2011, 2012 y
2013 y copia de diversas facturas de los proveedores de Varteco de dicho insumo.

Ventas domésticas de Varteco en Argentina del Kalflex, mensual, de 2011, 2012 y 2013.

Estructura de costos de produccion y gastos generales promedio anualizados del Kalflex 14
correspondiente a 2011, 2012 y 2013.

Copia de diversas facturas de venta del Kalflex en el mercado doméstico argentino, durante el
periodo investigado.

Tipo de cambio del peso argentino frente al ddlar, diario, correspondiente a los periodos 1 de enero al
31 de diciembre de 2011, 1 de enero al 31 de diciembre de 2012 y 1 de enero al 31 de diciembre de
2013.

Actualizacion del desglose de costos logisticos desde la planta de Varteco al puerto mexicano, con
documentacion soporte.

Tarifa arancelaria de exportacion para plastificantes compuestos para plésticos (SIM o codigo AFIP
[por las siglas de Administracién Federal de Ingresos Publicos] 3812.20.00), obtenido de la pagina de
Internet http://afip.gov.ar/aduana/arancelintegrado/arancelVerConsulta.asp.

Mecanismos vigentes en materia de promocién a las exportaciones de Argentina, obtenido de la
pagina de Internet http://www.primeraexportacion.com.ar/documentos-tecnicos/239-estimulos-a-la-
exportacion.html.

Descripcion y fundamento legal del régimen de Reintegros a la Exportacion, de la Secretaria de
Comercio Exterior del Ministerio de Economia y Finanzas Publicas de Argentina, obtenida de la
pagina de Internet http://comercio.gov/ar/web/index.php.

Actualizacién de la resolucion general 1161 de la AFIP, en la que constan los procedimientos para
pagar y/o garantizar los impuestos de exportacion del 13 de septiembre de 2002.
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P. Relaciéon de facturas de venta del Kalflex 13 y Kalflex 13A en el mercado doméstico argentino de
Varteco, correspondiente a 2011, 2012 y 2013.

Q. Actualizacion de los costos promedio anualizados del Kalflex 14 (Kalflex 14NP y del Kalflex 140A),
correspondiente a 2011, 2012 y 2013.

Estados financieros auditados de Varteco al 31 de diciembre de 2013.

S. Copia de 3 facturas de flete interno desde la planta de Varteco en la provincia de San Luis a
diferentes puntos de Argentina, del 31 de agosto, 31 de octubre y 31 de diciembre de 2013.

T. Copia de 3 facturas de flete interno desde la planta de Varteco en la provincia de San Luis al puerto
de Buenos Aires, Argentina, del 26 de abril, 3 de agosto y 7 de noviembre de 2011.

c. Sovere

32. El 18 de diciembre de 2014 Sovere respondi® de manera extemporanea al requerimiento de
informacién que la Secretaria le formuld para que corrigiera diversos aspectos sobre la forma de su
comparecencia, literales D al | del punto 25 de esta Resolucién. Asimismo, el 28 de enero de 2015 respondio
al requerimiento formulado para que presentara informacién respecto a la falta de abastecimiento nacional,
facturas de compras nacionales y término comercial. Respondié lo solicitado y presento:

A. Comunicaciones electronicas entre el personal de ventas de Resymat y el de Sovere, que refieren a
la disponibilidad de la mercancia para su entrega, del 12 de noviembre de 2014 y 15 de enero de
2015.

B. Orden de compra de Pantopox que realizé Sovere a Resymat el 12 de enero de 2015.

C. Operaciones de compra (LAB planta) del producto nacional realizadas por Sovere a Resymat, en
valor y volumen, del 1 de enero de 2011 al 30 de diciembre de 2013, asi como copia de las facturas
ahi referidas.

l. Otras comparecencias

33. El 20 de noviembre de 2014 comparecié Brenntag México, S.A. de C.V. (“Brenntag”). Sin embargo, no
se acepto su informacion de acuerdo con lo sefialado en el punto 39 de esta Resolucion.

34. El 7 de enero de 2015 comparecieron EIQSA y Resymat para presentar contra argumentaciones y
réplicas a lo manifestado por Sovere en su respuesta al requerimiento.

CONSIDERANDOS
A. Competencia

35. La Secretaria es competente para emitir la presente Resolucion, conforme a lo dispuesto en los
articulos 16 y 34 fracciones V y XXXIIl de la Ley Organica de la Administracion Publica Federal; 1, 2 apartado
B fraccion V y 15 fraccién | del Reglamento Interior de la Secretaria de Economia; 7, 9.1 y 12.2 del Acuerdo
Antidumping, y 5 fraccién VIl y 57 fraccién | de la LCE.

B. Legislacion aplicable

36. Para efectos de este procedimiento son aplicables el Acuerdo Antidumping, la LCE, el RLCE, el
Cddigo Fiscal de la Federacion, la Ley Federal de Procedimiento Contencioso Administrativo y el Coédigo
Federal de Procedimientos Civiles, estos tres ultimos de aplicacion supletoria.

C. Proteccion de la informacion confidencial

37. La Secretaria no puede revelar publicamente la informacion confidencial que las partes interesadas le
presenten, ni la informacion confidencial de que ella misma se allegue, de conformidad con los articulos 6.5
del Acuerdo Antidumping, 80 de la LCE y 152 y 158 del RLCE. No obstante, las partes interesadas podran
obtener el acceso a la informacidn confidencial, siempre y cuando satisfagan los requisitos establecidos en los
articulos 159 y 160 del RLCE.

D. Derecho de defensa y debido proceso

38. Las partes interesadas tuvieron amplia oportunidad para presentar toda clase de argumentos,
excepciones y defensas, asi como las pruebas para sustentarlos, de conformidad con el Acuerdo
Antidumping, la LCE y el RLCE. La Secretaria los valoré con sujecién a las formalidades esenciales del
procedimiento administrativo.
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E. Informacién no aceptada
1. Brenntag

39. Mediante oficio UPCI.416.14.2252 del 3 de diciembre de 2014, se notificé a Brenntag la determinacién
de no considerarla parte interesada en la presente investigacion y, en consecuencia, de no aceptar la
informacién que aporté en el presente procedimiento, debido a que no acredité en tiempo y forma la legal
existencia de la empresa, las facultades de la persona que comparecié como su representante legal, asi como
el interés juridico de Brenntag para participar en el presente procedimiento, oficio que se tiene por reproducido
como si a la letra se insertara en la presente Resolucion.

2. PVC Alternativa

40. Mediante acuerdo AC.1401694 del 12 de diciembre de 2014, la Secretaria determind no aceptar los
argumentos identificados como “CONSIDERACIONES FINALES”, relativos a las razones por las cuales
adquiere mercancia objeto de investigacion y al comportamiento del mercado nacional, contenidos en las
paginas 9 y 10 de su escrito de respuesta al requerimiento informacién que presenté PVC Alternativa el 8 de
diciembre de 2014, debido a que el requerimiento se formuld para que atendiera ciertos aspectos de forma de
su comparecencia, correspondiente a los argumentos y pruebas del primer periodo de ofrecimiento de
pruebas y el plazo que se le otorgé para dar respuesta, mas no implicaba la posibilidad de presentar
argumentos adicionales a este fin.

F. Informacién que la Secretaria considerara en la siguiente etapa de la investigacion

41. La Secretaria determiné considerar para la siguiente etapa del procedimiento las pruebas presentadas
por Sovere el 1 de diciembre de 2014 referidas en los literales D al | del punto 25 de esta Resolucioén, debido a
que el requerimiento que se le formuld para que atendiera ciertos aspectos de forma de su comparecencia, no
fue presentado dentro del plazo otorgado para tal efecto, sin embargo, en virtud que esta pendiente la
apertura de un periodo de informacion complementaria, la Secretaria considerara dicha informacion para la
siguiente etapa procesal. Lo anterior se hizo del conocimiento de Sovere mediante acuerdo AC.1401745 del 7
de enero de 2015, el cual se tiene por reproducido como si a la letra se insertara.

42. Asimismo, la Secretaria determind considerar para la siguiente etapa del procedimiento las réplicas o
contra argumentaciones que realizaron EIQSA y Resymat presentadas el 7 de enero de 2015, respecto a la
respuesta al requerimiento de Sovere. Lo anterior, en el entendido de que en el procedimiento no esta previsto
el hecho de que las Solicitantes presenten réplicas a los argumentos y pruebas presentados por las partes en
su respuesta a requerimientos adicionales, sin embargo, toda vez que se encuentra pendiente la apertura de
un periodo de ofrecimiento de pruebas complementarias, la Secretaria consideraré dicha informacion para la
siguiente etapa procesal, de conformidad con el articulo 164 parrafo segundo del RLCE. Lo anterior se hizo
del conocimiento a las Solicitantes por acuerdo AC.1500002 del 12 de enero de 2015, el cual se tiene por
reproducido como si a la letra se insertara.

G. Respuesta a ciertos argumentos de las partes
1. Aspectos sobre la personalidad

43. En su escrito de réplicas EIQSA y Resymat manifestaron que en la informacion que recibieron por
parte de la empresa Sovere, no se incluyé documento alguno que acredite la legal existencia de la empresa,
ni aquella relacionada con las personas fisicas facultadas para otorgar poderes o delegar funciones. Como
consecuencia de lo anterior, no se debera tener por presentado a Sovere como parte interesada dentro del
presente procedimiento.

44. Al respecto, la Secretaria precisa que la personalidad juridica del representante legal y la legal
existencia de la empresa que las Solicitantes sefialaron, quedé plenamente acreditada en la presente
investigacion, ya que el 19 de noviembre y 1 de diciembre de 2014 Sovere presentd los documentos que
acreditan la legal existencia de la empresa y la personalidad juridica de su representante legal.

2. Clasificacion de informacion

45. En sus escritos de réplica EIQSA y Resymat sefialaron que cierta informaciéon presentada por las
importadoras Mexichem, PVC Alternativa y Sovere, incumplen con la normatividad de la materia, en cuanto
confidencialidad, ya que tanto sus escritos de comparecencia, respuesta a formulario oficial, asi como anexos
de las mismas, carecen de resimenes publicos y una justificacion para otorgarles un tratamiento de
confidencialidad. Agregaron que la autoridad debe requerirles para que la reclasifiquen y presenten los
resumenes publicos que la ley exige para el caso de la informacion que si pueda otorgarsele ese caracter.
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46. A lo largo del procedimiento la Secretaria verificd la informacién que presentaron las partes
interesadas comparecientes y, en el caso que fue procedente, se requirid reclasificar diversa informacion
clasificada como confidencial y que, de conformidad con los articulos 6.5 del Acuerdo Antidumping, 148 y 149
del RLCE no contenia tal caracter, asi como, en su caso, justificar debidamente la clasificacion de la
informacién confidencial en términos de la normatividad aplicable y, presentar los resimenes publicos
correspondientes, por lo que la informacién que se encuentra en el expediente administrativo cumple con las
reglas de confidencialidad.

3. Formularios oficiales

47. En sus escritos de réplica las Solicitantes manifestaron que, en términos del articulo 54 de la LCE, la
informacién que presentaron las importadoras Sovere y PVC Alternativa, no se ajustaron a los formularios
oficiales que determiné la autoridad investigadora, por lo que dicha informacion debe ser desestimada.

48. Si bien la Secretaria se vale de formularios para que las partes interesadas presenten elementos
probatorios, informacién y datos que estimen pertinentes, en el supuesto de que los mismos no sean
presentados atendiendo dichos formularios, no es motivo para su desestimacion, puesto que es informacién
presentada en tiempo, en razén de ser valorada y analizada para el conocimiento de la verdad sobre los
hechos que se investigan.

H. Analisis de discriminacion de precios

49. En esta etapa de la investigacion la Secretaria contd con informacién de la produccién nacional
representada por las empresas EIQSA y Resymat. Asi como, de las importadoras PVC Alternativa, Sovere y
Mexichem. Sin embargo, ninguna empresa exportadora comparecio, por lo que la Secretaria realizé6 su
determinacion con base en la mejor informacion disponible, de conformidad con los articulos 6.8 y Anexo Il del
Acuerdo Antidumping, 54 y 64 de la LCE.

1. Precio de exportacion

50. Las Solicitantes proporcionaron las estadisticas de importacion del Sistema de Administracién
Tributaria (SAT), que obtuvieron a través de la Asociacion Nacional de la Industria Quimica, A.C.,
correspondientes a las fracciones arancelarias 1518.00.02 y 3812.20.01 de la TIGIE. Debido a que por dichas
fracciones arancelarias ingresan productos ajenos al objeto de investigacion, clasificaron las importaciones e
identificaron tres productos que corresponden a aceite epoxidado de soya, como se sefialé en los puntos 29 al
31 de la Resolucion de Inicio.

51. Por su parte, empresas importadoras proporcionaron informacién de sus importaciones, asi como
copia de los pedimentos de importacién y, en algunos casos, las facturas de venta. La empresa importadora
PVC Alternativa proporcion6 informacién adicional referente a gastos de transportacion de la mercancia de la
planta de su proveedor a México. Presenté facturas de venta, comprobantes de pago de los fletes maritimos,
conocimientos de embarque, también copia de los pedimentos de exportacidon, correspondientes a tres
operaciones de exportacion de su proveedor realizadas durante el periodo investigado.

52. La Secretaria se allegé de las estadisticas de importacion del Sistema de Informacién Comercial de
México (SIC-M). Asimismo, requiri6 a agentes aduanales pedimentos de importaciéon y su documentacion
anexa. Con base en esta informacion y la descrita en los puntos 50 y 51 de esta Resolucion, la Secretaria
identificd los tres productos comerciales y confirmd que se trata de la mercancia objeto de investigacion.
Corroboré los términos de venta, el valor, el volumen, entre otros conceptos.

53. Con fundamento en el articulo 40 del RLCE, la Secretaria calculé un precio de exportacion promedio
ponderado en dodlares por kilogramo de las importaciones de aceite epoxidado de soya originario de
Argentina, con base en la informacién y pruebas que se describen en los puntos 50 al 52 de esta Resolucion.

a. Ajustes al precio de exportacion

54. Las Solicitantes propusieron ajustar el precio de exportacion por términos y condiciones de venta,
especificamente por los conceptos de derechos a la exportacién, flete en el pais de origen, flete y seguro
maritimo.

i. Derechos de exportacion

55. Las Solicitantes sefialaron que las exportaciones de aceite epoxidado de soya, que se realizan a
través de la fraccion arancelaria 1518.00.10 tienen una tasa del 20% y las exportaciones de la fraccién
arancelaria 3812.20.00 del 5%. Aclararon que los derechos a la exportacion son determinados y cobrados por
el gobierno argentino al momento de realizarse la exportacion. Con base en lo anterior, afirmaron que estos
derechos deben ser efectivamente pagados y, por lo tanto, deben formar parte del precio de las mercancias
que ingresaron a México. La informacion sobre este ajuste se detalla en los puntos 35 al 37 de la Resolucion
de Inicio.
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56. PVC Alternativa presentd una hoja de trabajo con tres operaciones de exportacion en la que consideré
los derechos de exportacion, los conceptos de draw back y reintegro de exportacion extra zona. Mencioné que
estos dos ultimos, son regimenes de restitucion de impuestos que se pagan al importar materias primas que
sufren una transformacién siempre que ésta sea exportada, asi como la restitucion de impuestos interiores,
respectivamente. También proporcioné copias de tres pedimentos de exportacion de la aduana argentina. La
Secretaria observd que en dos pedimentos, el monto de valor en aduana mas el monto del derecho de
exportacion y el draw back, dan como resultado el valor FOB (por sus siglas en inglés de Free On Board),
reportado en las facturas de venta de exportacion. El tercer pedimento no reporté un monto por drawback,
aunque la suma del derecho de exportacion y el valor en aduana también dio como resultado el valor FOB,
establecido en la factura correspondiente. Lo anterior confirma que el derecho a la exportacion forma parte del
precio de las mercancias que se exportaron a México.

ii. Flete terrestre en Argentina

57. Para acreditar el ajuste por flete interno las Solicitantes aportaron una cotizacion de una empresa
transportista en Argentina con el costo de un traslado de 22,000 kilogramos de la mercancia objeto de
investigacion, de la direccién de uno de los principales exportadores al puerto de Buenos Aires. La cotizacién
esta dada en pesos argentinos mas IVA. Sehal6 que el IVA en Argentina es del 21% y proporciond la parte
conducente de la Ley del Impuesto al Valor Agregado vigente para acreditar ese monto. Adicionalmente, para
convertir el valor del flete de pesos argentinos a doélares presenté el tipo de cambio que reporté el Banco
Central de Argentina.

58. PVC Alternativa afirmé que, a partir de 2012, su proveedor en Argentina utiliza un trasporte que
incluye la recoleccion en planta hasta la entrega en puerto mexicano. La Secretaria confirmé en el soporte
documental correspondiente a tres facturas de exportacion, que el gasto por flete terrestre esta incluido en los
gastos logisticos. Por lo anterior, la Secretaria no ajusté el flete interno en las operaciones del proveedor de la
empresa PVC Alternativa.

59. Adicionalmente, la empresa importadora presenté tres facturas de flete interno que pagé su proveedor
para las ventas del aceite epoxidado de soya en Argentina. Las facturas sefalan el costo del flete en pesos
argentinos por kilogramo. A partir de esta informacién la Secretaria calculd un costo por flete en dolares por
kilogramo utilizando el tipo de cambio del dia que publica el Banco Central de Argentina.

iii. Flete y seguro maritimo

60. Las Solicitantes sefialaron que en algunas operaciones de importacion en la base de datos que
proporcionaron, se registraron los montos de flete y seguro maritimo, pero en otros casos no, tal y como se
sefiald en el punto 39 de la Resolucion de Inicio.

61. Derivado de la revisién de pedimentos y documentacion anexa, la Secretaria observé que todas las
facturas de exportacion desglosan el valor del flete y seguro maritimo, asi como, el término de venta CIF (por
su siglas en inglés de Cost, Insurance and Freight), y el valor FOB de la mercancia, por lo que consideré estos
montos para calcular los ajustes por esos conceptos.

62. Con fundamento en los articulos 2.4 del Acuerdo Antidumping, 36 de la LCE y 54 del RLCE, en esta
etapa de la investigacion la Secretaria ajusté el precio de exportacion por los conceptos de flete y seguro
maritimo, derechos a la exportacion y flete terrestre en el pais de origen de la mercancia.

2. Valor normal

63. Las Solicitantes argumentaron que los precios del aceite epoxidado de soya en Argentina no estan
dados en el curso de operaciones comerciales normales, en razén de que existe una sobreoferta de la materia
prima (frijol de soya y/o aceite de soya), por lo que de manera artificial se reducen los costos de produccién de
cualquier producto o subproducto de la soya, como el aceite epoxidado de soya.

64. Asimismo, que la causa de dicha condicién, es la aplicacion de un esquema de derechos a la
exportacion a los productos agricolas, en donde el eslabén primario de la cadena productiva es gravado con
un derecho mayor en comparacion con los productos y subproductos obtenidos subsecuentemente en la
cadena productiva, tal y como se sefiald en los puntos 42 al 46 de la Resolucion de Inicio.

65. Mexichem argumentd en esta etapa que las Solicitantes no explican cual es el fundamento juridico de
su aseveracion, en el sentido de que un producto se vende fuera del curso de operaciones comerciales
normales, si su materia prima estad sujeta a una medida comercial, ya sea un arancel a la exportacién o
cualquier otra medida. Acoté que, si bien, el Acuerdo Antidumping no define el término operaciones
comerciales normales, si prevé que las ventas del producto similar a precios inferiores al costo total de
produccién podran considerarse no realizadas en el curso de operaciones comerciales normales por razones
de precio. Aseverd que lo previsto en el articulo 2.2 del Acuerdo Antidumping se utiliza en relaciéon con las
ventas del producto investigado y no es aplicable con respecto a las condiciones bajo las cuales se fabrica el
producto en cuestion.
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66. Dicha importadora también sefialé que el Organo de Apelacién, en el caso Estados Unidos-Medidas
antidumping sobre determinados productos de acero laminado en caliente procedentes del Japén, no formuld
una definicion propia de operaciones comerciales normales, pero siguié una definicion para el caso en
cuestion. En ella se menciona que: “Por lo general, las ventas tienen lugar en el curso de operaciones
comerciales normales si se realizan en condiciones y con arreglo a practicas que, durante un periodo de
tiempo razonable con anterioridad a la fecha de venta de la mercancia de que se trate, han sido normales por
lo que respecta a las ventas del producto extranjero similar”.

67. Las Solicitantes manifestaron que Mexichem se equivoca al manifestar que la legislacién aplicable
indica que son las ventas las que deben sujetarse al concepto de operaciones comerciales normales e indico
que el articulo 32 de la LCE proporciona una definicion clara, donde establece que son las operaciones y no
las ventas las que deben reflejar condiciones de mercado.

68. La Secretaria observa que el Organo de Apelacion de la OMC utilizé la definicion presentada por
Mexichem en su informe sobre la controversia Estados Unidos—Acero laminado en caliente. Sin embargo,
dicho Organo en el parrafo 139 sefialé lo siguiente:

“...El Acuerdo Antidumping no define la expresién ‘en el curso de operaciones
comerciales normales’. Ante el Grupo Especial, el Japén hizo referencia con
aprobacién a la definicion de esa expresion por el USDOC, que figura en su
cuestionario y, a efectos de esta apelacion, estamos dispuestos a utilizarla.”

69. De lo anterior, cabe resaltar tres puntos:

a. El punto sujeto a controversia, en esa parte del informe, era si la “prueba de plena competencia” del
Departamento de Comercio de los Estados Unidos (USDOC) operaba de forma correcta al
desestimar ciertas ventas y admitir otras. Es decir, el tema era el tratamiento otorgado a las ventas.
No se discutio si existen aspectos distintos a las ventas, a los que se pueda aplicar la condicion de
haberse realizado en el curso de operaciones comerciales normales;

b. La definicion mencionada por Mexichem es la que aplico el USDOC en la investigacion que dio
origen a esa controversia y Japon estuvo de acuerdo en que se utilizara para efectos de dicha
controversia, lo que se observa desde el informe del Grupo Especial, y

c. El Organo de Apelacion recalcé que utilizaria esa definicion para efectos de la controversia, lo que
resulta logico si tomamos en cuenta que se referia al punto objeto de litis y que ambas partes
estaban de acuerdo en tomarla como punto de partida. Asi, el Organo de Apelacién no emitid
ninguna definicion de lo que significa “operaciones comerciales normales”.

70. En consecuencia, dado que esa definicién no tiene aplicacién general al concepto de “operaciones
comerciales normales”, que se refiere a un punto totalmente distinto al que aqui se discute, y que las partes
en este procedimiento no han llegado a un acuerdo en cuanto al alcance de ese concepto, la Secretaria
considera que esa definiciéon no resulta aplicable al caso concreto y, en consecuencia, determina no utilizarla
como punto de partida de este analisis.

71. La Secretaria coincide en que el Acuerdo Antidumping no define operaciones comerciales normales.
De hecho, la unica disposicion de ese Acuerdo que hace referencia a un método para determinar la existencia
de operaciones comerciales normales es el articulo 2.2.1 y ahi sélo se hace referencia a una situacién en la
que las ventas por debajo de costos pueden considerarse no realizadas en el curso de operaciones
comerciales normales. Como lo reconoce el propio Organo de Apelacion en el caso Estados Unidos—Acero
laminado en caliente, ahi no se agotan todas las situaciones en las que las ventas pueden no haberse
realizado en el curso de “operaciones comerciales normales” y ni siquiera todas las situaciones en las que las
ventas por debajo de costos pueden no haberse realizado en el curso de “operaciones comerciales normales”.
Desde luego que tampoco se sefiala textualmente si el concepto de “operaciones comerciales normales” so6lo
aplica a las ventas o también a conceptos distintos.

72. La Secretaria observa que para efectos de interpretar adecuadamente lo establecido en el Acuerdo
Antidumping, es pertinente acudir a las normas usuales de interpretacion del derecho internacional publico,
establecidas en la Convencién de Viena sobre el derecho de los tratados de 1969, de la cual México es parte.
Adicionalmente, esta reconocido en la jurisprudencia de la OMC que los principios ahi sefialados constituyen,
en efecto, dichas normas.
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73. De conformidad con lo anterior, el articulo 31 de esa Convencidn establece lo siguiente:

“Un tratado debera interpretarse de buena fe conforme al sentido corriente que haya
de atribuirse a los términos del tratado en el contexto de éstos y teniendo en cuenta
su objeto y fin.”

74. Como resultado, es necesario considerar el texto, contexto, objeto y fin del Acuerdo Antidumping para
poder determinar sus alcances. Al respecto, el articulo 2.2.1 del Acuerdo Antidumping no es el Unico que hace
referencia a las “operaciones comerciales normales”, por lo que es necesario que, para poder determinar su
alcance, se preste atencion al articulo 2.2.2 de ese Acuerdo, mismo que establece lo siguiente:

A los efectos del parrafo 2, las cantidades por concepto de gastos administrativos, de
venta y de caracter general, asi como por concepto de beneficios, se basaran en
datos reales relacionados con la produccion y ventas del producto similar en el curso
de operaciones comerciales normales, realizadas por el exportador o el productor
objeto de investigacion.

[El énfasis es propio].

75. De conformidad con lo anterior, los conceptos de gastos y beneficios utilizados para reconstruir el valor
normal, deben basarse en datos reales relacionados con la produccién y ventas en el curso de operaciones
comerciales normales. A juicio de la Secretaria, lo que ahi se establece es que, tanto la producciéon como las
ventas del producto similar, deben estar basados en operaciones comerciales normales para poder utilizar su
informacién en el calculo de gastos y beneficios.

76. Adicionalmente, segun lo establecié el Organo de Apelacion en la diferencia Comunidades Europeas—
Accesorios de tuberia, los propios gastos administrativos, de venta y generales, asi como los beneficios,
deben estar dados en el curso de operaciones comerciales normales, por lo que, aunado a lo que establece el
texto del articulo 2.2.2 del Acuerdo Antidumping, referido antes, no vemos razén alguna para determinar que
los costos deban estar excluidos de esa exigencia. Al respecto, el parrafo pertinente de ese informe establece
lo siguiente:

A nuestro juicio, ... Si los datos reales por concepto de gastos administrativos, de
venta y de caracter general y por concepto de beneficios en el curso de operaciones
comerciales normales existen en el caso del exportador y el producto similar objeto
de investigacion, la autoridad investigadora esta obligada a utilizar esos datos a los
efectos de la reconstruccion del valor normal; no puede calcular el valor normal
reconstruido utilizando para los gastos administrativos, de venta y de caracter
general y los beneficios datos diferentes o empleando un método alternativo.

[El énfasis es propio].

77. Por otra parte, la Secretaria observa que el articulo 2.2.1.1 del Acuerdo Antidumping menciona que
para calcular los costos, normalmente se tomaran en cuenta los registros contables del exportador siempre
que éstos cumplan con dos condiciones: a. estar en conformidad con los principios de contabilidad
generalmente aceptados, y b. reflejar razonablemente los costos asociados a la producciéon y venta del
producto considerado.

78. En principio, de conformidad con los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, las
empresas tienen la obligacion de reflejar, en sus registros contables, los costos incurridos en la produccion.
Dado lo anterior, asumimos que la segunda condicidon (‘reflejen razonablemente los costos asociados a la
produccioén y venta del producto considerado”) no puede referirse a que los registros contables reflejen los
costos de produccién simplemente, dado que ese significado la haria redundante, por ser algo ya previsto en
la primera condicién, como se ha explicado. Al hacer redundante la segunda condicién, esa interpretacion
resulta inadmisible, puesto que iria en contra del “principio de efecto util” aplicable a la interpretaciéon de los
tratados internacionales.

79. Dicho principio establece que, como lo sefiala la seccion IV del informe del Organo de Apelacion en la
controversia Estados Unidos—Gasolina, la interpretacion debe dar sentido y afectar a todos los términos del
tratado, y que un intérprete no tiene la libertad de adoptar una lectura que haga inutiles o redundantes
clausulas o parrafos de un tratado:

[...] Uno de los corolarios de la "regla general de interpretacion” de la Convencion de
Viena es que la interpretacion ha de dar sentido y ha de afectar a todos los términos
del tratado. El intérprete no tiene libertad para adoptar una lectura que haga inutiles o
redundantes clausulas o parrafos enteros de un tratado.

[Se omiten notas al pie].
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80. Si consideramos lo anteriormente descrito, aunado a que, de conformidad con el articulo 2.2.2 del
Acuerdo Antidumping, el concepto de operaciones comerciales normales si aplica a los costos de produccion,
entonces la segunda condicion establecida en el articulo 2.2.1.1 de dicho Acuerdo puede interpretarse en el
sentido de que los costos asociados a la produccion y venta del producto considerado, deben reflejar
operaciones comerciales normales.

81. Adicionalmente a todo lo anterior, el articulo 32 de la LCE establece lo siguiente: “Se entiende por
operaciones comerciales normales las operaciones comerciales que reflejen condiciones de mercado en el
pais de origen y que se hayan realizado habitualmente, dentro de un periodo representativo, entre
compradores y vendedores independientes.” Por su parte, el articulo 44 del RLCE establece que: “El costo de
produccion, los gastos generales y el margen de utilidad deberan corresponder a operaciones comerciales
normales.” Con base en todo lo sefalado anteriormente, se deduce que el concepto de “operaciones
comerciales normales” es aplicable tanto a las ventas del producto similar en el pais exportador, como al costo
de insumos o materias primas que se utilizan en la producciéon de una mercancia. Ello con la finalidad de
calcular un valor normal apropiado.

82. Mexichem también manifesté que suponiendo sin conceder que el término de operaciones comerciales
normales fuera aplicable a la etapa de fabricacion, no hay fundamento para argumentar que cuando la materia
prima de un producto esta sujeta a un arancel a la exportacion, la fabricacion de ese producto se da en
condiciones y con arreglo a practicas anormales. Agregé que los precios estan dados en el curso de
operaciones comerciales normales siempre que correspondan a las condiciones que normalmente se
observan en el mercado de que se trata y con independencia de que supuestamente sean artificiales o estén
distorsionados.

83. De igual forma, sefialé que el calculo del costo de produccién y de gastos generales que realizaron las
Solicitantes es incongruente con el Acuerdo Antidumping. Puntualizé que los costos de produccién y gastos
generales tendrian que calcularse a partir de la informacion de los exportadores argentinos y no sobre la
estimacion formulada por EIQSA y Resymat en la que combinaron datos en Argentina e informacion de ellas
mismas. Por lo anterior, considera que la Secretaria debe calcular el valor normal conforme a las ventas
internas o las ventas a un tercer mercado del producto objeto de investigacién, informacién que obra en el
expediente administrativo.

84. En respuesta a un requerimiento de informacion que la Secretaria le formuld, Mexichem afirmé que no
conté con la informacién necesaria para demostrar que los precios y costos en el mercado interno de
Argentina estan dados en el curso de operaciones comerciales normales, ni que los registros de tales costos
reflejan razonablemente los costos asociados a la produccion del producto considerado.

85. Por su parte las Solicitantes sefialaron que concuerdan con la interpretacion de Mexichem referente a
que no por el simple hecho de que una materia prima esté sujeta a una medida comercial, en automatico las
ventas estan fuera del curso de operaciones comerciales normales. Anadieron que los aranceles a la
exportacion por si mismos no afectan las condiciones de comercializacion y venta de los bienes, sin embargo,
sefialaron que en este caso particular, la importadora omite observar que dichas restricciones originaron que
en el mercado interno argentino, los precios y las ventas no se den en el curso de operaciones comerciales
normales.

86. Por ultimo, apuntaron que Mexichem no aporté ninguna prueba ni informacién para demostrar que las
operaciones comerciales en el mercado de la soya en Argentina se dan en el curso de operaciones
comerciales normales.

87. La Secretaria concuerda con el argumento planteado por las Solicitantes en relacion a que la
aplicacién de un sistema de derechos a la exportacion provoca una sobreoferta del principal insumo y
afectacion a la baja del precio del mismo bien, lo anterior se sustenta en una légica econémica que ha sido
observada por la Organizacion de las Naciones Unidas para la Alimentacion y la Agricultura. Al respecto,
dicho Organismo sefiala “que los impuestos a la exportacién reducen tanto el precio de los bienes que
efectivamente se importan como el precio de venta del producto en el mercado interno.” Sin embargo, seria
incorrecto afirmar que en automatico las ventas y costos de produccién no estan dados en el curso de
operaciones normales, debido a la aplicacion de un esquema de derechos a la exportacion.

88. En la etapa de inicio de la presente investigacion, la Secretaria manifesté que los precios podrian no
estar dados en el curso de operaciones normales, a partir de la estimacion de costos de produccién que tuvo
razonablemente a su alcance la produccién nacional. Ello sin llegar a una determinacion respecto a si tales
costos y, especificamente el costo del principal insumo (aceite de soya refinado), estuviese afectado. Cabe
sefialar que, para llegar a la certeza de los hechos controvertidos, es que se inicia la investigacién, y a partir
del desarrollo de ésta, en sus diferentes etapas, y con base en la comparecencia de las partes, la Secretaria
determinara si la presuncion del inicio es correcta o no.
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89. Debido a que en la presente etapa del procedimiento, ninguna empresa exportadora comparecio, la
autoridad no conté con los elementos de una fuente primaria que le permitieran determinar si el costo del
principal insumo estaria afectado, si la informacién contable refleja razonablemente los costos asociados a la
produccioén y venta del producto considerado, como lo sefialan los articulos el 2.2, 2.2.1, 2.2.1.1 y 2.2.2 del
Acuerdo Antidumping y los articulos 32 de la LCE y 44 de RLCE.

90. Si bien en esta etapa de la investigacion la empresa PVC Alternativa proporcioné tres facturas que
muestran el precio de adquisicion del aceite refinado de soya que compro su proveedor en Argentina; y afirmo
que los precios del aceite de soya suben o bajan de acuerdo con la tendencia del mercado de commodities
del Chicago Soybean Oil Futures, tales elementos no permiten a la Secretaria determinar si efectivamente el
costo del principal insumo (aceite de soya refinado) esta afectado por la aplicacion de un sistema de
diferenciado de derechos a la exportaciéon y en qué medida.

91. Por lo anterior, en esta etapa de la investigacion, con base en la mejor informacién disponible, la
Secretaria comparo los precios en el mercado interno de Argentina con los costos de produccion que aportd
PVC Alternativa y que corresponden al fabricante del producto investigado en Argentina, lo que le permitiod
determinar preliminarmente que tales precios no se dieron en el curso de operaciones normales, tal y como se
describe en los puntos 101 al 105 de esta Resolucién. El andlisis de la informacion relativa a valor normal, se
sefiala a continuacion.

a. Precios en el mercado interno de Argentina

92. En su solicitud de inicio, EIQSA y Resymat presentaron referencias de valor normal, con base en
ventas para el consumo en el mercado interno argentino. Proporcionaron tres facturas de venta de aceite
epoxidado de soya que obtuvieron de una empresa productora. Los precios se reportaron en dolares por
kilogramos a nivel ex fabrica.

93. PVC Alternativa presenté informacion de las ventas del aceite epoxidado de soya que realizd su
proveedor en el mercado interno de Argentina. Aclaré que en las transacciones reportadas en respuesta al
requerimiento de informacién que la Secretaria le formuld, se refieren a las ventas del producto similar al
vendido a México, debido a que este Ultimo sélo se fabrica para la exportacion. Indicd que la Unica diferencia
radica en la utilizacion de un plastificante. Proporcioné en una base de datos informacion sobre el volumen de
ventas durante el periodo investigado, valor en ddlares, fecha de venta, precio unitario en doélares por
kilogramo, entre otros campos.

i. Ajustes

94. Debido a que las facturas de venta que proporcionaron las Solicitantes sefialan como parte de las
condiciones de venta el pago a crédito, propusieron ajustar el precio conforme a la tasa LIBOR (por sus siglas
en inglés de London InterBank Offered Rate) anual que reporta el Banco Central de la Republica Argentina.

95. En cuanto a las ventas internas que proporcioné la empresa PVC Alternativa, Gnicamente realizaron un
ajuste por diferencias fisicas. Sefialé que la diferencia entre el producto que vende su proveedora en
Argentina y el producto que exporta es que tiene un 2% en promedio de plastificantes. AAadieron la diferencia
del 2%, tomando en cuenta el precio anual del plastificante y lo agregaron al precio unitario del producto
vendido.

b. Precios de exportacion a un tercer pais

96. Las Solicitantes proporcionaron en su solicitud de inicio las exportaciones totales que realizdé Argentina
a terceros paises a través de las fracciones arancelarias 1518.00.10.00V y 3812.20.00.200A. Identificaron los
nombres comerciales de los productos exportados a México y determinaron los valores y volumenes
registrados durante el periodo investigado propuesto. Obtuvieron la informaciéon de la empresa consultora
Cobus Group Argentina, la cual proporcion6 datos del volumen exportado, el valor en doélares, término de
venta, la descripcién, marca, el pais destino, la fecha de exportacién, entre otros campos.

c. Valor reconstruido

97. Las Solicitantes reiteraron su metodologia de calculo de valor reconstruido, con base en la estimacion
de costos a partir de un proceso de estequiometria. Presentaron la estructura de costos de produccion
integrada por materia prima (aceite de soya a granel o crudo), costo de transformacion del aceite de soya a
granel a aceite de soya RBD (refinado), costos de otras materias primas (peroxido de hidrégeno, acido
férmico, otros), mano de obra y gastos indirectos de fabricacion. Determiné las proporciones de cada uno de
los conceptos que integran el costo de produccion.
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98. Al respecto, la Secretaria requirié datos adicionales en relacién con las proporciones calculadas con
dicho proceso. Las Solicitantes proporcionaron los costos promedio por kilogramo en pesos del aceite
epoxidado de soya registrado en el periodo investigado, a partir de la informacién contable de las empresas
EIQSA y Resymat. Adicionalmente, aportaron un cuadro comparativo donde se observa que las variaciones
entre el estudio estequiométrico y los costos reales no son significativas.

99. Las Solicitantes plantearon aplicar un margen de utilidad del 15%, al ser una utilidad razonable para
una industria que opera en los mercados nacionales de la soya en Argentina. Adicionalmente, manifestaron
que la tasa de interés que report6é el Banco Mundial para los depdsitos bancarios en Argentina fue del 12%,
por lo que consideraron razonable que el margen de beneficio que deben de obtener las empresas
productoras debe ser mas alto que los costos del capital. La metodologia del célculo y la informacion de
gastos generales y utilidad se detalla en los puntos 55 al 59 de la Resolucion de Inicio.

100. En esta etapa de la investigacion, PVC Alternativa proporciond informacion sobre la estructura y
costos de produccion de la mercancia exportada a México que obtuvo de su proveedor ubicado en Argentina.
La estructura contiene los costos de produccion promedio en délares por tonelada para 2011, 2012 y 2013.
Considero los conceptos de materias primas (aceite de soya RBD, peréxido de hidrogeno, acido férmico y
otros materiales); mano de obra y energia; gastos indirectos y los gastos de operacién. Sin embargo, en el
concepto de gastos de operacion manifestd que incluye la utilidad que genera esa empresa, pero no
proporcionéd mayor informacion. Ademas, presentd los estados financieros auditados de su proveedor para
2013.

d. Determinacion de la Secretaria

101. Respecto a las ventas internas del producto similar al exportado a México que proporcion6 PVC
Alternativa, la Secretaria observdé que esta informacién no indica si los precios son netos de descuentos y
bonificaciones, términos de venta, comprador y fecha de pago. Tampoco reporté la informacién relativa a los
ajustes por concepto de flete interno, impuesto al valor agregado, entre otros. Ademas, la Secretaria no tiene
certeza si efectivamente se trata de las ventas del producto similar, el ajuste por concepto de diferencias
fisicas lo aplicd al precio y no se realizd con base en la diferencia en costos variables, de acuerdo a lo
dispuesto en el primer parrafo del articulo 56 del RLCE. La Secretaria no cont6 con informacién de costos de
produccién para el producto similar propuesto que permita determinar que se dieron en el curso de
operaciones comerciales normales.

102. En el caso de la estructura de costos de produccion del aceite epoxidado de soya que presentaron
las empresas EIQSA, Resymat, PVC Alternativa y la derivada del proceso de estequiometria, la Secretaria
encontré que son muy semejantes en relacion a las proporciones y componentes. La estructura proporcionada
por PVC Alternativa, considera los costos de produccion de la mercancia exportada a México.

103. Si bien, PVC Alternativa indicé que los gastos operativos incluyen la utilidad, la Secretaria considera
que, contablemente, la partida de gastos no puede incluir la utilidad. En consecuencia, la totalidad de los
gastos de operacion se incluyeron como parte del costo total de produccioén. La utilidad se calculd a partir de
los estados financieros de su proveedor, tal y como se sefiala en el punto 105 de esta Resolucion. Por lo
anterior, consideré que los costos de produccién y la informacion financiera que proporcioné la empresa PVC
Alternativa, es la mejor informacioén disponible para efectos del calculo del valor normal.

104. La Secretaria reitera que la no comparecencia de los exportadores en el presente procedimiento
faculta a una autoridad investigadora llegar a determinaciones con base en la informacion disponible en el
expediente administrativo. Al respecto, la Secretaria calculé un precio promedio ponderado para el periodo
investigado en dodlares por kilogramo, a partir de las ventas proporcionadas por las Solicitantes y PVC
Alternativa. También calculd un precio promedio ponderado ajustado con las ventas de exportacién a Uruguay
por las razones descritas en el punto 62 de la Resolucion de Inicio. En los casos en que conté con
informacion, el precio fue ajustado por flete, impuestos a la exportacion, crédito, entre otros, de acuerdo al tipo
de venta, interna o de exportacion.

105. La Secretaria compard los precios con los costos totales de produccién (costos de produccién mas
gastos generales) que proporciond PVC Alternativa. Encontré que los precios no permiten recuperar los
costos y gastos incurridos en la fabricacion del producto investigado. Ello permite colegir que las ventas no se
efectuaron en el curso de operaciones comerciales normales, lo que confirma la determinacion de calcular el
valor normal a través de la metodologia de valor reconstruido que consiste, en la suma del costo de
produccién en el pais de origen, mas los gastos generales, més una utilidad razonable. La Secretaria calculd
una utilidad a partir del estado de resultados para 2013 de la empresa exportadora aportado por PVC
Alternativa, considerando la utilidad antes de impuesto con base en el articulo 46 fraccion XI del RLCE
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106. Conforme a los articulos 2.2 del Acuerdo Antidumping y 31 de LCE, la Secretaria calcul6 el valor
normal de acuerdo a la informacién y pruebas descritas en los puntos 100, 103 y 105 de esta Resolucion.

3. Margen de discriminacion de precios

107. De conformidad con lo establecido en los articulos 2.1, 6.8 y parrafo 1 del Anexo Il del Acuerdo
Antidumping, 30, 54 y 64 de la LCE y 38 del RLCE, la Secretaria comparé el valor normal con el precio de
exportacion y determiné que en el periodo investigado las importaciones de aceite epoxidado de soya
originarias de Argentina, se realizaron con un margen de discriminacion de precios de 25.95%.

I. Andlisis de dafo y causalidad

108. Con fundamento en lo dispuesto en los articulos 3 del Acuerdo Antidumping, 41 de la LCE y 59, 64,
65 y 69 del RLCE, la Secretaria analizd los argumentos y las pruebas que aportaron las partes
comparecientes en el procedimiento, con el objeto de determinar si las importaciones de aceite epoxidado de
soya, originarias de Argentina, realizadas en condiciones de discriminacién de precios, causaron dafio
material a la rama de produccién nacional del producto similar.

109. En particular, el analisis comprende, entre otros elementos, un examen sobre el volumen de las
importaciones en condiciones de discriminacion de precios y el efecto de éstas en el precio interno del
producto nacional similar, asi como la repercusion de dichas importaciones en los indicadores econémicos y
financieros de la rama de produccién nacional del producto similar.

110. El analisis de los indicadores econémicos y financieros de la rama de producciéon nacional versa
sobre la informacién proporcionada por las Solicitantes. Se analiza el comportamiento de los indicadores a
partir de datos anuales correspondientes al periodo analizado. EI comportamiento de los indicadores en un
determinado afio se compara, salvo indicacién en contrario, con respecto al periodo inmediato anterior.

111. En esta etapa de la investigacion, EIQSA presentd modificaciones en algunos de sus indicadores
correspondientes al periodo analizado. Ello explica algunos cambios con respecto al andlisis descrito en la
Resolucion de Inicio.

1. Similitud de producto

112. Conforme a lo establecido en los articulos 2.6 del Acuerdo Antidumping y 37 fraccion Il del RLCE, la
Secretaria evalué la informacidn que las partes comparecientes aportaron para determinar si el aceite
epoxidado de soya de fabricacion nacional es similar al producto objeto de investigacion.

a. Caracteristicas técnicas y composicion quimica

113. Las Solicitantes indicaron que no existen diferencias técnicas entre la mercancia objeto de
investigacion y la de produccion nacional, ya que ambas cuentan con las mismas especificaciones técnicas y
caracteristicas quimicas. Para acreditar que el producto objeto de investigacion y el de fabricacién nacional
tienen caracteristicas y propiedades similares, las Solicitantes proporcionaron la siguiente informacion,
ademas de la que se allegd la propia Secretaria de uno de los exportadores:

a. La principal caracteristica como estabilizador térmico del aceite epoxidado de soya esta indicada por
el indice Epoxi, el cual debe mantener un nivel minimo de 5.78% y hasta 7.1%; el indice de yodo es
un parametro secundario debido a que el yodo es un remanente de la epoxidacién sin efecto en la
estabilidad térmica; la acidez, viscosidad y gravedad, entre otras propiedades, son similares en el
producto objeto de investigacion y el nacional;

b. De acuerdo con las hojas de especificaciones técnicas de dos de los proveedores que realizaron
exportaciones a México, es decir Varteco y Princz, asi como de EIQSA y Resymat, el producto
investigado y el nacional presentan porcentajes similares de indice oxirano, yodo y acidez, y

c. Tanto los productos Kalflex 14-0A y Kalflex 14NP del exportador Varteco y el Princz Plast 100 de
Princz cuentan con numero de identificacion CAS 8013-07-08 de la Sociedad Americana de Quimica
que los acredita como aceite epoxidado de soya del 95 al 99%.

114. En esta etapa de la investigacién, Mexichem indicé que el producto que importé cumple con las
especificaciones de la mercancia objeto de investigacion. Por su parte PVC Alternativa sefal6 que el producto
importado y el nacional presentan propiedades fisicas similares de acuerdo con las especificaciones técnicas
del producto Kalflex-14NP. La Secretaria observé que las especificaciones técnicas de dicho producto
coinciden con las proporcionadas por las Solicitantes en la etapa de inicio.

115. De acuerdo con lo anterior, la Secretaria determiné que los elementos aportados por las partes
comparecientes confirman preliminarmente que el aceite epoxidado de soya originario de Argentina y el de
produccién nacional, presentan caracteristicas técnicas y composicion similares.



Martes 2 de junio de 2015 DIARIO OFICIAL (Primera Seccion) 29

b. Proceso productivo

116. Las Solicitantes sefialaron que los insumos y proceso de fabricacion del producto objeto de
investigacion, descritos en los puntos 13 y 14 de esta Resolucion, son similares al de produccion nacional.

117. La Secretaria describio las fases del proceso de fabricacién e insumos del producto nacional e
investigado de acuerdo con lo sefialado en los puntos 76 al 78 de la Resolucién de Inicio. En esta etapa de la
investigacion, las importadoras comparecientes no proporcionaron elementos que contravengan la
informacién de la etapa de inicio, por lo que la Secretaria confirma de manera preliminar que el aceite
epoxidado de soya originario de Argentina y el de produccién nacional cuentan con procesos productivos e
insumos similares.

c. Usos y funciones

118. Las Solicitantes indicaron que el producto investigado y el de fabricacion nacional sirven
indistintamente para los mismos procesos productivos en la formulacion de compuestos de PVC y sus
copolimeros, por lo cual compiten entre si. Las Solicitantes proporcionaron informacion para acreditar que los
usos Yy funciones del producto investigado y nacional son similares, principalmente como agente plastificante,
dispersante, enmascarante o estabilizador en las formulaciones de PVC y sus copolimeros frente a la luz y la
temperatura, evitando la descomposicién del compuesto. Adicionalmente, la Secretaria obtuvo informacién en
diversas paginas de Internet de los clientes que adquirieron el producto nacional en la industria del plastico o
PVC, informacién que resulté congruente con lo indicado por las Solicitantes.

119. En esta etapa de la investigacion, PVC Alternativa indicé que, si bien, el producto nacional y el
importado tienen propiedades fisicas similares, el producto importado se utiliza como un plastificante
secundario y el nacional como un estabilizador secundario. Sefialé6 que promueve el producto importado para
substituir los plastificantes fabricados a base de ftalatos, los cuales enfrentan restricciones en Europa y en
algunos estados de los Estados Unidos. Al respecto, proporcioné las especificaciones técnicas del producto
Kalflex 14NP.

120. Las Solicitantes sefialaron que PVC Alternativa reconocié que, tanto el producto importado como el
nacional, son estabilizadores secundarios con propiedades fisicas similares y no proporcioné pruebas de que
ambos productos tengan usos diferentes.

121. La Secretaria consideré que PVC Alternativa no proporciond elementos que demuestren que el
producto nacional y el importado tengan usos distintos y no sean sustituibles entre si. En particular, observo
que:

a. Es contradictoria la afirmacién de PVC Alternativa, ya que sefialé que import6 el producto investigado
para substituir los plastificantes fabricados a base de ftalatos; sin embargo, la hoja de
especificaciones técnicas indica que el producto Kalflex-14NP incluye ftalato;

b. El propio importador reconocié que el aceite epoxidado de soya se ha utilizado tanto como
estabilizador plastificante secundario, y

c. Como se indica en el apartado de consumidores, dos usuarios del producto objeto de investigacion,
que a su vez son importadores, Mexichem y Sovere, reconocieron que utilizan el producto importado
y el de su proveedor nacional indistintamente en sus actividades productivas.

122. De acuerdo con lo sefialado anteriormente, la Secretaria determind preliminarmente que el aceite
epoxidado de soya originario de Argentina y el de produccion nacional se destinan a los mismos usos y son
intercambiables entre si.

d. Consumidores
123. Con base en la informacion que obra en el expediente administrativo, la Secretaria identificd que:

a. Los consumidores son, en general, usuarios o fabricantes industriales dedicados a la produccion de
conductores eléctricos, productos quimicos, pinturas, tintas, telas plasticas, envases y contenedores
para la industria de alimentos, artes plasticas y productos promocionales, calzado, marroquineria,
tapiceria automotriz, encuadernacion, entre otros, y

b. Ademas, con base en las ventas de las Solicitantes a los principales clientes y el listado de
importaciones del SIC-M, identificé que 3 clientes realizaron importaciones del producto investigado.
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124. En esta etapa de la investigacion, Mexichem sefaldé que los principales consumidores son los
productores de compuestos de PVC y copolimeros. Mexichem y Sovere indicaron que utilizan indistintamente
el producto objeto de investigacion y el nacional en sus procesos productivos. De acuerdo con sus paginas de
Internet, la Secretaria observd que Mexichem fabrica y comercializa resinas y compuestos de PVC, en tanto
que Sovere produce tubos y mangueras de plastico, caucho, PVC, polivinilideno y politetrafluoroetileno.

125. PVC Alternativa sefialé que los principales consumidores del producto objeto de investigacion se
ubican en la industria del PVC, tales como Mexichem, CMSA y Sovere. Otro segmento del mercado es el de
pequefios fabricantes de compuestos para calzado y de mangueras o PVC flexible, que no tienen la
infraestructura o conocimientos para realizar importaciones, por lo que s6lo consumen el producto nacional.

126. De acuerdo con lo anterior, la Secretaria determiné de manera preliminar que el producto investigado
y el de produccion nacional se destinaron a los mismos consumidores.

e. Determinacion

127. Con base en los argumentos y pruebas que se describen en los puntos 3 al 15y del 112 al 126 de
esta Resolucion, la Secretaria considera que existen elementos suficientes para determinar de manera
preliminar que el producto de fabricacion nacional es similar al que es objeto de investigacion, al contar con
caracteristicas técnicas y composicién semejantes, utilizan insumos y procesos productivos analogos, ambas
mercancias concurren con los mismos consumidores, lo que les permite cumplir con las mismas funciones y
ser comercialmente intercambiables, de manera que pueden considerarse similares en términos de lo
dispuesto en los articulos 2.6 del Acuerdo Antidumping y 37 fraccion Il del RLCE.

2. Rama de la produccion nacional y representatividad

128. De conformidad con lo establecido en los articulos 4.1 y 5.4 del Acuerdo Antidumping, 40 y 50 de la
LCE y 60, 61 y 62 del RLCE, la Secretaria identifico a la rama de produccion nacional como al conjunto de
fabricantes del producto similar al investigado, cuya produccién agregada constituya la totalidad o, al menos,
una proporcion importante de la produccion nacional total de dichos productos, tomando en cuenta si son
importadores del producto investigado o si existen elementos para presumir que se encuentran vinculados con
empresas importadoras o exportadoras del mismo.

129. Las Solicitantes indicaron que representan el total de la produccién nacional de aceite epoxidado de
soya. Para acreditarlo, proporcionaron una carta de la Asociacién Nacional de Industrias del Plastico, A.C. del
13 de junio de 2013, en la cual se indica que, de acuerdo con sus registros, las Solicitantes representan el
100% de la produccion nacional de aceite epoxidado de soya.

130. En esta etapa de la investigacion, Mexichem indicd que EIQSA y Resymat son las Unicas productoras
nacionales. Por su parte, Sovere Unicamente identificé a Resymat como productora nacional.

131. La Secretaria analiz6 la informacion del listado oficial de operaciones de importacion del SIC-M y no
identificd importaciones del producto objeto de investigacion, realizadas por las Solicitantes a través de las
fracciones arancelarias 1518.00.02 y 3812.20.01 de la TIGIE.

132. Con base en lo anterior y toda vez que en esta etapa de la investigacion no se presento informacion
que desvirtuara la determinacion de la Secretaria en los puntos 88 al 90 de la Resolucion de Inicio, se
confirma de manera preliminar que las Solicitantes son representativas de la rama de produccion nacional, de
conformidad con los articulos 4.1 y 5.4 del Acuerdo Antidumping, 40 y 50 de la LCE y 60, 61 y 62 del RLCE,
toda vez que constituyen el 100% de la produccion nacional total y de que ninguna de las productoras
nacionales que integran la rama de producciéon nacional realizaron importaciones del producto objeto de
investigacion en el periodo analizado y no se cuenta con elementos de que estén vinculadas con importadoras
o exportadoras de la mercancia objeto de investigacion.

3. Mercado internacional

133. Las Solicitantes proporcionaron informacion del Trade Statistics for International Business
Development (Trademap) correspondiente a la clasificacion mas cercana al producto investigado
correspondiente a las subpartidas arancelarias: 1518.00 (grasas y aceites, animales o vegetales, y sus
fracciones, cocidos, oxidados, deshidratados, sulfurados, soplados, polimerizados por calor en vacio o
atmosfera inerte, o modificados quimicamente de otra forma, excepto los de la partidas 15.16; mezclas o
preparaciones no alimenticias de grasas o de aceites, animales o vegetales, o de fracciones de diferentes
grasas 0 aceites de este capitulo, no expresadas ni comprendidas en ofra parte. Incluye aceite vegetal
epoxidado y mezclas o preparaciones no alimenticias) y 3812.20 (Plastificantes compuestos para caucho o
plastico, n.c.0.p.). Al respecto, la Secretaria consider6 que las estadisticas representan la mejor informacion
disponible que incluye al producto investigado.

134. La Secretaria actualizé a 2013 la informacién que proporcionaron las Solicitantes de acuerdo con la
fuente del Trademap. Al respecto, observd que Argentina se encuentra entre los principales paises
exportadores, de 2011 a 2013 con una participacién promedio de 7% del volumen total exportado por las
subpartidas 1518.00 y 9% en la 3812.20. Situacion que se ilustra en las Tablas 2-A 'y 2-B.
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Tabla 2-A. Principales paises exportadores de la subpartida 1518.00

Pais Volumen/ton Participacion %
2011 2012 2013 2011 2012 2013
Paises Bajos (Holanda) 435,975 470,856 372,224 26 24 19
EUA 274,913 357,852 273,334 17 18 14
Alemania 174,526 181,299 188,964 11 10
Argentina 117,350 130,711 136,215 7 7
Reino Unido 24,526 73,240 45,825 1 2
Subtotal 1,027,290 1,213,958 1,016,562 62 62 52
Otros 627,754 743,752 950,435 38 38 48
Total 1,655,044 1,957,710 1,966,997 100 100 100

Fuente: Trademap.

Tabla 2-B. Principales paises exportadores de la subpartida 3812.00

Pais Volumen/ton Participacion %
2011 2012 2013 2011 2012 2013
Alemania 54,906 55,254 58,019 23 26 29
Canada 26,425 28,152 23,468 11 13 12
Estonia 21,239 22,314 18,197 9 11 9
Hong Kong (China) 22,932 21,927 536 10 10 0
Argentina 16,797 17,647 21,770 7 8 11
Subtotal 142,299 145,294 121,990 59 68 62
Otros 97,897 66,829 76,191 41 32 38
Total 240,196 212,123 198,181 100 100 100

Fuente: Trademap.

135. Los principales importadores para las mercancias de la subpartida 1518.00 son: Los Paises Bajos,
Alemania, Filipinas, Reino Unido y México, quienes representaron conjuntamente en promedio el 60% de las
importaciones mundiales en el periodo 2011 a 2013. Por lo que hace a las mercancias de la subpartida
3812.20, entre los principales paises importadores se encuentran China, los Estados Unidos, Hong Kong,
Indonesia y Tailandia, los cuales concentraron en el mismo periodo en promedio el 41% de las importaciones
mundiales. Situacion que se ilustra en las Tablas 2-C y 2-D.

Tabla 2-C. Principales paises importadores de la subpartida 1518.00

Pais Volumen/ton Participacion %
2011 2012 2013 2011 2012 2013
Paises Bajos (Holanda) 513,925 545,203 617,402 18 24 24
Alemania 274,872 317,984 478,694 10 14 19
Filipinas 407,493 216,764 122,144 15 5
Reino Unido 320,595 201,316 244005 12 10
México 131,390 119,527 92,836 5 5 4
Subtotal 1,648,275 1,400,794 1,555,081 59 61 61
Otros 1,132,314 887,814 1,001,142 41 39 39
Total 2,780,589 2,288,608 2,556,223 100 100 100

Fuente: Trademap.

Tabla 2-D. Principales paises importadores de la subpartida 3812.00

Pais Volumen/ton Participacion %
2011 2012 2013 2011 2012 2013
China 54,474 50,108 49,679 17 17 16
EUA 35,046 38,383 31,309 11 13 10
Hong Kong (China) 23,044 20,911 3,016 7 7 1
Indonesia 13,252 14,855 16,585 4 5 5
Tailandia 12,348 12,189 11,930 4 4 4
Subtotal 138,164 136,446 112,519 42 45 36
Otros 190,129 163,787 201,379 58 55 64
Total 328,293 300,233 313,898 100 100 100

Fuente: Trademap.
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136. En esta etapa de la investigacion, Sovere enunci6 a los principales paises productores,
consumidores, exportadores e importadores del producto investigado, sin embargo, no proporcioné la fuente
de su informacion.

137. PVC Alternativa proporciond en esta etapa de investigacion informacién del mercado internacional del
aceite de soya de la pagina de Internet hitp://www.cartafinanciera.com/tendencia-actual/los-7-paises-
productores-de-soja-del-mundo/. De acuerdo con dicha informacién, Argentina es el tercer productor en el
mundo de aceite de soya con una participacion del 19% vy el tercer exportador con el 10%. La Secretaria
considera que esta informaciéon confirma que Argentina es un productor y exportador importante en el
mercado internacional de dicha materia prima.

4. Mercado nacional

138. Las Solicitantes indicaron que no existe en México un mercado geografico especifico para los
productos nacional e importado. Al respecto, de acuerdo con la denominacién social de las empresas
importadoras identificadas en el listado oficial de operaciones de importacién del SIC-M y las ventas a clientes
que proporcionaron las Solicitantes, la Secretaria observd que éstos se ubicaron en regiones tales como
Nuevo Leon, Guadalajara, Estado de México, Jalisco, Zacatecas, Hidalgo, Guanajuato y el Distrito Federal.
Asimismo, no identificd restricciones para la venta, consumo o distribucién del producto en otros estados o
regiones diferentes de la propia localizacion del cliente o usuario industrial.

139. El consumo nacional, medido por el CNA (produccidon nacional, mas importaciones, menos
exportaciones) se incrementé 23% en el periodo de analizado: 8% en 2012 y 14% en 2013. La produccion
nacional aumenté 11% en 2012, sin embargo, disminuy6 8% en 2013, lo que se tradujo en un crecimiento de
2% en el periodo analizado.

140. Las importaciones totales mostraron una tendencia creciente con un incremento de 18% en 2012 y se
duplicaron en 2013 con un crecimiento del 100%, de tal forma que aumentaron 137% de 2011 a 2013.

141. Las exportaciones de la industria nacional aumentaron 202% en 2012 y posteriormente cayeron 3%
en 2013. Aun cuando el crecimiento de las exportaciones fue significativo en 2012, sélo representaron entre el
3% y 8% de las ventas totales en el periodo analizado, en relaciéon con la produccion nacional representaron
en promedio 5%.

5. Analisis de las importaciones

142. De conformidad con lo establecido en los articulos 3.1 y 3.2 del Acuerdo Antidumping, 41 fraccion |
de la LCE y 64 fraccion | del RLCE, la Secretaria analizé el comportamiento y tendencia de las importaciones
de aceite epoxidado de soya originarias de Argentina, efectuadas durante el periodo analizado, tanto en
términos absolutos como en relacién con la produccion o el consumo interno.

143. Las Solicitantes sefalaron que las importaciones investigadas se incrementaron de manera
importante en el periodo analizado, tanto en términos absolutos como en relaciéon con las importaciones
totales. Indicaron que las importaciones de Argentina también aumentaron su participacion en el CNA,
mientras que las de otros origenes perdieron participacion.

144. De acuerdo con lo descrito en los puntos 100 al 102 de la Resolucion de Inicio, las Solicitantes
proporcionaron elementos que permitieron identificar las importaciones del producto investigado por
la fraccion arancelaria 1518.00.01 y la diversa 3812.20.01 de la TIGIE. La Secretaria consideré razonable la
metodologia propuesta por las Solicitantes y determind que no habia elementos para excluir las operaciones
con un régimen distinto al definitivo.

145. En esta etapa de la investigacion, Mexichem y PVC Alternativa proporcionaron sus operaciones de
importacion correspondientes al periodo analizado, asi como una muestra de pedimentos y facturas. Sovere
también presentd la informacién referida, sin embargo, ésta sera considerada para la siguiente etapa de la
investigacion, tal como se determind en el punto 41 de esta Resolucion. La Secretaria cotejé la informacién
proporcionada para cada una de las operaciones de importacion originarias de Argentina, esta informacién
representd el 83% de las importaciones realizadas por dichas empresas y el 47% con respecto al total de
Argentina en el periodo analizado. La Secretaria no encontrd diferencias con las importaciones obtenidas del
listado de pedimentos de importacion del SIC-M, la cual sirvié de base en el inicio de la investigacion.

146. Con base en la informacion descrita, se observé que las importaciones totales se incrementaron 18%
y 100% en 2012 y 2013, respectivamente, acumulando un crecimiento de 137% durante el periodo analizado.
Este comportamiento se explica principalmente por las importaciones investigadas que aumentaron su
participacion en 23 puntos porcentuales al pasar de 69% en 2011 al 94% y 92% en 2012 y 2013,
respectivamente.

147. Las importaciones originarias de Argentina crecieron 62% y 95% en 2012 y 2013, respectivamente,
de manera que en el periodo analizado registraron un crecimiento acumulado de 215%. Las importaciones del
resto de paises disminuyeron 78% en 2012 y se incrementaron 185% en 2013; no obstante, el incremento
del volumen de otros paises en 2013, perdieron participacion en las importaciones totales frente a las
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importaciones originarias de Argentina, al pasar del 31% en 2011 al 8% en el periodo investigado, lo que
significé una disminucidon de 23 puntos porcentuales en el periodo analizado, tal como se aprecia en la
Grafica 1.

Grafica 1. Importaciones objeto de discriminacion de precios vs otros paises
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Fuente: Listado de pedimentos de importacién del SIC-M.

148. En términos de participacion en el mercado nacional, la Secretaria observé que las importaciones
originarias de Argentina aumentaron en el CNA durante el periodo analizado, del 13% en 2011, al 19% en
2012 y 33% en 2013. Por el contrario, la participacion de otros paises en el consumo, disminuyd del 6% en
2011, al 1% y 3% en 2012 y 2013, respectivamente.

149. En consecuencia, la rama de produccién nacional disminuyé su participacion en el CNA en 17 puntos
porcentuales de 2011 a 2013, al pasar de 81% a 64% (-1 punto de 2011 a 2012 y -16 puntos en 2013),
atribuibles a las importaciones en condiciones de discriminacién de precios, como se puede observar en la
Grafica 2.

Grafica 2. Participaciéon en el CNA
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Fuente: Con informacion de las Solicitantes y listado de pedimentos de importaciéon del SIC-M.

150. Las importaciones originarias de Argentina en relacion con la producciéon nacional, también
aumentaron su participacion en el periodo analizado en 33 puntos porcentuales, al pasar del 15% en 2011, al
23% y 48% en 2012 y 2013, respectivamente.

151. De acuerdo con los puntos 142 al 150 de esta Resolucién, la Secretaria consideré que existen
elementos suficientes para determinar preliminarmente que las importaciones originarias de Argentina en
condiciones de discriminacién de precios, registraron un incremento significativo en términos absolutos, asi
como en relacién con el consumo y la produccién nacional durante el periodo analizado, en tanto que la rama
de produccién nacional perdié participacion en el CNA en el mismo periodo, atribuible al incremento de las
importaciones investigadas. Asimismo, las importaciones originarias de Argentina propiciaron el
desplazamiento de las importaciones de otros origenes, lo cual se reflej6 en una disminuciéon de su
participacién en el mercado.
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6. Efectos sobre los precios

152. Conforme a lo dispuesto en los articulos 3.1 y 3.2 del Acuerdo Antidumping, 41 fraccién Il de la LCE y
64 fraccion |1l del RLCE, la Secretaria analiz6 si las importaciones de aceite epoxidado de soya originarias de
Argentina concurrieron al mercado mexicano a precios considerablemente inferiores a los del producto
nacional similar, o bien, si el efecto de estas importaciones fue deprimir los precios internos o impedir el
aumento que en otro caso se hubiera producido, y si el nivel de precios fue determinante para explicar su
comportamiento en el mercado.

153. Las Solicitantes sefialaron que debido a la practica desleal de las importaciones argentinas, los
precios nacionales crecieron por debajo de la inflacidn. Indicaron que los precios de importacidon argentinos se
situaron por debajo de los precios tanto de la mercancia nacional como de otros origenes.

154. La Secretaria calcul6 el precio promedio de las importaciones de aceite epoxidado de soya a partir de
la informacion descrita en los puntos 144 y 145 de la presente Resolucion.

155. Al respecto, observé que de 2011 a 2013, el precio promedio de las importaciones de aceite
epoxidado de soya, originarias de Argentina, registré una caida de 9%: disminuy6 3% en 2012 y 6% en 2013.
El precio promedio de las importaciones de otros origenes disminuyd 11% en 2012 y aumentd 2% en 2013, de
manera acumulada registré una disminucién de 9% al comparar 2011 con 2013.

156. En cuanto al precio promedio de las ventas al mercado interno de la rama de produccion nacional,
medido en ddlares, éste mostré6 un comportamiento negativo, similar al de las importaciones originarias de
Argentina, acumulé una disminucion de 6% de 2011 a 2013: disminuyo 2% y 4% en 2012 y 2013,
respectivamente.

157. Para realizar la comparacioén del nivel de precios entre el producto nacional y el importado (Argentina
y resto de paises), a este ultimo, la Secretaria agregé arancel y Derechos de Tramite Aduanero. Como
resultado, la Secretaria observd que el precio de las importaciones originarias de Argentina en condiciones de
discriminacion de precios se ubicd por debajo del precio nacional con margenes de subvaloracion del orden
de 13%, 14% y 16% en 2011, 2012 y 2013, respectivamente. En relacion con el precio de las importaciones
de otros origenes, el precio de las importaciones originarias de Argentina se ubicé consistentemente por
debajo en niveles del 18% al 25%, durante el periodo analizado, tal como se muestra en la Grafica 3.

Grafica 3. Precios de importaciones objeto de discriminacion de precios vs nacional y otros paises
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Fuente: Listado de pedimentos de importacién del SIC-M y empresas Solicitantes.
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158. Como se observa en la Gréfica 3, si bien, los precios de las importaciones originarias de Argentina y
el de fabricacion nacional mostraron una tendencia decreciente similar a lo largo del periodo analizado,
el producto investigado se situé cada vez mas por debajo del precio nacional al pasar del 13% al 16% en el
periodo analizado.

159. En esta etapa de la investigacion, Sovere sefialé que el precio de uno de los productores nacionales
Resymat es elevado y lo deja en desventaja ante sus competidores nacionales y extranjeros. Por su parte,
PVC Alternativa indico lo siguiente:

a. Los pequefios consumidores de aceite epoxidado de soya demandan un precio competitivo a niveles
internacionales, pero al no contar con infraestructura para importar dependen del abasto nacional a
precios altos, situacidon que inhibe su crecimiento;

b. Con base en informacion del Chicago Soybean Oil Futures del Banco Mundial, indicé que el precio
del producto investigado sigue una tendencia descendente similar a la del aceite de soya que es su
principal materia prima, y

c. Con base en una muestra de facturas de ventas de exportacion, indicd que su proveedor argentino
mantiene un diferencial constante con respecto al precio de la materia prima en el mercado
internacional.

160. Al respecto, con base en la informacion que consta en el expediente administrativo, la Secretaria
consider6 que:

a. Los precios de ventas internas del producto similar no muestran diferenciales significativos, ademas
de que para efectos del andlisis de dafio se determina un precio promedio para la rama de
produccién nacional que incluye a las dos Solicitantes;

b. Los diferenciales entre los precios del producto nacional y los de importacién (Argentina y otros
origenes) indican que los pequefios consumidores prefieren el producto de Argentina por el nivel de
precios a que concurren, ya que el precio de las importaciones de otros paises se ubica por arriba del
nacional en un nivel que va del 6% al 16% en el periodo analizado, y

c. Aun cuando el precio del aceite epoxidado de soya siga la tendencia de su principal materia prima,
no justifica el margen de discriminacion de precios de 25.95% al que ingresa el producto objeto de
investigacion al mercado mexicano.

161. Con base en los resultados descritos en los puntos 152 al 160 de esta Resolucion, la Secretaria
determino preliminarmente que las importaciones de aceite epoxidado de soya, originarias de Argentina se
efectuaron con niveles significativos de subvaloracién con respecto al precio del producto nacional y de otras
fuentes de abastecimiento durante el periodo analizado. Este bajo nivel de precios esta asociado a la practica
de discriminacién de precios y explica el significativo incremento de las importaciones investigadas (tanto en
términos absolutos como relativos) y el comportamiento decreciente de los precios de venta al mercado
interno a lo largo del periodo analizado.

7. Efectos sobre la rama de produccion nacional

162. Con fundamento en lo dispuesto en los articulos 3.1, 3.2 y 3.4 del Acuerdo Antidumping, 41 fraccién
Ill de la LCE y 64 fraccion Il del RLCE, la Secretaria evalud los efectos de las importaciones de aceite
epoxidado de soya, originarias de Argentina sobre los indicadores econémicos y financieros de la rama de
produccién nacional del producto similar.

163. Las Solicitantes sefalaron que los bajos precios de las importaciones investigadas en condiciones de
discriminacion de precios causaron dafio a la produccion nacional, lo que ha provocado una reduccién en la
participacion en el consumo nacional y disminuciones en indicadores como ventas, utilizacion de la capacidad
instalada y utilidades, principalmente.

164. La Secretaria observo que el CNA se increment6 23% en el periodo analizado: 8% y 14% en 2012 y
2013, respectivamente. Por su parte, la produccidon nacional orientada al mercado interno, si bien, se
incrementd 6% en 2012, posteriormente disminuy6 9% en 2013, de manera que registrdé una reducciéon de 3%
de 2011 a 2013.

165. No obstante que, el CNA registré tasas positivas de crecimiento en el periodo analizado, las
importaciones investigadas crecieron a tasas significativamente mas altas del orden del 62% y 95% en 2012y
2013, respectivamente. Crecimiento que contrasta con la disminucién de la producciéon en el periodo
investigado.

166. En consecuencia, el mayor crecimiento relativo de las importaciones investigadas estaria asociado a
la pérdida de participacion de la produccién nacional en el CNA, ya que disminuyd 17 puntos porcentuales en
el periodo analizado al pasar del 81% en 2011, al 80% y 64% en 2012 y 2013, respectivamente. Este
comportamiento indica que el crecimiento de las importaciones originarias de Argentina fue mas acelerado en
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el periodo investigado, en donde incrementé su participacion en el consumo en 14 puntos porcentuales, frente
a los 6 puntos de crecimiento en 2012, de tal manera que las importaciones objeto de investigacion
acumularon un crecimiento de 20 puntos porcentuales en el CNA de 2011 a 2013, con una participacién que
pasé del 13% al 33% en dicho periodo.

167. Las ventas internas se incrementaron 11% en 2012 y en el periodo investigado cayeron 13%, de
manera acumulada registraron una disminucion de 4% al comparar 2011 con 2013. Los inventarios promedio
disminuyeron 5% en los mismos periodos, respectivamente. La disminuciéon acumulada de los inventarios en
el periodo analizado podria estar asociada en parte al aumento de las ventas en 2012, sin embargo, en 2013
se explicaria por una mayor caida de la produccion de 9%, la cual casi duplicd la disminucién de los
inventarios que fue de 5%.

168. Las Solicitantes sefalaron que sus principales clientes se han convertido también en los mayores
importadores del producto investigado, uno de los cuales, ademas de usar el producto en sus procesos,
también se volvié comercializador. Indicaron que una comercializadora aunque no fue su cliente, también
importo el producto investigado y puede estar vendiendo a empresas que sean o hayan sido sus clientes.

169. En esta etapa de la investigacion, dos importadoras proporcionaron sus compras de producto
nacional Sovere y Mexichem, ademas de facturas de compras nacionales por parte de Sovere. La Secretaria
contrasté dicha informaciéon con las ventas por cliente proporcionadas por las Solicitantes sin encontrar
diferencias significativas en las cifras.

170. De acuerdo con lo descrito en el punto anterior y la informacion del listado oficial de importaciones del
SIC-M, en el periodo analizado, los principales clientes de la rama de produccion nacional disminuyeron 38%
sus compras nacionales, en tanto que aumentaron 187% las compras de importaciones investigadas.
Asimismo, se observd que las ventas a estos clientes disminuyeron 10 puntos porcentuales su participacion
en las ventas totales de las Solicitantes durante el periodo analizado.

171. Como se observa en la Gréfica 4, las compras del producto nacional que proporcionaron Sovere y
Mexichem, clientes de las Solicitantes, asi como los datos arrojados de la consulta del producto investigado
en el SIC-M, muestran claramente la sustitucién del producto nacional por el importado. Las compras de
importacién aumentaron su participacion en 40 puntos porcentuales, al pasar del 49% al 89% en el periodo
analizado, mientras que las compras del producto nacional cayeron del 51% al 11% del total de las compras
de dichas empresas. Aun cuando no estan al mismo nivel comercial, la Secretaria observd que los precios a
los cuales dichos clientes compraron el producto importado se ubicaron por debajo del precio nacional en
niveles de entre 8% y 13% en el periodo analizado. Lo anterior no es 6bice de que en la siguiente etapa del
procedimiento la Secretaria pueda allegarse de mayor informacion.

Grafica 4. Compras nacionales vs compras de importacion de los principales clientes
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Fuente: Compras de importadoras comparecientes Mexichem y Sovere.

172. Las exportaciones de la industria se incrementaron 193% en el periodo analizado: aumentaron 202%
en 2012 y se redujeron 3% en 2013. El comportamiento de las exportaciones no tuvo un impacto significativo
en los indicadores de la industria, debido a que representaron en promedio el 5% de la produccion nacional
durante el periodo analizado y a su comportamiento positivo. Cabe sefialar que, en general, la rama de
produccién nacional depende fundamentalmente del mercado interno, donde compite con las importaciones
en condiciones de discriminacion de precios.

173. En esta etapa de la investigacion, la Secretaria solicité informacion adicional a las Solicitantes sobre
la capacidad instalada de produccion de aceite epoxidado de soya. Las Solicitantes proporcionaron algunos
cambios en las cifras y la metodologia que utilizaron para obtener dicho indicador.
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174. Al respecto, se observé que la capacidad instalada se mantuvo sin cambio durante el periodo
analizado. La utilizacion de la capacidad se incrementé 5% en 2012, mientras que disminuy6 4% en 2013. La
disminucion de la utilizacion en el periodo investigado esta asociada a la caida de la producciéon nacional de
8% de ese afio, dado que la capacidad instalada se mantuvo constante. La industria nacional mantuvo niveles
de operacion de su capacidad de entre 45% y 50% en el periodo analizado.

175. El empleo se mantuvo sin cambio en todo el periodo analizado, mientras que los salarios se
mantuvieron constantes en 2012 y se incrementaron 10% en 2013. La productividad de la industria crecié 11%
en 2012 con una reduccion de 8% en 2013, la reducciéon en 2013 fue al mismo ritmo que la caida en la
produccion nacional, lo cual se explicaria porque el empleo se mantuvo constante.

176. Las Solicitantes indicaron que parte de su produccion se destina al autoconsumo en la fabricacién de
plastificantes primarios. De acuerdo con la informaciéon que proporcionaron, en el periodo analizado el
autoconsumo representé en promedio el 11% de la produccion nacional, el cual tuvo un comportamiento
positivo con un crecimiento del 3% y 9% en 2012 y 2013, respectivamente. Cabe sefialar que las Solicitantes
cuentan con suficiente capacidad disponible para abastecer el CNA y sus requerimientos para la fabricacién
de plastificantes primarios.

177. La Secretaria evalué la situacion financiera de la rama de producciéon nacional de aceite epoxidado
de soya correspondiente a 2011 y 2012 con base en la informacion proporcionada por las Solicitantes. EIQSA
y Resymat presentaron estados financieros dictaminados, balances generales, estados de resultados y
estados de flujo de efectivo. Asimismo, también se consider6 la informacion relativa a los estados de costos,
ventas y utilidades de la mercancia nacional que presentaron para el periodo analizado, especificos para el
producto similar. EIQSA unicamente presentd estados financieros dictaminados de 2011 y 2012, por ello, la
Secretaria no analizé el comportamiento de algunos indicadores.

178. Cabe sefalar que aun cuando la Secretaria analizé los resultados operativos de manera separada
para el mercado interno y autoconsumo. En la siguiente etapa del procedimiento, se allegara de mayores
elementos para aclarar algunos puntos relativos a las estimaciones realizadas por las Solicitantes. A partir de
la informacién disponible, observé que los costos de la materia prima (a nivel total y unitario) mostraron una
tendencia decreciente en 2013, lo que contraviene el argumento de una de las Solicitantes en cuanto al
incremento constante de los costos de fabricacion.

179. En el caso del mercado interno, en 2012 los resultados operativos disminuyeron 78.7% debido a un
mayor incremento en los costos de operacion de 15.3%, en tanto que, los ingresos por ventas lo hicieron
en 11.9%, lo que dio como resultado que el margen operativo cayera 2.9 puntos porcentuales.

180. En 2013, los resultados operativos registraron un incremento de 119.7%, debido a una caida en los
costos de operacion en 23%, como resultado de la reduccion en el consumo de materia prima, que a su vez
se debié a la disminucién en la produccién, en tanto los ingresos por ventas cayeron 22%, como una
combinacién de la baja en volumen y precio, lo que dio como resultado que el margen operativo se recuperara
en 1.2 puntos porcentuales.

181. Para el 2013 respecto a 2011, los resultados operativos registraron una disminucién de 53.3%,
debido a que los ingresos por ventas cayeron 12.7%, en tanto los costos de operacion disminuyeron 11.2%, lo
que dio como resultado que el margen operativo se deteriorara 1.7 puntos porcentuales.

182. Los resultados operativos del autoconsumo en 2012 aumentaron 24% como resultado del incremento
en los ingresos en 18.9% y los costos de operacion lo hicieron en 18.8%, por lo que el margen operativo
aumenté en 0.1 puntos porcentuales. Para el 2013 los beneficios cayeron en 36% como resultado de la baja
en los ingresos de 12.9%, en tanto los costos de operacion disminuyeron 12.2%, por lo que el margen
operativo se vio reducido en 0.8 puntos porcentuales.

183. Para el 2013 respecto a 2011, los resultados operativos registraron una disminucion de 20.6%,
debido al mayor incremento en los costos de operacion 4.3%, en tanto los ingresos por ventas aumentaron
3.6%, lo que dio como resultado que el margen operativo cayera 0.7 puntos porcentuales.

184. El rendimiento sobre la inversion (ROA, por sus siglas en inglés) fue positivo en 2011 y 2012, con
tendencia decreciente: 9.6% y 8.3%, respectivamente.

185. Conforme a lo descrito en el punto 178 de esta Resolucién, la Secretaria no analizé el
comportamiento de la contribucion del producto similar al ROA debido a las diferencias en las cifras de costos
de operacién de las Solicitantes de aceite epoxidado de soya en los estados de costos, ventas y utilidades
para autoconsumo en comparacion con el de ventas a terceros.

186. A partir del estado de cambios en la situacién financiera de las Solicitantes, el flujo de caja a nivel
operativo fue negativo en 2011, en tanto que para 2012 fue positivo, como resultado de una mayor generacion
de capital de trabajo.

187. La capacidad de reunir capital mide la capacidad de un productor para obtener los recursos
financieros necesarios para llevar a cabo la actividad productiva. La Secretaria analiz6 este indicador
mediante el comportamiento de los indices de circulante, prueba de acido, apalancamiento y deuda.
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188. La Secretaria considera que la solvencia y liquidez de la rama de produccién nacional es adecuada si
la relacion es de uno a uno o superior entre los activos y pasivos circulantes. Al analizar dichos indicadores,
la Secretaria observo indices de 1.42 y 1.44, para 2011 y 2012, respectivamente. En lo que se refiere a la
prueba del acido, los indices registrados en los mismos afios fueron de 0.97 y 1, por lo que los considerd
aceptables.

189. En cuanto al nivel de apalancamiento se considera que es manejable una proporcién de pasivo total
con respecto al capital contable inferior al 100%. En este caso, el apalancamiento se ubic6 en niveles no
adecuados. Por lo que se refiere al nivel de deuda o razén de pasivo total a activo total, los niveles se
consideran aceptables.

190. De acuerdo con lo sefalado en los puntos 162 al 189 de esta Resolucion, la Secretaria determiné
preliminarmente que el incremento significativo de las importaciones en condiciones de discriminacién de
precios causaron dafio material a la rama de produccidn nacional de aceite epoxidado de soya. Entre otros
elementos, se observo que en el periodo investigado la produccién nacional perdié participacion de mercado
que fue ganada por las importaciones objeto de investigacion a precios por debajo del nacional con la
consecuente afectacion en las ventas internas, dado que los clientes principales de las productoras
sustituyeron el producto nacional por el importado. Por otra parte, se registraron efectos negativos en la
produccion, precios, productividad, utilizacion de la capacidad instalada, beneficios operativos y capacidad de
reunir capital, debido a que los niveles de apalancamiento son mayores a 100%.

8. Elementos adicionales

191. Con base en la informaciéon que consta en el expediente administrativo, la Secretaria analizé los
indicadores disponibles de la industria productora de aceite epoxidado de soya de Argentina.

192. Las Solicitantes sefialaron que Argentina es un gran productor mundial de soya y sus productos
derivados, cuya capacidad de produccién es varias veces el consumo de México, ademas promueve la
produccién y exportacion de productos de soya de mayor valor agregado a través de aranceles diferenciados.
Indicaron que Argentina tendra excedentes crecientes debido a que la Union Europea impuso cuotas
compensatorias a las exportaciones de biodiesel; ademas, el precio de las exportaciones es un factor decisivo
debido a los niveles de subvaloracién con respecto al producto nacional. Agregaron que México pasé del
noveno al tercer lugar como destino de las exportaciones investigadas. Las Solicitantes proporcionaron
informacién de produccion de aceite refinado de soya y de exportaciones de aceite epoxidado de soya, debido
a que no existe informacién especifica del producto investigado.

193. Con base en informacién de la Camara de la Industria Aceitera Argentina, de la Subsecretaria de
Programacion del Ministerio de Economia y Finanzas Publicas (MECON) y de la empresa de consultoria
Agritrend, las Solicitantes indicaron que Argentina es el tercer productor mundial de frijol de soya y el primer
exportador de aceite y sus derivados; 60% de su superficie se destina al cultivo de soya, la cual alcanzo
40 millones de toneladas en 2011; 43 de 67 plantas producen aceite de soya; en 2010 se produjeron 7
millones de toneladas de aceite crudo de soya para fabricar 382 mil toneladas de aceite refinado; cuenta con
una capacidad instalada para aceites refinados de mas de 340 mil toneladas al afio; es el principal pais
exportador mundial de biodiesel de soya y el 28% de sus exportaciones totales correspondié a aceites y
subproductos de soya.

194. A partir de las exportaciones de aceite epoxidado de soya de la empresa de consultoria Cobus Group
Argentina, la Secretaria observd que en el periodo analizado las exportaciones totales de Argentina
aumentaron 17%, las cuales representaron 3 veces el CNA y hasta 4 veces la produccion nacional. Ademas,
México aumentd su importancia como destino de las exportaciones argentinas al pasar de la sexta posicién en
2011 con una participacion del 5% al tercer lugar en el periodo investigado con una participacion del 11%.

195. Por otra parte, de acuerdo con el Reglamento publicado el 26 de noviembre de 2013 en el Diario
Oficial de la Unién Europea, se impusieron cuotas compensatorias definitivas a las exportaciones de biodiesel
de Argentina e Indonesia, lo cual muestra la posibilidad de que aumente la oferta disponible del principal
insumo para fabricar el producto objeto de investigacion.

196. A partir de los resultados descritos en los puntos precedentes, la Secretaria consideré de manera
preliminar que Argentina cuenta con un potencial exportador considerable en relacidon con la produccién
nacional y mercado mexicano, lo que aunado al crecimiento de las importaciones investigadas al mercado
nacional, en términos absolutos y relativos y sus bajos niveles de precios durante el periodo analizado,
confirman la probabilidad de que las importaciones originarias de Argentina continien incrementandose en el
futuro inmediato.

9. Otros factores de dano

197. De conformidad con lo dispuesto en los articulos 3.5 del Acuerdo Antidumping, 39 de la LCE y 69 del
RLCE, la Secretaria examiné la concurrencia de factores distintos a las importaciones originarias de Argentina
en condiciones de discriminacion de precios, que al mismo tiempo pudieran ser causa del dafio a la rama de
produccién nacional de aceite epoxidado de soya.
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198. Con base en lo descrito en el punto 159 de la Resolucion de Inicio, las Solicitantes no identificaron
otros factores diferentes de las importaciones investigadas como causa del dafio alegado.

199. En esta etapa de la investigacion Sovere sefialé6 que import6 el producto investigado por falta de
abastecimiento nacional. Indicé que solicitd producto en numerosas ocasiones a uno de los fabricantes
nacionales Resymat sin que éste lo tuviera disponible, razén por lo cual buscé otros proveedores. Al respecto,
la Secretaria solicitdé mayor informacién y las pruebas que acreditaran los sefialamientos del importador; sin
embargo, no proporcionoé las pruebas idéneas, en virtud de que las comunicaciones de correo electrénico se
encuentran fuera del periodo investigado (noviembre 2014 y enero 2015).

200. PVC Alternativa indicé que las Solicitantes se han opuesto a que el producto investigado ingrese de
otros paises de forma competitiva, como demuestra la cuota compensatoria impuesta a las exportaciones
de los Estados Unidos. La Secretaria considera que tal sefialamiento no tiene sustento, principalmente porque
la supuesta oposicion a las importaciones es un sefialamiento subjetivo y no acreditado en esta investigacion.

201. De acuerdo con lo descrito en los puntos precedentes, la Secretaria de manera preliminar no
identificé factores distintos a las importaciones en condiciones de discriminacion de precios, que al mismo
tiempo pudieran ser causa del dafio a la rama de produccién nacional de aceite epoxidado de soya,
principalmente por lo siguiente:

a. La demanda nacional de aceite epoxidado de soya, medida como el CNA, registré una tendencia
creciente en todo el periodo analizado, por lo que no se observd una contraccion en la demanda de
la rama de produccién nacional de aceite epoxidado de soya;

b. Las importaciones de otros origenes disminuyeron en el periodo analizado 37% y perdieron
participacion en el CNA al pasar del 6% en 2011 al 3% en el periodo investigado; ademas de que se
realizaron a precios superiores a los de la mercancia objeto de investigacion y a los de la mercancia
nacional;

c. Si bien, las exportaciones de la industria nacional en el periodo analizado mostraron un crecimiento
acumulado de 193%, la produccion nacional esta fundamentalmente orientada al mercado interno,
de modo que la actividad exportadora resulta poco relevante para el desempefo de la rama de
produccién nacional;

d. La productividad de la industria disminuyé 8% en el periodo investigado, sin embargo, dicha caida
esta asociada a una menor produccion interna la cual disminuy6 9%, causada por las importaciones
objeto de investigacion, y

e. No se observaron cambios en la estructura del consumo nacional, practicas comerciales restrictivas
de los productores nacionales o extranjeros, ni cambios en la tecnologia.

J. Conclusiones

202. Con base en los resultados del analisis de los argumentos y las pruebas descritos en los puntos 49 al
201 de la presente Resolucién, la Secretaria determind que existen elementos suficientes que sustentan de
manera preliminar que, durante el periodo investigado, las importaciones de aceite epoxidado de soya,
originarias de Argentina, se efectuaron en condiciones de discriminacion de precios y causaron dafio material
a la rama de produccién nacional de la mercancia similar. Entre los principales elementos que sustentan esta
conclusion, evaluados de forma integral para el periodo analizado, sin que sea limitativo de aspectos que se
sefialaron a lo largo de la presente Resolucién, se destacan los siguientes:

a. Las importaciones investigadas se efectuaron con un margen de discriminacion de precios de
25.95%. En el periodo investigado, dichas importaciones representaron el 92% de las importaciones
totales.

b. Las importaciones objeto de investigacion registraron una tendencia creciente en términos absolutos
y relativos y aumentaron su participacion en relacion con el CNA (+20 puntos porcentuales) y la
produccién nacional (+33 puntos porcentuales) durante el periodo analizado. Ello se tradujo en el
desplazamiento de las ventas internas de la rama de la produccién nacional y una mayor
participacion de las importaciones objeto de investigacion en el mercado mexicano.

c. La pérdida de participacion de mercado que registr6 la produccion nacional orientada al mercado
interno, es atribuible a las importaciones originarias de Argentina, al pasar de una participacion del
81% al 64% en el periodo analizado.

d. Los precios de las importaciones de aceite epoxidado de soya originarias de Argentina se situaron
por debajo del precio promedio de las ventas al mercado interno de la rama de produccion nacional a
lo largo del periodo analizado (en porcentajes que fluctuaron entre 13% y 16%) y también por debajo
de las importaciones de otros paises (en porcentajes que fluctuaron entre 18% y 25%).

e. Los margenes de subvaloracion que registraron las importaciones originarias de Argentina a lo largo
del periodo analizado, constituyen un factor importante para explicar el incremento y la participacion
de las importaciones investigadas en el mercado nacional.
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f. La concurrencia de las importaciones originarias de Argentina en condiciones de discriminacién de
precios incidi6 negativamente en indicadores relevantes de la industria nacional en el periodo
investigado. Entre los principales indicadores afectados se encuentran los siguientes: precios,
produccion, ventas internas, participacion de mercado, utilizacion de la capacidad instalada,
productividad, beneficios operativos y capacidad de reunir capital, debido a que los niveles de
apalancamiento son mayores a 100%.

dg. No se identificaron otros factores de dafio diferentes de las importaciones originarias de Argentina.
K. Cuota compensatoria provisional

203. En razon de la determinacion preliminar positiva de la existencia de discriminacion de precios y dafo
material a la rama de produccién nacional causado por las importaciones originarias de Argentina de aceite
epoxidado de soya y con objeto de impedir que sigan causando dafio durante la investigacion, la Secretaria
determiné imponer una cuota compensatoria provisional equivalente al margen de discriminaciéon de precios
de 25.95% conforme a lo establecido en el articulo 7.1 del Acuerdo Antidumping.

204. Por lo expuesto y con fundamento en los articulos 7 y 9.1 del Acuerdo Antidumping y 57 fraccion | y
62 parrafo | de la LCE, es procedente emitir la siguiente

RESOLUCION

205. Continda el procedimiento de investigacion en materia de practicas desleales de comercio
internacional en su modalidad de discriminacion de precios, y se impone cuota compensatoria provisional de
25.95% a las importaciones de aceite epoxidado de soya, originarias de Argentina, que ingresen por las
fracciones arancelarias 1518.00.02 y 3812.20.01 de la TIGIE, o por cualquier otra, independientemente del
pais de procedencia.

206. Con fundamento en el articulo 87 de la LCE, la cuota compensatoria que se sefala en el punto 205
de la presente Resolucion, se aplicara sobre el valor en aduana declarado en el pedimento correspondiente.

207. Compete a la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico aplicar la cuota compensatoria en todo el
territorio nacional.

208. Los interesados podran garantizar el pago de la cuota compensatoria provisional que corresponda,
mediante alguna de las formas previstas en el Cédigo Fiscal de la Federacion, lo anterior de conformidad con
los articulos 7.2 del Acuerdo Antidumping y 65 de la LCE.

209. De acuerdo con lo dispuesto en el articulo 66 de la LCE, los importadores que conforme a esta
Resolucién deban pagar la cuota compensatoria provisional, no estaran obligados al pago de la misma si
comprueban que el pais de origen de la mercancia es distinto de Argentina. La comprobacién del origen de
la mercancia se hara conforme a lo previsto en el Acuerdo por el que se establecen las normas para la
determinacion del pais de origen de las mercancias importadas y las disposiciones para su certificacion, para
efectos no preferenciales (antes Acuerdo por el que se establecen las normas para la determinacién del pais
de origen de las mercancias importadas y las disposiciones para su certificacion, en materia de cuotas
compensatorias) publicado en el DOF el 30 de agosto de 1994, y sus modificaciones publicadas en el mismo
organo de difusion el 11 de noviembre de 1996, 12 de octubre de 1998, 30 de julio de 1999, 30 de junio
de 2000, 1y 23 de marzo de 2001, 29 de junio de 2001, 6 de septiembre de 2002, 30 de mayo de 2003, 14 de
julio de 2004, 19 de mayo de 2005, 17 de julio de 2008 y 16 de octubre de 2008.

210. Con fundamento en el parrafo segundo del articulo 164 del RLCE, se concede un plazo de 20 dias
habiles, contados a partir de la publicacién de la presente Resolucion en el DOF, para que las partes
interesadas que lo consideren conveniente, presenten ante esta Secretaria los argumentos y las pruebas
complementarias que estimen pertinentes. Este plazo concluira a las 14:00 horas del dia de su vencimiento.

211. La presentacion de dichos argumentos y pruebas se debe realizar ante la oficialia de partes de la
UPCI, sita en Insurgentes Sur 1940, planta baja (area de ventanillas), colonia Florida, C.P. 01030 en México,
Distrito Federal. Dicha presentaciéon debe hacerse en original y 3 copias, mas el correspondiente acuse
de recibo.

212. De acuerdo con lo previsto en los articulos 56 de la LCE y 140 del RLCE, las partes interesadas
deberan remitir a las demas, la informaciéon y documentos probatorios que tengan caracter publico, de tal
forma que éstas los reciban el mismo dia que la Secretaria.

213. Comuniquese esta Resolucién al SAT para los efectos legales correspondientes.
214. La presente Resolucion entrara en vigor al dia siguiente de su publicacion en el DOF.

México, D.F., a 15 de mayo de 2015.- El Secretario de Economia, lldefonso Guajardo Villarreal.-
Rdubrica.



