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SECRETARIA DE ECONOMIA

RESOLUCION Final del examen de vigencia de la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de aceite
epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos de América, independientemente del pais de procedencia.

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de Economia.

RESOLUCION FINAL DEL EXAMEN DE VIGENCIA DE LA CUOTA COMPENSATORIA IMPUESTA A LAS
IMPORTACIONES DE ACEITE EPOXIDADO DE SOYA ORIGINARIAS DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA,
INDEPENDIENTEMENTE DEL PAiIS DE PROCEDENCIA.

Visto para resolver en la etapa final el expediente administrativo E.C. 10/15 radicado en la Unidad de
Practicas Comerciales Internacionales (UPCI) de la Secretaria de Economia (la “Secretaria”), se emite la
presente Resolucion de conformidad con los siguientes

RESULTANDOS
A. Resoluciodn final de la investigacion antidumping

1. El 29 de julio de 2005 se publicé en el Diario Oficial de la Federacion (DOF) la Resolucién final de la
investigacion antidumping sobre las importaciones de aceite epoxidado de soya, originarias de los Estados
Unidos de Ameérica (los “Estados Unidos”), independientemente del pais de procedencia. Mediante esta
Resolucion, la Secretaria determind una cuota compensatoria definitiva de 62.45%.

B. Primer examen de vigenciay revision de oficio

2. El 9 de enero de 2012 se publicé en el DOF la Resolucion final del examen de vigencia y de la revision
de oficio de la cuota compensatoria. Se determiné mantener la cuota compensatoria a que se refiere el punto
anterior y prorrogarla por cinco afios mas contados a partir del 30 de julio de 2010.

C. Aviso sobre la vigencia de cuotas compensatorias

3. El 4 de noviembre de 2014 se publico en el DOF el Aviso sobre la vigencia de cuotas compensatorias.
Por este medio se comunicé a los productores nacionales y a cualquier persona que tuviera interés juridico,
gue las cuotas compensatorias definitivas impuestas a los productos listados en dicho Aviso se eliminarian a
partir de la fecha de vencimiento que se sefialé en el mismo para cada uno, salvo que un productor nacional
manifestara por escrito su interés en que se iniciara un procedimiento de examen. El listado incluy6 el aceite
epoxidado de soya, originario de los Estados Unidos, objeto de este examen.

D. Manifestacion de interés

4. El 28 de mayo y 2 de junio de 2015 Resinas y Materiales, S.A. de C.V. (“Resymat”’) y Especialidades
Industriales y Quimicas, S.A. de C.V. (EIQSA), respectivamente, manifestaron su interés en que la Secretaria
iniciara el examen de vigencia de la cuota compensatoria.

E. Resolucion de inicio del segundo examen de vigencia de la cuota compensatoria

5. El 15 de julio de 2015 la Secretaria publicé en el DOF la Resolucién que declard el inicio del examen de
vigencia de la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de aceite epoxidado de soya, originarias
de los Estados Unidos (la “Resolucién de Inicio”). Se fijo como periodo de examen el comprendido del 1 de
julio de 2014 al 30 de junio de 2015 y como periodo de analisis el comprendido del 1 de julio de 2010 al 30
de junio de 2015.

F. Producto objeto de examen
1. Descripcion del producto

6. El producto objeto de examen es el aceite epoxidado de soya. Su nombre genérico es aceite epoxidado
de soya, pero también se le conoce como ESO o ESBO (por las siglas en inglés de epoxidized soybean oil).

7. El aceite epoxidado de soya es un triglicérido mixto epoxico que pertenece a la familia de los ésteres
epoxicos. La materia prima bésica para la produccidon de aceite epoxidado de soya es el aceite de soya
refinado, desodorizado y blanqueado. Se utiliza también peréxido de hidrégeno, heptano, acido férmico y
sulfato de sodio.

8. Las especificaciones técnicas que lo identifican son: color gardner maximo de 1, gravedad especifica de
0.985 a 0.996 g/cm, viscosidad en un intervalo de 300 a 550 centipoise, indice de refraccion de 1.47 a 1.473,
indice de acidez de 1 mg KOH/g y color alpha y humedad de 0.4%. Sus caracteristicas quimicas mas
importantes son el indice de oxirano (Epoxi) de 6.2% a 7% y el indice de yodo (Wijs) maximo de 2%.
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2. Tratamiento arancelario

9. El producto objeto de examen ingresa a través de la fraccion arancelaria 1518.00.02 de la Tarifa de la
Ley de los Impuestos Generales de Importacion y de Exportacion (TIGIE), cuya descripcion es la siguiente:

Descripcion arancelaria

Codificacion arancelaria Descripcion

Capitulo 15 Grasas y aceites animales o vegetales; productos de su desdoblamiento;
grasas alimenticias elaboradas; ceras de origen animal o vegetal.

Partida 1518 Grasas y aceites, animales o vegetales, y sus fracciones, cocidos,
oxidados, deshidratados, sulfurados, soplados, polimerizados por calor en
vacio o atmdsfera inerte ("estandolizados"), o modificados quimicamente
de otra forma, excepto los de la partida 15.16; mezclas o preparaciones
no alimenticias de grasas o de aceites, animales o vegetales, o de
fracciones de diferentes grasas o aceites de este Capitulo, no expresadas
ni comprendidas en otra parte.

Subpartida 1518.00 Grasas y aceites, animales o vegetales, y sus fracciones, cocidos,
oxidados, deshidratados, sulfurados, soplados, polimerizados por calor en
vacio o atmdsfera inerte ("estandolizados"), o modificados quimicamente
de otra forma, excepto los de la partida 15.16; mezclas o preparaciones
no alimenticias de grasas o de aceites, animales o vegetales, o de
fracciones de diferentes grasas o aceites de este Capitulo, no expresadas
ni comprendidas en otra parte.

Fraccién 1518.00.02 Aceites animales o vegetales epoxidados.

Fuente: Sistema de Informacién Arancelaria Via Internet (SIAVI).
10. La unidad de medida en las operaciones comerciales y de importacion es el kilogramo.
11. Las importaciones de la mercancia objeto de este procedimiento, estan exentas de arancel.
3. Proceso productivo

12. El aceite epoxidado de soya se obtiene por medio de un proceso por lotes, que se lleva a cabo a
presion atmosférica. La carga de los reactivos se realiza en vacio, a excepcion del peréxido de hidrégeno, que
se dosifica por gravedad al interior del reactor. Se cargan en primer lugar el aceite de soya, el heptano y el
acido formico. Después, por medio de un serpentin, se aplica vapor para calentar los reactivos a 50 grados
centigrados, se detiene el calentamiento y por gravedad se inicia la dosificacion del peréxido de hidrogeno
lentamente, ya que la reaccién es exotérmica (genera energia). La temperatura se controla alimentando agua
de enfriamiento al serpentin. Al término de la dosificacion se inicia la verificacion del avance de la reaccion por
medio de analisis quimicos, periddicos, hasta que el indice de yodo indica que la reaccién ha finalizado. Se
enfria el sistema, se elimina la fase acuosa y se neutraliza la acidez del producto. La eliminacién de humedad
y solvente se lleva a cabo mediante calentamiento y aplicacién de vacio al sistema.

4. Normas

13. En el ambito internacional la calidad del aceite epoxidado de soya se rige por las propiedades
establecidas en las siguientes normas de la ASTM (American Society for Testing and Materials): D-1554 para
el color gardner, D-1298 para la gravedad especifica, D-4878-98 para la viscosidad, D-1807 y D-1218 para el
indice de refraccién, D-2288 para volatiles, D-1045 y D-4662-98 para el indice de acidez, D-1652-97-B para
el indice de oxirano, D-1045-90 para el color alpha y D-1364-55T para la humedad.

5. Usos y funciones

14. El aceite epoxidado de soya se utiliza como agente plastificante o coestabilizador en las formulaciones
o compuestos de policloruro de vinilo (PVC) y sus copolimeros, ya que evita que el PVC se degrade durante
los diferentes procesos de transformacion. También se utiliza como un medio de dispersién de pigmentos y
como un agente enmascarante de acido en compuestos de tinta de soya. Es compatible con el hule clorado,
nitrocelulosa, neopreno y emulsiones de PVC y PVA (acetato de polivinilo).

G. Convocatoria y notificaciones

15. Mediante la publicacién de la Resolucion de Inicio, la Secretaria convocé a las productoras nacionales,
importadores, exportadores y a cualquier persona que considerara tener interés juridico en el resultado de
este examen, para que comparecieran a presentar los argumentos y las pruebas que estimaran pertinentes.
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16. La Secretaria notificé el inicio del presente procedimiento a las partes de que tuvo conocimiento y al
gobierno de los Estados Unidos.

H. Partes interesadas comparecientes

17. Las partes interesadas que comparecieron en tiempo y forma al presente procedimiento, son
las siguientes:

Especialidades Industriales y Quimicas, S.A. de C.V.

Resinas y Materiales, S.A. de C.V.

Paseo de Espafia 90, despacho 201

Col. Lomas Verdes, 3era. Seccion

C.P. 53125, Naucalpan de Juéarez, Estado de México

I. Argumentos y medios de prueba

1. Prérrogas

18. La Secretaria otorgd una prérroga de 10 dias a las empresas EIQSA, Resymat y Arkema México, S.A.
de C.V., para que presentaran su respuesta al formulario oficial, argumentos y pruebas correspondientes al
primer periodo probatorio. El plazo vencié el 7 de septiembre de 2015. No obstante la prérroga otorgada,
Arkema México, S.A. de C.V., no present6 su respuesta al formulario oficial, ni argumentos y pruebas en
su defensa.

2. Productoras nacionales
a. EIQSA

19. El 7 de septiembre de 2015 EIQSA comparecid para presentar argumentos y pruebas en defensa de
sus intereses. Manifesto:

A.

La eliminacién de la actual cuota compensatoria daria lugar a la continuaciéon o la repeticion de la
discriminacion de precios, ya que como quedd demostrado tanto en la investigacion ordinaria como
en el procedimiento de examen y revision, las importaciones de aceite epoxidado de soya originario
de los Estados Unidos ingresaron a México en condiciones de discriminacion de precios.

El precio de exportacion del aceite epoxidado de soya originario de los Estados Unidos, se calculé a
partir de la base de datos de las importaciones a México, que fue proporcionada por la
Asociacion Nacional de la Industria Quimica, A.C. (ANIQ) con datos del Servicio de Administracion
Tributaria (SAT).

El primero de los ajustes que propone EIQSA a efecto de llevar el precio de exportacién a un
nivel ex works, es por flete terrestre entre la planta productora y la frontera entre México y los
Estados Unidos.

Para los efectos de obtener un precio de exportacion en el nivel ex works, se deben realizar también
los ajustes por seguro de la carga de la planta de produccion de la empresa subsidiaria en Torrance,
California a Brownsville, Texas, y por embalajes; sin embargo, al momento de requisitar el formulario
oficial no se cuenta con la informacion suficiente para realizar estos Ultimos ajustes.

Se propone como referencia para el célculo del valor normal una cotizacién, la cual fue realizada en
agosto de 2015 con vigencia al 31 de agosto del mismo afio, por lo que se realizaran los ajustes
correspondientes.

Como se ha manifestado, se estima que se debe profundizar en los calculos realizados. EIQSA
obtendra elementos de informacién adicionales a efecto de calcular el margen de discriminacion de
precios con la informacion de la que pueda allegarse a lo largo del presente procedimiento
de examen de cuota compensatoria.

Las importaciones de aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos se han
incrementado afio con afio. Durante el periodo de examen ese pais se convirti6 en el segundo
proveedor de aceite epoxidado de soya de México, con una participacion respecto del total de
importaciones de mas del 33%.

En el periodo julio de 2011-junio de 2012 se registré un volumen de importaciones elevado, cifra
que se incrementé en un 85% en el periodo julio de 2012-junio de 2013. Para el periodo julio de
2013-junio de 2014, el incremento en relaciéon con el periodo anterior fue cercano al 16% y para el
periodo de examen se registré un incremento equivalente al 43%, con respecto al mismo periodo
anterior. La tasa de crecimiento acumulado en los ultimos 3 periodos de 12 meses fue equivalente a
mas de 200%.
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. Derivado del incremento en el volumen de las importaciones originarias de los Estados Unidos, este
pais ha incrementado también su participacion respecto de las importaciones totales de México. Para
el periodo julio de 2011-junio de 2012, las importaciones estadounidenses representaron menos del
1% del total de las importaciones de México, mientras que en el periodo de examen, las
importaciones originarias de dicho pais representaron mas del 33% de las importaciones de México y
se colocaron como el segundo pais proveedor de aceite epoxidado de soya.

J. En caso de eliminarse la cuota compensatoria para las importaciones de aceite epoxidado de soya
estadounidense, podria existir una contencién o incluso disminucién en los precios del producto
nacional. Esta contencion o disminucion podria afectar los ingresos y las utilidades de la empresa e
incluso llegar a niveles insostenibles.

K. En caso de eliminarse la cuota compensatoria la utilidad podria reducirse e incluso eliminarse,
aunado a que en el presente caso se debe considerar también el aumento de costos de la materia
prima por el tipo de cambio frente al dolar y el hecho de no poder aumentar el precio al producto final,
por lo que se pondria en grave riesgo el futuro econémico y de negocio no solo de EIQSA sino de la
produccién nacional en su conjunto.

L. De eliminarse la cuota compensatoria se ocasionaria un dafio a la industria nacional en atencion
a las siguientes consideraciones:

a. los Estados Unidos es el principal productor a nivel mundial tanto de soya como del aceite
de soya;

b. la superficie de siembra y el rendimiento por cosecha tendran incrementos en el futuro cercano;
la produccién de aceite de soya destinado a la industria, registrara también tasas de incremento;

los precios del aceite de soya se han reducido y se prevé que se reducirdn ain mas en los
proximos afios;

e. con base tanto en informacién de la United States International Trade Commission (USITC, por
sus siglas en inglés) como del SAT, incluso con la existencia de la actual cuota compensatoria,
México es el principal destino de las exportaciones estadounidenses y éstas han registrado
incrementos sostenidos en su participacion respecto del total importado;

f. las importaciones originarias de los Estados Unidos registran niveles de precios inferiores a los
de otros paises;

g. se encuentra demostrado que las importaciones estadounidenses de aceite epoxidado de soya
se realizan en condiciones de discriminacion de precios;

h. la cercania geografica entre México y los Estados Unidos hacen que la logistica de
exportacién-importacion y los tiempos de entrega sean muy agiles y sencillos, y

i. el aceite de soya estadounidense y el nacional compiten en el mismo mercado, por lo que queda
demostrado que de eliminarse la actual cuota compensatoria el dafio a la produccién nacional de
aceite epoxidado de soya se repetiria.

M. EIQSA realiz6 una inversion para la operacién de un nuevo reactor con la finalidad de incrementar la
capacidad productiva, debido al incremento del autoconsumo, mismo que produjo el crecimiento de
produccién de aceite epoxidado de soya.

N. No se cuenta con datos en torno al lugar que ocupa Estados Unidos como productor de aceite
epoxidado de soya, no obstante, es posible inferir atendiendo a sus niveles de produccion de soya y
aceite de soya, que ocupa un lugar muy importante en la produccion de la mercancia objeto de
examen a nivel mundial.

O. Segun el United States Department of Agriculture (USDA, por sus siglas en inglés), la participacion
de la produccién estadounidense dentro del total mundial para 2015 y 2016 se mantendra en niveles
del 33% de la produccién mundial de soya.

P. Por lo que se refiere a la produccion de aceite de soya, que constituye la materia prima esencial para
la fabricacion de aceite epoxidado de soya y que se encuentra dos eslabones antes en la cadena de
la produccién de la mercancia objeto de examen, Estados Unidos representd para el periodo julio
de 2013-junio de 2014 el 20% de la produccién mundial, lo que lo convierte en el principal productor
mundial de esta mercancia.

Q. Casi el 70% de la produccion de aceite de soya en los Estados Unidos se destina para el sector
comida, alimentacion y otras industrias. En este sector se contempla la produccion de aceite
epoxidado de soya, las propias proyecciones del USDA prevén un descenso en los niveles de
precios del aceite de soya, siendo México el principal destino de las exportaciones estadounidenses.
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20. EIQSA presento:

A.

Precio de exportacién a México del aceite epoxidado de soya sin ajustar y ajustado por flete y crédito,
cuyas fuentes son la ANIQ con datos del SAT, la tasa de interés LIBOR (por sus siglas en inglés de
London InterBank Offered Rate) y las cotizaciones por flete obtenidas de la pagina de Internet
www.freightcenter.com.

Valor normal ajustado del aceite epoxidado de soya, a partir de los precios en el mercado interno del
pais de origen, con ajuste por utilidad, cuya fuente es la cotizacion de la empresa Chem Ceed Co.
(“Chem Ceed”) del 18 de agosto de 2015.

Estimaciéon del margen de discriminacion de precios correspondiente al aceite epoxidado de soya,
elaborado por EIQSA.

Importaciones totales originarias de los Estados Unidos y del resto de los paises por la fraccion
arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE del producto objeto de examen, en valor y volumen, para los
periodos julio de 2011-junio de 2012, julio de 2012-junio de 2013, julio de 2013-junio de 2014, julio de
2014-junio de 2015, enero-junio de 2014 y enero-junio de 2015, cuya fuente es la ANIQ con datos
del SAT.

Importaciones totales de México por la fraccion arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE, originarias de los
Estados Unidos y del resto del mundo en valor y volumen, para los periodos de 2011 a 2013, julio de
2011-junio de 2012, julio de 2012-junio de 2013, julio de 2013-junio de 2014 y julio de 2014-junio
de 2015, cuya fuente es la ANIQ con datos del SAT.

Indicadores financieros de EIQSA en valor y volumen, para los periodos de 2010 a 2014, enero-junio
de 2014 y enero-junio de 2015.

Estados financieros de EIQSA, para los periodos al 31 de diciembre 2010 y 2009, y 2012 y 2011.
Balanza de comprobacién de junio y diciembre de 2014 y junio de 2015.
Consolidacion de cuentas y consolidacién de cuentas de gastos del periodo enero-junio de 2014.

Estado de posicion financiera de EIQSA para el periodo del 30 de junio de 2014 al 30 de junio de
2015 y cuentas consolidadas de 2015.

Carta de la Asociacion Nacional de Industrias del Plastico, A.C. (ANIPAC) del 8 de junio de 2015.

Informacion técnica de productos ajenos a ESBO de las empresas High Chem e Inx International Ink
Co., asi como hojas de seguridad de las empresas Australian Mud Liquid Rod Grease y DSM,
obtenidas de las paginas de Internet de las citadas empresas.

Informacion técnica de productos considerados como ESBO y hoja de seguridad de la empresa Basf
The Chemical Company, asi como la guia de productos de aceites epoxidados de la empresa Galata
Chemicals y descripcion del producto aceite epoxidado de soya de la empresa Ferro TechResourse,
obtenidas de las paginas de Internet de las citadas empresas.

Estadisticas de las importaciones totales de los Estados Unidos y demas paises, por la fraccion
arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE, en valor y volumen, para el periodo de 2010 a 2014 y enero-junio
de 2015, cuya fuente es el SIAVI.

Principales clientes de EIQSA de la mercancia objeto de examen, para el periodo 2010 a 2015 en
valor y volumen.

Carta de EIQSA relativa a la inversion de un reactor para E-560 del 21 de agosto de 2015.

Dos cotizaciones por flete, cuya fuente es la pagina de Internet
https://www.freightcenter.com/QuickQuoteReview.aspx, consultada el 6 de septiembre de 2015.

Tasa de interés LIBOR, cuya fuente es la pagina de Internet http://www.bloomberg.com.

Cotizacioén de la empresa Chem Ceed para la compra de 18,000 libras de aceite epoxidado de soya
en los Estados Unidos del 18 de agosto de 2015, cuya fuente es la pagina de Internet
http://www.chemceed.com/.
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b. Resymat

21. El 7 de septiembre de 2015 Resymat sefialé que para los efectos de la respuesta al formulario oficial y
tomando en consideracion que los anexos presentados por EIQSA le son aplicables a ambas empresas, se
adhiere a los argumentos presentados por EIQSA, los cuales se encuentran descritos en el punto 19 literales
A al Lydel N al Q de la presente Resolucion. Adicionalmente, Resymat present6 sus indicadores financieros
para los periodos julio de 2011-junio de 2012, julio de 2012-junio de 2013, julio de 2013-junio de 2014, julio de
2014-junio de 2015, enero-junio de 2014 y enero-junio de 2015.

J. Réplicas

22. Al no haber comparecencia de alguna contraparte de las productoras nacionales, no se
presentaron réplicas.

K. Argumentos y pruebas complementarias
1. Productoras nacionales
a. EIQSA

23. El 9 de septiembre de 2015 y 2 de febrero de 2016 EIQSA comparecid para presentar argumentos y
pruebas complementarias. Manifesto:

A. A pesar de las notificaciones realizadas por la autoridad investigadora tanto a las empresas
importadoras como a las exportadoras de las que tuvo conocimiento, asi como la convocatoria para
comparecer al procedimiento, contenida en la publicacién de la Resolucién de Inicio, ninguna
empresa comparecio al presente procedimiento con la finalidad de aportar argumentos y elementos
de prueba relacionados con la continuacion y/o repeticion de la discriminacion de precios, razon por
la que la Secretaria debe tomar como mejor informacién disponible la aportada por la produccién
nacional en su conjunto.

B. Para calcular el precio de exportacién durante la primera etapa del presente procedimiento
administrativo, se analizaron una a una la totalidad de las importaciones realizadas durante el
periodo de examen y se consideraron 171 operaciones de importacion originarias de los Estados
Unidos que ingresaron por la fraccién arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE.

C. Para tales efectos, se consideraron las exportaciones de aceite epoxidado de soya de las empresas
estadounidenses Arkema Inc., Valerus y Ferro Corporation, que en su conjunto exportaron el 94.23%
del total de las importaciones de México durante el periodo de examen.

D. Tomando en consideraciéon que la informacion que sirvi6 como base para obtener el valor comercial
de la mercancia proviene del SAT y que los ajustes por flete terrestre, seguro y crédito fueron
debidamente documentados, atendiendo a que éstos provienen de fuentes publicas que pueden ser
consultadas para verificar su autenticidad, se ratifican los mismos y se solicita a la autoridad
investigadora que sean considerados como razonables para los efectos de calcular el precio
de exportacion.

E. No ha sido posible para EIQSA obtener informacion en torno al ajuste por embalaje
originalmente propuesto.

F. Con base en lo anterior y a efecto de llevar la cotizacion a todo el periodo de examen, se propone un
calculo por inflacién del 0.7%, que es la media entre el 0.4% y el 1.0%, referidos con anterioridad.

G. Para este segundo periodo se ofrece de nueva cuenta una segunda base para el calculo del valor
normal y una estructura general de costos, basada en conocimientos propios, por ser una empresa
fabricante de aceite epoxidado de soya.

H. Aun con la aplicacién de la cuota compensatoria vigente, las importaciones definitivas de México de
aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos han registrado incrementos en términos
de volumen afio con afio, de manera coincidente con la informaciéon reportada por la USITC,
asimismo, la informacion proveniente del SAT documenta el citado incremento de las importaciones
definitivas de origen estadounidense. Asi, en el periodo julio de 2011-junio de 2012 se registré
un volumen de importaciones de 9,172 kilogramos, cifra que se incrementd en un 85% en el
siguiente periodo julio de 2012-junio de 2013, al registrarse un volumen de importaciones de
16,879 kilogramos.
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Para el periodo julio de 2013-junio de 2014, el incremento en relacion con el periodo anterior fue
cercano al 16%, al registrarse un volumen de importaciones de 19,549 kilogramos. Finalmente, para
el periodo julio de 2014-junio de 2015 se registré un incremento equivalente al 43% con respecto al
mismo periodo anterior, al registrarse un volumen importado de 27,969.49 kilogramos. Con base en
lo anterior, la tasa de crecimiento acumulado en los ultimos 3 periodos de 12 meses fue equivalente
a mas de 200%.

Bajo esta perspectiva, incluso con la existencia de la cuota compensatoria, las importaciones
estadounidenses se incrementaron en un 43% en el Gltimo periodo de 12 meses. Por tanto, no seria
equivocado pensar que de eliminarse la cuota compensatoria, éstas podrian crecer en al menos un
100% mas en el periodo julio de 2015-junio de 2016.

Aunado a lo anterior, con base en informacién obtenida de la USITC, correspondiente a la subpartida
1518.00 en donde se clasifica el aceite epoxidado de soya y a pesar de la existencia de la cuota
compensatoria vigente, México es el principal destino de las exportaciones estadounidenses en
términos de volumen (kilogramos), representando niveles crecientes afio con afio y que superaron el
30% durante los dos ultimos ciclos de vigencia de la cuota compensatoria.

Menciona que si los precios ingresaran a los niveles del precio de exportacion encontrado durante el
periodo de examen, desplazarian inevitablemente a la produccién nacional, ya que este precio no
muestra ni los costos de produccion reflejados en la estructura de costos presentada, ni mucho
menos el valor normal encontrado.

Con base en lo anterior, cualquier volumen de la mercancia objeto de examen que ingrese al
mercado mexicano a precios inferiores a los costos de produccion descritos o a los costos de
la produccién nacional, puede afectar seriamente a esta industria.

De incrementarse las importaciones estadounidenses a precios dumping, las empresas mexicanas
tendrian que cerrar o en el mejor de los casos reducirse al minimo, para sélo producir aceite
epoxidado de soya para autoconsumo y esto, siempre que se justifique, ya que de resultar mas
barato comprar aceite epoxidado de soya importado que producirlo localmente, se optaria por
lo primero.

A lo largo del presente procedimiento administrativo se ha presentado informacion y pruebas que
demuestran que los Estados Unidos fue el principal productor de soya y aceite de soya durante los
ultimos 5 afios y que continuara siéndolo durante los siguientes afos, debido a inversiones
realizadas en dicho pais encaminadas a aumentar tanto la superficie de siembra como el rendimiento
por metro cuadrado sembrado.

Tomando en consideracion las anteriores manifestaciones, asi como las formuladas en el escrito de
la respuesta al formulario oficial (literal L punto 19), no es dificil llegar a la conclusion inequivoca,
de que la eliminacion de la actual cuota compensatoria daria lugar a la continuacion o la repeticion de
la discriminacion de precios y el dafio demostrados desde el procedimiento de origen.

Finalmente, se sefiala que al contar los Estados Unidos con elevados volimenes de produccion
puede ofertar el producto objeto de examen a mejores precios de venta, consecuentemente, como ya
sucedio en el pasado y como sigue sucediendo en el presente, puede vender a precios menores a
los ofertados en su mercado doméstico.

24. EIQSA presento:

A.
B.
C.

Correcciones a las pruebas referidas en el punto 20 literales A, B y C de la presente Resolucion.
Estados financieros de EIQSA de 2014.

Exportaciones totales de los Estados Unidos por la subpartida 1518.00 correspondiente a grasas y
aceites de animales o vegetales, en valor y volumen, mensuales, para el periodo enero-noviembre de
2015, cuya fuente es la USITC.

Importaciones totales de aceite epoxidado de soya de los Estados Unidos, mensuales, en valor
y volumen, para el periodo enero-noviembre de 2015, cuya fuente es el SIAVI.

Indicadores de produccién y consumo de soya, de harina de soya y aceite de soya en los Estados
Unidos, para los periodos 2013 a 2014, 2014 a 2015 y proyecciones para 2016, cuya fuente es la
pagina de Internet http://apps.fas.usda.gov/psdonline/.

Volumen de produccion, importaciones, exportaciones, molienda e inventario final de soya de los
Estados Unidos y del resto del mundo, para los periodos junio de 2014-julio de 2015 y proyecciones
para 2016, cuya fuente es el USDA.
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b. Resymat

25. El 9 de septiembre de 2015 y 2 de febrero de 2016, Resymat comparecié para presentar argumentos y
pruebas complementarias. Realiz6 las manifestaciones formuladas por EIQSA que se encuentran descritas en
el punto 23 literales A al Q de la presente Resolucion.

26. Resymat presento:

A. Estados financieros de Resymat al 31 de diciembre de 2011-2010, al 31 de diciembre de 2012-2011,
al 31 de diciembre de 2013-2012 y al 31 de diciembre de 2014-2013, con el informe de auditores
de Resymat.

B. Estado de resultados de Resymat al 30 de junio de 2015.
Principales clientes de Resymat para el periodo 2011-2015.

D. Precio de exportacién a México del aceite epoxidado de soya sin ajustar y ajustado por flete, crédito y
seguro, cuyas fuentes son la ANIQ con datos del SAT, la tasa de interés LIBOR vy las cotizaciones
por flete obtenidas de la pagina de Internet www.freightcenter.com.

E. Valor normal ajustado del aceite epoxidado de soya a partir de los precios en el mercado interno del
pais de origen; ajustes por inflacion, utilidad y crédito, cuyas fuentes son la cotizacién de la empresa
Chem Ceed de 18 de agosto de 2015, la tasa de interés LIBOR y el IPC.

F.  Estimacién del margen de discriminacion de precios del aceite epoxidado de soya, elaborado por
Resymat a partir de la informacién de la ANIQ con datos del SAT, las cotizaciones por flete obtenidas
de la pagina de Internet www.freightcenter.com, la tasa de interés LIBOR, la cotizacién de Chem
Ceedyel IPC.

G. Las mismas pruebas referidas en el punto 24 literales C al F.
L. Requerimientos de informacion
1. Proérrogas

27. La Secretaria otorgd 10 y 8 dias de prorroga a EIQSA y Resymat, para que presentaran su respuesta
a requerimientos de informacion. El plazo vencio el 11 de noviembre de 2015 y 10 de marzo de 2016.

2. Productoras nacionales
a. EIQSA

28. El 11 de noviembre de 2015 y 10 de marzo de 2016 EIQSA respondié a los requerimientos de
informacién que la Secretaria le formuld para que presentara, entre otra informacion, la razon de por qué para
el célculo del precio de exportacion debian de considerarse ciertas operaciones de importacion; justificara
utilizar una cotizacion fuera del periodo examinado, propusiera una metodologia que permitiera llevar el precio
cotizado al periodo objeto de examen y justificara por qué el margen de comercializacion por la distribucién de
la mercancia objeto de examen corresponde a un 5%; asimismo, que formulara precisiones acerca de sus
estimaciones sobre la afectacion en los precios que la mercancia nacional pudiera tener en caso de eliminarse
la cuota compensatoria y de las estimaciones acerca de la afectacion que pudiera sufrir la rama de produccion
nacional bajo el mismo supuesto; proporcionara algunos datos relacionados con sus proyectos de inversion
acompafiados con su correspondiente sustento; presentara notas a sus estados financieros y que
proporcionara estado de costos, ventas y utilidades para el mercado interno y el autoconsumo.

b. Resymat

29. El 11 de noviembre de 2015 y 10 de marzo de 2016 Resymat respondié a los requerimientos de
informacién que la Secretaria le formuld para que presentara, entre otra informacion, la razon de por qué para
el célculo del precio de exportacion debian de considerarse ciertas operaciones de importacion; justificara
utilizar una cotizacion fuera del periodo examinado, propusiera una metodologia que permitiera llevar el precio
cotizado al periodo objeto de examen y justificara por qué el margen de comercializacion por la distribuciéon de
la mercancia objeto de examen corresponde a un 5%; asimismo, que formularan precisiones acerca de sus
estimaciones sobre la afectacion en los precios que la mercancia nacional pudiera tener en caso de eliminarse
la cuota compensatoria y de las estimaciones acerca de la afectacion que pudiera sufrir la rama de produccion
nacional bajo el mismo supuesto; proporcionara algunos datos relacionados con sus proyectos de inversion
acompafiados de su correspondiente sustento, y presentara estados financieros de los ejercicios fiscales
2010, 2011, 2012, 2013 y 2014.

3. No partes

30. El 7, 8, 12 y 13 de octubre de 2015, la Secretaria requirié informacion respecto a operaciones de
importacién a diversos agentes aduanales, veintisiete dieron respuesta.
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M. Hechos esenciales

31. El 8 de abril de 2016 la Secretaria notific6 a las partes interesadas comparecientes los hechos
esenciales de este procedimiento, los cuales sirvieron de base para emitir la presente Resolucion, de
conformidad con los articulos 6.9 y 11.4 del Acuerdo relativo a la Aplicacién del Articulo VI del Acuerdo
General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994 (“Acuerdo Antidumping”). Sin embargo, ninguna
parte interesada compareciente presenté manifestaciones respecto a los hechos esenciales.

N. Audiencia publica

32. El 15 de abril de 2016 se celebré la audiencia publica de este procedimiento. Participaron EIQSA y
Resymat, quienes tuvieron oportunidad de exponer sus argumentos, segun consta en el acta que se levanté
con tal motivo, misma que constituye un documento publico de eficacia probatoria plena, de conformidad con
el articulo 46 fraccion | de la Ley Federal de Procedimiento Contencioso Administrativo (LFPCA).

O. Alegatos

33. El 22 de abril de 2016 vencié el plazo para que las partes presentaran sus alegatos, sin embargo, no
hubo manifestacion alguna.

P. Opinién de la Comision de Comercio Exterior

34. Con fundamento en los articulos 89 F fraccion Il de la Ley de Comercio Exterior (LCE) y 15 fraccion Xl
del Reglamento Interior de la Secretaria de Economia (RISE), se sometié el proyecto de la presente
Resolucion a la opinion de la Comision de Comercio Exterior (la “Comision”), que lo considerd en su sesién
del 30 de junio de 2016. El proyecto fue opinado favorablemente por mayoria.

CONSIDERANDOS
A. Competencia

35. La Secretaria es competente para emitir la presente Resolucion, conforme a los articulos 16 y 34
fracciones V y XXXIII de la Ley Orgéanica de la Administracion Publica Federal; 1, 2 apartado B fraccién V
y 15 fraccion | del RISE; 11.1, 11.3, 11.4, 12.2 y 12.3 del Acuerdo Antidumping, y 5 fraccién VII, 67, 70
fraccion Il y 89 F de la LCE.

B. Legislacién aplicable

36. Para efectos de este procedimiento son aplicables el Acuerdo Antidumping, la LCE, el RLCE, el
Cadigo Fiscal de la Federacion, la LFPCA y el Cédigo Federal de Procedimientos Civiles, estos tres ultimos
de aplicacién supletoria.

C. Proteccion de la informacion confidencial

37. La Secretaria no puede revelar publicamente la informacion confidencial que las partes interesadas
presenten, ni la informacién confidencial que ella misma se allegue, de conformidad con lo dispuesto por los
articulos 6.5 del Acuerdo Antidumping, 80 de la LCE y 152 y 158 del RLCE.

D. Derecho de defensay debido proceso

38. Las partes interesadas tuvieron amplia oportunidad para presentar toda clase de argumentos,
excepciones y defensas, asi como las pruebas para sustentarlos, de conformidad con el Acuerdo
Antidumping, la LCE y el RLCE. La Secretaria las valor6 con sujecion a las formalidades esenciales del
procedimiento administrativo.

E. Andlisis sobre la continuacién o repeticion de la discriminacion de precios

39. La Secretaria realizé el examen sobre la repeticion o continuacion de la préactica de discriminacion de
precios a partir de la informacion y pruebas que obran en el expediente administrativo proporcionadas por las
productoras nacionales EIQSA y Resymat, asi como de la que la Secretaria se allego.

1. Precio de exportacion

40. Para el calculo del precio de exportacion, EIQSA y Resymat presentaron el listado de las operaciones
de importacion de aceite epoxidado de soya realizadas durante el periodo examinado bajo la fraccién
arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE, que obtuvieron a través de la ANIQ con datos del SAT. La informacion
contiene el valor en délares, volumen en kilogramos, origen de la mercancia, entre otros campos.

41. Por su parte, la Secretaria se allegd de las estadisticas de importacion que reportd el Sistema de
Informacion Comercial de México (SIC-M), asi como de pedimentos y documentacion anexa, la cual fue
proporcionada por agentes aduanales.
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42. Al tratarse de una fraccién arancelaria por la que pueden entrar productos distintos al que es objeto de
examen, la Secretaria identifico las importaciones del producto examinado de la estadistica del SIC-M con
base en la descripcién del producto objeto de examen. Al comparar las estadisticas del SIC-M con la base de
datos aportada por las productoras nacionales, no encontré diferencias significativas.

43. Con base en la informacion descrita anteriormente, la Secretaria calculd un precio de exportacion
promedio ponderado en dolares por kilogramo para la mercancia objeto de examen, con fundamento en el
articulo 40 del RLCE.

a. Ajustes al precio de exportacion

44. Para llevar el precio de exportacion a un término ex fabrica EIQSA y Resymat propusieron ajustar el
precio de exportacion por los conceptos de flete terrestre desde la planta productora a la frontera mexicana,
seguro y crédito.

i. Flete y seguro

45. EIQSA y Resymat explicaron que de acuerdo con su base de datos, Unicamente una empresa
importadora no tuvo desglosado el flete dentro de sus operaciones, sin embargo, observaron que esa
empresa realiza sus operaciones de importacion a través de la aduana de Matamoros, Tamaulipas. Asimismo,
sefialaron que esta empresa es subsidiaria de un productor de la mercancia objeto de examen en los
Estados Unidos.

46. En este sentido, las productoras nacionales presentaron un desglose de cotizaciones de un traslado de
la direccion del productor de la mercancia objeto de examen en los Estados Unidos ubicado en Torrence,
California a Brownsville, Texas, frontera con Matamoros, Tamaulipas, de la pagina de Internet
www.freightcenter.com.

47. Sefialaron que esta pégina de Internet agrupa cotizaciones de flete de diversas empresas
transportistas en los Estados Unidos. Mencionaron que los montos cotizados fueron muy variados, por lo que
eliminaron para su célculo las cinco cotizaciones con montos mas altos y mas bajos. Proporcionaron una
copia de la comunicacion electrénica que mantuvieron con personal de la empresa de fletes.

48. Derivado de la revision de la base de datos del SIC-M, la Secretaria observo que las operaciones de
importacién muestran el gasto correspondiente al transporte de la mercancia examinada. En este sentido, la
Secretaria obtuvo con dicha informacién el ajuste por flete en dolares por kilogramo. Cabe sefialar que
la Secretaria comparé este gasto unitario con el que proporcionaron las productoras nacionales y no encontrd
diferencias significativas.

ii. Crédito
49. En cuanto al ajuste por crédito, EIQSA y Resymat propusieron utilizar la tasa de interés LIBOR que
publica la pagina de Internet www.bloomberg.com para el periodo examinado. Sefialaron que desconocen con

exactitud el plazo de pago, sin embargo, propusieron 30 dias como un plazo de compraventa internacional
comun. Presentaron una copia de la tasa de interés mensual LIBOR para el periodo examinado.

50. Por ultimo, sefalaron que para llegar a un precio ex fabrica se debe ajustar el embalaje, sin embargo,
no presentaron informacion ni soporte documental para aplicar este ajuste.

51. De conformidad con los articulos 2.4 del Acuerdo Antidumping, 36 de LCE, 53 y 54 del RLCE, la
Secretaria acepto ajustar el precio de exportacion por concepto de crédito y flete.

2. Valor normal

52. Para acreditar el valor normal, EIQSA y Resymat proporcionaron una cotizacion de una empresa
distribuidora de productos quimicos en los Estados Unidos para la compra de aceite epoxidado de soya fuera
del periodo examinado, a un plazo de pago de 30 dias, asimismo, sefialaron que los fletes y el seguro estan
pre pagados y que el cliente es responsable de recoger la mercancia. Para llevar la cotizacién al periodo de
examen propuso deflactar las referencias de precios con el IPC en los Estados Unidos.

53. Sefialaron que la cotizacion se expidié6 entre empresas independientes entre si, de mercancia que
corresponde a la que es objeto de examen, por lo que debe considerarse en el curso de operaciones
comerciales normales. Acompafiaron la cotizacion con la ficha técnica del producto, asi como su nimero de
registro Chemical Abstract Service (CAS, por sus siglas en inglés).

54. EIQSA y Resymat también proporcionaron una estructura general de costos, en la que se especifica la
participacion porcentual de los conceptos de materia prima, mano de obra y gastos indirectos. Utilizaron los
precios en dolares por tonelada de aceite de soya sin refinar durante el periodo examinado de la pagina de
Internet www.indexmundi.com para llegar a un costo ex fabrica, posteriormente aplicaron un porcentaje por el
concepto de utilidad.
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55. Con fundamento en los articulos 2.1 del Acuerdo Antidumping, 31 de la LCE y 40 del RLCE, la
Secretaria calcul6 un precio promedio en ddlares por kilogramo a partir de la informaciéon descrita en los
puntos 52 y 53 de la presente Resolucion.

a. Ajustes al valor normal
i. Margen de comercializacién

56. Puesto que la cotizacion proviene de una empresa distribuidora de productos quimicos y no una
empresa productora, EIQSA y Resymat propusieron ajustar el valor normal por el concepto de margen de
comercializacion.

57. Para acreditar este margen, las productoras nacionales presentaron una comunicacion de correo
electrénico con un funcionario de la empresa Island Pyrochemical Industries Corp., que es una empresa
productora y proveedora de productos quimicos, en la que se sefala el margen de comercializacién para la
distribucion del aceite epoxidado de soya en los Estados Unidos.

ii. Crédito
58. EIQSA y Resymat propusieron aplicar un ajuste por el concepto de crédito, aplicaron la misma

metodologia y pruebas que utilizaron en el calculo del precio de exportacion, que se sefialan en el punto 49 de
la presente Resolucion.

59. De conformidad con los articulos 2.4 del Acuerdo Antidumping, 36 de la LCE, 53 y 54 del RLCE, la
Secretaria acepto ajustar el valor normal por margen de comercializacion y crédito.

3. Conclusién

60. De acuerdo con la informacion y metodologia descritas anteriormente, y con fundamento en los
articulos 6.8, 11.3 y el Anexo Il del Acuerdo Antidumping, y 54 segundo parrafo, 64 Gltimo parrafo y 89 F de la
LCE, la Secretaria determiné que existen elementos suficientes para sustentar que, de eliminarse la cuota
compensatoria, se repetiria la practica de discriminacion de precios en las exportaciones de aceite epoxidado
de soya, originarias de los Estados Unidos.

F. Analisis sobre la continuacion o repeticion del dafio

61. La Secretaria analiz6 la informacion que obra en el expediente administrativo, asi como la que ella
misma se alleg6, a fin de determinar si existen elementos para sustentar que la eliminaciéon de la cuota
compensatoria impuesta a las importaciones de aceite epoxidado de soya, originarias de los Estados Unidos,
daria lugar a la continuacion o repeticion del dafio a la rama de produccion nacional de la mercancia similar.

62. Para realizar su analisis, la Secretaria consider6 los datos del periodo que comprende del 1 de enero
de 2010 al 30 de junio de 2015, que incluye el periodo de examen, asi como la relativa a estimaciones para el
periodo del 1 de julio de 2015 al 30 de junio de 2016. Salvo indicacion en contrario, el comportamiento de los
indicadores econémicos y financieros durante un afio o periodo determinado se analiza con respecto al
comparable inmediato anterior.

1. Rama de produccion nacional

63. EIQSA y Resymat sefialaron que constituyen el 100% de la produccion nacional de aceite
epoxidado de soya similar al que es objeto de examen, lo que se confirma con la carta de la ANIPAC del 8
de junio de 2015.

2. Mercado internacional

64. EIQSA y Resymat presentaron datos estimados sobre produccién, importaciones y exportaciones de
aceite de soya para el periodo objeto de examen, producto que constituye la materia prima esencial para la
fabricacion del aceite epoxidado de soya, cuya fuente de informacién es el USDA.

65. De acuerdo con esta informacién, en el periodo julio de 2014-junio de 2015 la produccion de aceite de
soya en el mundo fue de 47.95 millones de toneladas, de las cuales China produjo el 28%, seguido de los
Estados Unidos 20%, Brasil 16%, Argentina 15%, Union Europea 5%, India 3% y el Norte de Africa 1%.

66. Las importaciones mundiales de aceite de soya en el periodo julio de 2014-junio de 2015 fue de 9.79
millones de toneladas. El mayor importador fue India con el 26%, seguido del Norte de Africa 15%, China 9%,
Unién Europea 3% y los Estados Unidos 1%.

67. Las exportaciones de aceite de soya en el periodo julio de 2014-junio de 2015 fue de 10.08 millones de
toneladas. El principal exportador fue Argentina con el 45%, seguido de Brasil 14%, los Estados Unidos 9%,
Unién Europea 8%, China 1% y el Norte de Africa 1%.
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3. Mercado nacional

68. EIQSA y Resymat sefialaron que son las Unicas productoras nacionales de aceite epoxidado de soya
y que el producto estadounidense objeto de examen sirve para los mismos procesos productivos (formulacion
de compuestos de PVC y/o formulacion de compuestos plastificantes) y, por ende, compiten en el
mismo mercado.

69. La Secretaria realizé el analisis del mercado nacional de aceite epoxidado de soya a partir de la
informacién relativa a los indicadores econémicos de la rama de produccion nacional proporcionados por
EIQSA y Resymat, informacion que representa el 100% de la produccidon nacional, asi como con las
estadisticas de importacién del SIC-M para el periodo enero de 2010-junio de 2015.

70. El mercado nacional de aceite epoxidado de soya, medido a través del Consumo Nacional Aparente
(CNA), calculado como la produccién nacional, mas las importaciones, menos las exportaciones, aumenté
10% en 2011, 23% en 2012, 6% en 2013 y 15% en 2014. Para el periodo 2010 a 2014, se observl un
crecimiento acumulado de 65%. En el periodo julio de 2014-junio de 2015 el incremento fue de 21%.

71. El volumen total importado de aceite epoxidado de soya registré una tendencia creciente durante el
periodo analizado con excepcién del periodo julio de 2014-junio de 2015: se incrementd 242% en 2011, 159%
en 2012, 65% en 2013 y 3% en 2014, en el periodo julio de 2014-junio de 2015 disminuyeron 18%. El principal
origen del aceite epoxidado de soya importado fue Argentina, al representar el 92% de las importaciones
totales realizadas en el periodo objeto de examen, seguido de Alemania (7%) y los Estados Unidos (1%).

72. El volumen de produccion nacional de aceite epoxidado de soya se incrementé 4% en 2011 y 10% en
2012, en 2013 cay0 8%, para después crecer 20% en 2014, con un crecimiento en el periodo 2010 a 2014 de
27%. En el periodo julio de 2014-junio de 2015 el incremento fue de 35%.

73. En el periodo 2010 a 2014 las exportaciones de aceite epoxidado de soya mostraron una disminucién
de 99%: disminuyeron 83% en 2011, un incremento de 484% en 2012 y una caida 99% en 2013 y 9% en
2014. En el periodo julio de 2013-junio de 2014 no se registraron exportaciones; destaca que se realizaron
en volumenes poco significativos, ya que representaron menos del 1% de la produccién nacional total en el
periodo analizado.

4. Analisis real y potencial sobre las importaciones

74. EIQSA y Resymat sefialaron que aun con la aplicacion de la cuota compensatoria vigente, las
importaciones definitivas de México de aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos han
registrado afio con afio incrementos en términos de volumen y son el principal destino de las exportaciones
estadounidenses.

75. Debido a que por la fraccion arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE también ingresa producto que no es
objeto de examen y de acuerdo con la base de datos proporcionada por la ANIQ con informacién del SAT, a
fin de considerar en el andlisis de importaciones Unicamente las operaciones de aceite epoxidado de soya,
EIQSA y Resymat aplicaron la siguiente metodologia:

a. identificaron las operaciones cuya descripcion correspondia al producto objeto de examen
y excluyeron aquellas cuya descripcion correspondia a producto distinto al aceite epoxidado de soya, y

b. excluyeron las operaciones con las claves F2, INy V1.

76. EIQSA y Resymat indicaron que a partir de agosto de 2012, las importaciones de aceite epoxidado de
soya originarias de Argentina dejaron de ingresar por la fracciéon arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE para
ingresar por la fraccién arancelaria 3812.20.01 de la TIGIE.

77. De acuerdo con lo indicado en el punto 75 de la presente Resolucion, las productoras nacionales
manifestaron que en el periodo analizado, las importaciones estadounidenses representaron menos del 1%
del total de las importaciones de México.

78. EIQSA y Resymat indicaron que en el periodo julio de 2014-junio de 2015 se registrdé un incremento
equivalente al 43%, con respecto al mismo periodo anterior, al registrarse un volumen importado de 27,969
kilogramos, por lo tanto, la tasa de crecimiento acumulado en los Ultimos 3 periodos de 12 meses equivalié a
mas de 200%.

79. La Secretaria consideré razonable la metodologia propuesta por las productoras nacionales. Con base
en ello y de acuerdo con la base de datos del SIC-M, identifico las operaciones definitivas que pagaron cuota
compensatoria. Cabe sefialar que también considerd las importaciones de aceite epoxidado de soya
originarias de Argentina de la fraccion arancelaria 3812.20.01 de la TIGIE.
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80. Adicionalmente, la Secretaria con el fin de estimar los volimenes y valores de las importaciones de
aceite epoxidado de soya, requiri6 a agentes aduanales pedimentos y facturas de las operaciones
de importacion de los Estados Unidos correspondientes al periodo analizado, y observdé que algunas
operaciones reportaban el volumen en galones o libras. Por ello, realizé la conversién a la unidad de medida
que utiliza TIGIE (kilogramos).

81. Con base en la informacién descrita en los puntos 79 y 80 de la presente Resolucion, la Secretaria
observé que las importaciones totales de aceite epoxidado de soya tuvieron un incremento acumulado de
1,402% en el periodo 2010 a 2014: se incrementaron 242% en 2011, 159% en 2012, 65% en 2013 y 3% en
2014. En el periodo julio de 2014-junio de 2015 disminuyeron 18%, esta caida se debié principalmente
a la disminucion en las importaciones originarias de Argentina.

82. Las importaciones originarias de los Estados Unidos crecieron 35%, 351%, 52% y 117% en 2011,
2012, 2013 y 2014, respectivamente, teniendo un crecimiento acumulado de 1,895% en el periodo 2010 a
2014, mientras que en el periodo julio de 2014-junio de 2015 el incremento fue de 173%. No obstante,
la participacién de las importaciones originarias de los Estados Unidos en el mercado nacional y con respecto
a la producciéon nacional practicamente fue insignificante (inferior al 1%), en todo el periodo analizado,
mientras que la produccién nacional orientada al mercado interno (PNOMI) disminuy6 su participaciéon en el
CNA en el mismo periodo, al pasar de representar el 97% en 2010 al 82% en el periodo julio de 2014-junio
de 2015.

83. Por su parte, las importaciones de otros paises tuvieron un incremento acumulado de 1,401% en
el periodo 2010 a 2014: se incrementaron 243% en 2011, 159% en 2012, 65% en 2013 y 3% en 2014. En el
periodo julio de 2014-junio de 2015 disminuyeron 19%.

84. La participacion de las importaciones de otros paises en el CNA fue de 3% en 2010, 8% en 2011, 18%
en 2012, 28% en 2013, 25% en 2014 y 18% en julio de 2014-junio de 2015. En la produccion nacional su
participacion fue de 3% en 2010, 9% en 2011, 22% en 2012, 38% en 2013, 33% en 2014 y 22% en julio de
2014-junio de 2015.

85. Al respecto, la Secretaria observé que, si bien, las importaciones de aceite epoxidado de soya
originarias de los Estados Unidos mostraron una tendencia creciente durante el periodo analizado, esta
tendencia pudo verse contenida por la presencia de la cuota compensatoria. Asimismo, observé que la
disminucién en la participacién de la PNOMI en el CNA, también se vio influida por el comportamiento de
las importaciones de origenes distintos a Estados Unidos, situacién que hace mas vulnerable a la rama
de produccion nacional ante la eliminacion de la cuota compensatoria.

86. EIQSA y Resymat indicaron que de eliminarse la cuota compensatoria vigente, se daria lugar a la
repeticion de la discriminacién de precios con el consecuente dafio a la industria nacional, conforme
a lo siguiente:

a. tanto las estadisticas de la USITC como del SAT muestran que, incluso con la existencia de la cuota
compensatoria, México representa el principal destino de las exportaciones estadounidenses, con
volumenes crecientes y un aumento en su participacion con respecto al total importado por México, y

b. la cercania geogréafica entre México y los Estados Unidos hacen que la logistica de exportacion-
importacion y los tiempos de entrega sean agiles y sencillos.

87. EIQSA y Resymat manifestaron que el comportamiento observado en el periodo analizado indica que
en caso de que se elimine la cuota compensatoria, las importaciones de aceite epoxidado de soya podrian
incrementarse, en al menos un 100% en el periodo julio de 2015-junio de 2016.

88. La Secretaria considerd que el incremento de las importaciones objeto de examen propuesto por las
productoras nacionales es conservador. Por ello, al considerar el volumen observado en la investigacion
ordinaria, las importaciones de aceite epoxidado de soya alcanzarian las 1,796 toneladas en el periodo
proyectado julio de 2015-junio de 2016, en caso de que se elimine la cuota compensatoria este volumen
registraria una participacion en el CNA de 20% y en relacion con la PNOMI la participacion seria de 26% en el
mismo periodo.

89. Con base en la informacion y pruebas disponibles y los resultados descritos anteriormente, la
Secretaria concluyé que existen elementos suficientes para determinar que de eliminarse la cuota
compensatoria a las importaciones de aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos, éstas
concurririan de nueva cuenta al mercado nacional en volimenes considerables y en condiciones de
discriminacion de precios, que desplazarian la PNOMI y alcanzarian una participacion significativa
de mercado, lo que impactaria negativamente en el desempefio de indicadores econémicos y financieros
relevantes de la rama de produccion nacional.
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5. Efectos reales y potenciales sobre los precios

90. EIQSA y Resymat sefialaron que durante la investigacion antidumping de origen, se demostré que el
aceite epoxidado de soya de origen estadounidense se importaba en condiciones de discriminacion de
precios, este aceite se exportaba y continta exportandose a México a precios discriminados, desplazando en
consecuencia a la mercancia de origen nacional.

91. Agregaron que de acuerdo con la base de datos del SAT, los precios promedio de importacion
estadounidenses en el periodo analizado, se situaron por debajo de los precios de Alemania y Holanda y mas
cercanos a los precios de China, pais del cual la Secretaria cuenta con informacion de que sus productos se
importan a México en condiciones de discriminacién de precios.

92. Con base en las estadisticas de importacion obtenidas del SIC-M y lo descrito en los puntos 79 y 80 de
la presente Resolucion, la Secretaria calcul6 el precio de las importaciones de aceite epoxidado de soya. Al
respecto, observo que el precio promedio de las importaciones de origenes distintos a Estados Unidos se
incremento 17% en 2011, mientras que disminuy6 3% en 2012, 5% en 2013 y 10% en 2014, acumulando una
caida de 4% en el periodo de 2010 a 2014. En el periodo julio de 2014-junio de 2015 cayé 10%.

93. El precio de las importaciones originarias de los Estados Unidos se calcul6 a partir de las operaciones
de importacion que efectivamente corresponden a kilogramos, tal como se describe en el punto 80 de la
presente Resolucion. De la informacién disponible se observé que hasta 2012 el precio promedio de las
importaciones de aceite epoxidado de soya de los Estados Unidos se mantuvo constante, se increment6 4%
en 2013, disminuy6 71% en 2014 y crecié 98% en el periodo julio de 2014-junio de 2015.

94. De acuerdo con la informacién que EIQSA y Resymat proporcionaron, la Secretaria observé que el
precio promedio de venta al mercado interno puesto en planta (medido en délares) registr6 un
comportamiento a la baja en el periodo analizado, se incrementd 15% en 2011 y disminuy6 1%, 4%, 10% y
13% en 2012, 2013, 2014 y julio de 2014-junio de 2015, respectivamente, lo que signific6 de manera
acumulada una disminucion de 2% de 2010 a 2014.

95. Al comparar el precio de las importaciones de los Estados Unidos en aduana con el precio nacional
puesto en planta, la Secretaria observé que el precio de importacion a lo largo del periodo analizado se ubico
por debajo del precio nacional con margenes de subvaloraciéon de 20%, 19%, 12%, 72% y 40%, en 2011,
2012, 2013, 2014 y julio de 2014-junio de 2015, respectivamente. En relacion con el precio de las
importaciones de otros origenes, el precio promedio de los Estados Unidos se ubic6 por debajo entre 7% y
70% durante el periodo analizado.

96. EIQSA y Resymat indicaron que los precios del aceite de soya se han reducido y que las propias
proyecciones del USDA prevén que se reducira aun mas en los proximos afios. Por ello, al considerar que el
70% de la produccion de aceite de soya se destina al sector “comida, alimentacién y otras industrias”, que es
en el que se contempla la produccion de aceite epoxidado de soya, esta reduccion en los precios impactara
en los precios del producto objeto de examen.

97. EIQSA y Resymat manifestaron que en caso de eliminarse la cuota compensatoria a las importaciones
de aceite epoxidado de soya, los precios de los Estados Unidos ingresarian a los niveles del precio de
exportaciéon que se considera en la metodologia de discriminacion de precios en el periodo de examen. A este
nivel de precios, las importaciones desplazarian inevitablemente a la produccién nacional, ya que este precio
no refleja ni los costos de produccion, ni mucho menos el valor normal que prevalece en los Estados Unidos.

98. Agregaron que en caso de eliminarse la cuota compensatoria a las importaciones de aceite epoxidado
de soya estadounidense, podria existir una contencion o incluso disminucidon en los precios del producto
nacional. Esta contencién o diminucién podria afectar los ingresos y las utilidades de la rama de produccion
nacional e incluso llegar a niveles insostenibles.

99. La Secretaria considerd razonable lo manifestado por EIQSA y Resymat, en virtud de que con base en
la revision de pedimentos y facturas observo que el precio del producto objeto de examen podria ser inferior al
gue estimaron en el periodo de examen.

100. En efecto, el precio de las importaciones originarias de los Estados Unidos en el periodo de
julio de 2015-junio de 2016 seria menor que el precio nacional en 18%, y el precio nacional registraria
una disminucién de 16% en el mismo periodo, para poder colocar su produccién y sus ventas en el
mercado mexicano.

101. Con base en la informacién y pruebas disponibles y los resultados descritos anteriormente, la
Secretaria concluy6 que existe la probabilidad fundada de que en caso de eliminarse la cuota compensatoria,
los precios de las importaciones de aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos podrian
alcanzar niveles de subvaloracion con respecto a los precios nacionales, lo que repercutiria negativamente en
los precios internos, pues obligarian a la rama de produccién nacional a disminuirlos a fin de competir y se
incrementaria la demanda por nuevas importaciones.
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6. Efectos reales y potenciales sobre la rama de produccion nacional

102. EIQSA y Resymat indicaron que de incrementarse las importaciones estadounidenses en condiciones
de discriminacion de precios, las empresas mexicanas tendrian que cerrar o en el mejor de los casos
reducirse al minimo, ya que de resultar mas barato comprar material importado que producirlo localmente, se
optaria por lo primero.

103. Con la finalidad de evaluar el comportamiento de la producciéon nacional a lo largo del periodo
analizado, la Secretaria examiné los indicadores econémicos y financieros del producto similar que EIQSA y
Resymat proporcionaron, correspondientes al periodo de 2010 a 2014 y julio de 2014-junio de 2015.

104. Con el objeto de que las cifras financieras sean comparables entre si, la informacion correspondiente
a los estados financieros y la referente al estado (proforma) de costos, ventas y utilidades, se actualizé
a precios del cierre del 2014 y junio de 2015, mediante el método de cambios en el nivel general de precios,
con base en el indice nacional de precios al consumidor que publica el Banco de México.

105. La Secretaria observo que el volumen de la produccion de la rama de produccién nacional registré
una tendencia creciente a lo largo del periodo analizado, al incrementarse 27% de 2010 a 2014 y 35% en el
periodo julio de 2014-junio de 2015; tal como se indica en el punto 72 de la presente Resolucién. La PNOMI
registré un comportamiento similar al aumentar 28% en el periodo de 2010 a 2014: creci6 4% en 2011 y 10%
en 2012, disminuyd 7% en 2013 y registré un incremento de 20% en 2014. Para el periodo julio de 2014-junio
de 2015 se increment6 35%.

106. Las ventas orientadas al mercado interno de la rama de produccion nacional también registraron una
tendencia creciente al registrar un incremento de 21% en el periodo de 2010 a 2014: crecieron 15% en 2011y
2% en 2012, cayeron 13% en 2013 y se incrementaron nuevamente 18% en 2014. Para el periodo julio de
2014-junio de 2015 se observo un incremento de 42%.

107. Las ventas al mercado externo de la rama de produccidn nacional tuvieron una disminucién de 99%
en el periodo de 2010 a 2014: disminuyeron 83% en 2011, crecieron 484% en 2012 y decrecieron 99% en
2013y 9% en 2014. En el periodo julio de 2013-junio de 2014 no se registraron exportaciones.

108. Las productoras nacionales incrementaron su consumo de aceite epoxidado de soya en 33% en el
periodo 2010 a 2014. En 2011 cay6 20%, en 2012 se incrementé 19% y para 2013 y 2014 los incrementos
fueron de 10% y 28%, respectivamente. Para el periodo julio de 2014-junio de 2015 el aumento fue de 18%.

109. La capacidad instalada de la rama de produccion nacional aumentd 16% en el periodo de 2010 a
2014 y en el periodo de examen se mantuvo constante; mientras que el porcentaje de utilizacién de dicha
capacidad crecié 9 puntos porcentuales en el periodo de 2010 a 2014, para posteriormente crecer 26 puntos
porcentuales en el periodo julio de 2014-junio de 2015.

110. Los inventarios de la rama de produccion nacional cayeron 20% en el periodo de 2010 a 2014:
crecieron 5% en 2011 y 16% en 2013, cayeron 22% y 15% en 2012 y 2014, respectivamente. En el periodo
julio de 2014-junio de 2015 decrecieron 47%.

111. ElI empleo de la rama de produccion nacional registré6 un incremento de 20% en 2012, los demas
afos del periodo se mantuvo constante. La productividad de la rama de produccién nacional crecié 4% en
2011, mientras que en 2012 y 2013 disminuyd 8%, en 2014 aument6 20%, lo que significé un crecimiento
acumulado de 6% de 2010 a 2014. En el periodo julio de 2014-junio de 2015 se observo un incremento
de 35%.

112. Por su parte, el comportamiento de los salarios de la rama de produccidon nacional muestran una
tendencia creciente de 33% en el periodo de 2010 a 2014: crecieron 4%, 2%, 5% y 19% en 2011, 2012, 2013
y 2014, respectivamente. En el periodo julio de 2014-junio de 2015 el incremento fue de 7%.

113. El comportamiento de los volimenes de ventas internas y los precios de la rama de produccion
nacional se reflejo en el desempefio de sus ingresos. Al respecto, la Secretaria observé que los ingresos
acumularon un incremento de 7.6% en el periodo 2010 a 2014: aumentaron 17.1% en 2011 y 11% en 2012,
disminuyeron 21.9% en 2013 y se incrementaron 6.1% en 2014, mientras que en el periodo julio de 2014-junio
de 2015 registraron un incremento de 31.1%.

114. Los costos de operaciéon que resultan de las operaciones de ventas directas al mercado interno
acumularon un incremento de 2% en el periodo de 2010 a 2014: aumentaron 16.1% en 2011 y 13.7% en
2012, disminuyeron 23.1% en 2013 y se incrementaron 0.6% en 2014, mientras que en el periodo julio de
2014-junio de 2015 registraron un incremento de 32.2%.



Viernes 5 de agosto de 2016 DIARIO OFICIAL (Primera Seccion) 45

115. El comportamiento de los ingresos y los costos de operacion se tradujo en el siguiente desempefio de
las utilidades operativas derivadas de las ventas directas al mercado interno: en el periodo de 2010 a 2014, la
rama de produccién nacional registré utilidades operativas, las cuales acumularon un crecimiento de 102.7%,
toda vez que: aumentaron 34.7% en 2011 y disminuyeron 29.1% en 2012, recuperandose al incrementarse
6% en 2013y 100.2% en 2014, en el periodo julio de 2014-junio de 2015 registraron un incremento de 20.9%,
lo anterior, debido al mayor incremento de los ingresos en términos relativos, con respecto a los costos de
operacion en el periodo de 2010 a 2014 (7.6% contra 2%, respectivamente).

116. Como resultado de lo anterior, el margen de operacion de las ventas directas al mercado interno fue
positivo durante el periodo de 2010 a 2014 y acumulé un incremento alrededor de 5 puntos porcentuales: se
increment6 0.8 puntos porcentuales en 2011, disminuydé 2.3 puntos porcentuales en 2012, se recuper6 al
incrementarse 1.5 y 5.4 puntos porcentuales en 2013 y 2014, respectivamente, lo anterior al pasar de 5.6% en
2010, 6.4% en 2011, 4.1% en 2012, 5.6% en 2013 y 10.5% en 2014, mientras que en el periodo julio de
2014-junio de 2015 disminuy6 0.8 puntos porcentuales, al pasar de 9.6% en julio de 2013-junio de 2014 a
8.8% en julio de 2014-junio de 2015.

117. Como EIQSA y Resymat destinan parte de su produccion al autoconsumo, la Secretaria observé que
derivado del estado de costos ventas y utilidades, las utilidades operativas de la rama de produccion nacional
gue resultan de las ventas directas en el mercado interno y de autoconsumo, analizadas de forma
independiente o conjunta, registraron ganancias operativas, en consecuencia, el margen operativo fue positivo
en el periodo analizado.

118. De conformidad con establecido en el articulo 3.6 del Acuerdo Antidumping, los efectos de las
importaciones objeto de examen en el rendimiento sobre la inversién (ROA, por sus siglas en inglés de Return
on Assets), contribucién del producto similar, flujo de caja y capacidad de reunir capital, se evaluaron
considerando la produccién del grupo o gama mas restringido de productos que incluyen al producto similar.

119. El ROA calculado a nivel operativo fue positivo, aunque con una tendencia general a la baja, pues
registré una disminucién acumulada de 5 puntos porcentuales entre 2010 y 2014, al pasar de 11.4% en 2010,
9.6% en 2011, 8.3% en 2012, 5.1% en 2013 y 6.4% en 2014.

120. La contribucién del producto similar ROA, calculado a nivel operativo, registré un incremento de 0.9
puntos porcentuales entre 2010 y 2014, al pasar de 1.5% en 2010, 1.7% en 2011, 1.2% en 2012 y 2013 y
2.3% en 2014.

121. En lo que se refiere al flujo de caja operativo, éste incrementd su valor casi 5 veces entre 2010 y
2014: disminuy6 292.2% en 2011, aunque recupero terreno al registrar un incremento de 892.2% en 2012, no
obstante, disminuy6 37.6% en 2013 y 36.9% en 2014.

122. Por otra parte, la Secretaria mide la capacidad de un productor para obtener los recursos financieros
necesarios para llevar a cabo la actividad productiva, a través de los indices de solvencia, apalancamiento
y deuda:

a. los niveles de solvencia y liquidez de la rama de produccion nacional reportaron niveles aceptables
en el periodo de 2010 a 2014, ya que la relacién entre activos y pasivos circulantes fue mayor que 1:

i. larazoén de circulante (relaciéon entre los activos circulantes y los pasivos a corto plazo) fue de
1.47 en 2010, 1.42 en 2011, 1.44 en 2012, 1.31 en 2013y 1.26 en 2014, y

ii. la prueba de acido (activo circulante menos el valor de los inventarios, en relacion con el pasivo
a corto plazo) registré niveles promedio apenas inferiores a 1: de 1.02 en 2010, 0.97 en 2011,
1.03 en 2012, 0.95 en 2013 y 0.90 en 2014.

b. el nivel de apalancamiento se considera que una proporcion del pasivo total con respecto al capital
contable inferior a 100% es manejable. En este caso, se confirmé que el apalancamiento se ubicé en
niveles no adecuados y, por su parte, la razén de pasivo total a activo total o deuda registré valores
inferiores a la unidad:

i. el pasivo total a capital contable fue de 124% en 2010, 143% en 2011, 136% en 2012, 178% en
2013 y 186% en 2014,y

ii. el pasivo total a activo total registro niveles de 55% en 2010, 59% en 2011, 58% en 2012, 64%
en 2013 y 65% en 2014.

123. Con base en el analisis efectuado en los puntos anteriores, la Secretaria observo un comportamiento
negativo en algunos de los indicadores econémicos de la rama de produccion nacional, principalmente en
2013, tales como participacion de mercado, produccion, ventas, inventarios, productividad, salarios y
utilizacién de la capacidad instalada; si bien, lo anterior se explica por las importaciones de aceite epoxidado
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de soya de origen distinto a los Estados Unidos, ya se establecieron medidas compensatorias para
contrarrestar el efecto lesivo de dichas importaciones y que se siguiera deteriorando la situacion de la
industria; no obstante, persiste una condicion econémica vulnerable en sus indicadores econémicos Yy
financieros, por lo que la Secretaria consider6 que la eliminacién de la cuota compensatoria a las
importaciones de aceite epoxidado de soya originaria de los Estados Unidos, afectaria mas gravemente a la
rama de produccion nacional.

124. En cuanto al comportamiento potencial de los indicadores econémicos ante la eliminacion de la cuota
compensatoria al aceite epoxidado de soya originario de los Estados Unidos, EIQSA manifestd que se
afectarian sus principales indicadores, tales como ventas al mercado interno, participacion en el mercado v,
en general, el volumen de su produccion.

125. EIQSA present6 estimaciones para el periodo julio de 2015-junio de 2016, sustentada en la
siguiente metodologia:

a. estim6 un factor que resulté de dividir el costo de mercancia para mercado interno y el costo de
mercancia para autoconsumo. Este factor lo dividié entre dos y considerd que ese 50% se podria
perder en el supuesto en que la cuota compensatoria fuera eliminada;

b. con base en ello, multiplicé el volumen de ventas del periodo de examen por 0.5;

c. para estimar la produccion sumo las ventas al mercado interno y el volumen de autoconsumo que
seria igual al del periodo de examen, y

d. lacapacidad instalada y el empleo los mantuvo constantes.

126. Por su parte, Resymat propuso un escenario conservador e indicé que la afectacién se observaria en
periodos posteriores, en el caso de que las exportaciones estadounidenses redujeran aln mas sus precios vy,
en consecuencia, incrementarian su participacion de mercado.

127. La Secretaria considerd razonable la metodologia proporcionada por EIQSA vy la replicé sobre los
indicadores de la rama de produccion nacional de aceite epoxidado de soya, para el periodo julio de
2015-junio de 2016. Para ello, consideré que ante el escenario conservador propuesto por Resymat, sus
indicadores permanecerian constantes en dicho periodo.

128. Con base en lo indicado en el punto anterior, la Secretaria observo una afectacion en indicadores
relevantes de la rama de produccién nacional en el periodo julio de 2015-junio de 2016 con respecto a niveles
registrados en el periodo objeto de examen, en donde se estima que las ventas internas caerian 13%, lo que
provocaria una disminucién en el volumen de produccién y la produccion orientada al mercado interno de 9%,
en relacién con el CNA, la PNOMI perderia 3 puntos porcentuales. Todo esto como consecuencia del efecto
que provocaria el ingreso de las importaciones en condiciones de dumping con margenes de subvaloracién
de 18%.

129. Lo anterior daria lugar a que en el periodo julio de 2015-junio de 2016, se acumularia una caida de
46% en los salarios, 9% en la productividad, la capacidad instalada se mantendria constante, sin embargo, la
utilizacién de la capacidad instalada perderia 9 puntos porcentuales.

130. Adicionalmente, EIQSA y Resymat presentaron individualmente proyecciones del estado (proforma)
de costos, ventas y utilidades para el periodo julio de 2015-junio de 2016, asi como la metodologia
correspondiente. La Secretaria consideré razonables las metodologias para estimar sus indicadores
financieros, tales como ingreso por ventas, costo de venta y gastos de operacion, toda vez que sustentaron
sus proyecciones en informacion observada del periodo analizado.

131. EIQSA y Resymat presentaron informacién de costos y precios a nivel unitario, asi como
proyecciones de dicha informacion bajo el supuesto en el que se elimine la cuota compensatoria a la
mercancia objeto de examen, para el periodo julio de 2015-junio de 2016. Con base en dicha informacion,
la Secretaria observé que los precios se incrementarian en menor proporcion en relacién con los costos,
dando como resultado una disminucion en las utilidades esperadas por unidad de producto.

132. Las afectaciones méas importantes se observarian en las utilidades operativas derivadas de las ventas
al mercado interno de la rama de produccién nacional, al registrar una diminuciéon de 25% en el periodo julio
de 2015-junio de 2016, lo anterior, debido a que los ingresos por ventas crecerian en términos relativos,
menos que el crecimiento registrado por los costos (9.4% contra 13%, respectivamente), lo que daria por
resultado una disminucion del margen operativo de 3 puntos porcentuales, al pasar de 9% en julio de
2014-junio de 2015 a 6% en julio de 2015-junio de 2016.
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133. Con base en la informacion y las pruebas presentadas, asi como en el andlisis efectuado y los
resultados descritos anteriormente, la Secretaria concluyd que el volumen potencial de las importaciones
originarias de los Estados Unidos descrito en el punto 88 de la presente Resolucién, asi como el margen de
subvaloracion determinado en el punto 100 de la misma, constituyen elementos objetivos que permiten
establecer la probabilidad fundada de que ante la eliminaciébn de la cuota compensatoria, la rama de
produccién nacional del producto similar registraria efectos negativos sobre los indicadores econémicos y
financieros relevantes, lo que daria lugar a la repeticion del dafio a la industria nacional de aceite epoxidado
de soya.

7. Potencial exportador de los Estados Unidos

134. EIQSA y Resymat argumentaron que los Estados Unidos se ubica entre los principales paises
productores de soya y de aceite de soya. Indicaron que no cuentan con datos relativos al lugar que ocupa
como productor de aceite epoxidado de soya, no obstante, indicaron que es posible inferir su importancia
mundial al considerar sus niveles de produccion de soya y de aceite de soya.

135. Agregaron que la produccion de soya de los Estados Unidos representd en el periodo julio de
2013-junio de 2014 el 32% de la produccion mundial de soya, producto que constituye la materia prima base
para la elaboracion de aceite epoxidado de soya. En el periodo julio de 2014-junio de 2015, la participacion de
la produccion de soya de los Estados Unidos dentro del total de produccion mundial alcanzé un 34% y para
el periodo julio de 2015-junio de 2016 mantendra niveles similares.

136. Indicaron que en el futuro cercano se realizaran inversiones para incrementar la superficie sembrada
de soya y el nivel de rendimiento por metro cuadrado en la produccion de los Estados Unidos. Por lo tanto,
cuentan con un gran potencial de siembra y produccién de soya y de aceite de soya, y no se prevé que en el
futuro cercano los niveles de produccion y liderazgo de este pais se reduzcan.

137. EIQSA y Resymat manifestaron que por lo que se refiere a la produccion de aceite de soya, que
constituye la materia prima esencial para la fabricacién de aceite epoxidado de soya, el propio USDA proyecté
una participacion de los Estados Unidos en la produccion mundial en niveles del 20% para el periodo julio de
2014-junio de 2015, ubicandolo como uno de los principales productores de aceite de soya del mundo.

138. Con base en los datos del USDA, EIQSA y Resymat argumentaron que practicamente el 70% de la
produccién de aceite de soya en los Estados Unidos se destina al sector comida, alimentacién y otras
industrias. En dicho sector se encuentra contemplada la produccion de aceite epoxidado de soya, por lo que
consideraron que el volumen real de produccién de aceite de soya para el sector en comento, se incrementara
en los préximos afios.

139. A partir de datos de la USITC correspondientes a la subpartida 1518.00, las productoras nacionales
indicaron que México representa el principal destino de las exportaciones estadounidenses en términos de
volumen (kilogramos), representando niveles crecientes afio con afio. Por ejemplo, en los Gltimos dos ciclos
de vigencia de la cuota compensatoria superaron el 30%, ello a pesar de la existencia de la cuota
compensatoria.

140. EIQSA y Resymat manifestaron que los productores estadounidenses de aceite epoxidado de soya
cuentan con gran capacidad libremente disponible de materias primas basicas para producir aceite epoxidado
de soya, tales como soya, aceite de soya y peréxido de hidrégeno, situacion que permite que los Estados
Unidos represente el principal pais productor de aceite epoxidado de soya a nivel mundial.

141. EIQSA y Resymat proporcionaron cifras sobre exportaciones de aceite de soya de los Estados
Unidos del USDA para el periodo julio de 2010-junio de 2016, asi como estadisticas de la USITC que
corresponden a la subpartida 1518.00, en donde se clasifica el aceite epoxidado de soya, para el periodo julio
de 2010-junio de 2015.

142. Cabe sefialar que aun cuando la informacién proporcionada por las productoras nacionales no es
especifica del producto objeto de examen, la Secretaria consideré que representa la mejor informacion
disponible que tuvieron a su alcance, ya que proviene de fuentes oficiales e incluye al aceite epoxidado
de soya.

143. Con base en la informacion anterior, la Secretaria observé que las exportaciones de los Estados
Unidos registraron un incremento de 1% en el periodo julio de 2014-junio de 2015. Este volumen de
exportaciéon de aceite de soya representa 92 veces el CNA de México y 112 veces la produccién nacional y la
capacidad instalada. Asimismo, para el periodo julio de 2015-junio de 2016, se observé que las exportaciones
se incrementarian 6% y representarian 102 veces el CNA, 129 veces la produccion nacional y 118 veces la
capacidad instalada nacional de aceite epoxidado de soya.
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144. Si bien, las exportaciones de los Estados Unidos de la subpartida 1518.00 disminuyeron 8% en el
periodo julio de 2014-junio de 2015, representaron 23 veces el CNA de México y 29 veces la produccion
nacional y la capacidad instalada.

Mercado, produccién nacional y capacidad instalada vs capacidad exportable
de los Estados Unidos (julio de 2014-junio de 2015)

Fua
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Fuente: EIQSA y Resymat.

145. La gréfica ilustra la asimetria que existe entre el volumen de exportacion del aceite de soya y las
exportaciones de la subpartida 1518.00 (donde se incluye el aceite epoxidado de soya) de los Estados Unidos
con respecto al CNA, produccion nacional y la capacidad instalada de México, dichos indicadores aportan
elementos suficientes que permiten determinar que el potencial exportador con que cuentan los Estados
Unidos, es muy significativo para la produccién y el mercado mexicano.

146. Adicionalmente, con base en la informacion proporcionada por EIQSA y Resymat, se observo que la
produccién de aceite de soya de los Estados Unidos se incrementd 4% en el periodo julio de 2014-junio de
2015 y se espera un crecimiento de 2% en el periodo julio de 2015-junio de 2016. Esta informacién confirma el
potencial creciente del principal insumo en la produccion del producto objeto de examen.

147. Por otra parte, con base en la informacion de la subpartida 1518.00, la Secretaria observd que los
precios de las exportaciones de los Estados Unidos hacia México en el periodo julio de 2010-junio de 2015, se
ubicaron por debajo de los precios hacia otros destinos en porcentajes del 6% al 19%, lo que muestra que
México es un destino importante para las exportaciones de los Estados Unidos a precios bajos.

148. Con base en las pruebas presentadas y el andlisis realizado, la Secretaria concluy6 que los Estados
Unidos cuentan con un importante potencial productor y exportador de aceite de soya, que es la materia prima
principal para la elaboracion del producto objeto de examen. Este hecho y considerando los niveles de
subvaloracion del aceite epoxidado de soya con respecto al nacional y el bajo nivel de precios al que exporta
a México, indica la probabilidad fundada de que la eliminacion de la cuota compensatoria, alentaria un
incremento de las exportaciones de los Estados Unidos al mercado mexicano en volimenes considerables a
precios que darian lugar a la repeticiéon del dafio a la rama de produccion nacional del producto similar.

G. Conclusiones

149. Con base en el analisis y los resultados descritos en la presente Resolucion, la Secretaria concluyo
que existen elementos suficientes para determinar que la eliminacion de la cuota compensatoria a las
importaciones de aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos, daria lugar a la repeticion de
la practica desleal. Entre los elementos que llevaron a esta conclusion, sin que sean limitativos de aspectos
que se sefialaron a lo largo de la presente Resolucion, se encuentran los siguientes:

a. La Secretaria encontré que existen elementos suficientes para sustentar que de eliminarse la cuota
compensatoria se repetiria la practica de discriminacién de precios en las exportaciones a México de
aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos.
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b. No obstante que la aplicaciéon de la cuota compensatoria contuvo un incremento significativo de las
importaciones de aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos, la estimacion de
las importaciones objeto de examen ante la eliminacién de la cuota compensatoria, confirma la
probabilidad fundada de que éstas concurririan de nueva cuenta al mercado nacional en volimenes
considerables, que desplazarian a la produccion nacional, y alcanzarian una participacion
significativa de mercado.

c. Se observd subvaloracion de precios en todo el periodo analizado. Asimismo, el precio de las
exportaciones potenciales de los Estados Unidos podria alcanzar niveles de subvaloracion con
respecto al precio nacional del orden de 18%, lo que repercutiria negativamente en el precio nacional
al mercado interno e incrementaria la demanda por nuevas importaciones.

d. EIl potencial exportador de aceite de soya con que cuenta los Estados Unidos y los niveles de
subvaloraciéon del aceite epoxidado de soya con respecto al nacional, permiten establecer la
probabilidad fundada de que, ante la eliminacién de la cuota compensatoria, la rama de produccion
nacional del producto similar registraria afectaciones en el desempefio de sus indicadores
econdmicos Yy financieros.

e. Entre las afectaciones mas importantes a los indicadores econdmicos y financieros que podria
originar la eliminacion de la cuota compensatoria en el periodo proyectado julio de 2015-junio de
2016, destacan disminuciones de 13% en ventas internas, 9% en el volumen de produccién y la
PNOMI, 3 puntos porcentuales en la participacion de mercado, 25% en las utilidades y una
disminucion de 3 puntos en el margen operativo.

f. México representa un mercado atractivo para que los Estados Unidos destinen sus exportaciones de
aceite epoxidado de soya, dado el importante y creciente potencial exportador con el que cuenta.

150. Por lo anteriormente expuesto y con fundamento en los articulos 11.1 y 11.3 del Acuerdo
Antidumping y 67, 70 fraccion Il y 89 F fraccion IV, literal a, de la LCE se emite la siguiente:

RESOLUCION

151. Se declara concluido el examen de vigencia de la cuota compensatoria definitiva impuesta a las
importaciones de aceite epoxidado de soya originarias de los Estados Unidos, independientemente del pais
de procedencia, que ingresan por la fraccion arancelaria 1518.00.02 de la TIGIE, o por cualquier otra.

152. Se prorroga la vigencia de la cuota compensatoria a que se refiere el punto 1 de la presente
Resolucion por cinco afios mas, contados a partir del 30 de julio de 2015.

153. Con fundamento en el articulo 87 de la LCE, la cuota compensatoria definitiva sefialada en el punto 1
de la presente Resolucién se aplicara sobre el valor en aduana declarado en el pedimento correspondiente.

154. Compete a la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico aplicar la cuota compensatoria a que se
refiere el punto 1 de la presente Resolucién en todo el territorio nacional.

155. Conforme a lo dispuesto en el articulo 66 de la LCE, los importadores que conforme a esta
Resolucion deban pagar la cuota compensatoria, no estaran obligados al pago de la misma si comprueban
que el pais de origen de la mercancia es distinto a los Estados Unidos. La comprobacion del origen de
la mercancia se hard conforme a lo previsto en el Acuerdo por el que se establecen las normas para la
determinacion del pais de origen de las mercancias importadas y las disposiciones para su certificacion, para
efectos no preferenciales (antes Acuerdo por el que se establecen las normas para la determinacion del pais
de origen de las mercancias importadas y las disposiciones para su certificacion, en materia de cuotas
compensatorias) publicado en el DOF el 30 de agosto de 1994, y sus modificaciones publicadas en el mismo
organo de difusion el 11 de noviembre de 1996, 12 de octubre de 1998, 30 de julio de 1999, 30 de junio de
2000, 1 y 23 de marzo de 2001, 29 de junio de 2001, 6 de septiembre de 2002, 30 de mayo de 2003, 14
de julio de 2004, 19 de mayo de 2005, 17 de julio de 2008 y 16 de octubre de 2008.

156. Notifiquese la presente Resolucion a las partes interesadas de que se tenga conocimiento.
157. Comuniquese la presente Resolucién al SAT, para los efectos legales correspondientes.
158. La presente Resolucién entrard en vigor al dia siguiente de su publicacién en el DOF.

159. Archivese como caso total y definitivamente concluido.

Ciudad de México, a 20 de julio de 2016.- El Secretario de Economia, lldefonso Guajardo Villarreal.-
Rubrica.
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RESOLUCION Final del examen de vigencia de la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de gatos
hidraulicos tipo botella originarias de la Republica Popular China, independientemente del pais de procedencia.

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de Economia.

RESOLUCION FINAL DEL EXAMEN DE VIGENCIA DE LA CUOTA COMPENSATORIA IMPUESTA A LAS
IMPORTACIONES DE GATOS HIDRAULICOS TIPO BOTELLA ORIGINARIAS DE LA REPUBLICA POPULAR CHINA,
INDEPENDIENTEMENTE DEL PAIS DE PROCEDENCIA.

Visto para resolver en la etapa final el expediente administrativo E.C. 16/15 radicado en la Unidad de
Practicas Comerciales Internacionales de la Secretaria de Economia (la “Secretaria”), se emite la presente
Resolucion de conformidad con los siguientes

RESULTANDOS
A. Resoluciodn final de la investigacién antidumping

1. El 23 de septiembre de 2005 se publicé en el Diario Oficial de la Federacion (DOF) la Resolucién final
de la investigacion antidumping sobre las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de la
Republica Popular China (“China”), independientemente del pais de procedencia. Mediante esta Resolucion,
la Secretaria determind una cuota compensatoria definitiva de $18 dolares de los Estados Unidos por pieza.

B. Cobertura de producto

2. El 3 de septiembre de 2009 se publicé en el DOF la Resolucion final del procedimiento administrativo de
cobertura de producto. Se determind que las importaciones de los denominados elementos tipo botella que
fueron objeto de este procedimiento, no estan ni han estado sujetas al pago de la cuota compensatoria.

C. Primer examen de vigenciay revision de oficio

3. El 2 de marzo de 2012 se publicd en el DOF la Resolucion final del primer examen de vigencia y de la
revision de oficio de la cuota compensatoria. Se determind prorrogarla por cinco afios mas.

D. Aviso sobre la vigencia de cuotas compensatorias

4. El 4 de noviembre de 2014 se publicé en el DOF el Aviso sobre la vigencia de cuotas compensatorias.
Por este medio se comunicé a los productores nacionales y a cualquier persona que tuviera interés juridico,
que las cuotas compensatorias definitivas impuestas a los productos listados en dicho Aviso se eliminarian a
partir de la fecha de vencimiento que se sefald en el mismo para cada uno, salvo que, un productor nacional,
manifestara por escrito su interés en que se iniciara un procedimiento de examen. El listado incluyé a los
gatos hidraulicos tipo botella originarios de China, objeto de este examen.

E. Manifestaciéon de interés

5. El 28 de julio de 2015 Industrias Tamer, S.A. de C.V. (“Tamer”) manifestd su interés en que la
Secretaria iniciara el examen de vigencia de la cuota compensatoria.

F. Resolucién de inicio del segundo examen de vigencia de la cuota compensatoria

6. El 4 de septiembre de 2015 se publicé en el DOF la Resolucion que declard el inicio del examen de
vigencia de la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias
de China (la “Resolucién de Inicio”). Se fijé como periodo de examen el comprendido del 1 de julio de 2014 al
30 de junio de 2015 y como periodo de analisis el comprendido del 1 de julio de 2010 al 30 de junio de 2015.

G. Producto objeto de examen
1. Descripcion del producto

7. El producto objeto de examen son los gatos hidraulicos tipo botella con capacidad de carga de 1.5 a 20
toneladas. Estos productos son herramientas o aparatos manuales con forma semejante a una botella, que
sirven para levantar cargas pesadas.

2. Tratamiento arancelario

8. El producto objeto de examen ingresa por la fraccién arancelaria 8425.42.02 de la Tarifa de la Ley de
los Impuestos Generales de Importacion y de Exportacion (TIGIE), cuya descripcion es la siguiente:
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Descripcion arancelaria

Codificacion L
. Descripcion
arancelaria
Capitulo 84 Reactores nucleares, calderas, maquinas, aparatos y artefactos
mecanicos; partes de estas maquinas o aparatos.
Partida 8425 Polipastos; tornos y cabrestantes; gatos.

- Gatos:

Subpartida 8425.42 | -- Los demas gatos hidraulicos.

Fraccion 8425.42.02 | Tipo botella con bomba integral, de peso unitario igual o inferior a 20
kg y capacidad méxima de carga de 20 t.

Fuente: Sistema de Informacién Arancelaria Via Internet (SIAVI).
9. La unidad de medida utilizada en la TIGIE y en las operaciones comerciales es la pieza.

10. De acuerdo con el SIAVI, las importaciones por la fraccién arancelaria 8425.42.02 de la TIGIE que se
efectian al amparo de los Tratados de Libre Comercio que México ha suscrito, estan exentas de arancel.
El resto de las importaciones estan sujetas a un arancel ad valorem de 15%, salvo las de Panama, que a
partir del 1 de julio de 2015 estan sujetas al arancel preferencial que se indica en la columna correspondiente
para cada afio, en el punto sexto y Apéndice | del “Acuerdo que da a conocer la Tasa aplicable del Impuesto
General de Importacion para las mercancias originarias de la Republica de Panama”, publicado en el DOF el
29 de junio de 2015.

3. Proceso productivo

11. Los principales insumos para fabricar los gatos hidraulicos tipo botella son barras, tubos y laminas de
acero, aceite hidraulico, plastico y pintura a base de pigmentos de éxido e hidréxido. También se usa energia
eléctrica, agua, mano de obra y maquinaria especializada.

12. Las barras, tubos y las laminas de acero se maquinan en las dimensiones necesarias, dependiendo de
la capacidad de carga requerida, a fin de obtener las partes principales: piston, tubo camisa o botella, base
del gato, tuerca y tubo camara; asi como para obtener otros componentes 0 accesorios: manija del gato,
tirante de la manija, hexagono, valvula, piston para hexagono, llave y tornillo de extension. Las partes se
ensamblan, se le pone el aceite hidraulico y se prueba el aparato de conformidad con lo que establece la
NOM-114-SCFI-2006. La herramienta se lava, pinta, etiqueta y empaca.

4. Normas

13. Los gatos hidraulicos tipo botella objeto de examen deben cumplir con las especificaciones
establecidas por la Norma Oficial Mexicana NOM-114-SCFI-2006, que incluye gatos hidraulicos tipo botella
con capacidades de carga de 1.5 a 30 toneladas.

5. Usos y funciones

14. La funcién principal de los gatos hidraulicos tipo botella es levantar cargas pesadas. Se utilizan de
manera primordial para levantar automdviles y facilitar reparaciones mecéanicas o cambiar neumaticos.
También se utilizan en la industria de la construccion como auxiliares en actividades de nivelacion y
cimentacion, aungque con menor frecuencia.

H. Convocatoria y notificaciones

15. Mediante la publicacion de la Resolucién de Inicio, la Secretaria convocé a los productores nacionales,
importadores, exportadores y a cualquier persona que considerara tener interés juridico en el resultado de
este examen, para que comparecieran a presentar los argumentos y las pruebas que estimaran pertinentes.

16. La Secretaria notificd el inicio del presente procedimiento a las partes de que tuvo conocimiento
y al gobierno de China.

I. Parte interesada compareciente
17. Comparecio al procedimiento Gnicamente el productor nacional:

Industrias Tamer, S.A. de C.V.

Paseo de Espafa No. 90, interior 201

Col. Lomas Verdes, 3ra. Secciéon

C.P. 53125, Naucalpan de Juéarez, Estado de México
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J. Argumentos y medios de prueba
1. Prérroga

18. La Secretaria otorg6 una prérroga de 10 dias a Tamer para que presentara su respuesta al formulario
oficial, los argumentos y las pruebas correspondientes al primer periodo de ofrecimiento de pruebas. El plazo
vencio el 29 de octubre de 2015.

2. Productora nacional

19. El 29 de octubre de 2015 Tamer comparecié para presentar argumentos y pruebas en defensa de sus
intereses. Manifesto:

A. Desde la investigacion ordinaria y el primer examen se demostré que las importaciones de gatos
hidraulicos tipo botella se realizaban en condiciones de discriminacién de precios y no tiene
conocimiento sobre algun cambio significativo en las condiciones en las que China ofrece el producto
objeto de examen, por lo que la practica de discriminacién de precios prevalece.

B. Si bien el volumen de importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, ha
disminuido a partir de la imposicién de la cuota compensatoria, las importaciones de ese pais no han
cesado, por lo que la cuota compensatoria ha servido para regular el mercado mexicano, al que
confluyen importaciones originarias de China, de otros paises y la produccion nacional.

C. Para determinar el precio de exportacion a México, utilizé la base de datos de las importaciones
de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, durante el periodo de examen, obtenida del
Servicio de Administracion Tributaria (SAT). Del contenido de dicha base de datos obtuvo la
informacion correspondiente a la descripcion de las mercancias importadas, fraccién arancelaria,
fecha en la que se realiz6 la importacion, empresa exportadora y el precio sin ajustar en ddlares.

D. Propuso ajustar el precio de exportacion Unicamente por flete maritimo, ya que no cuenta con la
informacidn para realizar los ajustes adicionales como flete terrestre, embalajes, maniobras en puerto
y/o seguros, entre otros, para llevar el precio del producto objeto de examen a un nivel ex works.

E. En la investigacion ordinaria, el pais sustituto de China para efectos de calcular el valor normal, fue
Estados Unidos, mientras que en el primer examen fue Brasil, por lo que, para efectos del presente
procedimiento propone como pais sustituto a Estados Unidos.

F. Brasil y Estados Unidos son productores de la principal materia prima para la fabricacién del producto
objeto de examen y ambos paises son productores y exportadores de gatos hidraulicos tipo botella,
sin embargo, las condiciones generales de Estados Unidos se asemejan mas a las de China si este
pais fuera una economia de mercado y sus precios internos del producto objeto de examen se
parecerian mas a los de Estados Unidos que a los de Brasil.

G. La produccion de acero en China y Estados Unidos registré una tasa positiva de crecimiento en 2014
respecto de 2013, en comparacion con la produccion de acero en Brasil, que por el contrario registro
una tasa negativa de crecimiento.

H. Desde 2010, China ha sido el principal exportador a nivel mundial de gatos hidraulicos tipo botella a
través de la subpartida 8425.42; por su parte, Estados Unidos se ha posicionado afio con afio en los
primeros diez lugares, mientras que Brasil no ha figurado dentro de los veinte principales
exportadores a nivel mundial desde ese mismo afio hasta 2014.

. Para acreditar el valor normal, presentd el listado de precios de gatos hidraulicos tipo botella,
fabricados y ofrecidos en el mercado de Estados Unidos por una empresa de ese pais, mismo listado
gue se encuentra dentro del periodo de examen y a nivel ex works.

J.  Es necesario que se amplie por cinco afios mas la vigencia de la cuota compensatoria impuesta a las
importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, ya que ésta ha sido efectiva y ha
establecido un mecanismo de equilibrio entre la produccién nacional, las importaciones de diversos
paises y las de China; asimismo, logré revertir la tendencia importadora de algunas empresas como
Truper, S.A. de C.V. (“Truper”), quien actualmente es productor nacional de gatos hidraulicos
tipo botella.

K. De eliminarse la cuota compensatoria, el dafio causado por las importaciones chinas se repetiria, no
solamente en torno a Tamer, sino en general a la produccién nacional.

L. Tamer representa el 65% de la produccion nacional de gatos hidraulicos tipo botella, mientras que
Truper representa el 35%, de acuerdo con la Asociacion Nacional de Fabricantes de Herramientas,
A.C. (ANFHER).
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M.

China es el principal pais productor de gatos hidraulicos tipo botella a nivel mundial y no ha habido
cambios en el mercado mundial o la posibilidad de que puedan ocurrir en el futuro cercano;
asimismo, no tiene conocimiento de que se haya iniciado algun procedimiento antidumping,
antisubvenciones o por salvaguardas sobre el producto objeto de examen en algun otro pais.

El mercado al que van dirigidos los gatos hidraulicos tipo botella en México se divide en dos grupos:
mercado de equipo original y mercado independiente. El mercado de equipo original esta integrado
por los gatos hidraulicos tipo botella que las armadoras mexicanas integran a vehiculos nuevos para
el mercado local y de exportacion, mientras que el mercado independiente comprende la red
ferretera, tiendas de autoservicio, refaccionarias y autoboutiques; a este ultimo mercado confluyen
mayoritariamente los gatos hidraulicos tipo botella importados.

Si se elimina la cuota compensatoria, los precios a los que se importan y ofrecen los gatos
hidraulicos tipo botella de origen chino bajarian automaticamente, lo que generaria nuevamente un
desequilibrio.

Los volumenes de produccién de la empresa tuvieron variaciones importantes durante el periodo de
vigencia de la cuota compensatoria, ya que su produccion esta dividida entre las marcas Mikel’s y
Tamer 2000, siendo Mikel’s la marca que ofrece para la industria automotriz como equipo original,
mientras que la marca Tamer 2000 se ofrece y comercializa en el mercado independiente.

Los gatos hidraulicos tipo botella originarios de China concurren directamente al mercado ferretero
de refaccionarias y de autoservicio, por lo que compiten de manera directa con los gatos de la marca
Tamer 2000.

No tiene conocimiento de algin cambio significativo en las condiciones de oferta y demanda durante
el periodo de vigencia de la cuota compensatoria 0 de algun cambio en el futuro inmediato en el
mercado nacional de los gatos hidraulicos tipo botella.

China cuenta con capacidad libremente disponible de la principal materia prima con la que se
fabrican los gatos hidraulicos tipo botella, ademas, de que es el principal productor y exportador de
dicha mercancia y los volimenes de importacién a México originarios de ese pais han registrado
incrementos en términos absolutos, frente a las importaciones de otros origenes y respecto a la
produccién nacional.

China es el principal productor de acero a nivel mundial y esta tendencia no muestra indicios de que
se detendrd, de acuerdo con foros especializados, ademas, de que ha incrementado su produccion
de gatos hidraulicos tipo botella hasta ser equivalente a la produccién conjunta del resto de los
productores del mundo.

Este crecimiento en la produccion de acero de China hace posible que los fabricantes de gatos
hidraulicos tipo botella tengan acceso ilimitado a una fuente de abastecimiento directa, lo que a su
vez permitiria que crezca su capacidad productiva de gatos hidraulicos tipo botella.

20. Tamer presento:

A.

Precio de exportacion a México de gatos hidraulicos tipo botella en el periodo de examen, cuya
fuente es el SAT.

Copia de dos facturas por concepto de flete maritimo internacional para transportar mercancia desde
el puerto de Shanghai a Lazaro Cardenas, del 15 de septiembre de 2015 y 7 de noviembre de 2015.

Precios en el mercado interno de Estados Unidos de gatos hidraulicos tipo botella, cuya fuente es el
listado de precios de la empresa US Jack Company (“US Jack”) de Estados Unidos.

Lista de precios de la empresa US Jack de Estados Unidos, de gatos hidraulicos tipo botella y otros
productos, del 11 de mayo de 2015.

Valor y volumen de las importaciones totales a México por la fraccion arancelaria 8425.42.02 de la
TIGIE, en el periodo analizado, cuya fuente es el SAT.

Valor y volumen de las importaciones definitivas de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China,
en el periodo analizado, cuya fuente es el SAT.

Valor y volumen de las importaciones de diversos paises por la fraccién arancelaria 8425.42.02 de la
TIGIE, en el periodo analizado, cuya fuente es la pagina de Internet del SIAVI, consultada el 17 de
septiembre de 2015.

Listado de los diez principales clientes de Tamer de 2011 a 2014.
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l. Indicadores de produccién, capacidad instalada, ventas al mercado interno, exportaciones, empleo,
inventarios y precio nacional de gatos hidraulicos tipo botella de la industria nacional, con informacion
conjunta de Tamer y estimaciones para Truper, y de Tamer en lo individual, de julio de 2010 a junio
de 2015.

J.  Ventas netas, costo de ventas, utilidad bruta, gastos operativos y utilidad de operacion de Tamer, de
gatos hidraulicos tipo botella en el periodo analizado.

K. Estados financieros dictaminados de Tamer al 31 de diciembre de 2011, 2012, 2013 y 2014 y estado
de resultados de Tamer de enero a junio de 2015.

L. Valor y volumen exportado de los principales paises exportadores a nivel mundial por la subpartida
8425.42 en 2010, 2011, 2012, 2013 y 2014, cuya fuente es la United Nations Commaodity Trade
Statistics Database (“‘UN Comtrade”).

M. Exportaciones a México y otros paises de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, cuya
fuente es la UN Comtrade.

K. Réplicas

21. En virtud de que no comparecieron contrapartes de la produccién nacional, no se presentaron réplicas.
L. Requerimientos de informacién

1. Prérroga

22. La Secretaria otorgé una prérroga de 10 dias a Tamer para que presentara su respuesta a un
requerimiento de informacion. El plazo vencio el 12 de enero de 2016.

2. Productora nacional

23. El 27 de noviembre de 2015 la Secretaria le hizo un requerimiento de informaciéon a Tamer para que
corrigiera diversos aspectos; calculara el precio de exportacion considerando Unicamente las importaciones
gue cumplan con la definicién del producto objeto de examen; proporcionara informacion de ajustes al precio
de exportacién; explicara detalladamente los criterios para la seleccién del pais sustituto y proporcionara el
soporte documental correspondiente; realizara diversas aclaraciones en relacion con el listado de precios que
present6 para calcular el valor normal, y calculara un margen de discriminacién de precios. Asimismo, para
gue proporcionara el soporte documental de los criterios para la depuracion de las importaciones del producto
objeto de examen, informacién precisa, proyecciones y metodologia, asi como las razones por las que realizd
dichas importaciones; explicara el comportamiento de sus ventas en el mercado interno y completara
informacién de las mismas a sus principales clientes; explicara la afectacion via precios o cantidades a los
indicadores financieros de la empresa y la existencia de factores distintos de las importaciones que hayan
afectado a la rama de produccion nacional; proporcionara un estado de costos, ventas y utilidades especifico
para el producto objeto de examen; proyecciones y metodologia de sus indicadores econdémicos y financieros
y del estado de costos, ventas y utilidades en un escenario con y sin cuota compensatoria, una muestra de
pedimentos de operaciones de importacion realizadas por Tamer, estados financieros preliminares de Tamer
de enero a junio de 2015 e informacion de indicadores de la industria de China y sus proyecciones.

24. El 12 de enero de 2016 Tamer corrigié algunos aspectos, realizo los célculos y proporciono algunas de
las explicaciones y aclaraciones solicitadas, sin embargo, omitié presentar la metodologia y el soporte
documental de las proyecciones de las importaciones del producto objeto de examen y de la totalidad de los
indicadores de la industria de China; no explicé detalladamente el mecanismo de afectacion via precios
y/o cantidades a la totalidad de sus indicadores econdmicos y financieros ni present6é la metodologia y
las pruebas que lo sustenten.

3. No partes

25. El 25 de noviembre y 4 y 14 de diciembre de 2015 la Secretaria requirié informacion de importaciones
a agentes aduanales y empresas importadoras; se tiene respuesta de dieciséis agentes aduanales y ocho
empresas importadoras.

26. El 13 de enero de 2016 la Secretaria requirié a la ANFHER para que proporcionara informacién sobre
produccién nacional de gatos hidraulicos tipo botella. El 27 de enero de 2016 la ANFHER dio respuesta.

M. Argumentos y pruebas complementarias

27. El 12 de febrero de 2016 la Secretaria notificd a Tamer y al gobierno de China la apertura del segundo
periodo de ofrecimiento de pruebas, con el objeto de que presentaran los argumentos y las pruebas
complementarias que estimaran pertinentes. El 28 de marzo de 2016 Tamer presentd argumentos y pruebas
complementarias en el presente procedimiento, mismos que fueron considerados para la emisiéon de la
presente Resolucion.
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N. Hechos esenciales

28. El 2 de mayo de 2016 la Secretaria notificé a Tamer y al gobierno de China los hechos esenciales de
este procedimiento, los cuales sirvieron de base para emitir la presente Resolucién, de conformidad con los
articulos 6.9 y 11.4 del Acuerdo relativo a la Aplicacién del Articulo VI del Acuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio de 1994 (el “Acuerdo Antidumping”). EI 18 de mayo de 2016 Tamer presento
manifestaciones respecto a los hechos esenciales.

O. Audiencia publica

29. El 11 de mayo de 2016 se celebro la audiencia publica de este procedimiento. Unicamente comparecio
Tamer, quien tuvo oportunidad de exponer sus argumentos, segun consta en el acta que se levanté con tal
motivo, la cual constituye un documento publico de eficacia probatoria plena, de conformidad con el articulo
46 fraccion | de la Ley Federal de Procedimiento Contencioso Administrativo (LFPCA).

P. Alegatos

30. El 18 de mayo de 2016 Tamer presentd sus alegatos, los cuales se consideraron para emitir la
presente Resolucién. No obstante, en su escrito también presentd informacién que no habia sido presentada
durante el procedimiento, misma que no fue aceptada, tal y como se sefiala en el punto 36 de la
presente Resolucion.

Q. Opini6n de la Comision de Comercio Exterior

31. Con fundamento en los articulos 89 F fraccion Il de la Ley de Comercio Exterior (LCE) y 15 fraccion Xl
del Reglamento Interior de la Secretaria de Economia (RISE), se sometid el proyecto de la presente
Resolucion a la opinién de la Comision de Comercio Exterior, que lo considerd en su sesion del 30 de junio de
2016. El proyecto fue opinado favorablemente por unanimidad.

CONSIDERANDOS
A. Competencia

32. La Secretaria es competente para emitir la presente Resolucion, conforme a los articulos 16 y 34
fracciones V y XXXIII de la Ley Organica de la Administracion Publica Federal; 1, 2 apartado B fraccién V
y 15 fraccién | del RISE; 11.1, 11.3, 11.4, 12.2 y 12.3 del Acuerdo Antidumping, 5 fraccién VII, 67, 70
fraccion 1l y 89 F de la LCE.

B. Legislacion aplicable

33. Para efectos de este procedimiento son aplicables el Acuerdo Antidumping, la LCE, el RLCE, el
Cadigo Fiscal de la Federacion, la LFPCA y el Cédigo Federal de Procedimientos Civiles, estos tres Gltimos de
aplicacion supletoria.

C. Proteccion de la informacion confidencial

34. La Secretaria no puede revelar publicamente la informacion confidencial que las partes interesadas
presentaron, ni la informacion confidencial que ella misma se allegd, de conformidad con lo dispuesto por los
articulos 6.5 del Acuerdo Antidumping, 80 de la LCE y 152 y 158 del RLCE.

D. Derecho de defensay debido proceso

35. Las partes interesadas tuvieron amplia oportunidad para presentar toda clase de argumentos,
excepciones y defensas, asi como las pruebas para sustentarlos, de conformidad con el Acuerdo
Antidumping, la LCE y el RLCE. La Secretaria los valor6 con sujecion a las formalidades esenciales del
procedimiento administrativo.

E. Informacién no aceptada

36. Mediante oficio UPCI.416.16.1442 del 25 de mayo de 2016, se notific a Tamer la determinacion de no
aceptar cierta informacion que presenté en su escrito de alegatos el 18 de mayo de 2016, referida en el punto
30 de la presente Resolucion, toda vez que el periodo de alegatos es para que las partes interesadas
presenten sus conclusiones sobre los argumentos y pruebas presentados en el curso del procedimiento, y no
para presentar informacién nueva o diversa a la que ya fue presentada en el mismo; oficio que se tiene por
reproducido como si a la letra se insertara en la presente Resolucion. Al respecto, se le otorgé un plazo
para que manifestara lo que a su derecho conviniera, de conformidad con el parrafo 6 del Anexo Il del
Acuerdo Antidumping.

37. Tamer manifestd que la informacion que no le fue aceptada, fue expuesta de manera oral durante la
audiencia publica del procedimiento, ya que derivado de la notificacion de los hechos esenciales, era
imperante profundizar y explicar de manera detallada la metodologia con la cual se explicaban las
proyecciones que ya obran en el expediente administrativo; por lo que en el escrito de alegatos no se presentd
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informacién nueva o diversa a la presentada durante el procedimiento, sino que la misma es la que da
sustento, concatenacion y una explicacion lgica a la que ya fue presentada. En todo caso, si la Secretaria
considera que las explicaciones presentadas en su escrito de alegatos no fueron vdlidamente expuestas
durante la audiencia publica, en uso de las facultades previstas en los articulos 82 de la LCE y 171 del RLCE,
la misma debe ser considerada como informacion que podra servir para conocer la verdad sobre los hechos
materia del presente procedimiento, ya que la Secretaria cuenta con la facultad de aceptarla, aun cuando el
periodo probatorio hubiere concluido; al tratarse de informacién intimamente relacionada a la que present6 en
el procedimiento y que se incorporé Unicamente con el propoésito de asistir a la Secretaria para comprender de
una manera mas integral la informacién que obra en el expediente administrativo.

38. La Secretaria analizé la respuesta de Tamer y la consider6 inadecuada para modificar su
determinacion, toda vez que la informacion que no le fue aceptada y que se sefiala en el punto 30 de la
presente Resolucién, no fue expuesta de manera oral durante la audiencia publica del presente
procedimiento, como lo sefiala Tamer; por el contrario, en el transcurso de la misma, el representante legal de
Tamer reconocié expresamente que, en efecto, existi6 una discrepancia en la explicacion o en las
metodologias que presenté para llegar a las cifras de sus proyecciones, y Unicamente expuso oralmente, de
manera general, que las cifras de las proyecciones que obran en el expediente administrativo son correctas,
como consta en el acta de la audiencia publica que se levant6 con tal motivo, a que se refiere el punto 29 de
la presente Resolucién.

39. En relacién con la informacion y cifras sobre el pronéstico del volumen de produccién de vehiculos en
México de 2016 a 2025 y las nuevas cifras de valor de las importaciones de China y totales del producto
objeto de examen, al tratarse de soporte documental, no hubo pronunciamiento oral de su contenido durante
la audiencia publica.

40. Asimismo, Tamer realiza una interpretacién errénea de los articulos 82 de la LCE y 171 del RLCE, ya
gue los mismos no prevén una facultad discrecional de la Secretaria para aceptar informacion presentada por
las partes fuera del periodo probatorio, sino que dichos articulos se refieren a la facultad de la Secretaria de
acordar la practica, repeticion o ampliaciéon de cualquier diligencia probatoria para allegarse de informacién
que le permita conocer la verdad sobre los hechos controvertidos y proveer la mejor informacion; en ese
sentido, la Secretaria hizo uso de dicha facultad discrecional en el momento en que efectu6 a Tamer el
requerimiento de informacion a que se refiere el punto 23 de la presente Resolucion.

41. Tamer también manifestd que la Secretaria se encuentra obligada a realizar una labor de enlace
o adminiculacién de diversos hechos conocidos para extraer una presuncion o hipotesis a partir de un indicio,
y derivar inferencias basadas en la experiencia que lleven al conocimiento del hecho principal, sin que pueda
exigirse mayor rigor en el acreditamiento de circunstancias, dada la naturaleza del presente procedimiento.

42. Al respecto, la Secretaria considera que el razonamiento de Tamer, respecto a la informacion que se
requiere acreditar para resolver un procedimiento como el que nos ocupa, es erroneo, toda vez que de
conformidad con el articulo 89 F parrafo tercero de la LCE, corresponde a las empresas productoras
nacionales, exportadoras e importadoras que tengan interés juridico en el resultado del examen, presentar la
informacién necesaria que permita a la autoridad determinar si de eliminarse la cuota compensatoria se
repetiria o continuaria la discriminacién de precios o la subvencién, y el dafio, siempre que los interesados
afirmen una determinada reclamacion o defensa.

43. En ese sentido, y de acuerdo con lo sefialado en los puntos 5y 17 de la presente Resolucién, a Tamer
le correspondia proporcionar los elementos con los que sustenta su pretension, y no es a la Secretaria a la
que le corresponde acreditarlo, a través del enlace o adminiculacion de diversos hechos conocidos para
extraer indicios, o con base en derivar inferencias basadas en la experiencia, como lo pretende Tamer.

F. Analisis sobre la continuacién o repeticién de la discriminacion de precios

44. La Secretaria realizd6 el examen sobre la posible repeticibn o continuacion de la practica de
discriminacion de precios a partir de la informacion y pruebas que obran en el expediente administrativo
proporcionadas por la productora nacional Tamer, asi como la que se allegé la Secretaria.

1. Precio de exportacion

45. Para sustentar el precio de exportaciéon a México, Tamer present6 el listado de las operaciones de
importacién que ingresaron por la fraccion arancelaria 8425.42.02 de la TIGIE en el periodo de examen,
obtenida del SAT a través de la ANFHER. También presento cifras sobre importaciones, obtenidas del SIAVI.

46. Debido a que por la fraccion arancelaria mencionada ingresa mercancia que no es objeto de examen,
Tamer propuso la siguiente metodologia de depuracién para identificar el producto objeto de examen:
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identificé las importaciones originarias de China por clave de importacion;
excluyé aquellas importaciones por precio, en razén de su conocimiento de mercado, y

c. a partir de la descripcién de las mercancias contenida en la base de datos, considerd las que se
refieren exclusivamente a gatos hidraulicos tipo botella.

47. Cabe sefialar que en respuesta a un requerimiento de la Secretaria, Tamer solicité no considerar el
criterio de exclusion que se sefiala en el inciso b. del punto anterior de la presente Resolucién, de modo que
calcul6 el precio de exportacion considerando el valor comercial y la cantidad importada en piezas.

48. La Secretaria se alleg6 de las estadisticas de importacion del Sistema de Informacion Comercial de
México (SIC-M) y, ademas, requirié a agentes aduanales los pedimentos y la documentacién anexa de todas
las operaciones de importacion del producto objeto de examen que pagaron la cuota compensatoria.

49. La Secretaria comparé las cifras proporcionadas por Tamer con las obtenidas del SIC-M y los
pedimentos de importacion y sus facturas correspondientes de los que se allegé, y encontré diferencias por lo
que considerd para el calculo de precio de exportacion la informacion del SIC-M. Al respecto, la Secretaria
excluy6 del calculo aquellas transacciones en donde era evidente que la descripcion no correspondia al
producto objeto de examen.

50. Con fundamento en los articulos 39 y 40 del RLCE, la Secretaria calculdé un precio de exportacién
promedio ponderado en dolares por pieza. En particular, pudo identificar cinco tipos de gatos hidraulicos tipo
botella por su capacidad de carga, que van de 1.5 a 20 toneladas.

a. Ajustes al precio de exportacion

51. Tamer propuso ajustar el precio de exportacién Unicamente por concepto de flete maritimo. Presento
copia de dos facturas por concepto de flete maritimo internacional para transportar mercancia desde el puerto
de Shanghai a Lazaro Céardenas. Asimismo, Tamer sefiald que existen ajustes adicionales para llevar los
precios a nivel ex fabrica como flete terrestre de la planta exportadora a puerto chino, embalajes y maniobras
de carga y descarga en puerto y/o seguros entre otros, sin embargo, no aporté informacién ni pruebas para
que la Secretaria pudiera realizar los ajustes correspondientes, no obstante, que se le requirié al respecto,
como se sefiala en el punto 23 de la presente Resolucion.

52. A partir de la revision de los pedimentos de importacion y sus facturas, la Secretaria obtuvo el valor del
producto objeto de examen, por lo que no es procedente la aplicacion del ajuste por flete maritimo.

2. Valor normal
a. Seleccion del pais sustituto

53. Tamer indico que al ser China un pais con economia centralmente planificada, resulta apropiado
determinar el valor normal conforme a los precios de un pais con economia de mercado que sea
razonablemente sustituto de China para efectos del presente procedimiento. Al respecto, propuso a Estados
Unidos como el pais con economia de mercado que redne las caracteristicas necesarias para ser considerado
como sustituto de China para efectos de determinar el valor normal en el presente procedimiento. Para
acreditar su propuesta, proporciondé los elementos que se describen a continuacion.

i. Similitud en el proceso productivo

54. Para demostrar la similitud en el proceso productivo de gatos hidraulicos tipo botella en Estados
Unidos y China, Tamer proporcioné un listado de los principales componentes de un gato hidraulico tipo
botella, tales como piston, tubo camisa, base del gato, tuerca, tubo camara o botella, manija, valvula, tirante,
llave y tornillo de extensién; asimismo, proporcioné los resultados de un andlisis de laboratorio que realizé
para comparar un gato hidraulico tipo botella chino y otro estadounidense, el cual arroja que los componentes
de ambos gatos hidraulicos tipo botella son practicamente idénticos en estructura y funcionamiento.

55. También proporcion6 dos fotografias, una que obtuvo de la pagina de Internet
https://wiki.ece.cmu.edu/ddl/index.php/Hydraulic_jack, de uno de los principales fabricantes de gatos
hidraulicos tipo botella en China, y otra para Estados Unidos, la cual obtuvo de la pagina de Internet
http://www.usjack.com/images/pdfs/Hydraulic_ Jack_General_Information.pdfinformacion.

56. Manifesté que al existir similitud en los componentes de los gatos hidraulicos tipo botella chinos y
estadounidenses, se observo que el proceso de fabricacion es el mismo en ambos paises. Precis6 que de
manera generalizada, se utilizan maquinas de control numérico o CNC. EIl control numérico es un sistema
de automatizacién de maquinas de herramienta que son operadas mediante comandos programados en un
medio de almacenamiento, en comparacion con el mando manual mediante volantes o palancas. Para la
fabricacion de los gatos hidraulicos tipo botella se utiliza la aplicacion del CNC para modelar los tubos y
componentes de acero del gato hidraulico tipo botella.
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57. Tamer proporcion6, ademas, un video del proceso productivo de la empresa US Jack, que es
fabricante del producto objeto de examen en Estados Unidos. Para el caso de China, proporcioné fotografias,
un catalogo y la descripcion del proceso productivo de una de las principales productoras de gatos hidraulicos
tipo botella en ese pais.

ii. Volumen de exportacion

58. Tamer proporciond datos del volumen de exportacion de gatos hidraulicos tipo botella de los
principales paises a nivel mundial, correspondiente a la subpartida 8425.42 para 2014, obtenidos de la UN
Comtrade. En el listado figuran China y Estados Unidos dentro de los principales exportadores.

Exportaciones de la subpartida 8425.42 a nivel
mundial en 2014

Pais Peso neto (kg) Piezas
China 69,002,826 22,130,603
Paises Bajos 163,784,367 4,220,587
Francia 19,456,931 1,981,188
Estados Unidos 11,558,074 195,351
Italia 15,912,946 361,669
Reino Unido 926,979 63,223
Canada 2,406,919 50,671

Fuente: UN Comtrade
iii. Disponibilidad del principal insumo

59. Tamer presentd un cuadro que ilustra que China y Estados Unidos son de los principales productores
de acero a nivel mundial, que es la principal materia prima para la fabricacion de gatos hidraulicos tipo botella.

Principales paises productores de acero en 2014

Pais Miles de toneladas métricas
China 822.7
Japén 110.7
Estados Unidos 88.3
India 83.2
Corea del Sur 71
Rusia 70.7
Alemania 42.9
Turquia 34
Brasil 33.9
Ucrania 27.2

Fuente: World Steel Association.
iv. Otros elementos

60. Tamer argumentd que existe similitud en las economias de China y Estados Unidos en términos del
Producto Interno Bruto (PIB), medido en miles de millones de ddlares en 2014. También present6 informacion
de otros indicadores economicos, tales como PIB per cépita, tasa de inflacion, importaciones, produccion y
consumo de energia eléctrica. La informacion la obtuvo de la pagina de Internet del Indexmundi.

v. Determinacion sobre pais sustituto

61. El articulo 48 parrafo tercero del RLCE sefiala que por pais sustituto se entendera un tercer pais con
economia de mercado similar al pais exportador con economia que no sea de mercado. Agrega que la
similitud entre el pais sustituto y el pais exportador se definird de manera razonable, de tal modo que el valor
normal en el pais exportador pueda aproximarse sobre la base del precio interno en el pais sustituto,
considerando criterios econdmicos. Para cumplir con dicha disposicion, la Secretaria efectué un analisis
integral de la informacion proporcionada por Tamer para considerar a Estados Unidos como pais sustituto
de China.
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62. A partir del analisis integral de la informacion que se describe en los puntos del 53 al 60 de la presente
Resolucion, la Secretaria consider6 que Tamer proporcioné los argumentos y pruebas para demostrar que
Estados Unidos es un pais sustituto razonable de China para efectos del calculo del valor normal de los gatos
hidraulicos tipo botella, toda vez que es productor de la mercancia objeto de examen, cuenta con procesos de
produccion similares a los de China, ambos tienen disponibilidad del principal insumo, y son de los principales
exportadores, entre otros elementos.

63. Por lo tanto, la Secretaria acept6 la seleccion de Estados Unidos como pais con economia de mercado
sustituto de China para efectos de calcular el valor normal, de conformidad con el numeral 15, literal a) del
Protocolo de Adhesion de China a la Organizacién Mundial del Comercio y los articulos 33 de LCE y 48 del
RLCE.

b. Precios en el mercado interno del pais sustituto

64. Para acreditar el valor normal, Tamer proporcioné una lista de precios de gatos hidraulicos tipo botella,
fabricados y ofrecidos en el mercado estadounidense por la empresa US Jack, fabricante del producto objeto
de examen en Estados Unidos, los cuales se encuentran dentro del periodo de examen.

65. Los precios estan expresados en dolares por pieza y se encuentran a nivel ex fabrica. Los gatos
hidraulicos tipo botella se identifican por modelo y por capacidad de carga.

66. Tamer aclaro que los precios que utilizé para el calculo del valor normal se refieren a gatos hidraulicos
estandar, por lo que cumplen con la definicion del producto objeto de examen.

67. La Secretaria consulto la pagina de Internet del principal fabricante de gatos hidraulicos tipo botella en
Estados Unidos (www.usjack.com) y corroboré las referencias de precios de los gatos hidraulicos tipo botella
en ese pais, por lo que acept6 la informacién que Tamer proporcioné para efecto de calcular el precio al que
se vende el producto objeto de examen para el consumo en el mercado interno de Estados Unidos.

68. De conformidad con los articulos 2.2 y 2.4 del Acuerdo Antidumping, 31 de la LCE y 39 del RLCE, la
Secretaria calculd el valor normal a partir del precio promedio de los gatos hidraulicos tipo botella en délares
por pieza para los cinco tipos de producto a los que se refiere el punto 50 de la presente Resolucién.

3. Conclusién

69. De acuerdo con la informacién y metodologia descritas y con fundamento en los articulos 6.8, 11.3 y el
Anexo Il del Acuerdo Antidumping, 54 segundo parrafo, 64 Ultimo parrafo y 89 F de la LCE, la Secretaria
analizé la informacién de precio de exportacion y de valor normal, y determind que existen elementos
suficientes para sustentar que, de eliminarse la cuota compensatoria, se repetiria la practica de discriminacion
de precios en las exportaciones a México de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China.

G. Analisis sobre la continuacién o repeticién del dafio

70. La Secretaria analiz6 la informacion que obra en el expediente administrativo, asi como la que ella
misma se allegd, a fin de determinar si existen elementos para sustentar que la eliminacion de la cuota
compensatoria impuesta a las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, daria lugar
a la continuacién o repeticion del dafio a la rama de produccion nacional del producto similar.

71. Para el analisis, ademas de la informacién para el periodo analizado, la Secretaria consider6 la relativa
a estimaciones para el periodo comprendido entre el 1 de julio de 2015 y 30 junio de 2016. El comportamiento
de los indicadores economicos y financieros en un determinado afio o periodo es analizado con respecto al
periodo equivalente inmediato anterior, salvo indicacién en contrario.

1. Rama de produccion nacional

72. Tamer sefialé que es la principal empresa fabricante de gatos hidraulicos tipo botella en México,
debido a que su produccién representa el 65% de la produccion nacional total de dicha mercancia, mientras
que la empresa Truper representa el 35%. Como prueba de ello, presenté una carta de la ANFHER donde se
sefiala lo anterior; asimismo, a requerimiento de la Secretaria, dicha asociacion presenté cifras de la
produccién nacional de gatos hidraulicos tipo botella en las que se confirma que Tamer representa el 65% de
la produccién nacional total de gatos hidraulicos tipo botella y que Truper representa el 35% restante.

73. Aunado a lo anterior y para confirmar que sélo existen dos empresas fabricantes de gatos hidraulicos
tipo botella en México, Tamer manifestd que realizé bisquedas en las paginas de Internet del Sistema de
Informacion Empresarial Mexicano (SIEM) y México Red, utilizando como motor de busqueda las palabras
“gato hidraulico” y encontré 13 posibles empresas relacionadas en la primera fuente y 33 en la segunda, pero
a través de la descripcion de la actividad en la columna “Oferta Demanda”, o bien, en las propias paginas de
Internet de algunas de estas empresas, observo que ninguna de ellas se dedica a la produccion de gatos
hidraulicos tipo botella, sino a su distribucion, venta y en algunos casos reparacion. Para sustentar lo anterior,
presento la informacion encontrada en el SIEM, en México Red y en cada una de las paginas de Internet de
las empresas relacionadas con los gatos hidraulicos tipo botella.
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74. Por otra parte, la Secretaria observo en los listados de pedimentos electrénicos del Sistema de
Gestion Comercial de México (GESCOM) y del SIC-M, correspondientes a la fraccion arancelaria 8425.42.02
de la TIGIE, que si bien Tamer realizd importaciones a través de dicha fraccion arancelaria durante el periodo
analizado, éstas so6lo correspondieron a siete piezas originarias de China, que se trataron de refacciones de
plumas y prensas que Tamer sefialé que comercializaba como producto final, pero que no fabricaba.

75. A partir del analisis de la informacion anterior, la Secretaria determiné que Tamer constituye el 65% de
la producciéon nacional total en el periodo de examen, debido a ello consider6 a Tamer como la rama
de produccion nacional de gatos hidraulicos tipo botella, de conformidad con los articulos 4.1 y 5.4 del
Acuerdo Antidumping, 40 y 50 de la LCE y 60 y 61 del RLCE.

2. Mercado internacional

76. Tamer sefal6 que China es el principal pais productor de acero a nivel mundial y por si sélo produce la
misma cantidad de acero que el resto del mundo en conjunto, por lo que los fabricantes de gatos hidraulicos
tipo botella en China tienen un libre acceso a la materia prima principal para fabricar este tipo de productos.
Asimismo, afiadié que dicho pais es el principal exportador de gatos hidraulicos tipo botella del mundo y sus
exportaciones suman varias veces la produccién y exportaciones de varios paises. Al respecto, precisé que si
bien no cuenta con datos sobre los principales paises productores a nivel mundial de gatos hidraulicos tipo
botella, puede decirse que los principales paises exportadores son también los principales paises productores
y, en ese sentido, China seria también el principal productor a nivel mundial, ademas, no tiene conocimiento
de algun cambio en el mercado mundial de gatos hidraulicos tipo botella que haya ocurrido o pueda ocurrir en
el futuro cercano.

77. Para sustentar lo anterior, presentd cifras de la UN Comtrade, referentes a las exportaciones
realizadas a través de la subpartida 8425.24, correspondiente a “Jacks & Hoists nests hydraulic”’, para el
periodo comprendido entre 2010 y 2014.

78. La Secretaria analizé la informacion anterior y observé que a través de dicha subpartida pueden
ingresar productos distintos a los gatos hidraulicos tipo botella objeto de examen (por ejemplo, gatos
hidraulicos tipo patin) y que las cifras correspondientes al volumen de las importaciones no son homogéneas,
debido a que en algunos casos la unidad utilizada se refiere a toneladas y en otros a piezas.

79. No obstante lo anterior, la Secretaria considerd dicha informacion como una referencia valida para
analizar el comportamiento de las exportaciones mundiales de gatos hidraulicos tipo botella, dado que
corresponde a la gama mas cercana del producto objeto de examen, y a fin de homogeneizar las cifras,
analizé el comportamiento del mercado mundial de gatos hidraulicos tipo botella con base en el valor de las
exportaciones (expresado en dolares). En este sentido, confirmé que los principales exportadores en el
periodo 2010-2014 fueron China (39%), Paises Bajos (12%), Francia (11%), Alemania (8%), Estados Unidos
(7%), ltalia (6%) y Reino Unido (2%), que en conjunto representaron el 85% de las exportaciones
mundiales; mientras que los principales paises importadores fueron Estados Unidos, Francia, Alemania,
China, Canada, Bélgica, Paises Bajos y Rusia, que en conjunto adquirieron el 50% del volumen total
importado a nivel mundial.

3. Mercado nacional

80. Tamer sefialé que no tiene conocimiento de algin cambio significativo en las condiciones de la oferta y
la demanda durante el periodo de vigencia de la cuota compensatoria, ni de que pudiera presentarse algun
cambio en el futuro inmediato en el mercado mexicano de gatos hidraulicos tipo botella. En este sentido,
indicé que las principales marcas que confluyen al mercado mexicano de gatos hidraulicos tipo botella
son Mikel’s, Tamer 2000, Truper, Urrea y Surtek; sin embargo, existen otras empresas que comercializan
gatos hidraulicos tipo botella con sus propias marcas, pero la gran mayoria de ellas corresponden a gatos
hidraulicos tipo botella importados.

81. Tamer agregd que si bien el mercado mexicano no presenta caracteristicas especiales en torno a
ciclos, regiones o temporalidad en las ventas, puede ser dividido en dos grupos: mercado de equipo original y
mercado independiente. Precis6 que el primero esta integrado por los gatos hidraulicos tipo botella que las
armadoras mexicanas integran a vehiculos nuevos, tanto para el mercado local como para el mercado de
exportacién (compradores de camionetas, pick-up’s, pick-up’s doble cabina, SUV’S, crossover’s, camiones y
tractocamiones) y es en el que Tamer tiene una participacion mayoritaria, mientras que el mercado
independiente comprende la red ferretera, tiendas de autoservicio, refaccionarias, autoboutiques, etc., al que
confluyen mayoritariamente los gatos hidraulicos tipo botella importados.

82. Tamer sefial6 que su produccion esta dividida entre las marcas Mikel’s y Tamer 2000, siendo la
primera de ellas la que se ofrece como equipo original para la industria automotriz, mientras que la segunda
se comercializa en el mercado independiente (integrado por ferreterias, refaccionarias, autoboutiques y
tiendas de autoservicio).
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83. Por su parte, la Secretaria realiz6 el analisis del mercado nacional de gatos hidraulicos tipo botella con
la informacion de los indicadores econdmicos de la rama de produccion nacional para el periodo comprendido
entre el 1 de julio de 2010 y 30 de junio de 2015, asi como con las cifras de importaciones obtenidas del
GESCOM y el SIC-M para el mismo periodo.

84. El mercado nacional de gatos hidraulicos tipo botella, medio a través del Consumo Nacional Aparente
(CNA), calculado como la Produccién Nacional Orientada al Mercado Interno (PNOMI) mas las importaciones,
aumento 27% en el periodo julio de 2011-junio de 2012 respecto al periodo comparable anterior (julio de 2010-
junio de 2011) y disminuyo 44% en el periodo julio de 2012-junio de 2013, pero volvid a incrementar 6% en el
periodo julio de 2013-junio de 2014 y 16% en el periodo de examen, lo que dio lugar a una caida acumulada
de 13% en el periodo analizado.

85. En cuanto al volumen total importado de gatos hidraulicos tipo botella, éste tuvo una tendencia similar
al CNA durante el periodo analizado, a excepcion del periodo julio de 2013-junio de 2014: aumenté 11% en el
periodo julio de 2011-junio de 2012, disminuy6 20% en el periodo julio de 2012-junio de 2013 y 7% en
el periodo julio de 2013-junio de 2014 e incrementd 14% en el periodo de examen, lo que dio lugar a una
caida acumulada de 6% en el periodo analizado. Cabe sefialar que el principal origen de los gatos hidraulicos
tipo botella importados fue Estados Unidos, al representar el 72% de las importaciones totales durante el
periodo analizado, seguido de Taiwan (20%), Espafia (5%) y Japdn (2%), entre otros paises.

86. Respecto al volumen de produccién nacional de gatos hidraulicos tipo botella, éste tuvo una caida
acumulada en el periodo analizado de 17%: aument6 33% en el periodo julio de 2011-junio de 2012 y
disminuy6 54% en el periodo julio de 2012-junio de 2013, para aumentar 15% en el periodo julio de 2013-junio
de 2014 y 17% en el periodo de examen. Cabe sefialar que el comportamiento de la PNOMI fue similar al de
la produccion nacional, debido a que la produccion destinada al mercado de exportacién correspondié a poco
mas del 1% de la produccion nacional fabricada a lo largo del periodo analizado.

4. Andlisis real y potencial sobre las importaciones

87. Tamer manifesté que la cuota compensatoria vigente ha sido efectiva, al establecer un mecanismo de
equilibrio entre la produccién nacional, las importaciones de paises distintos a China y las importaciones
objeto de examen en el mercado mexicano, ademas, de que revirtié la tendencia importadora de algunas
empresas, para fomentar la inversion y produccién de gatos hidraulicos tipo botella en México, como es el
caso de la principal empresa importadora en la investigacion ordinaria (Truper) que ahora es productora
nacional y posiblemente sea el caso de la importadora Urrea Herramientas, S.A. de C.V., que habria estado
analizando la posibilidad de invertir en lineas de produccién, a efecto de fabricar gatos hidraulicos tipo botella
en lugar de importarlos de China. No obstante lo anterior, Tamer precis6 que si bien el volumen de
importaciones originarias de China se ha visto disminuido, dichas importaciones no han cesado.

88. Para sustentar el andlisis de las importaciones objeto de examen, Tamer presentd el listado de
operaciones de importacion de gatos hidraulicos tipo botella realizadas a través de la fraccién arancelaria
8425.24.02 de la TIGIE, obtenido del SAT a través de la ANFHER. Al respecto, Tamer precisé que si bien
dicha fraccion arancelaria es una fraccién especifica para el producto objeto de examen, con base en la
columna “descripciéon” del listado de importaciones, identific6 operaciones de mercancia distinta a la que es
objeto de examen, que representé menos del 6% del total importado.

89. A fin de considerar en el analisis de importaciones Gnicamente a los gatos hidraulicos tipo botella,
Tamer identificé dichas operaciones con base en la siguiente metodologia: i) descarté las importaciones
temporales y aquellas cuya importacion permitia inferir que no se destinaron a un mercado de consumo en
México, a fin de considerar solo las importaciones definitivas, y ii) excluyé las importaciones de productos
distintos al que es objeto de examen, con base la columna “descripcion” del listado de importaciones del SAT.
Cabe sefialar que en respuesta a un requerimiento de la Secretaria, Tamer decidi6 no excluir las
importaciones en razon de su precio, ni las importaciones temporales, tal como lo habia realizado en su
respuesta al formulario oficial.

90. Por su parte, la Secretaria se allegdé de informacion del GESCOM vy el SIC-M, (ya que corresponde a
informacién oficial que ya fue revisada por el Banco de México y contempla los ajustes y correcciones
correspondientes) para las importaciones realizadas a través de la fraccion arancelaria 8425.42.02 de la TIGIE
y efectué requerimientos a agentes aduanales y empresas importadoras.

91. Con base en la informacion anterior, la Secretaria calcul6 los valores y volimenes de las
importaciones totales especificas de gatos hidraulicos tipo botella, independientemente del precio al que se
realizaron, obteniendo cifras con niveles y tendencias similares a las presentadas por Tamer; en
consecuencia, determind utilizar dicha informacion para el andlisis del comportamiento de las importaciones
objeto de examen y sus efectos en la rama de produccién nacional.
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92. A partir de la informacion sefialada en el punto anterior de la presente Resolucion, la Secretaria
observé que las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, incrementaron durante el
periodo analizado, al aumentar 37% en el periodo julio de 2011-junio de 2012, disminuyeron 21% en
el periodo julio de 2012-junio de 2013 y volvieron a incrementar 71% en el periodo julio de 2013-junio de 2014
y 70% en el periodo de examen, dando lugar a un incremento acumulado de 212% en el periodo analizado.
Sin embargo, cabe sefialar que la participacién de importaciones originarias de China en las importaciones
totales durante el periodo analizado fue insignificante, ya que pasaron de representar el 0.5% de
las importaciones totales efectuadas en el periodo julio de 2010-junio de 2011 al 2% en el periodo julio
de 2014-junio de 2015.

93. Por su parte, las importaciones de otros origenes distintos a China disminuyeron de manera
acumulada 7% en el periodo analizado, ya que aumentaron 11% en el periodo julio de 2011-junio de 2012,
disminuyeron 20% en el periodo julio de 2012-junio de 2013 y 8% en el periodo julio de 2013-junio de 2014,
para incrementarse 13% en el periodo julio de 2014-junio de 2015.

94. En términos de participacion en el mercado nacional, la Secretaria estimo la participacion de las
importaciones objeto de examen y la PNOMI en el CNA a lo largo del periodo analizado y observd que
las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, incrementaron su participacion en el
CNA, al pasar de representar el 0.2% en el periodo julio de 2010-junio de 2011 al 0.6% en el periodo julio de
2014-junio de 2015, mientras que la PNOMI disminuy6 su participacién en el CNA en el mismo periodo,
al pasar de representar el 66.2% en el periodo julio de 2010-junio de 2011 al 63.5% en el periodo julio de
2014-junio de 2015. Por su parte, las importaciones originarias de paises distintos a China pasaron
de representar el 33.6% del CNA en el periodo julio de 2010-junio de 2011 al 35.9% en el periodo de examen.

95. Al respecto, la Secretaria observd que si bien las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella
originarias de China, mostraron una tendencia creciente durante el periodo analizado, esta tendencia pudo
verse contenida por la presencia de la cuota compensatoria. Asimismo, observé que la baja participacion de la
PNOMI en el CNA también se vio influida por el comportamiento de las importaciones de origenes distintos
al que es objeto de examen.

96. Respecto a la probabilidad de que México sea un mercado de destino importante de las importaciones
objeto de examen, en caso de eliminarse la cuota compensatoria, Tamer sefialé que si bien las importaciones
objeto de examen no incrementarian drasticamente de forma inmediata, dado que el tiempo en que las
empresas importadoras desarrollan un nuevo proveedor es de alrededor de tres meses, el dafio sufrido como
consecuencia de su ingreso al mercado mexicano se repetiria no sélo en ella, sino en toda la produccion
nacional, debido a que:

a. las exportaciones chinas han quedado evidenciadas desde la investigacion ordinaria y el primer
examen de vigencia, sin que la situacién se haya modificado con el transcurso de los afios en los que
ha estado vigente la cuota compensatoria y no existen sefiales de que pueda haber un cambio en los
proximos afios;

b. los precios a los que se importan y ofrecen los gatos hidraulicos tipo botella chinos bajarian
automaticamente, generando nuevamente un desequilibrio, ya que el factor precio es el que
determina la decision de compra de los consumidores en México, y

c. China cuenta con una gran capacidad libremente disponible de la principal materia prima (acero)
con la que se producen los gatos hidraulicos tipo botella y es el principal productor y exportador de
estos productos.

97. Aunado a lo anterior, Tamer afiadié que los volimenes de importacién del producto objeto de examen
han registrado incrementos en términos absolutos y en relacién con las importaciones de otros paises y la
produccién que Tamer destina al mercado independiente (mercancia que corresponde a la marca Tamer
2000, como se sefiald en el punto 82 de la presente Resolucion), al que concurren directamente
las importaciones objeto de examen. Tamer sefiald que, en caso de eliminarse la cuota compensatoria, las
empresas a las cuales les fabrica gatos hidraulicos tipo botella con sus propias marcas emigrarian a la oferta
de China y que la otra productora nacional (Truper) se convertiria nuevamente en importadora de los mismos.

98. Con objeto de sustentar sus argumentos, Tamer proporciond proyecciones para el periodo julio de
2015-junio de 2016 sobre el valor y volumen de las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella objeto
de examen, asi como de las importaciones totales, en un escenario con y sin cuota compensatoria:

a. en caso de mantener vigente la cuota compensatoria, Tamer proyectd un incremento de 6% del
volumen, tanto de las importaciones objeto de examen, como de los paises distintos a China,
equivalente al crecimiento estimado del parque vehicular para el periodo julio de 2015-junio
de 2016, y
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b. en caso de eliminarse la cuota compensatoria, Tamer sefial6 que el incremento del volumen de las
importaciones objeto de examen consideraria el incremento sefialado en el inciso anterior, aunado a
un incremento adicional de dichas importaciones equivalente al 30% de la produccién efectuada por
Tamer (porcentaje que dicha empresa fabrica para empresas con marcas propias), debido a que ese
volumen de mercancia fabricada en México se trasladaria a la oferta de produccion china.

99. La Secretaria analizé la informacién sefialada en el punto anterior de la presente Resolucion, asi como
la que obra en el expediente administrativo, a efecto de evaluar las proyecciones de las importaciones y
observo lo siguiente:

a. Tamer no presenté el sustento probatorio que acreditara el crecimiento de 6% estimado del parque
vehicular, el cual utilizé para proyectar el crecimiento del volumen, tanto de las importaciones objeto
de examen, como de los paises distintos a China, no obstante que se le requirié al respecto, como se
sefiala en el punto 23 de la presente Resolucion;

b. las cifras proyectadas en el escenario en el que se eliminaria la cuota compensatoria,
correspondientes a los volimenes de las importaciones objeto de examen vy totales, muestran que
Tamer aplicd primero una tasa de 6% (por el supuesto crecimiento del parque vehicular) y
posteriormente una tasa de 30% a las cifras correspondientes, observadas en el periodo de examen,;
lo que es distinto a lo sefialado en sus argumentos, respecto a que el incremento del volumen de las
importaciones objeto de examen consideraria el incremento del 6%, ademas de un incremento
adicional equivalente al 30% de la produccién efectuada por Tamer. En este sentido, las cifras
proyectadas en el escenario en el que se eliminaria la cuota compensatoria, muestran solo un
incremento en el volumen de las importaciones objeto de examen menor a mil piezas ante un
incremento superior a 32 mil piezas en el volumen de importaciones totales, que por diferencia
origina un incremento mayor a las 31 mil piezas de las importaciones de origenes distintos a China,
tal como se observa en la Gréfica 1,

c. asimismo, al comparar las cifras proyectadas con el CNA y la produccién nacional en el escenario en
el que se elimina la cuota compensatoria muestran que la participacion de las importaciones objeto
de examen seria de 1% en ambos casos, y

d. en sus alegatos, Tamer sefialé que las proyecciones que realiz6 “se basaron en los numeros, cifras y
proyecciones contenidas en el Cuadro 2, presentado mediante escrito al cual recayo el Folio 00081”;
no obstante, la Secretaria observd que dicho cuadro corresponde a las proyecciones de sus
indicadores econdmicos y no a las proyecciones de las importaciones.

Gréfica 1. Importaciones de gatos hidréaulicos tipo botella en el periodo de examen y proyecciones
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Fuente: GESCOM, SIC-M e informacién aportada por Tamer.

100. En este sentido, considerando el andlisis realizado en los puntos anteriores, si bien se observo que la
cuota compensatoria pudo haber inhibido el ingreso de mercancias en condiciones de discriminacion de
precios durante el periodo analizado, la Secretaria observé que las proyecciones presentadas por Tamer no
estdn sustentadas en pruebas positivas y que las cifras proyectadas por dicha empresa para las
importaciones no corresponden con los argumentos presentados, ya que las primeras muestran que, ante la
eliminacion de la cuota compensatoria, el incremento de las importaciones objeto de examen seria minimo en
comparacion con el incremento de las importaciones de origenes distintos a China, y como se expone mas
adelante, también en comparacién con la disminucién de produccién y ventas de la mercancia similar
proyectadas por Tamer.
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101. En consecuencia, la Secretaria concluyd que las proyecciones del volumen de las importaciones
presentadas por Tamer, no sustentan la probabilidad fundada de que, en caso de eliminarse la cuota
compensatoria, en un futuro inmediato se presentaria un incremento significativo de las importaciones de
gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, en el mercado mexicano en términos absolutos y en
relacién con la produccién y el mercado doméstico.

5. Efectos reales y potenciales sobre los precios

102. Tamer sefialé que las exportaciones chinas han quedado evidenciadas desde la investigacién
ordinaria, sin que la situacion se haya modificado con el transcurso de los afios en los que ha estado vigente
la cuota compensatoria, por lo que los precios a los que se importa y ofrece el producto objeto de examen
bajarian automaticamente ante su eliminacién, generando nuevamente un desequilibrio, debido a que el factor
precio es el que determina la decisiéon de compra de los consumidores en México.

103. Tamer afiadio que incluso los exportadores chinos y los importadores mexicanos han encontrado la
manera de importar el producto objeto de examen a precios ain mas bajos, a efecto de pagar Unicamente
la actual cuota compensatoria, o bien, pagando precios que no reflejan ni el costo de algunos de los insumos
para su fabricacion. Para sustentar lo anterior, presento cifras de sus ventas de gatos hidraulicos tipo botella
al mercado interno, asi como de las importaciones objeto de examen y totales.

104. Por su parte, la Secretaria realiz6 el analisis de precios considerando la informaciéon que obra en el
expediente administrativo, incluyendo los precios nacionales de las ventas al mercado interno efectuadas por
la rama de produccién nacional y los precios de las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella
considerando, en su caso, los gastos incrementables como el derecho de tramite aduanero y el pago de la
cuota compensatoria.

105. Con base en dicha informacién, la Secretaria observé que el precio promedio final expresado en
dolares de las importaciones objeto de examen disminuy6 15% en el periodo julio de 2011-junio de 2012, pero
increment6 93% en el periodo julio de 2012-junio de 2013, para volver a caer 17% tanto en el periodo julio de
2013-junio de 2014 como en el periodo julio de 2014-junio de 2015, acumulando un crecimiento de 12% del
periodo analizado. Asimismo, el precio promedio de las importaciones de origenes distintos al que es objeto
de examen tuvo un comportamiento similar, al disminuir 7% en el periodo julio de 2011-junio de 2012,
incrementarse 10% en el periodo julio de 2012-junio de 2013, disminuir 1% en el periodo julio de 2013-junio de
2014 y volver a incrementarse 9% en el periodo julio de 2014-junio de 2015, lo que significé un crecimiento
acumulado de 11% en el periodo analizado.

106. Por su parte, el precio nacional al mercado interno presentd una caida acumulada de 12% en el
periodo analizado, derivada de un aumento de 4% en el periodo julio de 2011-junio de 2012 y disminuciones
recurrentes en los periodos julio de 2012-junio de 2013, julio de 2013-junio de 2014 y julio de 2014-junio de
2015, de 2%, 8% y 5%, respectivamente.

107. Cabe sefialar que si bien la Secretaria confirmé el argumento de Tamer relativo a que hubo
transacciones del producto objeto de examen que se realizaron a precios muy bajos, en donde practicamente
solo se pagd la cuota compensatoria, el impacto de dichas operaciones en el precio promedio de las
importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, fue minimo, ya que sélo tres operaciones
fueron realizadas a precios menores a $1 délar por pieza en el periodo analizado. Debido a ello, a lo largo del
periodo analizado no se observaron margenes de subvaloracion al comparar el precio nacional al mercado
interno, tanto con el precio final, como con el precio implicito (aquel que no considera los gastos
incrementables y la cuota compensatoria) de las importaciones objeto de examen. No obstante, el precio final
de las importaciones de origenes distintos a China si se ubic6 por debajo del precio nacional a lo largo del
periodo analizado (entre 25% y 47%).

108. Respecto a la probabilidad de que de eliminarse la cuota compensatoria a las importaciones de gatos
hidraulicos tipo botella originarias de China, los precios de dicha mercancia disminuyan de tal forma que
desplacen a las ventas de la mercancia similar, Tamer sefialé que el dafio a la rama de produccién nacional
se repetiria, ya que después de que los importadores desarrollen proveedores y estructura logistica (a lo largo
del afio posterior a la eventual eliminacién de la cuota compensatoria), se importarian 16 mil piezas de gatos
hidraulicos tipo botella originarios de China, debido a la disminucion automéatica de los precios del producto
objeto de examen en por lo menos los $18 dodlares por pieza, equivalentes a la actual cuota compensatoria,
asi como por el abaratamiento de su materia prima en dicho pais.

109. Para sustentar lo anterior, Tamer presento cifras proyectadas para el periodo julio de 2015-junio de
2016 sobre el valor y volumen, tanto de las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella objeto de examen y
totales, como de sus ventas al mercado interno, en dos escenarios: aplicando la cuota compensatoria
y eliminandola.
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110. La Secretaria analiz6 la informacion sefialada en el punto anterior de la presente Resolucion, asi
como la que obra en el expediente administrativo, correspondiente a las proyecciones de los precios
nacionales y de las importaciones, y observé que los precios de las importaciones en los dos escenarios son
idénticos a los observados en el periodo de examen, y que los precios nacionales disminuirian en el escenario
en el que se mantiene la cuota compensatoria y se incrementarian en el escenario en el que se elimina; lo
cual carece de légica y es distinto a lo argumentado por Tamer.

111. Al respecto, en sus alegatos, Tamer sefial6 lo siguiente:

a. Para el caso de los precios de las importaciones objeto de examen en el escenario sin cuota
compensatoria:

i. no se realizé ningln cambio, debido a que los precios de estas importaciones fueron bastante
bajos y que dicho nivel de precios ya esta distorsionado por los importadores, a efecto de que,
sumando el pago de la cuota compensatoria, asemejen sus precios de venta a los consumidores
a los precios de la produccion nacional y de las importaciones de otros origenes, y

ii. la disminucion de $18 ddlares por pieza se refiere a los precios a los que los consumidores
finales comprarian el producto objeto de examen y no al nivel de precios de dichas
importaciones.

b. Para el caso de los precios nacionales:

i. en el escenario con cuota compensatoria, el precio nacional promedio estaria influenciado por el
incremento en la produccion y venta en todos los segmentos de mercado (autoservicios, marcas
propias, mercado independiente y armadoras), y

ii. en el escenario sin cuota compensatoria, debido a que se perderian previsiblemente las ventas
destinadas a autoservicios, marcas propias y mercado independiente, el precio nacional
promedio incrementaria, al estar directamente relacionado con los precios de los gatos
hidraulicos tipo botella que se ofrecen a las armadoras como equipo original y que son
superiores a los de los otros mercados descritos.

112. Al respecto, la Secretaria consideré que las cifras proyectadas por Tamer corresponden con la
metodologia sefialada por dicha empresa; sin embargo, observd que en el escenario en el que se elimina
la cuota compensatoria, Tamer supone que los precios de las importaciones objeto de examen no se
modificarian en el periodo proyectado y que los precios nacionales se incrementarian como consecuencia de
un desplazamiento de ventas, debido a un incremento de dichas importaciones. No obstante, la Secretaria
observé lo siguiente:

a. sital como se sefialé en el punto 107 de la presente Resolucion, no se presentd subvaloracion al
comparar los precios nacionales, incluso con los precios implicitos de las importaciones objeto de
examen (que no consideran el pago de la cuota compensatoria), no habria razén econémica alguna
para que dichas importaciones desplacen a las ventas de la mercancia similar fabricada por Tamer
en el periodo proyectado;

b. considerando también que el incremento proyectado de las importaciones objeto de examen,
sefialado en el punto 99 de la presente Resolucidn, no tendria un impacto significativo en sus precios
y que los precios de dichas importaciones se mantendrian sin cambios en el periodo proyectado, no
habria una razén por la que los precios nacionales se incrementen en el periodo proyectado, y

c. Tamer no proporciond el sustento probatorio de que la disminucion de $18 délares por pieza derivada
de la eliminacién de la cuota compensatoria a las importaciones objeto de examen, se reflejaria de
manera directa en los precios de venta de dicha mercancia a los consumidores finales; ello
considerando que, tal como se sefial6é anteriormente, los precios implicitos a los que se realizaron las
importaciones objeto de examen fueron superiores a los de la mercancia similar durante todo el
periodo analizado.

113. Debido a lo sefialado en los puntos anteriores, la Secretaria concluyd que si bien las cifras
proyectadas por Tamer corresponden a la metodologia sefialada por dicha empresa, éstas no son
consistentes con las demas cifras proyectadas ni estan sustentadas en una razonabilidad econémica y en el
comportamiento racional del mercado, asi como en las tendencias que presentd el mismo a lo largo del
periodo analizado. En consecuencia, la Secretaria determind que las proyecciones de precios presentadas por
Tamer no sustentan la probabilidad fundada de que, en caso de eliminarse la cuota compensatoria, las
importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, concurririan al mercado nacional a niveles
de precios tales, que repercutirian de manera negativa sobre los precios nacionales al mercado interno e
incrementarian la demanda por nuevas importaciones.
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6. Efectos reales y potenciales sobre la rama de produccion nacional

114. Tamer sefialé que la imposicion de la cuota compensatoria sobre el producto objeto de examen ha
sido sana no solo para ella, sino para toda la produccién nacional, ya que dio lugar a que se realizaran
inversiones por empresas netamente importadoras, que ahora forman parte de la rama de produccién
nacional. En este sentido, sefial6 que la cuota compensatoria ha logrado que las importaciones de gatos
hidraulicos tipo botella originarias de China, sigan concurriendo al mercado mexicano sin desplazar a la
produccién nacional ni a otras fuentes extranjeras de abasto, lo cual coincide con el objetivo de una cuota
compensatoria, que no es impedir el ingreso de mercancias a un determinado pais, sino equiparar las
condiciones de concurrencia, precios y competencia en un determinado mercado.

115. Para respaldar su argumento, Tamer presento informacion para los periodos comprendidos entre los
meses de julio de 2010 y junio de 2015, tanto de sus indicadores econémicos como de sus indicadores
financieros, tal es el caso de los estados financieros dictaminados de los ejercicios fiscales 2010, 2011, 2012,
2013 y 2014 y los estados (proforma) de costos, ventas y utilidades del producto similar correspondientes a
las ventas directas en el mercado interno, para el periodo analizado.

116. Con el objeto de que las cifras financieras sean comparables entre si, la informacion correspondiente
a los estados financieros se actualiz6 a precios del cierre de 2014, en tanto que la referente al estado de
costos, ventas y utilidades a precios del cierre del primer semestre de 2015, mediante el método de cambios
en el nivel general de precios, con base en el indice nacional de precios al consumidor que publica el Banco
de México. Asimismo, el andlisis de los estados financieros y de los ingresos, costos y utilidades se realizé a
nivel operativo.

117. Con base en la informacion anterior, la Secretaria observd que el volumen de produccién de la rama
de produccién nacional de gatos hidraulicos tipo botella acumulé un incremento de 18% en el periodo
analizado, al aumentar 4% en el periodo julio de 2011-junio de 2012, 12% en el periodo julio de 2012-junio
de 2013 y 14% en el periodo julio de 2013-junio de 2014, y disminuir 11% en el periodo de examen. Asimismo,
el volumen de la PNOMI de la rama de produccién nacional tuvo un comportamiento similar a lo largo del
periodo analizado, acumulando un incremento de 23% al comparar el periodo julio de 2010-junio de 2011 con
el periodo julio de 2014-junio de 2015.

118. Por otro lado, en términos relativos también se observd un incremento de la participacion de la
PNOMI de la rama de produccion nacional de gatos hidraulicos tipo botella en el CNA, al pasar de representar
el 30% en el periodo julio de 2010-junio de 2011 al 42% en el periodo de examen. Lo anterior, considerando
que las importaciones objeto de examen incrementaron su participacion en el mercado nacional en el mismo
periodo, al pasar de representar el 0.2% del CNA en el periodo julio de 2010-junio de 2011 al 0.6% en periodo
de examen. Por su parte, las importaciones originarias de paises distintos a China, pasaron de representar el
34% en el periodo julio de 2010-junio de 2011 al 36% del CNA en el periodo de examen.

119. Respecto a las ventas al mercado interno de la rama de produccion nacional, éstas aumentaron 19%
en el periodo julio de 2011-junio de 2012, disminuyeron 4% en el periodo julio de 2012-junio de 2013 y
volvieron a incrementar 4% en el periodo julio de 2013-junio de 2014 y 14% en el periodo de examen,
acumulando un crecimiento de 36% en el periodo analizado. Asimismo, las ventas al mercado externo de la
rama de produccion nacional disminuyeron 53% en el periodo julio de 2011-junio de 2012, 17% en el periodo
julio de 2012-junio de 2013 y 46% en el periodo julio de 2013-junio de 2014, para incrementarse 9% en el
periodo julio de 2014-a junio de 2015, lo que signific6 de manera acumulada una caida de 77% en el periodo
analizado. Cabe sefialar que las ventas al mercado externo no fueron significativas, ya que representaron el
1% de la produccion de la rama de produccion nacional durante el periodo analizado.

120. Por otra parte, el empleo de la rama de produccién nacional presentdé un incremento acumulado de
14% en el periodo analizado, ya que aumentd 2% en el periodo julio de 2011-junio de 2012 y 5% en el periodo
julio de 2012-junio de 2013, disminuyé 1% en el periodo julio de 2013-junio de 2014 e increment6 9% en el
periodo de examen. Por el contrario, la masa salarial acumuldé una disminucién de 14% en el periodo
analizado, derivada de un incremento de 25% en el periodo julio de 2011-junio de 2012, una caida de 13% en
el periodo julio de 2012-junio de 2013, un aumento de 3% en el periodo julio de 2013-junio de 2014 y una
disminucién de 23% en el periodo julio de 2014-junio de 2015. Finalmente, la productividad del empleo de la
rama de produccion nacional, determinada por el comportamiento del empleo y la produccion, aument6 4% en
el periodo analizado, como resultado de un aumento de 2% en el periodo julio de 2011-junio de 2012, 7%
en el periodo julio de 2012-junio de 2013 y 16% en el periodo julio de 2013-junio de 2014, pero disminuyé
19% en el periodo de examen.

121. Respecto al nivel de inventarios de la rama de producciéon nacional, este disminuyd 24% en el
periodo julio de 2011-junio de 2012, incrementd 28% en el periodo julio de 2012-junio de 2013 y 57% en
el periodo julio de 2013-junio de 2014, para finalmente caer 16% en el periodo de examen, por lo que acumulé
un incremento de 28% en el periodo analizado. En este sentido, la relacién de inventarios a ventas al mercado
interno de la rama de produccion nacional tuvo una ligera disminucion en el periodo analizado, al ser de 42%
en el periodo julio de 2010-junio de 2011, 27% en el periodo julio de 2011-junio de 2012, 36% en el periodo
julio de 2012-junio de 2013, 54% en el periodo julio de 2013-junio de 2014 y 40% en el periodo de examen.
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122. Por otro lado, si bien la capacidad instalada de la rama de produccion nacional se mantuvo constante
a lo largo del periodo analizado, su porcentaje de utilizacion (ligado directamente al comportamiento de la
produccion de Tamer) increment6 en el transcurso del periodo analizado, al ser de 50% en el periodo julio de
2010-junio de 2011, 52% en el periodo julio de 2011-junio-de 2012, 58% en el periodo julio de 2012-junio
de 2013, 67% en el periodo julio de 2013-junio de 2014 y 59% en el periodo de examen.

123. Respecto a los resultados operativos de la rama de produccion nacional, se observo que el
comportamiento de los volimenes de ventas directas al mercado interno y los precios de la rama de
produccién nacional se reflejo6 en el desempefio de sus ingresos, los cuales acumularon un incremento
de 21% en el periodo analizado: crecieron 28% en el periodo julio de 2011-junio de 2012, disminuyeron 12%
en el periodo julio de 2012-junio de 2013 y 8% en el periodo julio de 2013-junio de 2014, pero crecieron
17% en el periodo de examen. Por su parte, los costos de operacion de la mercancia orientada a las
operaciones de ventas directas al mercado interno acumularon un incremento de 1% en el periodo analizado:
incrementaron 38% en el periodo julio de 2011-junio de 2012 y disminuyeron 25% en el periodo julio de
2012-junio de 2013, 0.5% en el periodo julio de 2013-junio de 2014 y 2% en el periodo de examen.

124. Considerando el comportamiento de los ingresos y los costos de operacién sefialado anteriormente,
la Secretaria observé que tanto las utilidades operativas de la rama de produccién nacional como el margen
operativo, resultantes de las ventas directas en el mercado interno, fueron positivos en el periodo analizado;
en ese sentido:

a. las utilidades operativas derivadas de las ventas directas al mercado interno de la rama de
produccién nacional acumularon un crecimiento de 76% en el periodo analizado: disminuyeron 1% en
el periodo julio de 2011-junio de 2012, incrementaron 37% en el periodo julio de 2012-junio de 2013,
disminuyeron 23% el periodo julio de 2013-junio de 2014 y finalmente crecieron 68% en el periodo de
examen; lo anterior, debido al mayor incremento de los ingresos en términos relativos que los costos
de operacion en el periodo analizado (21% contra 1%, respectivamente), y

b. el margen de operacién de las ventas directas al mercado interno fue positivo durante el periodo
analizado, al acumular un crecimiento de 12 puntos porcentuales: se redujo 5.9 puntos porcentuales
en el periodo julio de 2011-junio de 2012 e incrementd 11.5 puntos porcentuales en el periodo julio
de 2012-junio de 2013, para disminuir nuevamente 5.4 puntos porcentuales en el periodo julio de
2013-junio de 2014 y recuperarse al crecer 11.8 puntos porcentuales en el periodo de examen; al ser
de 27% en el periodo julio de 2010-junio de 2011, 21% en el periodo julio de 2011-junio de 2012,
32% en el periodo julio de 2012-junio de 2013, 27% en el periodo julio de 2013-junio de 2014 y 39%
en el periodo de examen.

125. Por otra parte, la Secretaria evalu6 las variables que emanan de los estados financieros,
considerando que constituyen el grupo 0 gama mas restringido de productos que incluyen al producto similar.

126. Respecto al comportamiento que tuvieron los indicadores financieros que corresponden a la empresa
en su conjunto, la Secretaria analizé el comportamiento del rendimiento sobre la inversion (“ROA” por las
siglas en inglés de Return on Assets), el flujo de caja a nivel operativo (que mide el ingreso neto real que
generan las operaciones productivas de una empresa, sin contar los requerimientos de inversion o capital de
trabajo en una determinada actividad productiva), asi como la capacidad de reunir capital, que regularmente
se analiza a través del comportamiento de los indices de solvencia, apalancamiento y deuda, y mide
la capacidad que tiene un productor de allegarse de los recursos financieros necesarios para la realizacion
de la actividad productiva.

127. El ROA de la rama de produccion nacional fue positivo, aunque con una tendencia ligeramente a la
baja, puesto que registré una disminucion acumulada de 1 punto porcentual entre 2010 y 2014 (1.6% en 2010,
3.2% en 2011, 0.04% en 2012, 4.2% en 2013y 0.7% en 2014).

128. A partir del estado de cambios en la situacién financiera, la Secretaria observo que el flujo de caja a
nivel operativo registré una disminucién acumulada de 96% entre 2010 y 2014: disminuyé 82% en 2011, 43%
en 2012, 164% en 2013, sin embargo, increment6 158% en 2014.

129. Por otra parte, la Secretaria midi6 la capacidad de Tamer para obtener los recursos financieros
necesarios para llevar a cabo la actividad productiva, a través de los indices de solvencia, liquidez,
apalancamiento y deuda:

a. Los niveles de solvencia y liquidez de la rama de produccién nacional reportaron niveles aceptables
en el periodo 2010 a 2014, ya que la relacion entre activos y pasivos circulantes, en promedio, fue
mayor que 1:

i. larazén de circulante (relacién entre los activos circulantes y los pasivos a corto plazo) fue de
2.2en 2010y 2011, 2.1 en 2012, 5.7 en 2013y 2.7 en 2014, y
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ii. por su parte, la prueba de acido (activo circulante menos el valor de los inventarios, en relacién
con el pasivo a corto plazo) registro niveles apenas inferiores a 1 los primeros tres afios, de 0.84
en 2010, 0.96 en 2011, 0.92 en 2012, sin embargo, registré niveles mayores a 1 en los dos
ultimos afios (2.3 en 2013y 1.1 en 2014).

b.  En cuanto al nivel de apalancamiento, se considera que una proporcion del pasivo total con respecto
al capital contable inferior a 100% es manejable; en este caso, se confirmd que el apalancamiento se
ubico en niveles apenas superiores al 100% los primeros tres afios, sin embargo, registré niveles
aceptables en los ultimos dos afios, mientras que la razén de pasivo total a activo total o deuda
registré un comportamiento adecuado:

i. el pasivo total a capital contable fue de 104% en 2010, 101% en 2011, 109% en 2012, 18% en
2013y 49% en 2014, y

ii. el pasivo total a activo total registro niveles de 51% en 2010, 50% en 2011, 52% en 2012, 15%
en 2013 y 33% en 2014.

130. Con base en el desempefio de los indicadores de la rama de produccién nacional, descritos en los
puntos anteriores de la presente Resolucion, la Secretaria concluyé que durante la vigencia de la cuota
compensatoria, la rama de produccién nacional registré6 un comportamiento positivo en la mayoria de sus
indicadores econdmicos y financieros relevantes durante el periodo analizado, como son produccion, PNOMI,
ventas al mercado interno, empleo, productividad, utilizacién de la capacidad instalada, ingresos, utilidades
operativas, margenes operativos , asi como la capacidad para obtener los recursos financieros.

131. Por otra parte, respecto al comportamiento potencial de los indicadores econdémicos y financieros
ante la posible eliminacién de la cuota compensatoria a los gatos hidraulicos tipo botella originarios de China,
Tamer manifestd que es de vital importancia seguir contando con la regulacion de importaciones en
condiciones de discriminacion de precios, a través de la cuota compensatoria vigente, ya que en caso de
eliminarse, el dafio causado por las importaciones objeto de examen se repetiria, afectando directamente sus
indicadores econdémicos y financieros, debido a que los precios del producto objeto de examen bajarian
automaticamente en por lo menos los $18 dolares por pieza, equivalentes a la actual cuota compensatoria, asi
como por el abaratamiento de su materia prima, provocando que las empresas que antes eran importadoras
vuelvan a serlo, en lugar de continuar con la tendencia actual, generandose un incremento de 16 mil piezas de
gatos hidraulicos tipo botella importados de China que inundaria el mercado mexicano y desplazaria a la
produccién nacional.

132. Para respaldar lo anterior, Tamer proporcioné proyecciones para el periodo julio de 2015-junio de
2016, de cada uno de sus indicadores econémicos y financieros (incluyendo las de los indicadores
correspondientes al estado de costos ventas y utilidades de las ventas directas al mercado interno del
producto similar), en dos escenarios: aplicando la cuota compensatoria y eliminandola.

133. La Secretaria analizo la informacion presentada por Tamer relativa a las proyecciones de sus
indicadores econémicos y financieros en los dos escenarios, y observd que los resultados de las cifras
presentadas por dicha empresa muestran que en caso de mantenerse la cuota compensatoria, la mayoria de
los indicadores econdmicos y financieros registrarian una mejoria, mientras que, en caso de eliminarse, la
mayoria de los indicadores econdmicos y financieros registrarian efectos negativos, aunque con un margen
operativo positivo de 26%. No obstante, la Secretaria determiné que las proyecciones de Tamer no estan
sustentadas en pruebas positivas para realizar un analisis objetivo, por las siguientes razones:

a. las cifras proyectadas no fueron acompafadas de una explicacion detallada de la metodologia
utilizada para realizar las proyecciones referidas de cada uno de los indicadores econémicos y
financieros, ni de una explicacion que permitiera a la Secretaria valorar adecuadamente la
razonabilidad de los resultados obtenidos, no obstante que la Secretaria le requirié al respecto, como
se sefiala en el punto 23 de la presente Resolucion; en ese sentido, Tamer se limitd a proporcionar
los datos y a describir algunas de las férmulas utilizadas para las proyecciones en una hoja
de calculo;

b. las cifras proyectadas por Tamer no sustentan sus argumentos sobre que, en caso de eliminarse la
cuota compensatoria vigente, se generaria un desplazamiento derivado de un incremento de 16 mil
piezas de gatos hidraulicos tipo botella importados de China (a precios bajos) y Tamer tendria una
pérdida de 3.5 millones de pesos o 213 mil dolares a tipo de cambio estimado de $16.5 pesos por
délar, debido a la produccién nacional de gatos hidraulicos tipo botella que se trasladaria a la oferta
de China;

c. gran parte de los rubros proyectados por Tamer no estan estimados de acuerdo con los argumentos
sefialados por la empresa, o bien, no son consistentes con los mismos, por ejemplo, en el escenario
sin cuota compensatoria, las caidas en la produccion (de mas de 45 mil piezas) y en las ventas al
mercado interno (de méas de 65 mil piezas) serian muy superiores al incremento de importaciones de
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16 mil piezas sefialado por Tamer, y todavia mucho mas, al compararlas con el incremento de las
importaciones objeto de examen proyectado por dicha empresa (menor a mil toneladas), reflejado en
las cifras expuestas en el punto 99 de la presente Resolucién. Lo anterior se observa en la Grafica 2, y

Grafica 2. Proyecciones de la pérdida de ventas de Tamer e incremento de las importaciones

objeto de examen en el escenario donde se elimina la cuota compensatoria
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Fuente: Informacién aportada por Tamer.

d. en este sentido, las proyecciones de Tamer carecen de sustento, toda vez que omitid presentar la
metodologia correspondiente, los criterios aplicados y la justificacion de cada porcentaje de variacion,
supuesto y variable de referencia utilizadas en sus célculos, ademas, de omitir el soporte documental
correspondiente, no obstante que la Secretaria le requirié al respecto, como se sefiala en el punto 23
de la presente Resolucion. Por ejemplo, sin que ésta sea exhaustiva, se muestra una descripcion de
la informacion prospectiva proporcionada por Tamer:

para el escenario con cuota compensatoria, Tamer estimd la materia prima a partir del inventario
inicial del periodo de examen, sumo las compras de materia prima y resto los inventarios finales
de la misma; sin embargo, estimd las compras multiplicando los inventarios iniciales de materia
prima por 3.5, sin explicar como calcul6 dicho factor y cémo estimé el inventario final; asimismo,
en relacion con la mano de obra directa y los gastos indirectos de fabricacion no proporcioné una
explicacion de cémo los estimé; ello aunado a que, para calcular los inventarios finales de
mercancia en proceso, multiplicé los ingresos estimados por 0.13, sin explicar la razén de utilizar
dicho factor;

en el escenario sin cuota compensatoria, Tamer estimd la materia prima a partir de sumar el
inventario inicial del periodo de examen, mas las compras de materia prima y restd los
inventarios finales de la misma; sin embargo, omitié explicar cémo estimé tanto las compras de
materia prima, como los inventarios finales de materia prima; asimismo, estimé la mano de obra
directa a partir de multiplicar la cifra estimada del escenario con cuota compensatoria por 0.7, sin
explicar como calcul6 dicho factor (sélo indicé “30% menos personal’); ello, aunado a que estimé
los gastos indirectos de fabricacion a partir de multiplicar los gastos estimados en el escenario
con cuota compensatoria por 0.9, sin explicar tampoco como calculé dicho factor (sélo sefialé
“10% menores x volumen”); finalmente, para estimar los inventarios finales de mercancia en
proceso, multiplico la cifra estimada del mismo rubro del escenario con cuota compensatoria por
1.25, sin explicar cémo obtuvo tal parametro, y

toda vez que la estimacién de muchas de las proyecciones de Tamer, derivan de las variables
referidas, éstas no constituyen elementos de prueba para realizar un analisis objetivo y la
informacién no puede considerarse pertinente para realizar un analisis integral y objetivo
de los efectos potenciales sobre los indicadores econdmicos y financieros de la rama de
produccién nacional.
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134. Al respecto, la Secretaria determind que la falta de una explicacion metodolégica o criterios
empleados por parte de Tamer, no otorga certeza de la informacion proyectada, ademas, de que no permite,
en todos los casos, replicar los calculos realizados y, en consecuencia, carece de informacién completa,
confiable y certera que refleje cudl seria el desempefio econémico y financiero de la rama de produccion
nacional, en caso de que se elimine la cuota compensatoria.

135. Con base en la informacion y pruebas presentadas, asi como en el andlisis efectuado y los resultados
descritos anteriormente, la Secretaria concluyé que, debido a la presencia de la cuota compensatoria, existié
un comportamiento favorable en la mayoria de los indicadores econémicos y financieros de la rama de
produccién nacional a lo largo del periodo analizado; no obstante, con base en lo sefialado en los puntos 133
y 134 de la presente Resolucion y lo concluido en los puntos 101 y 113 de la misma (estos Ultimos relativos a
las estimaciones del volumen de las importaciones y los precios a los que llegarian ante la eliminacion de la
cuota compensatoria), la Secretaria determind que las proyecciones que presenté Tamer no constituyen
pruebas positivas para realizar un andlisis objetivo sobre la probabilidad fundada de que, en caso de
eliminarse la cuota compensatoria, en un futuro inmediato se presentarian condiciones adversas, tales que
repercutan en una afectacién en los indicadores econdmicos y financieros de la rama de produccion nacional
de la mercancia similar.

7. Potencial exportador de China

136. Tamer manifestd que la informacion que proporcioné fue la que tuvo razonablemente a su alcance y
derivado de que no hubo mayor informacién en el expediente administrativo, ya que no comparecieron
empresas importadoras o exportadoras que proporcionaran informacion adicional, ésta debe ser considerada
como la mejor informacion disponible. En este sentido, sefialé que China tiene una gran capacidad libremente
disponible para producir acero (principal materia prima para fabricar laminas y tubos de acero, asi como los
componentes esenciales para la fabricacion de gatos hidraulicos tipo botella) que hace posible que
los fabricantes de dicha mercancia en ese pais tengan un acceso ilimitado a la fuente de abastecimiento
directa y, por consiguiente, la misma resulte sumamente barata, sin existir sefiales de que pueda haber un
cambio en los proximos afios. Indicé que la produccion de acero chino se ha incrementado, ostentando
un 50% de la producciéon mundial frente al 16% que tenia en 1999 y que sus exportaciones son mas de cinco
veces mayores a la produccién de acero en México.

137. Tamer agreg6 que dicha condicion ha hecho posible que China haya sido uno de los principales
productores de gatos hidraulicos tipo botella durante los ultimos cinco afios y que continuara siéndolo, ya que
cuenta con aproximadamente 55 fabricas dedicadas a la produccion de los mismos, las que en conjunto
produjeron 15 millones de gatos hidraulicos tipo botella en 2014 y que entre ellas se encuentra la empresa
mas grande del mundo, que reporta una produccion diaria de 75 mil gatos hidraulicos tipo botella (cifra que
representa un poco menos de la produccion anual de Tamer). Asimismo, manifestd que en 2014, China fue el
principal pais exportador de gatos hidraulicos a nivel mundial con cifras muy superiores a cualquier otro pais
productor y exportador de los mismos y que el incremento de tales exportaciones chinas realizadas a través
de la subpartida 8425.42 (en la que se encuentran comprendidos los gatos hidraulicos tipo botella) de 2012 a
2014, representd mas de 10 afios de la produccion nacional en su conjunto.

138. Para sustentar lo anterior, Tamer proporcioné cifras anuales estimadas de los volimenes de
produccién nacional, consumo interno y capacidad instalada de China para el periodo 2010-2014, cifras
de voliumenes de produccion de acero de China (obtenidas de la pagina de Internet de la World Steel
Association) y de las exportaciones realizadas a través de la subpartida 8425.42 (obtenidas de la UN
Comtrade), asi como un correo electrénico de una empresa en China en el que se sefiala cuantas empresas
producen gatos hidraulicos tipo botella en ese pais y el volumen de ventas totales realizadas en 2014 por la
industria de dicho pais, ademas de referir a una pagina de Internet relacionada con la industria del acero.

139. Al respecto, la Secretaria analiz6 la informacion sefialada en el punto anterior de la presente
Resolucion y confirmé que China fue el principal pais que realizd exportaciones a través de la subpartida
8425.42 y que sus exportaciones totales y a México incrementaron de 2010 a 2014. No obstante, como se
sefial6 en el punto 78 de la presente Resolucion, dicha informacion no es especifica de la mercancia objeto de
examen; asimismo, la Secretaria observé lo siguiente:

a. Tamer no proporciond las proyecciones de los indicadores de la industria china fabricante de gatos
hidraulicos tipo botella para el periodo julio de 2015-junio de 2016, no obstante que se le requiri6 al
respecto, como se sefiala en el punto 23 de la presente Resolucion, y

b. las cifras de produccion, consumo interno y capacidad instalada no estan sustentadas en las pruebas
presentadas por Tamer, ya que, por ejemplo:

i. el correo electrénico presentado por Tamer solo sefiala que en 2014, las ventas totales de gatos
hidraulicos tipo botella fabricados en China fueron de 15 millones de piezas (incluyendo las
ventas al mercado interno y de exportacion), sin hacer referencia a cifras sobre produccion,
consumo interno y capacidad instalada; ademas, de que las 15 millones de piezas son mucho
menores a las cifras reportadas por Tamer en relacion con dichos indicadores e incluso menores
a las exportaciones chinas realizadas a través de la subpartida 8425.42, y
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ii. como se sefialo anteriormente, Tamer no present6 el sustento probatorio relativo a la tasa de
crecimiento del parque vehicular que, al parecer, dicha empresa utiliz6 para calcular el
crecimiento de las cifras de produccion de la industria china.

140. En conclusion, la Secretaria no conté con la informacién necesaria, respaldada en pruebas positivas,
para evaluar la capacidad y el potencial exportador de la industria china de gatos hidraulicos tipo botella, a fin
de establecer la probabilidad fundada de que, en caso de eliminarse la cuota compensatoria, se
incrementarian las importaciones del producto objeto de examen en el mercado mexicano, en términos
absolutos y relativos, dando lugar a una repeticién del dafio a la rama de producciéon nacional.

H. Conclusiones

141. Con base en el analisis y los resultados descritos en la presente Resolucion, la Secretaria concluy6
gue no existen elementos suficientes para determinar que la eliminacién de la cuota compensatoria impuesta
a las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China daria lugar a la repeticion de la
practica desleal, por lo que es procedente su eliminacion. Entre los elementos que llevaron a esta conclusion,
sin que sean limitativos de aspectos que se sefialaron a lo largo de la presente Resolucién, se encuentran
los siguientes:

a. Las proyecciones del volumen de las importaciones del producto objeto de examen presentadas por
Tamer, no estan sustentadas en pruebas positivas y las cifras proyectadas por dicha empresa no
corresponden con los argumentos presentados. Debido a ello, dichas proyecciones no permiten
sustentar la probabilidad fundada de que, en caso de eliminarse la cuota compensatoria, daria lugar
a un incremento significativo de las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de
China en el mercado mexicano, en términos absolutos y en relacion con la produccion y el mercado
doméstico.

b.  Sibien las cifras de los precios proyectadas por Tamer concuerdan con la metodologia sefialada por
dicha empresa, éstas no son consistentes con las demas cifras proyectadas ni estan sustentadas en
una razonabilidad econémica y en el comportamiento racional del mercado, asi como en las
tendencias presentadas a lo largo del periodo analizado. Debido a ello, dichas proyecciones no
sustentan la probabilidad fundada de que, en caso de eliminarse la cuota compensatoria, las
importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, concurririan al mercado nacional
a niveles de precios tales, que repercutirian de manera negativa sobre los precios nacionales al
mercado interno e incrementarian la demanda por nuevas importaciones.

c. Las proyecciones de los indicadores econdémicos y financieros presentadas por Tamer no permiten
realizar un analisis pertinente, integral y objetivo de los efectos potenciales sobre la rama de
produccién nacional. En este sentido, la falta de una explicacién metodolégica o criterios empleados
por parte de dicha empresa, no otorga certeza de la informacién proyectada, ademas, de que no
permite en todos los casos replicar los célculos, en consecuencia, no se contd con informacion
completa y certera que refleje cual seria el desempefio econémico y financiero de la rama de
produccién nacional, en caso de que se elimine la cuota compensatoria.

d. No se conté con informacién respaldada en pruebas positivas, para evaluar la capacidad y el
potencial exportador de la industria china de gatos hidraulicos tipo botella, a fin de establecer
la probabilidad fundada de que, en caso de eliminarse la cuota compensatoria, incrementarian las
importaciones objeto de examen en el mercado mexicano, en términos absolutos y relativos, dando
lugar a una repeticion del dafio a la rama de produccion nacional.

142. Por lo anteriormente expuesto, con fundamento en los articulos 11.1 y 11.3 del Acuerdo Antidumping
y 67, 70 fraccion Il y 89 F fraccion 1V, literal b de la LCE se emite la siguiente:

RESOLUCION

143. Se declara concluido el presente procedimiento de examen de vigencia de la cuota compensatoria
impuesta a las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella originarias de China, independientemente del
pais de procedencia, que ingresan por la fraccion arancelaria 8425.42.02 de la TIGIE, o por cualquier otra.

144. Se elimina la cuota compensatoria impuesta a las importaciones de gatos hidraulicos tipo botella
originarias de China, a que se refiere el punto 1 de la presente Resolucién.

145. Notifiquese la presente Resolucion a las partes interesadas de que se tiene conocimiento.
146. Comuniquese esta Resolucion al SAT, para los efectos legales correspondientes.

147. La presente Resolucién entrara en vigor al dia siguiente de su publicacién en el DOF.
148. Archivese como caso total y definitivamente concluido.

Ciudad de México, a 20 de julio de 2016.- El Secretario de Economia, lldefonso Guajardo Villarreal.-
Rubrica.
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PROYECTO de Norma Oficial Mexicana PROY-NOM-191-SCFI-2015, Précticas comerciales-Elementos
normativos para la prestacion del servicio de distribucion con expendio al publico de gas natural por medio
de ductos. (Cancela al PROY-NOM-191-SCFI-2012, Practicas comerciales-Elementos normativos para la
prestacion del servicio de distribucion con comercializacion de gas natural por medio de ductos).

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de Economia.

PROYECTO DE NORMA OFICIAL MEXICANA PROY-NOM-191-SCFI-2015, PRACTICAS COMERCIALES-
ELEMENTOS NORMATIVOS PARA LA PRESTACION DEL SERVICIO DE DISTRIBUCION CON EXPENDIO AL PUBLICO
DE GAS NATURAL POR MEDIO DE DUCTOS (CANCELA AL PROY-NOM-191-SCFI-2012, PRACTICAS COMERCIALES-
ELEMENTOS NORMATIVOS PARA LA PRESTACION DEL SERVICIO DE DISTRIBUCION CON COMERCIALIZACION
DE GAS NATURAL POR MEDIO DE DUCTOS).

ALBERTO ULISES ESTEBAN MARINA, Director General de Normas y Presidente del Comité Consultivo
Nacional de Normalizacion de la Secretaria de Economia (CCONNSE), con fundamento en los articulos 4 de
la Ley Federal de Procedimiento Administrativo; 34, fracciones XIll y XXXIIl de la Ley Organica de la
Administracion Publica Federal; 39, fraccién V; 40, fracciones Ill y XII; 46 y 47, fraccion IV de la Ley Federal
sobre Metrologia y Normalizacion; 33 de su Reglamento; y 21, fracciones I, IV, IX y X del Reglamento Interior
de esta Secretaria, expide para consulta publica el presente Proyecto de Norma Oficial Mexicana
PROY-NOM-191-SCFI-2015, Practicas comerciales-Elementos normativos para la prestacion del servicio de
distribucién con expendio al publico de gas natural por medio de ductos, a efecto de que dentro de los
siguientes 60 dias naturales los interesados presenten sus comentarios ante el CCONNSE, ubicado en Av.
Puente de Tecamachalco Nim. 6, Col. Lomas de Tecamachalco, Seccién Fuentes, Naucalpan de Juarez,
C.P. 53950, Estado de México, teléfono 52 29 61 00, extension 43264, fax 55 20 97 15, o bien a los correos
electrénicos: julian.lazos@economia.gob.mx y dgn.susana@economia.gob.mx para que, en los términos de la
ley de la materia, se consideren en el seno del Comité que lo propuso.

México, D.F., a 21 de enero de 2016.- El Director General de Normas y Presidente del Comité Consultivo
Nacional de Normalizacion de la Secretaria de Economia, Alberto Ulises Esteban Marina.- Rubrica.

PREFACIO

En la elaboracion del presente Proyecto de Norma Oficial Mexicana participaron las siguientes
instituciones:

e  Secretaria de Economia

e  Procuraduria Federal del Consumidor

e Comision Reguladora de Energia

e Agencia Nacional de Seguridad Industrial y de Proteccién al Medio Ambiente del Sector Hidrocarburos

INDICE DEL CONTENIDO
OBJETIVO Y CAMPO DE APLICACION
DEFINICIONES
DISPOSICIONES GENERALES
INFORMACION COMERCIAL AL CONSUMIDOR
DE LOS CONTRATOS DE ADHESION
EVALUACION DE LA CONFORMIDAD
VERIFICACION Y VIGILANCIA
BIBLIOGRAFIA
. CONCORDANCIA CON NORMAS INTERNACIONALES
TRANSITORIOS
PROYECTO DE NORMA OFICIAL MEXICANA PROY-NOM-191-SCF1-2015, PRACTICAS
COMERCIALES-ELEMENTOS NORMATIVOS PARA LA PRESTACION DEL SERVICIO DE
DISTRIBUCION CON EXPENDIO AL PUBLICO DE GAS NATURAL POR MEDIO DE DUCTOS
(CANCELA AL PROY-NOM-191-SCFI-2012 PRACTICAS COMERCIALES-ELEMENTOS

NORMATIVOS PARA LA PRESTACION DEL SERVICIO DE DISTRIBUCION CON
COMERCIALIZACION DE GAS NATURAL POR MEDIO DE DUCTOS)

1. Objetivo y campo de aplicacién

El presente Proyecto de Norma Oficial Mexicana PROY-NOM-191-SCFI-2015, Practicas comerciales-
Elementos normativos para la prestacion del servicio de distribucién con expendio al publico de gas natural
por medio de ductos, establece los elementos normativos, de informacién comercial y de contenido minimo de
los contratos de adhesion que los proveedores dedicados a la distribucion con expendio al publico de gas
natural por medio de ductos, deben observar y cumplir, en sus relaciones comerciales con los consumidores a
fin de que éstos cuenten de manera previa a la contratacion con la informacion que requieren para tomar la
decisidon que mas convenga a sus intereses.
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2. Definiciones

Para efectos de este PROY-NOM-191-SCFI-2015, Practicas comerciales-Elementos normativos para la
prestacion del servicio de distribucion con expendio al publico de gas natural por medio de ductos, se
establecen las siguientes definiciones:

2.1. Comision:
La Comisiéon Reguladora de Energia.
2.2. Condiciones generales:

Se refiere a las condiciones generales para la prestacion del servicio de distribucion con expendio al
publico de gas natural por medio de ductos, aprobadas y expedidas por la Comision a los proveedores.

2.3. Consumidor:

Es la persona fisica o moral que adquiere, realiza o disfruta como destinatario final bienes, productos o
servicios. Se entiende también por consumidor a la persona fisica 0 moral que adquiera, almacene, utilice o
consuma bienes 0 servicios con objeto de integrarlos en procesos de produccién, transformacion,
comercializacion o prestacion de servicios a terceros distintos a los servicios que regula la Ley de
Hidrocarburos y que estan sujetos a un permiso otorgado por la Comision, Unicamente para los casos a que
se refieren los articulos 99 y 117 de la Ley de Hidrocarburos.

2.4. Contrato de adhesion:

Se entiende por contrato de adhesién el documento elaborado unilateralmente por el proveedor, para
establecer en formatos uniformes los términos y condiciones aplicables a la adquisicién de un producto o la
prestacion de un servicio, aun cuando dicho documento no contenga todas las clausulas ordinarias de
un contrato.

Todo contrato de adhesién celebrado en territorio nacional, para su validez, estara escrito en idioma
espafiol y sus caracteres tendran que ser legibles a simple vista y en un tamafio y tipo de letra uniforme.
Ademas, no podra implicar prestaciones desproporcionadas a cargo de los consumidores, obligaciones
inequitativas o abusivas, o cualquier otra clausula o texto que viole las disposiciones de la ley.

2.5. Distribucioén:

Actividad logistica relacionada con la reparticion, incluyendo el traslado de un determinado volumen de
gas natural desde una ubicaciéon determinada hacia uno o varios destinos previamente asignados, para su
expendio al publico o consumo final.

2.6. Establecimiento:

Es el lugar donde el proveedor realiza actos relacionados Unicamente con la distribucién con expendio al
publico de gas natural por medio de ductos, de conformidad con lo dispuesto en las legislaciones locales en
la materia. Sin considerarse las instalaciones ni la infraestructura necesaria para el suministro y distribucién
y entrega de gas natural por medio de ductos.

2.7. Equipo:

Instrumento instalado para medir y registrar las cantidades de gas natural entregado a los consumidores
con el objeto de cuantificar y determinar el importe a pagar por el consumidor al amparo de la prestacion del
servicio de distribucién de gas natural por medio de ductos, mismo que debera cumplir con las disposiciones
juridicas aplicables.

2.8. Gas natural:

La mezcla de gases que se obtiene de la extraccién o del procesamiento industrial y que es constituida
principalmente por metano. Usualmente esta mezcla contiene etano, propano, butanos y pentanos. Asimismo,
puede contener dioxido de carbono, nitrégeno y acido sulfhidrico, entre otros.

2.9. Ley:

Ley Federal de Proteccién al Consumidor.

2.10. Reglamento:

Reglamento de las actividades a que se refiere el Titulo Tercero de la Ley de Hidrocarburos.
2.11. PROFECO:

La Procuraduria Federal del Consumidor.

2.12. Proveedor:

Persona fisica o moral titular de un permiso de distribuciéon de gas natural por medio de ductos, otorgado
por la Comision.
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2.13. Permiso:

Es el titulo del permiso de distribucion de gas natural por medio de ductos de gas natural, otorgado por
la Comision.

3. Disposiciones generales

3.1. El proveedor debe prestar el servicio de distribucion de gas natural por medio de ductos, de acuerdo
con el titulo de permiso y las condiciones generales aprobadas por la Comision.

3.2. El proveedor es responsable de garantizar el éptimo funcionamiento del equipo, de conformidad con
las disposiciones juridicas aplicables.

3.3. El consumidor puede dar por terminado el contrato de adhesion de prestacién del servicio de
distribucidon de gas natural por medio de ductos en cualquier momento y sin responsabilidad, de acuerdo
a lo pactado en el mismo.

3.4. El proveedor debe contar con mecanismos gratuitos de atencién de emergencias y quejas disponibles
las 24 horas del dia de todos los dias del afio, en los términos y conforme a las condiciones que establezca
la Comision.

3.5. Sin perjuicio de lo dispuesto en la legislacion fiscal, el proveedor tiene obligacién de entregar al
consumidor, en forma gratuita en su domicilio, en el establecimiento o bien por medios electrénicos factura,
recibo o comprobante en el que consten como minimo: periodo de cobro, cantidad de gas natural consumido,
precio por litro, tarifas, monto total a pagar por el periodo de cobro y deméas conceptos establecidos por
la Comision.

3.6. Los modelos de contrato deben de sefialar que en tanto no se preste el servicio de distribucion de gas
natural por medio de ductos, el proveedor no puede realizar cargo alguno.

4. Informacién comercial al consumidor

4.1. Previo a la contratacion de la prestacion del servicio de distribuciéon con expendio al publico de gas
natural por medio de ductos, el proveedor debe informar y explicar al consumidor el contenido,
alcance, requisitos y forma de contratacién, asi como las especificaciones y caracteristicas del servicio, y los
cargos aplicables.

4.2. La informacion y publicidad que difunda el proveedor por cualquier medio o forma, debera ser: veraz,
comprobable, exenta de textos, didlogos, sonidos, imagenes, marcas, denominaciones de origen u otras
descripciones que induzcan o puedan inducir a error o confusion por engafiosas o abusivas, estar en idioma
espafiol, con caracteres indelebles y legibles a simple vista.

4.3. El proveedor debe exhibir en su portal de internet, asi como a la vista del consumidor en el
establecimiento, cuando menos la siguiente informacion:

4.3.1. Precio por litro y tarifas vigentes del servicio de distribucién con expendio al publico de gas natural
por medio de ductos.

4.3.2. El modelo de contrato de adhesién aprobado y expedido por la Comision, y registrado
ante PROFECO.

4.3.3. Dias y horas de atencién al publico en general, en los establecimientos.

4.3.4. Nimero o numeros telefénicos y direccion electrénica para la atencion al consumidor
y emergencias.

4.3.5. Procedimientos para la atencién de emergencias, dudas, aclaraciones, quejas y reclamaciones.
4.3.6. Condiciones Generales.

4.4. El proveedor, en caso de que ofrezca la prestacion del servicio de distribucion de gas natural por
medio de ductos con alguna promocion, oferta o descuento, debera informar al consumidor los requisitos,
condiciones y vigencia de los mismos, asi como la forma en que podra hacer uso de ellos.

4.5. El proveedor pondra a disposicién del consumidor, la solicitud para la contratacion del servicio
de distribucion de gas natural por medio de ductos, la cual debera contener como minimo la
siguiente informacion:

a. Datos del proveedor (nombre o razon social, domicilio, teléfono y correo electrénico);
b. Datos del consumidor (hombre o razén social, domicilio, teléfono y correo electrénico);

c. Manifestacion del consumidor de haber leido y conocer el contenido de la norma y del contrato
de adhesion;
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d. Caracteristicas del servicio que desea contratar;

e. Requisitos para la prestacién del servicio;

f. Documentacion requerida;

g. Tarifas del servicio de distribucion aprobada por la Comision y vigente a la fecha de solicitud;

Dicha informacion debera ser en todo momento acorde con las condiciones generales aprobadas por
la Comision.

h. Formasy medios de pago;
i. Plazo de respuesta para atender la solicitud;

j- En caso de rechazo de la solicitud, medios de consulta para conocer los motivos de dicha negativa,
asi como el procedimiento para su atencién.

4.6. El proveedor debera dar contestacién a la solicitud de servicio, sefalada en el numeral 4.5, en la
formay en los plazos establecidos en las condiciones generales. En caso de que el proveedor determine la no
procedencia en la prestacion del servicio de distribuciéon de gas natural por medio de ductos, deberéa informar
por escrito al consumidor las causas, motivos o hechos en que sustente la negativa a prestar del servicio.

5. De los contratos de adhesién

5.1. Los modelos de contrato de adhesion, relativos a la prestacion del servicio de distribuciéon con
expendio al publico de gas natural por medio de ductos que apruebe y expida la Comision, deberan ser
registrados por el proveedor ante la PROFECO.

5.2. Para poder registrar los modelos de contrato de adhesién ante la PROFECO, éstos deberan ser
aprobados y expedidos por la Comisién, cumplir con la Ley y al menos con lo siguiente:

5.2.1. Estar escritos en idioma espafiol y ser indelebles, legibles a simple vista, y en un tamafio y tipo de
letra uniforme de al menos 9 puntos, sin perjuicio de que puedan ademas estar escritos en otro idioma.
En este Ultimo caso, prevalecera la versién en espafiol;

5.2.2. Dividirse en capitulos, apartados, incisos o cualquier otro método que facilite su comprension y la
identificacion de los servicios de distribucion de gas natural por medio de ductos;

5.2.3. Lugar y fecha de celebracién del contrato;

5.2.4. Nombre, denominacion o razén social del proveedor, asi como su domicilio, datos de localizacion,
y Registro Federal de Contribuyentes;

5.2.5. Nombre, denominacion o razén social del consumidor, domicilio, datos de localizacién y, en su caso,
el Registro Federal de Contribuyentes;

5.2.6. Descripcién del objeto del contrato de adhesién;

5.2.7. Las tarifas, montos, precios, fecha, lugar y forma de pago de la prestacion del servicio de gas
natural, por medio de ductos;

Asimismo, debe hacerse mencion que las tarifas deberan ser aprobadas por la Comisién y estar vigentes;
y que el precio del gas natural puede variar conforme al marco regulador.

5.2.8. La vigencia del contrato de adhesion;

5.2.9. Establecer el momento a partir del cual iniciara la prestacién del servicio;
5.2.10. Causales y procedimientos de cancelacion de la prestacion del servicio;
5.2.11. Causales y procedimientos de suspension de la prestacion del servicio;

5.2.12. Establecer que el proveedor no podra obligar al consumidor a contratar servicios adicionales
o diversos como requisito para la contratacion de la prestacion del servicio de distribucion con expendio al
publico de gas natural por medio de ductos, ni condicionar la prestacion del mismo al cumplimiento de las
obligaciones derivadas de los servicios adicionales o diversos;

5.2.13. En su caso, establecer las penas convencionales a las que de manera equitativa se hacen
acreedoras las partes por incumplimiento al contrato de adhesion, las cuales no podran ser superiores al
monto insoluto de la obligacion principal.

5.2.14. Establecer el mecanismo y procedimiento en caso de recision de contrato, por incumplimiento de
alguna de las partes a las obligaciones estipuladas en el mismo.

5.2.15. Establecer la relacion de los derechos y obligaciones de las partes para la prestacion del servicio
de distribucién con expendio al publico de gas natural por medio de ductos.
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5.2.16. Establecer la periodicidad de la medicién y facturacion para el cobro del servicio, asi como los
mecanismos para la correccion de los errores de medicién y/o facturacion, en los términos y conforme
a las condiciones aprobadas por la Comision.

5.2.17. Las causales para el caso en que el costo por el consumo de gas natural sea necesario realizarlo
por estimacion o por errores de calculo, en los términos y conforme al procedimiento establecido en las
condiciones generales.

5.2.18. Establecer el mecanismo, medios y lugares para la atencién de consultas, reclamaciones y/o
quejas, asi como los tiempos de solucion de éstos, de acuerdo con las condiciones generales.

5.2.19. Establecer que el proveedor, para utilizar la informacién del consumidor con fines mercadotécnicos
0 publicitarios; para transferirla a terceros; asi como para enviarle publicidad sobre bienes, productos o
servicios, debe obtener el consentimiento expreso de dicho consumidor, su manifestacion debe estar firmada
0 en un documento previsto para tal efecto, de conformidad con la ley.

5.2.20. Establecer que el proveedor ha dado a conocer al consumidor el aviso de privacidad en los
términos sefialados en la ley federal de proteccion de datos personales en posesion de los particulares, asi
como el derecho de ejercer sus derechos arco.

5.2.21. La Comisidn es competente en la via administrativa para resolver cualquier controversia que se
suscite sobre la interpretacion del contrato de adhesién, en lo relativo a la prestacion del servicio de
distribucién de gas natural por medio de ductos.

5.2.22. La PROFECO es competente para resolver cualquier queja, reclamacién, aclaracion o controversia
que se suscite con motivo de la relacion comercial entre el proveedor y el consumidor al amparo y de acuerdo
con los términos del contrato de adhesion.

5.2.23. Establecer los datos registrales otorgados por PROFECO.

5.2.24. Establecer que el proveedor se encuentra obligado a entregar un estado de cuenta y la factura
correspondiente al servicio de distribucién de gas natural por medio de ductos contratados, en el domicilio del
consumidor. La factura debera ser emitida y entregada en los términos y conforme a los plazos aprobados por
la comision. El consumidor podra pactar con el proveedor que el estado de cuenta, en sustitucion
de la obligacion referida, pueda consultarse a través de cualquier medio que al efecto se acuerde entre
ambas partes.

La factura debe ser proporcionada al consumidor en los términos y plazos aprobados por la Comision.
Para el caso del estado de cuenta, éste puede ser proporcionado por los medios pactados entre las partes,
cuando menos 7 dias naturales antes de la fecha de pago por la prestacion del servicio correspondiente.

5.2.25. Establecer el plazo que el consumidor conforme a las condiciones generales tiene para presentar
las reclamaciones que considere convenientes a la factura y/o estado de cuenta, el cual no podra ser menor
a un afo.

5.3. Los contratos de adhesién no podran contener clausulas que:

a. Permitan modificar de manera unilateral los términos y condiciones de contratacion, salvo cuando la
modificacion derive de un cambio en ley, en las condiciones generales o implique reducciones
de precios o aumento en la cantidad del bien o servicios que el consumidor recibiria por el mismo
precio contratado;

Trasladen la responsabilidad civil del proveedor a terceros que no formen parte del contrato;
Liberen al proveedor de su responsabilidad civil;
Prevengan términos de prescripcion inferiores a los legales;

Prescriban el cumplimiento de ciertas formalidades para la procedencia de las acciones que se
promuevan contra el proveedor;

f. Obliguen al consumidor a renunciar a la protecciéon de la Ley o lo sometan a la competencia
de tribunales extranjeros;

g. Incluyan la adquisicion de algin bien, producto o servicio distintos al objeto de la prestacion del
servicio de distribucion de gas natural; o condicionen la prestacion de dicho servicio a la contratacién
o0 adquisicion de los mismos;

h. Prevean la realizacion de practicas desleales, abusivas o discriminatorias por parte del proveedor;

i. Sujeten la prestacion del servicio de distribucion de gas natural por medio de ductos a un plazo
forzoso; y

j- Dentro del contrato de adhesion deberéa preverse el derecho a la bonificacion por deficiencia en la
calidad en el servicio.
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6. Evaluacion de la conformidad

El presente PROY-NOM-191-SCFI-2015, Practicas comerciales-Elementos normativos para la prestacion
del servicio de distribucion con expendio al plblico de gas natural por medio de ductos, no es certificable, la
evaluacion de la conformidad se efectuara a través de la verificacion y vigilancia de la PROFECO, dentro del
ambito de su competencia.

7. Verificacion y vigilancia

Corresponde a la PROFECO, dentro del &mbito de su competencia, verificar y vigilar el cumplimiento
del presente PROY-NOM-191-SCFI-2015, Practicas comerciales-Elementos normativos para la prestacion del
servicio de distribucién con expendio al publico de gas natural por medio de ductos; asi como sancionar
el incumplimiento a sus disposiciones, de conformidad con lo dispuesto en la Ley y demas ordenamientos
legales aplicables.

Las sanciones que la PROFECO emita Unicamente versaran sobre el incumplimiento por parte de los
proveedores al presente PROY-NOM-191-SCFI-2015, Préacticas comerciales-Elementos normativos para la
prestacion del servicio de distribucién con expendio al publico de gas natural por medio de ductos; dejando
a salvo las atribuciones que la Comision tiene para emitir sanciones, con respecto a la prestacion del servicio
de distribucién y demés actividades reguladas.

Cuando se detecten actos que pudieran representar posibles infracciones e incumplimientos a las
disposiciones legales cuya competencia corresponda a la Comisién o a otra autoridad, se procedera a dar
la vista correspondiente.
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9. Concordancia con normas internacionales

Este Proyecto de Norma Oficial Mexicana PROY-NOM-191-SCFI-2015, Practicas comerciales-Elementos
normativos para la prestacion del servicio de distribucion con expendio al publico de gas natural por medio de
ductos, no concuerda con norma internacional alguna por no existir referencia al momento de su elaboracion.

TRANSITORIOS

PRIMERO.- El presente Proyecto de Norma Oficial Mexicana PROY-NOM-191-SCFI-2015, Practicas
comerciales-Elementos normativos para la prestacion del servicio de distribucion con expendio al publico de
gas natural por medio de ductos, una vez que sea publicado en el Diario Oficial de la Federacion como norma
definitiva, entrara en vigor a los 60 dias naturales posteriores a su publicacién.

SEGUNDO.- La obligacion de los proveedores para registrar sus modelos de Contrato de adhesion ante
PROFECO, establecida en el numeral 5.1 del presente PROY-NOM-191-SCFI-2015, Practicas comerciales-
Elementos normativos para la prestacion del servicio de distribucién con expendio al publico de gas natural
por medio de ductos, entrard en vigor 120 dias naturales posteriores a su publicacion en el Diario Oficial de
la Federacion.

México, D.F., a 21 de enero de 2016.- El Presidente del Comité Consultivo Nacional de Normalizacién de
la Secretaria de Economia y Director General de Normas, Alberto Ulises Esteban Marina.- Rubrica.



