
SECRETARIA DE ECONOMIA 
ACUERDO por el que se da a conocer el cupo para importar en 2003 con el arancel-
cupo establecido, coches de turismo y demás vehículos automóviles, concebidos 
principalmente para el transporte de personas, que se clasifican en las 
fracciones arancelarias 8703.21.99, 8703.22.01, 8703.23.01, 8703.24.01 y 
8704.31.99. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Economía. 
LUIS ERNESTO DERBEZ BAUTISTA, Secretario de Economía, con fundamento en el artículo 3o. del 

Decreto por el que se crean, modifican o suprimen diversos aranceles de la Tarifa de la Ley de los Impuestos 
Generales de Importación y de Exportación; 4o. fracción III, 5o. fracción V, 16, 17, 23 y 24 de la Ley de 
Comercio Exterior; 9 fracción V, 26 al 36 de su Reglamento; 1 y 5 fracción XVI del Reglamento Interior de la 
Secretaría de Economía, y 

CONSIDERANDO 
Que el artículo 3 del Decreto por el que se crean, modifican y suprimen diversos aranceles de la Tarifa de 

la Ley de los Impuestos Generales de Importación y de Exportación, publicado en el Diario Oficial de la 
Federación del 17 de abril de 2002, establece aranceles-cupo para las importaciones de diferentes 
mercancías; 

Que la oferta nacional de la industria automotriz es insuficiente, por lo que es necesario complementarla 
con importaciones adquiridas en condiciones similares a las que tienen en el exterior, y 

Que los mecanismos de asignación de los cupos de importación son un instrumento de la política sectorial 
para promover condiciones equitativas de competencia y la oferta nacional, y que el presente instrumento 
cuenta con la opinión favorable de la Comisión de Comercio Exterior, he tenido a bien expedir  
el siguiente: 

ACUERDO POR EL QUE SE DA A CONOCER EL CUPO PARA IMPORTAR EN 2003 CON  
EL ARANCEL-CUPO ESTABLECIDO, COCHES DE TURISMO Y DEMAS VEHICULOS AUTOMOVILES, 
CONCEBIDOS PRINCIPALMENTE PARA EL TRANSPORTE DE PERSONAS, QUE SE CLASIFICAN  

EN LAS FRACCIONES ARANCELARIAS 8703.21.99, 8703.22.01, 8703.23.01, 8703.24.01 Y 
8704.31.99 

ARTICULO PRIMERO.- El cupo para importar en 2003, coches de turismo y demás vehículos 
automóviles, concebidos principalmente para el transporte de personas, que se clasifican en las fracciones 
arancelarias 8703.21.99, 8703.22.01, 8703.23.01, 8703.24.01 y 8704.31.99, dentro del arancel-cupo 
establecido en el artículo 3 del Decreto por el que se crean, modifican y suprimen diversos aranceles de la 
Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importación y de Exportación, publicado en el Diario Oficial 
de la Federación del 17 de abril de 2002, son los que se determinan en el cuadro siguiente: 

Fracción arancelaria Descripción del cupo Monto 

8703 
 
 
8703.21.99 
8703.22.01 
 
8703.23.01 
 
8703.24.01 
8704.31.99 

Coches de turismo y demás vehículos automóviles, 
concebidos principalmente para el transporte de 
personas 
De cilindrada inferior o igual a 1,000 cm3 
De cilindrada superior a 1,000 cm3 pero inferior o igual 
a 1,500 cm3 
De cilindrada superior a 1,500 cm3 pero inferior o igual 
a 3,000 cm3 
De cilindrada superior a 3,000 cm3 
Los demás 

Conforme a necesidades de 
importación determinadas 
por la Dirección General  
de Industrias Pesadas y de 
Alta Tecnología 

 
ARTICULO SEGUNDO.- De conformidad con lo dispuesto en el artículo 24 párrafo segundo de la Ley de 

Comercio Exterior, así como el artículo 31 de su Reglamento, durante 2003 se aplica el mecanismo de 
asignación directa al cupo enunciado en el artículo anterior. 

ARTICULO TERCERO.- Podrán solicitar asignación del cupo a que se refiere este Acuerdo, las empresas 
de la Industria Automotriz Terminal que cuenten con registro vigente como Industria Terminal Fabricante de 
Vehículos Automotores, expedido por la Secretaría de Economía, conforme el Decreto para el Fomento y 



Modernización de la Industria Automotriz. La asignación será otorgada por la Dirección General de Comercio 
Exterior (DGCE), previo dictamen de la Dirección General de Industrias Pesadas y de Alta Tecnología 
(DGIPAT), quien lo emitirá dentro de los cinco días hábiles posteriores a que sean turnadas por aquélla para 
su dictamen y esta última determinará la vigencia de la asignación, país de procedencia de las unidades y 
calculará las cifras que correspondan conforme a los siguientes criterios: 

a) Para empresas que cuenten con antecedentes de importación, hasta 1.5 veces el volumen de 
importación anual más alto en los últimos tres años, excluyendo las importaciones realizadas 
de países con los que México tiene acuerdos comerciales que incluyan un cupo para vehículos.  
El monto podrá ser ampliado hasta por las necesidades que determine la DGIPAT. 

b) Para empresas que no cuenten con antecedentes de importación, la primera asignación podrá ser 
hasta 200 unidades, salvo que la DGIPAT determine una necesidad mayor. 

c) En ambos casos, podrán autorizarse ampliaciones, siempre que la empresa solicitante demuestre 
haber ejercido, por lo menos, el 80% de la asignación anterior y que demuestre las necesidades 
adicionales a DGIPAT. 

ARTICULO CUARTO.- Los interesados deberán presentar en la ventanilla de atención al público, ubicada 
en Insurgentes Sur 1940, colonia Florida, Delegación Alvaro Obregón, México, D.F., o en la representación 
federal de esta Secretaría que les corresponda, la Solicitud de asignación de cupo (formato SE-03-011-1), la 
hoja de requisitos específicos se anexa al presente Acuerdo. 

ARTICULO QUINTO.- Una vez asignado el monto para importar dentro del arancel-cupo, la Secretaría, 
a través de la DGCE o de la representación federal correspondiente, expedirá los certificados de cupo, previa 
solicitud del interesado en el formato Solicitud de certificados de cupo (obtenido por asignación directa)  
SE-03-013-5. El certificado de cupo deberá ser retornado a la oficina que lo expidió, dentro de los quince días 
hábiles siguientes al término de su vigencia. 

ARTICULO SEXTO.- Los formatos a que se hace referencia en este Acuerdo, estarán a disposición de los 
interesados en la DGCE o en las representaciones federales de la Secretaría, y en la página de Internet de la 
Comisión Federal de Mejora Regulatoria, en la dirección: www.cofemer.gob.mx.  

TRANSITORIO 

UNICO. El presente Acuerdo entrará en vigor al día siguiente de su publicación en el Diario Oficial de la 
Federación, y concluirá en su vigencia el 31 de diciembre de 2003. 

México, D.F., a 13 de enero de 2003.- El Secretario de Economía, Luis Ernesto Derbez Bautista.- 
Rúbrica. 

ANEXO 

SECRETARIA DE ECONOMIA 
DIRECCION GENERAL DE COMERCIO EXTERIOR 

2003 
REQUISITOS PARA LA ASIGNACION DEL CUPO 

DE IMPORTACION DE  
VEHICULOS AUTOMOTORES 

8703.21.99; 8703.22.01; 8703.23.01; 8703.24.01; 8704.31.99 
PROVENIENTE DE TODO EL MUNDO (UNILATERAL) 

Asignación Directa 

   
Beneficiarios  Empresas de la Industria Automotriz Terminal que cuenten con registro vigente como 

Industria Terminal Fabricante de Vehículos Automotores, expedido por la Secretaría de 
Economía, conforme al Decreto para el Fomento y Modernización de la Industria 
Automotriz. 

   
Solicitud  Formato de Solicitud de Asignación de Cupo (SE-03-011-1).  
   
Documentos por cupo 
(Apartado de Documentos 
Anexos, de la Solicitud de 
Asignación de Cupo; 
documentación adicional) 

 La empresa deberá presentar: 

  Documento Periodicidad 



  Carta bajo protesta de decir verdad en la que se indique 
modelos a importar, país de origen, número de vehículos, valor 
unitario y fracción arancelaria por modelo. 

Cada vez que presente 
solicitud 

    
 

_______________________ 
RESOLUCION preliminar de la investigación antidumping sobre las importaciones de 
tubería con costura de acero inoxidable, mercancía actualmente clasificada en la 
fracción arancelaria 7306.40.99 de la Ley de los Impuestos Generales de 
Importación y de Exportación, originarias de Taiwán, independientemente del país 
de procedencia. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Economía. 
RESOLUCION PRELIMINAR DE LA INVESTIGACION ANTIDUMPING SOBRE LAS IMPORTACIONES DE TUBERIA 

CON COSTURA DE ACERO INOXIDABLE, MERCANCIA ACTUALMENTE CLASIFICADA EN LA FRACCION 
ARANCELARIA 7306.40.99 DE LA LEY DE LOS IMPUESTOS GENERALES DE IMPORTACION Y DE EXPORTACION, 
ORIGINARIAS DE TAIWAN, INDEPENDIENTEMENTE DEL PAIS DE PROCEDENCIA. 

Visto para resolver en la etapa procesal que nos ocupa el expediente administrativo 03/02 radicado en la 
Unidad de Prácticas Comerciales Internacionales de la Secretaría de Economía, en adelante la Secretaría, se 
emite la presente Resolución preliminar de la investigación antidumping de conformidad con los siguientes: 

RESULTANDOS 

Presentación de la solicitud 
1. El 29 de enero de 2002, las empresas Techtube de México, S.A. de C.V., y su comercializadora 

Cominox, S.A. de C.V., en lo sucesivo Techtube y Cominox, respectivamente, comparecieron ante la 
Secretaría para solicitar el inicio de la investigación antidumping y la aplicación del régimen de cuotas 
compensatorias sobre las importaciones de tubería con costura de acero inoxidable, originarias de Taiwán, 
independientemente del país de procedencia. 

2. Las solicitantes manifestaron que en el periodo comprendido de octubre de 2000 a marzo de 2001, las 
importaciones de tubería con costura de acero inoxidable, originarias de Taiwán, se efectuaron en condiciones 
de discriminación de precios, lo que ha causado un daño a la producción nacional de mercancías idénticas o 
similares, conforme a lo dispuesto en los artículos 28, 30, 39 y 40 de la Ley de Comercio Exterior, en lo 
sucesivo LCE. 

Empresas solicitantes 
3. Techtube y Cominox son empresas constituidas, conforme a las leyes de los Estados Unidos 

Mexicanos, con domicilio para oír y recibir notificaciones en León de los Aldamas número 57, colonia Roma 
Sur, en México, D.F., código postal 06760, y cuya principal actividad consiste en la fabricación (Techtube) y 
comercialización (Cominox) de productos de tubería de acero inoxidable. 

4. Asimismo, conforme a lo previsto en el artículo 40 de la LCE, Techtube manifestó que en el periodo 
comprendido de octubre de 2000 a marzo de 2001, representó el 52 por ciento de la producción nacional de 
tubería con costura de acero inoxidable. Para acreditar lo anterior presentó escrito de la Cámara Nacional  
de la Industria del Hierro y del Acero (CANACERO), en la cual se hace constar que representa el 52 por ciento 
de la producción nacional de tubería con costura de acero inoxidable. 

Información sobre el producto 
Descripción del producto 
5. De acuerdo con información proporcionada por las solicitantes y la productora nacional no solicitante, 

Fischer Mexicana, S.A. de C.V., en lo sucesivo Fischer, el producto objeto de esta investigación importado de 
Taiwán y el producto similar de fabricación nacional, se fabrican a partir de rollo o fleje de acero inoxidable 
austenítico, en diámetros que se encuentran en el rango de ¼ a 8 pulgadas.  

6. El nombre genérico de este producto es tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre, el 
cual se comercializa bajo las siguientes denominaciones: a) tubo de cédula o pipe de acero inoxidable con 
costura, en el cual el diámetro nominal no coincide con el diámetro externo real del tubo, su espesor de pared 
es expresado en términos de cédulas y varía de acuerdo con el diámetro, y b) tubo calibrado o tubing de 
acero inoxidable con costura, con o sin pulido; en esta clase de tubo, el diámetro nominal coincide con el 
diámetro externo y el calibre tiene el mismo espesor independientemente del diámetro (el espesor de pared 
está identificado por una convención internacional de calibres). 

Régimen arancelario 



7. De acuerdo con la nomenclatura arancelaria de la Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de 
Importación y de Exportación, en lo sucesivo TIGIE, el producto objeto de la presente investigación se clasifica 
en la fracción arancelaria 7306.40.99. La partida 7306 considera “los demás tubos y perfiles huecos (por 
ejemplo: soldados, remachados, grapados o con los bordes simplemente aproximados), de hierro o acero”; la 
subpartida de primer nivel 7306.40 y la fracción arancelaria 7306.40.99 los describe como  
“los demás, soldados, de sección circular, de acero inoxidable”. 

8. La unidad de medida establecida en la tarifa invocada para la fracción arancelaria 7306.40.99 es el 
kilogramo, aunque las operaciones comerciales se realizan normalmente en toneladas métricas.  
Las solicitantes indicaron que a través de la fracción arancelaria referida ingresan al mercado nacional, 
además del producto investigado, otras tuberías que no son objeto de esta investigación, entre ellas, las 
siguientes: de diámetros mayores de 8 pulgadas, de otras aleaciones de acero inoxidable, de diámetros 
exteriores menores a ¼ de pulgada, en tramos o en rollos, y tubos cortados a medida, de una pieza en 
especial, los cuales ingresan mediante el régimen de importación de maquila.  

9. Conforme a la Ley de los Impuestos Generales de Importación y de Exportación publicado el 18 de 
enero de 2002, las importaciones de Taiwán clasificadas en la fracción arancelaria 7306.40.99 se sujetaron a 
un arancel ad-valorem de 18 por ciento.  

Características técnicas y composición química  
10. 1.e acuerdo con lo manifestado por las solicitantes y Fischer, la tubería de acero inoxidable con 

costura de cédula y/o calibre importada de Taiwán y la de fabricación nacional, se fabrican principalmente bajo 
las normas ASTM A-312, ASTM A-554, ASTM A-249 y ASTM A-269, con acero denominado TP304 o TP304L 
y TP316 o TP316L.  

11.2.En cuanto a la tubería de acero inoxidable con costura fabricada bajo la Norma ASTM A-312, ésta 
presenta las siguientes características y especificaciones: se denomina tubería de cédula o pipe, se maneja 
por cédulas (5, 10 o 40), el diámetro nominal (de ¼ hasta 8 pulgadas), no coincide con el diámetro exterior, el 
espesor de pared varía para una misma cédula, dependiendo del diámetro, y se encuentra en un rango de 
1.65 a 8.18 milímetros, aunque el espesor de pared en milímetros no es de uso común, puesto que para su 
descripción es suficiente el diámetro, la cédula y el tipo de acero.  

12.3.Por lo que se refiere a la tubería de acero inoxidable con costura fabricada bajo las normas  
ASTM A-554, ASTM A-249 y ASTM A-269, las características y especificaciones que la identifican, entre 
otras, son las siguientes: se denomina tubería calibrada o tubing, el diámetro nominal (de ¼ a 4 pulgadas) 
coincide con el diámetro exterior, en calibre 10 al 25. Independientemente del diámetro, el calibre tiene el 
mismo espesor de pared, el cual se encuentra en un rango de 0.5 a 3.4 milímetros.  

13.4.Cabe señalar que en la tubería inoxidable con costura, tanto la de cédula o pipe como la calibrada o 
tubing, el contenido de cromo, níquel y carbono se ubica entre 16 a 20, 8 a 15 y de 0.035 a 0.08 por ciento, 
respectivamente.  

14.5.En esta etapa de la investigación, la Secretaría no tuvo información sobre argumentos y medios 
probatorios que desvirtuara lo señalado por los productores nacionales sobre las características físicas, 
técnicas y composición química que identifica a la tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o 
calibre importada de Taiwán y la de fabricación nacional. En particular, la importadora La Paloma Cía. de 
Metales, S.A. de C.V., en lo sucesivo La Paloma, señaló que ambos productos los utiliza indistintamente en 
sus actividades comerciales.  

15.6.Con base en lo señalado anteriormente, así como de los medios probatorios proporcionados por las 
solicitantes, lo cual se indica y describe en los puntos 13 y 14 de la resolución de inicio, la Secretaría apreció 
que existen elementos suficientes que indican que tanto la tubería de acero inoxidable con costura de cédula 
y/o calibre importada de Taiwán y la de fabricación nacional tienen características físicas, técnicas y 
composición química semejantes.  

Proceso productivo 
16.7.De acuerdo con las solicitantes, lo cual fue respaldado por la productora nacional Fischer, el proceso 

para la fabricación de tubería de acero inoxidable con costura, con variaciones mínimas, es el mismo en todos 
los países. El insumo principal para la fabricación de este producto es el rollo o fleje de acero inoxidable 
austenítico que generalmente mide 1.2 metros de ancho; entre los insumos secundarios para su producción 
se encuentran el gas LP o energía eléctrica, electrodos, lijas, sierras, agua, ácidos anhídricos y nítricos, entre 
otros.  

17.8.El proceso de producción del producto objeto de la investigación se lleva a cabo en la siguiente 
forma: en una primera etapa el rollo o fleje de acero inoxidable austenítico se corta en anchos de acuerdo con 



el diámetro del tubo que se fabricará; a continuación el fleje es rolado para darle la forma cilíndrica y 
posteriormente se suelda.  

18.9.En una segunda etapa, los tubos se cortan en las medidas requeridas y entran a un proceso de 
horneado a una temperatura de aproximadamente 1,100 grados centígrados (°C), posteriormente son 
enderezados y calibrados; en el caso de que los tubos no sean horneados con una atmósfera controlada, 
éstos requieren de un tratamiento químico con ácidos para formar una capa de óxido de cromo para evitar la 
corrosión. Finalmente, los tubos son limpiados a través de inmersión en agua y secados con aire a presión y, 
en el caso de ser requerido un acabado brillante, los tubos se pasan a un proceso de pulido por abrasión.  

19. Por su parte, la exportadora compareciente y la importadora La Paloma, no manifestaron argumentos 
ni proporcionaron elementos probatorios que desvirtuaran la similitud entre el proceso de producción de la 
tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre de fabricación nacional y de la importada 
originaria de Taiwán. 

Usos y funciones 
20. La tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre tiene una amplia gama de 

aplicaciones en diversas industrias: química, petroquímica, papelera, pinturas, textil, farmacéutica, 
procesamiento de bebidas y alimentos, armadoras de autobuses, armadora de trenes, fabricantes de muebles 
industriales, fabricantes de inmobiliario urbano e industria de la construcción, entre otros. Asimismo, cuando 
esta tubería es pulida, principalmente la calibrada, en razón de su resistencia y durabilidad a diferentes 
condiciones del medio ambiente y del mínimo de mantenimiento que requiere, se utiliza en pasamanería, así 
como en estructuras de muebles domésticos y urbanos.  

21. En particular, el tubo de cédula o pipe de acero inoxidable con costura se utiliza principalmente para la 
conducción de fluidos corrosivos o que requieren ser manejados en un ambiente de estrictos controles de 
asepsia, tales como químicos, petroquímicos, farmacéuticos o alimenticios, entre otros. En cuanto al tubo 
calibrado o tubing, éste se utiliza principalmente en aplicaciones que requieren mayor precisión dimensional, 
tales como equipos de proceso e instrumentación, entre otros.  

22.10.Por otra parte, las solicitantes y Fischer indicaron que en aplicaciones donde la temperatura y la 
presión son bajas la tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre puede ser sustituida por 
tubo de PVC para uso industrial (CPVC); asimismo, cuando el producto investigado tiene un uso ornamental, 
éste puede ser sustituido por aluminio, bronce o acero, aunque su duración y facilidad de mantenimiento  
es menor.  

Normas 
23.11.De acuerdo con lo indicado por las solicitantes y Fischer, la tubería de acero inoxidable con costura 

de cédula y/o calibre importada de Taiwán y la de fabricación nacional, se fabrica principalmente bajo las 
normas ASTM A-312, ASTM A-554, ASTM A-249 y ASTM A-269.  

Inicio de la investigación 
24. Una vez cubiertos los requisitos previstos en la LCE y en el Reglamento de la Ley de Comercio 

Exterior, en lo sucesivo RLCE, el 14 de mayo de 2002 se publicó en el D.O.F. la resolución por la que se 
aceptó la solicitud y se declaró el inicio de la investigación antidumping sobre las importaciones de tubería con 
costura de acero inoxidable, originarias de Taiwán, independientemente del país de su procedencia, para lo 
cual se fijó como periodo de investigación el comprendido de octubre de 2000 a marzo 2001.  

Convocatoria y notificaciones 
25. Mediante la publicación a que se refiere el punto anterior, la Secretaría convocó a los importadores, 

exportadores y a cualquier persona que considerara tener interés jurídico en el resultado de la investigación, 
para que comparecieran a manifestar lo que a su derecho conviniese. 

26. Con fundamento en los artículos 53 de la LCE y 142 del RLCE, la autoridad procedió a notificar el 
inicio de la investigación antidumping a las solicitantes, al gobierno de Taiwán y a las empresas importadoras 
y exportadoras de que tuvo conocimiento, corriéndoles traslado a estas últimas de la solicitud y de sus 
anexos, así como de los formularios oficiales de investigación, con el objeto de que presentaran la información 
requerida y formularan su defensa. 

Prórrogas 
27. Con fechas 20, 25 de junio y 9 de julio de 2002 se otorgó una prórroga a las empresas Internacional de 

Aleaciones Inoxidables, S.A. de C.V., en lo sucesivo Internacional de Aleaciones, Ta Chen Pipe Stainless, Co. 
Ltd., en lo sucesivo Ta Chen, Aceros y Metales Internacionales, S.A. de C.V., en lo sucesivo Aceros y 
Metales, Tube Tec, S.A. de C.V. en lo sucesivo Tube Tec, ahora Lion Tube, S. de R.L. de C.V., en lo sucesivo 
Lion Tube y Fischer, para presentar argumentos y pruebas, mismas que vencieron el 9 y 16 de julio de 2002.  

Comparecientes 



28. Derivado de la convocatoria y notificaciones descritas en los puntos 25 y 26 de esta Resolución, 
comparecieron las empresas solicitantes, importadoras, exportadoras, cuyas razones sociales y domicilios se 
mencionan a continuación: 

Importadores 
Aceros y Metales Internacionales, S.A. de C.V. 
World Trade Center 
Av. de las Naciones número 1, piso 22 
oficina 35, colonia Nápoles 
código postal 03810, México, D.F. 
La Paloma Cía. de Metales, S.A. de C.V. 
Av. 5 de Febrero número 228 Norte 
Fraccionamiento San Pablo 
código postal 76130, Querétaro, Qro. 
Lion Tube, S. de R.L. de C.V. 
Río Guadiana número 11 
colonia Cuauhtémoc  
código postal 06500, México, D.F. 
Exportadores 
Ta-Chen Pipe Stainless Co., LTD 
Galileo número 55, piso 1 
colonia Polanco 
código postal 11560, México, D.F. 
Productor Nacional no solicitante 
Fischer Mexicana, S.A. de C.V. 
Calle de Cholula número 126-A 
colonia H. Condesa 
código postal 06140, México, D.F. 

Argumentos y medios de prueba de las comparecientes 
Importadores 
La Paloma Cía. de Metales, S.A. de C.V. 
29. Mediante escrito del 10 de junio de 2002, compareció La Paloma para manifestar su interés jurídico en 

el presente procedimiento y señalar que durante el periodo investigado realizó importaciones de tubería con 
costura de acero inoxidable de Taiwán. 

30. Para acreditar lo anterior, presentó lo siguiente: 
A. Copia de pedimentos de importación de febrero a noviembre de 2000.  
B. Copia certificada del instrumento notarial número 275,829 pasada ante la fe del Notario Público 

número 10, en México, Distrito Federal. 
C. Copia de credencial de elector del C. José Nava Fuentes, expedida por el Instituto Federal Electoral. 
D. Copia de credencial de elector del C. Miguel Angel Vega Castro, expedida por el Instituto  

Federal Electoral. 
E. Copia de credencial de elector del C. Rafael Castañeda Hernández, expedida por el Instituto  

Federal Electoral. 
F. Copia de credencial de elector del C. Luciano Rivera Luna, expedida por el Instituto  

Federal Electoral. 
Aceros y Metales Internacionales, S.A. de C.V. 
31. Mediante escrito del 10 de julio de 2002, compareció Aceros y Metales para manifestar que durante el 

periodo investigado realizó importaciones de tubería con costura de acero inoxidable de Taiwán. 
32.12.Para acreditar lo anterior, presentó lo siguiente: 
A. Copia simple del tercer testimonio de la escritura número 45,172 pasada ante la fe del Notario 

Público número 25, en México, Distrito Federal. 
B. Copia simple del primer testimonio del instrumento notarial número 45,171 pasado ante la fe del 

Notario Público número 25, en México, Distrito Federal. 
C. Copia de credencial de elector del C. Xavier Pérez Flores, expedida por el Instituto Federal Electoral. 



D. Pedimentos de importación de abril de 2001. 
E. Documento que contiene el informe sobre el examen de los estados financieros al 31 de diciembre 

de 2000 y por el ejercicio de diez meses que terminó al 31 de diciembre de 1999. 
Lion Tube, S. de R.L. de C.V.  
33. Mediante escrito de fecha 10 de julio de 2002, compareció Lion Tube para manifestar su interés 

jurídico en la presente investigación y presentar los siguientes medios de prueba: 
A. Séptimo testimonio del instrumento notarial número 83,797 pasado ante la fe del Notario Público 

número 40, en México, Distrito Federal. 
B. Copia certificada del instrumento notarial número 29,398 pasada ante la fe del Notario Público 

número 1, en México, Distrito Federal. 
C. Primer testimonio del instrumento notarial número 49,179 pasado ante la fe del Notario Público 

número 36, en México, Distrito Federal. 
D. Primer testimonio del instrumento notarial número 49,180 pasado ante la fe del Notario Público 

número 36, en México, Distrito Federal. 
E. Tercer testimonio del instrumento notarial número 83,498 pasado ante la fe del Notario Público 

número 40, en México, Distrito Federal. 
F. Quinto testimonio del instrumento notarial número 83,499 pasado ante la fe del Notario Público 

número 40, en México, Distrito Federal. 
G. Diagrama que contiene la estructura corporativa de la empresa Lion Tube elaborado por la  

misma empresa. 
H. Pedimentos de importación de octubre de 1998 a febrero de 2001. 
I. Copia de estados financieros de Tube Tec al 31 de diciembre de 1999 y 2000.  
J. Copia del dictamen del auditor y estados financieros de Tube Tec al 31 de diciembre de 2000  

y 2001. 
Exportadoras 
Ta Chen Pipe Stainless, Co., Ltd. 
34. Mediante escrito de fecha 9 de julio de 2002, compareció la exportadora Ta Chen para manifestar su 

interés jurídico en la presente investigación y presentar los siguientes medios de prueba: 
A. Segundo testimonio del instrumento notarial número 93,207 pasado ante la fe del Notario Público 

103, en México, D.F. 
B. Copia de la Licencia Corporativa de Ta Chen. 
C. Documento que contiene reportes financieros auditados de Ta Chen de fecha 31 de diciembre de 

2000 y 31 de octubre de 2000, con traducción al español. 
D. Documento que contiene capacidad instalada para la fabricación del producto investigado de abril de 

1998 a marzo de 2001, elaborado por Ta Chen. 
E. Documento que contiene indicadores de la empresa exportadora de abril de 1998 a marzo de 2001, 

elaborado por Ta Chen. 
F. Documento que contiene ventas totales del producto investigado a los Estados Unidos Mexicanos de 

octubre de 2000 a marzo de 2001. 
G. Documento que contiene ventas totales de tubería con costura de acero inoxidable al mercado 

interno de octubre de 2000 a marzo de 2001. 
H. Documento que contiene ventas totales del producto investigado en cada uno de los mercados de 

exportación distintos a los Estados Unidos Mexicanos de octubre de 2000 a marzo de 2001. 
I. Hoja de trabajo para el cálculo por préstamo a corto plazo, elaborado por Ta Chen. 
J. Hoja de trabajo respecto a gastos de empaquetamiento de octubre de 2000 a marzo de 2001, 

elaborado por Ta Chen, con traducción al español. 
K. Documento que contiene estado de ingresos de Ta Chen de enero a marzo de 2001. 
L. Hoja de trabajo de costos de material de octubre de 2000 a marzo de 2001 elaborado por Ta Chen. 
M. Hoja de trabajo de costos de conversión variable de octubre de 2000 a marzo de 2001, elaborado por 

Ta Chen. 



N. Hoja de trabajo de costos fijos de conversión de octubre de 2000 a marzo de 2001, elaborado por  
Ta Chen. 

O. Hoja de trabajo de gastos generales de administrativos y costo total de los bienes vendidos para 
todos los productos para el año terminado el 31 de diciembre de 2000. 

Productor Nacional no Solicitante 
Fischer Mexicana, S.A. de C.V. 
35.13.Mediante escrito de fecha 15 de julio de 2002, compareció Fischer para manifestar su interés 

jurídico y su adhesión y apoyo a la solicitud y alegatos presentados por Techtube y Cominox. 
36.14.Para acreditar lo anterior, presentó lo siguiente: 
A. Primer testimonio número 18,494 pasado ante la fe del Notario Público número 27 en San Luis 

Potosí, S.L.P. 
B. Copia certificada del instrumento notarial número 9,001 pasado ante la fe del Notario Público número 

42, en Puebla, Pue. 
C. Copia certificada del instrumento notarial número 7,321 pasado ante la fe del Notario Público número 

42, en Puebla, Pue. 
Réplicas de las solicitantes 
37. En ejercicio del derecho de réplica contenido en el artículo 164, párrafo segundo del RLCE, las 

empresas solicitantes presentaron sus contraargumentaciones y réplicas respecto de la información, 
argumentos y pruebas vertidas por las importadoras y la exportadora, a que se refieren los puntos 29 al 35 de 
esta Resolución, en los siguientes términos: 

A. La importadora Lion Tube no presentó pruebas que sustenten haber adquirido producto importado de 
una empresa exportadora en virtud del alto costo del producto de los proveedores nacionales. 

B. Los precios nacionales están regidos por la oferta y demanda del mercado nacional, por lo tanto los 
precios de venta del producto investigado de las empresas nacionales son competitivos tanto a nivel 
nacional como internacional. 

C. Las empresas nacionales mantienen un inventario de producto terminado razonable para satisfacer 
los requerimientos de los clientes. 

D. Las solicitantes han probado que el producto importado y el nacional son similares y comercialmente 
intercambiables y que las importaciones taiwanesas concurren al mercado nacional sin cumplir con el 
requerimiento de marcado que establece la norma ASTM. 

E. Los importadores no presentan pruebas documentales para comprobar su dicho sobre similitud de 
producto y sobre la falta de calidad en los productos nacionales. 

F. Las ventas de Ta Chen fueron representativas en valor y volumen sobre el total importado durante el 
periodo objeto de investigación. 

G. El argumento de Ta Chen carece de sustento al decir que no es posible rastrear un producto una vez 
que lo ha vendido a su compañía comercializadora en los Estados Unidos de América, ya que el 
certificado de calidad que se emite para un tubo permite identificarlo durante su comercialización. 

H. Las exportaciones de tubería con costura de acero inoxidable originarias de Taiwán se incrementaron 
sustancialmente durante los últimos meses del periodo investigado. 

Requerimientos de información 
Solicitante 
Techtube de México, S.A. de C.V.  
38.15.Mediante escrito de fecha 9 de septiembre de 2002, respondió el requerimiento de información 

formulado por esta Secretaría y manifestó lo siguiente: 
A. El nombre genérico del producto objeto de análisis es tubería de acero inoxidable con costura de 

cédula y/o calibre.  
B. El nombre comercial y/o técnico del producto en mención es tubería de cédula o pipe de acero 

inoxidable con costura y tubo calibrado o tubing de acero inoxidable con costura, con o sin pulido. 
C. El producto sujeto a investigación es tanto pipe como tubing. 
D. Las principales diferencias entre el pipe y tubing consisten en que el primero se maneja por cédula y 

el segundo por calibres; que el diámetro nominal del pipe no coincide con el diámetro exterior 
mientras que el diámetro nominal del tubing sí coincide con el diámetro exterior.  



E. La información de ventas del estado de costos, ventas y utilidades proporcionada en la respuesta a la 
prevención coincide con la suma de los datos de ventas en valor para el periodo anual de abril del 
2000 a marzo de 2001 y sus dos previos comparables; las pequeñas variaciones entre ambos datos 
se deben al redondeo de los cálculos matemáticos. 

39. Para acreditar su dicho, presentó lo siguiente: 
A. Documento que contiene especificaciones técnicas del producto investigado. 
B. Documento que contiene estado de costos, ventas y utilidades de la empresa Techtube para el 

periodo anual de abril de 2000 a marzo de 2001, así como para el periodo investigado y sus dos 
previos comparables.  

Exportadoras 
Ta Chen Pipe Stainless Co., Ltd. 
40. Mediante escrito de fecha 2 octubre de 2002, la exportadora Ta Chen dio respuesta al requerimiento 

de información formulado por la Secretaría y presentó lo siguiente: 
A. Documento que contiene ventas de exportación a cada uno de los terceros mercados diferentes a los 

Estados Unidos Mexicanos de octubre de 2000 a marzo de 2001. 
B. Copia de catálogos de producto. 
C. Tabla comparativa de códigos de productos similares durante el periodo investigado. 
D. Copia del expediente maestro de costos estándar y libro mayor de ventas de Ta Chen. 
E. Hoja de trabajo para el cálculo del promedio de la ganancia obtenida por la venta de productos a los 

Estados Unidos Mexicanos. 
F. Copia de facturas de noviembre de 2000 a junio de 2001. 
G. Documento que contiene reporte de empaquetamiento. 
H. Documento que contiene capacidad instalada para la elaboración del producto investigado de abril de 

1998 a marzo de 2001. 
I. Inventario de producción y ventas de acero de febrero de 2001. 
J. Copia de la Licencia Corporativa de Ta Chen, con traducción al español. 
K. Estadística mensual a enero de 2002, para la industria de Taiwán de tubería de acero sin costura. 
La Paloma Cía. de Metales, S.A. de C.V. 
41.16.Mediante escrito de fecha 9 de septiembre de 2002, La Paloma dio respuesta al requerimiento de 

información formulado por la Secretaría y presentó lo siguiente: 
A. Copia de pedimento de importación de febrero a noviembre de 2000. 
B. Copia de facturas de noviembre de 2000. 
C. Documento que contiene importaciones totales del producto investigado elaborado por La Paloma. 
Importadores no comparecientes y agentes aduanales  
Inoxidables de San Luis, S.A. de C.V., Flexinox, S.A. de C.V. y Javier Morales Garibay 
42. Mediante escritos de fechas 4 y 9 de septiembre de 2002, las anteriores importadoras y agentes 

aduanales presentaron su respuesta al requerimiento de información formulado por esta Secretaría, 
manifestando que realizaron importaciones de tubería con costura de acero inoxidable durante el  
periodo investigado.  

Productor nacional no solicitante 
Fischer Mexicana, S.A. de C.V. 
43.17.Mediante escrito de fecha 2 de octubre de 2002, Fischer dio respuesta al requerimiento de 

información formulado por la Secretaría y manifestó lo siguiente: 
A. El nombre genérico del producto objeto de análisis es tubería de acero inoxidable con costura de 

cédula y/o calibre.  
B. El nombre comercial y/o técnico del producto es tubería de cédula o pipe de acero inoxidable con 

costura y tubo calibrado o tubing de acero inoxidable con costura, con o sin pulido.  
C. El producto sujeto a investigación es tanto pipe como tubing.  



D. Las principales diferencias entre el pipe y tubing consisten en que el primero se maneja por cédula y 
el segundo por calibres; que el diámetro nominal del pipe no coincide con el diámetro exterior 
mientras que el diámetro nominal del tubing sí coincide con el diámetro exterior. 

E. Documento que contiene capacidad instalada para producir el producto investigado.  
44. Para acreditar lo anterior, presentó lo siguiente: 
A. Documento que contiene especificaciones técnicas del producto investigado.  
B. Documento que contiene datos por mes correspondientes a los indicadores, valores y precios del 

producto investigado de la empresa Fischer para los años de 1998 al 2000. 
C. Copia de los estados financieros de Fischer correspondientes a los años 1999 y 2000. 

CONSIDERANDO 

Competencia 
45. La Secretaría de Economía es competente para emitir la presente Resolución, conforme a lo dispuesto 

en los artículos 16 y 34 fracciones V y XXX de la Ley Orgánica de la Administración Pública Federal; 5 
fracción VII y 57 fracción I de la Ley de Comercio Exterior; y 1, 2, 4 y 16 fracción I del Reglamento Interior de 
la Secretaría de Economía.  

Legitimación 
46. De acuerdo con lo manifestado por la CANACERO, la empresa Techtube participa con el 52 por ciento 

de la industria nacional de tubería con costura de acero inoxidable, con lo cual se actualiza el supuesto 
contenido en los artículos 40, 50 de la LCE, 60 y 75 del RLCE. 

Legislación aplicable 
47. Para efectos de este procedimiento, son aplicables la Ley de Comercio Exterior y su Reglamento, así 

como el Acuerdo relativo a la Aplicación del artículo VI del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y 
Comercio de 1994, en lo sucesivo Acuerdo antidumping. 

48. Mediante acuerdo del 22 de julio de 2002, la Secretaría determinó no tomar en cuenta durante esta 
etapa del procedimiento los argumentos y pruebas aportados por la importadora Aceros y Metales, referidos 
en los párrafos 31 y 32 de la presente Resolución, toda vez que fueron presentados fuera del plazo legal 
otorgado para tal efecto, además de que no acreditó la legal existencia de la empresa, ni las facultades del 
representante legal de conformidad con el artículo 19 del Código Fiscal de la Federación de aplicación 
supletoria, no clasificó su información conforme a lo establecido en los artículos 80 de la LCE, 148, 149, 152, 
153, 158 del RLCE y 6.5 del Acuerdo antidumping.  

49. Mediante escrito del 22 de julio de 2002, la Secretaría determinó no tomar cuenta durante esta etapa 
del procedimiento los argumentos y pruebas aportados por la importadora Lion Tube, referidos en el párrafo 
33 de esta Resolución, toda vez que fueron presentados fuera del plazo legal otorgado para tal efecto. 

Análisis de discriminación de precios 
50. En esta etapa de la investigación, la Secretaría únicamente recibió respuesta al formulario oficial de 

investigación por parte de la empresa exportadora Ta Chen, quien proporcionó también información de su 
empresa comercializadora relacionada en los Estados Unidos de América Ta Chen International Corp., en lo 
sucesivo Ta Chen International. Asimismo, Ta Chen respondió el requerimiento de información adicional 
descrito en el punto 40 de esta Resolución. En consecuencia, la Secretaría determinó el margen de 
discriminación de precios para esta empresa de acuerdo con su propia información. 

51. El cálculo de la determinación del margen de discriminación de precios para la empresa exportadora 
Ta Chen se describe de manera detallada en los puntos del 55 al 92 de esta Resolución. 

52. La Secretaría también recibió la respuesta al formulario oficial por parte de la empresa importadora  
La Paloma, sin embargo, esta empresa no presentó alegatos ni comentarios que desvirtuarán el análisis de 
discriminación de precios realizado por la Secretaría en la resolución de inicio de investigación, publicada en 
el DOF el 14 de mayo de 2002. 

53. De igual manera, las empresas Aceros y Metales y Lion Tube presentaron respuesta al formulario 
oficial para empresas importadoras, sin embargo, por las razones expuestas en los párrafos 48 y 49 de esta 
Resolución, la Secretaría decidió no considerar su información en esta etapa de la investigación. 

54. De conformidad con el artículo 82 fracción I inciso B del RLCE, la Secretaría no puede revelar 
públicamente la información de carácter confidencial presentada por Ta Chen. 

Consideraciones metodológicas 
55. Ta Chen argumentó que durante el periodo investigado, comprendido desde el 1o. de octubre de 2000 

al 31 de marzo de 2001, exportó a México tubería con costura de acero inoxidable directamente desde la 



planta en Taiwán y a través de su empresa comercializadora relacionada ubicada en los Estados Unidos de 
América. La empresa exportadora agregó que el volumen exportado a México por medio de su 
comercializadora Ta Chen International corresponde al 4.7 por ciento del volumen total exportado a México 
durante el periodo investigado. 

56. Ta Chen señaló que los precios y los términos de venta que otorga a su empresa relacionada son 
distintos con respecto a los que otorga a sus clientes no relacionados. 

57. Por la razón anterior, Ta Chen proporcionó información para reconstruir el precio de exportación a 
partir del precio de venta de Ta Chen International al importador mexicano, durante el periodo investigado. 

58. Sin embargo, debido a que las importaciones mexicanas de tubería con costura de acero inoxidable 
provenientes de Ta Chen International fueron realizadas por un importador mexicano que no está relacionado 
o asociado con esa empresa ni con Ta Chen, la Secretaría consideró que el precio de exportación de  
Ta Chen International es fiable y determinó calcularlo sin utilizar la alternativa de reconstrucción del precio  
de exportación.  

59. La Secretaría únicamente aplicó al precio de exportación de Ta Chen International los ajustes 
necesarios para expresar ese precio a nivel planta en Taiwán. Estos ajustes se describen en los puntos del 69 
al 75 de esta Resolución. 

Códigos de producto 
60. De acuerdo con la información que obra en el expediente, Ta Chen exportó a México tubería con 

costura de acero inoxidable que se clasifica en 58 códigos de producto, de los cuales 46 códigos fueron 
exportados a México directamente y los 12 restantes por medio de su comercializadora en los Estados Unidos 
de América, Ta Chen International. 

Precio de exportación 
61.18.Con fundamento en los artículos 39 y 40 del RLCE, la Secretaría calculó un precio de exportación 

promedio ponderado en dólares de los Estados Unidos de América por kilogramo para cada uno de los 58 
tipos de producto exportados a México. La ponderación refiere la participación relativa del volumen de venta 
de cada tipo de tubería con costura de acero inoxidable en el volumen total del producto investigado 
exportado a los Estados Unidos Mexicanos. 

62. Ta Chen señaló que durante el periodo investigado no se otorgaron descuentos, reembolsos ni 
bonificaciones, por lo que el precio reportado corresponde al precio efectivamente pagado. 

Ajustes al precio de exportación  
63. Para aquellas operaciones de venta exportadas directamente por Ta Chen a México, la empresa 

propuso ajustar el precio de exportación por términos y condiciones de venta, en particular por los conceptos 
de embalaje (cajas de madera), manejo de mercancía, crédito, flete y seguro marítimo, flete interno y otros 
gastos (customs brokerage), para lo cual proporcionó información específica de cada una de las operaciones 
donde se aplicaron los ajustes solicitados. 

64. La Secretaría aceptó ajustar el precio de exportación de Ta Chen por cada uno de los conceptos 
señalados en el párrafo anterior de acuerdo con la información proporcionada por la exportadora, de 
conformidad con lo dispuesto en los artículos 2.4 del Acuerdo antidumping, 36 de la LCE, 53 y 54 del RLCE. 

65. Respecto al cálculo del ajuste por crédito, el plazo de financiamiento se obtuvo con base en el número 
de días entre la fecha de pago de la factura y la fecha de emisión de la misma. La tasa de interés se calculó a 
partir de un promedio de las tasas que pagó Ta Chen sobre sus pasivos de corto plazo durante el  
periodo investigado. 

66. En el caso de las exportaciones de tubería con costura de acero inoxidable realizadas por Ta Chen a 
México por medio de su comercializadora relacionada en los Estados Unidos de América, la empresa propuso 
realizar los siguientes ajustes al precio de exportación: embalaje, flete y seguro marítimo desde Taiwán a los 
Estados Unidos de América, gastos aduanales (tarifa del agente aduanal, derecho de trámite aduanero y otras 
obligaciones aduaneras) pagados por Ta Chen International por el ingreso de la mercancía a los Estados 
Unidos de América, flete terrestre desde el puerto estadounidense al almacén de Ta Chen International en 
Houston, gastos de almacenaje en contenedores y flete terrestre en Taiwán.  

67. Ta Chen también propuso deducir al precio de exportación de Ta Chen International un monto por 
concepto de gastos de venta, generales y administrativos, otro por concepto de gastos financieros y uno más 
por concepto de utilidad, sin embargo, por las razones expuestas en el párrafo 58 de la presente Resolución 
no fue necesario ajustar el precio de exportación de por estos conceptos. 

68. De conformidad con los artículos 2.4 del Acuerdo antidumping, 36 de la LCE y 54 del RLCE, la 
Secretaría aceptó ajustar el precio de exportación de Ta Chen International únicamente por los siguientes 



conceptos: embalaje, flete y seguro marítimo desde Taiwán a los Estados Unidos de América, gastos 
aduanales (tarifa del agente aduanal, derecho de trámite aduanero y otras obligaciones aduaneras), flete 
terrestre desde el puerto estadounidense al almacén de Ta Chen International en Houston, gastos de 
almacenaje en contenedores y flete terrestre en Taiwán.  

Embalaje 
69.19.Ta Chen señaló que Ta Chen International realiza un gasto por “empaquetamiento” de la mercancía. 

El ajuste se asignó al producto exportado a México por medio de multiplicar el precio de cada transacción por 
el factor que resulta de dividir el gasto total erogado por este concepto entre el valor total de las ventas de  
Ta Chen International en el periodo investigado. En esta etapa de la investigación, la Secretaría aceptó la 
metodología presentada por la empresa para el cálculo del ajuste por embalaje. 

Flete y seguro marítimo desde Taiwán a los Estados Unidos de América 
70.20.Ta Chen argumentó que debido a que los embarques de Ta Chen International hacia México no se 

pueden identificar con los envíos realizados por la empresa a Ta Chen International, calculó el gasto en 
dólares por kilogramo al dividir el gasto total erogado por estos conceptos entre el volumen total de los 
embarques realizados a Ta Chen International, en el periodo investigado. La información y la metodología fue 
aceptada por la Secretaría en esta etapa de la investigación. 

Gastos aduanales  
71. Ta Chen calculó el gasto en dólares por kilogramo por concepto de gastos aduanales (tarifa del agente 

aduanal, derecho de trámite aduanero y otras obligaciones aduaneras) erogados para internar la mercancía a 
los Estados Unidos de América, empleando la misma metodología descrita en el párrafo anterior, es decir, 
dividió el gasto total erogado por estos conceptos entre el volumen total de los embarques realizados a Ta 
Chen International, en el periodo investigado. La información y la metodología fue aceptada por la Secretaría 
en esta etapa de la investigación. 

Flete terrestre desde el puerto estadounidense al almacén  
72. Para calcular este gasto en dólares por kilogramo, Ta Chen dividió el gasto total erogado por este 

concepto entre el volumen total de los embarques realizados a Ta Chen International, durante el periodo 
investigado. La información y la metodología fue aceptada por la Secretaría en esta etapa de la investigación. 

Gastos de almacenaje en contenedores 
73.21.Ta Chen calculó el gasto en dólares por kilogramo al dividir el gasto total erogado por este concepto 

entre el volumen total de los embarques realizados a Ta Chen International en el periodo investigado.  
La información y la metodología fue validada por la Secretaría en esta etapa de la investigación. 

Flete terrestre en Taiwán 
74.22.Ta Chen calculó el gasto en dólares por kilogramo al dividir el gasto total erogado por este concepto 

entre el volumen total de los embarques realizados a Ta Chen International en el periodo investigado.  
La información y la metodología fue validada por la Secretaría en esta etapa de la investigación. 

Ajuste por crédito 
75.23.Adicionalmente, la Secretaría decidió aplicar al precio de exportación de Ta Chen International un 

ajuste por crédito. El plazo de financiamiento se obtuvo con base en el número de días entre la fecha de pago 
de la factura por el cliente mexicano y la fecha de emisión de la misma por Ta Chen International, información 
contenida en la base de datos presentada por la empresa. La Secretaría empleó la tasa de interés que se 
describe en el párrafo 65 de esta Resolución. 

Valor normal  
76. Para 36 de los 58 códigos de producto que se describen en el párrafo 60 de esta Resolución, Ta Chen 

reportó las ventas en su mercado interno de un código idéntico al exportado a los Estados Unidos Mexicanos.  
77. A partir de la información proporcionada por la empresa, la Secretaría observó que estos 36 códigos 

de producto vendidos en el mercado interno cumplen con el requisito de cantidad suficiente para determinar el 
valor normal que señala la nota 2 del artículo 2.2 del Acuerdo antidumping.  

78. Para los restantes 22 códigos de producto exportados a los Estados Unidos Mexicanos para los cuales 
no se reportó un código de producto idéntico vendido en el mercado de Taiwán o que aún siendo vendido, no 
cumplió con el requisito de cantidad suficiente para determinar el valor normal, la empresa propuso utilizar las 
ventas de un código similar. 

79. Los códigos de productos vendidos en el mercado de Taiwán similares a los exportados a los Estados 
Unidos Mexicanos también cumplen con el requisito de cantidad suficiente para determinar el valor normal 



que señala la nota 2 del artículo 2.2 del Acuerdo antidumping, por lo que la Secretaría estableció el valor 
normal para cada uno de los 58 códigos de producto exportados a los Estados Unidos Mexicanos según el 
precio de venta en el país de origen, de conformidad con los artículos 2.1 del Acuerdo antidumping y 31 
primer párrafo de la LCE. 

80.24.La Secretaría calculó el valor normal para cada uno de los 58 códigos de producto exportados a 
México a partir del precio promedio ponderado por kilogramo de las ventas en el mercado de Taiwán 
realizadas durante el periodo de investigación; la ponderación refiere la participación del volumen de cada una 
de las transacciones en el volumen de ventas realizadas en dicho mercado por tipo de producto, de 
conformidad con lo dispuesto en los artículos 39 y 40 del RLCE. 

81. Ta Chen señaló que durante el periodo investigado no se otorgaron descuentos, reembolsos ni 
bonificaciones, por lo que el precio reportado corresponde al precio efectivamente pagado. 

82. El valor normal se convirtió a dólares de los Estados Unidos de América con el propósito de poderlos 
comparar con el precio de exportación a los Estados Unidos Mexicanos, mismo que está expresado en esa 
divisa. Ta Chen proporcionó el tipo de cambio del dólar de Taiwán frente al dólar de los Estados Unidos de 
América durante el periodo investigado, información tomada de su libro de ventas. 

Ajustes al valor normal 
83. Ta Chen propuso ajustar el valor normal por términos y condiciones de venta, en particular, por los 

conceptos de embalaje, crédito y flete interno.  
84. La Secretaría aceptó ajustar el valor normal por cada uno de los conceptos propuestos por la empresa 

señalados en el párrafo anterior, de conformidad con los artículos 2.4 del Acuerdo antidumping, 36 de la LCE, 
53 y 54 del RLCE. 

85. Adicionalmente, la Secretaría determinó calcular un ajuste por diferencias físicas, de conformidad con 
los artículos 2.4 del Acuerdo antidumping y 56 del RLCE. 

Embalaje  
86. Ta Chen argumentó que no cuenta con registros que muestren los gastos de “empaquetamiento” 

(bolsas plásticas y bandas de acero) por envíos individuales en el mercado interno por lo que calculó el gasto 
por kilogramo por medio de dividir el monto total erogado por embalaje entre el volumen total en kilogramos de 
la tubería vendida en el mercado interno, en el periodo investigado. 

Crédito 
87.25.Para calcular este ajuste, Ta Chen obtuvo el plazo de financiamiento con base en el número de días 

entre la fecha de pago de la factura y la fecha de emisión de la misma. La tasa de interés se calculó a partir de 
un promedio de las tasas que pagó la empresa sobre sus pasivos de corto plazo durante el  
periodo investigado.  

Flete interno 
88.26.Ta Chen argumentó que los precios en el mercado interno pueden ser libre a bordo (FOB) planta o 

precios de entrega (delivered). En este sentido, la empresa proporcionó información específica para las 
operaciones en el mercado interno cuyos términos de venta se reportaron a nivel delivered.  

Ajuste por diferencias físicas 
89.27.Tal y como se describe en el punto 78 de esta Resolución, la empresa proporcionó las ventas 

internas en Taiwán para 22 códigos de tubería que son similares a los exportados a México, razón por la cual 
la Secretaría le requirió información adicional a la empresa sobre este punto. 

90. Como respuesta a dicho requerimiento, Ta Chen proporcionó, además del catálogo de productos y  
los criterios empleados en la selección de los códigos similares, información sobre los costos variables  
de los códigos de producto similares a los exportados a México vendidos en el mercado interno, así como los 
costos variables de los códigos exportados a México. 

91. Con base en la información anterior y de conformidad con los artículos 2.4 del Acuerdo antidumping y 
56 del RLCE, la Secretaría calculó un ajuste por diferencias físicas. El monto de dicho ajuste se obtuvo 
mediante la diferencia entre los costos variables de fabricación de los tipos de tubería con costura de acero 
inoxidable similares a los exportados a México vendidos en el mercado interno de Taiwán y los costos 
variables de los códigos exportados a México. 

Margen de discriminación de precios 
92. De acuerdo con la información y metodología descritas en los puntos del 55 al 91 de esta Resolución y 

con fundamento en los artículos 2.1 del Acuerdo antidumping, 30 de la LCE y 38 y 39 del RLCE, la Secretaría 
determinó que las importaciones de tubería con costura de acero inoxidable, clasificadas en la fracción 



arancelaria 7306.40.99 de la TIGIE, provenientes de la empresa Ta Chen no se realizaron en condiciones de 
discriminación de precios. 

Todos los demás exportadores 
93. Para las demás empresas taiwanesas que no comparecieron en esta etapa de la investigación, con 

fundamento en los artículos 6.8 del Acuerdo antidumping y 54 de la LCE, la Secretaría estableció que el 
margen de discriminación aplicable a la tubería con costura de acero inoxidable que se clasifica en la fracción 
arancelaria 7306.40.99 de la TIGIE, es de 3.72 por ciento. Lo anterior con base en la información 
proporcionada por las solicitantes y de acuerdo con la metodología que se describe en los puntos del 32 al 55 
de la resolución de inicio de investigación, publicada en el DOF el 14 de mayo de 2002. 

Análisis de daño, amenaza de daño y causalidad 
Similitud del producto 
94.28.A partir de los resultados descritos en los puntos 5 al 23 de esta Resolución, la Secretaría determinó 

de forma preliminar que la tubería de acero inoxidable con costura con diámetro nominal en un rango de ¼ a 8 
pulgadas originaria de Taiwán, tanto la denominada de cédula o pipe, en cédulas 5, 10 y 40, con espesor de 
pared en el rango de 1.65 a 8.18 milímetros, como la denominada tubería calibrada o tubing, en calibres 10 al 
25 y espesor de pared en un rango de 0.5 a 3.4 milímetros, es similar al producto de fabricación nacional, en 
términos de lo dispuesto en el artículo 37 fracción II del RLCE y 2.6 del Acuerdo antidumping, debido a que, 
entre otros elementos, tienen las mismas especificaciones técnicas, físicas y químicas, lo que les permite 
cumplir las mismas funciones y ser comercialmente intercambiables.  

Análisis del Mercado Internacional  
95. En la solicitud de inicio Techtube y Cominox argumentaron que no existen datos o estadísticas 

específicas para la tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre; de esta manera, para 
efectos del análisis del mercado internacional proporcionaron cifras sobre la producción mundial de acero 
inoxidable, producto a partir del cual se fabrica la mercancía investigada, para los años de 1998 a 2000 y la 
estimada para el 2002. Asimismo, proporcionaron cifras sobre exportaciones e importaciones de este producto 
correspondientes a los Estados Unidos de América para el periodo comprendido de 1989 a 2000.  

96. En razón de lo anterior, en la resolución de inicio la Secretaría únicamente identificó a los principales 
países productores de acero inoxidable, así como el comportamiento de las exportaciones e importaciones de 
este producto en el mercado norteamericano.  

97. En esta etapa de la investigación ni la exportadora ni la importadora La Paloma proporcionaron 
información sobre el comportamiento del mercado internacional de la mercancía objeto de investigación; para 
ello, argumentaron la no disponibilidad de esa información. Por su parte, Fischer se limitó a respaldar lo 
argumentado por las solicitantes en la solicitud de inicio sobre el mercado internacional.  

98. Por lo señalado anteriormente, y a reserva de allegarse de mayor información en la siguiente etapa de 
la investigación en la medida de lo posible, la Secretaría se limitó a confirmar lo establecido en los puntos 59 a 
63 de la resolución de inicio sobre el mercado internacional de la mercancía investigada, pues se consideró la 
mejor información disponible que se tuvo sobre la gama de productos más restringida que incluye al producto 
investigado.  

99. Con base en las cifras reportadas en la publicación Alloy Metals & Steel Publications, los principales 
países productores de acero inoxidable en el periodo comprendido de 1998 a 2000 fueron Japón, Estados 
Unidos de América, Corea del Sur, República Federal de Alemania, Taiwán y las Repúblicas Francesa e 
Italiana. En particular, en el año 2000 los dos primeros participaron con el 20 y 12 por ciento, respectivamente; 
por su parte Corea del Sur, República Federal de Alemania y Taiwán participaron con 8 por ciento cada uno, 
mientras que los dos últimos países indicados concentraron el 7 y 6 de la producción mundial, 
respectivamente. Asimismo, se estima que en el año 2002, la producción mundial del producto referido se 
concentra en los países indicados. Adicionalmente, la solicitante señaló que más del 73 por  
ciento de la producción mundial de acero inoxidable es austenítico, el cual es utilizado para fabricar el 
producto objeto de esta investigación.  

100. Por otra parte, a partir de cifras de Stainless Steel Information. April 2001, se apreció que tanto las 
importaciones como las exportaciones de acero inoxidable realizadas en los Estados Unidos de América han 
mostrado una tendencia ascendente en el periodo de 1998 a 2000. En particular, de 1995 a 2000 los 
volúmenes de estos indicadores registraron un crecimiento de 44.3 y 47.6 por ciento, respectivamente.  

101. Como referencia de la capacidad instalada mundial de producción del producto objeto de la 
investigación, las solicitantes indicaron que diversas fuentes, entre ellas el Departamento de Comercio de los 
Estados Unidos de América, la Organización para el Desarrollo y Cooperación Económica (OCDE), el Fondo 
Monetario Internacional y el Buró de Estadísticas del Hierro y Acero (ISSB), registran la existencia de 
sobrecapacidad en la industria mundial del acero, la cual se concentra en Europa del Este, países de la ex 
Unión Soviética, Asia, Unión Europea y Estados Unidos de América. 

Análisis de Mercado Nacional 



Producción nacional 
102.29.En su solicitud de inicio Techtube, una de las empresas solicitantes, manifestó que fabrica cerca 

del 52 por ciento de la producción nacional del producto objeto de esta investigación; en apoyo a su 
aseveración anexó escrito de la CANACERO de fecha 12 de junio de 2001, el cual corrobora su dicho. Las 
solicitantes indicaron que el resto de la producción nacional de este producto es fabricado por la empresa 
Internacional de Aceros, S.A. de C.V., en lo sucesivo Idasa, y Fischer, las cuales, con base en consultas con 
las mismas y su conocimiento del mercado, producen el 34 y 14 por ciento, respectivamente.  

103. 30.n adición a lo anterior, las solicitantes presentaron escrito de la empresa Fischer de fecha 4 de 
julio de 2001, donde se acredita el apoyo de este productor nacional a la presentación de la solicitud de inicio 
de la investigación contra las importaciones de tubería de acero inoxidable con costura originarias de Taiwán. 
Por otra parte, las solicitantes manifestaron que no tienen empresas afiliadas; asimismo, señalaron que no 
han realizado importaciones del producto investigado. Al respecto, la Secretaría confirmó que en el periodo 
investigado el listado de pedimentos de importación del Sistema de Información Comercial de México no 
registra operaciones de importación realizadas por las solicitantes a través de la fracción  
arancelaria 7306.40.99.  

104. En esta etapa de la investigación compareció Fischer, la cual indicó que es productora de tubería con 
costura de acero inoxidable y corroboró que la rama de producción del producto investigado está conformada 
por ella misma, Idasa y Techtube. Asimismo, manifestó su apoyo a la presente investigación y proporcionó 
información de sus indicadores económicos de la mercancía objeto de investigación,  
entre ellos, producción.  

105. Por su parte, la exportadora Ta Chen y la importadora La Paloma, no aportaron argumentos o medios 
probatorios para desvirtuar la conformación de la rama de producción nacional tubería de acero inoxidable con 
costura de cédula y/o calibre.  

106.31.A partir de la información aportada por Fischer y Techtube sobre sus cifras de producción del 
producto investigado, y tomando en cuenta la participación de la solicitante en la producción nacional, 
confirmada por CANACERO, y de las otras dos productoras nacionales, indicadas por la solicitante, la 
Secretaría estimó la producción nacional de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre. Con 
base en dicha estimación, la Secretaría observó que en el periodo octubre de 2000-marzo de 2001 la 
producción de la Techtube representó 52 por ciento de la producción nacional total; el resto correspondió a los 
otros dos productores nacionales mencionados.  

107.32.Con base en lo indicado en los puntos 102 al 106 de esta Resolución, la Secretaría determinó  
de forma preliminar que la empresa Techtube y su comercializadora Cominox, reúnen los requisitos de 
representatividad y legitimidad para solicitar el inicio de la investigación antidumping sobre las importaciones 
de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre originarias de Taiwán, así como la 
representatividad de la rama de la producción nacional del producto similar, de conformidad con lo establecido 
en los artículos 40 y 50 de la LCE, 60 y 62 de su RLCE y 4.1 y 5.4 del Acuerdo antidumping.  

Canales de distribución y comercialización 
108.33.La empresa exportadora Ta Chen manifestó que sus exportaciones al mercado mexicano las 

vende directamente a clientes del mercado mexicano o través de su filial Ta Chen International. Por su parte, 
las solicitantes manifestaron que la tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre se 
comercializa en el mercado nacional principalmente a través de grandes distribuidores, quienes colocan el 
producto con subdistribuidores o directamente con los usuarios finales.  

109.34.Asimismo, las solicitantes señalaron que el producto objeto de la presente investigación se dirige a 
los siguientes sectores industriales: química/petroquímica, alimentos y bebidas, muebles/ornato, papeleras, 
entre otros; de ellos, los dos primeros consumen el 40 y 30 por ciento, respectivamente, y los demás 10 por 
ciento cada uno. En adición de lo anterior, las solicitantes señalaron que en los últimos años las ventas en el 
mercado nacional se han concentrado a mitad de año.  

Análisis particular de daño y causalidad  
110.35.Con fundamento en lo dispuesto en los artículos 41 de la LCE, 64 del RLCE, y 3 del Acuerdo 

antidumping, la Secretaría analizó los argumentos y pruebas presentados por las solicitantes a fin de 
determinar la existencia de daño a la industria nacional en el periodo investigado por causa de las 
importaciones en condiciones de discriminación de precios de tubería de acero inoxidable con costura de 
cédula y/o calibre originarias de Taiwán.  

Importaciones objeto de dumping  
111. En su solicitud de inicio, Techtube y su comercializadora Cominox, indicaron que en el periodo 

octubre de 2000 a marzo de 2001, las importaciones de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o 
calibre originarias de Taiwán se efectuaron en condiciones de discriminación de precios, lo que se tradujo en 
un daño a la producción nacional de las mercancías similares y, por consiguiente, en un deterioro de sus 
principales indicadores económicos y financieros.  



112. Asimismo, las empresas solicitantes indicaron que a través de la fracción arancelaria 7306.40.99 
ingresan al mercado nacional, además del producto investigado (tubería de acero inoxidable con costura de 
cédula y/o calibre), los siguientes productos que no son objeto de investigación: tubos de diámetros mayores a 
8 pulgadas, tubos de otras aleaciones de acero inoxidable, tubos de diámetros menores a ¼ de pulgada, en 
tramos o en rollo, así como tubos cortados a medida que ingresa para maquila de una pieza en especial y su 
posterior regreso al país de origen.  

113. En el punto 78 de la resolución de inicio, para efectos del análisis del comportamiento  
de las importaciones, la Secretaría estableció que consideró de forma preliminar el total de las  
importaciones que registró el Sistema de Información Comercial de México realizadas a través de la fracción 
arancelaria 7306.40.99, en el periodo investigado, octubre de 2000-marzo de 2001, y los dos periodos  
anteriores comparables.  

114. En esta etapa de la investigación, con el fin de estimar el volumen de importaciones correspondientes 
de manera específica al producto investigado, que ingresaron al mercado nacional a través de la fracción 
arancelaria 7306.40.99, la Secretaría procedió en la forma que se indica a continuación.  

115. Para estimar el volumen de importaciones correspondientes a tubería de acero inoxidable con costura 
de cédula y/o calibre originarias de Taiwán, la Secretaría se allegó de copias de pedimentos de importación 
con sus respectivas facturas correspondientes a importaciones de ese país realizadas por la fracción 
arancelaria 7306.40.99, aportados por agentes aduanales y empresas importadoras en respuesta a 
requerimiento que les hizo esta autoridad investigadora; aunado a lo anterior, contó con documentación 
proporcionada por las solicitantes sobre operaciones de importación por la fracción indicada procedentes del 
país investigado. Esa documentación, en los periodos octubre 2000-marzo de 2001, octubre de 1999-marzo 
de 2000 y en el periodo similar anterior, cubrió el 69, 10 y 9 por ciento, respectivamente, del volumen 
importado de Taiwán.  

116. Conforme a lo indicado sobre las características y especificaciones de producto investigado 
establecidas en el apartado de similitud de producto de esta Resolución, los resultados del análisis de esa 
documentación fueron los siguientes, en relación con las importaciones de Taiwán: en el periodo octubre de 
2000-marzo de 2001 y los dos periodos previos comparables el 94, 73 y 95 por ciento del volumen  
de importación correspondió a producto investigado; en términos de valor, para los periodos indicados los 
porcentajes fueron de 94, 76 y 98 por ciento, respectivamente. Esos porcentajes fueron considerados de 
forma preliminar como producto investigado originario de Taiwán en el total de las importaciones  
de este país.  

117. Sin embargo, conforme a lo establecido en el apartado de discriminación de precios de esta 
Resolución, en donde se establece que las importaciones de tubería de acero inoxidable con costura de 
cédula y/o calibre originarias de Taiwán de la exportadora compareciente se realizaron sin discriminación  
de precios, la Secretaría ajustó estas importaciones en el volumen estimado de producto investigado originario 
de ese país para efecto de la prueba de daño y causalidad, en la forma que se indica  
a continuación.  

118. La Secretaría observó que las exportaciones de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o 
calibre al mercado mexicano que reportó la exportadora compareciente en el periodo investigado, información 
que obra en el expediente administrativo, representaron del volumen y valor estimado de producto investigado 
originario de Taiwán el 35 y 36 por ciento, respectivamente.  

119. Con base en lo anterior, la Secretaría descontó esos porcentajes de los montos de volumen y valor 
estimados de producto investigado de Taiwán, tanto en el periodo octubre de 2000-marzo de 2001, como en 
los dos periodos anteriores comparables; para ello, de forma preliminar consideró que es la mejor información 
disponible. En la siguiente etapa de la investigación, esta autoridad investigadora se allegará de mayores 
elementos con el fin de precisar los volúmenes de exportaciones de Ta Chen al mercado mexicano en el 
periodo investigado y los dos previos comparables.  

120. En cuanto a importaciones correspondientes a tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o 
calibre de países distintos de Taiwán, para efectos de estimar su monto, la Secretaría se allegó de copias de 
pedimentos con sus respectivas facturas de importaciones de países distintos de Taiwán realizadas por la 
fracción arancelaria 7306.40.99, proporcionados por diversos agentes aduanales en respuesta a 
requerimiento de la autoridad investigadora; la documentación que tuvo a la vista la Secretaría cubrió de 
forma respectiva el 25, 36 y 47 por ciento del volumen total importado de orígenes distintos de Taiwán en los 
periodos octubre de 2000-marzo de 2001 y los dos periodos previos comparables.  

121. El análisis de dicha documentación indicó que en el periodo octubre de 2000-marzo de 2001 y los dos 
periodos previos comparables, el 53, 36 y 8 por ciento del volumen importado correspondió a producto 
investigado, respectivamente; en términos de valor, los porcentajes fueron 44, 22 y 4 por ciento, 



respectivamente. Esos porcentajes fueron considerados de forma preliminar como producto investigado en el 
total de las importaciones de orígenes distintos de Taiwán.  

122. En relación con la metodología para estimar el volumen de tubería de acero inoxidable con costura de 
cédula y/o calibre, tanto de Taiwán como de otros orígenes, en la siguiente etapa de la investigación la 
Secretaría se allegará de mayor información, en la medida de lo posible, que le permita corroborar o, en su 
caso, modificar el volumen estimado de producto investigado.  

Comportamiento de las importaciones 
123. En cuanto a las importaciones totales de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o 

calibre, calculadas conforme a la metodología descrita, éstas aumentaron 66 por ciento del periodo octubre de 
1998-marzo de 1999 al periodo octubre de 1999-marzo de 2000, para luego aumentar 63 por ciento en el 
periodo investigado.  

124. Por lo que se refiere a las importaciones de países distintos del investigado, éstas mostraron una 
tendencia ascendente: aumentaron 289 por ciento en el periodo octubre de 1999-marzo de 2000 con respecto 
al periodo anterior comparable, para incrementarse 32 por ciento en el periodo investigado.  

125. Con respecto al volumen correspondiente a las importaciones originarias de Taiwán realizadas en 
condición de discriminación de precios (se excluyen las transacciones de Ta Chen), éstas mostraron el 
siguiente comportamiento: disminuyeron 50 por ciento del periodo octubre de 1998-marzo de 1999 al periodo 
octubre de 1999-marzo de 2000; en el periodo investigado se incrementaron 194 por ciento.  
Este comportamiento les permitió incrementar su participación dentro de las importaciones totales en 10 
puntos porcentuales del periodo octubre de 1999-marzo de 2000 al periodo investigado, al pasar de 13 al 23 
por ciento, respectivamente.  

126. Por otra parte, con el fin de evaluar si en el periodo investigado hubo un crecimiento de las 
importaciones en relación con el consumo interno, la Secretaría estimó el tamaño del mercado mexicano de 
tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre. El consumo nacional aparente se calculó a partir 
de las cifras de producción nacional más importaciones menos exportaciones.  

127. Las importaciones totales se calcularon de acuerdo con la metodología descrita en los  
párrafos 114 al 121 de la presente Resolución; por lo que se refiere a la producción nacional, se consideró  
la estimación que se indica en el punto 106 de la presente Resolución; en cuanto a las exportaciones  
totales se consideraron las cifras proporcionadas por las solicitantes. Cabe señalar que Fischer no  
reportó exportaciones.  

128. Al respecto, se observó que las importaciones totales disminuyeron su participación en el consumo 
nacional en 9 puntos porcentuales del periodo octubre de 1998-marzo de 1999 al periodo octubre de  
1999-marzo de 2000, para luego incrementar su participación en 19 puntos porcentuales en el periodo investigado.  

129. Por lo que se refiere a las importaciones de orígenes distintos al investigado, éstas aumentaron su 
participación en el consumo nacional en 13 puntos porcentuales del periodo octubre de 1998-marzo de 1999 
al periodo octubre de 1999-marzo de 2000 y 7 puntos porcentuales en el periodo investigado.  

130. En cuanto a las importaciones dumping originarias del país investigado, éstas mostraron un 
comportamiento similar que el registrado por las importaciones totales: disminuyeron su participación en el 
consumo nacional en 14 puntos porcentuales del periodo octubre de 1998-marzo de 1999 al periodo octubre 
de 1999-marzo de 2000, para después incrementar su participación en 8 puntos porcentuales en el  
periodo investigado.  

131. Es importante destacar que el aumento de 8 puntos porcentuales en la participación de las 
importaciones originarias de Taiwán en condiciones de dumping en el mercado mexicano, se registró al 
tiempo en que disminuyó la participación conjunta de la producción orientada al mercado interno de la 
productora solicitante y de Fischer en 16 puntos porcentuales del periodo octubre de 1999-marzo de 2000 al 
periodo investigado. Cabe señalar que las importaciones no efectuadas en condiciones de dumping también 
ganaron participación en el mercado nacional (4 puntos porcentuales).  

132. Al respecto, con base en el listado de clientes de la solicitante y del listado de pedimentos del 
Sistema de Información Comercial de México, la Secretaría observó que los 2 principales importadores de 
Taiwán adquirieron producto investigado de la exportadora compareciente, para la cual se determinó 
preliminarmente que no incurrió en discriminación de precios.  

133. Cabe señalar que en esta etapa de la investigación no se tuvo información sobre los principales 
clientes de Fischer y de Idasa. Aunado a lo anterior, es importante destacar que la exportadora y la 
importadora que comparecieron no presentaron argumentos o medios probatorios para desvirtuar que las 
importaciones del país investigado concurrieron a los mismos mercados o a los mismos consumidores y 
utilizaron los mismos canales de distribución que el bien similar de fabricación nacional. De hecho,  
La Paloma indicó que adquirió tubería de acero inoxidable con costura tanto de Taiwán como de  
fabricación nacional.  



134. Tomando en cuenta lo anterior, en la próxima etapa de la investigación la Secretaría indagará, a partir 
de la información y pruebas que proporcionen las partes, sobre la coincidencia o no de clientes comunes entre 
el producto objeto de dumping y el de fabricación nacional.  

Efectos sobre los precios  
135. De conformidad con lo dispuesto en el artículo 41 de la LCE, 64 del RLCE y 3.2 del Acuerdo 

antidumping, la Secretaría analizó si en el periodo investigado el precio promedio de las importaciones 
originarias de Taiwán fue inferior al resto de las importaciones, si concurrieron al mercado mexicano a precios 
considerablemente inferiores a los del producto nacional similar, si su efecto fue deprimir los precios internos o 
impedir el aumento que, en otro caso, se hubiera producido y si su nivel de precios fue determinante para 
explicar su comportamiento en el mercado nacional.  

136. Las solicitantes, con el respaldo de Fischer, manifestaron que en el periodo octubre de 2000-marzo 
de 2001 las importaciones de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre originarias  
de Taiwán se efectuaron en condiciones de discriminación de precios, ubicándose por debajo de su precio de 
venta al mercado interno, lo que provocó el deterioro de sus principales indicadores económicos  
y financieros.  

137. Para efectos de estimar los precios correspondientes a la tubería de acero inoxidable con costura de 
cédula y/o calibre sujeta a investigación, la Secretaría calculó los precios promedio de las importaciones 
originarias de Taiwán, así como el precio de las procedentes de otras fuentes de abastecimiento, para los 
periodos octubre de 2000-marzo de 2001 y los dos periodos comparables anteriores. Para ello, consideró las 
cifras de valor y volumen de las importaciones totales registradas en el Sistema de Información Comercial de 
México, realizadas a través de la fracción arancelaria 7306.40.99, ajustadas conforme a la metodología 
descrita en los puntos 114 al 121 de esta Resolución.  

138. En cuanto al precio promedio de las importaciones totales originarias de otros países, se observó que 
en el periodo octubre de 1999-marzo de 2000 el precio promedio ponderado aumentó 53 por ciento en 
relación con el periodo comparable anterior y 25 por ciento en el periodo investigado con respecto al periodo 
octubre de 1999-marzo de 2000, pero se ubicó 137 por ciento por arriba del precio de las importaciones 
investigadas de Taiwán.  

139. Por lo que se refiere a las importaciones de Taiwán en condiciones de discriminación de precios, la 
Secretaría observó que en el periodo octubre de 1999-marzo 2000 el precio promedio ponderado registró un 
aumento de 81 por ciento en relación con el periodo comparable anterior. En el periodo investigado, octubre 
de 2000-marzo de 2001, aumentó 15 por ciento en relación con el periodo comparable anterior.  

140. Por otra parte, con base en las cifras proporcionadas por la solicitante y Fischer, sobre sus ventas al 
mercado interno a nivel planta, la Secretaría observó que durante el periodo octubre de 1999-marzo de 2000, 
el precio promedio ponderado de venta al mercado interno de tubería de acero inoxidable con costura de 
cédula y/o calibre fabricada por estas empresas aumentó 6 por ciento con respecto al periodo comparable 
anterior, para luego registrar un descenso de 2 por ciento en relación con el periodo octubre de 2000-marzo 
de 2001.  

141.36.Por otra parte, la Secretaría requirió información a las empresas que importaron de Taiwán sobre 
los gastos de internación en que incurrieron hasta llevar el producto a sus bodegas de almacenamiento, pero 
sólo cuatro de ellas presentaron esta información, la cual no fue considerada representativa por la Secretaría 
al no respaldar un volumen significativo de las importaciones investigadas. Aunado a lo anterior, únicamente 
Fischer proporcionó información sobre los gastos en que incurrió para llevar el producto a la bodega de  
sus clientes.  

142. Tomando en cuenta lo anterior, a fin de comparar el precio promedio ponderado de las importaciones 
investigadas con el precio promedio ponderado de venta al mercado interno de la industria nacional, la 
Secretaría procedió de la siguiente forma: agregó al valor en el punto de entrada de las importaciones de 
Taiwán el arancel, el derecho de trámite aduanero y los gastos del agente aduanal correspondientes; por otra 
parte, consideró el precio promedio ponderado de venta al mercado interno a nivel planta de la tubería 
fabricada por la solicitante y Fischer, empresas que en conjunto representaron en el periodo investigado el 66 
por ciento de la producción nacional.  

143.37.Con base en lo indicado en el punto anterior, la Secretaría observó que en el periodo octubre de 
1999-marzo de 2000, el precio promedio ponderado de las importaciones originarias de Taiwán se ubicó 32 
por ciento por debajo del precio promedio ponderado de venta al mercado interno a nivel planta de la 
solicitante y Fischer; en el periodo investigado, no obstante el incremento que registró el precio de las 
importaciones investigadas, se ubicó 20 por ciento por debajo del precio de venta al mercado interno de los 
productores nacionales indicados.  

144.38.Por otra parte, conforme a lo indicado en el apartado de discriminación de precios de esta 
Resolución, durante el periodo octubre de 2000-marzo de 2001 las importaciones investigadas al mercado 



mexicano procedentes de Taiwán, con excepción de las correspondientes a la exportadora compareciente, Ta 
Chen, realizadas a través de la fracción arancelaria 7306.40.99, se realizaron con un margen de dumping de 
3.72 por ciento.  

145. Con el fin de apoyar el razonamiento de que el deterioro de los principales indicadores económicos 
de la industria nacional, entre ellos el precio de venta al mercado interno, fue consecuencia de las condiciones 
en que se realizaron las importaciones investigadas de Taiwán y no a factores relacionados con el ciclo 
económico de los insumos para la fabricación del producto investigado, las solicitantes y Fischer 
argumentaron lo que se indica a continuación.  

146. En particular, las solicitantes indicaron que las condiciones en que se realizaron las importaciones de 
Taiwán le impidieron trasladar el incremento de sus costos de materia prima al precio de venta al mercado 
interno. En ese sentido, argumentaron que durante el periodo investigado el precio promedio de venta al 
mercado interno de la tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre que fabrica registró un 
aumento de 4 por ciento en relación con el periodo previo comparable, mientras que el precio de la lámina de 
acero registró un aumento 32 por ciento.  

147. En apoyo a su aseveración, las solicitantes proporcionaron copias de pedimentos de importación, con 
sus correspondientes facturas, mismos que sustentan precios a los que importó de Reino de Bélgica y 
Estados Unidos de América, entre otros países, la lámina de acero inoxidable durante el periodo analizado 
que cubre esta investigación.  

148. El análisis de dicha documentación muestra que el precio al que las solicitantes importaron la lámina 
de acero, expresado en dólares por kilogramo, se incrementó 22 por ciento en el periodo octubre de  
2000-marzo de 2001 con respecto al periodo octubre de 1999-marzo de 2000; en el periodo octubre de  
1998-marzo de 1999 al periodo investigado el incremento fue de 15 por ciento, 3 por ciento más que el precio 
promedio de venta al mercado interno de la tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre 
fabricada por la solicitante en el periodo indicado.  

149. El comportamiento descrito en los precios del insumo y los de venta al mercado interno de la tubería 
fabricada por las solicitantes, no permite concluir, de manera preliminar, que las condiciones en que se 
realizaron las importaciones investigadas de Taiwán le impidieron a la solicitante trasladar el incremento de 
sus costos de materia prima al precio de venta al mercado interno, principalmente por los relativamente bajos 
márgenes de dumping encontrados de forma preliminar y los niveles de subvaloración registrados en el 
mercado nacional.  

150. Adicionalmente, las solicitantes y Fischer argumentaron que el precio del producto investigado se 
establece a partir de la oferta y demanda, así como del costo de producción. En cuanto a la oferta y demanda, 
las solicitantes indicaron que hasta antes del segundo semestre de 2000 fijaban sus precios a partir de los 
correspondientes a uno de los principales fabricantes de Estados Unidos, aunque no proporcionó información 
sobre precios de ese fabricante estadounidense. De acuerdo con las solicitantes, a partir del semestre 
indicado, para efectos de establecer sus precios al mercado interno, tomó en cuenta los precios de las 
importaciones de Taiwán.  

151. Por lo que se refiere a los costos de producción del producto investigado, las solicitantes y Fischer 
indicaron que los mismos dependen principalmente del costo del acero austenístico, que su vez depende del 
precio del níquel, el cual es un componente importante del acero inoxidable, de manera que las variaciones de 
sus precios en el mercado internacional afectan directamente al precio del acero inoxidable, materia prima 
principal para la fabricación tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre.  

152. Al respecto, con base en información de las publicaciones Stainless Steel market Information. April 
2001 y Heinz H. Pariser & Co. Alloy metals & Steel Publications, indicaron que el precio del níquel en el 
mercado internacional alcanzó su punto más bajo a principios de 1999, lo que ocasionó la caída del precio del 
acero; esa situación fue aprovechada por los exportadores taiwaneses para incursionar al mercado nacional 
en 1998 y 1999. A partir del segundo semestre de 1999 y parte de 2000 la tendencia a la  
baja del precio del níquel se revirtió, de tal forma que en el periodo octubre de 1999-marzo de 2000 se 
incrementó 90 por ciento en relación con el periodo anterior comparable, para disminuir 17 por ciento en el  
periodo investigado.  

153. Las solicitantes y Fischer argumentaron que la industria nacional de tubería de acero inoxidable con 
costura de cédula y/o calibre, en ausencia de las importaciones de Taiwán, hubiera enfrentado de forma 
satisfactoria los efectos generados por el ciclo económico del insumo referido; sin embargo, en el periodo 
investigado las importaciones de Taiwán se incrementaron en condiciones de dumping, lo que ocasionó el 
deterioro de los indicadores económicos de la industria nacional.  

154. A partir de lo indicado en los puntos 135 y 153 de esta Resolución, la Secretaría consideró de forma 
preliminar que la disminución del precio promedio de venta al mercado interno de las solicitantes y de Fischer, 
probablemente estuvo asociada a los precios a que ingresaron las importaciones investigadas  
de Taiwán. No obstante, debido a la magnitud del margen de dumping encontrado, así como de la limitada 
información disponible en esta etapa de la investigación sobre los precios en el mercado internacional de los 



insumos para la fabricación tubería de acero inoxidable, estos factores impiden llegar a una determinación 
definitiva sobre los efectos en los precios internos causados por las importaciones de Taiwán que ingresaron 
al mercado nacional en condiciones de dumping.  

155. En la siguiente etapa de la investigación, la Secretaría se allegará, en la medida de lo posible, de 
mayores elementos sobre las condiciones del mercado internacional del producto investigado, de forma que le 
permitan establecer un vínculo causal definitivo entre los efectos de los precios de las importaciones 
investigadas (principalmente porque están sujetas a que se confirmen o no los márgenes de dumping 
encontrados) y los precios de venta de la industria nacional.  

Efectos sobre la producción nacional  
156. Con fundamento en lo dispuesto por los artículos 41 de la LCE, 64 del RLCE y 3.4 del Acuerdo 

antidumping, la Secretaría evaluó los efectos de las importaciones investigadas sobre los indicadores 
económicos relevantes que influyeron en la situación de la industria nacional.  

Efectos en los indicadores económicos 
157. Techtube y Cominox, con el respaldo de Fischer, manifestaron que en el periodo investigado, octubre 

de 2000 a marzo de 2001, las importaciones de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre 
originarias de Taiwán se efectuaron en condiciones de discriminación de precios, lo que provocó un daño a la 
producción nacional de las mercancías similares, y por consiguiente un deterioro de sus principales 
indicadores económicos, entre ellos, producción, ventas al mercado interno, inventarios, utilización de 
capacidad de producción, así como en sus indicadores financieros.  

158. En apoyo a su aseveración, las solicitantes y Fischer indicaron que en el periodo investigado, en 
relación con el periodo anterior comparable, el mercado nacional de tubería de acero inoxidable registró una 
contracción, la cual fue generada principalmente por la desaceleración que observó la economía de los 
Estados Unidos de América, lo que afectó a los grandes exportadores nacionales de los sectores de 
alimentos, bebidas, de la química y petroquímica. No obstante lo anterior, las importaciones de Taiwán 
incrementaron su participación en el mercado mexicano.  

159. Asimismo, las solicitantes y Fischer manifestaron que las importaciones procedentes de Taiwán de 
tubería de acero inoxidable con costura están sujetas a cuotas compensatorias en los Estados Unidos y 
Canadá, y adicionalmente enfrentan investigaciones antidumping en República Federativa de Brasil  
y República de Argentina. En razón de lo anterior, señalaron que existe la posibilidad de que las exportaciones de 
este país a México continúen incrementándose en el futuro inmediato en condiciones de dumping, lo que 
agravaría el daño registrado por la industria nacional. Para sustentar lo anterior, las solicitantes presentaron 
copia de la documentación correspondiente a las investigaciones en Estados Unidos de América y República 
Federativa de Brasil en contra de tubería de acero inoxidable soldada procedente de Taiwán.  

160. En esta etapa de la investigación la Secretaría dispuso de información sobre los indicadores 
económicos de la producción nacional de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre por 
parte de las empresas Techtube y Fischer, las cuales en conjunto representaron el 66 por ciento de la 
producción nacional total del periodo investigado, por lo que la Secretaría determinó que el comportamiento 
de dichos indicadores es representativo de la rama de producción nacional del producto similar. 

161. Con base en la información indicada en el punto anterior y las importaciones realizadas a través de la 
fracción arancelaria 7306.40.99, obtenidas del Sistema de Información Comercial de México conforme a lo 
indicado en el apartado de los puntos 114 al 121 de esta Resolución, la Secretaría observó que el mercado 
mexicano de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre, se incrementó más del 100 por 
ciento en el periodo octubre de 1999-marzo de 2000 en relación con el mismo periodo anterior, y en el periodo 
investigado aumentó 5 por ciento.  

162.39.El aumento que registró el consumo nacional en el periodo investigado fue aprovechado por las 
importaciones de tubería de acero inoxidable de Taiwán, tanto las realizadas en condiciones de dumping 
como por aquellas que ingresaron sin dumping, y las de otros países: las primeras incrementaron su 
participación en 8 y 4 puntos porcentuales del periodo octubre de 1999-marzo de 2000 al periodo investigado, 
al pasar de 4 a 12 y de 3 al 7 por ciento, respectivamente; por su parte, las procedentes de orígenes distintos 
de Taiwán aumentaron su participación en 7 puntos porcentuales en el periodo investigado con respecto al 
periodo anterior comparable.  

163. El desempeño observado por las importaciones investigadas en condiciones de dumping y las de 
otros orígenes se reflejó en el comportamiento de la producción orientada al mercado interno conjunta de las 
solicitantes y Fischer. Al respecto, en términos absolutos este indicador aumentó 148 por ciento del periodo 
octubre de 1999-marzo de 2000 en relación con el periodo anterior comparable, para luego disminuir 32 por 
ciento en el periodo investigado.  



164. Asimismo, las ventas al mercado interno de las solicitantes y de Fischer se incrementaron 96 por 
ciento en octubre de 1999-marzo de 2000 con respecto al nivel alcanzado en octubre de 1998-marzo de 1999, 
para después caer 23 por ciento en el periodo investigado.  

165. Las solicitantes argumentaron que la disminución de las ventas al mercado interno que registró la 
industria nacional, se explica porque los subdistribuidores o consumidores finales de tubería de acero 
inoxidable con costura de cédula y/o calibre adquirieron producto investigado procedente de Taiwán, el cual 
fue importado por grandes comercializadores o distribuidores.  

166.40.Por otra parte, a partir de información proporcionada por las solicitantes sobre exportaciones de 
tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre, se observó que la industria nacional de este 
producto reorientó sus ventas al mercado externo a fin de hacer frente a la caída de sus ventas internas: en el 
periodo octubre de 1999-marzo de 2000 disminuyeron 31 por ciento en relación con el nivel que alcanzaron en 
el periodo octubre de 1998-marzo de 1999, y en el periodo investigado registraron un aumento de 38 por 
ciento con respecto al periodo anterior comparable.  

167. El comportamiento de las ventas se reflejó en una disminución de la producción y, por consiguiente, 
en una menor utilización de la capacidad instalada de producción de la tubería de acero inoxidable con 
costura de cédula y/o calibre correspondiente a las empresas productoras nacionales a que se  
hace referencia.  

168. Por lo que se refiere a la producción, en términos absolutos este indicador registró un aumento de 71 
por ciento en el periodo octubre de 1999-marzo de 2000 con respecto al periodo octubre de 1998-marzo de 
1999 y registró un descenso de 15 por ciento en el periodo investigado en relación con el periodo anterior 
comparable; por su parte, la utilización de la capacidad instalada de producción disminuyó 11 puntos 
porcentuales del periodo octubre de 1999-marzo de 2000 al periodo investigado, al pasar de 74 a 63  
por ciento.  

169. En relación con los inventarios promedio de Techtube y Fischer, la Secretaría observó que en el 
periodo investigado disminuyeron 6 por ciento con respecto al nivel registrado en octubre de 1999-marzo de 
2000. Asimismo, se observó que en el periodo investigado el nivel de empleo promedio disminuyó 32 por 
ciento en relación con el nivel registrado en el periodo comparable anterior.  

Efectos en las variables financieras 
170. Para la realización del análisis financiero, la autoridad investigadora tomó en consideración los 

estados financieros básicos auditados para 1998 y 2000, y los preliminares de 2001 de Techtube y el estado 
de costos, ventas y utilidades del producto similar del periodo investigado y sus dos previos comparables de 
dicha empresa; así como los estados financieros básicos auditados para 1998 a 2001 de Fischer.  

171. Adicionalmente, con propósitos de comparabilidad, la Secretaría actualizó la información financiera 
indicada mediante el método de cambios en el nivel general de precios de acuerdo con lo que prescribe el 
Boletín B-10 de los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, emitido por el Instituto Mexicano de 
Contadores Públicos, A.C. 

172. Cabe destacar que el balance general del año 2001 de Techtube es incorrecto en virtud de que en la 
sección de activo fijo no aparece cantidad alguna. A raíz de ello, la autoridad investigadora decidió para 
efectos de esta Resolución, no pronunciarse sobre el comportamiento de las variables de capacidad de reunir 
capital y el rendimiento sobre la inversión para el año 2001, y que en la siguiente etapa de la investigación se 
allegará de los datos correspondientes que puedan proporcionar las partes interesadas.  

173. Asimismo, la Secretaría requirió a Techtube para que realizara correcciones al estado de costos, 
ventas y utilidades del producto similar. En su respuesta, dicha empresa proporcionó ese estado para el 
periodo investigado y sus dos previos comprables de conformidad con el requerimiento de la autoridad 
investigadora; sin embargo, no proporcionó dicha información en términos anuales para 1999, 2000 y 2001.  

174. En respuesta al requerimiento que formuló la Secretaría, Fischer proporcionó sus estados financieros 
auditados correspondientes a los años 1998 a 2001; sin embargo, omitió adjuntar el estado de resultados del 
año 2001. Por otro lado, dicha empresa no proporcionó el estado de costos, ventas y utilidades del producto 
similar que fabrica correspondiente al periodo investigado y sus dos previos comparables ni para los años 
1999, 2000 y 2001.  

175. Por otra parte, la autoridad investigadora a partir de la información de ventas en valor proporcionadas 
por Techtube y de su estado de resultados observó que los ingresos por ventas totales de la tubería de acero 
inoxidable con costura participaron en los años 1998, 1999 y 2000, con el 95, 92 y 93 por ciento, 
respectivamente; mientras que para Fischer dicha participación fue de 13 y 15 por ciento en esos mismos 
años. 

176. Tomando en cuenta lo indicado anteriormente y con fundamento en lo dispuesto por los artículos 41 
fracción III de la LCE, 64 fracción III inciso C del RLCE, así como lo señalado el artículo 3.4 del Acuerdo 
antidumping, la autoridad investigadora realizó en forma separada, el análisis de la situación financiera de la 



empresas productoras nacionales Techtube y Fischer para los años 1998 a 2001. Cabe señalar que el 
examen de factores como el flujo de caja y la capacidad de reunir capital fueron analizados únicamente para 
la empresa en su conjunto, toda vez que ese es el nivel de desagregación más restringido posible.  

177. En los años 1998 y 1999, Techtube registró pérdidas de operación; de hecho, para 1999 dichas 
pérdidas crecieron 344 por ciento debido básicamente a una disminución de 29 por ciento en los ingresos, 
mientras que el costo de venta se contrajo sólo 18 por ciento, en virtud de lo cual dicho costo adquirió mayor 
peso porcentual dentro de la estructura de costos de la empresa, y el margen de operación pasó de 3.5 por 
ciento negativo en 1998 a 21.6 por ciento negativo en 1999. 

178. Para el año 2000, la utilidad de operación de la solicitante se incrementó 122 por ciento, es decir, 
pasó de pérdidas a resultados positivos en el 2000, debido a que los ingresos por ventas crecieron 58 por 
ciento mientras que el costo de venta se incrementó 34 por ciento; sin embargo, el margen de operación 
registrado en ese año es de 3 por ciento.  

179. En el 2001, los resultados de operación de Techtube mostraron una contracción significativa de 888 
por ciento, es decir, incurrió nuevamente en considerables pérdidas de operación, lo que condujo al margen 
operativo a ubicarse en 38 por ciento negativo, o sea, 41 puntos porcentuales menos, lo que se considera fue 
reflejo de la disminución de 37 por ciento en los ingresos totales, toda vez que la baja de 9 por ciento en el 
costo de venta fue insuficiente para compensar la caída del ingreso por ventas. 

180. Por otra parte, en 1998 y 1999 el rendimiento sobre la inversión de Techtube registró datos negativos; 
para 1999 se deterioró aún más (13 puntos porcentuales) al ubicarse en 18 por ciento negativo. Para el año 
2000, se recuperó en 22 puntos porcentuales al quedar en 4 por ciento positivo, debido a que el margen de 
operación también registró una importante recuperación. Cabe destacar que en virtud de lo señalado en el 
punto 172 de esta Resolución, no fue posible calcular el rendimiento sobre la inversión del año 2001 de la 
empresa solicitante.  

181. En cuanto a los resultados de operación del producto similar de Techtube la Secretaría observó que 
en el periodo anterior al investigado -octubre de 1999 a marzo de 2000- se registraron pérdidas operativas y 
que de hecho, dichas pérdidas crecieron 9 por ciento en relación con el mismo periodo anterior comparable, a 
consecuencia principalmente de que el costo de venta se incrementó 12 por ciento, en tanto que los ingresos 
por ventas crecieron sólo 6 por ciento -el volumen total de venta disminuyó 1 por ciento y el precio de venta en 
términos reales creció 7 por ciento-. Asimismo, se observó que el margen operativo disminuyó ½ punto 
porcentual quedando en 21.5 por ciento negativo.  

182. Para el periodo sujeto a investigación -octubre de 2000 a marzo de 2001-, las pérdidas operativas del 
producto similar disminuyeron 10 por ciento, debido a que el crecimiento de 6 por ciento en el ingreso 
compensó parcialmente el impacto negativo del incremento de 4 por ciento en el costo de venta -el volumen 
total de venta creció 11 por ciento y el precio de venta en términos reales decreció 5 por ciento-, lo que 
condujo al margen operativo a ubicarse en 18 por ciento negativo.  

183. Es importante destacar el hecho de que el producto similar fabricado por Techtube haya registrado 
pérdidas de operación en el periodo investigado y sus dos previos comparables, puesto que dicho producto 
representa más del 90 por ciento de los ingresos totales de la empresa. En el mismo sentido, es importante 
destacar que la empresa haya obtenido utilidades operativas en el año 2000, por lo que se infiere que en 
algún momento del año, el producto similar habría comenzado a tener un desempeño especialmente adverso 
que continuó en los primeros meses del año 2001. Además, se observa que en el periodo octubre de 1999 a 
marzo de 2000, el producto similar registró pérdidas, por lo que se presume que la empresa (y el producto) 
tuvieron dentro de algunos meses del año 2000 un desempeño financiero favorable.  

184. Cabe señalar que la Secretaría observó en el estado de costos, ventas y utilidades que el producto 
similar que produce Techtube enfrenta elevados costos, por ejemplo, el costo total de materia prima creció 24 
por ciento en términos reales mientras que el volumen de producción disminuyó 11 por ciento en el periodo 
investigado. De la misma forma, el costo de mano de obra creció 16 por ciento en tanto que el indicador de 
empleo disminuyó 39 por ciento.  

185. Tomando en cuenta lo indicado en los cuatro puntos anteriores, la Secretaría determinó que en la 
siguiente etapa de la investigación profundizará sobre esos comportamientos, la composición de los costos de 
producción y ventas del producto similar y de la empresa en su conjunto, así como de los costos, ventas y 
utilidades de los mercados interno y de exportación del producto similar.  

186. Por lo que se refiere a la empresa Fischer, se observó que en 1999 las utilidades de operación de 
dicha empresa crecieron 14 por ciento, fundamentalmente como consecuencia de que los ingresos crecieron 
70 por ciento, aun cuando el costo de ventas creció 93 por ciento. Cabe señalar que el margen operativo 
disminuyó porque el costo de venta adquirió importancia relativa en la estructura del costo, casi 10 puntos 
porcentuales más que en 1998. Sobre lo anterior, es importante puntualizar que en febrero de 1999, Fischer 
se asoció con otra empresa que aportó activos productivos, por lo que el tamaño de la operación de Fischer 
Mexicana creció respecto a 1998.  



187. Para el año 2000, la utilidad de operación de esta productora disminuyó 21 por ciento, debido 
principalmente a que el costo de venta y los gastos operativos se incrementaron 11 y 33 por ciento, 
respectivamente, es decir, por encima del crecimiento de 9 por ciento en el ingreso por ventas de la 
compañía; lo que se reflejó en que el margen operativo disminuyera 4 puntos porcentuales para ubicarse en 
10 por ciento. 

188. El rendimiento sobre la inversión de Fischer disminuyó 9 puntos porcentuales en 1999 por el efecto 
de los mayores costos de venta de la empresa. Para el año 2000, dicho indicador se contrajo 5 puntos 
porcentuales quedando en 12 por ciento, lo que se debió a la baja en la utilidad de operación y el margen de 
ganancia operativa. 

189. Por otra parte, en el año 2000 el flujo de caja operativo de Techtube registró un balance positivo y un 
crecimiento de 298 por ciento con respecto a 1999, debido básicamente a que las utilidades netas se 
incrementaron en 137 por ciento, aun cuando el efectivo generado a base de capital de trabajo se redujo 
significativamente. Para el año 2001, el flujo de caja de operación de la solicitante disminuyó 87 por ciento, 
principalmente como consecuencia de las pérdidas netas registradas en dicho año, que fue parcialmente 
compensado por la generación recursos mediante capital de trabajo. 

190. En cuanto al flujo de caja de Fischer, la Secretaría observó que a nivel operativo en el año 2000 se 
registró un importante crecimiento como reflejó de que en dicho año, la empresa generó recursos vía capital 
de trabajo aun cuando la utilidad neta disminuyó 21 por ciento. En el año 2001, el flujo de caja operativo cayó 
13 por ciento debido a que, por un lado, la utilidad neta disminuyó 3 por ciento en el año, y por el otro, a que el 
capital de trabajo neto registró una polaridad negativa, es decir, la compañía utilizó (y no generó) recursos en 
dicho rubro. 

191. Por otra parte, la Secretaría de acuerdo con lo que señala el párrafo 172 de la presente Resolución, 
analizó el comportamiento de las variables de liquidez y apalancamiento financiero de la empresa solicitante 
Techtube, correspondientes a los años 1999 y 2000; mientras que para Fischer dicho análisis abarca de 1999 
a 2001.  

192. En virtud de lo anterior, la Secretaría observó que la razón circulante de 1999 disminuyó 21 centavos 
por cada peso de deuda de corto plazo, al pasar de $1.24 pesos en 1998 a $1.04 pesos en 1999; y que para 
el año 2000 dicha razón permaneció en $1.04. Asimismo, la razón de activos rápidos (prueba ácida, en donde 
se excluyen los inventarios del activo circulante), demuestra en 1998 Techtube pudo haber cubierto 58 
centavos por cada peso de deuda circulante, para 1999 se redujo a 40 centavos y en el año 2000, esta 
capacidad creció a 66 centavos por peso de deuda contratada a corto plazo. 

193. La razón de endeudamiento muestra que en 1998 la deuda total de Techtube representaba 65 por 
ciento de sus activos totales. Para 1999, dicha deuda creció a 78 por ciento y en el año 2000 se incrementó a 
80 por ciento. Asimismo, la razón de deuda total a capital contable, pasó de 189 por ciento en el año 1998 a 
359 por ciento en 1999, y para el año 2000 se registró una razón de apalancamiento financiero de 391  
por ciento. Cabe destacar que ese nivel de apalancamiento es considerable, toda vez que además, la 
totalidad del pasivo es de corto plazo. 

194. Por lo que se refiere al índice de circulante de Fischer, la Secretaría observó que en 1998, dicha 
empresa pudo haber cubierto $1.88 pesos por cada peso de deuda circulante. Para 1999 y 2000, la razón 
circulante creció a $2.06 y $2.09, respectivamente; mientras que en el año 2001, se contrajo a $1.85 pesos. 
La razón de activos rápidos registró un nivel de $1.56 en 1998, $1.59 en 1999, $1.67 en el año 2000, y cayó 
en 2001 a $1.42 pesos de activos altamente líquidos por cada peso de deuda circulante.  

195. La razón de endeudamiento muestra que en 1998 la deuda total de Fischer representaba 48 por 
ciento de la inversión total. En 1999, esta razón decreció a 34 por ciento y en los años 2000 y 2001 se 
mantuvo en 35 por ciento. De la misma forma, la razón de deuda total a capital contable, disminuyó de 93 por 
ciento en 1998 a 52 por ciento en 1999. Para 2000 y 2001, se observó una razón de apalancamiento 
financiero de 54 y 55 por ciento, respectivamente.  

196. A partir de lo descrito en los puntos 189 al 195 de esta Resolución, la autoridad investigadora 
considera que la capacidad de reunir capital de Techtube es limitada y que incluso se deterioró en el periodo 
analizado, mientras que para Fischer este indicador se considera en niveles adecuados en el periodo de 
análisis, puesto que en dicho periodo los índices de liquidez se mantuvieron mientras que el apalancamiento 
se redujo.  

197. En relación con el análisis financiero de las empresas productoras nacionales, con base en lo 
indicado en los puntos de 170 al 196 de esta Resolución, la Secretaría determinó de forma preliminar lo que 
se indica a continuación:  

A. En el periodo 1998 a 2001, la utilidad de operación de Techtube registró un comportamiento con un 
predominio a resultados adversos, ya que con excepción del año 2000, dicha empresa obtuvo 



pérdidas en todos los años analizados, lo cual se reflejó negativamente en indicadores de 
rendimiento negativos como el margen de operación y el rendimiento sobre la inversión.  

B. En el periodo 1998 a 2000, las utilidades de operación de Fischer mostraron un comportamiento 
errático, en 1999 crecieron y para el siguiente año disminuyeron como consecuencia del crecimiento 
de los costos, lo cual se reflejó en que los indicadores de rendimiento mostraran un retroceso.  

C. En el periodo investigado (octubre de 2000 a marzo de 2001) y sus dos previos comparables, se 
registraron pérdidas de operación considerables para el producto similar fabricado por Techtube 
debido principalmente a un desempeño adverso en los costos de venta. Sin embargo, como se indicó 
anteriormente la Secretaría determinó que en la siguiente etapa de la investigación profundizará 
sobre el comportamiento de las utilidades del producto similar generadas por las ventas al mercado 
interno. 

D. El endeudamiento de Techtube registra niveles excesivos en el periodo analizado y además los 
índices se deterioraron en dicho lapso, lo que limita aún más la capacidad de reunir capital; por su 
parte, Fischer muestra niveles de deuda razonables y sus índices de endeudamiento se mantuvieron 
en el periodo de análisis.  

Otros factores de daño 
198.41.De conformidad con lo dispuesto en los artículos 69 del RLCE y 3.5 del Acuerdo antidumping, la 

Secretaría analizó la concurrencia de otros factores distintos de las importaciones objeto de dumping. 
199.42.En la solicitud de inicio Techtube y Cominox, argumentaron que el daño que registró la producción 

nacional de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre en el periodo octubre de  
2000-marzo 2001, fue consecuencia del volumen y los precios de las importaciones originarias de Taiwán y no 
debido a otros factores. En apoyo de su aseveración las solicitantes argumentaron lo siguiente:  

A. En el periodo investigado, el consumo nacional aparente de tubería de acero inoxidable con costura 
de cédula y/o calibre registró un descenso con respecto al periodo anterior comparable; por su parte, 
las importaciones investigadas de Taiwán incrementaron su participación en el mercado mexicano, lo 
que significó un desplazamiento de la producción nacional.  

B. El precio promedio de las importaciones de otros orígenes se ubicaron por arriba del precio promedio 
de las importaciones investigadas de Taiwán.  

C. La industria nacional, y en particular, Techtube, cuenta con la tecnología más moderna para la 
fabricación de tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre, la cual requiere el 
mínimo de mano de obra, puesto que el proceso de fabricación se realiza en líneas integradas. Cabe 
señalar que dos de los principales fabricantes taiwaneses del producto investigado no cuentan con 
esta tecnología de punta.  

D. La tecnología de punta con que cuenta la industria nacional, aunado de otros factores tales como el 
personal empleado y la materia prima utilizada, ha provocado que la productividad de la industria 
nacional haya registrado un incremento constante y por lo mismo se encuentra a nivel internacional. 
Prueba de ello es que Fischer, una de las empresas productoras nacionales, es una multinacional 
con plantas en Norteamérica y Europa.  

E. En cuanto a las exportaciones de la rama de producción nacional, éstas se incrementaron en el 
periodo investigado, en razón de que el producto nacional fue desplazado por las importaciones 
procedentes de Taiwán. Por otra parte, la solicitante señaló que en el mercado nacional no existen 
prácticas restrictivas.  

220. En relación con el comportamiento del consumo nacional aparente, los volúmenes y precios de las 
importaciones tubería de acero inoxidable con costura de cédula y/o calibre, así como las exportaciones de la 
industria nacional de este producto, la Secretaría remite para su análisis y determinaciones preliminares a los 
apartados correspondientes del análisis de daño y causalidad de la presente Resolución; aunque en la 
siguiente etapa de la investigación, se allegará de mayores elementos.  

201. Asimismo, en esta etapa de la investigación, la exportadora e importadora comparecientes no 
argumentaron ni proporcionaron medios probatorios tendientes a indicar que la tecnología, productividad y 
factores competitivos de la industria nacional hayan afectado desfavorablemente su desempeño.  
Sin embargo, la Secretaría consideró necesario evaluar con mayor detalles tales factores a partir de la 
información que al respecto pudieran aportar en la próxima etapa de la investigación las partes  
que comparezcan.  

Conclusiones 
202. A partir de la información disponible en esta etapa de la investigación, y del análisis preliminar tanto 

de dumping como de daño y relación causal, la Secretaría determinó continuar la investigación sin la 



imposición de cuotas compensatorias, tomando en cuenta que si bien los volúmenes y márgenes de dumping 
encontrados preliminarmente (sujetos a confirmación de manera definitiva) son más que insignificantes o que 
de minimis en términos de lo establecido en el artículo 5.8 del Acuerdo antidumping, es necesario profundizar 
sobre diferentes aspectos de la investigación y allegarse de mayores elementos de juicio a fin de determinar la 
existencia o inexistencia de daño. 

RESOLUCION 

203. Continúa el procedimiento de investigación antidumping sin la imposición de cuotas compensatorias 
provisionales para las importaciones de tubería con costura de acero inoxidable, mercancía clasificada en la 
fracción arancelaria 7306.40.99 o por la que posteriormente se clasifique de la Tarifa de la Ley de los 
Impuestos Generales de Importación y de Exportación, originarias de Taiwán, independientemente del país de 
procedencia. 

204. Con fundamento en el artículo 164 párrafo tercero del Reglamento de la Ley de Comercio Exterior, se 
concede un plazo de 30 días hábiles, contados a partir de la publicación de la presente Resolución en el 
Diario Oficial de la Federación, para que las partes interesadas y, en su caso, sus coadyuvantes, presenten 
las argumentaciones y pruebas complementarias que estimen pertinentes. 

205. Comuníquese esta Resolución al Servicio de Administración Tributaria de la Secretaría de Hacienda y 
Crédito Público, para los efectos legales correspondientes. 

206. Notifíquese a las partes interesadas de que se tenga conocimiento. 
207. La presente Resolución entrará en vigor al día siguiente de su publicación en el Diario Oficial de  

la Federación. 
México, D.F., a 17 de diciembre de 2002.- El Secretario de Economía, Luis Ernesto Derbez Bautista.- 

Rúbrica. 
 

 

CONVOCATORIA para participar en el proceso de selección y formación de 
evaluadores del Premio Nacional de Tecnología 2003. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Economía. 

La Secretaría de Economía, a través de la Subsecretaría para la Pequeña y Mediana Empresa y del 
Fideicomiso de los Premios Nacionales, con fundamento en los artículos 34 de la Ley Orgánica de la 
Administración Pública Federal; 6 fracción XII del Reglamento Interior de la propia Secretaría, y el Decreto 
Relativo al Premio Nacional de Tecnología, expide la: 

CONVOCATORIA PARA PARTICIPAR EN EL PROCESO DE SELECCION Y FORMACION 
DE EVALUADORES DEL PREMIO NACIONAL DE TECNOLOGIA 2003 

Los evaluadores conforman un grupo colegiado y multidisciplinario de expertos en gestión tecnológica, de 
los ámbitos público y privado a nivel nacional, con la responsabilidad de analizar los méritos de las 
organizaciones aspirantes al reconocimiento y someter a la consideración del Consejo de Premiación su 
propuesta consensuada a través de argumentos técnicos, sobre las organizaciones que pudieran ser 
galardonadas. 

I. BENEFICIOS 

Los participantes en el proceso de Selección y Formación de Evaluadores del Premio Nacional de 
Tecnología 2003, obtienen beneficios de trascendencia curricular, tales como: 

•  Participar en los Talleres de Formación de Evaluadores, que son impartidos por los miembros del 
Grupo Evaluador del Premio Nacional de Tecnología, el cual está integrado por los evaluadores de 
ediciones anteriores de mayor prestigio y renombre del país; 

•  Desarrollar habilidades e incrementar la experiencia y conocimientos en el diagnóstico y análisis de 
la madurez de los sistemas de administración de tecnologías con base en el Modelo de Gestión 
Tecnológica; 

•  Conocer las mejores prácticas de gestión tecnológica del país que pueden ser aplicadas en sus 
propias organizaciones; 

•  Posibilidad de participar en la Tercera Etapa de Evaluación, en la que se realiza la evaluación en 
campo de las organizaciones con los mejores resultados; 



•  Compartir experiencias con profesionales de renombre en el área de gestión tecnológica del país, y 

•  Participar en actividades de promoción de la cultura de la gestión tecnológica en México. 

II. ETAPA DE INSCRIPCION: SOLICITUD DE CANDIDATO A EVALUADOR 

Los profesionales interesados en formar parte del Grupo Evaluador del Premio Nacional de Tecnología, 
deberán cumplir con los siguientes requisitos: 

a) Cumplimentar la Solicitud de Candidato a Evaluador (disponible en la Guía de Participación del 
Premio Nacional de Tecnología 2003), que deberá incluir fotografía vigente a color tamaño 
credencial. 

b) Enviar por correo electrónico la Solicitud de Candidato a Evaluador, a la siguiente dirección: 
jlopez@economia.gob.mx en fecha previa al 9 de abril de 2003. 

c) Sólo podrán participar los profesionales interesados que cumplan con el siguiente perfil: 

1) Experiencia comprobada en dos o más de las siguientes especialidades, ya sea por formación 
académica o por experiencia mínima comprobable de cinco años en el ramo: 

a) Auditoría, conservación y salvaguarda del patrimonio tecnológico; 

b) Elaboración, implementación y actualización de la estrategia de la empresa y/o de los negocios; 

c) Orientación a Mercados y Clientes; 

d) Recursos Humanos;  

e) Evaluación de Proyectos; 

f) Productividad, competitividad, e 

g) Indicadores de gestión. 

2) Experiencia y conocimiento de nuevas tecnologías de administración, de gestión de información, de 
protección del medio ambiente o de seguridad e higiene industriales o en alguna disciplina afín a 
estas actividades; 

3) Recomendaciones académicas, laborales, gubernamentales y/o empresariales; 

4) Disponer del tiempo necesario para asistir y cumplir con las diversas reuniones y actividades de 
evaluación del certamen; 

5) Mostrar una actitud positiva, crítico-constructiva y diligente, respecto a su actividad profesional, y 

6) Que ocupen nivel gerencial o superior en su desempeño laboral. 

III. ETAPA DE ENTREVISTAS 

Los aspirantes a evaluador cuyo perfil cumpla con las especificaciones antes mencionadas, serán 
convocados a participar en una entrevista que realizarán los Coordinadores de los Grupos de Evaluación, con 
la finalidad de ampliar la información y conocer de manera detallada los alcances de su experiencia en gestión 
tecnológica, así como las expectativas personales y profesionales que motivan su candidatura.  

Las entrevistas tendrán cita en el lugar, hora y fecha que el entrevistado y el entrevistador acuerden para 
tal efecto. 

Los candidatos a evaluador deberán presentar durante la entrevista la siguiente documentación: 

•  Carta Compromiso del directivo o funcionario de mayor rango, o bien del titular del área a la que el 
candidato a evaluador pertenezca institucional o empresarialmente dentro de su desempeño 
profesional, que manifieste la aceptación, compromiso y apoyo en tiempo, así como respaldo 
económico para que el candidato participe en el proceso de evaluación del Premio Nacional de 
Tecnología 2003. Asimismo, el candidato a evaluador deberá expresar por escrito su propio 
compromiso sobre las estipulaciones del Código de Etica y Conducta que una vez que sea aceptada 
su candidatura, deberá firmar; 

•  Título Profesional (fotocopia); 



•  Evidencia de trayectoria profesional, y 

•  Evidencia documental sobre la capacitación y experiencia en materia de gestión tecnológica, 
manifestada en la Solicitud para Candidato a Evaluador. 

Las candidaturas en la etapa de inscripción que no cumplan con alguno de los requisitos de participación, 
recibirán por escrito las razones por las que no serán consideradas en las siguientes etapas del proceso de 
selección de evaluadores. 

IV. ETAPA DE FORMACION DE EVALUADORES 

Los aspirantes a evaluador que durante la entrevista demuestren la experiencia requerida para participar 
en el proceso de Formación de Evaluadores, recibirán una invitación de la Oficina del Premio Nacional de 
Tecnología para participar en la capacitación de evaluadores. 

La asistencia a dicha capacitación no representará costo alguno, sin embargo, los gastos de traslado y 
hospedaje correspondientes, deberán ser cubiertos por las organizaciones que patrocinan la participación de 
su representante.  

Estos talleres no son eventos de promoción ni de capacitación básica en temas de gestión tecnológica. 

IV.I Taller de Homologación de Criterios.- Se realiza la evaluación detallada con base en el Modelo de 
Gestión Tecnológica de un caso de estudio, a través del uso de la herramienta de evaluación y el 
sistema de puntuaciones. Esta metodología que es facilitada por los miembros del Comité Técnico 
del Premio Nacional de Tecnología, permite simular una experiencia de evaluación real y asegurar la 
justicia y equidad en el otorgamiento de puntuaciones a las organizaciones participantes. 

 El Taller de Homologación de Criterios, tiene por objetivo: 

•  Homologar la aplicación de los criterios de diagnóstico, evaluación y retroalimentación con base 
en el Modelo de Gestión Tecnológica, mediante el desarrollo de las capacidades de trabajo en 
equipo, pensamiento sistémico y abstracción. 

•  Desarrollar en los participantes las habilidades indispensables para que diseñen un Reporte de 
Retroalimentación útil para la planeación de la mejora de las organizaciones participantes en el 
Premio Nacional de Tecnología. 

NOMBRAMIENTO 

Los candidatos y evaluadores del Premio Nacional de Tecnología, son calificados en las tres etapas del 
proceso, así como en el Taller de Homologación de Criterios para analizar su desempeño en cuanto a: 

•  Nivel de compromiso y responsabilidad; 

•  Cumplimiento a cabalidad del Código de Etica y Conducta del Evaluador; 

•  Experiencia y conocimiento en materia de gestión tecnológica; 

•  Aportaciones de valor agregado; 

•  Trabajo en equipo; 

•  Pensamiento sistémico; 

•  Puntualidad;  

•  Objetividad; 

•  Apertura a nuevos aprendizajes; 

•  Capacidad de escucha;  

•  Cumplimiento con las actividades y tareas asignadas, y 

•  Presentación personal. 

Unicamente aquellos aspirantes y evaluadores que cumplan satisfactoria e íntegramente las 
características antes mencionadas, recibirán el nombramiento de Evaluador del Premio Nacional de 
Tecnología, cargo honorario, no remunerado y de vigencia anual. 

VI. RESPONSABILIDADES 



Los candidatos y evaluadores deberán firmar el Código de Etica y Conducta, mediante el cual se obligan a 
mantener la más estricta confidencialidad respecto de la información a la que tendrán acceso sobre 
organizaciones participantes, así como a conducirse profesionalmente, con objetividad, exactitud, honradez y 
respeto en los procesos de evaluación. 

Aquellos evaluadores que incurran en algún incumplimiento, les será suspendida su participación de 
manera definitiva, con el subsiguiente apercibimiento o, en su caso, intervención de la autoridad competente a 
que dé lugar. 

La participación en el proceso de evaluación del Premio Nacional de Tecnología 2003, exigirá a los 
aspirantes a evaluador disponibilidad de tiempo y recursos de acuerdo al siguiente desglose de actividades: 

 Actividad Días* Lugar Costo 

1. Etapa de Entrevista 1 Por confirmar Viáticos 

2. Taller de Homologación de Criterios 3 Por confirmar Viáticos 

3. Segunda Etapa de Evaluación: Reporte Extenso 

•  lectura y evaluación individual de los casos 
correspondientes, y 

•  reunión del Grupo Evaluador de cada una  
de las categorías para la integración de 
evaluaciones individuales y trabajo  
de consenso 

 

3 
 

1 

 

--- 
 

Por acuerdo del Equipo 

 

Ninguno 
 

Viáticos 

4. Tercera Etapa de Evaluación: Visitas de Campo 
(para aspirantes y evaluadores cuyas 
organizaciones evaluadas califiquen a esta etapa) 

•  evaluación en campo, por cada organización a 
evaluar, en este caso los viáticos serán 
responsabilidad de la organización 
participante 

 
 

3 

2 

 
 

Por acuerdo del Equipo 

Organización participante 

 
 

Viáticos 

Ninguno 

5. Ceremonia de Reconocimiento a Evaluadores 1 México, D.F. Viáticos 

6. Ceremonia de Entrega del Premio Nacional de 
Tecnología 2003 

1 México, D.F. Viáticos 

*  Los tiempos descritos son aproximados, la complejidad de los casos a evaluar puede incrementar los periodos de 
realización de las actividades de evaluación. No incluye tiempos de traslado. 

VII. RETIRO ANTICIPADO DEL PROCESO DE FORMACION DE EVALUADORES Y/O DE 
EVALUACION 

Una vez que la organización haya expresado por escrito su consentimiento para la participación de su 
representante como aspirante o evaluador, pero por algún motivo se rescinda dicho consentimiento o se 
suspenda la participación del candidato a evaluador en fecha anterior a la finalización del proceso de 
evaluación del Premio Nacional de Tecnología edición 2003, la organización no podrá proponer futuras 
candidaturas para evaluadores, excepto en aquellos casos en los que el directivo inmediato superior del 
participante fundamente por escrito las causas que motivaron la separación anticipada, mismas que deberán 
ser comprobables. 

Para ello, el Comité Técnico analizará detalladamente las causas expuestas y emitirá su fallo definitivo e 
inapelable en dos sentidos: la incorporación futura al Grupo Evaluador, o bien, la suspensión definitiva. 

En el caso de suspensión definitiva, los aspirantes o evaluadores deberán realizar el pago de dicha 
capacitación a razón de: 

 Taller de Homologación de Criterios: $35,000.00 

VIII. ACLARACIONES 

La Guía de Participación, el Modelo de Gestión Tecnológica e información adicional sobre esta 
Convocatoria, estarán a disposición de los interesados sin costo en la oficina del Premio Nacional de 
Tecnología, ubicada en avenida Insurgentes Sur número 1971, Torre III, piso 3, colonia Guadalupe Inn, código 
postal 01020, México, D.F., de 9:00 a 18:00 horas, en días hábiles, en las Delegaciones y Subdelegaciones 



Federales de la Secretaría de Economía en la República Mexicana, así como en la página de Internet: 
www.economia-premios.gob.mx 

Fecha límite de recepción de Solicitudes para Candidato a Evaluador: 9 de abril de 2003 

Informes e inscripciones: 
Premio Nacional de Tecnología 

Av. Insurgentes Sur No. 1971, torre III, piso 3, Col. Guadalupe Inn, C.P. 01020, México, D.F. 
Tels.: 53 22 07 67 al 70/Fax: 53 22 07 98 y 99 
correo electrónico: jlopez@economia.gob.mx 

página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía. 

México, D.F., a 13 de enero de 2003.- El Subsecretario para la Pequeña y Mediana Empresa, Juan 
Bueno Torio.- Rúbrica. 

CONVOCATORIA para participar en el Premio Nacional de Tecnología 2003. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Economía. 

La Secretaría de Economía, a través de la Subsecretaría para la Pequeña y Mediana Empresa y del 
Fideicomiso de los Premios Nacionales, con fundamento en los artículos 34 de la Ley Orgánica de la 
Administración Pública Federal; 6 fracción XII del Reglamento Interior de la propia Secretaría, y el Decreto 
Relativo al Premio Nacional de Tecnología, expide la: 

CONVOCATORIA PARA PARTICIPAR EN EL PREMIO 
NACIONAL DE TECNOLOGIA 2003 

Conforme a las siguientes: 

BASES 
I. REQUISITOS DE PARTICIPACION 

Podrán participar en el Premio Nacional de Tecnología 2003 todas las organizaciones públicas y privadas 
establecidas en el país, que: 

a) Cuenten con mecanismos implementados, por lo menos durante el año inmediato anterior, que 
aseguren una forma organizada, sistemática e institucional para gestionar y administrar la tecnología 
en la producción, distribución de bienes o en la prestación de servicios y que, gracias a ello, 
hayan logrado mejoras demostrables en sus productos, servicios o sistemas de distribución 
y administración; 

b) Hayan establecido un sistema de administración de la tecnología tanto en sus procesos de 
producción y distribución, o en sus áreas de servicio y en las de administración y que hayan logrado 
resultados sostenidos que contribuyan a mejorar la competitividad de la organización y presenten 
una descripción amplia de sus sistemas y mecanismos de gestión de la tecnología, así como sus 
resultados cualitativos y cuantitativos, de acuerdo a los lineamientos de la guía de participación; 

c) Presenten la información que para cada etapa de evaluación les sea requerida en la presente 
convocatoria y que estén dispuestos a que un grupo de expertos evalúe la información que sea 
proporcionada; 

d) En caso de obtener este reconocimiento, estén dispuestas a difundir públicamente sus sistemas de 
gestión de los recursos tecnológicos y sus logros, de manera que puedan servir de ejemplo y modelo 
a otras organizaciones interesadas, sin que con ello se afecte su posición frente a sus competidores 
o comprometa su situación en el mercado; 

e) No hayan sido objeto de sanción grave en materia administrativa o fiscal durante el año 2002 a la 
fecha de la premiación, y  

f) No hayan obtenido el Premio Nacional de Tecnología en dos ediciones inmediatas anteriores (2001 y 
2002). 

II. BENEFICIOS 

Las organizaciones participantes: 

a) Recibirán retroalimentación relativa a las áreas sólidas y de oportunidad de sus sistemas y prácticas 
de gestión tecnológica; 



b) Podrán realizar un autodiagnóstico de sus procesos y sistemas; 

c) Podrán compararse con organizaciones de clase mundial; 

d) Documentarán sus procesos y sistemas para crear un modelo de gestión tecnológica propio con 
base en las necesidades de la organización, y 

e) Generarán ventajas competitivas a través de la administración por gestión tecnológica mediante el 
aprovechamiento óptimo de sus recursos; 

Adicionalmente, las organizaciones que resulten ganadoras: 

f) Podrán ostentar el logotipo del Premio Nacional de Tecnología, sinónimo de excelencia internacional 
de forma permanente, siempre y cuando se indique el año en que se obtuvo el reconocimiento;  

g) Participarán en eventos nacionales e internacionales relacionados con la gestión tecnológica;  

h) Lograrán posicionamiento a nivel internacional, y 

i) Aumentarán la certidumbre de sus clientes e inversionistas sobre la solidez de la organización. 

lIl. CATEGORIAS DE PARTICIPACION 

Se entregará un reconocimiento por cada categoría de participación y hasta un máximo de dos en cada 
una de ellas, siempre y cuando el Consejo de Premiación así lo decida por los méritos equiparables 
mostrados entre dos finalistas. 

El Consejo de Premiación podrá declarar desierta una o varias categorías si considera que las 
organizaciones finalistas, si las hubiere, aún requieren madurar sus sistemas de gestión tecnológica. 

La clasificación de las organizaciones participantes se establece de acuerdo al número de empleados 
totales conforme a lo estipulado por la Secretaría de Economía, en la Ley para el Desarrollo de la 
Competitividad de la Micro, Pequeña y Mediana Empresa, en el Diario Oficial de la Federación de fecha 30 
de diciembre de 2002.  

1) Pequeña Industrial (hasta 50 empleados); 

2) Mediana Industrial (51 a 250 empleados); 

3) Grande Industrial (más de 251 empleados); 

4) Pequeña de Servicios (hasta 50 empleados); 

5) Mediana de Servicios (51 a 100 empleados); 

6) Grande de Servicios (más de 101 empleados); 

7) Centros de Investigación Aplicada, Instituciones Educativas y Unidades de Vinculación. 

Aclaraciones: 
Las organizaciones cuya actividad principal sea proporcionar productos tangibles al mercado mediante la 

transformación de uno o más insumos, deberán participar como organización industrial. 

Las organizaciones cuya actividad principal sea proporcionar productos intangibles al mercado (indivisibles 
y que se consumen al instante) deberán participar como organización de servicios. 

Las organizaciones cuya razón de ser sea la de fortalecer las actividades tecnológicas de otras empresas 
o instituciones mediante la investigación aplicada, la educación y la vinculación y cuya naturaleza sea  
ajena a la generación de utilidad económica, deberán participar como Centros de Investigación Aplicada, 
Instituciones Educativas y Unidades de Vinculación. 

Las organizaciones filiales o pertenecientes a grupos corporativos, serán clasificadas de acuerdo al 
tamaño de la matriz o corporativo. 

La Oficina del Premio Nacional de Tecnología, se reserva el derecho de reclasificar a las organizaciones 
participantes, a sugerencia del Grupo Evaluador. En tal caso, la organización participante será notificada con 
oportunidad sobre esta modificación, así como del cambio y de las razones que lo sustentan. 

IV. CONFIDENCIALIDAD 

Toda la información presentada por las organizaciones aspirantes y aquella que se genere durante el 
proceso de evaluación, tendrá el carácter de estrictamente confidencial y no será empleada para ningún fin 
distinto al de los procesos de evaluación y selección. 



La total confidencialidad es garantizada en estricto apego a la normatividad aplicable. 

V. GRUPO EVALUADOR 

Los evaluadores conforman un grupo colegiado y multidisciplinario de expertos en gestión tecnológica, de 
los ámbitos público y privado a nivel nacional, con la responsabilidad de analizar los méritos de las 
organizaciones aspirantes al Premio Nacional de Tecnología 2003 y someter a la consideración del Consejo 
de Premiación su propuesta consensuada a través de argumentos técnicos, sobre las organizaciones que 
pudieran ser galardonadas. 

VI. PROCESO DE EVALUACION  
El proceso de evaluación se desarrollará en tres etapas:  

1) Primera Etapa: Reporte Inicial; en la que los participantes presentarán un documento no mayor de 18 
cuartillas, de acuerdo a los parámetros establecidos por la Guía de Participación, con una síntesis de 
las prácticas de gestión de tecnología de la organización, basada en los 5 criterios del Cuestionario 
incluidos en la Guía de Participación. 

2) Segunda Etapa: Reporte Extenso; en la que los participantes presentarán un documento no mayor 
de 100 cuartillas, de acuerdo a los parámetros establecidos por la Guía de Participación, con 
información relacionada a sus sistemas y mecanismos de gestión de tecnología e innovación.  

3) Tercera Etapa: Visitas de Campo; El Grupo Evaluador visitará las organizaciones seleccionadas con 
el objeto de: 
•  Corroborar y ampliar a través de evidencias, la información presentada en las etapas 

documentales; 
•  Aclarar dudas sugeridas en la etapa anterior, y 
•  Determinar el nivel de aplicación y madurez de los sistemas y prácticas de gestión tecnológica 

en la organización. 
VII. REPORTE DE RETROALIMENTACION  
Todas las organizaciones participantes, independientemente del avance que logren durante los procesos 

de evaluación, recibirán un Reporte de Retroalimentación que indicará las áreas sólidas y de oportunidad en 
las que se fundamentan sus resultados. Esta información le será remitida con la finalidad de proporcionarles 
elementos útiles de mejora continua que les permitirá contar con mayores oportunidades de éxito en su 
modelo de gestión tecnológica. 

VIII. ACLARACIONES A LAS ETAPAS DE EVALUACION 
•  Las organizaciones participantes, deberán presentar su Reporte Inicial y Extenso conforme a las 

especificaciones de formato que se publicarán en la Guía de Participación del Premio Nacional de 
Tecnología 2003 que estará disponible en la Oficina del Premio Nacional de Tecnología, en las 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía en la República Mexicana 
y en la página de Internet: www.economia-premios.gob.mx. 

 Dichas especificaciones de formato son obligatorias. La organización que no se apegue totalmente a 
éstas, será descalificada del proceso de evaluación y no tendrá derecho a recibir retroalimentación. 

•  Conforme a los preceptos de evaluación, las organizaciones que a juicio del Grupo Evaluador, 
demuestren procesos sólidos de gestión tecnológica, podrán continuar su participación en las etapas 
siguientes. 

•  Las organizaciones participantes que durante la tercera etapa de evaluación demuestren contar con 
prácticas de gestión tecnológica ejemplares, resultados con tendencias sostenidas, confiables y 
sólidos méritos operacionales, serán propuestas por el Grupo Evaluador al Consejo de Premiación 
como candidatas a recibir el Premio Nacional de Tecnología 2003. 

•  La Oficina del Premio Nacional de Tecnología, comunicará por escrito a las organizaciones 
participantes, los resultados obtenidos hasta la segunda etapa. Los resultados finales serán dados a 
conocer por el Presidente de la República durante la Ceremonia de Premiación. 

•  Cuando las organizaciones finalistas no cuenten con el nivel de madurez o los méritos necesarios 
para ser merecedoras de este reconocimiento, el Consejo de Premiación declarará desierta la 
categoría a la que pertenezcan. 

IX. APORTACIONES 



IX.I Inscripción.- Las organizaciones participantes deberán cubrir una aportación única, conforme a 
la siguiente clasificación: 

Tamaño Aportación 
Pequeña $2,000.00 
Mediana $6,000.00 
Grande $12,000.00 

 
IX.II Viáticos correspondientes a la Tercera Etapa de Evaluación.- Las organizaciones medianas y 

grandes que por los méritos demostrados sean consideradas para continuar su participación en 
la Tercera Etapa del proceso, que corresponde a las visitas de campo (evaluación in situ), 
deberán cubrir los gastos que se generen por concepto de transportación aérea o terrestre, 
hospedaje, alimentos y traslados, para los integrantes del grupo evaluador y que ocurrirá 
durante el periodo que conjuntamente se acuerde para tal efecto. 

Las aportaciones deberán efectuarse en cualquier sucursal de BBVA Bancomer en la cuenta número 
1837291-2, Plaza 001 en México, D.F., a nombre de “Fideicomiso de los Premios Nacionales”. 

X. CONSEJO DE PREMIACION 
El Consejo de Premiación, siempre basado en el dictamen del Grupo Evaluador y en presencia de los 

Coordinadores de los Grupos de Evaluación de cada categoría de evaluación, designará a las organizaciones 
que recibirán el Premio Nacional de Tecnología 2003, y su fallo es definitivo e inapelable. 

Miembros del Consejo de Premiación 
I. El Secretario de Economía, quien lo preside; 
II. El Director General del Consejo Nacional de Ciencia y Tecnología; 
III. Los titulares de los siguientes organismos dedicados a promover la investigación y el desarrollo  

de tecnología: 
a) Fundación Mexicana para la Innovación y Transferencia de Tecnología en la Pequeña y 

Mediana Empresa, y 
b) Asociación Mexicana de Directivos de Investigación Aplicada y Desarrollo Tecnológico. 

IV. Un Secretario Técnico designado por el Presidente. 
XI. CEREMONIA DE ENTREGA DEL PREMIO NACIONAL DE TECNOLOGIA 2003 
Las organizaciones ganadoras del Premio Nacional de Tecnología 2003, serán reconocidas durante una 

ceremonia solemne que ocurrirá durante el último bimestre del año en la Residencia Oficial de Los Pinos en la 
que el C. Presidente de los Estados Unidos Mexicanos, Lic. Vicente Fox Quesada, hará entrega al directivo de 
más alto rango de la organización ganadora, una presea de plata sterling y una placa de reconocimiento a un 
representante de los trabajadores, destacando la labor de los empleados de la organización.  

XII. COMPROMISOS DE LAS ORGANIZACIONES GANADORAS 
Las organizaciones que resulten Ganadoras del Premio Nacional de Tecnología 2003, asumirán el 

compromiso de: 
•  Mantener y superar constantemente los méritos por los que fueron reconocidas; 
•  Compartir y proporcionar a otras organizaciones mexicanas, información sobre sus sistemas de 

gestión tecnológica como una contribución al país, con la excepción de aquella que pudiera poner en 
riesgo la posición frente a sus competidores o comprometa su situación en el mercado; 

•  Apoyar la participación de al menos un representante de la organización, que conforme al perfil 
requerido participe como candidato a evaluador durante la próxima edición del Premio Nacional de 
Tecnología;  

•  Auspiciar la publicación de la Revista de Organizaciones Ganadoras del Premio Nacional de 
Tecnología 2003 que incluirá un compendio de los casos de éxito de las organizaciones mexicanas 
de clase mundial; 

•  Difundir aspectos primordiales de sus sistemas en materia de administración y aprovechamiento de 
sus recursos tecnológicos a través de los eventos de Presentación de Organizaciones Ganadoras del 
Premio Nacional de Tecnología 2003; 

•  Promover y desarrollar proveedores nacionales; 



•  Promover la adopción y uso del Modelo de Gestión Tecnológica entre sus clientes y proveedores; y 
•  Apoyar en el posicionamiento del Premio Nacional de Tecnología a través del uso generalizado del 

logotipo. 
XIII. ACLARACIONES 
1. La Guía de Participación 2003, el Modelo de Gestión Tecnológica e información adicional sobre esta 

convocatoria estarán a disposición de los interesados sin costo, en la Oficina del Premio Nacional de 
Tecnología, ubicada en avenida Insurgentes Sur número 1971, Torre III, piso 3, colonia Guadalupe 
Inn, código postal 01020, México, D.F., de 9:00 a 18:00 horas, en días hábiles, en las Delegaciones y 
Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía en la República Mexicana, así como en la 
página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 

2. El hecho de que los participantes presenten su documentación, implica estar de acuerdo con la 
conformación del grupo de trabajo que los evaluará y la verificación de la información presentada; en 
caso de resultar finalista, presentará la información que la Oficina del Premio Nacional de Tecnología 
solicite, así como el pago de la aportación por concepto de inscripción.  

Fecha límite de inscripción: 23 de mayo de 2003 
Informes e inscripciones: 

Premio Nacional de Tecnología 
Av. Insurgentes Sur No. 1971, torre III, piso 3, Col. Guadalupe Inn, C.P. 01020, México, D.F. 

Tel.: 53 22 07 67 al 70/Fax: 53 22 07 98 y 99 
correo electrónico: jlopez@economia.gob.mx 

página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía. 

México, D.F., a 13 de enero de 2003.- El Subsecretario para la Pequeña y Mediana Empresa, Juan 
Bueno Torio.- Rúbrica. 
CONVOCATORIA para participar en el proceso de selección y formación de 
evaluadores del Premio Nacional de Calidad 2003. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Economía. 

La Secretaría de Economía, a través de la Subsecretaría para la Pequeña y Mediana Empresa y el 
Fideicomiso Premio Nacional de Calidad, con fundamento en los artículos 34 de la Ley Orgánica de la 
Administración Pública Federal; 6 fracción XII del Reglamento Interior de la propia Secretaría y el Reglamento 
de la Ley Federal sobre Metrología y Normalización, Título Sexto, Capítulo Unico, expide la: 

CONVOCATORIA PARA PARTICIPAR EN EL PROCESO DE SELECCION Y FORMACION 
DE EVALUADORES DEL PREMIO NACIONAL DE CALIDAD 2003 

El Grupo Evaluador conforma un grupo colegiado y multidisciplinario de expertos en calidad total, de los 
ámbitos público y privado a nivel nacional, con la responsabilidad de analizar los méritos de las 
organizaciones aspirantes al reconocimiento y someter a la consideración del Comité de Premiación su 
propuesta consensuada a través de argumentos técnicos, sobre las organizaciones que pudieran ser 
galardonadas. 

I. BENEFICIOS 

Los participantes en el proceso de Selección y Formación de Evaluadores del Premio Nacional de Calidad 
2003, obtienen beneficios de trascendencia curricular, tales como: 

•  Participar en los Talleres de Formación de Evaluadores, que son impartidos por los miembros del 
Consejo Técnico del Premio Nacional de Calidad el cual está integrado por los especialistas en 
dirección por calidad de mayor prestigio y renombre del país;  

•  Desarrollar habilidades e incrementar la experiencia y conocimientos en el diagnóstico y análisis  
de la madurez de sistemas de dirección por calidad con base en el Modelo Nacional para la  
Calidad Total;  

•  Conocer las mejores prácticas de calidad del país que pueden ser aplicadas en sus propias 
organizaciones; 

•  Posibilidad de participar en la Tercera Etapa de Evaluación, en la que se realiza la evaluación en 
campo de las organizaciones con los mejores resultados; 

•  Compartir experiencias con profesionales de renombre en el área de la calidad total en el país, y 

•  Participar en actividades de promoción de la cultura de la calidad total en México. 



II. ETAPA DE INSCRIPCION: SOLICITUD DE CANDIDATO A EVALUADOR 
Los profesionales interesados en formar parte del Grupo Evaluador del Premio Nacional de Calidad, 

deberán cumplir con los siguientes requisitos: 

a) Cumplimentar la Solicitud de Candidato a Evaluador (disponible en la Guía de Participación del 
Premio Nacional de Calidad 2003), que deberá incluir fotografía vigente a color, tamaño credencial. 

b) Enviar por correo electrónico la Solicitud de Candidato a Evaluador, a la siguiente dirección: 
glcervan@economia.gob.mx en fecha previa al 9 de abril de 2003.  

c) Sólo podrán participar, los profesionales interesados que cumplan con el siguiente perfil: 

1) No ser consultor; 

2) Experiencia de trabajo en equipo; 

3) Formación académica profesional y en desempeño laboral activo; 

4) Que ocupen nivel gerencial o superior en su desempeño laboral; 

5) Experiencia mínima de tres años en implantación y aplicación de sistemas de mejora continua 
hacia la calidad total; 

6) Visión de negocios; 

7) Disposición de aprendizaje; 

8) Haber realizado cursos especializados en materia de calidad; 

9) Residencia permanente en la República Mexicana, y 

10) Experiencia en procesos similares de evaluación. 

III. ETAPA DE ENTREVISTAS 

Los aspirantes a evaluador cuyo perfil cumpla con las especificaciones antes mencionadas, serán 
convocados a participar en una entrevista que realizarán los miembros del Consejo Técnico del Premio 
Nacional de Calidad, con la finalidad de ampliar la información y conocer de manera detallada los alcances de 
su experiencia en procesos de administración por calidad, así como las expectativas personales y 
profesionales que motivan su candidatura. 

Las entrevistas, tendrán cita en la Ciudad de México, Irapuato, Gto., Monterrey, N.L., y Querétaro, Qro., en 
la hora y fecha que entrevistado y entrevistador acuerden para tal efecto. 

Los candidatos a evaluador deberán presentar durante la entrevista la siguiente documentación: 

•  Carta Compromiso del directivo o funcionario de mayor rango, o bien, del titular del área a la que el 
candidato a evaluador pertenezca institucional o empresarialmente dentro de su desempeño 
profesional, que manifieste la aceptación, compromiso y apoyo en tiempo, así como el respaldo 
económico para que el candidato participe en el proceso de evaluación del Premio Nacional de 
Calidad 2003. Asimismo, el candidato a evaluador deberá expresar por escrito su propio compromiso 
sobre las estipulaciones del Código de Etica y Conducta que una vez que sea aceptada su 
candidatura, deberá firmar; 

•  Título profesional (fotocopia); 

•  Evidencia de trayectoria profesional, y 

•  Evidencia documental sobre la capacitación y experiencia en materia de calidad total, manifestada en 
la Solicitud para Candidato a Evaluador. 

Las candidaturas en la etapa de inscripción que no cumplan con alguno de los requisitos de participación, 
recibirán por escrito las razones por las que no serán consideradas en las siguientes etapas del proceso de 
selección de evaluadores. 

IV. ETAPA DE FORMACION DE EVALUADORES 

Los aspirantes a evaluador que durante la entrevista demuestren la experiencia requerida para participar 
en el proceso de Formación de Evaluadores, recibirán una invitación de la Oficina del Premio Nacional de 
Calidad para participar en la capacitación de evaluadores. 



La asistencia a dicha capacitación no representará costo alguno, sin embargo, los gastos de traslado y 
hospedaje correspondientes, deberán ser cubiertos por las organizaciones que patrocinan la participación de 
su representante. 

Estos talleres, no son eventos de promoción ni de capacitación básica en temas de calidad total. 

IV.I Taller de Homologación de Criterios.- Se realiza la evaluación detallada con base en el Modelo 
Nacional para la Calidad Total de un caso de estudio, a través del uso de las herramientas de 
evaluación y el sistema de puntuaciones. Esta metodología que es facilitada por los miembros del 
Consejo Técnico del Premio Nacional de Calidad, permite simular una experiencia de evaluación real 
y asegurar la justicia y equidad en el otorgamiento de puntuaciones a las organizaciones 
participantes. 

 El Taller de Homologación de Criterios, tiene por objetivo: 

•  Homologar la aplicación de los criterios de diagnóstico, evaluación y retroalimentación con base 
en el Modelo Nacional para la Calidad Total, mediante el desarrollo de las capacidades de 
trabajo en equipo, pensamiento sistémico y abstracción. 

•  Desarrollar en los participantes las habilidades indispensables para que diseñen un Reporte de 
Retroalimentación útil para la planeación de la mejora de las organizaciones participantes en el 
Premio Nacional de Calidad. 

 El Taller de Homologación de Criterios, se llevará a cabo los días 9, 10 y 11 de junio de 8:30 a 18:00 
horas en la ciudad de Cuernavaca, Mor. 

IV.II Taller de Visitas de Campo.- Se detalla la metodología para el desarrollo del plan de visita de campo, 
a través de la cual se integrarán al diagnóstico y evaluación de la madurez de calidad, aspectos 
vivenciales sobre la cultura de la organización. Asimismo, se hace énfasis en el comportamiento y 
actitud con la que deben conducirse los candidatos y evaluadores del Premio Nacional de Calidad 
durante la visita a las organizaciones participantes. 

 El Taller de Visitas de Campo, tiene por objetivo: 

•  Desarrollar las habilidades del Grupo Evaluador para verificar la madurez de los sistemas 
reportados en las etapas documentales, a través de la reflexión de entrevistas y del análisis en 
el campo, así como confirmar las evidencias de los principios y valores de la cultura de calidad 
total de la organización. 

 El Taller de Visitas de Campo, se llevará a cabo el día 2 de septiembre de 2003 de 8:30 a 18:00 
horas en la Ciudad de México, D.F. 

V. NOMBRAMIENTO 

Los candidatos y evaluadores del Premio Nacional de Calidad, son calificados en las tres etapas del 
proceso, así como durante los talleres de formación para analizar su desempeño en cuanto a: 

•  Aplicación de los principios de calidad total en su actitud personal; 

•  Nivel de compromiso y responsabilidad; 

•  Cumplimiento a cabalidad del Código de Etica y Conducta del Evaluador; 

•  Experiencia y conocimiento en materia de calidad total; 

•  Aportaciones de valor agregado; 

•  Trabajo en equipo; 

•  Pensamiento sistémico; 

•  Puntualidad; 

•  Objetividad; 

•  Apertura a nuevos aprendizajes; 

•  Capacidad de escucha; 

•  Cumplimiento con las actividades y tareas asignadas, y 



•  Presentación personal. 

Unicamente aquellos aspirantes y evaluadores que cumplan satisfactoria e íntegramente las 
características antes mencionadas, recibirán el nombramiento de Evaluador del Premio Nacional de Calidad, 
cargo honorario, no remunerado y de vigencia anual. 

VI. RESPONSABILIDADES 

Los candidatos y evaluadores deberán firmar el Código de Etica y Conducta, mediante el cual se obligan a 
mantener la más estricta confidencialidad respecto de la información a la que tendrán acceso sobre 
organizaciones participantes, así como a conducirse profesionalmente, con objetividad, exactitud, honradez y 
respeto en los procesos de evaluación. 

Aquellos evaluadores que incurran en algún incumplimiento, les será suspendida su participación de 
manera definitiva, con el subsiguiente apercibimiento o, en su caso, intervención de autoridad competente a 
que dé lugar. 

La participación en el proceso de evaluación del Premio Nacional de Calidad 2003, exigirá a los aspirantes 
a evaluador disponibilidad de tiempo y recursos de acuerdo al siguiente desglose de actividades: 

 Actividad Días* Lugar Costo 

1. Etapa de Entrevista  1 D.F., Gto., N.L., o Qro. Viáticos 

2. Taller de Homologación de Criterios 3 Cuernavaca, Mor. Viáticos 

3. Segunda Etapa de Evaluación: Reporte de 
Sistemas 

•  lectura y evaluación individual de los casos 
correspondientes, y 

•  reunión del Equipo de Evaluación para la 
integración de evaluaciones individuales y 
trabajo de consenso 

 
3 

 
3 

 
En su propia área de 

trabajo 

 

Por acuerdo del Equipo 

 
Ninguno 

 

 

Viáticos 

4. Taller de Visitas de Campo 1 México, D.F. Viáticos 

5. Tercera Etapa de Evaluación: Visitas de Campo 
(únicamente para los evaluadores cuyas 
organizaciones evaluadas califiquen a la tercera 
etapa)  

•  reunión del Equipo de Evaluación para el 
desarrollo de la planeación de la(s) visita(s) 
de campo en la que participará, y 

•  evaluación en campo, por cada organización 
a evaluar, en este caso los viáticos serán 
responsabilidad de la organización participante 

 
 

1 
 

2-3 

 
 

Por acuerdo del Equipo 
 

Organización participante 

 
 

Viáticos 
 

Ninguno 

6. Ceremonia de Reconocimiento a Evaluadores 1 México, D.F. Viáticos 

7. Ceremonia de Entrega del Premio Nacional de 
Calidad 2003 

1 México, D.F. Viáticos 

* Los tiempos descritos son aproximados, la complejidad de los casos a evaluar puede incrementar los periodos de   
realización de las actividades de evaluación. No incluye tiempos de traslado. 

VII. RETIRO ANTICIPADO DEL PROCESO DE FORMACION DE EVALUADORES Y/O DE EVALUACION 
Una vez que la organización haya expresado por escrito su consentimiento para la participación de su 

representante como aspirante o evaluador, pero por algún motivo se rescinda dicho consentimiento o se 
suspenda la participación del candidato a evaluador en fecha anterior a la finalización del proceso de 
evaluación del Premio Nacional de Calidad edición 2003, la organización no podrá proponer futuras 
candidaturas para evaluadores, excepto en aquellos casos en los que el directivo inmediato superior del 
participante fundamente por escrito las causas que motivaron la separación anticipada, mismas que deberán 
ser comprobables. 

Para ello, el Consejo Técnico analizará detalladamente las causas expuestas y emitirá su fallo definitivo e 
inapelable en dos sentidos: la incorporación futura al Grupo Evaluador, o bien, la suspensión definitiva. 



En el caso de suspensión definitiva, los aspirantes o evaluadores deberán realizar el pago de dicha 
capacitación a razón de: 

Taller de Homologación de Criterios: $35,000.00 
Taller de Visitas de Campo:  $20,000.00 

VIII. ACLARACIONES 
La Guía de Participación, el Modelo Nacional para la Calidad Total e información adicional sobre esta 

convocatoria, estarán a disposición de los interesados sin costo en la Oficina del Premio Nacional de  
Calidad, ubicada en avenida Insurgentes Sur número 1971, torre III, piso 3, colonia Guadalupe Inn,  
código postal 01020, México, D.F., de 9:00 a 18:00 horas, en días hábiles, en las Delegaciones y  
Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía en la República Mexicana, así como en la página 
de Internet: www.economia-premios.gob.mx 

Fecha límite de recepción de Solicitudes para Candidato a Evaluador: 9 de abril de 2003 
Informes e inscripciones: 

Premio Nacional de Calidad 
Av. Insurgentes Sur No. 1971, torre III, piso 3, Col. Guadalupe Inn, C.P. 01020, México, D.F. 

Tels.: 53 22 07 67 al 70/Fax: 53 22 07 98 y 99 
correo electrónico: glcervan@economia.gob.mx 

página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía. 

México, D.F., a 13 de enero de 2003.- El Subsecretario para la Pequeña y Mediana Empresa, Juan 
Bueno Torio.- Rúbrica. 

 
 

CONVOCATORIA para participar en el Premio Nacional de Calidad 2003. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Economía. 
La Secretaría de Economía, a través de la Subsecretaría para la Pequeña y Mediana Empresa y el 

Fideicomiso Premio Nacional de Calidad, con fundamento en los artículos 34 de la Ley Orgánica de la 
Administración Pública Federal; 6 fracción XII del Reglamento Interior de la propia Secretaría y el Reglamento 
de la Ley Federal sobre Metrología y Normalización, Título Sexto, Capítulo Unico, expide la: 

CONVOCATORIA PARA PARTICIPAR EN EL PREMIO NACIONAL DE CALIDAD 2003 

Conforme a las siguientes: 

BASES 
I. REQUISITOS DE PARTICIPACION 

Podrán participar en el Premio Nacional de Calidad 2003, todas las organizaciones públicas y privadas 
establecidas en el país, que: 

a) Cuenten con procesos sostenidos, aplicando conceptos de mejora continua hacia la calidad total en 
sus productos, servicios, administración y distribución; 

b) Presenten la información que para cada etapa de evaluación les sea requerida en la presente 
Convocatoria y que estén dispuestos a que un grupo de expertos evalúe la información que sea 
proporcionada; 

c) No hayan sido objeto de sanciones graves en materia administrativa o fiscal en el año 2002 y hasta 
la fecha en que ocurra la Ceremonia de Premiación; 

d) Manifiesten estar dispuestas a apoyar al Fideicomiso del Premio Nacional de Calidad en las acciones 
de promoción y difusión que emprenda, y 

e) No hayan obtenido el Premio Nacional de Calidad en cualquiera de las tres ediciones anteriores. 

II. BENEFICIOS 

Las organizaciones participantes: 

a) Recibirán retroalimentación relativa a las áreas sólidas y de oportunidad de sus sistemas y procesos 
de calidad; 

b) Podrán realizar un autodiagnóstico de sus procesos y sistemas integrales; 



c) Podrán compararse con organizaciones de clase mundial; 

d) Documentarán sus procesos y sistemas para crear un modelo de calidad propio con base en las 
necesidades de la organización, y 

e) Generarán ventajas competitivas a través de la administración por calidad total; 

Adicionalmente, las organizaciones que resulten ganadoras: 

f) Podrán ostentar el logotipo del Premio Nacional de Calidad, sinónimo de excelencia internacional de 
forma permanente, siempre y cuando se indique el año en que se obtuvo el reconocimiento; 

g) Participarán en eventos nacionales e internacionales relacionados con la administración por calidad; 

h) Lograrán posicionamiento a nivel nacional e internacional, y 

i) Aumentarán la certidumbre de sus clientes e inversionistas sobre la solidez de la organización. 

lIl. CATEGORIAS DE PARTICIPACION 

Se entregará un reconocimiento por cada categoría de participación y hasta un máximo de dos en cada 
una de ellas, siempre y cuando el Comité de Premiación así lo decida por los méritos equiparables mostrados 
entre dos finalistas. 

El Comité de Premiación podrá declarar desierta una o varias categorías, si considera que las 
organizaciones finalistas, si las hubiere, aún requieren madurar sus sistemas de calidad.  

La clasificación de las organizaciones participantes, se establece de acuerdo al número de empleados 
totales conforme a lo estipulado por la Secretaría de Economía, en la Ley para el Desarrollo de la 
Competitividad de la Micro, Pequeña y Mediana Empresa, en el Diario Oficial de la Federación de fecha 30 
de diciembre de 2002. 

1) Pequeña Industrial (hasta 50 empleados); 

2) Mediana Industrial (51 a 250 empleados); 

3) Grande Industrial (más de 251 empleados); 

4) Pequeña Servicios (hasta 50 empleados); 

5) Mediana Servicios (51 a 100 empleados); 

6) Grande Servicios (más de 101 empleados); 

7) Pequeña Comercial (hasta 30 empleados); 

8) Mediana Comercial (31 a 100 empleados); 

9) Grande Comercial (más de 101 empleados); 

10) Instituciones Educativas (Públicas o Privadas), y 

11) Gobierno (Unidades Administrativas Federal, Estatal o Municipal). 

Las organizaciones filiales o pertenecientes a grupos corporativos, serán clasificadas en las categorías 
grandes y conforme a su actividad. 

El Premio Nacional de Calidad, se reserva el derecho de reclasificar a las organizaciones participantes, a 
sugerencia del Grupo Evaluador. En tal caso, la organización participante será notificada con oportunidad 
sobre esta modificación, así como del cambio y de las razones que lo sustentan. 

IV. CONFIDENCIALIDAD 

Toda la información presentada por las organizaciones aspirantes y aquella que se genere durante el 
proceso de evaluación, tendrá el carácter de estrictamente confidencial y no será empleada para ningún fin 
distinto al de los procesos de evaluación y selección. 

La total confidencialidad es garantizada en estricto apego a la normatividad aplicable. 

V. GRUPO EVALUADOR  
El Grupo Evaluador conforma un grupo colegiado y multidisciplinario de expertos en calidad total, de los 

ámbitos público y privado a nivel nacional, con la responsabilidad de analizar los méritos de las 
organizaciones aspirantes al Premio Nacional de Calidad y someter a la consideración del Comité de 



Premiación su propuesta consensuada a través de argumentos técnicos, sobre las organizaciones que 
pudieran ser galardonadas. 

VI. PROCESO DE EVALUACION  
El proceso de evaluación se desarrollará en tres etapas:  

1) Primera Etapa: Reporte Inicial; se conoce el perfil general de las organizaciones aspirantes a través 
de una síntesis de sus procesos de calidad total, en cumplimiento de los ocho criterios del Modelo 
Nacional para la Calidad Total. 

2) Segunda Etapa: Reporte de Sistemas; se profundiza sobre los procesos de calidad de las 
organizaciones que califican a esta fase, a través de la evaluación de un documento extenso y 
detallado basado en los ocho criterios del Modelo Nacional para la Calidad Total y sus subcriterios.  

3) Tercera Etapa: Visitas de Campo; el Grupo Evaluador efectuará una visita a las organizaciones con 
el objeto de: 

••••  Corroborar y ampliar a través de evidencias, la información presentada en las etapas 
documentales; 

•  Resolver cuestionamientos que pudieran haber surgido durante las etapas anteriores, y 

•  Determinar el nivel de aplicación y madurez de los sistemas de calidad en la organización. 

VII. REPORTE DE RETROALIMENTACION  

Todas las organizaciones participantes, independientemente del avance que logren durante los procesos 
de evaluación, recibirán un Reporte de Retroalimentación que indicará las áreas sólidas y de oportunidad en 
las que se fundamentan sus resultados. Esta información les será remitida con la finalidad de proporcionarles 
elementos útiles de mejora continua que les permitirá contar con avances sustantivos en su propio modelo  
de calidad. 

VIII. ACLARACIONES A LAS ETAPAS DE EVALUACION 

•  Las organizaciones participantes, deberán presentar tanto el Reporte Inicial como el Reporte de 
Sistemas, conforme a las especificaciones de formato que se publicarán en la Guía de Participación 
del Premio Nacional de Calidad 2003, que estará disponible en la Oficina del Premio Nacional de 
Calidad, en las Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía en la 
República Mexicana y en la página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 

•  Dichas especificaciones de formato son obligatorias. La organización que no se apegue totalmente a 
éstas, será descalificada del proceso de evaluación y no tendrá derecho a recibir retroalimentación. 

•  Conforme a los preceptos de evaluación, las organizaciones que demuestren procesos sólidos hacia 
la calidad total, podrán continuar su participación en las etapas siguientes. 

•  Las organizaciones participantes que durante la tercera etapa de evaluación, demuestren contar con 
prácticas de calidad total ejemplares, resultados con tendencias sostenidas, confiables y sólidos 
méritos operacionales, serán propuestas por el Grupo Evaluador al Comité de Premiación como 
candidatas a recibir el Premio Nacional de Calidad 2003. 

•  La Oficina del Premio Nacional de Calidad, comunicará por escrito a las organizaciones participantes, 
los resultados obtenidos hasta la segunda etapa. Los resultados finales serán dados a conocer por el 
Presidente de la República durante la Ceremonia de Premiación. 

•  Cuando las organizaciones finalistas no cuenten con el nivel de madurez o los méritos necesarios 
para ser merecedoras de este reconocimiento, el Comité de Premiación declarará desierta la 
categoría a la que pertenezcan. 

IX. APORTACIONES 
IX.I Inscripción a la Primera y Segunda Etapas de Evaluación.- Las organizaciones participantes deberán 

cubrir una aportación en la primera y segunda etapas de evaluación, conforme a la siguiente 
clasificación: 

Tamaño Primera Etapa Segunda Etapa 
Pequeña $1,000.00 $2,000.00 
Mediana $6,000.00 $8,000.00 
Grande $12,000.00 $20,000.00 



 
IX.II Viáticos correspondientes a la Tercera Etapa de Evaluación.- Las organizaciones que por los méritos 

demostrados sean consideradas para continuar su participación en la Tercera Etapa del proceso, que 
corresponde a las visitas de campo (evaluación in-situ), deberán cubrir los gastos que se generen por 
concepto de transportación aérea o terrestre, hospedaje, alimentos y traslados, para los integrantes 
del equipo evaluador y que ocurrirá durante el periodo que conjuntamente se acuerde para tal efecto. 

Las aportaciones son deducibles del ISR según lo autorizado por la SHCP y deberán efectuarse en 
cualquier sucursal de BBVA Bancomer en la cuenta número 0453917215, Plaza 001, en México, D.F., a 
nombre del “Fideicomiso Premio Nacional de Calidad”. 

Las organizaciones ganadoras en las últimas dos ediciones de los Premios Estatales y/o Regionales a la 
Calidad en la República Mexicana, podrán participar en el Premio Nacional de Calidad sin costo por concepto 
de inscripción para la primera etapa de evaluación. 

X. COMITE DE PREMIACION 
El Comité de Premiación, siempre basado en el dictamen del Grupo Evaluador y en presencia de los 

Coordinadores de los Equipos de Evaluación, designará a las organizaciones que recibirán el Premio Nacional 
de Calidad 2003 y su fallo es definitivo e inapelable. 

Miembros del Comité de Premiación 
I. El Secretario de Economía, quien lo preside; 
II. El Subsecretario para la Pequeña y Mediana Empresa de la misma dependencia; 
III. Los titulares de las siguientes unidades administrativas de la Secretaría de Economía: 

a) Dirección General de Normas;  

b) Dirección General de los Premios Nacionales de Calidad, Exportación y Tecnología; 
c) Instituto Mexicano de la Propiedad Industrial, y 
d) Dirección General de Industrias. 

IV. Un representante de: 
a) Procuraduría Federal del Consumidor, y 
b) Centro Nacional de Metrología. 

V. Un representante de los siguientes organismos: 
a) Confederación de Cámaras Industriales de los Estados Unidos Mexicanos; 
b) Cámara Nacional de la Industria de la Transformación;  
c) Confederación Nacional de Cámaras de Comercio, y 
d) Consejo Coordinador Empresarial. 

XI. CEREMONIA DE ENTREGA DEL PREMIO NACIONAL DE CALIDAD 2003 

Las organizaciones ganadoras del Premio Nacional de Calidad 2003, serán reconocidas públicamente 
durante una ceremonia solemne que ocurrirá durante el último bimestre del año en la Residencia Oficial de 
Los Pinos en la que el C. Presidente de los Estados Unidos Mexicanos, Lic. Vicente Fox Quesada, hará 
entrega al directivo de más alto rango de la organización ganadora, una presea en forma de paloma estilizada 
de plata sterling y una placa de reconocimiento a un representante de los trabajadores, destacando la labor de 
los empleados de la organización.  

XII. COMPROMISOS DE LAS ORGANIZACIONES GANADORAS 

Las organizaciones que resulten ganadoras del Premio Nacional de Calidad 2003, asumirán el 
compromiso de: 

•  Mantener y superar constantemente los méritos por los que fueron reconocidas; 

•  Compartir y proporcionar a otras organizaciones mexicanas, información sobre sus procesos de 
calidad como una contribución al país, con la excepción de aquella que pudiera poner en riesgo la 
posición frente a sus competidores o comprometa su situación en el mercado; 



•  Apoyar la participación de al menos un representante de la organización, que conforme al perfil 
requerido participe como candidato a evaluador durante la próxima edición del Premio Nacional  
de Calidad; 

•  Auspiciar la publicación de la Revista de Organizaciones Ganadoras del Premio Nacional de Calidad 
2003 que incluirá un compendio de los casos de éxito de las organizaciones mexicanas de clase 
mundial; 

•  Difundir aspectos primordiales de sus sistemas y procesos de mejora continua con base en la calidad 
total, a través de los eventos de Presentación de Organizaciones Ganadoras del Premio Nacional de 
Calidad 2003; 

•  Promover y desarrollar proveedores nacionales; 

•  Promover la adopción y uso del Modelo Nacional para la Calidad Total, entre sus clientes  
y proveedores, y 

•  Apoyar en el posicionamiento del Premio Nacional de Calidad, a través del uso generalizado del 
logotipo distintivo. 

XIII. ACLARACIONES 

1. La Guía de Participación 2003, el Modelo Nacional para la Calidad Total e información adicional 
sobre esta Convocatoria, estarán a disposición de los interesados sin costo, en la Oficina del Premio 
Nacional de Calidad, ubicada en avenida Insurgentes Sur número 1971, torre III, piso 3, colonia 
Guadalupe Inn, código postal 01020, México, D.F., de 9:00 a 18:00 horas, en días hábiles, en las 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía en la República Mexicana, 
así como en la página de Internet: www.economia-premios.gob.mx. 

2. El hecho de que los participantes presenten su documentación, implica estar de acuerdo con la 
conformación del grupo de trabajo que los evaluará y la verificación de la información presentada; en 
caso de resultar finalista, presentará la información que la Oficina del Premio Nacional de Calidad 
solicite, así como el pago de las aportaciones por concepto de inscripción.  

Fecha límite de inscripción: 9 de abril de 2003 
Informes e inscripciones: 

Premio Nacional de Calidad 
Av. Insurgentes Sur No. 1971, torre III, piso 3, Col. Guadalupe Inn, C.P. 01020, México, D.F. 

Tels.: 53 22 07 67 al 70/Fax: 53 22 07 98 y 99 
correo electrónico: aaceves@economia.gob.mx 

página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía. 

México, D.F., a 13 de enero de 2003.- El Subsecretario para la Pequeña y Mediana Empresa, Juan 
Bueno Torio.- Rúbrica. 

CONVOCATORIA para participar en el proceso de selección y formación del Consejo 
Consultivo de Evaluación del Premio Nacional de Exportación 2003. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Economía. 
La Secretaría de Economía, a través de la Subsecretaría para la Pequeña y Mediana Empresa y el 

Fideicomiso del Premio Nacional de Exportación, con fundamento en los artículos 34 de la Ley Orgánica de la 
Administración Pública Federal; 6 fracción XII del Reglamento Interior de la propia Secretaría; 92 de la Ley de 
Comercio Exterior y el Título XI de su Reglamento, expide la: 

CONVOCATORIA PARA PARTICIPAR EN EL PROCESO DE SELECCION Y FORMACION DEL CONSEJO 
CONSULTIVO DE EVALUACION DEL PREMIO NACIONAL DE EXPORTACION 2003 

El Consejo Consultivo de Evaluación conforma un grupo colegiado y multidisciplinario de expertos en 
comercio exterior, de los ámbitos público y privado a nivel nacional, con la responsabilidad de analizar los 
méritos de las organizaciones aspirantes al reconocimiento y someter a la consideración del Comité de 
Premiación su propuesta consensuada a través de argumentos técnicos, sobre las organizaciones que 
pudieran ser galardonadas. 

I. BENEFICIOS 



Los participantes en el proceso de Selección y Formación de Evaluadores del Premio Nacional de 
Exportación 2003, obtienen beneficios de trascendencia curricular, tales como: 

•  Participar en los Talleres de Formación de Evaluadores, que son impartidos por miembros del 
Consejo Consultivo de Evaluación, el cual está integrado por los especialistas en comercio exterior 
de mayor prestigio y renombre del país; 

•  Desarrollar habilidades e incrementar la experiencia y conocimientos en materia de comercio exterior 
con base en el Modelo del Premio Nacional de Exportación; 

•  Conocer las mejores prácticas de comercio exterior del país que pueden ser aplicadas en sus propias 
organizaciones; 

•  Posibilidad de participar en la Tercera Etapa de Evaluación, en la que se realiza la evaluación en 
campo de las organizaciones con los mejores resultados; 

•  Compartir experiencias con profesionales de renombre en el área de comercio exterior del país, y 

•  Participar en actividades de promoción de la cultura exportadora en México. 

II. ETAPA DE INSCRIPCION: SOLICITUD DE CANDIDATO A EVALUADOR 

Los profesionales interesados en formar parte del Consejo Consultivo de Evaluación del Premio Nacional 
de Exportación, deberán cumplir con los siguientes requisitos: 

a) Cumplimentar la Solicitud de Candidato a Evaluador (disponible en la Guía de Participación del 
Premio Nacional de Exportación 2003), que deberá incluir fotografía vigente a color, tamaño 
credencial. 

b) Enviar por correo electrónico la Solicitud de Candidato a Evaluador a la siguiente dirección: 
arodriguez@economia.gob.mx en fecha previa al 9 de abril de 2003. 

c) Sólo podrán participar los profesionales interesados que cumplan con el siguiente perfil: 

1) Formación académica profesional y en desempeño laboral activo; 

2) Que ocupen nivel gerencial o superior en su desempeño laboral; 

3) Experiencia mínima de cinco años en comercio exterior, u otras disciplinas afines; 

4) Visión de negocios; 
5) Disposición de aprendizaje; 

6) Residencia permanente en la República Mexicana, y 

7) Contar con al menos dos recomendaciones académicas, laborales, gubernamentales y/o 
empresariales. 

III. ETAPA DE ENTREVISTAS 
Los aspirantes a evaluador cuyo perfil cumpla con las especificaciones antes mencionadas, serán 

convocados a participar en una entrevista que realizarán los Coordinadores del Consejo Consultivo de 
Evaluación, con la finalidad de ampliar la información y conocer de manera detallada los alcances de su 
experiencia en procesos de comercio exterior, así como las expectativas personales y profesionales que 
motivan su candidatura. 

Las entrevistas tendrán cita en la Ciudad de México, en la hora y fecha que entrevistado y entrevistador 
acuerden para tal efecto. 

Los candidatos a evaluador deberán presentar durante la entrevista la siguiente documentación: 

•  Carta Compromiso del directivo o funcionario de mayor rango, o bien, del titular del área a la que el 
candidato a evaluador pertenezca institucional o empresarialmente dentro de su desempeño 
profesional, que manifieste la aceptación, compromiso y apoyo en tiempo, así como el respaldo 
económico para que el candidato participe en el proceso de evaluación del Premio Nacional de 
Exportación 2003. Asimismo, el candidato a evaluador deberá expresar por escrito su propio 
compromiso sobre las estipulaciones del Código de Etica y Conducta que una vez que sea aceptada 
su candidatura, deberá firmar; 

•  Titulo Profesional (fotocopia); 

•  Evidencia de trayectoria profesional, y 

•  Evidencia documental sobre la capacitación y experiencia en materia de comercio exterior, 
manifestada en la Solicitud para Candidato a Evaluador. 



Las candidaturas en la etapa de inscripción que no cumplan con alguno de los requisitos de participación, 
recibirán por escrito las razones por las que no serán consideradas en las siguientes etapas del proceso de 
selección de evaluadores. 

IV. ETAPA DE FORMACION DE EVALUADORES 
Los aspirantes a evaluador que durante la entrevista demuestren la experiencia requerida para participar 

en el proceso de Formación de Evaluadores, recibirán una invitación de la Oficina del Premio Nacional de 
Exportación para participar en la capacitación de evaluadores. 

La asistencia a dicha capacitación no representará costo alguno, sin embargo, los gastos de traslado y 
hospedaje correspondientes, deberán ser cubiertos por el candidato a evaluador o la organización que 
patrocina la participación de su representante. 

Estos talleres, no son eventos de promoción ni de capacitación básica en temas de comercio exterior. 

IV.I Taller de Homologación de Criterios.- Se realiza la evaluación detallada con base en el Modelo del 
Premio Nacional de Exportación de un caso de estudio, a través del uso de la herramienta de 
evaluación y el sistema de puntuaciones. Esta metodología que es facilitada por los miembros del 
Consejo Consultivo de Evaluación del Premio Nacional de Exportación, permite simular una 
experiencia de evaluación real y asegurar la justicia y equidad en el otorgamiento de puntuaciones a 
las organizaciones participantes. 

 El Taller de Homologación de Criterios, tiene por objetivo: 

•  Homologar la aplicación de los criterios de diagnóstico, evaluación y retroalimentación con base 
en el Modelo del Premio Nacional de Exportación, mediante el desarrollo de las capacidades de 
trabajo en equipo, pensamiento sistémico y abstracción. 

•  Desarrollar en los participantes las habilidades indispensables para que diseñen un Reporte de 
Retroalimentación útil para la planeación de la mejora de las organizaciones participantes en el 
Premio Nacional de Exportación. 

IV.II Taller de Visitas de Campo.- Se detalla la metodología para el desarrollo de la visita de campo, a 
través de la cual se corroborarán aspectos puntuales de la actividad exportadora de la empresa,  
que se integrarán al diagnóstico y evaluación de la madurez de sus procesos de exportación. Asimismo, se 
hace énfasis en el comportamiento y actitud con la que deben conducirse los candidatos y 
evaluadores del Premio Nacional de Exportación durante la visita a las organizaciones participantes. 

V. NOMBRAMIENTO 
Los candidatos y evaluadores del Premio Nacional de Exportación, son calificados en las tres etapas del 

proceso, así como durante los talleres de formación para analizar su desempeño en cuanto a: 

•  Nivel de compromiso y responsabilidad; 

•  Cumplimiento a cabalidad del Código de Etica y Conducta del Evaluador; 

•  Experiencia y conocimiento en materia de comercio exterior; 

•  Aportaciones de valor agregado; 

•  Trabajo en equipo; 

•  Pensamiento sistémico; 

•  Objetividad; 

•  Puntualidad; 
•  Apertura a nuevos aprendizajes; 
•  Capacidad de escucha; 
•  Cumplimiento con las actividades y tareas asignadas, y 
•  Presentación personal. 
Unicamente aquellos aspirantes y evaluadores que cumplan satisfactoria e íntegramente las 

características antes mencionadas, recibirán el nombramiento de Evaluador del Premio Nacional de 
Exportación, cargo honorario, no remunerado y de vigencia anual. 

VI. RESPONSABILIDADES 
Los candidatos y evaluadores deberán firmar el Código de Etica y Conducta, mediante el cual se obligan a 

mantener la más estricta confidencialidad respecto de la información a la que tendrán acceso sobre 



organizaciones participantes, así como a conducirse profesionalmente, con objetividad, exactitud, honradez y 
respeto en los procesos de evaluación. 

Aquellos evaluadores que incurran en algún incumplimiento, les será suspendida su participación de 
manera definitiva, con el subsiguiente apercibimiento o, en su caso, intervención de autoridad competente a 
que dé lugar. 

La participación en el proceso de evaluación del Premio Nacional de Exportación 2003, exigirá a los 
aspirantes a evaluador disponibilidad de tiempo y recursos de acuerdo al siguiente desglose de actividades: 

 
 Actividad Días* Lugar Costo 

1. Entrevista 1 México, D.F. Viáticos 

2. Talleres de capacitación 2 México, D.F. Viáticos 

3. Primera Etapa de Evaluación: 
Reuniones de trabajo del Consejo 
Consultivo de Evaluación 

Por 
definir** 

México, D.F. Viáticos 

4. Segunda Etapa de Evaluación: 
Exposiciones Corporativas 

Por 
definir** 

México, D.F. Viáticos 

5. Reunión de trabajo del Consejo 
Consultivo de Evaluación para la 
Segunda Etapa 

1 México, D.F. Viáticos 

6. Tercera Etapa de Evaluación: 
Visitas de Campo 

Por 
definir** 

Organización participante Transportación hacia el 
aeropuerto o lugar 

predeterminado desde 
donde dará inicio la visita 

7. Reunión de Consenso del 
Consejo Consultivo de Evaluación 

1 México, D.F. Viáticos 

8. Ceremonia de Reconocimiento a 
los Evaluadores 

1 México, D.F. Viáticos 

9. Ceremonia de Entrega del Premio 
Nacional de Exportación 

1 México, D.F. Viáticos 

*Los tiempos descritos son aproximados, la complejidad de los casos a evaluar puede incrementar los periodos de 
realización de las actividades de evaluación. No incluye tiempos de traslado. 

**El número de reuniones de trabajo, exposiciones corporativas y visitas de campo dependerá del número de 
organizaciones participantes en la edición 2003 del Premio Nacional de Exportación. 

VII. RETIRO ANTICIPADO DEL PROCESO DE FORMACION DE EVALUADORES Y/O DE 
EVALUACION 

Una vez que la organización o un evaluador haya expresado por escrito su consentimiento para la 
participación como aspirante o evaluador, pero por algún motivo se rescinda dicho consentimiento o se 
suspenda la participación del candidato a evaluador en fecha anterior a la finalización del proceso de 
evaluación del Premio Nacional de Exportación edición 2003, la organización no podrá proponer futuras 
candidaturas para evaluadores, excepto en aquellos casos en los que el directivo inmediato superior del 
participante fundamente por escrito las causas que motivaron la separación anticipada, mismas que deberán 
ser comprobables. 

Para ello, el grupo de Coordinadores del Consejo Consultivo de Evaluación analizará detalladamente las 
causas expuestas y emitirá su fallo definitivo e inapelable en dos sentidos: la incorporación futura al Grupo 
Evaluador, o bien, la suspensión definitiva. 

En el caso de suspensión definitiva, los aspirantes o evaluadores deberán realizar el pago de dicha 
capacitación a razón de: 

Taller de Homologación de Criterios: $35,000.00 

Taller de Visitas de Campo:  $20,000.00 

VIII. ACLARACIONES 



La Guía de Participación 2003, el Modelo del Premio Nacional de Exportación e información adicional 
sobre esta Convocatoria, estarán a disposición de los interesados sin costo en la Oficina del Premio  
Nacional de Exportación, ubicada en avenida Insurgentes Sur número 1971, torre III, piso 3, colonia 
Guadalupe Inn, código postal 01020, México, D.F., de 9:00 a 18:00 horas, en días hábiles, en las 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía en la República Mexicana, así 
como en la página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 

Fecha límite de recepción de Solicitudes para Candidato a Evaluador: 9 de abril de 2003 
Informes e Inscripciones: 

Premio Nacional de Exportación 
Av. Insurgentes Sur No. 1971, torre III, piso 3, Col. Guadalupe Inn, C.P. 01020, México, D.F. 

Tels.: 53 22 07 67 al 70/Fax: 53 22 07 98 y 99 
correo electrónico: arodriguez@economia.gob.mx  

página de Internet: www.economia-premios.gob.mx. 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía. 

México, D.F., a 13 de enero de 2003.- El Subsecretario para la Pequeña y Mediana Empresa, 
Juan Bueno Torio.- Rúbrica. 

 

 
CONVOCATORIA para participar en el Premio Nacional de Exportación 2003. 

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaría de Economía. 

La Secretaría de Economía, a través de la Subsecretaría para la Pequeña y Mediana Empresa y el 
Fideicomiso del Premio Nacional de Exportación, con fundamento en los artículos 34 de la Ley Orgánica de la 
Administración Pública Federal; 6 fracción XII del Reglamento Interior de la propia Secretaría, 92 de la Ley de 
Comercio Exterior y el Título XI de su Reglamento, expide la: 

CONVOCATORIA PARA PARTICIPAR EN EL PREMIO NACIONAL DE EXPORTACION 2003 

Conforme a las siguientes: 

BASES 
I. REQUISITOS DE PARTICIPACION 

1. Podrán participar en el Premio Nacional de Exportación 2003, las empresas o instituciones 
establecidas en el país, que: 

a) En el caso de las empresas, que estén realizando actividades exportadoras durante los tres 
años anteriores al de su participación de manera ininterrumpida, así como durante el año de su 
participación en este certamen. Para el caso de las instituciones educativas, durante los últimos 
cinco años de apoyo al sector exportador o de vinculación con este sector; 

b) Se distingan por sus aportaciones al desarrollo de las exportaciones y/o contribución en el 
aumento y diversificación de las ventas de productos y servicios al exterior; 

c) Hayan exportado al menos el 15% del valor de sus ventas totales en el año anterior al de su 
participación; 

d) No hayan sido objeto de sanciones graves en materia administrativa o fiscal en el año 2002  
y hasta la fecha en que ocurra la Ceremonia de Premiación;  

e) Manifiesten estar dispuestas a apoyar al Fideicomiso del Premio Nacional de Exportación en las 
acciones de promoción y difusión que emprenda, y 

f) No hayan obtenido el Premio Nacional de Exportación en cualquiera de las tres ediciones 
anteriores. 

2. Quedan excluidas del Premio Nacional de Exportación 2003 las empresas o entidades que dependan 
orgánica y financieramente, de los gobiernos federal, estatal o municipal, a excepción de las 
empresas de participación estatal mayoritaria que estén consideradas en el capítulo III de la Ley 
Federal de las Entidades Paraestatales, así como las instituciones educativas que cumplan con los 
demás requisitos establecidos en la presente Convocatoria. 

II. BENEFICIOS 

Las organizaciones participantes: 



a) Recibirán retroalimentación relativa a las áreas sólidas y de oportunidad de sus sistemas y procesos 
de exportación; 

b) Podrán realizar un autodiagnóstico de sus procesos y sistemas integrales; 

c) Podrán compararse con organizaciones de clase mundial; 

d) Documentarán sus procesos y sistemas para crear un modelo de exportación propio con base en las 
necesidades de la organización, y 

e) Generar ventajas competitivas a través de procesos eficientes de comercio exterior; 

Adicionalmente, las organizaciones que resulten ganadoras: 

f) Podrán ostentar el logotipo del Premio Nacional de Exportación, sinónimo de excelencia internacional 
de forma permanente, siempre y cuando se indique el año en que se obtuvo el reconocimiento; 

g) Participarán en eventos nacionales e internacionales relacionados con el comercio exterior; 

h) Lograrán posicionamiento a nivel nacional e internacional, y 

i) Aumentarán la certidumbre de sus clientes e inversionistas sobre la solidez de su organización. 

III. CATEGORIAS DE PARTICIPACION 

Se entregará un reconocimiento por cada categoría de participación y hasta un máximo de dos en cada 
una de ellas, siempre y cuando el Comité de Premiación así lo decida por los méritos equiparables mostrados 
entre dos finalistas. 

El Comité de Premiación podrá declarar desierta una o varias categorías, si considera que las 
organizaciones finalistas, si las hubiere, aún requieren madurar sus procesos de exportación. 

La clasificación de las organizaciones participantes, se establece de acuerdo al monto anual de sus ventas 
totales de exportación, como se indica a continuación: 

I. Empresas exportadoras pequeñas industriales o de servicios, que hayan registrado exportaciones 
totales anuales hasta por $20,000,000.00 (veinte millones de pesos 00/100 M.N.). 

II. Empresas exportadoras medianas industriales o de servicios, que hayan registrado exportaciones 
totales anuales superiores a $20,000,000.00 (veinte millones de pesos 00/100 M.N.) y hasta 
$100,000,000.00 (cien millones de pesos 00/100 M.N.). 

III. Empresas exportadoras grandes industriales o de servicios, que hayan registrado exportaciones 
totales anuales superiores a $100,000,000.00 (cien millones de pesos 00/100 M.N.). 

IV. Empresas agropecuarias, es decir, las organizaciones exportadoras de productos agropecuarios, 
agroindustriales, de pescados, crustáceos o moluscos. 

V. Empresas que cuenten con el Registro Nacional de la Industria Maquiladora. 

VI. Empresas comercializadoras, consolidadoras o promotoras de exportación, tipificadas según el 
Decreto para el establecimiento de empresas de comercio exterior, publicado en el Diario Oficial de 
la Federación del 11 de abril de 1997. 

VII. Instituciones educativas (sistema o unidad académica) que cuenten con programas académicos en 
materia de comercio exterior (licenciaturas, maestrías, doctorados o diplomados) o que desarrollen 
actividades de apoyo directo al sector exportador. 

* Las empresas exportadoras de servicios de consultoría, información, tecnología, asesoría 
tecnológica e ingeniería, podrán participar dentro de alguna de las categorías que se comprenden el 
apartado I a III. 

Se reconocerá con una distinción especial a las organizaciones que se destaquen por sus esfuerzos 
en favor: 

a) Del desarrollo de proveedores nacionales, y 

b) Del fomento del comercio internacional por medio del uso de Internet. 

Estas distinciones serán entregadas por el Presidente de los Estados Unidos Mexicanos durante la 
Ceremonia de Premiación del Premio Nacional de Exportación 2003. 



La Oficina del Premio Nacional de Exportación, se reserva el derecho de reclasificar a las organizaciones 
participantes, a sugerencia del Consejo Consultivo de Evaluación. En tal caso, la organización participante 
será notificada con oportunidad sobre esta modificación, así como del cambio y de las razones que lo 
sustentan. 

IV. CONFIDENCIALIDAD 

Toda la información presentada por las organizaciones aspirantes y aquella que se genere durante el 
proceso de evaluación, tendrá el carácter de estrictamente confidencial y no será empleada para ningún fin 
distinto al de los procesos de evaluación y selección. 

La total confidencialidad es garantizada en estricto apego a la normatividad aplicable. 

V. CONSEJO CONSULTIVO DE EVALUACION 

El Consejo Consultivo de Evaluación lo conforma un grupo colegiado y multidisciplinario de expertos en 
comercio exterior, de los ámbitos público y privado a nivel nacional, con la responsabilidad de analizar los 
méritos de las organizaciones aspirantes al Premio Nacional de Exportación 2003 y someter a la 
consideración del Comité de Premiación su propuesta consensuada a través de argumentos técnicos, sobre 
las organizaciones que pudieran ser galardonadas. 

VI. PROCESO DE EVALUACION 

El proceso de evaluación se desarrollará en tres etapas: 
1) Primera Etapa: Reporte Documental; las organizaciones aspirantes presentan información 

relacionada con su actividad exportadora y otras áreas relacionadas, o bien sobre su contribución al 
desarrollo exportador del país, conforme a los parámetros establecidos por la Guía de Participación. 

2) Segunda Etapa: Exposición del Perfil Corporativo o Institucional; consiste en la presentación de 
información específica sobre la actividad exportadora de la organización participante, según un 
temario que le será enviado con la debida oportunidad. 

 Esta exposición se realiza durante una reunión única que se lleva a cabo en la Ciudad de México 
ante el grupo de trabajo del Consejo Consultivo de Evaluación de la categoría correspondiente. 

3) Tercera Etapa: Visitas de Campo; el grupo de trabajo del Consejo Consultivo de Evaluación de la 
categoría correspondiente realiza una visita a las organizaciones con el objeto de: 
•  Corroborar y ampliar a través de evidencias, la información presentada en las etapas de 

evaluación anteriores; 
•  Resolver cuestionamientos que pudieran haber surgido durante las etapas de evaluación 

anteriores, y 
•  Enfatizar aspectos puntuales sobre la labor exportadora o de apoyo al sector exportador. 

VII. REPORTE DE RETROALIMENTACION 

Todas las organizaciones participantes, independientemente del avance que logren durante los procesos 
de evaluación, recibirán un Reporte de Retroalimentación que indicará las áreas sólidas y de oportunidad en 
las que se fundamentan sus resultados. Esta información les será remitida con la finalidad de proporcionarles 
elementos útiles de mejora continua que les permitirá contar con avances sustantivos en su propio modelo 
exportador. 

VIII. ACLARACIONES A LAS ETAPAS DE EVALUACION 

•  Las organizaciones participantes, deberán presentar el Reporte Documental conforme a las 
especificaciones de formato que se publicarán en la Guía de Participación del Premio Nacional de 
Exportación 2003, que estará disponible en la Oficina del Premio Nacional de Exportación, en las 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía en la República Mexicana 
y en la página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 

 Dichas especificaciones de formato son obligatorias. La organización que no se apegue totalmente 
a éstas, será descalificada del proceso de evaluación y no tendrá derecho a recibir retroalimentación. 

•  Conforme a los preceptos de evaluación, las organizaciones que a juicio del Consejo Consultivo de 
Evaluación, demuestren procesos sólidos en sus prácticas de comercio exterior, podrán continuar su 
participación en las etapas siguientes. 

•  Las organizaciones participantes que durante la tercera etapa de evaluación demuestren contar con 
prácticas de comercio exterior ejemplares, resultados con tendencias sostenidas, confiables y sólidos 



méritos operacionales, serán propuestas por el Consejo Consultivo de Evaluación al Comité de 
Premiación como candidatas a recibir el Premio Nacional de Exportación 2003. 

•  La Oficina del Premio Nacional de Exportación comunicará por escrito a las organizaciones 
participantes, los resultados obtenidos hasta la segunda etapa. Los resultados finales serán dados a 
conocer por el Presidente de la República durante la Ceremonia de Premiación. 

•  Cuando las organizaciones finalistas no cuenten con el nivel de madurez o los méritos necesarios 
para ser merecedoras de este reconocimiento, el Comité de Premiación declarará desierta la 
categoría a la que pertenezcan. 

IX. APORTACIONES 

IX.1 Inscripción.- Las organizaciones participantes deberán cubrir una aportación única de inscripción, 
conforme a la siguiente clasificación: 

Tamaño  Aportación 
Pequeñas 

Medianas 

Agropecuarias 

 $2,500.00 (dos mil quinientos pesos 00/100 M.N.) 

   

Grandes 

Maquiladoras 

Comercializadoras 

Instituciones Educativas 

 $5,000.00 (cinco mil pesos 00/100 M.N.) 

 

IX.2 Viáticos correspondientes a la Tercera Etapa de Evaluación.- Las organizaciones que por los méritos 
demostrados sean consideradas para continuar su participación en la Tercera Etapa del proceso, que 
corresponde a las visitas de campo (evaluación “in situ”), deberán cubrir los gastos que se generen 
por concepto de transportación aérea o terrestre, hospedaje, alimentos y traslados de al menos tres 
integrantes del grupo evaluador y que ocurrirá durante el periodo que conjuntamente se acuerde para 
tal efecto. 

Este requisito exceptúa a las organizaciones finalistas pertenecientes a la categoría I correspondiente a 
empresas exportadoras pequeñas. 

Las aportaciones son deducibles del Impuesto Sobre la Renta (ISR), según lo autorizado por la Secretaría 
de Hacienda y Crédito Público y deberán efectuarse en cualquier sucursal de BBVA Bancomer en la cuenta 
número 1205409-4, Plaza 001, a nombre del Fideicomiso para el Premio Nacional de Exportación. 

Las organizaciones ganadoras en las últimas dos ediciones de los Premios o Reconocimientos Estatales 
y/o Regionales a la Exportación en la República Mexicana, podrán participar en el Premio Nacional de 
Exportación sin costo por concepto de inscripción 

X. COMITE DE PREMIACION 

El Comité de Premiación, siempre basado en el dictamen del Consejo Consultivo de Evaluación y en 
presencia de los Coordinadores de los Grupos de Evaluación de cada categoría de participación, designará a 
las organizaciones que recibirán el Premio Nacional de Exportación 2003 y su fallo es definitivo e inapelable. 

Miembros del Comité de Premiación: 
I. Los titulares de las siguientes Secretarías de Estado: 

a) Secretaría de Economía, que lo preside; 

b) Secretaría de Hacienda y Crédito Público; 

c) Secretaría de Relaciones Exteriores; 

d) Secretaría de Energía; 

e) Secretaría de Comunicaciones y Transportes; 



f) Secretaría de Agricultura, Ganadería, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentación; 

g) Secretaría de Medio Ambiente y Recursos Naturales; 

h) Secretaría de Educación Pública; 

i) Secretaría del Trabajo y Previsión Social, y 

j) Secretaría de Desarrollo Social. 

II. Los Directores Generales de: 

a) Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N.C., y 

b) Nacional Financiera, S.N.C. 

III. Los Presidentes de las siguientes Cámaras y Organismos Empresariales: 

a) Consejo Coordinador Empresarial; 

b) Confederación Patronal de la República Mexicana; 

c) Confederación Nacional de Cámaras Industriales de los Estados Unidos Mexicanos; 

d) Confederación de Cámaras Nacionales de Comercio, Servicios y Turismo de la República 
Mexicana; 

e) Asociación Nacional de Importadores y Exportadores de la República Mexicana, A.C.;  

f) Cámara Nacional de la Industria de la Transformación; 

g) Cámara Nacional de Comercio, Servicios y Turismo de la Ciudad de México; 

h) Consejo Mexicano de Comercio Exterior, y 

i) Consejo Nacional Agropecuario. 

XI. CEREMONIA DE ENTREGA DEL PREMIO NACIONAL DE EXPORTACION 2003 

Las organizaciones ganadoras del Premio Nacional de Exportación 2003, serán reconocidas públicamente 
durante una ceremonia solemne que ocurrirá durante el último bimestre del año en la Residencia Oficial de 
Los Pinos en la que el C. Presidente de los Estados Unidos Mexicanos, Lic. Vicente Fox Quesada, hará 
entrega al directivo de más alto rango de la organización ganadora, una presea de plata sterling y una placa 
de reconocimiento a un representante de los trabajadores, destacando la labor de los empleados de la 
organización. 

XII. COMPROMISOS DE LAS ORGANIZACIONES GANADORAS 

Las organizaciones que resulten ganadoras del Premio Nacional de Exportación 2003, asumirán el 
compromiso de: 

•  Mantener y superar constantemente los méritos por los que fueron reconocidas; 

•  Compartir y proporcionar a otras organizaciones mexicanas, información sobre sus procesos de 
exportación como una contribución al país, con la excepción de aquella que pudiera poner en riesgo 
la posición frente a sus competidores o comprometa su situación en el mercado; 

•  Apoyar la participación de al menos un representante de la organización, que conforme al perfil 
requerido participe como candidato a evaluador del Premio Nacional de Exportación durante la 
próxima edición del Premio Nacional de Exportación; 

•  Auspiciar la publicación de la Revista de Organizaciones Ganadoras del Premio Nacional de 
Exportación 2003 que incluirá un compendio de los casos de éxito de las organizaciones mexicanas 
de clase mundial; 

•  Difundir aspectos primordiales de sus sistemas y procesos de exportación, a través de los eventos de 
Presentación de Organizaciones Ganadoras del Premio Nacional de Exportación 2003; 

•  Fomentar y desarrollar proveedores nacionales; 



•  Promover la adopción y uso del Modelo del Premio Nacional de Exportación entre sus clientes y 
proveedores, y 

•  Apoyar en el posicionamiento del Premio Nacional de Exportación, a través del uso generalizado del 
logotipo distintivo. 

XIII. ACLARACIONES 

1. La Guía de Participación 2003, el Modelo del Premio Nacional de Exportación e información adicional 
sobre esta convocatoria, estarán a disposición de los interesados sin costo, en la Oficina del Premio 
Nacional de Exportación, ubicada en avenida Insurgentes Sur número 1971, torre III, piso 3, colonia 
Guadalupe Inn, código postal 01020, México, D.F., de 9:00 a 18:00 horas, en días hábiles, en las 
Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía en la República Mexicana, 
así como en la página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 

2. El hecho de que los participantes presenten su documentación, implica estar de acuerdo con  
la conformación del Consejo Consultivo de Evaluación que los evaluará y la verificación de la 
información presentada; en caso de resultar finalista, presentará la información que la Oficina del 
Premio Nacional de Exportación solicite, así como el pago de la aportación por concepto de 
inscripción. 

Fecha límite de inscripción: 31 de mayo de 2003. 

Informes e inscripciones: 
Premio Nacional de Exportación 

Insurgentes Sur número 1971, Torre III, piso 3, Col. Guadalupe Inn, C.P. 01020, México, D.F. 
Tels.: 53 22 07 67 al 70/fax: 53 22 07 98 y 99 

correo electrónico: arodriguez@economia.gob.mx  
página de Internet: www.economia-premios.gob.mx 

Delegaciones y Subdelegaciones Federales de la Secretaría de Economía. 

México, D.F., a 13 de enero de 2003.- El Subsecretario para la Pequeña y Mediana Empresa, Juan 
Bueno Torio.- Rúbrica. 

 


